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1. Bevezetés

1.1. A kutatas motivacioi

A Debreceni Egyetem Kozgazdasagtudomanyi Kardn 1996 oOta oktatom targyfeleldsként a
Kiilgazdasadgtan cimii targyat, illetve a nappali és a kiegészité képzésen 2004 ota a
Kiilgazdasagi stratégidk és 2006 oOta a Nemzetkozi gazdasagi kapcsolatok: tendencidk,
elméletek, intézmények ¢és tarsoktatoként a Nemzetkdzi tényezddramlds cimi
specidlkollégiumokat, melyek tematikdjanak jelentds részét a vilaggazdasagi aramldsokkal
kapcsolatos tertiletek teszik ki.

Publikécioim — konferencia-eldaddsaim és a hazai folyoiratokban megjelent tanulményaim
—is dontden e dolgozat legfontosabb kérdéskoreinek elemzését célozzak.

Mexikéhoz mint empirikus elemzésem célpontjdhoz vald kotddésem még a fentieknél is
korabbi. A Budapesti Kozgazdasdgtudomanyi Egyetemen folytatott spanyol szaknyelvi
tanulmanyaim soran ismerkedtem meg az e dolgozatban is targyalt, a nemzetkdzi
termelésmegosztason alapulé maquiladora iparral, késdbb szakdolgozatom is ebben a
témaban késziilt. Utobbi munka egyik opponense — Zador Marta — hivta fel figyelmemet
birdlatdban az akkor még leginkdbb csak formalodo elméleti teriilet, az dgazaton beliili
kereskedelem esetleges relevancidjanak vizsgalatara mint a dolgozat tovabbfejlesztésének és a
késdbbi kutatasok egyik lehetséges iranyara.

A dolgozat megirasa soran tudomanyos kihivast, majd azt kovetden igen nagy mennyiségii
kutatomunkat jelentett szamomra az elméleti modellek és empirikus elemzések egységes vagy
teljes, egyértelmili, a leghjabb, napjainkban is zajlé vizsgalatokat is magéba foglald
rendszerének hidnya. A kutatast még izgalmasabba tette, hogy a legtobb altalam elemzett
kérdéskorben meglehetésen kevés az atfogd elemzést is célul kitlizé6 magyar nyelvii munka

szlletett az elmult években.

1.2. Készonetnyilvanitasok

A koszonet elsd szavaival témavezetOmnek, Murakdzy Laszlonak tartozom, aki végig
figyelmével kisérte, iranyitotta, siirgette kutatdsaimat. Halas vagyok a sok tanacsért, érdekes
meglatasért, az inspiralo kérdésekért és a tiirelemért, amelyekkel munkamat segitette.

Hasonlé hala jar Csaba Laszl6 professzor turnak, akinek tanéacsai, biztatdsa, az

eredményeim publikaldsara vonatkozo 0sztonzése, illetve az ebben vald segitsége, valamint a



dolgozat korabbi valtozataihoz fliz6tt €s a disszertacid munkahelyi vitdjan tett megjegyzései
nagyon sokat jelentettek szamomra.

Lang Esztert tobb mindségében is megilleti a kdszonet. Elséként, de nem elsdsorban,
tanszékvezetomként végig biztositotta szamomra az alkotdshoz oly sziikséges tudomanyos ¢€s
oktatéi szabadsagot, de ennél fontosabb, hogy baratként tamogatott és felbecsiilhetetlen
segitséget nyujtott cikkeim kéziratainak szakavatott gondozasaval.

A tudoményos kutatas utvesztdiben valo eligazodasban Kapas Judittdl kaptam dontd
jelentdségli tamogatast. Hosszll beszélgetéseink nagyon sokat jelentettek a tovabbhaladas
ujabb ¢és ujabb célpontjainak kijelolésében €s elérésében, megjegyzései jelentés mértékben
formaltak dolgozatom mondanivalojat.

Koszonet illeti Kapas Juditot és Szanyi Mikldst a dolgozat munkahelyi vitajara elkészitett
igen alapos, tamogatd opponensi véleményéért, azokat a disszertacido végleges formaba
oltésekor igyekeztem messzemendkig figyelembe venni.

A kutatasi téma megtalalasat a Corvinus Egyetem kival6 tandrainak, Lux Juditnak, Carlos
de la Torrénak és legfobbképpen Kozma Ferenc professzor urnak kdszonhetem. Zador Mérta
egyetemi szakdolgozatomhoz irt birdlata hivta fel figyelmemet az 4gazaton beliili
kereskedelem vizsgélatanak megkeriilhetetlenségére.

A dolgozat egyes részeinek megjelentetése soran rendkiviil értékes megjegyzéseket és
segitséget kaptam, a Kdzgazdasagi Szemle egy név nélkiili lektoratol, valamint Kovacs Zoltan
Akostol, Patkés Annatdl, Pete Pétertdl és Szanyi Miklostol. Statisztikai, adatelemzési
kérdésekben Gall Jozsef nytjtott Oridsi tamogatast.

A Doktori Iskola féorumain, konferencidkon, személyes beszélgetéseinkben nagyon hasznos
kérdéseket, megjegyzéseket kaptam az Iskola és a forumok vezetditél — Hamori Balazstol,
Polonyi Istvantol, Szabo Katalintol —, egyetemi kollégaktdl és mas intézményekben dolgozo
kozgazdéaszoktol, kutatoktol. Tanacsaikat igyekeztem figyelembe venni. Kdoszonet illeti
ezekért Adam Zoltant, Bartha Attilat, Bogel Gyorgyét, Norris Clementet, Czeglédi Palt,
Gustavo del Castillét, Fertd Imrét, Fiilop Gyulat, Jim Gerbert, Julius Horvathot, Jankovics
Laszlot, Karolyi Gézat, Kun Andrast, Laczkoné Racz Editet, Musté Istvant, Prugberger
Tamast, Ricz Juditot, Rozsa Andreat, Sigér Fruzsinat, Szaboné Enyedi Gabriellat, Szasz
Tibort, John C. Rogerset és Tron Zsuzsannat. Kiilon kdszonom dr. Varré Tiborné segitségét a
Debreceni Egyetemi ¢s Nemzeti Konyvtarban.

Halas vagyok Marius Briilhartnak, Don P. Clarknak és Robert C. Shelburne-nek, hogy elsé
kérésemre elkiildték mas csatorndkon szamomra akkor még nem elérhet6 tanulmanyaikat.

Az egyetemi feladatok litemezése és ellatdsa soran jelentds tamogatast kaptam a Kar

vezetésétol, Kormos Janostol és Tarnoczi Tibortol, valamint kollégaimtol, Barizsné Hadhazi



Edittol, Kiss Mariettatdl, Kissné Szaboé Noémitol, Kontor Enikotol, Siklos Balazstol, illetve
Ujhelyi Mariatol.

Nem feledkezhetem meg arrdl, hogy megkdszonjem feleségemnek, Zso6finak, és
gyermekeimnek, Julcsinak és Tominak a szeretetét, timogatasat és legfébbképpen a munka
utolsd két éves, leginkabb intenziv peridodusaban a tars és az apa gyakori nélkiilozését,
édesanyamnak a sok aggddast, szeretd féltést €s gondoskodast, édesapamnak €s barataimnak a

kitartd Osztonzést.

1.3. Témafelvetés: a transznacionalizalodas tényei és a modern vilaggazdasagi aramlasok.

A modern vilaggazdasag miikodését meghatarozo folyamatok tulnyomo része tullép a nemzeti
hatarokon. Ezeket a nemzetkdzi kapcsolatok irodalmaban kialakult szohasznalattal
transznacionalizalodasnak nevezem'. A valtozasok a termék-, a pénz- illetve tékepiacok
egységesedését egyarant eldmozditottdk. A transznacionalizdlodas tobb olyan folyamat
eredménye, amelyeket egyben 6nmagaban is tovabb erdsit.

Az innovacidknak koszonhetden jelentdsen csokkentek az aru- és személyszallitas, illetve a
kommunikéaci6 koltségei. Az 1945 utan multilateralis alapon feléllitott nemzetkozi
szervezetek és egyezmények (IMF, GATT/WTO stb.) jelentds nyomast fejtettek ki a globalis
gazdasagi liberalizaci6 érdekében, a kormanyzatok szerepkdre is jelentdsen valtozott,
mozgasterlik csokkent, a gazdasagi siker érdekében legfobb feladatukkd a fenti folyamatokba
valé bekapcsolodas valt.

Az elmult évtizedek liberalizacidjanak hatasa legerdteljesebben a termelés és a
kereskedelem szerkezetében mutatkozott meg. Az 1950-es évek kozepétol fogva néhany év
kivételével” a vilagkereskedelem folyamatosan nagyobb iitemben ndvekedett, mint a
vilagtermelés. A vilagkereskedelem volumenének novekedése egyiitt jart annak szerkezeti
valtozéasaval is, kiilonésen a masodik vilaghaborut kovetd iddszakban: jelentds elmozdulas
tortént a nyersanyagok kereskedelmétdl a feldolgozott termékek, szolgaltatasok irdnyaba. A
szolgaltatasok kereskedelme a feldolgozott termékekékhez hasonldan, dinamikus iitemben
novekedett A vilagkereskedelem tobb mint fele a fejlett orszagok kozott, koriilbeliil
egyharmada Eszak és Dél orszagai kozott, a maradék pedig a fejlodéek kozott zajlik.

Az iparagon beliili kereskedelem valt a legjelentosebb Osszetevdjévé a fejlett orszagok

feldolgozoipari kereskedelmének. Az aggregécio elfogadhatd szintjén valdsziniisithetd, hogy

" Lasd bévebben Csaba LdszIé (2006)  kézelmiltban megjelent kényvének 5. és 6. fejezetét. ,...a feltorekvé piacok
szempontjabol meghatdarozo folyamatok tulnyomo része nem vilagmeretii (globalis) a szo szoros értelmében, viszont
kétsegkiviil tullépi a nemzeti hatarokat.” A szerzo szerint érdemes elkeriilni ,, az érzelmileg tultelitett, tudomanyosan azonban
kitiriilt “globalizacio’ ... fogalmat, amit egyszerre tul sok mindenre és tul konnyedén hasznalnak a tarsadalomtudomanyban
és a kozbeszédben egyarant.” (Csaba, 2006:131)

2 4 2001. év példaul ilyen volt.



a vilagkereskedelem legalabb fele dgazatokon beliil zajlik, ami az OECD orszagok esetében
még magasabb (Greenaway—Torstensson, 1997:1, illetve 1. dbra). Néhany tanulmany
(példaul Greenaway, 1987, Globerman—Dean, 1990, illetve Greenaway—Hine, 1991) az 1990-
es évek elején arrdl tudositott, hogy az dgazaton beliili &ramlasok ndvekedésének lendiilete
megtort, azonban az évtized késdbbi éveire vonatkoz6 adatok (Briilhart—Elliott, 1998,

Fontagné— Freudenberg—Péridy, 1998) Gjra jelentds dinamizmust mutatnak.

1. abra: Az agazaton beliili kereskedelem f6bb tendenciai, 1962-1994
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Forras: Hoeller és szerzotarsai (1998:50).

A transznacionalizalédasnak koszonheten a vilagkereskedelem jelentds része vallalatokon
beliil zajlik. Ezzel parhuzamosan az alkatrészek, félkész termékek kereskedelme az 1960-as
évektdl fogva gyorsabban novekszik, mint a késztermékeké. Az 1990-es évek kdzepén egyes
becslések (lasd példaul Yeats, 1998) szerint a vilagkereskedelem 30%-at a félkész termékek
kereskedelme adja. Megfigyelhetd, hogy novekszik az exportban a kiilfoldi hozzaadott érték,
akarcsak az importban a hazai hozzaadott érték.

A kommunikaciés, €s ennek kovetkeztében a koordinacios koltségek csokkenése ezzel
egyiitt ahhoz vezetett, hogy egyre inkdbb jellemz6 folyamattd valt a termelési értéklanc
részekre valo darabolasa és internacionalizalodasa. A vertikalis specializacio az elmult
negyedszazadban mintegy 30-40 szdzalékkal nétt, a vildgkereskedelem ndvekedésének
mintegy 30 szazalékat magyardzva (Hummels—Rapoport=Yi, 1998, Hummels—Ishii—Yi, 2001).
Novekedett a GDP és a foglalkoztatas azokban az orszagokban, amelyek kiilgazdasagi nyitast
hajtottak végre.

Az elmult négy évtizedben nagyon sok orszag tett arra kisérletet, hogy kiilkereskedelmének

liberalizacigjan keresztiil integralodjon szorosabban a vilaggazdasagba — globalisan vagy



regionalisan. A kereskedelem dinamikaja jelentdsen novekedett és az is megfigyelhetd volt,
hogy a novekedés jelentds része — a varakozasokkal ellentétben — nem az ipardgak kozotti,
hanem az ipardgon beliili kereskedelemben jatszodott le. Ezt a tipust eldszor foként a
legfejlettebb orszagok kozott figyelték meg ¢és a szektoron belilli specializacidval
kihasznalhat6 méretgazdasagossagnak tulajdonitottak.

A nemzetkozi kereskedelem fontos szerepldivé Iéptek eld a transznaciondlis vallalatok,
amelyek a vilag kiilonboz6 helyein 1évo leanyvallalataikon keresztiil erdsitik az iparagon és a
vallalaton beliili kereskedelmet’, novelve a nemzetkdzi technolédgiatranszfer dinamikajat is.
Az 1j technoldgidhoz vald hozzajutds érdekében az egyes orszagok is igyekeznek ezen
vallalatok szdmara kedvezd kornyezetet teremteni. Mara a vilagkereskedelem koriilbeliil
egyharmada vallalaton beliili kereskedelem, mig tovabbi egyharmada — habar az nem
vallalaton beliili — transznaciondlis vallalatok kozvetlen részvételével folyik (UNCTAD,
1995). Végsd soron tehat a nemzetkdzi kereskedelem csaknem 70 szazalékat a
transznacionalis vallalatok piaci — tulajdonosi, telephely-valasztasi ¢s internalizacios
(Dunning 1977, 1981) — versenyelOnyt keresd stratégidja befolyasolja. Erdteljes kapcsolat
alakult ki a transznacionalis vallalatok novekedési stratégidja €s bizonyos szektorok termelési-
és versenyszerkezete kozott, amelyek 0Osszegzddnek az elhelyezkedés tényezdivel ¢és
meghatarozzak a termékek, résztermékek ¢&s alkatrészek jelentds részének kereskedelmi
aramlésait (CEPAL, 2002:41). A tudasintenziv szektorokban a kereskedelem inkabb a
vallalaton beliili dramlésok iranyaban tendal, mig az érettebb technoldgiat alkalmazé vagy a
novekvo skalahozadékot erdteljesen kihasznald szektorok (auto-, haztartasi elektronikai stb.
ipar) esetében az Osszeszereld tevékenység és az intraregionalis kereskedelem jatssza a
foszerepet. A természeti eréforrdsokat intenziven haszndld termelés esetében a vallalaton
beliili kereskedelem alacsony szintje a jellemzd, a nemzetkdzi specializacio ilyenkor inkabb
horizontélis.

A gazdasagi integracié — legyen az regionalis vagy akar globalis — a piacok keresleti és
ugy tekintenek, mint a kereskedelmi aramlasokat erdteljesen torzitd jelenségre. A tények
(CEPAL, 2002:115) azonban azt mutatjak, hogy a — foként az 1990-es években megszaporodo
egyezmények esetében — kereskedelemterelés helyett inkabb a kereskedelemteremtd hatdsok
mutatkoztak meg, kiilonésen a magas mindséget képviseld termékek esetében. Ez
megfigyelhetd az aramlasok magasabb technologiai tartalmaban és a termelési lancok
1étrejottében is. Tovabbi eldnye az integracidnak, hogy az ipardgon beliili kereskedelemnek

koszonhetéen az azonos fejlettségi szinten 1évé orszdgok ki tudjdk hasznalni a

3 Mindenképpen sziikséges azt itt megjegyezni, hogy a vallalaton beliili, azaz az anya- és lednyvdllalat kozotti kereskedelem
lehet iparagon beliili kereskedelem is, azonban nem sziikségszeriien az.



termékdifferencidcioban rejld eldnyodket. Végiil az is megéllapithatd, hogy az integracidobol
adodo alacsonyabb tranzakcids koltségeknek kdszonhetden — foként a szomszédos orszagok
esetében — a kisebb méretli vallalatok is be tudnak kapcsoldédni az intraregionalis
kereskedelembe.

A kozbiilsé termékek kereskedelme jelentds mértékben ndvekedett, azonban ez az értéklanc
munkaintenziv részére szakosodd orszagok esetében csak kis mértékben jarult hozza a teljes
tényezd termelékenység novekedéséhez. A nemzetkozi kereskedelem irant nyitottabba valod
orszagokban emelkedett a foglalkoztatottsdg és a gazdasdgi novekedés iiteme. A
kommunikécios koltségek csokkenése — amely értelemszeriien a koordindcios koltségek
csOkkenését is magaval vonta — és az aruszallitas olcsobba valasa 16kést adott a kozbiilsd
termékek kereskedelmének, 0sztonzést adva arra, hogy a végtermék kiilonbozo részeit eltérd
foldrajzi helyeken allitsak elo.

Krugman (1995) — Osszhangban az eddig ismertetett tényekkel — a modern
vilagkereskedelem négy olyan aspektusara hivja fel a figyelmet, amelyek nem voltak
jellemzéek a globalis gazdasdg korabbi aranykoraban, a 19. szazad masodik felében. Az
iparagon beliili kereskedelemre, a termeldk képességére, hogy ,.felszeleteljék™ az értéklancot,
azaz, hogy a termelést tobb, foldrajzilag is elkiiloniilé 1épésre bontsak, a szuperkereskedo
orszagok megjelenésére, amelyek kereskedelmének GDP-jilkben valdo részesedése
sz¢€lsdségesen magas, és arra az tjdonsagra, amely a fejlett orszdgokban a legtobb aggodalmat
kelti*: az alacsony bérszinvonali orszagokbol a magas bérszinvonalii orszagokba aramlé
feldolgozoipari export jelentés novekedésére. A vilagkereskedelem novekedése ¢és a
szuperkereskedOk megjelenése Gsszefiigg az értéklanc feldarabolasanak képességével, hiszen
az export értéke csak igy lehet lényegesen magasabb az exportszektor altal megtermelt
hozzaadott értéknél’ (Krugman,1995:335). E folyamatok legfontosabb forrasai az oriasi
vallalati fuziok, és altalaban a vallalati kapcsolatok hatdrokon atnylé rendszere.

A nemzetkézi termelésmegosztds vagy madas elnevezéssel az értéklanc nemzetkdzi
fragmentacioja® tehat Gigy definidlhat6, mint a termelési folyamatok olyan részekre bontasa,
amelyek kiilonb6zo foldrajzi helyszineken végrehajthatéak de ugyanahhoz a végsé termékhez
vezetnek. A jelenség novelte a vilaggazdasag integraltsagat és ugy tiinik, hogy a legsikeresebb
kelet-dzsiai gazdasagok is részben a fragmentdcidoban rejléd elonyok kihasznéalasanak

koszonhették sikeriiket (Deardorff, 2000a). Nyilvanvald, hogy ha a termelésmegosztas vagy

* Ezekr6l kivalé dsszefoglalot ad Mankiw—Swagel (2006) tanulmdnya.

’ Krugman (1995:335) Szingapir és Hongkong példajat emliti, ahol az export valéjaban meghaladja a GDP értékét.

S A termelésmegosztis kifejezést Peter Drucker (1977:18) haszndlta elészor a Wall Street Journalban. A fragmentdcié
(toredezés, széttordelés) elnevezés Jones és Kierzkowski (1990) nevéhez fiizodik, és az 1990-es években valt elfogadotta a
jelenség leirdsara.



fragmentacid fontossaga relativ értelemben ndvekszik, az azt is jelenti, hogy az orszagok
egymastol valo kolesonods fliggdsége is mélyiil.

A 20. szazadi transznacionalizalddasi folyamatok tehat jelentds mértékben atalakitottdk a
vilagkereskedelem szerkezetét és olyan jelenségek — az dgazaton beliili kereskedelem, a
multinacionalis vallalatok tevékenységéhez kothetd vallalaton beliili kereskedelem, valamint a
nemzetkdzi termelésmegosztassal egyiitt jard terméken beliili kereskedelem’ — valtak a
struktira kiemelkedd fontossagii elemeivé, amelyek a kordbbi proglobalis korszakokban
léteztek ugyan®, de a szerteigazo kutatisok nyoman mara mar tényként allithatjuk, hogy csak
az 1950-es éveket kovetden valtak meghatarozé fontossaguakkd. Ezeket a dolgozatban

Osszefoglald néven modern vildggazdasagi aramlasoknak hivom.

1.4. A kutatas célkitiizései

Disszertaciom kozéppontjaban a transznacionalizalddas tényeibdl levezethetd modern
vilaggazdasagi aramlasok ¢és az altaluk alkotott Osszefiiggésrendszer all. A dolgozat
elkészitésekor, kutatbmunkamban az torekvés vezérelt, hogy a lehetdségekhez mérten minél
teljesebben feltarjam a modern vildggazdasagi 4aramldsok kereskedelemelméleti
magyarazatait, 0sszevessem azokat a teriiletre vonatkozd empirikus munkakkal, és az elmélet
¢s az empiria rendszerbe foglalasaval és szintézisével olyan kvalitativ modellt allitsak fel,
amely alapjan tesztelhetd hipotézisekhez juthatunk a nemzetko6zi kereskedelmi kapcsolatokra.
A kutatomunkaval parhuzamosan az a cé¢l is folyamatosan a szemem el6tt lebegett, hogy
publikaciéim révén folyamatosan beszamoljak a tudomanyos kozosségnek az elért
eredményekrdl, azokat folyamatosan ,,megméressem”.

A kutatasi kérdés megvalaszolasa soran, mindezeknek megfelelden, egyrészrél azt
vizsgaltam, hogy az egyes terliletekre irdnyuld — a nemzetkdzi kozgazdasagtan targykoréhez,
ezen beliill is a kereskedelemelmélethez kotédé és rendkiviil szertedgazd — elméleti és
empirikus kutatasok alapjan megalkothato-e egyenként a harom aramlastipus esetében egy
olyan egységes — mindeddig hianyz6, vagy csak alapjaiban 1étezd — rendszertan, melynek
segitségével tesztelhetd hipotézisek allithatok fel a vilag fejlett orszagai (Eszak), valamint a
fejlett és fejlodo vilag (Dél) kozotti, valamint a Dél-Dél iranyu kereskedelmi kapcsolatokra.
Masrészrol az foglalkoztatott, hogy létrehozhatd-e egy olyan, prognézisok felallitdsara is

alkalmas kvalitativ modell, amely e modern aramlasokat egységesen kezeli. Harmadik

7 Az elnevezést (intra-poduct trade) Arndt (1997) alapjin haszndlom. Terméken beliili kereskedelemre akkor keriil sor, ha a
termelés fragmentalt, és az adott végterméket, illetve alkatrészeit, részegységeit tobb orszagban allitjak el6.

8 A korabbi és a jelenlegi globalizacios hulldmok, vagy anti- és proglobdlis korszakok sajatossdgairdl lasd példaul Krugman
(1995), Baldwin—Martin (1999), a Vilagbank (World Bank, 2000), az OECD (2001a), Williamson (2002) a CEPAL (2002),
O ’Rourke—Williamson (2002) és Crafts (2004) tanulmanyat.



feladatomnak pedig e modell konkrét empirikus adatokon keresztiili elemzését tekintettem,
amelyhez vizsgalati orszagként Mexikot valasztottam.

Mexikdé az els6é olyan orszagok egyike volt, amely — tobb évtized kiilkereskedelmi
elzarkozasa wutdn, amit az importhelyettesitd iparositdas vagy a befelé fordulo
gazdasagfejlesztés iddszakaként ismeriink — gazdasagpolitikai paradigmavaltasanak, radikalis
kiilgazdasagi liberalizaciojanak eredményeként, formalisan is egy olyan regiondlis integracio
— a NAFTA - tagjava valt, amely a vilag legfejlettebb orszagai (az Egyesiilt Allamok és
Kanada) ¢és a fejlodo vilag képviseldje kozotti kereskedelmi és tokearamlasok liberalizaciojat
tiizte ki 6 céljaul. Nem elhanyagolhat6 az elemzés szempontjabol az sem, hogy a NAFTA
1994-es 1étrehozasat kdvetd tobb mint tiz év tapasztalatai mar elegenddnek tlinnek relevans
kovetkeztetések levonasara.

Az empirikus vizsgalat soran legfontosabb célom az volt, hogy a szokvanyostol eltérd

eszkozokkel — a modern vilaggazdasagi aramlasok elemzésén 4t — mutassam be Mexikd

crer

crer

Az 4gazaton bellili kereskedelmet, a miikodotoke-aramlas telephelyvalasztasi ¢és
internalizaciés vonatkozéasait, valamint a nemzetk6zi termelésmegosztast meghatarozo
tényezokkel kapcsolatos kutatdsaim kovetkeztetései altalanosithatoak. A Mexikdval
kapcsolatos empirikus elemzés konklizidi pedig kiterjeszthetdk a kiilgazdasagi
paradigmavaltason atesett orszagokra, illetve az Eszak és Dél kozotti regionalis integraciokra.

A vizsgalt témakorok iddszerliek, fontossaguk vélhetéleg még ndvekedni is fog a
vilagkereskedelem ¢és azon belil a modern &aramlasok stlyanak tovabbi folyamatos
emelkedésével, melyben jelentds szerepet jatszik — a WTO Doha-forduldjanak kudarcai
ellenére — a vilag fejlett és fejlodd orszagai kozotti, illetve az elmult par évben a Dél-Dél
iranyt kereskedelmi és tOkekapcsolatok egyre intenzivebbé valasa.

Az agazaton beliili, a vallalaton beliili és a terméken beliili d&ramlasok egyiittes vizsgalata
biztositja, hogy az el6bbi relaciokban elkeriilhessiik a kereskedelmet meghatarozé
tényezokkel és az alkalmazkodasi koltségekkel kapcsolatos téves — bar az elsé pillantasra igen
vonzo — kovetkeztetéseket, amelyek azt sugalljak, hogy a kiilkereskedelmi liberalizacid
minden esetben megvaltoztatja a mélyben fekvo strukturakat és hatderdket.

A Mexikoval kapcsolatos tapasztalatok arra is ravilagitanak, hogy a kereskedelmi és
tékearamlasi szempontbol sikeres vildggazdasagi integracié dnmagaban csak arra elegendd,
hogy az Eszak és Dél kozotti fejlettségi szakadék ne novekedjen, csokkentéséhez az is
sziikséges, hogy a paradigmavaltast kovetd ugynevezett elsd generdciés reformok ne

rekedjenek meg, idoben kovessék azokat az intézményrendszert szélesebb korben is érintd



masodik generdcios atalakitdsok. Hazankat és régionkat illetden utdbbi teriilet relevancidja is

megkérddjelezhetetlen.

1.5. A disszertacio szerkezete

Az 1.3. alfejezet témafelvetését — a transznacionalizalodads témam szempontjabol
legfontosabb tényeinek rovid Osszefoglalasat, a modern vilaggazdasagi aramlésok elnevezés
hasznalatanak indokldsat —, valamint a dolgozat célkitiizéseit ismertetd 1.4. alfejezetet kdvetd
2. fejezet az agazaton beliili kereskedelemmel foglalkozik. A 2.1-2.3. alfejezetben (Erdey,
mértékli atdolgozasaval és kibdvitésével egységes rendszerbe foglalom az agazaton beliili
kereskedelem legfontosabb elméleteit. A teriiletet vizsgdlo empirikus munkék elemzése
alapjan Osszefoglalom az intraindusztridlis &ramlasokat meghatarozo legfontosabb orszag- és
agazatspecifikus tényezoket. A 2.4. alfejezet (Erdey, 2005b), az iparagon beliili kereskedelem
mérésének hagyomanyos ¢és Uj eljardsait tarja fel, rendszerezi és értékeli. Ez a rész képezi
egyben empirikus vizsgalataim moédszertani alapjat is. A 2.5. alfejezet (Erdey, 2004d) az
intraindusztrialis kereskedelem ¢és az alkalmazkodési koltségek, illetve az lizleti ciklusok
szinkronizacioja kozotti kapcesolatot elemzi. Az agazaton beliili kereskedelemmel kapcsolatos
legfontosabb kovetkeztetések levonéasara a 2.6. alfejezetben kertil sor.

Disszertaciom 3. fejezete a kiilfoldi miikodétoke-aramlas kereskedelemelméleti modelljei
¢s a rajuk vonatkozd empirikus kutatdsok alapjan levonhaté legfontosabb kdveztetések
szintézise. A 3.1-3.2.3 alfejezetek (Erdey, 2004a) a mikodotoke-aramlas tendencidival,
valamint a telephelyvalasztasi modellekkel és kutatdsokkal foglalkoznak, a 3.2.4. alfejezet
(Erdey, 2005¢) pedig az internalizaciéval mint mozgatdrugoval. A 4. fejezet (Erdey, 2004c) a
nemzetkdzi termelésmegosztds legfontosabb elméleteinek ¢és empirikus kutatasainak
rendszertana.

A kvalitativ modell, illetve a 6-7. fejezet empirikus hipotéziseinek felallitasara az 5.
fejezetben keriil sor. A 6. fejezet attekinti a vizsgalt korszak egyoldalu, a multilateralis és a
regionalis integracids szerzodések segitségével megvalositott liberalizacidjat Mexikoban.
Elemzem a nyitas kiilgazdasagi kovetkezményeit, a mikodoétoke-aramlas €s a nemzetkozi
termelésmegosztds — a maquiladora ipar — trendjeit és szerkezetét, Osszevetem azokat
kvalitativ modellelembdl szdrmazo feltevéseimmel. A 7. fejezet tartalmazza Mexiko dgazaton
beliili kereskedelmével kapcsolatos igen széles korti vizsgalataimat: a 7.1. alfejezet az 1980-
1991, a 7.2. alfejezet pedig az 1992-2003 kozotti iddszak intraindusztridlis aramlasaival
foglalkozik. A 7.3. alfejezet a Mexiko és legfontosabb kereskedelmi partnere, az Egyesiilt

Allamok kozotti iparagon beliili kereskedelmet elemzi a Grubel-Lloyd-mutatok, az 4gazaton



beliili &ramlasok horizontélis és vertikalis Osszetevokre vald bontisa és a marginalis indexek
segitségével. A konkluziok levonasara a 7.4. alfejezetben keriil sor.

Az utols6, 8. fejezetben foglalom 0Ossze legfontosabb kovetkeztetéseimet és egyben
megvizsgalom azok Kkiterjeszthetdségét mas fejlédd orszagokra is, illetve az Eszak és Dél
kozotti integracidora. A kovetelményeknek ¢és a szokdsoknak megfeleléen itt keriil sor
kutatdsom legfontosabb téziseinek, illetve 0j vagy ujszeri tudomanyos eredményeinek
megfogalmazasara is. A dolgozat végsd valtozatanak elkészitésekor figyelembe vettem a

disszertacid munkahelyi vitajanak tapasztalait, illetve az ott elhangzott javaslatokat.

1.6. Modszertan

Disszertaciom a 2-4. fejezetekben mésodlagos forrasokon alapul. Jelentds feladatot jelentett
a legrelevansabb kereskedelemelméleti modellek kivalasztdsa — sor keriilt legfontosabb
vonatkozdsaiknak a témabol adodd nemtechnikai jellegli ismertetésére — egységes
tipologidjuk megalkotasa, vagy ahol mar rendelkezésre alltak a rendszertan alapjai, annak a
legfrissebb kutatasi eredményeket is integrald atdolgozasa. Az igy kialakul6d elméletcsaladok
esetében megvizsgaltam a legfontosabb empirikus kutatdsi eredményeket. Az egyiittes
elemzés segitségével jutottam el az egyes teriiletekkel kapcsolatos —altaldnos
kovetkeztetéseimhez, a kvalitativ modell és empirikus kutatdsi hipotéziseim felallitdsdhoz.
Minden vizsgalt teriilet esetében igyekeztem szélesebb kitekintést alkalmazni, igy kertilhetett
sor példaul az agazaton beliili kereskedelem ¢és a konjunktiraciklusok kozotti szinkronizacid
kozotti osszefiiggéssel kapcesolatos legfontosabb kutatasi eredmények felvillantasara is.

A dolgozat 6. fejezetének modszertani megkozelitése kettds: Mexiko kiilkereskedelmének
legfontosabb tendencidi, a maquiladora ipar és a miikkodotoke-import elemzésekor amellett,
hogy tamaszkodtam a legfontosabb mdasodlagos forrasokra és a dokumentumelemzésre is,
végig torekedtem a kutatasi kérdésem szempontjabol legfontosabb makroindikétorok és egyéb
mutatok 0nallo, egyedi szempontjaimnak is megfeleld analizisére — ezek esetében a
megbizhatd forrasok és dsszehasonlithatd adatok feltardsa mar 6nmagdaban is jelentOs kihivast
teremtett.

Mexikd 4agazaton beliili kereskedelmét az 1980-2003. kozotti periddusban 6nalld
szamitasokkal elemeztem. A tudomanyos szempontbdl mindenképpen érdekes és tudoméasom
szerint minden eddiginél atfogobb és mélyebb vizsgalataim mddszertani alapjait a 2.4.
alfejezetben mutattam be. Szdmitasaim elvégzéshez a Microsoft Office Excel 2003, az SPSS

for Windows 13.0 és 14.0, illetve az R 2.2.0 programokat hasznaltam.
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2. Az agazaton beliili kereskedelem

2.1. Bevezetés’

’

2.1.1. Az agazaton beliili kereskedelem ,,felbukkandsa’

A tobb mint negyed szdzadig uralkod6, modern kereskedelmi elméletnek szamitd6 Heckscher—
Ohlin (HO) modellt a 20. szazad masodik felében egyre tobb kihivas érte. A tokéletes
versenyt, alland6 skélahozadékot és homogén termékeket feltételezd, 2*2*2-es (termék—
tényezO0—orszag), eleganciajat technikai egyszertiségében hordozé modell, ugy tlnt, két
jelentdsebb teriileten nem kinal megfeleld valaszokat az empirikus tények magyarazatahoz. A
komparativ eldnyiik, amelyek eldallitdsdhoz intenziven hasznaljak az orszagban relativ
b3ségben rendelkezésre 4llo termelési tényezét, elészor a Leontief-paradoxon'®, majd az
agazaton beliili kereskedelem empirikus tényei tették kétségessé. "'

Az iparagon-beliili kereskedelemre (IIT)" el6szor az 1960-as években kezdett jelent6sebb
figyelem iranyulni Verdoorn (1960) és Dréze (1960), (1961) kutatasai kapcsan. Az Eurdpai
Gazdasagi Kozosség kialakitdsa soran az volt az altalanos varakozas, hogy a tagok kozotti
kereskedelem liberaliz4cidja erdteljes interindusztridlis specializdciot hoz 1étre az orszagok
gazdasagszerkezetében, foként az egyes orszagok hagyoméanyosan sikeres exportdgazataiban,
elérevetitve azt, hogy a legfejlettebb orszdgok a magas hozzdadott értéket képzd agazatokra
szakosodnak, mig a kevésbé fejlettek az elébbiek altal meg- vagy elhagyott szektorokban
talaljak meg a helyiiket. Verdoorn a Benelux-dllamok esetében, illetve Dréze mind a hat
tagallamot vizsgalva arra a kovetkeztetésre jutott, hogy a vamuni6 l1étrehozasa dontéen nem
agazatok kozotti, hanem 4gazaton beliili szakosodassal jart egyiitt, jelentésen 6sztondzve a
hasonl6 termékek kétiranyt forgalméat. Az alkalmazkodési koltségek pedig ebben az esetben
joval alacsonyabbak.

Tobb hipotézis is felmeriilt ezekben az idokben, amelyek alkalmasnak tiintek az 4gazaton
beliili aramldsok magyarazatara, ezek koziil is kiemelkedik Dréze-¢ (uo.), aki a novekvd
skalahozadéknak ¢és a termék-megkiilonboztetésnek, Linderé (1961), aki a fogyasztasi
szerkezetek hasonlosagainak, illetve Vernoné (1966), aki a nemzetkozi termékéletciklusnak

tulajdonitotta ezt a jelenséget.

A 2.1-2.3. alfejezet 6ndllé tanulmanyként a Competitio folyGiratban jelent meg (Erdey, 2004b).

0 Lasd Leontief (1953).

" Leamer (1992) szerint a Leontief-paradoxon és az dgazaton beliili kereskedelem jelentéségének Grubel—-Lloyd-féle
demonstracioja volt az a két dontd fontossagu empirikus felfedezés, amely alapvetéen megvaltoztatta a kozgazdaszok
nemzetkozi kereskedelemmel kapcsolatos meglatasait.

124 jelenség leirasdra — a szakirodalomban elfogadott médon — az dgazaton beliili, ipardgon beliili és intraindusztridlis
kereskedelem (IIT-Intra-industry Trade) egyenértékii kifejezéseket hasznalom a dolgozatban.
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Az iparagon belilli kereskedelem elnevezést Balassa (1966) alkalmazta® eldszor és
mérésére is O tett els6ként javaslatot. A téma utana sokaig érintetleniil hevert, a fordulatot
Grubel és Lloyd 1975-6s konyve hozta, amely a jelenséggel kapcsolatban olyan kérdéseket
vetett fel, amelyeket nem lehetett a neoklasszikus kereskedelmi elméletekkel megmagyarazni
¢s amelytdl kezdve ,,a fovabbi kutatasok elvalasztottdk a jelenséget a gazdasagi integraciotol,
rdmutatva expanziv novekedésére a fejlett orszagok kozott a feldolgozoipar jelentds részében,
fiiggetleniil a vam-akadalyoktol vagy azok valtozastol...” (Ethier 1982:389). A szerz6k nem
allitottak fel formalis modellt, azonban helyesen mutattak ra, hogy a névekvé skalahozadék, a
monopolisztikus verseny ¢és az elhelyezkedés-elmélet (location theory) valbdsziniileg
szamottevo szerepet jatszanak a jelenség magyarazataban. Fontos, hogy az intraindusztrialis
kereskedelemhez vezetd fliggetlen okokként azonositottdk a horizontalis és a vertikalis
termékdifferenciaciot.

A formalis elméleti modellek kialakitasara iranyuld torekvések az ipardgon-beliili
kereskedelemnek — mar Grubel és Lloyd altal is korvonalazott — a 2. abran megtekinthetd
osztalyozdsdhoz ¢és elméleteihez vezettek. Mieldtt ezekre ratérnénk, érdemes azonban
megismerkedni a korai magyarazatokkal is, amelyeket Osszefoglalasa soran felhasznalom
Grubel (1967) ¢és Deardorff (1984) kategoriait, megkiilonboztetve a homogén és a

differencialt termékek dgazaton beliili kereskedelmét.

Homogén termékek

a) Hatar menti kereskedelem: ez a tipusti aramlés tulajdonképpen szorosan kothetd a
termékek fajlagosan magas fuvarozasi koltségeibdl adodik (pl. homok, kavics stb.). Ezek a
koltségek egy hosszabb hatarszakaszon a javak kétiranya aramlasahoz vezethetnek, ha az
orszagon beliilrél valo szallitas a foldrajzi tavolsag miatt dragabb, mint a szomszédos
kereskedelmi partnert6l.

b) Reexport iigyletek: a kiilkereskedelmi tigyletek jelentds csoportjat alkotjak, egy import és
egy export iigylet dsszekapcsolasdbdl adodnak. Témank szempontjdbdl nyilvan a kodzvetett
formanak van jelent0sége, hiszen az aramldsok csak ilyenkor jelennek meg a reexportor
orszag kereskedelmi statisztikdiban. Motivacidjuk nagyon sokrétii lehet, az egyszerii
haszonszerzésen tul indokolhatja az exportdr €s az importdr kozotti kereskedelmi, diplomaciai

kapcsolatok hidnya, az informacidk elégtelensége stb. Bizonyos teriiletek, orszdgok, mint

3 Balassa az EGK vizsgdlatakor szintén arra a kivetkeztetésre jutott, hogy a vamesokkentés a vérakozdsokkal ellentétben
nem az ipardgak kozotti, hanem az intraindusztridlis kereskedelmet Osztonzi inkabb.
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Hongkong, Szingapur f0ldrajzi helyzetiik eldnyeit kihasznalva véalnak ezen {igyletek
specialistaiva.

c) A kereskedelemben megnyilvanul6 ciklikus jelleg: ha az adott termék keresletében vagy
kinalataban érvényesiil a ciklikussag vagy szezonalités, és a periddusok két orszag esetében
eltéréek, valamint a raktarozasi koltségek meghaladjdk a fuvarkdltségeket, dgazaton beliili
kereskedelem alakulhat ki, Grubel (1967) és Deardorff (uo.) a mezdgazdasagi termékek és az
elektromos dram példdjat emelik ki ennél a tipusnal.

d) Stratégiai kereskedelem: alapjat Brander (1981) viszonos domping elmélete adja'®, ahol két
nyitott orszdg monopolistdi exportdlni kezdenek egymas piacdra, igy duopolisztikussa

alakitva az iparagi szerkezetet.

Differencialt termékek

A megkiilonboztetés alapja lehet a szarmazasi orszag (lasd az Armington-hipotézist') vagy a
termeldk képessége a termékdifferenciaciora, amelyrdl, akarcsak a novekvd skalahozadék

szerepérol, a kovetkezo részben esik bévebben szo.

2.1.2. Az uj kereskedelmi elméletek’

A hagyoményos, komparativ eldnydkon alapuld kereskedelmi elméletek szerint a nemzetkozi
munkamegosztds az orszdgok kozott fennalld relativ termelékenységi, tényezdellatottsagbeli
kiilonbségekkel magyarazhat6. A Heckscher—Ohlin—Samuelson'” modell a nemzetkozi
kereskedelem szerkezetének jellemzobit illetden tobb lényeges kovetkeztetést von le: a) a
kereskedelem, termelési tényezdiket tekintve, egymastdl kiilonb6zd orszagok kozott fog
zajlani, b) a kereskedelem arudsszetétele tiikrozni fogja az orszagok relativ tényezdellatottsagi
viszonyait, ¢) a relativ tényezdarak megfelel6 feltételek mellett'® konvergalnak a kereskedelmi
partnerek kozott, d) a kereskedelem agazatok kozott zajlik.

Az empirikus tapasztalatok azonban azt mutatjak, hogy a nemzetkozi kereskedelem nagy
része hasonlo termelékenységi szinten 1évo vagy tényezdadottsagokkal rendelkezd orszagok

kozott folyik és jelentds az dgazaton beliili aramlasok sulya.

™ Lésd késébb a 2.2.1. alfejezetben.

3 4 hipotézis lényege, hogy a fogyasztok a kiilonbozé orszagokbol szdrmazé termékeket nem tekintik tékéletes helyettesité
termékeknek és kiilonbozé okokndl fogva inkabb a hazai vagy a kiilfoldi terméket vailasztjak (Armington, 1969).

'S New Trade Theory.

7 Eli Heckscher és Bertil Ohlin megldtdsait Paul A. Samuelson fejlesztette matematikai modellé (lasd példaul Samuelson,
1948, 1949).

18 példdul specializdcio, termékar-kiegyenlitédés, a munkaerd hasonlé képzettsége, azonos termelési eljarasok (technolégia),
a kereskedelmi akaddlyok hidnya.
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A nemzetkozi kdozgazdasagtanban a fenti ellentmondésok hatasara kezdtek el kibontakozni
az ugynevezett Uj kereskedelmi elméletek, amelyek a hagyomanyos modelleket a tokéletes
verseny feltételezésének oldalarol feszitik szét. A tokéletlenségek szarmazhatnak a keresleti
¢s a kindlati oldalrél egyarant, ezek megismeréséhez érdemes megvizsgalni az
intraindusztridlis kereskedelem kiilonb6zo formait. A részletes elemzést megelézden arra is
fel kell hivni a figyelmet, hogy mig az 0j kereskedelmi elméletek, illetve az ) gazdasagi
foldrajz" szakit a tradicionalis elméletekkel, a kezdetekt6l fogva jelen vannak olyan
torekvések, amelyek az d4gazaton beliili kereskedelmet a komparativ eldnyok elméleti keretein
beliil magyarazzak.

Az 1j kereskedelmi elméletek alapjat a korabbi modellektdl eltérd feltételezések adjak,
melyek koziil a legfontosabb a termékdifferenciacio, a ndvekvo skalahozadék és a tokéletlen
verseny a keresleti vagy a kindlati oldalon. Dontéen harom stilizalt tényre vald
magyarazatkeresésként jottek létre, ezek 1) a kereskedelemnek a termelést meghaladd
novekedési liteme, ii) a fejlett orszdgok egymas kozotti kereskedelmének magas ardnya a
vilagkereskedelemben, illetve iii) az iparosodott orszagok kozotti jelentés mértékii dgazaton
beliili kereskedelem.

Az 1) modellek els6é generacidja foként a horizontalis I1IT-t magyarazza, azaz a hasonlo
mindségli — de a fogyasztok szempontjabol fontos, egyéb karakterisztikdk szin, design stb.

alapjan differencialt termékek parhuzamos exportjat €s importjat.

2.2. Az agazaton beliili kereskedelem elméletei

2.2.1. A horizontalis dgazaton beliili kereskedelem

A horizontalis IIT (HIIT) jelenlétét kimutatd fontosabb tanulmanyok elsé csoportja Krugman
(1979), (1981) és Lancaster (1979), (1980) nevéhez flizddik. Ko6zos jellemzdjiik, hogy
modelljeik a chamberlini monopolisztikus versenyre épiilnek, és hasonld feltevésekkel élnek a
technologiat és az iparagi szerkezetet illetden. Feltételezik az iparagon beliili cégek magas
szamat, a novekvo belso skalahozadékot, a belépési €s kilépési korlatok hianyat. A vallalatok
ugyanazzal a technologidval allitanak el horizontalisan differencialt termékeket, ugy, hogy
mindegyik profitmaximalizdld cég viszonylag alacsony szintli belsé gazdasdgossaggal
valtozatban sincs olyan termékvariacid, amelyet a fogyasztok Osszessége a tobbi felett

alloként fogadna el.

9 New Economic Geography.
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A két szerz6 modelljei kozott a dontd kiilonbség azonban mégis a kereslet megragadasaban
van: mig Krugmannal a fogyaszté a valtozatossagot kedveli®, preferenciai tigy alakulnak,
hogy a terméknek annyi kiillonb6zd valtozatat szeretné fogyasztani, amennyi csak lehetséges,
addig a Lancaster-féle fogyasztok mindegyikének megvan a sajat idealis terméktipusa®, a
preferenciak eloszlasa az Gsszes valtozat k6zott egyenletes®.

Mindkét és a késébbi hasonldo modellek alapjan arra szamithatunk, hogy a vallalatok olyan
termékvaltozatok eldallitdsara specializalédnak, amelyeket egyetlen masik cég sem gyart, és
amelyekre mindkét orszagban kereslet van, ez horizontalis agazaton beliili kereskedelemhez
vezet, mégpedig legintenzivebben az egymashoz gazdasagilag hasonld orszagok® kozott.
Masrészrol pedig maguk az intraindusztrialis aramlasok novelik a gazdasagok hasonlosagat.

Az ezekben az években megsziiletd tovabbi IIT-modellek™ sajatossidga, hogy szintén a
monopolisztikus verseny koncepcidjara épitenek, illetve Ethier (1982), Helpman (1983,
1985), Helpman—Krugman (1985, 11. fejezet) kivételével a differencidlt végtermékeket
valasztjadk elemzésiik alapjaul, utobbiak a kozbiilsé termékek novekvd skalahozadékon
alapulo kereskedelmének elemzésére is kitérnek; egy viszonylag ) modell e teriileten Liithje
(2001) nevéhez kothet6™.

Mindegyik modellrél elmondhato, hogy a kereskedelem elényeit €és a jovedelemeloszlasra
gyakorolt hatasat illetden vilagos konkliziokra jut. A kereskedelem haszna abbdl szarmazik,
hogy az output né az autarch helyzethez képest, a jovedelemeloszlds sajatossaga pedig az,
hogy ellentétben a HO-modellel, egy orszag minden fogyasztéja kedvezObb helyzetbe
keriilhet a kereskedelem révén. A kereskedelem szerkezetét illetdéen azonban ezek az
elméletek nem tudnak megfeleld predikciokkal szolgalni.

Az inter- és intraindusztridlis kereskedelem magyarazatainak Osszekapcsoldsa Krugman
(1980), Helpman (1981), illetve Helpman—Krugman (1985) nevéhez fiizédik, az irodalomban
ezzel leggyakrabban Chamberlin—-Heckscher—Ohlin(—Samuelson) (CHOS) modell elnevezés
alatt talalkozhatunk. A CHOS-elmélet az ¢l6bb megismert feltételezések* mellett figyelembe
veszi a tényezdellatottsagot is.

A horizontalis megkiilonbdztetés miatt a fogyasztok szamara a termék kiillonbozé valtozatai
érhetok el. A nemzetkozi kereskedelem noveli a piacot, igy a termékvalasztékot is, és

valoszinlileg novekvd skalahozadékhoz vezet. A modell predikcidja az, hogy minél

20 Love of variety approach, a megkizelités Spence (1976), illetve Dixit— Stiglitz (1977) tanulmdnydra épit.

I Ideal variety approach, a Lancaster-féle (1979) ,,1j fogyasztoi elmélet* (new consumer’s theory) alapjan. Helpman (1981)
modellje is ezen alapszik. Megfeleld feltételekkel a preferencidik eloszlasara nézve az aggregdatumok szintjén hasonlo
prezentdciot nyujt, mint a valtozatossagkedveld (love of variety) megkézelités (lasd Helpman—Krugman 1985).

22 A két kiilonbozé modelltipust szokds neo-chamberlini és neo-hotellingi cimkékkel is illetni.

# A hasonlésdg és kiilonbézéség mérésére a 2.3. alfejezetben térek ki részletesebben.

? Lasd még példdaul Dixit-Norman (1980), Helpman (1981).

B Liithje (2001) elmélete kiterjeszthetd a vertikalisan differencidlt kozbiilsé termékekre is.

2 Tudniillik novekvd skalahozadék, horizontdlis termékdifferencidcio, monopolisztikus verseny.
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alacsonyabb egy ipardgban a hatékony minimalis méret*’ (minél nagyobb a vallalatok, igy a
termékvaltozatok szama), annal nagyobb a HIIT. Az orszagok kozotti gazdasagi kiilonbségek
az agazatok kozotti, mig a hasonlosag inkabb az dgazaton beliili kereskedelemre van 0sztonzo
hatassal. Mindezekb6] kovetkezéen Eszak fejlett orszagai kozott a kereskedelem elsésorban
iparagon beliili lesz, kihaszndlva a méretgazdasadgossag elonyeit — feltételezve azt, hogy a
keresleti oldalon a valtozatossag irdnti igény Osszefiigg a jovedelemmel, illetve hogy a
kinalati oldalon a differencialt termékek tékeigénye nagyobb, mint a homogéneké. Az Eszak
¢s Dél kozotti kereskedelmet pedig dontden a relativ tényezdellatottsagi kiilonbségeken
alapulo, iparagak kozotti aramlasok fogjak meghatarozni.

Az alkalmazkodasi koltségek az intraindusztridlis csere esetében varhatéoan joval
alacsonyabbak lesznek, mint az interindusztridlis esetében, hiszen az utobbi helyzetben a
termelési tényezOknek el kell hagyniuk a komparativ hatranyos szektorokat, és mas
agazatokban kell hasznosulniuk, mig az eldbbi esetben az igazodds csak é4gazaton beliil
torténik: ekkor a termelési tényezok konverzidja is kevésbé koltséges.

Begstrand (1990) modellje*® azért érdemel feltétleniil emlitést, mert a gravitacios
egyenletre” épitve magyarazza a jovedelem, a tényezdellatottsig és az agazaton beliili
aramlasok aranyat a teljes kereskedelemben.

Markusen—Venables (2000) a standard Helpman—Krugman-modellt fejlesztik tovabb,
beépitve a szallitasi koltségeket és lehetdvé téve a multinaciondlis vallalatok modellbeli
miikddését a két orszagban. Ramutatnak, hogy nem csak az 4gazaton beliili kereskedelem
nagysaga fliigg Ossze pozitiv médon a két orszag hasonldsdgaval, hanem a multinacionalis
vallalatok aktivitdsat is eldsegiti a két orszadg abszolut és relativ tényezdellatottsaganak
hasonlosaga™.

A CHOS-modellt alapul véve Schmitt és Yu (2001) olyan modellt allit fel, amelyben
szerepet kapnak a nemkompetitiv (nontraded) javak is’!, azaltal, hogy feltételezik, hogy a
kiilonboz6 cégek exportja eltéré nagysagu fix koltségekkel jar. Fontos eredménye
elméletiiknek, hogy erds kapcsolatot tudnak kimutatni a skalahozadék szintje és a
kereskedelem volumene kozott, amely a technologiai fejlddést kozéppontba allitd

magyardzata a vildgkereskedelem vilagtermelésnél megfigyelt nagyobb ndvekedési litemének.

27 Minimum efficient scale: egy vallalatnak az a mérete, amely mellett minimdlis a hosszii tavii dtlagkéltség.

28 Szoros elézménye Bergstrand (1989).

¥ A nemzetkizi kereskedelem graviticiés modelljérdl sz6l6, tartalmas, nem technikai jellegii Gsszefoglaldst talalhatunk az
IMF (2002) tanulmanyanak 122-123. oldalan (Box 3.3).

% Horizontalis IT-rél és FDI-r6l van sz6!

3 Kordbban nemkompetitiv termékeket is tartalmazé modellt Venables (1994) publikdlt: monopolisztikus szerkezetii
dgazatban az exportdlo és nem exportdlo cégek kozotti aszimmetridval.
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A HIIT vizsgalataban a monopolisztikus verseny feltételezés mellett mar a korai idoktol
kezdve megjelennek a mainstreamnek mondhat6 CHOS-elméletben szintetizal6do tedriaktol
eltérd kiinduldpontra helyezkedd modellek is.

Brander (1981), illetve Brander—Krugman (1983) megteremti az igynevezett viszonos
domping modelljét, amelyben két, a sajat orszagaban monopol helyzetben 1év0, homogén
termékeket eléallitdo vallalat a profitmaximalizalas érdekében a belfoldinél alacsonyabb
arakkal megjelenik a partnerorszdg piacan is, ezzel nyilvadnvaldan intraindusztridlis
aramlasokat generalva®. Ez a modell az utobbi id6kig viszonylag kevés figyelmet kapott az
IIT-vel kapcsolatos elméleti és empirikus irodalomban — sokkal nagyobbat a dompingre
vonatkozoban — ennek ellenére azért vannak jeles folytatdsai. Ezek koziil is kiemelkedik
Venables (1985), Weinstein (1992), Bernhofen (1999) és Feenstra—Markusen—Rose (2001)
munkdja. Bernhofen (2001) a reciprok domping tézist altalanositja, a homogén javak mellett a
differencialt termékekre is alkalmazva.

Eaton és Kierzkowski (1984) modelljének szintén az a sajatossaga, hogy a ,,fésodortol”
eltérd, oligopolisztikus iparagi szerkezetben mutatjak ki, hogy sor keriilhet dgazaton beliili
kereskedelemre®, azonban mint Greenaway—Hine—Milner (1995:1507) megjegyzi, ez a
modell inkabb a kivételek sorat erdsiti, mert a HIIT esetében a monopolisztikus versenyre
¢épiil6 teoriak jelentik a dominans paradigmat.

Ennek a dominancidnak prébalnak kihivast nyujtani azok az elméletek, amelyek azt
demonstraljak, hogy az ipardgon beliili kereskedelem jol magyarazhat6 a HOS-modell
keretein beliil is. Az irdnyvonal legjelesebb képviseldje Davis (1995), aki ramutat arra, hogy a
CHOS-elmélet figyelmen kiviil hagyja, hogy Eszak orszagai kozott is jelentds kiilonbségek
vannak a termelékenységben. Davis bebizonyitja, hogy HIIT-re sor keriilhet allando
skalahozadék és tokéletes verseny koriilményei kozott is. Modelljében két orszdg harom
terméket allit eld, melyek koziil kettdé ugyanahhoz, a relative tdkeigényesebb agazathoz
tartozik, és ugyanolyan tényezOfelhasznalassal termelik 6ket. A két utdbbi termék koziil az
egyik eldallitasaban technologiai kiilonbségek 1éteznek, aminek kdszonhetden csak az egyik

orszagban fogjak azt eldallitani.

32 4 profitmaximalizalé cégek azon a ponton mitkédnek, ahol érzékelt hatdrbevételiik megegyezik a hatdarkéltségiikkel. Az
érzékelt hatarbevétel két tényezobdl tevodik Ossze, a bevételbél amely egy ujabb egység értékesitésébdl szarmazik, illetve
ugyanennek a tébbletértékesitésnek az arbevételt csékkents hatasabol. Azért hajlando a cég a kiilpiacon a belfoldi arnal
olcsobban (a hatarkoltségnél természetesen dragabban) értékesiteni, mert az arbevételt csokkentd hatds itt szamara csak
kisebb mértékben jelentkezik.

3 4 szerz6k a nemzetkizi kereskedelem 1in. gravitacios egyenletét vizsgaljak differencidlt és homogén termékek esetén, tehdt
e tanulmdny nem sorolhato kizarolagosan ehhez a teriilethez.

3 A piaci egyensiily egy szekvencidlis jaték eredményeként alakul ki, ahol a cégek nem egyszerre déntenek a piacra 1épésrél,
a gyartott termékvaltozatrol és az arrdl. Két azonos gazdasdgot feltételeznek, mindkettében két fogyasztoi szegmentummal,
amelyek kiilonboznek az idedlis termékvaltozatra vonatkozo preferencidikat illetéen. A nemzetkozi kereskedelem olyan
szakosodashoz vezet, hogy mindkét piacon csak egy-egy termeld lesz jelen egy-egy idedlis valtozatot eléallitva. Ez
értelemszeriien intraindusztridlis kereskedelmet eredményez. Kimutatjak, hogy a kereskedelem meginduldsa utani helyzet
lehet paretoi értelemben kedvezétlenebb, mint az autarchia, illetve azt is, hogy a kereskedelem akdr cséokkentheti is az
elérhetd termékvaltozatok szamat.
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2. dbra: Az agazaton beliili kereskedelem elméletei

agazaton beliili kereskedelem

vertikalis differenciacio

horizontalis differenciacio

homogén termékek
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Forrds: Erdey (2004b:84), Fontagné-Freudenberg (2002:8.1. dbra) jelentis kibovitésével és dtdolgozdsdval
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Mivel a termék irant mindkét orszagban létezik kereslet, a HOS-keretrendszerben is
eldallhat az agazaton beliili kereskedelem, ha a partnerorszag az agazat masik termékét
exportalja.

Cukrowski és Aksen (2003) modellje demonstralja, hogy homogén termékekkel valod
kereskedelemre is sor keriilhet tokéletesen kompetitiv iparagak feltételezése mellett, ha a
kockézatkeriil6 cég a keresletben (az arakban) rejlé bizonytalansagot ugy probalja meg
kivédeni, hogy diverzifikélja piacait. Ha a fuvarozasi koltségek elég alacsonyak, akkor ez

agazaton beliili kereskedelemhez vezet, akar minden szempontbdl hasonlo orszagok kozott is.

2.2.2. Vertikalis agazaton beliili kereskedelem

A vertikélis intraindusztridlis kereskedelem (VIIT) esetében a termékvaltozatok kozott
mindségbeli kiilonbségek vannak. Az empirikus kutatasok kimutattadk, hogy az agazaton
beliili kereskedelem dontdé része ilyen tipusu. Egyes szerzok Grubel-Lloyd (1975)
exportal ¢és a végtermék eldallitdsdhoz sziikséges komponenseket importal. Mésok, a tobbség
— példaul Fontagné—Freudenberg (1997) — kizarjdk ezt a tipust az dagazaton beliili
kereskedelem fogalmabol.

Falvey (1981), illetve Falvey—Kierzkowski (1987) uttoré elmélete a komparativ eldnyokon
alapszik. 2*2*2-es megkozelitésiikben a vallalatok tgy viselkednek, mintha tokéletesen
versenyzok lennének, mikdzben egy homogén és egy vertikalisan differencidlt terméket
gyartanak. A  gazdasagban két termelési tényezd létezik, munka és  tdke.
A termelésben felhasznalt munka mennyisége és a termékmindség kozott nincs dsszefiiggés,
azonban a tOkeintenzitds nodvekedése jobb mindségli  terméket eredményez.
A toke iparagspecifikus, azaz az dgazat cégei kozott szabadon mozog, azonban az iparagak
kozott nem. A fogyasztok szdmara a differencialt javak nem tokéletes helyettesitok, szigortian
azt preferaljak, amely a legjobb mindséggel rendelkezik.

Falvey és Kierzkowski (1987) modelljében a kereslet az adott mindség relativ ara és a
fogyaszté jovedelme alapjan hatarozodik meg, azaz a magasabb jovedelemmel rendelkezd
fogyasztok a jobb mindségii termékeket vasaroljak. A modell alapjan Falvey és Kierzkowski
(1987) arra a kovetkeztetésre jut, hogy a kereskedelem szerkezete erdteljes Osszefiiggést
mutat az orszagok relativ tényezdellatottsagaval, a tOkében viszonylag gazdagabb orszag a
jobb mindségli termékekre, a masik az alacsonyabb mindségl javakra fog specializalodni,

illetve, hogy a VIIT sulya a bilaterdlis kereskedelemben annal nagyobb lesz, minél

3 4 vertikalis intraindusztridlis specializicié kiilonbézd formdkat Slthet, magaban foglalhatja azt a tipusii cserét is, amikor
ugyanaz az iparag végterméket cserél koztes termékre
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jelentésebbek az ellatottsagbeli kiilonbségek™, és minél nagyobbak a piacaik. A két
kulcsfontossagli tanulmanyt Osszevetve elmondhatd, hogy a kinalati oldalt tekintve kozeli
rokonsagban allnak, a jelentésebb kiilonbségek a keresleti oldal megfogalmazasadban vannak,
melynek részletes kidolgozasara a késobbi tanulmanyban keriilt sor.”’

Mig Falveynal és Kierzkowskindl a termelési tényezok koziil a tokének jutott a fszerep
Flam—Helpman (1987) — akik a fentiekhez igen hasonld kovetkeztetéseket vonnak le — a
munkéanak tulajdonitanak kiemelkedd jelentdséget, azt egyediili termelési tényezdként
figyelembe véve. Ennek megfelelden a vertikalis differenciacié itt nem a tényezdellatottsag,
hanem a technologia kiilonbozdségeibdl adodik, azaz a kindlati oldalhoz ricarddi alapokon
kozelitenek. Flam és Helpman modelljében az exogén technologiai fejlodés hatasara
magasabb mindségli termékek jelennek meg és néhany alacsonyabb mindségli gyartasat
abbahagyjak. Az agazaton beliili kereskedelmet itt is ugyanaz a jelenség — tudniillik a két
orszag jovedelemeloszlasaban meglévé atfedés — okozza™.

Ko6z0s pontot jelent az eddig ismertetett VIIT-modellekben az is, hogy mindegyikben
szerepet kap egy homogén termék is, amelynek eldallitdsdhoz kizardlag munkat hasznalnak
fel, amelyre mindkét orszagban van kereslet, és amelyet D¢l allit eld olcson a technologiai
kiilonbségeknek koszonhetéen. A differencidlatlan termék jelenléte amellett, hogy segit
magyarazni a kereskedelem szerkezetét, lehetOvé teszi az inter- és intraindusztridlis
kereskedelem egyiittes kezelését.

Osszességében tehat az orszagok a kindlati oldalon relativ tényezdellatottsaguk és/vagy
technologiai eldnylik-hatranyuk fliggvényében kiilonb6z6 mindségii, vertikalisan differencialt
termékek eldallitasara szakosodnak, mig az eltérd termékvaltozatok iranti keresletiik
elsésorban jovedelmi szintjliktdl €s jovedelemeloszlasuktol fligg.

Stokey (1991) megkozelitése, bar explicit médon nem vonatkozik az agazaton beliili
kereskedelemre, mégis emlitésre érdemes, hiszen kiterjeszthetd a VIIT-re is®”. Sajatossaga,
hogy a vertikalis differenciacio a fogyasztok véltozatossag irdnti vonzalman alapszik. Mig
Flamnél és Helpmannal a fogyaszt6 a vertikalis spektrumbdl csak egyetlenegy terméket
valaszthat — a magasabb (alacsonyabb) jovedelmii a jobb (rosszabb) mindségiit — Stokeynal

tobbet is*’. Igy abban az esetben is létrejohet iparagon beliili kereskedelem, ha a két orszagban

3 Feltételezve, hogy a relativ tékeelldtottsag névekedése visszatiikrozdédik az egy fére esd jovedelmekben.

37 Minden fogyasztordl feltételezziik, hogy egyetlen — adott relativ termékdrak mellett kizarélag a jovedelme dltal
meghatdarozott — termékvaltozat irant mutat keresletet. Mivel az dsszjévedelem eloszldsa a fogyasztok kozott nem egyenletes,
minden idopillanatban kiilonbozo termékvaltozatok irant jelentkezik kereslet.

38 Leegyszeriisitve: Eszakon is élnek szegény és Délen is éInek gazdag emberek.

3 A Flam—Helpman modell lehetéséget ad arra is, hogy kiilonbséget tegyiink inter- és intraindusztridlis kereskedelem
kozott. A fenti modell (ti. Stokey-é — E. L.) ezt nem teszi lehetévé, azonban konnyedén modosithato ugy, hogy ez is lehetévé
valjon. Egyszeriien tekintsiink ugy a javak kontinuumdara, mint egy szektorra vagy iparagra, és adjunk ehhez egy homogeén
joszagot vagy egy masik differencialt termékekbdl allo szektort.” (Stokey 1991:79)

" Meg kell jegyezni, bar nem tartozik szorosan a témdhoz, hogy az Eszak és Dél kozétti kereskedelemben a mindségi
kiilonbségek mint a vertikalis differencidacio alapja csak egy a lehetséges megkozelitések koziil. Matsuyamanal (2000) példaul
a javakat a haztartisok prioritasuk szerint indexelik, és a magasabb indexszel rendelkezé termékek a jovedelem
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nincs a jovedelemeloszlasban atfedés. Mas szavakkal Ugy is lehet a fentieket magyarazni,
hogy mig az elébbi modellben a két orszag keresletében meglévo atfedéshez igy a VIIT-hez a
jovedelemstruktura, addig utobbiban a fogyasztok valtozatossag iranti igénye vezet.

Ahogyan azt a horizontalis intraindusztridlis aramlasok esetében lattuk, a modellek a
vertikalis agazaton beliili kereskedelem esetében sem kizardlag egyetlen piaci szerkezetre
szoritkoznak. Itt is viszonylag koran megjelentek az oligopoliumon alapul6 elméletek.

Gabszewicz és szerzotarsainak (1981) VIIT-modelljében a nemzetkdzi kereskedelemnek
koszonhetden a rivalis termeldk kozotti verseny addig csokkenti a jobb mindségi
termékvaltozatok arat, amig néhany rosszabb mindségli termék és termeldje kiszorul a piacrol.
Az elmélet néhany korlatozo feltételének*' feloldasara a kés6bbiekben kertilt sor.

Shaked—Sutton (1984) modelljében a vertikalis dgazaton beliili kereskedelemre a K+F fix
koltségei*” nyujtanak magyarazatot. Modelljiikben — a korabbiakhoz hasonloan — a fogyasztok
jovedelmiik fliggvényében a jobb mindségli terméket preferaljak®, amely mindség itt a
kutatas-fejlesztés fliggvénye. A K+F tevékenység a fix koltségekben jelenik meg. Az elmélet
novekvd skalahozadék és oligopol piaci szerkezet mellett ad magyarazatot a vertikalis
intraindusztrialis kereskedelemre. Az egyensulyhoz, akarcsak az Eaton—Kierzkowski (1984)
modellnél, egy tobblépcsds jaték vezet, amelyben a cégeknek donteniiik kell a belépésrdl, a
mennyiségrol és az arr6l. Mivel az atlagos valtozd koltség csak lassan emelkedik a
mindséggel, a cégek szdma a piacon kotott. Itt is a magasabb (alacsonyabb) jovedelmii orszag
a jobb (rosszabb) mindségli termék eldallitasara specializalodik. Kimutatjdk, hogy a
kiilkereskedelem, annak ellenére, hogy nem feltétleniil noveli az elérhetd termékvaltozatok
szamat, jolétnoveld hatassal jarhat egyiitt. Azaltal azonban, hogy a jobb mindségli termékek
kiszoritjdk a rosszabbak egy részét, abban az orszagban, amelyben utobbiakat gyartottak,
munkanélkiiliséghez vezethet, €s ha az alacsonyabb arak ezt nem kompenzaljak, negativ joléti
hatéssal is jarhat.

Motta (1992) a fenti modellt gy dolgozza at, hogy egyértelmiien megallapithato legyen

megfeleld feltételrendszer mellett, hogy az orszdgok veszitenek-e vagy nyernek a

ndvekedésével keriilnek be a fogyasztoi kosarba. Délnek az alacsonyabb indexii, alacsonyabb jovedelemrugalmassagi
termékek eldallitdsiban van komparativ elénye. A modellben Eszak és Dél termékei inkdbb kiegészitik egymdst a
fogyasztasban, mintsem helyettesitik, tehat elsosorban az dgazatok kézotti kereskedelem ricardoi alapu magyardzataval van
dolgunk.

1 Specidlis, a szerz6k dltal “linedris”-nak aposztrofdlt hasznossdgfiiggvény, egyenletes jovedelemeloszlds, a fogyaszték
egyezo izlésvilaga, a gydrtott termék mindségének a cég szamara exogén volta.

* Ezek a modellben elveszett kiliségekként (sunk cost) szerepelnek. Ilyen koltségeket jelenthet a rekldmozds is (Shaked-
Sutton, 1987, Sutton, 1991, Motta, 1993).

# A targykorbe tartozé modellek jelentds része a Gabszewicz—Thisse (1979), illetve a Shaked—Sutton (1982) dltal kifejlesztett
vertikalis differencidcios alapokra épit: a fogyasztok preferencidai megegyeznek, de a jovedelmi differencidknak koszénhetéen
kiilonbségek alakulnak ki a vdsarolt mindségben. A tipikus, duopolisztikus modellben két cég, melyek fix koltségei a
mindségtol fiiggnek, kinal kiilonbézo termékvaltozatokat ugyanazon a piacon. Mivel a megkiilonboztetés csokkenti a
helyettesithetdoséget és az darversenyt, az egyensulyi helyzetben még az azonos koltségszerkezettel biro cégek is kiilonbozo
termékvaltozatokat fognak eldallitani.
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kereskedelemmel, illetve melyik orszdg lesz nyertes vagy vesztes. Egy masik munkéjaban
(1994) a kozvetlen kiilfoldi tokebefektetés és az IIT kozott pozitiv kapcsolatra mutat ra.

Lutz—Turrini  (1999), illetve Gabszewicz—Turrini (2000) a munkaerd képzettségi
kiilonbségeivel magyarazzak a vertikalis specializaciot. Haucap—Wey—Barmbold (2000)
esetében a VIIT a termékmindséggel kapcsolatos informécids aszimmetridkbol adodik: a
fogyasztok a mindségre a szarmazasi orszagbol kovetkeztetnek.

Osszességében itt is elmondhat6, hogy valtozatos elméletekkel allunk szemben, amelyek
kiilonbozé piaci szerkezetek mellett keresik a magyardzatot a vertikalis dgazaton beliili
kereskedelemre.

A horizontélis esetben azt a megallapitast tehettiik, hogy a monopolisztikus versenyre épitd
modellek jelentik az elméletek f6 aramlatat. ,,Néhany kutatd6 amellett érvel, hogy nincs
sziikség a termékdifferenciaciot és novekvd skalahozadékot feltételezd modern nemzetkozi
kozgazdasagtani elméletre a vilagkereskedelem legfontosabb jellegzetességeinek, az dgazaton
beliili kereskedelem jelenségének, a gazdasagi ndvekedés €s a kereskedelem volumenének
volumenek kozotti kiillonbség magyarazatdhoz... hiszen minden lehetséges jelenségre taldlunk
egy olyan szerkezetli, homogén termékeket feltételez0 Heckscher—Ohlin-i modellt, amelyben
ezek a jelenségek ugyancsak eldallnak. Ez természetesen jogos ¢€s intellektualis szempontbol
érdekes vita. Véleményem szerint azonban a termékdifferencidcid annyira altalanos jelenség,
hogy nehéz megérteni, hogy miért van egyaltalan arra sziikség, hogy igazolni kelljen
jelenlétét a kdozgazdasagtani modellekben...

Ugy tisztességes fogalmazni, hogy a 1étez6 modellek koziil egyik sem remekel az adatok
magyarazataban. A termékdifferenciacid bevezetésével azonban az elméletek és az adatok
illeszkedése javul... és ezek a modellek magukban hordozzdk a még jobb magyarazatok
lehetdségét.

Mara gazdag tarhazaval rendelkeziink azoknak az elméleteknek, amelyek a
vilagkereskedelem kulcsfontossagi meghatarozoiként emelik ki a ndvekvd skalahozadékot,
termékdifferenciaciot €és a tényezdosszetétel kiillonbségeit. Ezek az elemek Osszekapcsolva a
specializacié iranyanak, a kereskedelem volumenének, tényezdtartalmanak, a régiok kozotti
kereskedelem szerkezetének szignifikans részét magyarazzak.

Az elmult 20 esztendé minden kutatési igyekezetének ellenére a magyarazatok még mindig
hianyosak, ami részben annak kdszonhetd, hogy a vilagkereskedelem természete gyorsan
valtozik... Tobb technologiai orientacioji elméletre és a dinamika hangstlyanak
novekedésére van sziikség, hogy megértsiik a fejleményeket. Az 1990-es években sziilettek
ilyen elméletek és ezek kétségkiviil hatassal lesznek a jovobeli empirikus kutatasokra.”
(Helpman 1999:141-142).
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A vertikalis IIT esetében azt mondhatjuk, hogy foként a tradicionélis elméleteken nyugvo
teoridk domindlnak, de az oligopolisztikus szerkezetet alapul vevé modellek relevanciaja és
plauzibilitasa is jelentds. Az utdbbi csoportba tartozd elméletek alkalmasabbak arra, hogy
elore jelezzék, mely termékvaltozatokat mely orszagok fogjdk gyartani. A témahoz az
Okonometriai vizsgalatok ismertétese soran hamarosan visszatérek, azonban az mar most is
nyilvanvalo, hogy a HIIT-t és VIIT-t meghatarozo tényezoket illetden a modellek alapjan

jelentds kiilonbségekre szamithatunk.

2.3. Az agazaton beliili kereskedelmet meghatarozo tényezok

Az agazaton beliili kereskedelem meghatarozoit az elmult évtizedekben szdmos 6konometriai
tanulmany kisérelte meg leirni. A mai napig elmondhato, hogy e kutatasi teriileten korant
sincs Osszhang, bar jol lathatéan két csoportba lehet sorolni azokat a valtozokat, amelyek
hatdsdnak vizsgalata — nyilvanvaldéan amiatt, hogy az elméletek ezeket sugalljadk — a
legnagyobb népszeriiségnek oOrvendett: ez a két csoport az orszadg- és az dgazatspecifikus

faktorok csoportja.

2.3.1. Orszagspecifikus tényezok

A gazdasag(ok) fejlettsége: ndovekedésével javul az orszag képessége a progressziv,
differencialt termékek eldallitasara, illetve a jolét ndvekedésével a fogyasztok ilyen termékek
iranti kereslete is emelkedik.

A két orszag hasonlosaga: bilateralis kereskedelmiikben az agazaton beliili aramldsok annal
intenzivebbek, minél hasonlobb fejlettségi szinvonaluk. Meg kell jegyezni, hogy tobbek
kozott Brainard (1997), Horstmann—Markusen (1987a),(1992), illetve Markusen—Venables
(1998),(2000) multinacionalis vallalati modelljei azt sugalljdk, hogy a hasonlosag
novekedésével eldszor nd, majd csokken az IIT, amelyet utdbbi fazisban a multinacionalis
vallalatok helyi termelése valt fel**. Ez a kapcsolat azonban korantsem teljesen egyértelmii.

A piac mérete: akar a Dixit—Stiglitz-, akdr a Lancaster-féle fogyasztdéi modellre épitiink,
nagyobb piacok esetén jobb lehetdség nyilik a termékdifferenciciora, illetve a
méretgazdasagossag kihasznalasara.

Mindhérom eddig emlitett jellemzOrdl megéllapithatd, hogy amennyiben kiilon-kiilon
vizsgaljuk hatasukat a horizontalis €s a vertikalis IIT-re, akkor eldjeliiket tekintve eltérd
kovetkeztetéseket vonhatunk le az elméleti modellekbdl. Az elobbiekben jelzettekhez képest

ugyanis a gazdasagi fejlettségben meglévO kiilonbségek a tényezOellatottsagbeli

# Lasd példaul Markusen (1995:180).
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kiilonbségeket is tiikrozik: a tokével relative jobban ellatott orszdg — legyen sz6 akar fizikai,
akar humantékérdl — fogja ugyanis eldallitani a vertikdlisan differencialt termékek koziil a
jobb mindséglit, mig fejletlenebb partnere az alacsonyabb mindségiit: ennek megfeleléen
tehat, mig a hasonlésadg ezekben a jellemzOkben a horizontélis, a kiilonbozdség a vertikalis
agazaton beliili kereskedelemnek kedvez.

A foldrajzi kézelség: tobb szempontbol is fontos. Minél kozelebb vannak a kereskedd
partnerek, anndl alacsonyabbak a szallitdsi koltségek, kovetkezésképpen anndl magasabb
lehet, minden egyéb tényezd valtozatlansaga mellett, a bilateralis kereskedelem. A tavolsag
»clbatortalanitobb” hatassal lehet az 4agazaton beliili, mint az &gazatok kozotti
kereskedelemre, mivel feltételezheté, hogy a differencialt termékeknek tobb hazai
helyettesitje van, mint a homogéneknek. Balassa—Bauwens (1987:927) szerint a differencialt
termékek kereskedelmében az informécid koltségei nagyobbak, mint homogén termékek
esetében, ¢és nének a tavolsaggal. A kozelség emellett jelenthet hasonld erdéforras-
(tényezd)ellatottsagot, izlésvilagot, kulturadt, amelyek mind-mind az ipardgon beliil
aramléasokat erdsitik.

A protekcionizmus szintje: evidens, hogy a kereskedelem korlatozasa az iparagon beliili
aramlasokra is kedvezdtlen hatassal van.

A gazdasagi integrdcio: akar gyengébb, akar szorosabb a két orszag kozotti integracios
kapcsolat, a kereskedelmi korlatok lebontasa csdkkenti a tranzakcids koltségeket. Azt is
megfigyelhetjiik, hogy ilyen viszony kialakitasara legtobbszor kulturalis szempontbol hasonld
orszagok kozott keriil sor.

Utobbi harom tényez6t tekintve az elméletek alapjan nem varunk kiilonb6z6 hatast a

vertikalis és horizontalis IIT-t illetden.

2.3.2. Agazatspecifikus tényezdk

A termékdifferencidcio: ahogy mar a korabbiakban is emlitettem, ndvekedésével a HIIT is
valoszinlileg néni fog. Nagysdgara a konkrét mérdszamokon kiviil az ipardgi K+F ¢és
reklamkiaddsok nagysagéabol is kdvetkeztetni szoktak, hiszen az 01j termékvaltozatokat ki kell
fejleszteni és piacra kell vinni. Mivel a VIIT esetében ugyannak a terméknek a kiilonb6zo
mindségli valtozataival vald kereskedelemrdl van szo, a differenciaciéo ennek valoszintlileg
nem kedvez.

A skalahozadék: a legtobb HIIT-vel kapcsolatos elmélet kdzponti eleme a ndvekvo
skalahozadék, amely nagyobb IIT-vel jar. Kulcsmérészam a hatékony minimalis méret is:
minél alacsonyabb, annal tobb vallalat tud belépni az iparagba, annal magasabb a
termékvaltozatok szdma, kovetkezésképpen a HIIT is. Lathatjuk tehat, hogy a kép nem
egyértelmii. Gullstrand (2002) inverz U-alaku kapcsolatként irja le a skalahozadék és az IIT

24



Osszefliggését: a novekvd skdlahozadéknak csak addig lesz pozitiv hatdsa az ipardgon beliili
kereskedelemre, amig nem jar korldtozo hatassal az ipardgon beliil miikodd cégek szamat
tekintve, illetve amig nem eredményezi a termékek standardizacigjat.

A piacszerkezet: lathattuk az elméleti modellek tanulményozéasa soran, hogy az IIT-vel
kapcsolatos teoridk rendkiviil valtozatosak a piaci strukturaval kapcsolatos feltételezéseik
tekintetében. Megallapitottuk, hogy mig a horizontalis IIT esetében leginkabb a
monopolisztikus versenyre €épitd modellek képezik a mainstream irdnyzatot, addig a VIIT
esetében a tokéletes versenyre épité modellek plauzibilitdsa erdsebb, ennek megfeleléen az
el6z0, skalahozadék valtozo altal a VIIT-re gyakorolt hatés is ellenkez6 eldjelli, mint a HIIT
esetében.

A terméknek az életciklusban betéltott helye: ahogy a termék az életciklusaban elérehalad,
ugy valtozik az elérhetd termékvaltozatok szdma is. A bevezetés €s a hanyatlds id0szakaban
ezek szdma alacsonyabb, a ndvekedés és az érettség iddszakaban, a piaci verseny intenzitasa
¢s a differencidlodd vagy koncentralddd célcsoportképzési stratégia miatt tendenciaszeriien
magasabb.

A multinaciondlis vallalatok szerepe: a multinaciondlis vallalatok jelenlétét a legtobb
kutatas hipotetikusan az agazaton beliili &ramlasok 0sztonzdjeként kezeli, arra alapozva, hogy
a vallalaton beliili kereskedelem, amely dontéen a nemzetkozi termelésmegosztast tiikrozi,
vélhetéen ugyanazon az iparagon beliili kereskedelmi mozgdsokat indukal. A gyakran
tobbtermékes multinacionalis vallalatok nagyobb specializacidval, nagyobb IIT-vel jarnak. Az
Osszefiiggés megitélésem szerint nem ennyire egyértelmii: itt elsdsorban arra a széles kdrben
kutatott dilemmara kell utalnunk, amely arra a kérdésre keresi a valaszt, hogy a kiilfoldi
mikodoétoke-befektetések (FDI) vajon kiegészitdi, 0sztonzoi-e vagy inkabb helyettesitdi-e a
nemzetkozi kereskedelemnek. A vertikalis miikodétdke® vélhetéen — azaltal, hogy
multinaciondlis termelési lanc jon létre — elsOsorban az interindusztridlis folyamatokat
0sztonzi, hiszen a fragmentacioé a termelékenységi, relativ tényezdellatottsagi kiilonbségeken
alapszik. A horizontalis mikodétoke esetében a lednyvallalati termelés kivalthatja a
célorszagba iranyuld exportot, de persze 6sztondzheti — foként az anya- és a leanyvallalat

kozott — a szolgaltataskereskedelmet vagy a differencialt végtermékek kétirany forgalmat.

2.3.3. Kovetkeztetések az empirikus 6konometriai vizsgalatok fényében

Foglaljuk 6ssze roviden az agazaton beliili kereskedelem okait kutatd empirikus vizsgalatok
eredményeit annak a torekvésnek megfeleléen, hogy az attekintésbe a teriiletet legjobban

reprezentald, legtobbet hivatkozott tanulmanyok — tehat, amelyek megtermékenyitd hatassal

“ A horizontdlis és vertikalis mitkoddtéke-befektetések részletesebb vizsgdlatira a 3. fejezetben keriil sor.
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voltak a késdbbi kutatdsokra — mellett beemeljiink néhdny kevésbé ismertet is, hogy a vilag
minél tobb régiodja, illetve az Eszak—FEszak aramlasok mellett az Eszak-Dél aramlasok is
szerepet kaphassanak a leirasban.

Ko6z0s ezekben a vizsgalatokban, hogy gyakran eltéré elméleti alapokrdl kiindulva, az
iparagon beliili kereskedelem valamely indexe ¢€s az orszdg- és/vagy iparagspecifikus
tényezok kozotti kapcsolatot keresik, leggyakrabban tobbvaltozos regresszidos egyenlet
becslésével ¢€s analizisével. Az eredményeket, illetve az értelmezésiikhoz sziikséges
tudnivalokat az 1-7. tabldzatok mutatjak be.*®

A legfobb megallapitasok a kdvetkezok lehetnek — tartdzkodva attol, hogy megismételjem
az orszag- ¢s agazatspecifikus tényezok kifejtése soran leirtakat:

1) Osszességében elmondhatd, hogy az empirikus eredmények soksziniisége és idénként
jocskan ellentmondésos volta jol tiikkrzi az elméleti modellek vizsgélatanal tapasztalt
valtozatossagot, megerdsitve azt, hogy ma még nem rendelkeziink olyan teoretikus
keretrendszerrel, amely kizardlagossdgra torhetne az intraindusztridlis kereskedelmi
folyamatok magyarazataban, vannak azonban plauzibilisebbek és kevésbé plauzibilisek.

2) A kezdeti tapasztalatok azt mutattdk, hogy az orszagspecifikus tényezok magyarazoereje és
konzisztencidja jelentdsen meghaladja az ipardgspecifikus tényezokét, utdbbiak
ellentmondasos volta és érzékenysége az Okonometriai problémakra’” azonban jelentds
mértékben csokkent a horizontdlis ¢és vertikdlis 4gazaton beliilli kereskedelem
szétvalasztasaval a vizsgalatokban. Ez utobbi, bar trividlisnak tiinik, rendkiviil fontos 1épésnek
tekinthetd. Az elméletek szerint a horizontalis és vertikalis dgazaton beliili kereskedelem
mogott meghuzodd tényezdk eltérdek, tehat ezeket egymastol elvélasztva a regresszids
egyenletek magyarazo ereje varhatéoan — €s a tapasztalatok szerint ténylegesen is — jelentdsen
emelkedik, bar az iparagspecifikus tényezok esetében tovabbra is jelentds inkonzisztenciaval
talalkozhatunk: ennek magyardzatai vélhetdleg egyrészt a jelenségek mérésének
problémaibol, masrészrél az elméletek soksziniiségébdl adodnak. Vannak persze kozos
tényezok is: a fejlettség, a piacok nagysaga, az integracid, a protekcionizmus alacsony szintje

mind-mind kedvezden hatnak az IIT-re.

% 4 tablazatok sszedllitdsandl a tanulmanyok sajat feldolgozdsa mellett tamaszkodtam Andresen (2002) munkdjdra is.
Jelmagyarazat: c: az orszagspecifikus tényezdket vizsgalo tanulmany, i: az iparag-specifikus tényezdket vizsgalo tanulmany,
d: a HIIT-t és VIIT-t elkiilonitve vizsgalo tanulmany, H: horizontdlis, V: vertikalis, VIIThq: magas mindségii VIIT, VIITIq:
alacsony mindségii VIIT, rHIT=HIT/IT, rVIIThqg=VIIThq/VIIT, prelib: a liberalizaciot megelozé helyzet, postlib: a
liberalizdacio utani helyzet.

Az abrakban az attekinthetdség kedvéért csak a 10%-os szinten is szignifikans kapcsolatokat jeleztem.

7 Lasd példaul Torstensson (1996) tanulmdnydt.
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1. tablazat: Az IIT-t meghatdrozo tényezok hatasanak mérésére szolgalo valtozok az empirikus tanulmdanyokban
Meghatirozo tényezo Az 6konometriai vizsgdlatban alkalmazott valtozék
Orszagspecifikus tényezok

1. Gazdasagi fejlettség (hasonlosag ¢és | GDP/f6, GDP/f6 kiilonbség, a GDP-k kiilonbsége,

kiilonbség) atlagos K/L arany, K/L arany (kiilonbsége) a partnerhez
viszonyitva, egyenldtlenségi index és annak egy fore
vetitett értéke (Balassa), munka/fold arany, a
humantdkével vald relativ ellatottsag, a jovedelem-
eloszlas abszolut és relativ mutatéi, a feldolgozdipar
részesedése az exportbol, a bilateralis kereskedelmi
mérleg egyenlege, valamint a kdvetkezd pont mutatoi
fontosak lehetnek itt is.

2. A piac mérete Az orszagok GDP-je, atlagos GDP/f6, azok Osszege,
atlaga, a relativ piacnagysag mutat6ja (Helpman).

3. A foldrajzi tavolsag Hatar-dummy (0, ha nincs 1 ha van a két orszagnak
kozos hatara), a két orszag (pl. fOvarosa) kozotti
tavolsag.

4. Gazdasagi integracio Integraciés dummy (0, ha nincs, 1, ha van a két orszag

kozott integracios kapcsolat), a tdmogatds tényleges
szintje (ERA)*, a partnerorszagbol szarmazo FDI.

5. Protekcionizmus Atlagos vamszint, a vamok  kiilonbozdsége,
kereskedelmi orientacio (Balassa)

Agazatspecifikus tényezik
6. Termékdifferenciacio Horizontalis és vertikalis termékdifferenciacid, a
termékkategoridk szdma az iparagon beliil, Hufbauer-
index (1970), CEPII differenciacids valtoz6®, K+F
intenzitas, reklamozas, a nem-termelésben dolgozo,
szakképzett, technikai személyzet aranya, az agazat
humantOke-intenzitasa, a  termelés  fizikaitoke-
intenzitasa.
7. Skéalahozadék Skalahozadék, hatékony  minimalis méret, a
nagyvallalatok altal foglalkoztatottak aranya, a nagy
cégek relativ termelékenysége, atlagos vallalatméret.

8. Piacszerkezet A vallalatok szama az iparagon beliil, a koncentracio
aranya, a profitratak szorasa, amerikai piacrészesedés.

9. Termékéletciklus Termékéletciklus: a termék életkora szorozva az agazati
szabadalmak szamaval.

10. A multinacionalis vallalatok szerepe A kilfoldi cégek részesedése az értékesitésben, az

agazati hozzaadott értékben, kiilfoldi Osszeszerelés,
vallalaton beliili kereskedelem.

8 Effective Rate of Assistance: annyiban kiilonbozik az ERP (Effective Rate of Protection — a védelem tényleges szintje)
mutatotol, amely a kereskedelmi korlatozasok és intervenciok egyiittes hatdsat méri bizonyos tevékenységek termékei és
forgalomképes alapanyagai hozzaadott értékéhez viszonyitva, hogy magadban foglalja az ar jellegii piaci beavatkozdsokat és
a kormanyzati kiadasok hatasait is (Guba 2000:116).

* Fontagné—Freudenberg—Péridy (1997).
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2. tabldzat: Az orszagspecifikus tényezéket vizsgalo kutatdsok

Valtozo

Balassa

Balassa

Helpman

Bergstrand

Hummels-

Havrylyshyn-
Kunzel (1997)

Tipus

(1986a)
c

(1986b)
[

(1987)
[

(1990)
C

Levinsohn (1995)
c

c

Orszagspecifikus tényezdk

A GDP-k kuldnbsége

Az orszagok GDP/fé mutatdja

GDP/f6 kuldnbség

Egyenlbtlenségi index (Bal )

Egyenlbtlenség/fé index (Balassa)

A jévedelemeloszlas hasonlosaga a két
orszagban

A partner GINI-indexe

A partner Q4 mutatoja (a jovedelem mekkora
hanyadaval rendelkezik a lakossag 80%-a)

Atlagos K/L arany

A K/L kilénbségelaranya a partneréhez
viszonyitva

Munka/féld arany

A humantdkével vald ellatottsag
kilénbsege/aranya

Technologiai elény/hatrany a partnerrel
szemben

A termelés humantéke-intenzitasa

A feldolgozéipar részesedése az exportbdl

Az orszagok GDP-je

)

+*

Az orszagok atlagos GDP-je

+*

+*

+*

A GDP-k 6sszege

Atlagos GDP/f6

+*

+*

Relativ orszagnagysag (Helpman)

+*

Tavolsag

+*

Az orszagok kdzds hatara

+*

+*

+*

Az orszagok kodzdtti integracio

+*

+*

A partnerorszagbol szarmazé FDI

Kereskedelmi orientacio

+*

+*

Atlagos vamszint

A vamok killénbbzdsége

A tamogatas tényleges szintje (ERA=Effective
Rate of Assistance)

Kereskedelmi mérleg
[max(X, M)/min (X/M)]
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3. tabldzat: Az dgazatspecifikus tényezdket vizsgalo kutatdsok

Valtozo

Caves

Toh

Greenaway-

Hughes

Tipus

(1981)
i

(1982)
i

Milner (1984)
i

(1993)
i

Iparagspecifikus tényezok

Termékdifferenciacio

+*

+*

+*

Vertikalis termékdifferenciacio

CEPI| differenciacios valtozé

Hufbauer index

+*

Reklam-értékesités arany

+*

K+F kiadasok

+*

A K+F szemelyzet aranya a foglalkoztatottakon
belll

A szakképzett és technikai személyzet
részesedése a foglalkoztatottakon belll

(+)"

Az agazat humanttke intenzitasa

|A gyartészemelyzet aranya

A termelés fizikaitbke-intenzitasa

Skalahozadék (SE)

SE®

Hatékony minimalis méret

A nagy cégek relativ termelékenysége

Atlagos véllalatméret

A nagyvallalatok altal foglalkoztatottak aranya

A profitratak szérasa

A koncentracio aranya

Amerikai (USA) piacrészesedes

A vallalatok szama az iparagon belill

Temeékeéletciklus

+*

Vallalaton belllli kereskedelem

+'k

Kilféldi 6sszeszerelés

A kulféldi cegek részesedese az értékesitésben
(FDI)

A kilféldi cégek részesedése a hozzaadott
értékben, értékesitésben (FDI)

A magas jovedelm( orszagokkal folytatott
kereskedelem intenzitasa

+*

Atlagos fuvartavolsag

Kulfoldi kbzvetlen befektetések

Az export egysegertéke

A vamtarifak eloszlasa

Az agazat fogyasztdinak valtozatossagi,
diszperzios indexe

Az agazati szallitasok érteke
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4. tablazat: Az orszag- és dagazatspecifikus tényezoket egyiittesen vizsgalo kutatdsok: orszagspecifikus tényezok

Valtozd Loertscher-| Tharakan | Culem- Balassa- | Balassa- Clark- Zhigang Sharma (2000)
Wolter (1984) Lundberg | Bauwens | Bauwens | Stanley (1999)

(1980) (1986) (1987) (1988) (1999)
Tipus ci ci Ci ci Ci ci ci ci

prelib postlib

Orszagspecifikus tényezdk

A GDP-k kulénbsége == -* >

Az orszagok GDP/fd mutatdja

GDP/f6 kuldnbseég . = = =

Egyenldtlensegi index (Balassa) - E

EgyenlStlenseg/fé index (Balassa) = =

A jovedelemeloszlas hasonlosaga a ket
orszagban

A partner GINI-indexe

A partner Q4 mutatoja (a jovedelem mekkora
hanyadaval rendelkezik a lakossag 80%-a)

Atlagos KJ/L arany

A K/L kulnbsége/aranya a partneréhez
viszonyitva

Munka/féld arany

A humantdkevel valo ellatottsag
kilénbsege/aranya

Technolégiai elédny/hatrany a partnerrel szemben

A termelés humantéke-intenzitasa

A feldolgozdipar részesedése az exportbol

Az orszagok GDP-je +*

Az orszagok atlagos GDP-je +* P - =

A GDP-k dsszege

Atlagos GDP/f6 +* > + P

Relativ orszagnagysag (Helpman)

Tavolsag - = = = - - =

Az orszagok kézds hatara +* +*

Az orszagok kozotti integracio +* +* e

A partnerorszagbol szarmazo FDI +*

Kereskedelmi orientacid +* +* 4%

Atlagos vamszint il

A vamok kdldnbdzésege

A tamogatas tényleges szintje (ERA=Effective =
Rate of Assistance)

Kereskedelmi mérleg - -
[max(X, M) min (X/M)]
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5. tablazat: Az orszag- és agazatspecifikus tényezoket egyiittesen vizsgalo kutatdasok: agazatspecifikus tényezok

Valtozo Loertscher- | Tharakan Culem- Balassa- | Balassa- Clark- Zhigang Sharma (2000)
Wolter (1984) Lundberg | Bauwens | Bauwens Stanley {1999)
(1980) (1986) (1987) {(1988) (1999)
Tipus ci ci ci ci ci ci ci ci
prelib postlib

Iparagspecifikus tényezdk

Termckdifferenciacio -

Vertikalis termekdifferenciacico

CEPIl differenciaciés valtozd

Hufbauer index ' PR -

Reklam-értekesites arany += +* 4

K+F kiadasok

A K+F szemelyzet aranya a
foglalkoztatottakon belll

A szakkepzett &s technikai szemeélyzet
részesedese a foglalkoztatottakon belll

Az agazat humantdke intenzitasa

A gyartoszemelyzet aranya

A termelés fizikaitSke-intenzitasa -

Skalahozadek (SE) —~ = = e =

SE?

Hatékony minimalis méret

A nagy cegek relativ termeléekenysége

Atlagos vallalatméret

A nagyvallalatok altal foglalkoztatottak

-
aranya (+/-)

A profitratak szdrasa

A koncentracido aranya = = =

Amerikai (USA) piacrészesedes

A wvallalatok szama az iparagon belul +*

Temaekeletciklus +*

Vallalaton beluli kereskedelem =

Kalfoldi osszeszerelés

A kiilfoldi ceégek részesedése az
ertékesitésben (FDI)

A killfsldi ceégek részesedése a hozzaadoty
ertéekben, értekesitésben (FDI) =

A magas jovedelmi orszagokkal folytatott
kereskedelem intenzitasa

Atlagos fuvartavolsag =

Kalféldi kézvetlen befektetesek -

Az export egységérteke (+/-)

A vamitarifak eloszlasa -

Az agazat fogyasztoinak valtozatossaagi, =
diszperzios indexe

Az agazati szallitasok erteke +
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6. tablazat: A HIIT-t és VIIT-t elkiilonito vizsgalatok: orszagspecifikus tényezok

Valtozo

Greenaway-
Hine-Milner
(1994)

Greenaway-
Hine-Milner
(1995)

Fontagneé-
Freudenberg-
Péridy (1997)

Aturupane-
Djankov-Hoekman
(1997)

Hu-Ma
(1999)

Greenaway-
Milner-Elliott
(1999)

Blanes és

Martin (2000)

Gullstrand
(2000)

Gullstrand (2002)

Martin-Montaner
&s Orts (2002)

Diaz
Mora
(2002)

Gabrisch-
Segnana
(2003)

Tipus

dei

dei

dei

dei

dei

dei

dei

dci

dhec

dhei

dvei

dvei

de

HIT| VIT

HIT | VIT

HIT | viIT

HIT VI

HIT|VIIT

HIT | VIIT

HIT

vIT

fHIIT

HIT
(Greenaway)

HIIT
(Vona)

HIT
{Fontagné)

VIT

VIIThy

VIITlg

ViIThg

IIT|HIT|VIT

Orszagspecifikus lényezék

A GDP-k kiilénbsége

+*

Az orszagok GDP/fé mutatoja

GDP/f6 killinbség

[Egyenidtienségi index (Balassa)

Egyenlétlenség/fé index (Balassa)

A jdvedelemeloszlas hasonlosaga a ket
orszagban

P P e

A partner GINI-indexe

A partner Q4 mutatoja (a jovedelem
mekkora hanyadaval rendelkezik a
lakossag 80%-a)

e

+w

Atlagos KIL arany

A KIL killénbsége/aranya a partneréhez
viszonyitva

+*

+*

+*

+*

+*

Munka/féld arany

A humantékével valé ellatottsag
kilénbsége/aranya

Technologiai elény/hatrany a partnerrel
szemben

+*

+*

+*

+*

A termelés humantdke-intenzitasa

+*

A feldolgozoipar részesedése az
exportbdl

4

Az orszagok GDP-je

Az orszagok atlagos GDP-je

+* +*

O

A GDP-k dsszege

Atlagos GDP/fg

+* +*

+*

+*

+*

+*

+*

-[+*

Relativ orszagnagysag (Helpman)

Tavolsag

Az orszagok kézds hatara

Az orszagok kdzdtti integracio

+* +*

+* +*

+*

+*

e

A partnerorszagbol szarmazo FDI

+*

Kereskedelmi orientacio

Atlagos vamszint

A vamok kilGnbbzdsege

A tamogatas tényleges szintje
(ERA=Effective Rate of Assistance)

Kereskedelmi mérleg
[max(X, M)imin (X/M)]
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7. tablazat: A HIIT-t és VIIT-t elkiilonité vizsgalatok: agazatspecifikus tényezok

Valtozo

Greenaway-
Hine-Milner
(1994)

Greenaway-
Hine-Milner
(1995)

Fontagné-
Freudenberg-
Péridy (1997)

Aturupane-
Djankov-Hoekman
(1997)

Hu-Ma
(1999)

Greenaway-
Milner-Elliott
(1999)

Blanes és
Martin
(2000)

Gullstrand
(2000)

Gullstrand (2002)

Martin-Montaner
és Orts (2002)

Diaz
Mora
(2002)

Gabrisch-
Segnana
(2003)

Tipus

dei

dei

dei

dei

dei

dci

dci | dci

dhe

dhci

dvei

dvci

dc

HIT | VIIT

HIT

VIT

HIT

VIT

HIT

VIIT

HIT|VIT

HIT

VIT

HIT | VIIT

rHIT

HIT
(Greenaway)

HIT
(Vona)

HIT
(Fontagné)

VIIT

VIiThg

ViITlg

MIIThg

IT|HNT{VIT

Iparagspecifikus tényezdk

Termekdifferenciacio

+

Vertikalis termeékdifferenciacio

+

+*

CEPII differenciacios valtozd

Hufbauer index

+*

Reklam-értékesités arany

K+F kiadasok

+*

+*

+*

A K+F személyzet aranya a
foglalkoztatottakon beliil

A szakképzett és technikai személyzet
részesedése a foglalkoztatottakon beldl

Az agazat humantdke intenzitasa

A gyartészemélyzet aranya

A termelés fizikaitOke-intenzitasa

Skalahozadek (SE)

SE’

Hatékony minimalis méret

A nagy cégek relativ termelékenysége

Atlagos vallalatméret

A nagyvallalatok altal foglalkoztatottak aranya

A profitratak szorasa

A koncentracio aranya

-

Amerikai (USA) piacrészesedés

A vallalatok szama az iparagon beldl

T skéletciklus

kedelem

Vallalaton bellli ker

Kilfoldi sszeszerelés

A kilfoldi cégek részesedése az

éntékesitésben (FDI)

A kulfoldi ceégek részesedése a hozzaadott
értékben, énékesitésben (FDI)

A magas jivedelmi orszagokkal folytatott
kereskedelem intenzitasa

Atlagos fuvartavolsag

Kilféldi kézvetlen befektetések

+

+

+ -

Az export egységértéke

A vamtarifak eloszlasa

Az agazat fogyasztoinak valtozatossagi,
diszperzios indexe

Az agazati szallitasok értéke
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3) Ha elvalasztjuk egymastol az 4gazaton beliili kereskedelem horizontalis és vertikalis
formdjat, azt tapasztalhatjuk, hogy a HIIT magyardzatdban nemcsak az elméletben sokkal
népszeriibb horizontalis differenciacid, ndvekvd skalahozadék, monopolisztikus verseny
kaphatnak nagyobb hangstulyt, hanem mas piaci szerkezetek is*. A VIIT esetében
elmondhat6, hogy magyarazataban a tradicionalis elméletek — neo-HO ¢és neo-ricarddi —
jatszanak nagyobb szerepet, azonban relevanciaval birnak a nem kompetitiv piacot feltételezo
modellek is, valamint nagy szerepe van az orszagok jovedelemeloszlasaban valo atfedésnek
is.

4) Az agazaton beliili kereskedelemben a legtobb viszonylatban a vertikalis dgazaton beliili
kereskedelem talsalyat vagy erételjesebb dinamizmusat tapasztalhatjuk® a horizontalissal
szemben, amely a kereskedelmi liberalizacioval egyiitt jaro alkalmazkodasi koltségekkel
kapcsolatos optimizmust is csokkentette valamelyest, masrészrdl segit megmagyarazni az
empirikus vizsgalatoknak azt a sajatossagat, hogy a vertikdlis és a totalis dgazaton beliili
kereskedelmet magyarazo tényez6k nagyfoku hasonlosagat tapasztaljuk.

5) Az o6konometriai tanulmanyok tanulsaga szerint egy orszadg kereskedelmi szempontbodl
megfigyelhetd specializaldédottsaganak mértéke fejlettségének fiiggvénye. A fejlett ¢és az
ujonnan iparosodd orszagok tendenciaszerlien magasabb IIT-vel rendelkeznek, mint a
fejloddek. Az Eszak-Dél kapcsolatokban is novekszik az 4agazaton belill kereskedelem
aranya, ami Osszekapcsolhaté a multinaciondlis vallalatok tevékenységével, a nemzetkozi
miikodotoke-aramlassal és a globalis termelésmegosztas fejlodésével.” Ebbdl levonhatjuk azt
a kovetkeztetést, hogy az IIT szintje j6 fokmérdje a nemzetkozi verseny- és alkalmazkodasi
képességnek. Azok kozott az orszagok kozott, amelyek bilateralis kereskedelmében magas az
agazaton beliili aruforgalom ardnya, az integracidos megallapoddasok nagyobb sikerre
szamithatnak; ez akkor is igaz lehet, ha maga a liberalizaci6o eredményezi ezt a magasabb

szintet.

" Greenaway—Hine—Milner (1995) eredményei szerint a sok véllalatb6l dll6 piac feltételezéséhez jobban illeszkedik VIIT,
mint a HIT. Ezt mas tanulmanyok mint példaul Aturupane és szerzétarsai (1997), Celi (1999), Greenaway—Milner—Elliott
(1999) stb. nem erdsitik meg.

o1 Lasd példaul Greenaway és szerzétarsai (1994), (1995) az Egyesiilt Kirdlysdg bilaterdlis kereskedelmében, Fontagné—
Freudenberg—Péridy (1997), (1998) az intra-EU kereskedelemben, Aturupane és szerzétarsai (1997) az EU-CEEC (kézép-
kelet-europai) viszonylatban, Hu—Ma (1999) Kina esetében stb.

32 Lasd példaul. Aturupane és szerzétarsai (1997), Clark és Stanley (1999).
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2.4. Hagyomdnyos médszerek és 1ij kihivasok az dgazaton beliili kereskedelem mérésében’™

Az elméletekkel és a gyakorlattal parhuzamosan az intraindusztridlis kereskedelem
mérésének moddszertana is folyamatosan fejlodott, a statisztikai, kozgazdasagtani és
modszertani ellentmondasok kikiiszobolésében jelentds elorelépések torténtek. Jelen alfejezet

ez utobbi kérdéskort targyalja részletesen, értékeli és rendszerezi a legujabb kutatasokat is.

2.4.1. A mutatorendszer alapjainak kialakuldsa

Az égazaton beliili kereskedelem mérésére tett kisérletek az 1960-as években kezdddtek.
Verdoorn (1960) mutatoja:

X;
M.

1

V.= /1/
az export és az import i-edik agazaton beliili értékét hasonlitja egymashoz, és 0-tol
végtelening valtozhat. Az egynél nagyobb érték azt jelenti, hogy az orszdgnak erds a pozicidja
a termék kereskedelmében. Minél kozelebbi a mutatd értéke egyhez, annal nagyobb az
agazaton beliili kereskedelem értéke. Az indexszel kapcsolatos technikai probléma, hogy ha
M, > X;, az Gsszes lehetséges érték 0 és 1 kozott talalhato.>*

Michaely (1962) indexe is alkalmas a jelenség megragadasara. Itt n az iparagak szama, X és

M az adott orszag 0sszexportja, illetve -importja. D 0 és 1 kdzott mozoghat:

X; M;
X M

i 12/

p=L
2]

A két sz¢lsO érték az export- és importszerkezet teljes hasonlosagat (kiilonbozdségét)
jelenti, megfelelve igy az intra- (illetve inter-)indusztrialis kereskedelemnek.
Kojima (1964) egy olyan bilateralis indexet dolgozott ki, amely adott termék kétirdnyt

aramlésait hasonlitja ssze, mindig a kisebbet viszonyitva a nagyobbhoz.

X;
2 ha Xipg = Xigp
K = ;w , /3/
Y0 ha Xipy < Xigp
Xiop

3 4 2.4. alfejezet ndll6 tanulmdnyként a Statisztikai Szemle cimii folydiratban jelent meg (ldsd Erdey, 2005b).
** Mindemellett nem tartalmazza a hazai termelést vagy felhaszndldst, ezért nagyon eltérd orszdagokat mutathat hasonlé
nyitottsaguaknak.
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ahol X,,p az i-edik dgazat exportja O orszagbol P-be, X,p, pedig ugyanennek az iparagnak
az exportja P-bdl O-ba. Az index jellemzo6i rendkiviil hasonléak a Verdoorn-féléhez, azzal a
kivétellel, hogy ennek a mutatonak az értéke 0 és 1 kozott mozoghat. Kojima kidolgozta az

index totalis bilateralis kereskedelemre vonatkozo stilyozott formajat is:

n( X. X. + X,
[XtQP ']MlPQ ]MlQP ]’ ha Xl‘PQ > XjQP
i=1 i +
K po Mpo +Mop ’ 14/

n( X. Xoon+ X
[ iPQ  “tiPQ iQpP \J’ ha Xl'pQ < X,'Qp

2
i=1\ Xigp Mpg +Mpp

ahol Mp, ¢s Mp P orszag teljes O-bol szarmazd importja, illetve forditva, igy Osszegiik a
két orszag teljes bilateralis kereskedelmi forgalmat adja.

A ma is hasznalatosokhoz kozelebb allé indexet el6szor Balassa (1966) fejlesztett ki. A
mutato az i-edik agazat nettd kereskedelmét viszonyitja annak 6sszkereskedelméhez:

X -

y . /5/
X +M,

Az index az export ¢és az import atfedését méri, értéke 0 és 1 kozé esik, ahol a 0 tiszta
ipardgon beliili, az 1-es érték pedig tiszta ipardgak kozotti kereskedelmet jelez. Balassa
tanulmanyédban az adott orszagra vonatkozo teljes index kiszamitdsdhoz az ipardgi indexek
stlyozatlan 4tlagat hasznalta, mely a kovetkezOképpen irhato fel, ha n jeloli az dgazatok
szamat:

E-1yE 6/
ni-

Mivel a mutatd a kiilkereskedelmi egyenleget az Osszkereskedelemhez és nem a hazai
termeléshez vagy értékesitéshez viszonyitja, ha magas interindusztridlis kereskedelmet jelez,
ez nem jelent feltétleniil magas dgazatok kozotti specializaciot is.

Grubel-Lloyd (1975) ugyanennek az elméleti tartalomnak egy mas megfogalmazasat

javasolta:

GLI, = [(X;+04,) -1 - M| -100:{

|X; =M,
. 1-——21.100=(1-E;)-100 . /7/
X, +M, .

X +M

GLI; 0 és 100 kozotti értékeket vehet fel. Az index egy masik formdja /8/ az IIT mind a mai
napig legaltalanosabban hasznalt mutatojava valt:

LI,
61, =

.= : 8/
100
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Ez felirhat6 a kovetkezoképpen is:

2min[X;;M;]
GL =—————

; 5 /9/
X;+M;

azaz lathatjuk, hogy a mutatd a kisebbik daramlds kétszeresét hasonlitja az
Osszkereskedelemhez.

Az index eldnye a Balassa 4ltal javasolthoz képest, hogy 0<GL; <1 értéke az agazaton
beliili kereskedelem hianyanak esetében lesz nulla és a masik sz¢€lsé esetben egy. A totalis
indexet itt megint csak az iparadgi indexek sulyozott vagy sulyozatlan atlaga adja. Az

empirikus tanulmanyokban leggyakrabban az alabbi stlyozott format alkalmazzak:

n
GL =3 w,GL, , ahol /10/

i
i=1

X. +M.
wo= i 1/

! n

> (X +M,)

i=1

azaz a w; suly az i-edik agazatnak az Osszkereskedelemben vald részesedésébdl adodik. GL

/10/ felirhat6 a kovetkezdképpen is:

M=

X M|

GL=1- /12/

(X, +M,) .

M= i

i=1

2.4.2. A mutatokkal kapcsolatos elméleti és statisztikai problémak

Az igen elterjedt Grubel-Lloyd-mutatok alkalmazéasakor figyelemmel kell lenniink arra, hogy
felléphetnek elméleti és statisztikai problémak:

1. az Gn. aggregacids vagy szektoridlis torzitds, amely a mutatd érzékenységébdl adodik a
termékosztalyozasra,

2. a kiegyensulyozatlan kereskedelembdl szarmazo torzitas,

3. az Un. foldrajzi torzitas, amely akkor kovetkezhet be, ha nem szigoruan bilateralis alapokrol
indulva szamitunk globalis IIT-indexet,

4. a GL nem képes a horizontalis ¢s a vertikalis IIT elkiilonitésére,

5.a GL valtozésa egyik id6szakrdl a masikra nem feltétleniil 4ll kapcsolatban az 4dgazaton

beliili kereskedelem valtozasaval, tehat a dinamika kimutatasara nem alkalmas.
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A kovetkezokben a fenti problémak részleteit €s a megoldasukra tett javaslatokat mutatom

be, majd a 2.4.2.6. alfejezetben néhany 1j, igéretes kutatasi irdnyra hivom fel a figyelmet.

2.4.2.1. Az aggregacios vagy szektoridlis torzitds

E problémakor alapkérdése az, hogy mely termékeket tekintjiik egy adott iparaghoz
tartozonak, azaz a szamitdsokhoz a termékcsoportositds mely szintjét hasznaljuk.
Nyilvanval6, hogy minél kevesebb csoportba soroljuk a kiilkereskedelemben részt vevd
termékeket, az Osszkereskedelem anndl nagyobb része fog ipardgon beliilinek mindsiilni,
illetve forditva. Ez a probléma vezetett ahhoz, hogy néhany kozgazdasz az agazaton beliili
kereskedelmet mesterséges, a csoportositasbol adodo statisztikai képzédménynek itélte, mint
példaul Finger (1975), aki szerint ¢éppen ezért az IIT magyarazhatdé a relativ
tényezdellatottsagon alapuld modellekkel®. Fé érve, hogy az agazati osztalyozasok olyan
javakat sorolnak egy iparagba, amelyeket eltérd tényezdfelhaszndldssal allitanak eld, igy az
agazaton beliili kereskedelem nem kiilonithetd el. Ebben a felfogésban persze az is kérdéses,
hogy azok a modellek, amelyek arra a feltételezésre épitenek, hogy a kiilonb6zo mindségi
differencialt termékeket ugyanolyan technikai koriilmények kozott de  eltérd
tényezdaranyokkal allitjadk el6 — igy tulajdonképpen a vertikalisan differencidlt termékek
kereskedelmére Gsszpontositanak — egyaltalan tekinthetdk-e az dgazaton beliili kereskedelem
modelljeinek. Itt a javak kozotti kiilonbségtételre a keresleti oldalon keriil sor (Davis,
1995:205.).

Ennek a kétértelmli helyzetnek a feloldasara két t is kindlkozik: az egyik feltétleniil az
agazaton beliili kereskedelem korai, empirikus megfigyeléseibdl taplalkozik, amely nem mast
kivant és volt képes elemezni és mérni, mint a szokasos iparstatisztikai osztalyokon beliili
termékek cseréjét. Ezek az osztalyok természetesen korantsem homogének a termelési oldal
tényezofelhasznalasat tekintve, ahogyan ezt Finger és masok is kimutattdk. Meg lehet tehat
probalni egy olyan agazati csoportositast kialakitani, amely sokkal jobban megfelel az iparag
Fukasaku (1992) — mint példaul Balassaé (1966), (1986), Aquinoé (1978), illetve Balassaé és
Bauwensé (1987) is azzal az eredménnyel jartak, hogy tovabbra is jelentds IIT mutatkozott.

Mindemellett az ipardgak idedlis kategorizacidja is egy konkrét iddpillanatra vonatkozik,

3 Lasd még Lipsey (1976) és Rayment (1976), késébb Chipman (1992). Finger (1975) hiressé valt dllitdsa szerint az
dgazaton beliili kereskedelem nem mds, mint statisztikai képzédmeény, amely a termékosztalyozas anomaliaibol adodik,
tudniillik abbdl, hogy az osztalyozas tényezdigényesség szempontjabol nagyon eltérd javakat sorol ugyanabba az ipardgba.
Sok késobbi munka, koztiik példaul Greenaway—Milner (1983) cafolja Finger megallapitasat ramutatva arra, hogy bar ahogy
egyre kevésbé aggregalt adatokat hasznalunk, az agazaton beliili kereskedelem sulya annal alacsonyabbnak mutatkozik,
azonban nem tiinik el, hanem valdjaban tovibbra is jelentds.
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amelyet a gyartmdny- és gyartasinnovacio, illetve a fogyasztoi izlésvilag gyors valtozasa
elébb utobb elavultté tesz, ezért a csoportokat folyamatosan Gjra és ujra definialni kell.
Praktikus szempontok alapjan tehat lathatjuk, hogy a masik ut a jarhat6. Azzal, ha a
csoportok szamat jelentds mértékben megemeljiik, elkeriilhetjiik, hogy a kinalati és a keresleti
oldal szempontjabol is egymastol igen kiilonb6zo javakat — példaul a vertikalis termelési lanc

kiilonboz6 fazisainak produktumait — egy iparaghoz tartozonak tekintsiink.

2.4.2.2. A kiegyensulyozatlan kereskedelembdl szarmazo torzitas

Két esetet kell megkiilonbdztetniink. Az elsé esetben a torzitds abbol adodik, ha a teljes
(bilateralis) kereskedelem kiegyenstlyozatlan. Ekkor a GL mutatd értéke nem érheti el az 1-
et, mivel az export és az import nem fedi tokéletesen egymast minden ipardgban. A

probléméara mar Grubel-Lloyd (1975) is kinalt megoldast, bevezetve a kdvetkezd mutatot:

Z(Xi +Mi)_Z|Xi _Mi|
Gl == £l 13/

i(Xi +M;)— i(Xi -M,)
i=1 i=l

Ebben az esetben az export és import atfedését nem a teljes, hanem a kiegyensulyozott
kereskedelemhez viszonyitjuk.

A GL,,; mutaté mellett a leggyakrabban hasznalt, a fenti torzitast kiszird index hosszu
ideig az Aquino-mutatd”® volt, amelynek kis 4talakitasaval tulajdonképpen a Michaely-index
adodik. Aquino (1978) az X, és M; ¢értékeknek az aggregalt egyensulytalansagot
reprezentald tényezdvel valo kiigazitasat javasolja az aggregalt index kiszamitésa elétt. Ezek

az export, illetve az import esetében a kovetkez6képpen alakulnak:

> (X, +M,)

X2 -x= 14/

illetve

5 Loertscher—Wolter (1980), Bergstrand (1983), illetve Balassa (1986a) is tett javaslatot a torzitds kikiiszobolésének
modszerére.
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YAy Y= R— nsr’

ebbdl kovetkezoen:

3 XA0 — 3 A0 :%z (X, +M)), 16/
i=1 i=1 i=1

ekkor az Aquino-index a kovetkezd:

n

n
2 (X; +Mi)_z‘XiAQ _MiAQ
i-l

A =11 - 1/
2 (X +M))
i=1
/14/,/15/,/16/ és /17/ alapjan pedig:
3
e EX EM" RS X, M, /18/
i(Xi+Mi) 21‘:1in_ iMi
Ez pedig /2/ segitségével felirhato tigy is, hogy:
A=1-D. 19/

A teljes kereskedelemre vonatkoz6 korrigdlt mutatdkat ma mar nemigen hasznaljak
empirikus munkdkban. Greenaway—Milner (1981) megkérddjelezik az Aquino-mutatod
érvényességét, amennyiben nincs a priori ismeretiink az dramlasokrdl, kimutatjak, hogy az
index ahelyett, hogy eltdvolitana a torzitasokat a GL-bdl, inkdbb ijabb torzitasokat visz bele.
Hasonl6 eredményekre jut Vona (1991) is. Megallapitja, hogy azzal, hogy a korrekcid soran a
kereskedelmet harom részre: /. dgazaton beliili, illetve 2. agazatok kozotti kereskedelemre,
valamint 3. nettd exportra bontjuk, majd utdbbit eltavolitjuk, a 1étrejové mutatdé mar nem
tiikkrozi megfelelden a kereskedelem szerkezetét. ,,Ez az egyik indoka annak, amiért a legtobb
kozgazdasz a korrigalatlan Grubel-Lloyd-mutatot preferalja a korrigalt (Grubel-Lloyd- vagy
Aquino-) indexszel szemben. E16bbi ugyanis azzal, hogy a netté exportot az interindusztrialis
kereskedelem részének tekinti, a Kkereskedelmi aramlasokat csak két, inter- és

intraindusztrialis kategoridba sorolja.” (Fontagné—Freudenberg 1997:26.) Erdemes Vona

7 114/ és /15/ tulajdonképpen az export és az import olyan ,,elméleti” értékeit jelenti, amelyek kiegyensiilyozott kereskedelem
mellett dllnanak el6, a kereskedelmi tobbletet vagy deficitet a termékcsoportok vagy agazatok kozott egyenléen felosztva.
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(1991) egy masik érvét is megemliteni: a legtobb empirikus munka a feldolgozoiparra
vonatkozik. Semmilyen elméleti alapja nincs annak a feltételezésnek, hogy ebben az
agazatban minden orszagnak minden viszonylatban kiegyensulyozott kereskedelmet kell
folytatnia. Hosszu tavon is konnyen elképzelhetd a feldolgozdipar kereskedelmi deficitje vagy
tobblete is, amelyet mas szektorok egyensulyoz(hat)nak ki.

Annak ellenére, hogy a korrigalt mutatokat az elméleti és az empirikus irodalom dontd
tobbsége elutasitja, FEgger—Egger—Greenaway (2004), bar teljesen mas elméleti
megfontolasbol, mégis /13/ alkalmazasat javasoljak. Megallapitjak, hogy a tradicionalis
Grubel-Lloyd-index torzitdshoz vezet, amennyiben nemcsak kereskedelmi kapcsolatok
vannak a partnerek kozott, hanem multinacionalis cégek is milkddnek, hiszen ilyenkor a GL
mutatd nem szamol ezen vallalatok repatrialt profitjaval, igy alulbecsli az dgazaton beliili
kereskedelem részaranyat. A torzitas jol lathatd egy egyszerti modellben, amelyben két orszag
(P és Q) egyetlen szektorban termel és P-beli multinaciondlis vallalatok milkodtetnek

leanyvallalatot O-ban. A fizetési mérlegbdl ekkor

2min[Xp,Mp|< Xp+M, 120/

kovetkezik, amennyiben a multinacionalis vallalatok tevékenységének kdszonhetden létezik
repatridlt profit. Ha /20/ fennall, akkor viszont /9/ szerint GLp <1, ami ellentmond az
egyszektoros modellnek, amelyben definicidészerlien kizardlag csak d4gazaton beliili
kereskedelem létezhet.

A gyakorlatban a vamstatisztikdn alapul6 kereskedelmi adatok alkalmazésa esetén — ez az
elméletben a zéré fuvarkoltségek feltételezésétdl valo elszakadast jelenti — az export f.0.b.>®
és az import c.i.f’ paritison torténé szambavétele miatt is szamolnunk kell hasonld
torzitassal. Ilyenkor az importarban megjelennek a termék arara rarakodo egyéb koltségek is,
kovetkezéskeppen M pg, # Xyp, ahol Mp, a P importja Q-bol Xp pedig Q exportja P-be.
E torzitds feloldasdra FEgger—Egger—Greenaway (2004) a multinaciondlis vallalatok

tevékenységét is figyelembe vevo

i min |:XiPQ ’ XiQP:I
GLEET" = =1 21/
re min[XPQ;XQPJ

8 F.0.b. paritason kifejezett érték: a kivitt dru piaci értéke az exportér orszdg vamhatdrdan, beleértve az drunak a vamhatdrig
torténd szallitasaval kapcsolatos Osszes kéltséget.

 C.if paritison kifejezett érték: a behozott dru piaci értéke az importér orszdg vamhatdran, beleértve a vamhatdrig torténd
szallitassal kapcsolatos dsszes kdltséget és a szallitas alatti biztositdst.
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képletet javasolja, ahol i jeloli az agazatokat. A szerzok Okonometriai vizsgalatai kedvezd
perspektivat nyujtanak az Gj mutatd szélesebb kort elterjedésének esélyeit illetden®.

A kiegyensulyozatlan kereskedelembdl szarmazd torzitdas masik esete, amely
tulajdonképpen szektorialis tipustinak is tekinthetd, akkor all eld, ha az aggregacid soran az
alcsoportok kereskedelmi egyenlegei ellenkezo eléjeliiek: ilyenkor a GL mutato felfelé torzit.
Az ipardgon beliili kereskedelembe ipardgak kozotti is ,.keveredik”. Greenaway—Milner
(1983) ramutat, hogy ilyenkor a Grubel-Lloyd-formula atalakitasaval kisziirhet6 a torzitas —
mégpedig hasonlé moédon, mint amikor az a termékosztalyozas hibaibol adddott — a csoportok
tovabbi bontédsaval. Jeloljik i-vel tovabbra is a statisztikai aggregacio egy adott s szintjén
1étezd n agazat kozil az i-ediket, k-val pedig annak az aggregacié alacsonyabb, s-/ szintjén

1étez6 m alcsoportja koziil a k-adikat.

Z|Xik_Mik| Z|Xik_Mik
GrLiM =1+ :1—k:1X m 122/
2 (X +My) i

k=1

A mutatd a statisztikai aggregacio egy adott s szintjén vett i-edik iparadg agazaton beliili
kereskedelmébdl ugy sziiri ki a torzitast, hogy az m szamu, az aggregacio s-1 szintjén szdmba
vett alcsoportjdnak kereskedelmi aramlésait veszi figyelembe a szamlaloban. A torzitas

iranyanak megfeleléen

0<GIM <GL, <1 123/

relaciok allnak fenn a GLM és a GL; kozott.

Az tovabbra is kérdéses, hogy a csoportositas mely szintje a kivanatos. A legaltalanosabban
elfogadott a haromjegyii SITC (Standard Industrial Trade Classification)®'-szerinti bontés
mint minimum. Briilhart (2002) megjegyzi, hogy ezt a valasztast sokkal inkabb a célszertiség
¢és elérhetdség vezényli, mintsem valamilyen a priori meggy6zddés ennek helyessége feldl,
illetve azért arra is felhivja a figyelmet, hogy ez az osztilyozds a tényezdigényesség
szempontjabol elfogadhaté homogenitast kindl. Greenaway—Milner (1983) szerint ez a
csoportositas a tobbinél jobban kozelit az iparag koncepcidjahoz, illetve ramutatnak, hogy
hasznalatat tekintve az elméleti mellett az Skonometriai tanulmanyokban is konszenzus
alakult ki.

% Ez az index sem képes kikiiszobélni azonban a torzitdst, amely abbél adédhat, hogy a tiikérstatisztikik ugyanarra az
aramlasra sokszor jelentdsen eltérd adatokat kéozolnek.

' A SITC mellett egyes munkdk a Harmonizdlt Aruleiré és Kodrendszert (HS), mdsok a termelési alapii ISIC-et
(International Standard Industrial Classification) alkalmazzadk, megnehezitve az eredmények 6sszehasonlitdsat.
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Greenaway—Hine (1991) bizonyitja, hogy az orszdgok és iparagak IIT-intenzitds szerinti
sorrendje nem nagyon ¢érzékeny a csoportositas szintjére. Briilhart—McAleese (1995)
ugyanerre az eredményre jut az dgazaton beliili kereskedelem dinamikajat illetoen.

Mindazonaltal azt is érdemes megjegyezni, hogy a kiilonb6zd arumélységben végzett

szamitdsok eredményeinek kozvetlen dsszehasonlitasa téves kovetkeztetésekhez vezetne.

2.4.2.3. A foldrajzi torzitas

Ez a probléma akkor kovetkezik be, ha multilateralis export- €s importadatok segitségével
kalkulaljuk az IIT nagysagat. Ekkor arra szamithatunk, hogy mutatonk felfelé torzitott lesz.
Ennek oka abban keresendd, hogy intraindusztrialis kereskedelemnek mutatjuk ki azt, ha egy
adott iparag termékét importaljuk P orszagbol, mig ugyanannak az agazatnak a termékét
exportaljuk QO orszagba. A kereskedelem szerkezetének ilyen alakuldsa azonban jol
Osszeegyeztethetd a tradiciondlis kereskedelmi elméletekkel (Bergstrand, 1983 vagy
Deardorff, 1979), ha szamitasba vessziik a szallitasi koltségeket vagy a vamokat is. Ilyenkor
az egység- és a szallitasi koltségeket (vamokat) tekintve elképzelhetd, hogy P-nek eldnye van
veliink szemben, mig O-val szemben a masik termék esetében mi vagyunk elényben. Ennek a
torzitdsnak a csokkentése viszonylag egyszerti feladat: multilateralis helyett bilateralis

adatokkal kell szamolnunk.

2.4.2.4. A horizontalis és vertikalis 1IT elkiilonitése

A két tipusnak a mérés soran torténd megkiilonboztetését tobb tényezd indokolja: egyrészrol
kiilonboznek elméleti modelljeik, masrészrél az empirikus 6konometriai tanulmanyok eltérd
okokkal hozzak 6ket Osszefliggésbe, harmadrészrdl nem azonos alkalmazkodasi koltségekkel
jarnak a nyitast kovetden specializdlodo orszdgok szamara.

A kidolgozott mddszerek kozos elméleti alapokon nyugszanak. Ezek koziil kiemelkedik
Stiglitz (1987) munkdja, amely ramutat, hogy plauzibilis az a feltételezés, miszerint a
termékarak — még tokéletlen informacidellatottsdg mellet is — a termékek vagy
termékvaltozatok kozotti mindségi kiillonbséget tiikkrdzik, ha elegenddéen mély az osztalyozas.
Az empirikus tanulményok dontd tobbsége ezt a feltevést fogadja el alapul, amikor a
mindségi kiilonbségeket az egyes termékek (termékcsoportok) egységértékével (unit value —
UV) ragadja meg. Az egységérték a termékkategéria exportjanak vagy importjanak értéke
osztva a mennyiségével, amely természetszeriileg egy atlagarat fog szdmunkra adni. A
mennyiségek mértékegysége termékosztalyonként valtozik, leggyakrabban az arat a tomeghez

(kilogramm, tonna) viszonyitjak. Elénye ennek a megkozelitésnek hogy ha

43



I. né a termék tartdssaga, megbizhatosdga, kompatibilitasa, alkalmazhatosaganak
rugalmassaga,

2. eldéllitasa jobb alapanyagokat, magasabb képzettséget igényel,

3. a keresletnek jobban megfelel,

4. egy termék tovabbfeldolgozasa, finomitasa torténik,

5. 1j funkciokkal ruhdzzak fel, vagy tobb szolgaltatast nytjtanak hozza,

6. jobb a designja, tobbet vagy jobban reklamozzak, akkor tendenciaszertien n6 ez az érték.
(diginger, 2001:11%)

Hatranya lehet, hogy a nemzetkozi statisztikdkban a kereskedelmi aramlasok nem
elhanyagolhato részére hidnyoznak az egységértékek, ami akaddlyozza az atfogd elemzést.
Mindemellett bizonyos esetekben a mindség és ar kozotti kapcsolat is kétséges: az alacsony
ara termékek nem feltétleniil rossz mindségliek, az olcsobb ar szdrmazhat alacsonyabb
termelési koltségekbol, vagy kisebb arrésbol, profitrésbdl; az arra hat a piaci szerkezet, a
cégek stratégiaja, a fogyasztok 1izlése, viselkedése, befolyassal Iehetnek réd az
arfolyammozgasok, illetve a kereskedelmi akadalyok (Fontagné—Freudenberg, 2000). Atfogd
alternativ eszkdz hianyaban azonban mégis az egységérték a mindség kozelitésére
leggyakrabban alkalmazott mutat6 targykoriinkben.

Az egységértéket el0szor Abd-el-Rahman (1986), (1991) alkalmazta a horizontalis (HIIT)
¢és a vertikalis agazaton beliili kereskedelem (VIIT) szétvalasztisara, eljarasat Greenaway—
Hine—Milner (1994), (1995), illetve Fontagné—Freudenberg (1997) fejlesztette tovabb. A
kialakult j modszertant, a korabbi atfedéses megkozelitéssel szemben, kiiszobértékeken
alapuld metodusként cimkézhetjiik, hiszen a mutatok szamitdsandl nem az 4gazaton beliili
export és import atfedését viszonyitjuk az dsszexporthoz, hanem bizonyos Kkitiintetett értékek
segitségével bontjuk részekre a bilateralis és ezen beliil az 4gazaton beliili kereskedelmet. A
kitliintetett értékek megvalasztasa szubjektiv, kiilonbozé megfontolasokbol azonban az
irodalomban ezek leggyakrabban egy-két tipikus nagysagot vesznek fel.

Greenaway—Hine—Milner (1994), (1995) modszeriiket a Grubel-Lloyd-indexre épitik:

5[ (o m )|k -]
GL?M’R — k=1

— : 124/
2 (X +My)
k=1
ahol R a horizontalis (H) vagy a vertikalis (V) kereskedelmet jeloli®. Az agazaton beliili
kereskedelem kettébontdsa horizontalis (GLI.GM Yy ¢s vertikalis (GLI.GM 7y IT-re a mar

emlitett egységértékek (UV) segitségével torténik, a kovetkezéképpen:

%2 Az egységérték mint mutatd elényeirdl, korlatairdl, a felmeriilé statisztikai problémdkrdl lasd ugyanitt: Box 3.1., 13. o.
% A tobbi jelolés megegyezik a /22/-ben alkalmazottakkal.
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GIM = GLOM M 4 GLEM T 125/

ahol GLZ.GM 1124/ alapjan szamithat6 az i-edik dgazat azon k termékeire, amelyek esetében az
export egységértékére (UVl-,ff ) és az import egységértékére (UVl-,ﬁ/[ ), adott 0 és 1 kozotti

o. érték mellett, teljesiil az alabbi feltétel:

X

l—aﬁ%ﬁlﬁ-a. 126/
UV

GLZ.GM V' _t szintén /24/ adja azokra a termékekre, amelyek esetében:

uvi
—’L <l-a vagy 127/
UV
X
l+a< UV"L . 128/
iz

Horizontélisan differencialt termékek kereskedelmérdl van tehat szo, ha az export és az
import egységértékének eltérése nem nagyobb, mint egy bizonyos kiiszobértek (0<a<l), és
vertikdlisan differencialtakérol, ha meghaladja azt. Utdbbinal /27/ esetében az exportdr orszag
szemszOgeébdl alacsony mindségli (inferior), /28/ esetében magas mindségii (szuperior)
vertikalis iparagon beliili specializaciorol beszélhetiink.

Leggyakoribb a-ként a 15 és 25 szazalékos értékek szerepelnek, azonban a tapasztalatok
szerint (Greenaway—Hine—Milner 1994, 1995) az eredmények nem kiilondsebben érzékenyek
arra, hogy melyik tipikus értéken alapulnak®. Ezek az értékek kelléen nagyok ahhoz, hogy a
termékek kozott még tokéletlen informacios kdrnyezetben is mindségi kiillonbségek legyenek
valoszintisithetok.

Osszegzésként megallapithato, hogy a Greenaway—Hine—Milner-médszer a horizontalis és
a vertikalis dgazaton beliili kereskedelmet a brutt6 kereskedelem aranyaban adja meg.

A Fontagné—Freudenberg-féle (1997) valtozatban® két kiiszobértéket kell tekinteniink, az
elsé (y) az egy- ¢és kétiranyu kereskedelem elvalasztasahoz, a mar ismert masodik (o) pedig a
horizontalis és vertikalis kétiranytl kereskedelem elkiilonitéséhez sziikséges. Szakitva a
Grubel-Lloyd-féle felfogassal, az 0j metodus akkor tekinti az i-edik termék(csoport)

kereskedelmét kétiranytnak, ha teljesiil a kovetkezo feltétel:

 Gullstrand (2002) tapasztal némi robusztussdgi problémt.

% Ezt gyakran hividk CEPII-médszernek is (Centre d’Etudes Prospectives et d’Informations Internationales), mivel a
modszer kifejlesztoi ehhez az intézményhez tartoznak. Szerves elézményként mindenképpen megemlitendd Abd-el-Rahman
(1991), és Vona (1991), akik ugyanezt a modszert alkalmazzak.
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Min(X;;M;) S
Max(X;;M;)

129/

2

ahol 0<y<1. Empirikus tanulmanyokban leggyakrabban a 10 vagy 15 szézalékos y értékeket
alkalmazzak (Fontagné—Freudenberg, 1997:10). Ez azt jelenti, hogy csak akkor tekintjik a
kereskedelmi forgalmat kétirdnytnak (iparagon beliilinek) ha az export €s import koziil a
kisebbik legalabb tiz (tizenot) szazalékat eléri a nagyobbiknak — ekkor viszont mindkét irdnya
forgalom teljes egészét kétiranyuként értelmezziik, nemcsak az atfedé6 mennyiségeket.
Kiiszobérték alatti arany esetében a kisebbik dramlds nem szignifikans, ,nem strukturalis
jellemz6je”® a bilateralis kereskedelemnek — a forgalom egyiranyunak mindsiil.

Ennek megfeleléen az egyes termékek nemzetkdzi kereskedelmét harom tipusra bontjak
szét:
— egyiranyu,
— horizontalis kétiranyu, illetve
— vertikalis kétiranyl kereskedelemre, €és ezek nagysagét viszonyitjdk a termék bilateralis
Osszforgalmahoz.

Fontagné—Freudenberg (1997) az egységértékek Osszehasonlitasanal /26/ ¢és /27/ helyett,

/28/ valtozatlansaga mellett a kovetkezoket javasolja a ,,koherencia” fenntartasa végett®’:

urX
%s UVlM <l+a /30/,
+ao ;
X
wi 1 31/
UV[M 1+«

A bilateralis kereskedelem harom tipusanak elkiilonitését a 8. tablazat szemlélteti.
Az aggregalt indexek a Fontagné—Freudenberg-mddszer esetében az egyes kereskedelmi

tipusok relativ sulyat mutatjak a teljes kereskedelemben és a kovetkezoképpen szdmolhatok:

m
) kz(X,i + M)
FFZ k=l

=i , /32/
2 (X +My)
k=1

% Vondnal (1991) y=0.

7 Véleményiik szerint a /26/-beli egyenlétlenség bal oldala inkoherens a jobb oldaldval. Az inkoherencia a értéknek a
novekedesével fokozodik. Példaul a 25 szazalékos kiiszobérték azt jelenti, hogy az export egységértéke maximum 1,25-szérose
lehet az importénak, hogy a feltétel teljesiilion. Az also hatdir ebben az esetben 0,75, ami azt jelenti, hogy az import
egységertekeének el kell érnie az export egységeértékének legalabb 75 szazalékat, ami ugy is megfogalmazhato, hogy az export
egységertékek maximum 1,33-szor (1/0,75) lehetnek nagyobbak az import egységértékeknél, ami inkompatibilis a jobb
oldallal.
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ahol Z az adott kereskedelmi tipus (egyiranyt, horizontalisan vagy vertikalisan differencialt
termékek kétiranyu kereskedelme).

A modszer elénye a szerzOk szerint, hogy — az atfedésen alapuld6 modszerekkel szemben,
amelyek a nagyobbik dramlasnak a kisebbikkel atfedésben levd részét dgazaton beliiliként, a
maradékot agazatok kozottiként értékelik, tehat ugyanarra a nagyobbik dramlésra kiillonbdzo
magyarazatot adnak — minden bilateralis forgalomra egységes ¢és egyértelmii meghatarozashoz

jutunk.

8. tablazat: A bilaterdlis kereskedelem tipusai

Atfedés az;zrl);rgeej az import Az export és az import egységértékének (UV) hasonlosaga
(Eléri-¢ kisebbik dramlds értéke a (Az export és az import egységértéke o szazaléknal kisebb mértékben
. ez kiilonbozik?)
nagyobbik y szazalékat?)
Igen (horizontalis differenciacio) Nem (vertikalis differenciacio)
I Hasonlo termékek kétiranyu Vertikalisan differencialt termékek
gen kereskedelme kétiranyu kereskedelme
Nem Egyiranyt kereskedelem

Forras: Fontagné—Freudenberg (1997:31) altalanositasaval.

Annak ellenére, hogy a Grubel-Lloyd-tipust indexek az export és import atfedésének
intenzitasat, mig a Fontagné—Freudenberg-mddszer a kiilonbdzd kereskedelmi tipusoknak az
Osszkereskedelmen beliili relativ  fontossagat mérik, a szerzOk 4ltal elvégzett
regresszidanalizis®™ szerint a két index majdnem tokéletesen magyardzza egymast
(R>=97,11%).

A kiilonb6z6 modszerek, koztiikk az itt nem részletezett Abd-el-Rahman-féle megkozelités
grafikus bemutatdsa a 3. abrdn lathato.

A Greenaway—Hine—Milner- és a Fontagné—Freudenberg-moddszer igen elterjedtté valt az
empirikus kutatdsokban, jelentds mértékben eldrelenditve az elméleti modellek tesztelését.
Mivel fokuszuk némileg eltérd, nem annyira helyettesitik, mintsem inkdbb kiegészitik
egymast.

A kozelmult e teriileten végzett kutatdsai is inkabb ilyen kiegészitésre torekszenek. Azhar—
Elliott (2004) a horizontalis és a vertikalis dgazaton beliili kereskedelem elkiilonitésére ajanl
uj, ,.geometriai” megkozelitést. Véleményiik szerint az egységértékek hanyadosanak /33/
hasznalata, pontosabban a kifejezésnek a partnerorszagok szempontjdbol nemszimmetrikus

természete torzitast okoz.

% Fontagné—Freudenberg (1997), 44. old., 17. jegyzet. Az EU teljes belsd kereskedelmére vonatkozé adatok alapjin
vizsgaltak a Grubel-Lloyd-index és a kétiranyu kereskedelem Osszkereskedelemhez viszonyitott aranyanak illeszkedését
kvadratikus specifikacioban.

47



uvX

T 33/

Szemléltetésiil a kovetkezé példat alkalmazzak. Legyen UVA =100és UVM =2. Ha /33/-
at hasznaljuk az export és az import mindségének Gsszehasonlitasara, 50-es értéket kapunk, ha
a masik orszag szemszogébol vizsgaljuk a helyzetet, akkor annak reciprokat, 0,02-ot. A hazai
(exportdr) orszag nézépontjabol ez azt jelenti, hogy az adott iparagban magasabb mindségii
terméket exportalnak és alacsonyabb mindséglit importalnak, a masik orszagébdl tekintve
éppen forditott a helyzet. A szerz6k meglatasa szerint 6konometriailag az lenne a kivanatos,

ha a két orszadg nézépontjabol szamitott értékek egyre szimmetrikusabbak lennének.

3. dabra :Az agazaton beliili kereskedelem mérésének hagyomanyos és uj megkozelitései

Hagyomanyos megktzelités: az atfedés mértéke Uj megkdzelitések: kiszobértékek
Grubel-Lloyd [1975] Greenaway-Hine—Milner [1884] Abd-E-Rahman [1986] Fontagné—Freudenberg [1997]

Az arak hasonlésaga

(minden aramlas osztalyozasa, Atfedés

“tanomanyiknan UV +/- 15%) Akisebb Aramias > a nagyobd 10%-a

Az arak hasonlosdga Bilateralis afedés egy adott tartomanyban
(+/- 15%) /\
. igen nem igen nem
igen nem n
A maradék dramlisok trianguildris Az arak hasonldsaga
atfedése ugyanabban a tafomdnyban (+-15%)
Az afedés mértéke Az atfedés mertéke igen nem
igen nem
A maradek aramiasok
trianguliris atfedése az
Gsszes 1anomanyban
X igen nem
Y * k.
Gl GLHD GLND Bi2WT || Tr2wT 2WT 1-WT 2WT I 2WT I 1-WT
- I—I I—I in HI in HDY in VI in 1Y in VD I—I

Jelmagyarazat: GL-Grubel-Lloyd-mutatd, HD és VD horizontalis &s vertikélis differenciacid,

2-WT in HD: horizontalisan differencialt termékek kétiranyd kereskedelme, bilateralis (Bi) és triangularis (Tri) madon szamitva.
2-WT in VD: v
1-WT: egyiranyl kereskedelem.
Az vonalak az beldli (szlrke) és az kzott L ljask el.

Forras: Guillotreau (1998:2-35).

A probléma megoldasanak érdekében a kovetkezd modszert javasoljak a termékmindség

mérésére €s 0sszehasonlitasara. Legyen

uvX —uvM
POH =1-————L_ illetve /34/
uvX +uy,
uvX —uvM
PQV:1+ﬁ. /35/
uvX +uv,

Ekkor
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0<PQOH,PQV <2 és POH+PQV=2. 136/

/34/-ben és /35/-ben olyan indexekhez jutunk, amelyek 0 és 2 kozotti értékeket vehetnek fel €s
rendelkeznek a kivant szimmetriatulajdonsaggal. A szerzok szerint, ha az export és az import
koltségének — amelyet egységértékiik tiikkroz — atfedése 0sszkoltségiik aranyaban legalabb 85
szézalékos, akkor horizontalisan differencialt termékek agazaton beliili kereskedelmérdl van
sz0, mig ha az 4tfedés aranya kisebb, akkor wvertikdlisan differencidlt termékekérdl.
Elkiilonitésiikre, a kovetkezd ,,szabalyokat” kapjuk: ha PQH<0,85 (PQV>1,15), akkor az
exportdr orszag szemszogébol magas mindségll (szuperior), POH>1,15 (POV<0,85) esetében
pedig alacsony mindségi (inferior) vertikalis iparagon beliili specializaciorol beszélhetiink.
Ha 0,85<PQH<I1,15 (0,85<PQV<1,15), akkor az intraindusztridlis aramlasok hasonld
mindségliek, azaz horizontdlisan differencialt termékek &gazaton beliilli kereskedelmét
figyelhetjik meg. Az 0 eljaras megkonnyiti az egyes termékcsoportok vagy agazatok
termékeinek az 4ltaluk képviselt mindségi szinvonal alapjan torténd dsszehasonlitasat.

Azhar és Elliott (2004) Gj mddszerét eddig valosdgos bilateralis kereskedelmi adatokkal
még nem tesztelték. Erdekes kérdés az, hogy vajon mennyiben jutnak eltérd eredményre a
horizontélis és vertikalis agazaton beliili kereskedelem meghatarozoit vizsgalé dkonometriai
tanulmanyok®, ha a korabbi adatokon az 4j modszerrel is elvégzik a szamitasokat, novekszik-

e vajon a modellek magyarazoereje.

2.4.2.5. A marginalis agazaton beliili kereskedelem (MIIT)

Annak ellenére, hogy a Grubel-Lloyd-mutatok adott iddszakra vonatkozd értékeit
Osszehasonlithatjuk egymassal, az nem ad kelld tdjékoztatast szamunkra a jelenség
dinamikajarol. Briilhart (2002) megjegyzi, hogy ez nem jelenti azt, hogy a GL indexek
idosorainak vizsgalata értelmetlen, vagy félrevezetd lenne. Ha az elemzés statikus jellegii, és
célja a kereskedelem struktirajanak Osszehasonlitdsa az egyes iddszakokra (évekre)
vonatkozdan, akkor a GL-indexek Osszevetése adekvat lehet.

Caves (1981) az é4gazaton beliili kereskedelem magyarazatainak elemzésekor felhivja a
figyelmet arra, hogy bar a kiilkereskedelmi liberalizacid pozitiv hatassal lehet az dgazaton
beliili kereskedelemre, azonban ez nem feltétleniil jelenik meg a Grubel-Lloyd-indexekben:
ha az export és az import is ugyanolyan aranyban valtozik, az iparagon beliili kereskedelem
nagysaga nd, azonban a Grubel-Lloyd-tipusti indexekkel mért aranya nem valtozik, tehat az
alabbi dinamizacié (ahol ¢ és t-n jelzik az 6sszehasonlitandd idészakokat) nem ad megfeleld

valaszt kérdéseinkre.

% Ezekrdl lasd példaul a 2.3. alfejezetet.
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MIlTg, ;, =GL,,~GL;,_, = AGL,, . 137/

Az ipardgon beliili kereskedelem dinamikdjdnak vizsgélata az un. sima alkalmazkodas
hipotézise (Smooth Adjustment Hypothesis — SAH) (Briilhart—Murphy—Strobl, 2004) miatt
kiemelt jelentéségli. E szerint ha a kiilgazdasagi liberalizacié hatasara a kialakulo
specializacié inkabb agazaton beliili, mint agazatok kozotti, akkor az alkalmazkodas koltségei
alacsonyabbak. Verdoorn, Dréze, ¢s Balassa kutatdsaira utalva korabban mar megjegyeztem,
hogy példaul a K6zos Piac kialakitdsakor a szakosodas dontden agazatokon beliil tortént, a
vartnal alacsonyabb igazodasi nehézségeket okozva.”'

Visszatérve tehat kiinduld problémankra, jol lathatéoan sziikség van olyan moddszertani
apparatusra, amellyel meg tudjuk ragadni az intraindusztrialis kereskedelem dinamikéjat. fgy
kovetkeztetéseket vonhatunk le az alkalmazkodasi koltségek alakulasara nézve egy regionalis
integracio keretein beliili vagy egyéb tényezdk motivalta liberalizacid esetében is.

Hamilton—Kniest (1991) uttéré munkajukban a kovetkezé un. marginalis agazaton beliili
kereskedelmi indexet vezetik be a GL-alapti mutatok korlatainak feloldasara:

-X

i,t—n

>0

MITyy ;. = d—Xigea>M; —M;,_, >0 . /38/

I, ha X;, — X,

it—n

=M,;,-M;,_, >0

nincs meghatdarozva, ha X;, < X;,_,,

vagy Mi,t < Mi,t—n

Az index az adott iparag exportjanak ¢és importjanak idébeli novekedését veti dssze, 0 és 1
kozotti értékkel jelezve azt, hogy példaul a liberalizaciobol szdrmazo 1) kereskedelmi
aramlasokbol mekkora az agazaton beliili kereskedelem részesedése.

Greenaway—Hine—Milner—Elliott (1994) tobbszoros kritikaval illeti ezt a mutatdt, amely /.
jelentds informacioveszteséget okoz, mivel nem meghatarozott, ha AXx vagy AY negativ; 2.
nem all kozvetlen kapcsolatban az IIT hagyomanyos mérészdmaival; 3. jelentsen torzit
inflaciés helyzetben vagy ha a kereskedelem valtozéasa alacsony foku a 1étez6 szinthez képest.

A kedvezdtlen statisztikai jellemzok kikiiszobolésének érdekében 1) mutatot javasolnak:

Mgy, =[ X, + M, ~| X, M, []-[ X, + M, ~| X, ~M,_,[]= A[ X + M ~|X - M]] 139/

0" A tovdbbiakban, eltérd értelmezés hidnydban, aw - w-w_ azaz a Ajelolés egy W valtozo t-edik és t-n-edik iddszaki

mennyiségenek kiilonbséget jelenti.

! Az dgazaton beliili kereskedelem és az alkalmazkoddsi koltségek kozotti kapesolattal foglalkozé kutatdsok dsszefoglaldsat
lasd példaul 2.5. alfejezetben.

72 Az I-es érték azt jelzi, hogy a teljes 1ij kereskedelem ipardgon beliili, a 0-s pedig, hogy egészében ipardgak kozotti.
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Az inflacio kisziirése céljabol, — akarcsak a tovabbiakban elemzendd mutatok esetében — a

szerz6k a nominalis helyett valamilyen deflatorral”

korrigalt, realadatok alkalmazasat
javasoljak. Mutatdéjuk mar nem rendelkezik a fenti hibakkal, azonban ugyanazokban a
hianyossagokban szenved kiegyenstlyozatlan kereskedelem esetében, mint a GL alapu
megkozelités, és nem arul el semmit a margindlis intra- és interindusztridlis kereskedelem
aranyarol sem.

Hasonlo, skalazatlan mutatot vezet be Briilhart (1994) C index néven /40/, illetve Menon—
Dixon (1997) /41/ 1s, elébbi a marginalis agazaton beliili, utobbi a marginalis agazatok kozotti

kereskedelem nagysagat mutatja:

MITg, = (|AX|+|AM|)-|AX — AM]|, illetve 140/
MIT,py, , =|AX = AM]|. /41/

Mindkét mutatd nemnegativ, 6nmagukban valo értelmezésiik — mivel abszolut értékeket
adnak az 4gazaton beliilli kereskedelem dinamikdjara — nehézkes, hasznalatukat az
indokolhatja mégis, hogy tobb kiilonbdzd valtozohoz is — dsszkereskedelem, iparagi termelés
vagy értékesités — viszonyithatjuk dket (Briilhart, 2002).

Ezen mérészamok hidnyossagait a skalazott MIIT mutatok kiiszobolik ki, melyeknek két
nagyobb, a Dixon—Menon-, illetve a Briilhart-féle csoportjait ismerjiik. Bemutatasukat nem
idérendben, hanem elterjedtségiik alapjan végzem.

Dixon—Menon (1997) els6é mutatdja /42/ az 4gazaton beliili kereskedelem bazisév-sulyozasu
szazalékos novekedését adja meg, mig a masodik /43/ a nettd kereskedelem ugyanilyen

valtozasat irja le:

A[X+M-|x-M[] ,
MIIT,pyr, =GL,_, - [X Y —X Y |] 100 | és 142/
t—n t—n t—n
MIIT, —(1-GL, ) MJOO /43/
MDNT t ( —n) |X — | .
t—n t—n

Mindkét mutaté értéke —100 és végtelen kozé eshet. Briilhart (2002) megéllapitja, hogy mig

a két mutatd vonzd tulajdonsaga, hogy Osszegliik megadja az adott agazat teljes

73 Az empirikus tanulmdnyokban ez a leggyakrabban a GDP-deflitor, de eléfordul az export- és importdrindex, illetve a
nagykereskedelmi arindex alkalmazasa is.
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kereskedelmének szazalékos valtozasat, addig hatranyuk, hogy nem tudjdk konzisztensen
elvalasztani az MIIT-t a marginalis 4gazatok kozotti kereskedelemté]””.

Briilhart (1994) mérészama esetében, mely Briilhart 4 indexe néven az empirikus’
vizsgalatok egyik legnépszerlibb mutatoja lett, jorészt hianyoznak az el6zé indexek
defektusai:
|AX; - AM;|

MI]TBA,i,t = I—W .

144/

A mutatd legvonzobb tulajdonsdga, hogy az export és az import valtozasat strukturalis
oldalrél ragadja meg, illetve, hogy igen sok tekintetben hasonlit a GL, indexre. Minden
esetben meghatarozhatd, az ipardg méretétdl fiiggetlen, 0 és 1 kozotti értéket vesz fel. Elobbit,
ha a teljes marginalis kereskedelem agazatok kozotti, utobbit, ha iparagon beliili. Az egész

gazdasagra vonatkoz6 aggregalt formdja a kdvetkezo:

MIITg,, = Z 2, -MITy,, , , ahol /45/
i=1
§<|AX1-|+|AM,-|>

Briilhart (1994) egy az adott agazat helyzetének hatékonyabb megitélését lehetoveé tévo
indexet is bevezet — ez a Briilhart-féle B index /47/ —, hiszen példaul az 4 index egy alacsony
értékébdl onmagdban nem lathatd, hogy az exportnak vagy az importnak az ellenirdnyu
aramlését meghaladd mértékii novekedése miatt alakult-e ki, azaz, hogy az adott dgazatban
expanzid vagy éppen Osszehuzdodas zajlik-e le, vagy varhatd. Nem lathato, hogyan oszlanak

meg az orszagok vagy szektorok kozott a kereskedelem altal generalt elényok vagy

hatranyok.
T = B )
\MIITyy, | =1~ MIIT,, . 148/

7 Példdul olyan esetben, amikor a vizsgdlt periédusban az adott szektor kiilkereskedelmi deficitesbél kiegyensiilyozotta vilik,
anélkiil, hogy az export megvaltozna, elobbi pozitiv, utobbi negativ értéket ad, annak ellenére, hogy az alkalmazkodas
nyilvanvaloan agazatok kozotti.

7 Shelburne (1993) ugyanezt a formuldt javasolta a margindlis dgazaton beliili kereskedelem mérésére, azonban folyédras
kereskedelemi adatokkal, mig Briilhart (1994) csak a redladatok valtozasat veszi figyelembe az inflacio hatasainak kisziirése
erdekében.
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Az index —1 és 1 kozotti értékeket vehet fel, minél magasabb a MIIT, annal kozelebbit 0-hoz.
Az iparagat érintd kedvezodtlen (kedvezd) valtozasokat a negativ (pozitiv) értékek jelzik,
hiszen ilyenkor AX; <AM,; (AM; <AX;). Az indexnél, szemben a Briilhart-féle 4-val, az
aggregacio nem lehetséges, mivel a kiilonb6zd agazatok esetében potencidlisan eléforduld
vezetne °.

Oliveras—Terra (1997) az A index statisztikai tulajdonsagait vizsgalva két fontosabb
megallapitasra jut:

1. az A indexre nem jellemz6 a statisztikai dezaggregacio emelkedésével novekvo lefelé valo
torzitas, illetve

2. nem mutathat6 ki altalanos kapcsolat az egy adott periddusra vonatkozé mutatd és az ennek
alperiddusaira vonatkoz6 mutatok kozott. Az alperiddusokra vonatkozd mutatok csak akkor
aggregalhatok a foperidduséval megegyezo A indexszé, ha a kereskedelem valtozasanak nettod
egyenlege ugyanolyan eldjeltt minden alperiddusban, ami nem tul valdszindi.

Szemben tehdt a GL, mutatéval, amely konzisztensen aggregdlhatdé az iddben és
szisztematikus torzitassal szektoridlisan, az A4 index nem rendelkezik ezekkel a
tulajdonsdgokkal, igy érzékeny az aggregacidé temporalis ¢és 4gazati szintjének
megvalasztasara.’’

Thom—McDowell (1999) kritikdja szerint az 4 index nem képes kiilonbséget tenni a
horizontalis és vertikalis agazaton beliili kereskedelem kozott, csak a horizontédlis esetben
jelent relevans mérészamot.”® Meglatasuk azonban azon alapszik, hogy nem a
legéltalanosabban elfogadott modon definialjak a VIIT fogalmat, abba beleértik a termelési
folyamat kiilonboz6 vertikalis fazisai kozotti aramlasokat, amelyek korabbi megallapitasaink,
illetve az elméleti modellek és az empirikus elemzések dontd tobbsége szerint nem tartoznak
oda.” Egy ilyen kiterjesztett definici6 egyébként visszavezetne benniinket az elézGkben
targyalt aggregacids vagy szektoridlis torzitasokhoz is — elég magas aggregécids szinten
ugyanis elképzelhetd, hogy egy termék eldallitisa soran a kozbiilsé €és a végtermék
ugyanahhoz az dgazathoz tartozik. Megfeleld szintli dezaggregécio esetén viszont kiillonb6zo

aruosztalyok termékeit sorolnank egy csoportba. A mutatd ennek megfelelden inkabb a

76 Briilhart (1994) ramutat, hogyan haszndlhaté mégis a B index egynél t6bb dgazatra: gy, hogy kiszamitjuk a negativ és
pozitiv (vagy bizonyos kiiszébértékek példaul —0,5 és 0,5 alatti és feletti) indexszel rendelkezé szektorok aranyat.

77 Briilhart (2000) a margindlis dgazaton beliili kereskedelem és az alkalmazkoddsi koltségek kizotti osszefiiggés kapesdn
vizsgalja az idoperiodus megvalasztasanak kérdését is és az egyéves valtozdasokon alapulo A indexekkel éri el a legjobb
eredményt.

AX - AM
78 A kovetkezd mutatot vezetik be a probléma felolddsdra: MuT, = l—g, ahol i-edik iparagban j jeloli azokat

Zlax |- Zlaw |

az alagazatokat, amelyek vertikalisan kapcsolodnak.
7 Lasd példdaul Fontagné—Freudenberg (1997:23).
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nemzetkozi termelésmegosztas vagy mas néven fragmentacio (lasd bovebben a 4. fejezetet)
jellemzésére lehet alkalmas.

Azhar—Elliott (2003) a kovetkezd, a Briilhart B-hez sok szempontbol hasonlé indexet
javasolja:

AX; —AM,
2-max[|AX;[:[AM;[]

MIIT,;;, = 149/

Mutatojuk értelmezése megfelel a Briilhart-féle B-nek. Elénye, hogy AM,; <0,AX; >0,
illetve AX; <0,AM; > 0 esetekben®, amikor az 4 index mindig 0, a B pedig —1 vagy 1, az AE
index a kereskedelmi aramlasok ellentétes irdnyu valtozasanak relativ nagysagatol fliggd
érteket vesz f6l. Mig a szerzok szerint a /49/ alapjan eldalld (—1; —0,5) és (0,5; 1) értékek a
kereskedelemindukalt alkalmazkodéasi nyomas pontosabb megitélését segitik eld, az ilyenkor
polaris értékén 1évé B index vilagosan alul- vagy feliilbecsli ezt a nyomadst, azaz mérési
torzitassal jar. Briilhart (2002)%' szerint viszont nem vilagos, hogyan lehet interpretalni
ezekben az intervallumokban a tisztdn iparagak kozotti margindlis kereskedelem eltérd
szintjeit.

A marginalis 4gazaton beliilli kereskedelem mutatorendszere tehat azaltal, hogy
megragadhatdva teszi a kereskedelem szerkezetében bekdvetkezd valtozasokat, lehetdséget ad
arra, hogy kovetkeztessiink az ezekkel egyiitt jard alkalmazkodasi koltségekre is.
Amennyiben az &4gazatok kozotti kereskedelem novekszik, ami az export és import
aszimmetrikus valtozasat jelenti, az valoszinilileg azzal jar, hogy eréforras-atcsoportositas (a
termelési tényezOk dramldsa) indul meg a specializacid kdvetkeztében a csokkend kibocsatasu
agazatokbol a novekvd kibocsatasuak felé. Minél inkabb kiilonboznek az iparagak a
tényezodigényességiik vagy foldrajzi elhelyezkedésiik szempontjabol, az igazodas annal
sulyosabb terheket r6 a gazdasdgra. A szakirodalomban a sima alkalmazkodas hipotézise
néven elterjedt tétel — amelynek megfogalmazasaval Balassdndl (1966) taldlkozhatunk
elészor — viszont arra mutat rd, hogy ha a specializdcio inkabb &gazaton beliili, a
tényezdigényességben, teriileti  elhelyezkedésben rejld  kiilonbségek  valdsziniileg
csekélyebbek, ami alacsonyabb alkalmazkodasi koltségeket jelenthet.®

Jelenleg még nem rendelkeziink olyan megfeleld moddszerrel, amely az 4gazaton beliili
kereskedelem természetéhez (horizontalis vagy vertikalis) igazodva kalkulalnd a marginalis

IIT-mutatot. Blanes (2001) vizsgalatanak érdekessége, hogy, Spanyolorszdg gazdasdganak

8 Ilyenkor nincs dgazaton beliili kereskedelem.
81 4 publikacick megjelenési idépontjai nem mindenhol tiikrozik a kutatdsok idébeli sorrendjeét.
82 E kapesolat sem empirikusan, sem elméletileg nincs még megfelelden tisztdzva (lasd a 2.5. alfejezetet).
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példajan mégis megprobalja ezek hatasat elkiiloniteni.® A néhol meglepd eredmények
részletes ismertetése nélkiil itt is elmondhaté annyi, hogy a korrelacio- és regresszidanalizis
aldtdmasztja a sima alkalmazkodas hipotézisét, foként a horizontalis IIT altal dominalt
agazatok esetében. A horizontalis és vertikalis margindlis agazaton beliili kereskedelem
szétvalasztasdhoz Azhar—Elliott (2004) legijabb kutatdsai szolgaltathatnak perspektivikus

kiindulépontot.

2.4.2.6. Az agazaton beliili kereskedelem kiterjesztései, uj kutatasi iranyok

Az aruk intraindusztridlis kereskedelmével kapcsolatos kutatasok mellett a kozelmultban mas
teriileteken is megindultak az agazaton beliili 4dramldsok mérésével és magyarazataval
kapcsolatos vizsgéalatok. Az egyik ilyen fontos terlilet a szolgaltatdsok nemzetkdzi
kereskedelme, amely az elmult 10-15 évben tapasztalhatdé dinamikus novekedésének, illetve a
kérdéskort szabalyozo multilateralis egyezmény, a GATS (General Agreement on Trade in
Services — a Szolgéltatasok Kereskedelmérdl szolo Altalanos Egyezmény) megsziiletésének
készonhetSen kiilondsen a figyelem kozéppontjaba keriilt. Lee—Lloyd (2002)* hasz OECD
orszdg esetében kiszdmitotta a korrigalatlan Grubel-Lloyd-indexet kilenc szolgéltatasi
agazatban, és ramutatott az intraindusztridlis kereskedelem magas aranydra. A Briilhart 4
index segitségével szemléltették azt is, hogy a szolgaltataskereskedelem expanzidja ezekben
az orszagokban viszonylag alacsony alkalmazkodasi koltségekkel jart. A szolgaltatasok
ipardgon beliili kereskedelmének mérése esetében az eddig megismert mutatok jol
alkalmazhatok, problémat els6sorban a megfeleld részletezettségli kereskedelmi adatok
hianya jelenti, melynek kovetkezményeként szamolnunk kell az aggregacios torzitassal.

A fejlett, magas jovedelmii orszagok gazdasagi tranzakcioinak jelentékeny részét az
agazaton beliili kereskedelmi és mukodoétoke-aramlasok képezik. Azok kozott az orszagok
kozott, amelyek intenziven kereskednek egymassal, a tékedramlas is jelentds. Nem véletlen
tehat, hogy az elmélet és az Okonometriai gyakorlat szintjén is jelentkezett az igény az
aramlasok egyiittes modellbe vonasara, amely a mérés szaméra is 0j kihivasokat teremtett.*> E
kihivasokra tobbféle valasz is sziiletett, melyeket alapvetéen befolyasoltak az egyes

orszagokban rendelkezésre allo vagy begyljthetd statisztikai adatok.

8 Osztalyozza az ipardgakat aszerint, hogy a vertikilis vagy a horizontdlis dgazaton beliili kereskedelem dominancidja
jellemzi-e oket, majd kiszamitja és osszehasonlitja az A indexeket a létrehozott csoportokra.

8 A szolgdltatdsok dgazaton beliili kereskedelmérdl lisd még Li-Moshirian-Sim (2003), (2005), illetve Sichei-Harmse
(2004) munkait.

8 A liilfoldi mitkodStke-aramldas (FDI) kereskedelemelméleti magyardzatairdl lasd a 3. fejezetet..
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Dunning (1981), Dunning—Kim—Lin (2001), illetve Seo—Kang—Kim (2002) az éagazaton
beliili FDI- (Intra-Industry Foreign Direct Investment — //FDI) dramldsokat és az dgazaton

beliili kereskedelmet mérik, utobbit a Grubel-Lloyd-indexszel, elobbit nagyon hasonl6an:

1IFDI =1 o= , /50/
O, +1,

ahol O, az i-edik 4gazat miikodétdke-exportja, 7,pedig a mitkkddétdke-importja. Dunning
(1981) kimutatja, hogy az agazaton beliili kereskedelem ¢és kozvetlen tokebefektetés
mennyiségei hasonld dinamikat kdvetnek, az IIFDI bizonyos szintli idébeni lemaradéasaval az
IIT mogott. Seo, Kang és Kim (2002) Korea esetében nem talalnak az IIT és az IIFDI kozott
pozitiv kapcsolatot.

Markusen és Maskus (2001b)*® mas szemszogbdl kdzelitenek a jelenséghez. Mutatdjuk a
multinacionalis lednyvallalatok agazaton beliili értékesitését (Intra-Industry Affiliate Sales —
ITAS) méri:

AS;pg = ASiQP|

HAS ) =1- ,
o ASjpg + AS;gp

/51/

ahol ASZ-PQ a P orszag O-beli leanyvallalatainak értékesitése az i-edik iparagban.®’ Altaldnos
egyensulyi modellen alapulé empirikus vizsgalataikban kimutatjdk, hogy az IIAS annal
magasabb, minél magasabb az orszagok jovedelme, illetve minél hasonlobbak méretiiket és
relativ tényezdellatottsagukat tekintve.

Greenaway—Lloyd—Milner (1998), (2001) mutatoéjaban egyszerre kap szerepet az iparagon
beliili kereskedelem és a multinacionalis leanyvallalatok intraindusztridlis értékesitése. Az
agazaton beliili kereskedelem Grubel-Lloyd-tipust kiterjesztett mutatdjat (Extended Intra-

Industry Trade — EIIT) (GLgD) a kovetkezOképpen értelmezik: legyen

XE=xL+X3% ¢s /52/
ME =M\ +M7,, /53/

ahol X }P és M }P a P orszag exportja és importja, X Z%D a P orszag kiilfoldi leanyvallalatainak,

M 53 pedig mas orszagok P-beli leanyvallalatainak a termelése az i-edik dgazatban. Ekkor:

E E
k-t

GLL, =1~ .
: Xjp+Mp

/54/

8 Lasd még Brainard (1997) és Ekholm (1997) tanulmanyat.
& 45 analég moédon értelmezhetd.
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A szerz6k (1998) az Egyesiilt Allamokra vonatkozo empirikus vizsgalataik soran kimutatjak,
hogy a nemzetkdzi termelés €s kereskedelem alkotta 4gazaton beliili aramlasok domindns
tobbségét az internacionalis termelés teszi ki.

A teriileten a legutobbi tanulmany Nielsen és Pawlik (2004) nevéhez fiizédik, akik a
leanyvallalatok 4gazaton beliili kereskedelmét (Intra-Industry Affiliate Trade — IIAT)
vizsgaljak. Az [IAT alkalmazdsa — szemben a kordbbi mutatokkal, amelyek a
transznacionalizalodas folyamatainak jobb megértését segitik — inkdbb a nemzetkdzi
kereskedelemmel kapcsolatos vilagosabb kép kialakitasat lenditheti eldre, emellett jabb
dimenzidval gazdagitja azt a torekvésiinket, hogy pontosabban itéljilk meg egy orszag

Végiil érdemes még az 1) irdnyok kozott megemliteni Grubel (2002) kutatdsait és Lee—
Grubel-Huh (2002) tanulmanyat is, akik az el6zékben leirt és az dgazaton beliili miikodétdke-
befektetésekkel (IIFD), lednyvallalati értékesitéssel (IIAS), leanyvallalati kereskedelemmel
(ITAT) ¢és Kkiterjesztett iparagon beliili kereskedelemmel jellemzett teriiletekhez mas
aspektusbol, a pénziigyi eszkozok intraindusztridlis aramlasain keresztiil kozelitenek. Grubel
(2002) megallapitja, hogy a pénziigyi eszkozok agazaton beliili kereskedelme minden
kategoria — direkt, portfolid és egyéb beruhazasok — esetében jelentds, de kiemelten az a

portfolio beruhdzasok teriiletén.

2.4.3. Kovetkeztetések

Az elméletekkel és a gyakorlattal parhuzamosan az intraindusztridlis kereskedelem
mérésének modszertana is folyamatosan fejlodott, a statisztikai, kozgazdasdgtani és
modszertani ellentmondasok kikiiszobolésében jelentds 1épések torténtek. Mara a leginkabb
alkalmazott mutatékka az egyszerii Grubel-Lloyd-index és mellette annak a szektoridlis
torzitast csokkentd Greenaway—Milner-féle (1983) valtozata valt. Egger—Egger—Greenaway
(2004) a multinacionalis vallalatok tevékenységét és a pozitiv szallitdsi koltségeket is
figyelembe vevé mérészdma igéretes, 0j kiinduldpontja lehet a gyakorlati vizsgalatoknak.

Azokban a kutatasokban, amelyek felbontjdk horizontdlis és vertikdlis tipusra az IIT-t,
leginkabb a Greenaway—Hine—Milner-téle (1994), (1995) Grubel-Lloyd-alapt, illetve a
Fontagné—Freudenberg-téle (1997) kereskedelem-tipus modszereket alkalmazzak, amelyek a
kutatok altal valasztott kiiszobértékeken alapulnak, ezért dhatatlanul szubjektivitast, vagy ad
hoc jelleget is hordoznak — bar a metodoldgia egyre inkdbb standardizalodik. Az agazaton
beliili kereskedelem dinamikajat érintdé mérések egyértelmii modszertani gydztesének a
Briilhart- (Shelburne-)féle margindlis IIT-indexek tinnek. Mindkét terlileten érdekes
kihivasokat tdmasztanak Azhar és Elliott (2003), (2004) kutatasai, azonban ezek empirikus

tesztelése még eldttiink allo feladat.
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A 2.4.2.6. alfejezetben bemutatott, 1j empirikus torekvések jol egybecsengenek az elméleti
kutatasok legfrissebb eredményeivel, amelyek a nemzetkozi gazdasagi tranzakcidkat a maguk
komplex modjan kivanjak megragadni, egyiittesen kezelve a kordbban viszonylagos
elszigeteltségben magyarazott orszagok kozotti aru- és szolgaltataskereskedelmet, illetve
tOkearamlast. Az elméletek empirikus tesztelésének modszertana egyre inkdbb hatarozott
alakot Olt, azonban tovébbra is akadalyt jelent az egységes ¢és foként megfeleld
részletezettségli  szolgaltatdskereskedelmi  statisztikdk  hidnya. A multinacionalis
lednyvallalatok termelési, értékesitési, kereskedelmi tevékenységére vonatkozo adatok
esetében a jelenlegi allapot még hatranyosabb — az ezek gytijtésére iranyulo torekvések csak a
kozelmultban jelentek meg a kedvezd helyzetben 1évé Egyesiilt Allamokon és Svédorszagon
kiviil is.

Osszességében elmondhatd, hogy az 4gazaton beliili kereskedelem sulyanak, tipusainak és

dinamikédjanak mérése lehetdové teszi, hogy segitségiikkel 1j, a tradicionalistol eltérd

crcr

crer

dinamikajat, de a marginalis mutatok segitségével a kinalati oldalon torténd atrendezddésrdl is

plasztikus képet kapunk.

2.5. Az agazaton beliili kereskedelem hatasa az alkalmazkodasi kéltségekre és a
konjunktiraciklusok szinkronizacidjara®

2.5.1. Bevezetés

Az 4gazaton Dbeliilli kereskedelemmel, illetve a jelenség mérési moddszertananak
kidolgozasaval foglalkozd kutatasok egyik f6 mozgatorugoja az a feltételezés volt, mely
szerint a gazdasagi integraciok létrehozasa alacsonyabb alkalmazkodasi koltségekkel jarhat,
mint amire a tradicionalis kereskedelmi modellek alapjan szamithatnank. A liberalizéacio
eredményeképpen ugyanis — az empirikus tapasztalatok szerint — erdteljes 0sztonzést kap az
intraindusztrialis kereskedelem, az ezzel jar6 igazodasi koltségek pedig alacsonyabbak, mint
az agazatok kozotti specializacio esetében. Amennyiben ez igazolhatd, az egyes integracios
torekvések hivei is jol hasznalhatod fegyverhez jutnak ellenfeleikkel szemben, akiknek éppen
az alkalmazkod4s magas koltségei, illetve elhtizodd ¢és ,,fajdalmas” volta a vitdkban
alkalmazott leggyakoribb érvelése. A 2.5.2. alfejezet ezt a kérdéskort jarja koril a 2.5.3. pedig
az agazaton beliili kereskedelemnek az iizleti ciklusok 0Osszehangolodasaban betdltott

szerepével foglalkozik. A 2.5. alfejezet ramutat arra, hogy az agazaton beliili kereskedelem

8 4 2.5. alfejezet ondllé tanulmdnyként a Competitio folyéiratban jelent meg (ldsd Erdey, 2004d).
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szokvanyosndl arnyaltabb jellemzését.

Az a feltevés, mely szerint az 4gazaton beliili kereskedelem tendenciaszeriien alacsonyabb
alkalmazkodasi koltségekkel jar a tényezOpiacokon, mint az agazatok kozotti, a sima
alkalmazkodas hipotéziseként89 terjedt el a szakirodalomban. A kérdéskor kiilonbozo
kontextusban a kozelmultban is tobbszor felmeriilt: az Eurdpai Unid torténetében példai
voltak ennek a Romai Szerzddés altal indukalt valtozasok a ,hatok™ kereskedelmében, majd
az 1992-es egységes piac 1étrehozasa, vagy éppen a 2004-ben lezajlott legutobbi bovités.

A konkrét elemzést megeldzden két fogalom — a kereskedelem mint az igazodas forrasa,
illetve az alkalmazkodasi koltségek — tisztazasra szorul®. 4 kereskedelem mint az igazodds
forrasa kétféleképpen jelenhet meg. Kis, nyitott gazdasagok szamara exogén vilagpiaci
arvaltozasok formajaban, amelyek a kereslet, a tényezdellatottsag, a nemzetkozi szallitasi
technologidk és a kereskedelempolitikdk elmozduldsaibol egyarant szarmazhatnak. Ezeket a
valtozasokat azért nevezhetjikk kereskedelem daltal indukaltaknak, mert autarchiés
koriilmények kozott nem kovetkeztek volna be. Hasonloképpen hatnak — masrészrél —
altalaban a kereskedelmi koltségek modosulasai, amelyek els6sorban a kereskedelempolitikai
akadalyok szintjével vannak 0sszefiiggésben.

Az alkalmazkoddasi koltségek szintén két csoportba sorolhatok. Tokéletesen versenyzo
piacokon, rugalmas arak mellett akkor meriilnek fel, ha a termelési tényez6k nem homogének
és jellemzé rajuk a specifikussag®'. Ekkor a kereskedelem altal kivaltott reallokdcio azzal a
hatéssal jar, hogy a termelés a hosszu tava termelési-lehetdségek gorbén beliil esé pontba
keriil, mivel a transzformacidé nehézségekbe iitkdzik. A masik tipus akkor addédik, ha a
nomindlbérek lefelé merevek, ilyenkor a kereskedelmi liberalizacié Pareto-inferior helyzethez
vezethet, mivel az igazodasi koltségek meghaladhatjdk a kereskedelembdl szarmazé
elényoket, nyereséget. Az alkalmazkodés koltségei kozvetleniil nem mérhetdk, a legtobb

empirikus kutatds a tényezo-reallokacion keresztiil igyekszik megragadni azokat.

2.5.2. Az agazaton beliili kereskedelem és a sima alkalmazkodds hipotézise

A sima alkalmazkodéas hipotézisének gondolatmenete, melynek 1épcséfokait ebben az

alfejezetben elemzem a kdvetkezo:

8 Smooth Adjustment Hypothesis (SAH). Fertd és Hubbard (2001:766) ugyanezt a magyar megfelel6t alkalmazzak.

P Trade as a source of adjustment, illetve adjustment costs — Id. pl. Briilhart—Thorpe (1999:36-37), vagy Briilhart-Murphy—
Strobl (2004:3-8). A kifejtés soran az 6 logikajukat fogom kovetni.

I Ti. hogy nem mobilak, nem dramolhatnak az ipardgak kozott, hanem csak adott termék eléallitasahoz alkalmazhatok. Az
un. specifikus tényezok modelljének (amely Ricardo—Viner modellként is ismert) modern formaja Jones (1971), Samuelson
(1971), Mayer (1974), Mussa (1974) és Neary (1978) nevéhez fiizédik.
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1) a kereskedelmi liberalizacié (egy gazdaséagi integracié létrehozéasa, bdvitése, elmélyiilése)
pozitiv 0sztonzést ad az intraindusztridlis kereskedelmi folyamatoknak;
i1) az iparagon beliili kereskedelem novekedése elsdsorban 4gazaton beliili alkalmazkodasi
folyamatokat indit el
111) az agazaton beliili alkalmazkodas koltségei alacsonyabbak, mint az interindusztridlis
igazodasi folyamatoké.
iv) Végiil érdemes arr6l is szolni, hogy az agazaton beliili kereskedelem és az alkalmazkodasi
koltségek kozotti kapesolatot vizsgald empirikus kutatdsok milyen eredményekkel jartak.

A 1épések egyenkénti vizsgalatara azért is sziikség van, mivel eleddig néhany kivételtol
eltekintve — Lovely—Nelson (2000), (2002) — nincs formalizalt elméleti modellje annak az
allitasnak, mely szerint az IIT negativ kapcsolatban van az alkalmazkodasi koltségekkel,

illetve e modellek sem kecsegtetnek tulzottan kedvez6 kilatasokkal.

2.5.2.1 A liberalizacio és az agazaton beliili kereskedelem kolcsonéos kapcsolata

Az intraindusztrialis kereskedelem ¢és a liberalizacio kozotti kapesolatra eldszor az 1960-as
években kezdett jelentésebb figyelem iranyulni. Az Eurdpai Gazdasagi Kozosség kialakitasa
soran az volt az altalanos varakozas, hogy a tagok kozotti kereskedelem liberalizacioja
erbteljes dgazatok kozotti szakosodast hoz 1étre az orszagok gazdasdgszerkezetében, foként az
egyes orszagok hagyomanyosan sikeres exportszektoraiban. Verdoorn (1960) a Benelux-
allamok esetében, illetve Dréze (1960), (1961) mind a hat tagéllamot vizsgadlva arra a
kovetkeztetésre jutott, hogy a vamunié létrehozasa dontéen nem iparagak kozotti, hanem
iparagon beliili szakosodassal jart egyiitt, jelentésen 0sztondzve a hasonlo termékek kétiranyu
forgalmat. Az a feltételezés, hogy a tényezOpiacokon az agazaton beliili kereskedelem
alacsonyabb alkalmazkodasi koltségekkel jar, elészor Balassandl (1966) jelent meg’>.
(CACM) ¢és a Latin-Amerikai Szabadkereskedelmi Teriilet (LAFTA) — tapasztalatait is
vizsgalva Balassa (1979), illetve Balassa—Bauwens (1987) megallapitottdk, hogy a
preferencialis kereskedelmi egyezmények jelentés mértékben novelték az agazaton beliili
kereskedelem mértékét.

Néhany korai — Kojima (1964), Grubel (1967), Adler (1970), Loertscher—Wolter (1980),
Havrylyshin—Civan (1983), Tharakan (1984), (1986) — és szamtalan késdbbi kutatds jutott

92 Az eredmények (ti. a Kézos Piac kereskedelmi dramldsainak szerkezeti jellemz6i — E. L.) ramutatnak az dgazaton beliili
specializacio fontossagara a fejlett orszagok kozotti kereskedelemben és alatamasztiak azt a hipotézist, mely szerint a
kereskedelmi liberalizacié inkabb ipardgon beliili, mintsem ipardgak kozotti szakosoddssal jar... Ugy tinik, tovabbd, hogy a
szabadabb kereskedelemhez valo alkalmazkodas nehézségeit a korabbiakban daltalaban tulbecsiilték... Egyetlen tagorszagban
sem talalkoztunk a feldolgozoipar hanyatlasaval, vagy csédhullammal. Valojaban a Kézos Piac létrehozasa ota a csodok
szama csokkent, és a surlodasos munkanélkiiliség mellet is kevés bizonyiték szol.” (Balassa 1966:471-472)
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hasonlo6 tapasztalatra. Utobbiak koziil példaként megemlitheté Globerman—Dean (1990), és
Lee—Lee (1993), akik Korea, Menon (1994), aki az ANZCERTA®, illetve Hoekman—Djankov
(1996), akik Kelet-Eurdpa esetét vizsgaltak. Az eredmények ugyanabba az irdnyba mutattak
minden foldrészen®. Lathaté tehat, hogy a liberalizacio és az iparagon beliili kereskedelem
kapcsolata nem csak a fejlett orszagok kozott, tehat az Eszak—Eszak, hanem a Dél-Dél és
Eszak—Dél kereskedelmi folyamatokban is jelen van, bar a mérték eltéro.

Ami az integralodd orszdgok altal alkotott monetaris unié és az agazaton beliili
kereskedelem kapcsolatat illeti, a 2.5.3. alfejezetben implicit mddon részletesebben targyalt
optimalis valutadvezetek (OCA®) elmélete kolesonds pozitiv kapcsolatot feltételez IIT ¢€s
OCA kozott. A kozds pénz 0sztonzo hatassal van az agazaton beliili kereskedelemre — mivel
megsziinteti az arfolyamvaltozasokat ¢s az ezekkel kapcsolatos bizonytalansdgokat, amelyek
legerdteljesebben a horizontélis intraindusztridlis kereskedelmet korlatozzak, legkevésbé az
agazatok kozotti kereskedelmet, mig a vertikalis ipardgon beliili aramlasok koztes esetként
irhatok le (Fontagné—Freudenberg, 1999)°°. Az agazaton beliili kereskedelem viszont, mivel
noveli a konjunktiraciklusok szinkronitdsat, egyre inkabb ugy tlinik, hogy fontos eleme a
valutadvezetek optimalitasi kritériumainak®’.

A koOz0s pénz bevezetésének az IIT-re gyakorolt pozitiv hatdsat indirekt mddon is
megerGsithetjiik. Az 4ltalaban a standard gravitaciés modellre épité empirikus tanulméanyok”™
40 és 290 szazalékpont kozé teszik a kozds pénz kereskedelemnodveld hatdsat, melynek
novekedés soran, bar nagysaga nincs szamszeriisitve, az agazaton beliili kereskedelem is —
igazodva korabbi érvelésiinkh6z — nyilvanvaldan emelkedik, még akkor is, ha egyes szerzok a
fenti kereskedelemndveld hatds mértékére adott becsléseket tulzonak tartjak””.

Az empirikus tapasztalatokat az 1980-as évektdl sziiletd, monopolisztikus versenyre és
horizontalis differenciaciora épiilé modellek is alatdmasztottdk. Az egymdshoz hasonld
orszagok kozott a szabadabb kereskedelem dgazaton beliili szakosodéast eredményez. A

vertikalis IIT-re kifejlesztett modellek pedig azt sugalljadk, hogy a felek kozotti

% ANZCERTA vagy CER: Australia~New Zealand Closer Economic Relations Pact, a két orszag kozott 1983. ota létezd
regiondlis integrdcios megallapodas.

% Révid attekintést taldlhatunk Kandoganndl (2001:2).

%3 Optimal Currency Area.

% Ennek az elméleti alapja a kévetkezd (uo.): ha a kereslet drrugalmassdga nagyon nagy, az drfolyamvdltozasoknak jelentds
hatdsa lehet a horizontdlisan differencidlt termékek kereskedelmére, melyek kozétt csak kisebb jellemzobeli kiilonbségek
vannak. Ha a komparativ elényok elég nagyok, akkor az arfolyamvaltozasoknak a keresletre gyakorolt befolydsa szerényebb,
gy az agazatok kozotti aramldsok kevésbé sebezhetéek. A vertikalisan differencialt termékeket érinté hatdsok logikusan a két
veglet kozott helyezkednek. el. Az arfolyamok valtozékonysaga az interindusztridlis specializacio iranydba hathat.

Egy masik lehetséges forgatokényv szerint a monetaris unio azaltal is lehet (agazaton beliili) kereskedelmet néveld hatasu,
hogy megsziinteti azoknak az miikodétéke-aramlasoknak az indokat, amelyek az arfolyamkockazatok kivédését céloztak, oly
modon, hogy az eltéré fizetéeszkozt alkalmazo orszagokban termeldkapacitasokat hoznak létre a helyi kereslet kielégitésére
(Cushman, 1988).

°7 Ennek az utobbi kapcsolatnak a részletes kifejtése jelen tanulmany utolsé részében taldlhato.

% A téma egy Gsszefoglald dttekintéséért lasd Alesina—Barro—Tenreyro (2002:43, 8. tabldzat).

9 Alesina—Barro—Tenreyro (2002) tanulménydban a kritikdk j6 ésszefoglaldja is megtalalhato.
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tényezOellatottsagbeli, termelékenységi kiilonbségek, ha ezek nem szélsdségesek, és a felek
jovedelemeloszlasdban atfedés talalhato, a mindségileg differencialt termékek ipardgon beliili
kereskedelméhez vezetnek. A tapasztalatok és az elmélet is tehat arra utalnak, hogy a fejlett
orszagok kozotti kapcsolatokban elsdsorban horizontalis €s vertikalis IIT, a fejlett-fejlodo
viszonyban dontéen vertikdlis agazaton beliili és dgazatok kozotti, mig a fejlodo-fejlodo
viszonyban agazatok kozotti kereskedelmi folyamatok dominélnak. Tovabb arnyalja a képet
ha a fejlett orszagokat is tovabb csoportositjuk fejlett Eszakra és fejlett Délre, mely csoportok
kozotti &rumozgésokban a vertikalis IIT dominal.

A témaval foglalkoz6 irodalom egy masik, szintén jelentds része az érvelést megforditja, és
azt hangsulyozza, hogy a modern kereskedelemi liberalizacio, folyjék az akar a regionalis
integracids torekvések, akar a GATT/WTO-rendszer multilateralis keretrendszerében is —
olyan logika alapjan miikddik, hogy azon orszagok kozott, illetve dgazatokban kertil(t) sor a
kereskedelemi korlatok csokkentésére vagy felszamolasara, amelyeket vagy mar eleve magas
agazaton beliili kereskedelem jellemzett, vagy ahol a szabadabb kereskedelemnek
kdszonhetden elsésorban az IIT ndvekedése volt varhato.

Lipson (1982) val6szintsiti, hogy az integracid erdsiti az iparagon beliili kereskedelmet, a
magasabb agazaton beliili kereskedelemmel jar6 hatékonysagi eldnyok ¢&s alacsony
alkalmazkodasi koltségek pedig visszahatva segitik a liberalizacios torekvéseket.
Mindemellett felhivja a figyelmet az é4gazatok eltérd alkalmazkodési, specializacios ¢€s
védekezési képességeire is. ,,Ha az dgazatok tudnak Ugy az importhoz alkalmazkodni, hogy
fejlesztik sajat exportjukat is, akkor meg tudjdk védeni a mikodo vallalatok, a
szakszervezetek, a beszallitok és a munkavallalok pozicidjat.” (uo., 453. 0.) Ezen képességek
hidnya jol magyarazza, hogy miért a ,bérérzékeny”, standardizalt termékeket eldallitd
szektorokban a legerdteljesebb a protekcionista nyomads, amely gyakran olyan &agazati
megoldasokhoz vezet, mint az Onkéntes exportkorlatozdsok (VER) és a szektorialis
egyezmények (OMA)'. (uo.)

Tendenciaszerlien allithatd, hogy minél magasabb az dgazatok kozotti kereskedelem, annél
alacsonyabb a protekcionizmus iranti igény, mivel barmely ipardgban, amelyben egyszerre
l1étezik export és import, nehéz megnyerni az exportban érdekelteket az importkorlatozasok
szamara, igy az exportalé és az importtal versenyz§ vallalatok lobby-kohézidja gyenge'’'. Ez
a liberalizaci6 magasabb hazai tamogatottsagat is jelenti (Marvel-Ray, 1987)'%*. Masok

véleménye szerint viszont ezek az 4gazatok hatékonyabban tudnak a protekcionizmus

" VER = Voluntary Export Restraints, OMA = Orderly Marketing Agreements.

01| Gisd példaul az amerikai textilipart a NAFTA elSkészitése sordn (Gilligan, 1997:466).

192 ghogy né az import az addiciondlis export szignifikansan korldtozza az import dital kivdltott protekcionista impulzusokat.
Vilagos, hogy az dgazaton beliili kereskedelemnek jelentos szerepe van a megfelelé szintii vamvédelemmel kapcsolatos
politikai koalicioépitésben (Marvel-Ray, 1987:1288). Az IIT és a protekcionizmus kozotti elméleti kapcsolatra hatassal levo
tanulmdanyok koziil lasd még tobbek kozétt Ray (1991), illetve Levy (1997) cikket.
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iranyaban nyomast gyakorolni, mivel tendenciaszerlien nagyobb koncentraci6 jellemzi 6ket
(Gilligan, 1997)'%.

Choi—Schott—Gilbert (2001:27) megallapitja, hogy az ipardgon beliili kereskedelembdl
szarmazo kisebb elmozdulas a gazdasagok strukturdjaban elméletileg is és a gyakorlatban is
ahhoz vezet, hogy kevesebb kereskedelmi konfliktusra keriil sor a partnerek kozott. A
regiondlis integraciok IIT-6sztonzd hatasa talan annak is koszonhetd, hogy a szupranacionalis
politikdk k6zé csak magasabb fejlettségi fazisban keriil be az (aktiv) iparpolitika, amely a
specializacié iranyaba tolna a résztvevéket'**.

Osszességében igy plauzibilisnek tiinik az a feltételezés is, hogy az éagazaton beliili
kereskedelem magas aranya vagy legalabbis potencialja elofeltétele lehet egy erds és sikeres
regionalis gazdasagi integracionak.

Az alkalmazkodasi koltségek alacsonyan maraddsahoz vélhetden hozzajarult a
transznacionalizalodas fontos tényezdjeként emlitett GATT-rendszer is. A CEPAL (2001:219)
tanulmanya megéllapitja, hogy a GATT vamliberalizalasi targyaldsai soran alkalmazott
viszonossagi alapon torténd vamcsokkentés mddszere is ebbe az iranyba mutatott. Az elsd hat
fordulo (lasd a 9. tablazatot) az iparosodott orszagok kdzotti iparagon beliili specializacionak
kedvezett, hiszen azokat a kérdéseket, amelyek résziikrol erdteljes szerkezeti alkalmazkodast
koveteltek volna — példaul a mezdgazdasagi vagy a textilipari termékek kereskedelmét — nem
vették fel a napirendre, vagy nem alkalmaztak rdjuk a szabdlyokat. A termelés visszaesése,
iparagak kitelepiilése helyett a valtozasok vallalatokon, vagy ipardgakon beliil zajlottak le. Az
agazaton beliilli kereskedelem tehdt hozzajarult ahhoz, hogy az atalakuld
vilagkereskedelemmel jar6 alkalmazkodas egyszeriibb legyen. A tanulmany megallapitja
(uo.), hogy a masodik vilaghaboru utani liberalizacioval jar6 alkalmazkodasi koltségeket,
amelyek elsésorban a fejlett orszagokban meriiltek fel, azok gyorsan atharitottak a fejlodo
orszagokra.

A GATT szerepére a targykdrben mar Hufbauer—Chilas (1974) is rdmutatott, 0k szintén a
szimmetrikus, reciprok vamliberalizacidoval magyardzzak a targyaldsoknak az dgazaton-beliili
kereskedelemre gyakorolt kedvezd hatdsat.

A fentiekbdl arra a kovetkeztetésre juthatunk, hogy annak, hogy az intraindusztridlis
arumozgasok a nemzetkdzi kereskedelmi rendszertdl ilyen impulzusokat kapjanak, az a

feltétele, hogy a liberalizdcido minél szorosabban a reciprocits elve alapjan torténjen — ez azt

3 Gilligan (1997) azt taldlja, hogy az IIT magas ardnydval jellemezheté dgazatok tobb antidomping eljdrdsra vonatkozo
kérelmet nyujtanak be, mint az alacsonyabb IIT szinttel rendelkezok.

104 Az 1960-as évek végéig az Eurépai Unié bizonyos dgazatok kivételével foként passziv struktirapolitikai szerepre
vallalkozott. A kozés piac keretében a miiszaki fejlesztést és a strukturdak korszeriisitését alapvetden a piaci mechanizmusokra
és erckre biztak. Kivételt képezett a mezégazdasag... 1951 utan a Montanunio keretében a tagorszagok szénbanydszatat,
valamint vas- és acéliparat tobb vonatkozasaban kozés iranyitas ala helyezték, de az 1960-as években a hianyok eltiinésével
a szervezet hattérbe szorult.” (Blaho—Palankai, 2000:79)
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jelenti, hogy a viszonossag agazati alapon ¢€s nem elsdsorban a kapott és nyujtott eldnyok
altalanos mérlegének megvonasaval kell, hogy miikodjon. Erre akkor van lehetdség, ha:
1) a vamcsokkentésre olyan teriileteken keriil sor, ahol a nemvam-jellegli kereskedelmi
akadalyok nem jatszanak jelentOs szerepet;
1) a targyald orszdgok vamstruktardja szimmetrikus, azaz vélhetéen hasonld fejlettségii
orszagok kozott keriil sor a liberalizaciora;
iii) a vamcsokkentés modszere nem a bilateralis szelektiv'®, hanem inkabb az altaldnos
linedris metoddus, vagy annak valamilyen sulyozott formaja.

E feltételeket elfogadva az alabbi, arnyaltabb kovetkeztetésekre juthatunk:
a) A GATT els6 ot forduloja esetében a résztvevok alacsony szama, illetve a
vamcsOkkentésbe bevont arukorok kedvezd, a bilateralis szelektiv vamtargyalasi modszer
pedig ambivalens hatdsa volt az IIT szempontjabol, hiszen a targyalasok végso,
konszolidacids szakaszdban a felek nem a hasonld teriileteken megadott, hanem a kapott ¢s
nyujtott kedvezmények értékének egyensulyara (reciprocitas) torekedtek. Az els6, a GATT-ot
1étrehozo, 1947-es targyalassorozat kivételével az elért liberalizaci6 is alacsony volt.
b) A GATT rendszer vamcsokkentései vélhetéen a Uruguay-forduldt megel6zo idészakban
adhattak jelentdsebb lendiiletet az intraindusztridlis kereskedelemnek, leginkabb talan a
Kennedy- ¢és a Tokio-fordulo, hiszen itt az alkalmazott vamcsokkentési mdodszer — elébb az
altalanos linearis, majd annak egy stlyozott formaja (az Gn. svéjci formula) szimmetrikus
vamcsokkentéseket jelentett. A liberalizacié mértéke is jelentds volt, azonban a targyalasban
résztvevo orszagok nagy szdma miatt a gazdasagi struktirdkban mar szignifikans kiilonbségek
mutatkoztak.
¢) Az Uruguay-fordulon mar olyan érzékeny teriiletek liberalizal4sara is sor keriilt, mint a
mezOgazdasagi, valamint a textilipari termékek kore, a szolgéltataskereskedelem, a szellemi
tulajdonjogok kereskedelmi vonatkozasai, melyek esetében az aszimmetridk, vagy a nemvam-
jellegli akadalyok igen jelentdsek voltak, masrészt a tagorszagok szamanak tovabbi dinamikus
novekedése is sejteti a targyaldpartnerek kozotti erdsodd kiilonbségeket. Témank
szempontjabol a jelenleg zajlé Doha-forduld egyértelmiien azokkal a jellemzdkkel bir, mint
az Uruguay-forduld, hiszen a targyalasokba bevont teriiletek'*® esetében kiilondsen nagyok a
kiilonbségek és az ellentétek a résztvevo felek kozott. Mindezen folyamatok azonban az

Eszak—Dél kozotti — potencialisan vertikalis 4gazaton beliili — kereskedelmet is 6sztondzhetik.

193 IGisd bvebben Huszdr (1994:147-151).
196 | gsd példaul Hoekman—Newfarmer (2003), Neary (2004).
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9. tablazat: GATT/WTO fordulok

- . . . T . Atlagos
Ev Hely/Név A targyalasok témaja Orszagok vamesokkentés (%)
1947  Genf Vamok 23 21,1
1949  Annecy (Fro.) Vamok 13 1,9
1951 Torquay (NBr.) Vamok 38 3
1956 Genf Vamok 26 3,5
1960- Genf  (Dillon- .
1961 fordulé) Véamok 26 24
1964- Genf (Kennedy- ., e, .
1967 forduld) Vamok, antidomping-intézkedések 62 36
1973-  Genf (Tokio-for- Vamok, nemvam-jellegli eszk6zok,
1979  duld) magatartasi kodexek (keretegyezmé- 102 29,6
nyek)
1986- Genf (Uruguay- Vamok, nemvam jellegii eszkozok,
1994  fordulo) szolgaltatasok, szellemi tulajdon, vitas 123 33

kérdések rendezése, textilipar, mezo-
gazdasag, a WTO megalapitasa stb.
2002-? Genf (Doha Fej- Az aruk és szolgaltatasok teljes koré-
lesztési forduldo) nek kereskedelme, vamok, nemvam A targyalasok
jelleglh  eszk6zok, dompingellenes megkezdésekor
szabalyok, szubvenciok, regionalis 141, jelenleg

kereskedelmi egyezmények, szellemi (2006.
tulajdon, kornyezet, vitds kérdések novemberében)
rendezése, kereskedelem-konnyités 150

stb.

Forras: WTO (2001) sajat frissitéssel

2.5.2.2. Az agazaton beliili kereskedelemmel jaro alkalmazkodasi folyamatok
természetrajza

Lovely—Nelson (2000) kulcsfontossagli tanulmanyukban megéllapitjak, hogy az informalis
feltételezés, amely szerint az &agazaton beliili kereskedelem kizarolag é4gazaton beliili
alkalmazkodast generdl nem tarthaté fenn. Interindusztridlis folyamatokra is sor keriilhet,
mivel az adott 4gazat termelékenysége a ndvekvo skalahozadék jelenlétének kdszonhetden nd,
megvaltoztatva igy a szektor tényezdkeresletét, ami viszont agazatok kozotti mozgasokhoz
vezethet. Lovely—Nelson (2002), valamint Briilhart—Murphy—Strobl (2004:15) hasonloképpen
arra hivja fel a figyelmet, hogy ha a sima alkalmazkodas hipotézisének az a feltételezése,
mely szerint az agazatok részesedése a globalis outputbdl és kiadasbol valtozatlan nem
teljesiil, akkor agazatok kozotti tényezo-reallokéciora keriilhet sor még abban az esetben is, ha
a kereskedelem valtozasai tisztan agazaton beliiliek.

Mindezidaig atfogé empirikus bizonyitékot sem sikeriilt arra taldlni, hogy a tényezd-
alkalmazkodas agazaton beliili kereskedelmi specializacié esetén dontéen inkabb ipardgakon

beliil, mintsem iparagak kozott zajlik.
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Masrészrol azért is nehéz Osszekapcsolni az dgazaton beliili kereskedelem mutatoit az
termelési struktira elmozdulasait tiikr6zi, addig a kereskedelem szerkezetének modosulédsa a

termelés valtozasa mellett a kereslet valtozasaibdl is adodik (Lovely—Nelson, 2002).

2.5.2.3. Az agazaton beliili vs. agazatok kozotti alkalmazkodas koltségei

A harom pont koziil talan itt taldlkozhatunk a legkevesebb nehézséggel. A sima
alkalmazkodas hipotézisét vizsgald irodalom'®’ ugyanis itt dontden a munkaerépiac
kozgazdasagtanaval foglalkozo kutatasokra alapoz'®, amelyek egységesen azt mutatjak, hogy
az agazatok kozotti alkalmazkodds a munkanélkiiliségen keresztiil mérve magasabb
koltségeket okoz, mint az dgazaton beliili.

Leegyszeriisitve, a munkaerd altal akkumuldlt humantdke szektorspecifikus, azaz ha a
munkavallalonak allast kell valtania, tudadsa az ipardg masik cégénél hasznosithatd, az
iparagon kiviil nem. Ha a kereskedelmi folyamatok dgazatok kozotti specializacidval jarnak,
akkor az 0sszehuzodd (az importtal helyettesitett) szektorbol a munkaerdnek a terjeszkedd
(novekvd export) szektorba kell 4tmennie, ahol a munkas &ltal felhalmozott humantdke
értéke kisebb lesz — ami a korabban emlitett szektorspecifikussdgnak kdszonhetd. Az 0j tudés
felhalmozésa érdekében tett erdfeszitések, az alacsonyabb munkabér vagy a munkanélkiiliség
jelentik a koltségeket — amelyek agazaton beliili alkalmazkoddsnal nem vagy csak kisebb
mértékben jelentkeztek volna. Sulyosbithatja a helyzetet az is, hogy az egyes iparagak a
legtobb orszagban foldrajzilag koncentraltan helyezkednek el, ami szintén koltségesebbé teszi
az inter- mint az intraindusztrilis munkaer6-aramlést.

Az alkalmazkodasi koltségeket altalanosabban targyalva azonban tisztaban kell lenniink
azzal is, hogy a horizontdlis és vertikalis dgazaton beliili specializacid eltéré igazodasi
koltségekkel jar. Mig az integracio altal indukalt HIIT esetében az elméleti modellek alacsony
alkalmazkodasi koltségeket jeleznek eldre, addig ezek a vertikdlis esetben jelentésebbek
lehetnek. A VIIT ugyanis az eltéré relativ tényezdellatottsagokon alapszik, akarcsak az
ipardgak kozotti szakosodds. Masrészrél az oligopol szerkezetet feltételezd vertikalis
modellekben pedig elképzelhetd, hogy a jobb mindségii termékek kiszoritjdk a rosszabbak
egy részét abban az orszagban, amelyben utobbiakat gyartottdk, ez viszont

munkanélkiiliséghez, igy magasabb alkalmazkodasi koltségekhez vezethet'”. E koltségek

97 I asd példaul Lovely—Nelson (2000).

% £ teriilet irodalmdnak részletes ismertetésére jelen keretek nem elegendéek, ehelyett dlljon itt néhéany dttekinté munka:
Lovely—Nelson (2000), Greenaway—Upward—Wright (2000), Greenaway—Nelson (2001), Haynes—Upward—Wright (2000),
(2002).

19 Briilhart-Elliott (2000) ezzel ellentétes empirikus eredményre jut az Egyesiilt Kirdlysdg feldolgozéipardnak 1980-as
évekbeli kereskedelmi és munkaerdpiaci valtozasainak kapcsolatat vizsgalva. A gyakorlat és az elmélet ellentmonddsa
valoszintisithetéen a mérési eszkozrendszer hianyossagainak tulajdonithato.
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nagy valoszinliséggel azonban tovébbra is alacsonyabbak, mint az 4gazatok kozotti
szakosodas esetében — itt ismét csak a termelési tényezok specifikussaga a kulcskérdés: vajon
a jobb és rosszabb mindségii termékek eldallitdsa mennyire igényel eltérd képzettséget.

Az EU egységes belsé piacanak (1992) létrehozasa sordn szerzett tapasztalatok
egybevagnak az eddig elmondottakkal. Az alkalmazkodési koltségek végiil az Eurodpai
Bizottsag optimista varakozésai, illetve a potencialis interszektorialis specializaciora alapozé

10 A 2004-es bévités kovetkezményeképpen —

pesszimista szcenariok kozott allapodtak meg
a korabbi tapasztalatok alapjan, illetve a kelet-kdzép-eurdpai orszdgok ¢és az EU kozotti
kereskedelemben a VIIT magas aranya' ' miatt — arra szamithatunk, hogy az alkalmazkodasi
koltségek alakuldsaban nagyon hasonl6 folyamatok fognak lejatszodni vagy jatszodtak mar le

a csatlakozast elokészito liberalizacids folyamatok €s az azota eltelt két év soran.

2.5.2.4 Az empirikus vizsgalatok eredmeényei

Természetesen nem lehet célom, hogy a nagy szamu kutatds mindegyikét bemutassam,
néhany fontosabb, nagyobb hatassal biro vagy érdekesebb tanulmany kiemelésével szeretném
jelezni a legfontosabb tendencidkat. Részletes attekintés talalhatd Briilhart—Elliott (1998),
Lovely—Nelson (2002), illetve Briilhart—Murphy—Strobl (2004) tanulmanyéaban.

Briilhart (2000) vizsgalata azon kevesek egyike, amely foglalkozik az iddintervallum
megvalasztasaval is''?. Kimutatja a statikus IIT indexekhez képest az MIIT jobb
alkalmazhatdsagat, valamint az alkalmazkodas és az MIIT kozotti szignifikdns és megfeleld
eléjelti kapcsolatot néhany regresszios specifikacio esetében. A kiilonbdzo iddintervallumok
koziil a legrovidebb, az éves tiinik a legalkalmasabbnak az MIIT vizsgalatakor, illetve
késleltetés beépitésével arra is fény deriil, hogy a kereskedelmi szerkezet valtozéasainak
munkaerdpiaci hatasai egy év eltolodassal jelentkeznek.

Briilhart—Elliott (2001), illetve Blanes (2001) vizsgélatanak érdekessége, hogy bar nem
rendelkeziink olyan megfeleld6 modszerrel, amely az &4gazaton beliili kereskedelem
természetéhez (horizontalis vagy vertikalis) igazodva kalkuldlnd a marginalis IIT mutatot,
elobbi az Egyesiil Kirdlysag, az utdbbi Spanyolorszag gazdasaganak példdjan mégis

113

megprobalja ezek hatasat elkiiloniteni °. A néhol meglepd eredmények részletes ismertetése

nélkiil itt is elmondhat6 annyi, hogy a korrelacid- €s regresszid-analizis alatdmasztja a sima

10 1 dsd példaul Fontagné—Freudenberg—Péridy (1998), Fontagné—Freudenberg (2000).

"1 isd példaul Aturupane—Djankov—Hoekman (1997), Elteté (2000), Gabrisch-Segnana (2003).

2 Tanulmdnydban az 1980-as évek frorszaganak iizemi szintii foglalkoztatdsi és az ennek megfeleld ipardgi termelési és
kereskedelmi adatokkal dolgozik.

13 Osztilyozza az ipardgakat aszerint, hogy a vertikdlis vagy a horizontdlis dgazaton beliili kereskedelem dominancidja
jellemzi-e Sket, majd kiszamitja és dsszehasonlitia az A-indexeket a létrehozott csoportokra.
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alkalmazkodas hipotézisét, a masodik tanulmanynal foként a horizontélis IIT altal dominalt
agazatok esetében.

Briilhart—Murphy—Strobl (2004) ir kereskedelmi, termelési és munkaerOpiaci adatok
paneljén tesztelték a SAH-t. Az IIT statikus indexei és a munkaerdpiaci alkalmazkodas kdzott
nem talaltak kapcsolatot, azonban a marginalis mutatd esetében gyenge, de szignifikdns
Osszefiiggés mutatkozott a MIIT és az dgazaton beliili munkaerd-reallokacié kozott,
alatamasztva a sima alkalmazkodas hipotézisét. Igéretesnek tiinik a Briilhart—Elliott—Lindley
(2005) altal kovetett kutatdsi irdnyvonal is. A szerzok a brit feldolgozodipari munkavallalok
egyéni szintig lebontott munkaerdpiaci adatainak segitségével megerdsitik, hogy a
kereskedelem expanzidjanak tipusa befolyasolja a munkaerd-reallokacio természetét, azonban
arra is ramutatnak, hogy ez a hatas mas tényezokénél alacsonyabb mértékd.

Altalanositva elmondhat6, hogy a tanulmanyok jelentés részében kimutathatd valamilyen
szignifikans és megfeleld eldjelli kapcsolat az dgazaton beliili kereskedelem dinamikdja és az
alkalmazkodasi koltségek kozott, azonban ezek tobbsége a sima alkalmazkodés hipotézisének
még 1étezd elméleti és empirikus-Okonometriai tisztazatlansdgai miatt kelld Ovatossaggal
kezelendo.

Osszességében plauzibilisnek tiinik az allitas, hogy az 4gazaton beliili kereskedelem altal
indukalt alkalmazkodasi koltségek alacsonyabbak, mint az agazatok kozottibol adodoak. A
kutatdsok szerint egyetlen szektor viszonylag kisebb elmozduldsaira a fenti Osszefliggések
kivétel nélkil jol hasznalhatok, nagymérvii, multiszektoridlis valtozdsok esetén azonban
kritikdval alkalmazandok (Lovely—Nelson, 2002). Az is nyilvanvald, hogy a kereskedelem
dinamikéja és a munkaerdpiaci alkalmazkodas kozotti kapesolat teljes kora feltarasdhoz még
nagyon sok tovabbi elméleti és empirikus kutatas sziikséges, utobbiak esetében kikiiszobolve

a még jelentds mennyiségli mérési €s Okonometriai problémat.

2.5.3. Az agazaton beliili kereskedelem és a konjunkturaciklusok szinkronizacioja

Az agazaton beliili kereskedelem szintje és valtozasai alkalmas fokméréi a nemzetkozi
gazdasagi integracionak, visszatiikrozik, hogy az érintett orszdgok milyen mértékben
kapcsolodnak be a nemzetkdzi munkamegosztasba.

Wiig (1999:13) kimutatja, hogy szignifikans kapcsolat van az iparagon beliili kereskedelem
¢s az adott orszag kereskedelem-intenzitdsanak (kereskedelem/GDP) valtozasa kozott az 1970
és 1996 kozotti idoszakban (4. abra). EbbOl arra kovetkeztet, hogy a vizsgalt periddusban az
OECD orszagok kereskedelmének f6 mozgatorugoja az agazaton beliili kereskedelem volt,
amelynek mara — mint tudjuk — igen magas az aranya Osszkereskedelmiikben (lasd a 10.

tablazatot).
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Azt, hogy az IIT alkalmas mutatoja a vildggazdasagi munkamegosztisba vald
bekapcsolddasnak az is demonstralja, hogy az 1990-es években vizsgalva az egyes orszdgok
agazaton beliili kereskedelmét, illetve export- és importvolumenének mozgasa kozotti
korrelacidjat, a két jelenség kozott pozitiv kapcsolatra deriilt fény (5. dabra, OECD,
2002b:167). Az export és import ilyen jellegli, magas korrelacidja azon orszagok esetében
valoszinlsithetd, amelyek kereskedelmében nagy jelentdsége van a tobb orszéagra kiterjedo,
vertikdlisan integralt termelési halozatokban''* elsallitott arucikkeknek (uo.)

Anélkiil, hogy az endogén nodvekedési modellek kérdéskorére kitérnénk megemlitendd
né¢hany tény az agazaton beliili kereskedelem és a gazdasagi ndvekedés kozotti viszonyra
vonatkozoan. Backus—Kehoe—Kehoe (1992) tobb orszag mintajan, a skalahozadékot is
figyelembe véve azt talaljak, hogy a GL index szignifikdns pozitiv korreldcioban van az egy
fore juto GDP novekedési iitemével, amely a novekvd skalahozad€k, a termelékenység és a

kereskedelem kozotti kapcsolatot jelezheti.

4. abra: A kereskedelemintenzitas valtozasa és az IIT kapcsolata

9% A kereskedelem-intenzitas
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Forras: Wiig (1999:13)

Hoeller—Girouard—Colecchia (1998:87) bar emlékeztet arra, hogy a kozelmult kutatésai a
kereskedelem ¢és a novekedés kozotti direkt kapcsolat tekintetében a korabbiakhoz képest
elbizonytalanitobb eredményeket hoztak, megallapitja, hogy indirekt modon a tékedllomanyra
kifejtett pozitiv hatdson keresztiil az Osszefliggés 1étezhet. Tizenegy EU-orszagot vizsgalva
1970 és 1985 kozott azt talalja, hogy a kereskedelmi nyitottsdgnak jelentds hatasa van a

gazdasagi novekedésre, ¢s kimutat egy kevésbé erds kapcsolatot az agazaton beliili

1% A nemzetkizi termelésmegosztds tendencidrdl, kereskedelemelméleti magyardzatairdl és a teriiletre vonatkozé empirikus
vizsgalatokrol lasd a 4. fejezetet..
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kereskedelem ¢és a novekedés kozott is, amelyet a kereskedelem altal teremtett
méretgazdasagossagnak ¢és a rendelkezésre all6 inputok szélesebb korébdl szarmazéd
hatékonyabb specializacionak tulajdonit.

Hakura—Jaumotte (1999) 87 orszag adatait vizsgalva arra a kdvetkeztetésre jut, hogy az
iparagon beliili kereskedelem nagyobb szerepet jatszik a technologiatranszferben, mint az
iparagak kozotti, mivel az orszagok jobban be tudjak fogadni az 0j technologiat az olyan
agazatokban, amelyekben maguk is termelnek és exportadlnak. Eszerint minél nagyobb egy
fejl6do gazdasagban azon szektorok szdma, amelyek magas dgazaton beliili kereskedelemmel
rendelkeznek, annal gyorsabb lehet a felzarkozas. Ennek néhany, a fejlodé orszagok
kereskedelempolitikajat érinté kovetkezménye is van (uo., 15. 0.): 1) Gijra megerositést nyert a
kereskedelmi  kapcsolatok fontossdga a fejlodé ¢és a fejlett orszagok kozotti
technoldgiatranszferben; i1) a fejlédd orszdgoknak a korabbi gyakorlattdl eltérden érdemes
lenne a kereskedelmi targyaldsok sordn aktualis, magasabb IIT-vel rendelkezd
exportszektoraikat is liberalizalni és iii) ezzel parhuzamosan gazdasagpolitikai tdmogatast
(infrastruktiraépités, képzés stb.) nyujtani az érintett ipardgaknak, emelni miikodétékevonzo-

képességiiket.

5. abra: Az export/import-mozgasok és az agazaton beliili kereskedelem kapcsolata az 1990-es években

Az export és az import korrelacidja
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Forrds: OECD (2002b:167)""°

Az alfejezet zarasaként feltétleniil érdemes arr6l a kapcsolatrol szolni, amely az
intraindusztrialis kereskedelem és az iizleti ciklusok kozott talalhato. Itt rogton azt is meg
szeretném jegyezni, hogy bar a témakor megallapitasai tulajdonképpen az optimalis

valutadvezetek (OCA) elméleti irodalmabol szdrmaznak, vagy erdteljesen kotddnek ahhoz,

115 4 vizszintes tengely a feldolgozéipari dtlagos dgazaton beliili kereskedelmét méri, mig a fiiggdleges az export és import
éves volumenvaltozasainak korreldacios indexét dbrazolja az 1990-2000 kézotti idoszakban.

70



magara az OCA-jelenségre és kovetkezményeire terjedelmi okokndl fogva nem kivanok

kitérni''e.

10. tablazat: Feldolgozoipari IIT a teljes feldolgozoipari kereskedelem szdzalékdaban

I
|
Norvég

Forrds: OECD (2002b:161)

735 747 76,2 2,7

irdlysdg 701 73,1 73,7 3,6

o 776 717 71,4 6,2

ia 692 704 68,9 0,3
61,6 634 64,8 32

414 506 57,5 16,1

372 384 40,6 34

ia 40,0 375 37,1 2,9
i 286 29,8 29,8 1,2

18 Az optimdlis valutaéveztek elméletével kapcsolatos legfontosabb kérdéseket lasd Horvdth (2004) tanulmdnydban,
tankonyvi szintii dsszefoglalasért lasd Krugman—Obstfeld (2003:688-724) 20. fejezetét. A kozos fizetéeszkoz kereskedelemre
gyakorolt hatasardl jo attekintést nyujt Rose—Stanley (2005) metaanalizise.
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A kereskedelem ¢és a gazdasagi ciklusok kozotti kapcsolat szorossdga nem vitathatd, a
hatasirany elméletileg azonban kétféle lehet. Az egyik hatas a tradicionalis kereskedelmi
elméletekbdl, illetve az igynevezett 1j gazdasagi foldrajz teoriaibol'!” szarmazik.

Eichengreen (1992) és Krugman (1993) amellett érvel, hogy egy adott integraciéban
résztvevé orszagok kozott a liberalizacio specializaciohoz vezet''®, amely az agazatspecifikus
sokkoknak''? készoénhetSen negativ hatassal van konjunkturaciklusaik 6sszehangolodésara.

Kalemli-Ozcan—Sorensen—Yosha (2001) okait tekintve kissé eltérd, de az integraciobol
adodo specializacios hatdst mutat ki, amely annak koszonhetd, hogy az integracio altal
szorosabban 0sszekapcsolodd tékepiacok lehetdvé teszik a szakosodasbol szdrmazo
kockazatok hatékonyabb megosztasat.

Bar tgy tlinik, hogy kovetkeztetéseink egyértelmiiek lehetnek, a kép azonban arnyaltabb
ennél. Amennyiben a specializacid a termelési értéklanc mentén torténik (termelésmegosztas),
azaz amennyiben a szakosodés a komparativ elényok alapjan, de a termékeldallitas kiilonbdzo
fazisai mentén zajlik, akkor logikusan inkabb az iizleti ciklusok Gsszehangolodasara
szamithatunk (Huang—Liu, 2000, Kose—Yi, 2001).

Frankel-Rose (1997), (1998) kiinduldpontja eltérd. Az integracid, amennyiben a keresleti
(illetve egyéb, fontos, az orszagokra egyiitt hatd) sokkok dominansak, vagy az agazaton beliili
kereskedelem sulya nagyobb, mint az &gazatok kozottié, a konjunktaraciklusok
Osszehangolodasi folyamatat erdsiti, hiszen a magas IIT azzal jar hogy az 4gazatspecifikus
sokkok nem vagy csak csokkent mértékben lesznek aszimmetrikusak az integralodo orszagok
szamara.

Mivel az elmélet tehat nem egységesen itéli meg a kapcsolatot, az empirikus vizsgalatok
adhatnak vélaszt kérdéseinkre.

Frankel-Rose (1998) 21 fejlett orszagot vizsgalva azt taldlja, hogy minél tobbet
kereskednek az  orszagok egymdéssal, azaz minél nagyobb a  bilateralis
kereskedelemintenzitasuk, annal inkébb korreldl a gazdasagi ciklusuk. A szerzék annak
ellenére, hogy nagy jelentséget tulajdonitanak az 4gazaton beliili kereskedelemnek, annak
kozvetlen hatasat nem vizsgaltak.

Clark—van Wincoop (2001) az amerikai (USA) régiok és az eurdpai orszagok komparativ

analizise soran megerdsiti ezt a kapcsolatot, akarcsak Otto—Voss—Willard (2001), akik az

17 New Economic Geography — nagyon leegyszeriisitve a kiilsé gazdasagossagon alapuld, jelentés matematikai appardtussal
dolgozo lokalizacios elméletek gyiijténeve.

"8 Mindkét tanulmdny kiinduldpontia az USA és Eurdpa eltéré mértékii regiondlis specializicidja az elébbi javira.
Eichengreen (1992) az integralodo piac kdvetkezményének tartja a specializaciot, mig Krugman (1993) szerint a névekvd
skalahozadékbol szarmazo elényok igy (ti. az integrdcioval) jobban kihasznalhatok, ez pedig foldrajzi koncentraciohoz vezet.
Kovetkeztetéseit az USA gazdasagi fejlodésének tendenciaibol vonja le. Lasd még Krugman—Venables (1996).

119 4 sokkok tipolégidgjardl lasd példaul Békés (1998:711): ,, A sokk olyan nem vdrt (negativ vagy pozitiv) esemény, melynek
kovetkeztében (kozvetleniil vagy kozvetetten) egy adott gazdasagban az endogén valtozok egy része (inflacio,
munkanélkiiliség, output stb.) értéke gyorsan és nagy mértékben modosul.”
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OECD orszagok tzleti ciklusait vizsgalva azt allapitjdk meg, hogy kozottiik a nemzetkozi
kereskedelem a legfontosabb transzmisszids mechanizmus, bar fontos szerepe van a bilateralis
arfolyam-volatilitdsnak és a gazdasagok intézményi jellemzdinek is.

Calderon—Chong—Stein (2003) hasonld eredményekre jut 147 orszag (33676 orszagpar)
adatainak 1960 ¢és 1999 kozotti vizsgalata sordan. Azt talaljak, hogy minél magasabb a
bilateralis kereskedelem intenzitdsa, annal magasabb a kibocsatdsok kozotti korrelacio,
azonban minél aszimmetrikusabb az orszagok gazdasagi struktirdja, a hatas annal kisebb. A
kapcsolat erssége az aldbbi sorrendben csokken: Eszak—Eszak parok, Eszak-Dél és Dél-Dél
viszonylatok. Ezt annak tulajdonitjak, hogy a fejlett orszagok kozott az dgazaton beliili, mig
az egy¢éb parokban az agazatok kozotti kereskedelem van tulsulyban.

Fidrmuc—Schardax (2000) szerint a kereskedelem-intenzitas mellett az IIT tovabbi
segitséget ad a kelet-kozép-eurdpai orszdgok ¢és az EU ciklusai kozotti konvergencia
megmagyarazasahoz.

Gruben—Koo—Millis (2002) Frankel-Rose (1998) mint4jan végzik el vizsgélataikat, hogy
finomitsék a korabbi analizist. Eredményeik a kereskedelem és a ciklusok kozott a korabbinal
gyengébb kapcsolatot ~ mutatnak, illetve nem igazoljak, hogy az interindusztrialis
specializacionak deszinkronizacids hatasa lenne. Az dgazaton beliili kereskedelem fontossagat
Ok is megallapitjak.

Imbs (2003) vizsgalatai is megerdsitik, hogy a kereskedelem ndvekedésének csak akkor
vannak jelentsebb szinkronizacids hatdsai, ha az dgazaton beliili kereskedelem is emelkedik.
Osszességében az sszehangolddasban a pénziigyi integracionak, az IIT-nek és az orszagok
gazdasagi szerkezetében meglévO hasonlésdgnak a szerepét emeli ki, illetve azt, hogy a
kereskedelem indukalta specializacionak is van, bar gyenge hatasa ra.

Shin—-Wang (2004:215) négy ,csatornat” azonosit, amely szerepet jatszik a
konjunktaraciklusok 6sszehangolodasaban, ezek: 1) az dgazatok kozotti kereskedelem, ii) az
agazaton beliili kereskedelem, iii) a keresleti sokkok, amelyek ha boomot valtanak ki az egyik
orszagban, akkor a kereskedelmi partnereket is érinthetik a megndvekedett importkeresleten
at, illetve iv) az orszagok kozott 0sszehangoltabb fiskalis és monetaris politika, amelynek
1gényét a felek kozotti intenziv kereskedelem valthatja ki. Az els6 tényezonek negativ, mig a
tobbinek pozitiv hatast tulajdonitanak.

Korea ¢és azsiai kereskedelmi partnereinek kapcsolatdban (Shin-Wang, 2004), illetve 12
kelet-azsiai orszagot vizsgalva (Shin—Wang, 2003) gy talaljak, hogy az tizleti ciklusok
Osszehangolodédsanak az agazaton beliili kereskedelem a legfontosabb csatorndja, azonban
eredményeik szerint — szemben mas tanulmanyokkal — a novekvd kereskedelem 6nmagaban

nem elegendd az erdteljesebb szinkronizaciohoz.
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Végiil Fidrmuc (2004) az OECD orszagokat vizsgalva az 1990-es években kimutatja az IIT
pozitiv hatdsat a ciklusok szinkronizécidjara, azonban 6 sem talal kozvetlen kapcsolatot az

Osszehangolddas és a bilateralis kereskedelem intenzitasa kozott.

2.6. Kovetkeztetesek

A intraindusztrialis kereskedelem témakore az 1960-as években, az Eurdpai Gazdasagi
Ko6zosség 1étrehozasaval keriilt felszinre, bar mar korabbi irodalmi utaldsok is vannak ra. A
Leontief-paradoxon mellett ez a kérdéskor volt az, amely a legnagyobb 16kést adta a
nemzetkdzi kdzgazdasagtan elméleti €s empirikus kutatdsainak, elinditva az ugynevezett 1j
kereskedelmi elméletek gytijténéven ismert paradigmat.

Az els6 teoretikus munkak a horizontalis, majd nem sokkal kés6ébb a vertikalis 4gazaton
beliili kereskedelem magyardzatara allitottak fel modelleket, amelyek mara igen nagy
szamban léteznek, rendkiviil véltozatos, a piaci szerkezettel, skalahozadékkal, fogyasztoi
preferenciakkal kapcsolatos elofeltevésekre épitve.

Az elméletekkel és a gyakorlattal parhuzamosan az intraindusztridlis kereskedelem
mérésének modszertana is folyamatosan fejlodott, a statisztikai, kozgazdasagtani és
modszertani ellentmondasok kikiiszobdlésében jelentds 1épések torténtek. Mara a leginkabb
alkalmazott mutatokka az egyszerli Grubel-Lloyd-index és mellette annak a szektorialis
torzitast csokkentd Greenaway—Milner-féle (1983) valtozata valt.

Azokban a kutatdsokban, amelyek felbontjak horizontalis és vertikalis tipusra az IIT-t,
leginkdbb a Greenaway—Hine—Milner-féle (1994), (1995) Grubel-Lloyd alapu, illetve a
Fontagné—Freudenberg-féle (1997) kereskedelem-tipus modszereket alkalmazzék, amelyek a
kutatok altal valasztott kiiszobértékeken is alapulnak, ezért 6hatatlanul szubjektivitast, vagy
ad hoc jelleget is hordoznak — bar a metodologia egyre inkabb standardizalodik. Az dgazaton
beliili kereskedelem dinamikdjat érintdé mérések egyértelmii modszertani gydztesének a
Briilhart (Shelburne)-féle marginalis IIT-indexek tiinnek. Mindkét teriileten érdekes
kihivasokat tAmasztanak Azhar és Elliott kutatasai (2003), (2004).

Az empirikus kutatdsok hamar — tulajdonképpen mar a formalis elméletek kialakulasa elott
megindultak, és eredményeiket — nyilvan nem véletleniil — ugyanaz a valtozatossag, idonként
ellentmondasossag jellemzi, amelyet a teoretikus kisérleteknél is megfigyelhettiink.

Az Okonometriai vizsgalatok a jelenség magyardzata sordn orszag- és iparagspecifikus
tényezOk hatasat vizsgaltak. A kutatasok konzisztencidja jelentés mértékben nétt az 1990-es
évek kozepétdl, annak koszonhetden, hogy azt a felismerést, mely szerint eltéré okokkal

magyarazhatd a horizontalisan ¢és a vertikalisan differencidlt termékek agazaton beliili
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kereskedelme — a kialakul6 1) mddszertannak kdszonhetden — ezen a teriileten is érvényesiteni
kezdték.

Mindkét tipusra hasonld pozitiv hatast fejt ki a kereskedd orszdgok gazdasagi fejlettsége,
piacainak nagysaga, foldrajzi kozelsége, a kereskedelempolitikai akadalyok csokkentése vagy
alacsony szintje, illetve a kiilfoldi kézvetlen tOkebefektetések. A horizontélis tipust inkébb az
orszagok keresleti és kinalati oldalainak hasonlosdga motivalja. A piaci szerkezeteket tekintve
a leginkabb elfogadhaténak itt a monopolisztikus versenyre épiild modellek tlinnek, amelyek
esetében bizonyos szintli méretgazdasagossag is érvényesiil, persze ezzel nem éllitva azt,
hogy az egyéb modellek jelenléte a kereskedelmi folyamatokban egyaltalan nem igazolhato.

A vertikalis tipus esetében a legfontosabb magyardzo tényezOk vélhetéen inkabb az
orszagok kozotti relativ tényezdellatottsagbeli (fizikai és huméntdke) és termelékenységi
kiilonbségek, azonban fontos az is, hogy az orszagok jovedelemeloszlasaban bizonyos foku
atfedés legyen. A ndvekvd skéalahozadék szerepe itt nem szamottevd. Osszességében az
elméletek koziil a neo-Heckscher—Ohlin-féle és neo-ricarddi modellek plauzibilitasa tlinik a
legjelentésebbnek, természetesen itt sem ignoradlva az eltérd piaci struktarak lehetdségét.

A mérések azt mutatjak, hogy mind az Eurdpai Unién beliili, mind az EU és a most
csatlakozott kelet-kozép-eurdpai orszdgok kozotti kapcsolatban az agazaton beliili
kereskedelem stlya a legtobbszér meghaladja az agazaton beliiliét, ezen beliil pedig joval
nagyobb a vertikdlis, mint a horizontalis fajta sulya. Ezek a tapasztalatok — amelyekhez
hasonléakhoz jutottak az Eurdpéan kiviili vizsgalatokban is — segitettek a kutatoknak, hogy
ujraértékeljék korabbi, néhol ellentmondasos allitasaikat és eredményeiket.

Leegyszertsitve, ma ugy feltételezhetjiik €s tapasztalhatjuk, hogy a fejlett orszagok kozotti
kapcsolatokban els6sorban a vertikalis ¢és a horizontalis IIT, a fejlett-fejlodé viszonyban
dontden a vertikalis dgazaton beliili és az agazatok kozotti, mig a fejléddd-fejlodd viszonyban
az interindusztridlis kereskedelmi folyamatok domindlnak. Még jobban arnyalja a képet, ha
fejlett orszagokat is tovabb csoportositjuk fejlett Eszakra és fejlett Délre, mely csoportok
kozotti &rumozgasokban a VIIT dominal.

Az iparagon beliili kereskedelemmel kapcsolatos elméleti és gyakorlati kutatasok egyik
motivatora a kezdetektdl fogva az a kérdés vagy inkéabb feltevés és egyben megfigyelés volt,
eltérden alakulnak, ha a 1étrejovo specializécio inkdbb dgazaton beliili, mint 4gazatok kozotti.
Az dgazaton beliili kereskedelem dinamikdja — melyet legjobban a marginalis IIT mutatokkal
mérhetiink — és az alkalmazkodasi koltségek kozotti kapcsolatban vannak tisztabb és kevésbé
vilagos kérdéskorok.

A vilag szinte minden részén megfigyelték — bar az Eszak—FEszak, Eszak—Dél, illetve Dél—

Dél viszonyoknak megtelelden eltérd mértékben — hogy a regionalis integraciok (sot a
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GATT/WTO multilateralis kereskedelmi rendszer) létrehozdsa ¢és elmélyiilése pozitiv
0sztonzést adott az iparagon beliili kereskedelmi folyamatoknak. Plauzibilisnek tiinik az ok és
okozat felcserélése is, miszerint éppen ott keriilt sor nagyobb liberalizaciora ahol magasabb
volt az IIT stlya vagy potencidlja, igy kovetkezményként az eldre jelzett alkalmazkodasi
koltségek is mérsékeltebbek voltak. Hasonld, kolcsonds kapcsolatok mutathatok ki a
monetaris integracio €s az intraindusztrialis kereskedelem viszonyaban is.

A munkaerdpiac kézgazdasdgtandnak kutatdsai egy masik kapcsolat viszonylag egyszerii
tisztazasat is lehetdvé teszik, kimutatva azt, hogy a munkaerdpiacon az &gazaton beliili
alkalmazkodas koltségei szignifikdnsan alacsonyabbak ahhoz képest, mint ha az atrendezddés
agazatok kozott menne végbe. A kérdéskor szakirodalmat attekintve mégsem talaltam
egyértelmii, erds kapcsolatot integracid €s alkalmazkodasi koltségek kozott sem elméletileg —
nagyon korlatozott ma még az ilyen modellek szama — sem empirikusan. Az esetek
tobbségében szignifikdns kapcsolat mutathatd ki, de nem az elvart nagysdgi vagy
robusztussdgu. Okként elsésorban a teoretikus teriiletek feltaratlansagat, a mérési és
Okonometriai problémakat jelolném meg, illetve azt az egyre inkabb elfogadott, de még nem
megfelelden leirt tapasztalatot, mely szerint az dgazaton beliili kereskedelem nem csak és
kizarolag 4gazaton beliili, hanem 4gazatok kozotti alkalmazkodasi-specializacios
folyamatokat is general. Ujabb kutatasokra van sziikség, hogy tisztazzuk a horizontalis és a
vertikdlis [IT-nek az alkalmazkodasi koltségekre gyakorolt eltérd hatasat, amelyeket tovabb
nehezit, hogy a tipusok dinamikdjanak mérésére, igy elkiilonitve, nem rendelkeziink
megfeleld modszertannal.

A 2.5.3. alfejezetben néhany egyéb, rendkiviil 1ényeges Osszefliiggésre hivtam fel a
figyelmet, amelyek gyakran még szempontként sem meriilnek fel az intraindusztridlis
kereskedelmet tdrgyald munkékban. Lathattuk, hogy biztatd empirikus kutatdsi eredmények
szillettek az IIT ¢és a kereskedelem-intenzitas, az export/import korreldcio, a
technologiatranszfer és a gazdasadgi ndvekedés kapcsolatat illetden. Csak a kdzelmultban
keriilt erételjesebben a vizsgalatok fokuszaba az a kedvezd hatds, amelyet az iparagon beliili
kereskedelem a konjunkturaciklusok szinkronizéaciojara gyakorol.

Az iizleti ciklusokra vonatkozo elméleti €s empirikus eredmények a kovetkezoképpen
foglalhatok Gssze:

e A kereskedelem egésze és az iizleti ciklusok kozotti kapcsolat sem az elméletben, sem
a gyakorlatban nem teljesen tisztazott. Bar az empirikus eredmények nem
egyértelmiiek, mégis inkabb a kettd kozotti pozitiv kapcsolatot tamasztjak ala.

e Az interindusztrialis szakosodassal kapcsolatban még kevésbé nyilvanvald a kép:
gyakorolhat negativ (1d. Krugman, 1993), de pozitiv hatast is, ha a specializacié nem a

végtermékgyartds szintjén, hanem egy adott termék eldallitdsanak kiilonbozd
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szakaszai mentén torténik. Ilyenkor ha az értéklanc valamelyik pontjat sokk éri, akkor
ez a tovabbi szakaszokra specializalodott orszago(ka)t is érinti (Frankel, 2004). Az
empirikus vizsgélatok ez utdbbi hatas jelentdségét a vartnal kisebbnek talaljak.

e Az agazaton beliili kereskedelem jelent0ségét mind az elmélet, mind az empiria
megerdsiti, az eredmények alapjan a konjunkttraciklusok 6sszehangolddasanak egyik
legfontosabb mechanizmusaként tarthatjuk szdmon. Fel kell azonban hivnunk arra a
figyelmet, hogy nem késziiltek olyan vizsgalatok, amelyek elkiiloniten¢k a
horizontalis és vertikalis iparagon beliili aramlasoknak a jelenségre gyakorolt hatdsat.
A korabbiakban foglaltak alapjan azonban egyetérthetiink Fontagnéval és
Freudenberggel (1999) abban, hogy a horizontalis IIT hatdsa a szinkronizaciéra
vélhetden erdsebb, mig a vertikalisé mérsékeltebb.

Osszegzésként megallapithatd, hogy az agazaton beliili kereskedelem és a kereskedelem-
intenzitds, az export/import korreldcio, valamint a gazdasagi novekedés kozotti kapcesolat,
akarcsak az tizleti ciklusok szinkronizdcidjara kifejtett hatas Gjabb bizonyitékat adja annak,

hogy az dgazaton beliili kereskedelem fontos és alkalmas mutatdja egy orszag vildggazdasagi

crer

crer

dinamikdjat, de a marginalis mutatok segitségével a kinalati oldalon torténd atrendezdédésrol is

plasztikus képet kapunk.
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3. A kiilfoldi miikodétoke-aramlas az elhelyezkedés- és az internalizacié-alapa
kereskedelemelméleti magyarazatok tiikrében

3.1. Bevezetés'?’

A fejezet bemutatja és rendszerezi a miikodotdke-aramlas elhelyezkedés- és internalizacio-
alapu kereskedelemelméleti magyarazatait, illetve az azokkal kapcsolatos empirikus
kutatasokat. Az elhelyezkedési modellek kozott jelenleg féaramunak tekinthetd tudastOke-
elmélet jelentds erényei mellett tobb hidnyossaggal is kiizd. Az internalizaciés elméletek
vizsgélata rdmutat, hogy a miikodotoke-aramlas jelentOségét €s magyarazatat tobb tényezd
egyiittesen adja. Meger0siti az integralt megoldas fontossagat azokban a differencialt
termékeket eldallitd, K+F- és humanerdforras-intenziv dgazatokban, ahol a nem targyiasult
eszkozoknek kiemelkedd szerepe van. Hangsulyozza emellett a képzett munkaerd, a
megfeleld fizikai és intézményi infrastruktara fogad6 orszagbeli meglétének kiemelkedd
szerepét. Ugy tiinik, hogy e sziikebb teriileten a jov6 azoké a modelleké, amelyek egyszerre
képesek kezelni a multinaciondlis vallalatok komplex integracios stratégiainak
telephelyvalasztasi és internalizacidés vonatkozasait is. Az is egyértelmi, hogy a kozvetlen
tokebefektetések tipusanak — horizontalis, vertikdlis, komplex — vizsgalata ujabb dimenzidval
gazdagithatja azt a torekvésiinket is, hogy a hagyomanyostol eltéré mddon itéljik meg egy
orszag vilaggazdasagi integraciojat, illetve annak dinamiké;jat.

Az elmult évtizedekben egyre jobban eldretérd transznacionalizalodés tobb értelemben is
dramaian formalta 4t a termelés szerkezetét: a nemzetkdzi tokearamlas mélyrehato
valtozasokat generalt a termelési folyamatokban, a vallalati szervezetekben, a vallalaton beliili
¢és vallalatkdzi kapcsolatokban. Jelentds transzformacio tortént a termelés foldrajzi
struktarajaban is, amely a vallalati tevékenységek (K+F, design, termelés, finanszirozas,
marketing) egyre szélesebb korli szétszorodasahoz vezetett. Sulyat tekintve, a termelés
globalizacidjanak (mitkodétoke-aramlés, globalis termeléskihelyezés) gazdasagi jelentdsége
meghaladja a kereskedelem globalizaciojaét.

Az atalakulasban fszerepet jatszottak a transznacionalis vallalatok'?', amelyek ndvekvé

vagy akar vezetd pozicidja egyre kevésbé megkérddjelezhetd a gazdasagi fejlodés

120 4 3.1-3.2.4. alfejezet 6ndllé tanulmdnyként a Kozgazdasdgi Szemlében jelent meg (ldsd Erdey, 2004a).

21 4 multinaciondlis, transznaciondlis, nemzetkozi, illetve globalis vallalat (MNC, TNC) elnevezéseket a kifejtés soran
egyenértékiiként fogom kezelni, akdrcsak a teriilettel foglalkozo szakirodalom jelentSs része — mint példaul az OECD
kiadvanyainak tobbsége — annak ellenére, hogy lehetséges a definicioszerii megkiilonboztetés. Ezeknek a torekvéseknek az
osszefoglalasa megtalalhato példaul Simai (1996:15) konyvében, aki a kévetkezdket is megallapitja: | E fogalmak nem
tekinthetok ugyan szinonimdknak, kétségtelen azonban, hogy nagy mértékben atfedik egymast, ami haszndlatuk
kovetkezetlenségeit részben magyardzza is. Tokéletes elhataroldasukra és egységes alkalmazdsuk kezdeményezésére torekedni
persze naiv és felesleges vallalkozds lenne.”
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szempontjabol legfontosabb kozgazdasagi tranzakciokban — a nemzetkdzi kereskedelemben, a
tOkearamlasban, a tudas- és technoldgiatranszferben —, igy természetszerlien jelentds hatast
gyakorolnak az egyes orszagok gazdasagpolitikajanak formaldsara is.

A mukodotoke-aramlas felgyorsulasanak okai jol ismertek:

1. A vallalatspecifikus eréforrasok és képességek, foként a tuddsalapu immaterialis javak
megnovekedett nemzetkdzi mobilitasa;

2. a véllalaton beliili és vallalatkdzi nemzetkozi tranzakciok jelentdségének novekedése;

3. a tavolsagi fuvarozas ¢s a kommunikacio koltségeinek, illetve az orszagokat elvalaszto
pszichikai és kulturalis akadalyoknak a dramai csokkenése;

4. a helyhez kotott vagy helyspecifikus eszkdzok — amelyek koziil kiemelkedik a képzett
munkaerd ¢és a mindségi fizikai infrastruktira — ndvekvd fontossdga az értékképzo
tevékenységek helyszinének kivalasztasaban (Dunning, 1997:69-70);

5. az atfogd és széles korli kereskedelmi, pénz- és tékepiaci liberalizacid, amely szdmottevd
moédon csokkentette a hatdrokon atnyuld tranzakciok koltségét és kockazatat, valamint
tetemesen novelte a nemzetkozi likviditast (Ernst, 2000:6).

Ezek a valtozasok a mikodotdke-aramlas kozelmultbeli tendencidiban a kdvetkezoképpen

jelentek meg.

3.1.1. A miikodotoke-aramlas tendenciai

1. A transznaciondlis termelés 2000-re korabban sohasem latott méreteket oltott, majd
2001-ben szignifikans visszaesést tapasztalhattunk, amelyre utoljara 1991-ben volt példa.

A miikodotoke-allomany 1988 és 1997 kozott megharomszorozddott. A ndvekedés foleg az
1990-es évek masodik felében volt nagyon jelentds: mig 1989-1994 kozott évente atlagosan
200 milliard dollar miikoddtdke-aramlast regisztralhattunk, ezzel szemben ez az érték 2000-
ben 1271 milliard dollar. A dinamikus ndvekedés azt jelentette, hogy a multinacionalis
termelés — legalabbis, ami a fejlett vilagot és az orszagok kozotti arumozgast illeti — egyre
tobb teriileten valtotta fel a zart, ,,nacionalis” termelést. 2001-ben kedvezotlen fordulat allt be,
a mukodoétoke-aramlas — 731 milliard dollaros értékével — alig haladta meg az el6z0 évi
Osszeg felét, 2002-ben ¢és 2003-ban pedig tovabbi visszaesésre keriilt sor, az érték rendre 651
milliard, majd 560 milliard dollarra csdkkent'*. A névekedés 2004-2005-ben tért vissza. Az
1990-es évek mitkodotoke-boomjaban, a 2001-2003-as visszaesésben és a 2004-t6l ujrainduld
névekedésben is a felvasarlasok és Osszeolvadasok (M&A'?
(UNCTAD, 2001, 2002b, 2003, 2004a, 2005a, 2006a,).

) jatszottak a {0 szerepet

122 4 valtozdsok magyar gazdasagra gyakorolt hatdsdardl és a lehetdségekrdl lasd Kalotay (2003) tanulmdnydt.
123 Mergers and Acquisitions.
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2. A mikodotoke-allomany foldrajzi megoszlasa nagyon egyenlotlen: koriilbeliil 70
szdzaléka a fejlett vilagban, 30 szazaléka a fejlodoben helyezkedik el (World Bank, 1999) — a
koncentraci6 utobbiak esetében rdadasul még nagyobb egyenldtlenségeket mutat: a
miikod6toke donté  tobbsége 15 orszagban, foként Azsidban és Latin-Amerikdban
Osszpontosul.

A fejlodé orszagok csak az 1980-as ¢évek kozepétdl kezdddden voltak képesek
szamottevéen novelni sulyukat a vildg tékeimportjaban. 1988-1989-ben részesedésiik 16,9
szazalék volt, amely 2003-ban mar 30,7 szazalékra rugott. Latvanyos az emelkedés mértéke
az orszagcsoport tOkeexportjdban is, amely az 1990-es évek elejének elhanyagolhato
nagysagarol 2003-ra 5,8 szézalékra nott. Mig 1985-ben 17 olyan orszagot talalunk, amelynek
tokeimportja meghaladja a 10 milliard dollart évente, és ebbdl 7 fejlodd, addig 2000-ben mar
tobb mint 50 ilyen orszdg van, amelybdl 24 fejlédd. A tékeexport teriiletén hasonlo
valtozéasokat tapasztalhattunk (CEPAL, 2002:44).

Az aszimmetria persze tovabbra is jelentds. A szadz legnagyobb nempénziigyi
transznaciondlis vallalat anyavallalatanak orszagai kozott csak elvétve taldlunk fejlodot,
szamuk 2003-ban is csupan kettd (Hutchison Wampoa Limited — Hongkong, Kina, Singtel
Ltd. — Szingaptr). A D¢l orszagai kozotti egyenldtlenségeket jol tiikkrozi az 50 legnagyobb,
fejlodo orszagbeli anyavallalat foldrajzi megoszlasa: ezek Gsszesen 12 orszagban talalhatok,
koziiliik 44 minddssze hét orszagban: Kinaban (12, ebbdl Hongkongban 11), Koredban (5),
Malajzidban (4), Mexikéban (7), Szingapurban (6), Dél-Afrikaban és Tajvanban (5-5)
(UNCTC, 1991, UNCTAD, 2003, 2004).

A 2001-2002-es visszaesés a fejlodo orszagok dontd tobbségét is kedvezdtleniil érintette, az
Afrikdba, Azsidba és Latin-Amerikdba irdnyuld tokeexport egyarant csokkent, szemben a
kozép-kelet-eurdpai régioval, amely novekvéd mitkkodotoke-bearamlast tudhatott magaénak a
negativ globalis tendencidk ellenére.

Dél és Eszak orszagainak esetében a miikodStéke-aramlas meglodulasaval jellemezhetd
iddszakok csaknem egybeesnek, azonban a fejlodé orszagokban tapasztalhatd visszaesések
szama ¢s idobeli lezajlasa is gyakran eltér a vilag mas részeinek tendenciditol. Ezzel is
magyarazhatd, hogy azokat az éveket, amelyekben a fejlodé vilag részesedése né a
mukodotoke-aramléasbol, Gjra €s ujra olyan évek kovetik, amelyekben a tendencia ellentétes
iranyu (UNCTAD, 2003:16).

3. A miikodotoke-aramlas egyre szorosabban tarsul az aruk és szolgaltatasok vallalaton
beliili kereskedelmével, illetve a vallalatok kozotti kapcsolatok kiilonbozo uj formdival.

A 20. szazad végére a nemzetkozi kereskedelem koriilbeliil harmada a transznacionalis
véllalatokon beliil (az Egyesiilt Allamok 6sszkereskedelmében ez az arany 40 szazalékos —

Clausing, 2003:2207), tovabbi harmada transznacionalis vallalatok és toliikk fiiggetlen
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partnerek kozott zajlik. A transznaciondlis vallalatok tehdt a vildgkereskedelem csaknem
kétharmaddnak szerepldi, a kiilfoldi leanyvallalatok helyi értékesitése azonban még ezt is
feliillmulja. Az anyaorszagon kiviil folytatott lizleti tevékenység f6 formaja 0sszességében a
leanyvallalatok mikodtetése, az export csak masodlagos szerepet jatszik (OECD, 2001b:11).
A kiilfoldi leanyvallalatok kibocsatasa az 1970-es évek végétdl meghaladja a vilag exportjat,
napjainkra csaknem kétszerese annak (UNCTAD, 2000:3-4). A 2003-as értékek rendre 17,5
ezer milliard és 9 ezer milliard dollar (UNCTAD, 2004:9, 1. 3. tablazat és WTO, 2004:5, 1.
tablazat). A vallalaton beliili és az dgazaton beliili kereskedelem stlyanak novekedésével —
amelyek aranyat a vilagkereskedelmen beliil az OECD (1996) mar az 1990-es években 70
szazaléknal magasabbra becsli — a miikodotoke egyre nagyobb hatast gyakorol a nemzetkozi
kereskedelem szerkezetére is'**.

4. A transznaciondlis vallalatok tehdat egyre fontosabb szerepet jatszanak a
vildggazdasdgban. Dinamikus és technoldgiaintenziv termékek belsé piacait miikodtetik,
amelyekhez csak lednyvallalataiknak vagy korlatozottabb mértékben a termelési
haldézataikhoz kapcsolddni képes fliggetlen vallalkozasoknak van hozzaférésiik. 2003-ban
kortlbeliil 61 ezer transznacionalis vallalat — 900 ezer leanyvallalatot mikodtetve — 8 ezer
milliard dollar globalis miikodotoke-alloménnyal rendelkezett. A leanyvallalatok altal képzett
hozzaadott érték a vilag GDP-jének koriilbeliil 10 szazalékara ragott, tobb mint 54 millid
embert foglalkoztatva kiilfoldon (UNCTAD:2004:8-9).

5. A gazdasagi szektorok koziil a legtobb miikédotoke a szolgaltato dagazatba aramlik.
A legjelentdsebb tokeexportérok esetében ez az aramlasok felére, kétharmadara is rughat, az
OECD esetében pedig a feldolgozdiparhoz képesti aranya koriilbeliil 2:1 (OECD, 2000a:37.).
A magas részesedés egyaltalan nem meglepd, ha azt tekintjiik, hogy a fejlett orszagokban az
agazat koriilbeliil kétharmados sullyal képviselteti magat a GDP eldallitasdban. A fejlodo
orszagokban 1999-re ez az ardny meghaladta az 50 szazalékot és 57 szdzalékos nagysagu volt
a rendszervaltd orszagokban (UNCTAD, 2002a:157). A novekedéshez hozzajarult a
felzarkoz6 gazdasagokban az utdbbi évtizedekben lezajlott liberalizacid és privatizécio, a
vallalatszervezési innovaciok, az 1j tipusu, elsésorban az informatikahoz kot6do
szolgaltatdsok (CEPAL, 2002:45), valamint a nemzetkdzi szolgaltataskereskedelemnek a
GATT/WTO égisze alatti multilateralis liberalizacigja is.

Az atrendezddéssel egylitt megfigyelhetliink egy masik nagy jelentdségii tendenciat is, a
legfejlettebb technologidt alkalmazo és igényld agazatok (félvezetdgyartas, biotechnologia)
erdteljes foldrajzi koncentraciojat (CEPAL, 2002:45).

124 4 véllalaton beliili kereskedelem kiemelkedd példdit az autégydrtisban, a gyégyszeriparban, a fogyasztoi elektronikai
iparban és az élelmiszeriparban taldljuk, a feldolgozéiparon kiviil jelentésége csokken.
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Altalanossagban elmondhaté, hogy a multinacionélis vallalatok jelenléte a K+F-igényes,
képzett munkaerét magas aranyban alkalmazo, technikailag komplex vagy differencialt
terméket eldallitd szektorokban a legkiemelkeddbb. A beruhdzo6 cégek gyakran rendelkeznek
olyan immateridlis eszkozzel, amelyet inkabb a vallalaton belill kivannak tartani, mintsem
licencatadason keresztiil kiaknazni. Jellemz6 rajuk az is, hogy altalaban nagyobbak, mint
iparagi versenytarsaik (Shatz—Venables, 2000:1).

A 2001-2003-as visszaesés is leginkdbb a szolgéltatd szektort és a feldolgozodipart
¢érintette: legsulyosabban a pénziigyi, kozlekedési-szallitasi, raktdrozasi és kommunikacios
szolgaltatasokat, mas agazatokban — egészségiigyi, szocialis szolgaltataisok — nem tortént
hanyatlés, vagy akar még ndvekedésrdl is szamot adhatunk, mint példaul a primer szektorba
iranyulo mitkodoétoke-befektetések esetében (UNCTAD, 2003:5).

Osszességében tehat a miikodotoke-befektetések tendencidi jelentds atrendezédést és
koncentraciot mutatnak, amelynek elméleti magyardzatait a fejezet tovabbi részeiben

mutatatom be.

3.2. A miikodotoke-aramlas kereskedelemelméleti magyardzatai és az empirikus tapasztalatok

A kiilfoldi mikodotoke-aramlassal foglalkozd elméleti és empirikus kutatasok is jelentdsen
megszaporodtak az elmult években. Ennek okat egyrészrdl a befektetések dinamikus, a
globalis termelés és kereskedelem novekedési litemét is meghaladd boviilésében, masrészrol a
mukodotokének a gazdasagfejlodésben jatszott szerepében is kereshetjiik, amely utobbi
latvanyosan tiikkrozodik vissza a fejlodd orszdgoknak a miikoddtoke-befektetésekkel
kapcsolatos magatartdsdnak — foként az 1970-es éveket kovetd iddszakra teheté — gyodkeres
megvaltozasaban.

Az 1980-as évek elejéig, csaknem negyven éven keresztiil domindns, neoklasszikus
Heckscher—Ohlin-elméletben a termelési tényezoék immobilitasat feltételezték. Ez a
korlatozott mobilitds megfelelé Osszhangban volt a 20. szédzad elején sok orszagban
alkalmazott szigori bevandorlasi szabalyokkal, illetve a nemzetkdzi tékeadramlasnak az
aranystandard megsziinéséhez kapcsolddd visszaesésével — a masodik vilaghabort utin
ujra¢ledd és uj alapokon megszervez6dd multilateralis pénziigyi (Bretton Woods) és
kereskedelmi (GATT) rendszer keretei kdzott azonban elvesztette realitasat.

Az Organisation for European Economic Co-operation (OEEC) — az OECD elddje,
amelyet a Marshall-terv amerikai és kanadai segélyeinek adminisztracidja érdekében hoztak
létre — a kereskedelemi, az Eurdpai Fizetési Unid (European Payments Union — EPU) pedig a

pénziigyi és tokekapcsolatok terén hozott olyan valtozasokat magéval, amelyek miatt az 1950-

82



es évekre a portfolido- és a miikodotoke-befektetések ismét a vilaggazdasag meghatirozo
aramlésaiva valtak.

Az elsé jelentds — sokdig meghatarozd — elméleti kisérlet a termelési tényezok
kereskedelmének a HO-elméletbe torténd integraldsira Mundell (1957) nevéhez flizédik.
Modelljének kovetkeztetése szerint a kereskedelem ¢és a tényezOmozgasok egymas
helyettesitdi, az &rumozgas akadalyai a tékemozgast (immobil munkat és legalabb részlegesen
mobil tokét feltételezve) erdsitik és megforditva.

A Heckscher—Ohlin-modell szigoru feltételrendszere és az ebbdl addédo kovetkeztetések a
tokearamlas és az arukereskedelem helyettesithetOségére — még ha magyardzatot adnak is a
horizontélis miikodétoke-aramlas egy formdjara, amelynek célja a kereskedelmi korldtozasok
megkeriilése — messze allnak attol, hogy megfeleléen komplex képet fessenek a nemzetkozi
tokemozgasokrol.

Greeanaway—Lloyd—Milner (2001) Agmon (1979)-tol eredeztetik azokat a modelleket,
amelyek mar a kereskedelem és a mikodotdke komplementer jellegével is foglalkoznak. A
helyettesitd és/vagy kiegészitd kapcsolatot is kezelni képes, a piacelmélet legujabb

125 matematikai modellek az 1980-as évek kozepétdl jelentek meg,

vivmanyait is felhasznalo
¢épitve azonban a vezetdi kozgazdasigtanbdl szdrmaztathato elképzelésekre is, amelyek a
multinacionalis vallalatok dontéshozatali folyamatainak elemezésével kozelitenek a kiilfoldi
beruhazasokhoz. Utobbiak koziil Dunning eklektikus modellje gyakorol a mai napig jelentds
hatést a téma irodalmara. Ennek 4ttekintése eldtt azonban definialnunk kell a horizontélis €s a
vertikalis miikodétoke fogalmat.

A horizontdlis multinacionalis vallalatok tobb, kiilonbdzd orszagban elhelyezkedd
tizemben allitjdk elé ugyanazt a terméket, és a helyi piacokat inkdbb a leanyvallalatok
termelésével  szolgaljak ki, mintsem az  anyaorszagbol szarmazd  exporttal.
A fogyasztokhoz vald kozelségbdl szarmazo elénydk olyan tényezdknek koszonhetok, mint
az alacsonyabb fuvarkoltségek, a vamok megkeriilése, kevesebb kulturalis akadaly. Néhany
orszag tudatosan hasznalta fel kereskedelempolitikajat a mikodotoke bearamldsanak
Osztonzésére: a magas vamok alkalmazisa kifizetddobbé tette helyi lednyvallalatok
létrehozasat a kiilfoldi cégek szamara, mint a lokalis kereslet exporttal vald kiszolgéalasat.

Bizonyos esetekben nincs is valasztasi lehetdség az export €s a helyi termelés kozott,
ilyenek elsésorban a — nemzetkozi kereskedelembe nem keriilé (nontradable) — szolgaltatasok
(kiskereskedelem, bizonyos banki, pénziigyi szolgaltatasok stb.), illetve a természeti
eroforrasok kitermelése, amely sok szegény orszag esetében az egyik legfontosabb, ha nem az

egyetlen tékevonzd tényezd — bar ez utdbbi a vertikdlis mikoddtoke-befektetés formajaban

125 4 modern piacelméletek magyar nyelven is elérhetd, tankonyvi ésszefoglalisa megtalalhaté Carlton és Perloff (2003)
miivében, ezek nemzetkozi gazdasagtani vonatkozasai pedig példaul Krugman és Obstfeld (2003) munkajanak 6., 7., és 11.
fejezetében.
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jobban elképzelhetd. A horizontalis miikodotéke-aramlas elsdsorban az orszagok kozott a
keresleti oldalon végbement integracio mélységét és dinamikajat tiikkrozi.

A vertikalis miikdodotoke-beruhazas a befektetések hatékonysagat hivatott novelni. A
vallalati termelési lanc feldaraboldsat és egyes részeinek mas orszagbeli lednyvallalatokhoz
valé telepitését jelenti, ahol a hatékonysag novekedése a célorszdg eltérd relativ
tényezdellatottsaganak, gazdasagpolitikdjdnak, szabalyozési kdrnyezetének kihasznalasabol
adodik. Leggyakrabban a termelési folyamat munkaintenziv részeit alacsony
munkaerdkoltségekkel rendelkezd orszagokba helyezik ki — leanyvallalati formaban —, mig a
humaéanerd6forras- és tokeintenziv részek az anyaorszagban maradnak.

Mar az ipari forradalom iddszakaban is megfigyelhetd volt a termelés nemzetkdzi
fragmentécidja, amelyet a technologiai fejlddés mozditott elére, lehetdvé téve, hogy a
transznaciondlis vallalatok termeldegységeiket levalasszak a vallalati kdzpontrél. E korai
id6szaktol kezdve fontos szerepet jatszanak a politikai stabilitas mellett a vdm- majd késobb a
nem vam jellegli akadalyok is a termeldtevékenységek kiilfoldre vald kihelyezésében,
akarcsak a méretgazdasagossag kihasznalasabol fakado elonyok, amelyek a termékszakosodas
iranyaban hatottak a globalis és regiondlis piacokon. A termelési folyamat technoldgiai
innovéacioi, a menedzsment-, a marketing-, a logisztikai és egyéb iizleti ismeretek fejlédésével
novelték a transznacionalis vallalatok foldrajzi elterjedésének rugalmassagat, amely a globalis
¢s regionalis termelési halozatok 1étrejottével ezen vallalatok vilaggazdasagi stlyat is tovabb
erOsitettek. E tény tliikrozddik abban is, hogy napjainkra csak igen kevés szamu orszagot
hagyott érintetleniil a transznacionalis vallalatok tevékenysége. A vertikalis miikodotoke-
aramlds, sajatossagaibol adododan, dontden az orszdgok kozott a kindlati oldalon végbement
integracio mélységét és dinamikajat tiikrozi.

A horizontalis és vertikalis miitkodétoke-beruhdzasok eldnyeit és hatranyait altalanossagban

a 11. tablazat mutatja be.

11. tablazat: A horizontalis és vertikalis FDI koltségei és elonyei

Horizontalis miitkod6toke Vertikalis miikodotoke
Koltségek a novekvo skalahozadék csokkend mértekii a  tevékenység  szétbontasabol — adodod
kihasznalasa koltségek
a tevékenység  szétbontasabol  adodo
koltségek
Elonyok piacra jutas: tényez6koltség-megtakaritas

— alacsonyabb kereskedelmi koltség
(szallitas, vamok stb.)
— stratégiai elény

Forras: Barba-Navaretti—Venables és szerzotarsaik (2004:8) 2. fejezet, 2.2 tablazat.
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3.2.1. Dunning eklektikus elmélete

Ha egy multinaciondlis vallalat kiilfoldi beruhazas mellett dont, sokféle akadallyal és
hatrannyal kell szembenéznie. A kilfoldi mikodésbol adodoan felmeriilnek bizonyos
koltségek. Ezek lehetnek magasabb kommunikacios, szallitasi koltségek, szdrmazhatnak a
kulturalis kiilonbségekbdl vagy a helyismeret hidnyabol (/1. tdblazat). Nyilvanvalo tehat,
hogy a transznaciondlis vallalatnak olyan elénydkkel kell rendelkeznie a helyi cégekhez
képest, amelyek meghaladjak ezeket a koltségeket. Ez az elképzelés Hymer (1960/1976)'%°
elméletéig vezethetd vissza, formalisabb, igen széles korben elterjedt valtozatat Dunningnak
koszonhetjiik.

A multinaciondlis vallalatok sokszini elméletrendszerének egyik leghatasosabb
képviseldje Dunning (1977), (1981) eklektikus elmélete, amely tulajdon—telephelyvalasztas—
internalizaci6 (Ownership, Location, Internalisation — OLI) paradigmaként is ismert — és a
miikoddtoke-befektetésekre vonatkozd elméleteknek egyrészt szintézise, masrészt az 1980-as
évektol sziiletd tedridknak egyik fontos alapja, mozgatoérugoja.

A modell szerint harom feltételnek (elonynek) kell sziikségszertien jelentkezni ahhoz, hogy
egy vallalat kiilf61don fektessen be:

1. A tulajdonosi vagy tulajdonspecifikus (ownership) eldnyok olyan anyagi és nem anyagi
javakbol adodnak, amelyekkel mas cégek nem rendelkeznek, és amelyek elegendd eldnyt
nyUjtanak ahhoz, hogy ellentételezzék a kiilfoldon vald termelésbdl adédd megndvekedett
koltségeket. Az anyagi javak koz¢ tartozhatnak olyan fizikai termékek, amelyek szabadalmi
védettséget ¢lveznek, a nem anyagiak koz¢é egy sajatos technoldgia, know-how, menedzseri
vagy miuszaki tudas és tapasztalatok, markak és védjegyek, iizleti image és reputacio.

2. A telephely-valasztasi (location) eldnyok megléte sziikséges ahhoz, hogy a
multinaciondlis vallalatnak érdemesebb legyen egy kiilfoldi orszdgban termelni, mint az
anyaorszagban, és példaul onnan exportalni. A horizontalis multinacionalis véllalatok szamara
ilyenek lehetnek a nagy piac, a jelentds szallitasi koltségek vagy a protekcionizmus magas
szintje, a vertikalisak szamara pedig az orszagok kozotti tényezdar-kiilonbségek. Utdbbiak
tipikusan a kovetkezd formakban jelenhetnek meg: olcsé munkaerd, a természeti eréforrasok
elérhetdsége, megfeleld infrastruktara, kedvezd jogi szabdlyozas, megfeleléen kiépiilt
intézményrendszer. Ide kell sorolni a nemzetkozi kereskedelembe nem keriild (nontradable)
szolgaltatdsok nyujtasat is, mivel ezek termelése és fogyasztidsa egyszerre megy végbe (nem
készletezhetdk), elengedhetetlen a felvevdpiachoz valo kozelség.

3. Internalizdci6. Ha egy vallalat rendelkezik tulajdonosi ¢és telephely-vélasztasi

elonyokkel, a kiilfoldi lednyvallalat 1étrehozésa mellett valaszthatja a fiiggetlen kiilfoldi

26 Hymer 1960-as disszertacidja csak haldla utén, 1976-ban jelent meg.
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partnerrel vald szerzddéses kapcsolat kialakitasat is. Ezért ahhoz, hogy miikdddétoke-
beruhazas valosuljon meg szemben a piaci alapti megoldasokkal (példaul licencatadassal),
rendelkeznie kell internalizacids elényokkel is. Tulajdonképpen az egymadssal Osszefliggd
tevékenységek egyiittes irdnyitasabol szarmazé eldnyok kihasznalasardl van itt szo6. Sziikség
lehet az internalizaciora, ha az immaterialis eszkoz tulajdonosa tart a licenc atvevdjének
opportunista magatartasatol, vagy ha a két fél kozotti kapcsolat nem foglalhato elegendéen
egyszerl és kikényszerithetd szerz6désbe. Tovabbi internalizdcidos motivumot jelenthetnek az
input-ellatas ellendrzésének igénye, a kozbiilsé vagy végtermékek megfeleldé mindségének
biztositasa vagy példaul az elszdmol6 arak alkalmazasabol adodo stratégiai elonyok.

Széles korti elfogadottsaga ellenére az eklektikus elméletet tobb kritikaval is illették.
Rugman (1985) csak az internalizacios elényok relevancidjat fogadja el. Graham (1996:186-
191) szerint Dunning teoriaja csak egy rendszertani 0sszefoglald és nem magatartasi modell.
Markusen (1995:174) megjegyzi, hogy az elmélet ,,...azért is hidnyos, mert a miikoddtoke-
beruhdzasoknak csak a sziikséges feltételeivel foglalkozik. Keveset mond a licencétadas, a
kozos vallalat vagy az export alternativ lehetdségei kozotti valasztasrol.” Buckley—Casson
(1998) az OLI- és az arra ¢épiil6 modellek statikus voltat emeli ki, ami miatt az ,,aranykort” (a
masodik vildghaborutol 1973-ig) kovetd iddszakban az iizleti kornyezet nagyobb
bizonytalansagai, volatilitisa miatt nem alkalmasak elemzési eszkoznek'?’. A kritika
természetesen azokat az empirikus munkdkat is illeti, amelyek az eklektikus elméleten
alapulnak.

Osszességében azonban elfogadhatjuk azt az dllaspontot, hogy az eklektikus elmélet
megfeleld keretrendszert nyujt a kozvetlen kiilfoldi befektetések mogott meghtzodo
legfontosabb gazdasagi mechanizmusok vizsgalatahoz. Erdemes arra is felhivni a figyelmet,
hogy a kozelmult és a jelen elméleti irdnyzatai kiinduldpontul haszndljadk az OLI-tedria

legfontosabb szempontjait a multinacionalis véllalatok jellemvonasainak modellezése sordn.

3.2.2. Az uj mitkédotoke-elméletek és az ezekre vonatkozo empirikus vizsgadlatok

Az 1980-as évek jelentds fejlodést hoztak a kereskedelmi elméletek teriiletén. Szembesiilve a
tényekkel — az FEszak-Fszak irdnyl  4ramlasok  meghatirozd ardnyaval a
vilagkereskedelemben, illetve az dgazaton beliili kereskedelem szignifikdns stlyaval, amelyek
magyarazatara a tradiciondlis ricardéi vagy a Heckscher—Ohlin-féle elmélet nem, vagy csak

korlatozottan volt képes —, a nemzetkozi kozgazdasagtannal foglalkozo kutatok sikeresen

27 gz 4j modelleknek szerintiik tobbek kozott a bizonytalansdgra és volatilitisra, a kézés vallalatokban és iizleti
halozatokban torténd egyiittmiikodésre, a menedzseri képességre és a szervezeti kulturdra, illetve valtozdasra kell
koncentralniuk (uo., 22. o.).
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dolgoztak ki olyan elméleteket, amelyek mar jol kezelik ezeket a jelenségeket. A legtobb
modellben szerepet kap a termékdifferencidcio és a (ndvekvd) skalahozadék kérdéskore.

A publikaciok elsd hullama elsésorban a nemzetkozi kereskedelemmel foglalkozott, szinte
tudomast sem véve a multinaciondlis vallalatokrdl, annak ellenére, hogy a valdsdgban a
modellezett piacokhoz hasonlokon ezek voltak talsulyban, arrdl nem is beszélve, hogy
akarcsak a kereskedelemben, a muikodoétoke-aramlasban is uralkodoak a fejlett orszagok
kozotti és az intraindusztridlis aramldsok. A miikodétdke formalizalt modelljei az 1980-as
években kezdtek megjelenni. Két nagy agukat — a telephelyvalasztason és az internalizacion
alapuloakat — kiilonboztetjik meg. A telephelyvalasztdson alapuld elméletek az aru- és a
tokeexport kozotti valasztasra teszik a hangsulyt, az OLI-elméletbdl elsésorban a tulajdonosi
(O) ¢és a telephely-valasztasi (L) elonydket modellezik. Az internalizacids eldnyoket (I)
modellezd elméleteknek pedig az a leglényegesebb kérdése, hogy a nemzetkozi cégek milyen
esetekben és miért valasztjak az integralt miikddést szemben a piaci alapti megoldasokkal ',
A két ag nem versenytarsa, hanem inkabb kiegészitdje egymasnak, ami annak tulajdonithato,
hogy az elébbi viszonylag mostohan, leginkabb implicit vagy jelentésen leegyszerlsitett
modon kezeli az internalizacios dontést. Ugyanez a helyzet az utdbbinal a telephely-valasztasi
dontésekkel. A 3.2.3. alfejezetben a telephely-valasztasi, a 3.2.4. alfejezetben pedig az
internalizacio-alapu elméletekkel foglalkozom.

Miel6tt ezekre ratérnénk, érdemes azonban egy pillanatra elidézni a témaval kapcsolatos
hazai kutatasoknal. A kiilfoldi mikodotoke-aramlassal, a multinacionalis vallalatokkal
foglalkoz6 magyar szakirodalom rendkiviil gazdag és szinvonalas, azonban mig példaul
Dunning elméletét részletesen targyalja és felhasznalja, addig a mikodotdke-aramlas
kereskedelemelméleti magyarazatait nem, vagy csak érintdlegesen kezeli. Néhany tanulmany
nézOpontja témank szempontjabol is fontos.

Szanyi (1997) a t6kemozgas kiilkereskedelem- ¢és vallalatelméleti megkozelitéseit
kiilonbozteti meg, utdbbiak kozott targyalva részletesen az OLI-elméletet. Oszlay (1999:11)
osztalyozdsdban az ebben a fejezetben targyalt modellek, illetéleg azok egy része az
oligopolisztikus versenyhelyzetekkel foglalkozo iparagi szervezetek elméletéhez sorolhatok.
Elteté (1999) a kiilfoldi mikodétdkének a kiilkereskedelemre gyakorolt hatisat elemzi
Csehorszagban, Magyarorszagon Szlovakidban ¢és Szlovénidban. Antaloczy—Sass (2001),
(2002) a véllalaton beliili kereskedelem tendencidit, befolydsold tényezdit, hatdsait tarja fel
(lasd még Sugimoto—Eltets, 2001). Antaloczy—-Eiteté (2002) elsdsorban gyakorlati
megkozelitésben foglalkozik, tobbek kozott, a kiilfoldi befektetéseknek az anyacégre

gyakorolt hatasaival. Sass (2003) a gazdasagpolitika befektetésosztonzési lehetdségeit elemzi,

128 gz internalizacios elméletek tulajdonképpen a véllalat hatarait kutaté irodalomnak (lisd példaul Kapds, 2003) — az egyik
specialis teriiletét alkotjak.
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kitérve a miikodotdke és a versenyképesség kozotti kapcsolatra vonatkozd empirikus
tapasztalatokra is.

",

3.2.3. A telephelyvalasztason alapulo miikodotoke-elméletek

A telephely-vélasztasra ¢épiild kereskedelemelméleti modellek és az idevagd empirikus
vizsgalatok bemutatasa és rendszerezése (/2. tablazat) soran felhasznalom Brainard (1993a),
illetve Markusen—Maskus (2001a) kategoéridit, kiegészitve az egészen ujnak tekinthetd

komplex integracios stratégiak csoportjaval'?’.

12. tdbldzat: A telephelyvalasztassal kapcsolatos elméleti és empirikus munkdk rendszerezése'’

Modell Horizontalis FDI Vertikalis FDI Empirikus vizsgéalatok
1. A tényezd- Helpman (1984), Brainard (1993b),
ellatottsagi (1985), Ekholm (1997)
modellek Helpman—

Krugman (1985),
Konan (2000)
2. A kozelség-
koncentracid
megkozelités

Markusen (1984),
Horstmann—Markusen
(1987a), (1992),
Brainard (1993a),
Markusen—Venables
(1998), (2000)

3. A tudastoke Markusen és szerzotarsai (1996) Markusen (1997)  Carr—Markusen—Maskus
modell (2001),

Markusen—Maskus (1999),
(2002),

Davies (2002),
Blonigen—Davies—Head (2003),
Braconier—Norbdck—Urban
(2002), (2003),

Yeaple (2003a)

Brainard (1993b),(1997),
Ekholm (1998),
Barrios—Gérg—Strobl (2003)

4. Komplex
stratégiak

Ekholm és szerzétarsai (2003),
Yeaple (2003b),
Grossman és szerzdtarsai (2003)

Hanson—Mataloni—Slaughter
(2001), (2003),
Smarzynska (2004),

Ekholm szerzotarsai (2003),
Feinberg—Keane (2003)

Forras: sajat osszeallitds

3.2.3.1. A tényezoellatottsagi (vertikalis) modellek

Az elsd probalkozas a multinacionalis véllalatok beemelésére az Uj kereskedelmi elméletek

rendszerébe a vertikalis mitkodétokével kapcsolatban sziiletett meg (Helpman 1984, 1985,

129 gz elnevezés az UNCTAD éves dGsszefoglald kiadvinya a World Investment Report nyomdn vélt népszeriivé (ldsd példaul
UNCTAD 1993-tol 1999-ig minden évben, részletesebben UNCTAD (1998:111-116).
130 4 publikdciék megjelenési idSpontjai nem tiikrézik a kutatésok kronoldgiai sorrendjét.
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illetve Helpman—Krugman, 1985)"'

. A modellek két részre osztjak a vallalat tevékenységét, a
vallalati kozpont szolgaltatasaira (headquarter services) és a termelésre, amelyek foldrajzilag
elvéalaszthatok egymastol. Eldbbiek jelenitik meg az OLI paradigma tulajdonosi eldnyeit;
lényegében a kozjavakhoz hasonld tulajdonsaggal rendelkeznek, sok tlizem szamara
nyqjthatok anélkiil, hogy a csokkend hozadék elve érvényesiilne (példaul tervek,
szabadalmak, a menedzsment szaktudasa, K+F). A telephelyvalasztasi elényok pedig ugy
jelentkeznek, hogy az eltérd tényezdintenzitdsi kozponti szolgéltatisok eldallitasat és a
terméktermelést  kiillonboz0  orszagokban  végzik, amelyeknek eltérd a relativ
tényezdellatottsaga. Mindegyik modell zér6 kereskedelmi kdltségeket feltételez.

Az elért eredmények ellenére nyilvanvald, hogy az Eszak-Dél irdanya FDI-modell —
Brainard (1993a) elnevezésével: a tényezokiilonbségekre alapozd modell — az empirikusan

megfigyelhetd miikodotoke-aramlasoknak csak egy toredékére volt képes magyarazatot adni.

3.2.3.2. A kozelség—koncentrdacio hipotézis (a horizontalis modell)

Az alternativ, horizontalis modellek egyik elsé valtozatat Markusen (1984) dolgozta ki.
Elméletének magja az Osszvallalati szinten jelentkezé méretgazdasagossag'>>. Azok a
funkciok, amelyeket a cégkozpont lat el, egyszerre képesek tobb helyszinen is emelni a
termeldtevékenységek produktivitasat. Kimutatja, hogy e feltétel megléte (tulajdonspecifikus
elény, O) 6nmagaban elegendd a multinacionalis tevékenység megjelenés¢hez. Mig az el6zo
modellek monopolisztikus piaci szerkezetet ¢s eltérd tényezdellatottsagot feltételeztek, nala
vagy duopodlium — egy-egy cég mindkét orszagban —, vagy egy multinacionalis monopolium
miikodik az egyensulyi helyzetben. A két orszag azonos tényezoellatottsaggal, technoldgiaval
¢s preferencidkkal rendelkezik. A vallalatspecifikus méretgazdasagossag 0Osztonzi a
multinaciondlis véllalatot, hogy mindkét orszdgban felallitson termeldegységeket, amelyek
ugyanazt a terméket gyartjak.

A horizontalis multinacionalis vallalatok elméletbe jol illeszkedik Horstmann—Markusen
(1987a) részleges egyensulyi modellje is, amely oligopolisztikus piaci szerkezetre épiil.
Fontos eleme, hogy a korabbi Markusen (1984) modell technologiai feltételeit veszi alapul,
illetve hogy a cégek pozitiv szallitdsi koltségekkel szembesiilnek. A  szerzok
megkiilonboztetnek vallalat- ¢és ilizemspecifikus fix koltségeket, amelyek vallalat- és
tizemspecifikus méretgazdasagossaghoz vezetnek. A vallalatspecifikus fix koltségek (K+F,
egy¢éb immateridlis javak) kovetkeztében a multinacionalis vallalatok hatékonyabbak, mint a

kiilonallé, nemzeti tulajdonban 1évé vallalatok — amelyek esetében ezek a koltségek

131 K6t késébbi modell, amely részben ezeken alapszik: Zhang—Markusen (1997), illetve Konan (2000).
32 Markusen (1984:205) eredeti megfogalmazdsaban ,, multi-plant economies of scale”.
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megduplazédnak —, tehat kedvez a multinacionalis vallalatok létrejovetelének. Vannak olyan
helyzetek azonban — a jelentds ilizemi szintli méretgazdasagossag €és az alacsony szallitasi
koltségek kombindcidja —, amikor a jarhatd ut a koncentracid €s a kiilpiac exporttal torténd
kiszolgalasa.

Horstmann—Markusen (1992) késobbi modelljében a piaci szerkezet a vallalatok
tizemelhelyezési dontéseinek fliggvényében teljes mértékben endogén modon alakul ki. Azt is
kimutatjdk, hogy az adopolitika kis valtozasai — az egyensulyi piacstruktira valtozasaval —
jelentds joléti hatasokat generalhatnak.

Brainard (1993a) altalanos egyensulyi modellje a Krugman-féle, nemzetkdzi
kereskedelemre vonatkozd, ,hazaipiac-hatast” (home market effect)'> kiterjeszti a
muikodoétoke-aramlasra is, ami itt azt jelenti, hogy a nagyobb orszagokban tendenciaszeriien
tobb multinacionalis vallalat fog miikodni. A termékszerkezet a Helpman—Krugman (1985)
modelléhez hasonld: két termékosztdly van, az egyik ndvekvd volumenhozadékkal
eldallithatd, differencialt, feldolgozoipari termék, amelynél tavolsagtol filiggd szallitasi
koltségekkel talalkozunk nemzetkozi kereskedelem esetén, a masik pedig egy allandd
volumenhozadékkal eldallithatd, homogén, mezdgazdasagi termék, amelynek szallitasi
koltségei elhanyagolhatok. A koltségstruktira a Horstmann—Markusen (1992) modelléhez all
kozel, azzal a kiilonbséggel, hogy a vallalatkdzpont tevékenységei, amelyeket a szerzé K+F
néven foglal Ossze, csokkentik a termék-eldallitas koltségeit. A vallalati szintl
méretgazdasagossag a multinacionalis miikddést, az lizemi (termeldegység) szintli novekvd
volumenhozadék az egy telephelyen torténd termeléskoncentracidt Osztonzi. Az elmélet
kozelség—koncentracid (proximity—concentration)®* hipotézis néven valt széles korben
ismertté, predikcidja szerint annal valoszinlibb, hogy a cégek nemzetkozileg, horizontalisan
kiterjesztik termeldtevékenységiiket, minél magasabbak a szallitasi koltségek ¢és a
kereskedelem protekcionista akadalyai, minél liberalizaltabb a beruhazasi kornyezet, illetve
minél alacsonyabb az lizemi szintli méretgazdasagossag a vallalatihoz képest.

A monopolisztikus verseny piaci struktirajaban, az egymashoz hasonlod orszagok kozott
kialakulo, agazaton beliili miikodotoke-aramlas megjelenése 0sszhangban van az empirikusan
megfigyelhetd tényekkel. A kozelség-koncentracid elméletre Brainard (1993b), (1997) er0s,
Ekholm (1998) gyengébb empirikus bizonyitékokat talalt.

Brainard (1993b) a kiilfoldi lednyvallalatok értékesitésének két tipusat kiilonbozteti meg, a
helyi piacra (horizontalis miikod6téke) és az anyaorszédgba (export, vertikalis mitkoddétoke)

iranyul6t, annak érdekében, hogy kimutathassa, hogy a kozelség-koncentracid hipotézis

33 Az orszagok olyan termékeket hajlamosak leginkdbb exportalni, amelyeknek jelentds hazai piaca van. Mas aspektusbol
megfogalmazva: a nagy orszagok inkdabb netto exportorei egy-egy terméknek, mivel a nagyobb piac miatt a cégek
odatelepiilnek (Krugman, 1980).

134 4 kézelség a kiilfoldi piacok helyi termeléssel vald kiszolgalasara, a koncentracié a hazai termelésre és exportra utal.
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empirikusan sokkal inkabb aldtdmasztott, mint a tényezdellatottsagon alapuldé modellek.
Eredményei megerdsitették feltételezését: az amerikai cégek kiilfoldi leanyvallalatai
termelésiiknek csak 13 szazalékat exportaltak vissza az Egyesiilt Allamokba, mig a kiilfoldiek
amerikai lednyvallalatainak esetében ez az arany csak 2 szdzalékos volt. Kovetkeztetése
szerint a kiilfoldi lednyvallalatok értékesitése pozitiv kapcsolatban van a két orszag jovedelmi
szempontbol vizsgalt hasonlosdgaval, mig az anyaorszagba iranyuld lednyvallalati export
esetében a relativ tényezéellatottsagi kiilonbségek jatszanak pozitiv szerepet. Osszességében a
horizontalis modellek szinte kizardélagos dominancidja mellett a vertikalis modellek is kapnak
egy csekély empirikus tdmogatast.

Az Egyesiilt Allamok kereskedelmére, illetve a multinacionalis leanyvallalatok
értékesitésére (amerikaiak kiilfoldon, kiilfoldiek az Egyesiilt Allamokban) vonatkozé adatokat
hasznalva, Brainard (1997) szintén a kozelség—koncentracid hipotézist tdmogatd
bizonyitékokat talal, ami a horizontéalis multinacionalis vallalatok elméletét erdsiti. A kiilfoldi
leanyvallalatok értékesitése a vallalat Osszeladasaihoz képest, akarcsak maga a kiilfoldi
leanyvallalati értékesités, pozitiv kapcsolatban van a vamszinttel, a szallitasi koltségekkel, a
vallalati szintl méretgazdasagossaggal, illetve az egy fore jut6 GDP orszagok kozotti
hasonlosagaval, negativban pedig az lizemi szintli skalahozadékkal ¢s a mikoddtoke-
beruhdzds akadalyaival. A horizontalis multinacionalis vallalatok mellett sz6l6 erds
bizonyitékait arnyalja kissé az a tény, hogy 1989-es adatokat hasznal vizsgalataban, mivel az
ezt kovetd idészakban (az 1990-es években) a fejlddd orszagokba irdnyuld miikdddtoke-
aramlasnak jelentésebb hullamat regisztralhattuk.

Ekholm (1998) svéd adatok segitségével vizsgalta a miikodotoke-befektetés versus export
vallalati dontést, illetve elemezte a svéd export €s az Osszes svéd értékesités (export +
leanyvallalati értékesités) szerkezetét. Eredményei nagyjabol Osszecsengenek Brainardéval.
Azt talalta, hogy a tavolsdg és az ilizemi szintli méretgazdasdgossag negativan hatott arra a
dontésre, hogy a vallalat a kiilpiacokat export helyett inkabb leanyvallalatokon keresztiil lassa
el, azonban amikor a vallalat a dontést mar meghozta, a tavolsdg pozitivan hatott a
leanyvallalati értékesitésnek az exporthoz viszonyitott relativ volumenére, illetve a szallitasi
koltségeket tekintve is gyenge pozitiv kapcsolatot mutatott ki.
orszagok nagysaga: ramutatnak, hogy az orszagok minél inkdbb hasonlitanak jovedelmi,
relativ tényezdellatottsagi és technoldgiai tekintetben, anndl inkabb fontosak a multinacionalis
vallalatok a gazdasdgi tevékenységben. Konvergenciahipotézisiik szerint a kereskedelem
volumene eldszor nd, ahogy az orszagok egyre hasonlobbakka véalnak egymashoz, majd pedig

csokken, ahogy az exportot a multinacionalis leanyvallalatok értékesitése valtja fel.
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A Markusen—Venables (2000) tanulmany a nemzetkozi kereskedelem standard Helpman—
Kurgman-modelljét terjesztik ki, beépitve a kereskedelem koltségeit, illetve lehetdvé téve,
hogy a vallalatok multinaciondlissa valjanak. A modellben a tényezdellatottsag relativ
nagysagai mellett az abszolit nagysagnak is szerepe van. Szamba veszik a kereskedelmi
akadalyok hatasat nemzetkdzi szempontbol mobil inputtényezok mellett. Ilyen esetben
»...clképzelhetd, hogy a novekvd volumenhozadékt szektorban intenziven hasznalt tényezo
vezet.” (24. o.) Kovetkeztetésiik szerint a multinaciondlis aktivitds novekedésének egyik oka a
jovedelemkiilonbségek csokkenése a nagy kereskedelmi blokkok (Egyesiilt Allamok, Eurdpa,
Japan) kozott.

Markusen—Venables két modelljét empirikusan Ekholm (1998), illetve Barrios—Gorg—
Strobl (2003) vizsgaltdk. Ez utdbbi tanulmany szerint a piac nagysaga ¢és a K+F-intenzitas (a
vallalati szintli méretgazdasagossag proxyja) noveli, mig a piacméret kiilonbségei csokkentik
a bilaterdlis multinacionalis vallalati tevékenységet. A relativ tényezdellatottsagbeli
kiilonbségekre kapott eredmények nem egyértelmiek.

A horizontélis modellek erésebb empirikus tamogatottsagukkal egylitt a tényezdellatottsagi
elméletekhez hasonld hidnyossagokkal kiizdenek, nem képesek megfeleléen magyarazni a

globalis miikodotoke-aramlasnak egy jelentds részet, jelen esetben a vertikalis mozgésokat.

3.2.3.3. A tudastokemodell

Az egymastol viszonylagos fiiggetlenségben miikodé horizontalis és vertikalis modellek
egyesitésében Markusen és szerzotarsai (1996), illetve Markusen (1997) értek el attorést.
Elméletiik képes egyiitt kezelni a tokéletlen versenyen és névekvd volumenhozadékon alapulo
harom fontos modellt: a) az Uj kereskedelmi elméletek egy tizembdl 4116 hazai vallalatat, b) a
horizontélis multinaciondlis véllalatot, amely a kiilpiac kiszolgalasa soran az export és a
kiilfoldi lednyvallalat 1étrehozasa kozott valaszt és c) a vertikalis multinacionalis vallalatot.

A modell harom alapvetd technologiai feltételezésen alapszik:

1. fragmentaci6 vagy szallithatosag: a tuddsalapu tényezd térben elvalaszthatdo a
termeléstol, a koltségekben csak kis kiillonbséget okoz, ha az altala biztositott szolgaltatasokat
nem hazai, hanem kiilf6ldi iizemnek nyujtjak;

2. a jol képzett munkaerd intenziv hasznalata: a tudasalapu eszk6zok intenziven hasznaljak
a jol képzett munkaer6t a termeléshez képest;

3. k6z06s input: a tudasalapu eszkozzel nyujtott szolgaltatasok (legalabb részben) egyszerre,
kozos (kozjoszagszerl) inputjai tobb termeldegységnek. Egy twjabb ilizem 1étesitésének

koltsége alacsony egy egylizemes 1) vallalat Iétrehozasdnak koltségéhez képest.
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Az els6 két tulajdonsdg motivalja a vertikalis multinaciondlis cégeket, hogy vallalati
kozpontjukat és a termeldlizemet kiilonbozd orszdgban miikodtessék a tényezdarak és a
piacok nagysdganak fliggvényében. A harmadik tulajdonsdg segiti a horizontalis
multinacionalis vallalatok 1étrejottét, amelyek kiilonbozé orszagokban elhelyezkedd
termeldilizemeikben allitjak elé ugyanazt a végterméket. A kozds input az a faktor, amelybdl
az Osszvallalati szinten 1étez6 méretgazdasagossag fakad. A vallalatok Cournot-féle oligopol
verseny koriilményei kozott miikodnek.

A tudéstéke-modellben numerikus szimuldciokat végeznek. Az elmélet egyik legnagyobb
érdeme, hogy a kiilfoldi mikodoétdke-beruhdzasokat befolyasold tényezOk kolcsonhatdsat
hangsulyozza. Az eredményeket vazlatosan a kovetkezOképpen foglalhatjuk Ossze
(Markusen—Maskus, 1999:8):

— horizontalis multinacionalis vallalatok akkor alakulnak ki, ha az orszdgok méretiiket és
relativ tényezOellatottsdgukat tekintve hasonlok, a kereskedelem koltségei a mérsékelttdl a
magas szintig terjednek. Ha a piacok mérete kozott jelentds kiilonbség van, jellemzdbb, hogy
egy helyi cég miikddik a nagyobbik piacon, amely export segitségével szolgalja ki a kisebbet;
— vertikalis multinaciondlis vallalatok létrehozasa akkor elénydsebb, ha az orszagok relativ
tényezdellatottsaga szignifikansan eltérd, és kiilondsen akkor, ha a képzett munkaerdben
viszonylag gazdag orszag kicsi. A tényezdar-kiilonbségek a fragmentéacidt Osztonzik; a
vallalati kézpont a (kisebb) képzett munkaerdben relative gazdag, a termeldiizem pedig a
(nagyobb) masik orszagba telepiil. A kereskedelem koltségei negativ hatassal lehetnek erre a
tipusra.

Carr—Markusen—Maskus (2001) amerikai cégek kiilfoldi, illetve kiilf6ldi multinacionalis
vallalatok amerikai leanyvallalatainak értékesitését vizsgaltak: két orszdg kozott a
muikodotoke-aramlas nagysaga pozitiv  kapcsolatot mutatott a két orszag egyiittes
nagysdgaval, nagysag szerinti hasonlosagukkal, az anyaorszdg képzett munkaerében vald
relativ bdségével, illetve a méret és a relativ tényezdellatottsagok kiillonbségének
interakciojaval. Ezek az eredmények konzisztensek néhany korabbi vizsgalattal, kiilondsen
Brainardéval (1997), illetve Ekholméval (1997).

Markusen—Maskus (1999) ugyanazokat az adatokat hasznalva kikiiszobolik Carr—
Markusen—Maskus (2001) egy jelentdés hianyossagat: elvalasztjak egymastol a kiilfoldi
leanyvallalatok helyi értékesitését és az anyaorszagba iranyuld exportjat. Eredményeik jol
illeszkednek az elméleti modellhez. A célorszdg piacanak mérete fontosabb az ottani
leanyvallalatok helyi piacra valo termelése, mint az exportra vald termelésiik szempontjabol.
Forditott Osszefliggés mutatkozott a célorszdg képzett munkaerdben vald relativ
szlikdsségének esetében. A beruhazasi és kereskedelmi akadalyok negativ hatdsa nagyobb az

exportra, mint a kilfoldi piacon torténd leanyvallalati termelésre. Adataikbol arra a
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kovetkeztetésre jutnak, hogy az Egyesiilt Allamok kiilfoldi befektetéseit nem a képzetlen
munkaerOben gazdag orszdgok vonzzak elsésorban, szemben azzal a vélekedéssel vagy
félelemmel, hogy a multinacionalis vallalatok termeléskihelyezése az alacsonyan képzett
amerikaiak munkanélkiiliségét noveli.

Ugyanezeket az adatokat hasznalja a Markusen—Maskus (2002) tanulmany is, amely a
horizontalis modellt tdmasztja ala, és elveti a vertikalisat, amibdl arra a kdvetkeztetésre
juthatunk, hogy a miikoddtoke-aramlas a hasonld nagysdgu és relativ tényezdellatottsagu
orszagok kozott a legszamottevobb. A tudastékemodell ebben a specifikacioban gyengébben
szerepel, mint Carr—Markusen—Maskus (2001) tanulmanyaban.

Blonigen—Davies—Head (2003) tovabbi bizonyitékokat talal a horizontalis modell mellett.
Davies (2002) szerint annak ellenére, hogy az empirikus tények elsOsorban a horizontalis
mikodotokét igazoljak, tovabbra sem kell lemondanunk a tudastéke-modellrél a
horizontélissal szemben, mert a problémat az empirikus specifikacid adja, amely elfedi a
vertikalis aramldsokat. A munkaerd képzettségi kiilonbségeinek mas megfogalmazasat
hasznalva elkiilonit olyan orszagparokat, melyek kozott a vertikalis mitkdddétoke-mozgéas van
tulstilyban, igy elveti a horizontalis modellt a tudastoke-elmélettel szemben.

Braconier—Norbéick—Urban (2002) az Egyesiilt Allamok és Svédorszag miikod6téke-
exportjdra vonatkozo adatok segitségével vizsgaltak a bérkoltségek ¢és a mikodotoke
kapcsolatat. Bizonyitékokat talaltak a wvertikdlis milkodétdkére és megerdsitik a
tudastékemodellt, kimutatva, hogy ha nének a képzett és képzetlen munkaerének fizetett
bérek aranyanak (az iskoldzottsag hozadékanak — skill premium) relativ kiillonbségei a fogado
orszag €s az anyaorszag kozott, az pozitiv hatassal van a leanyvallalati értékesités nagysagara.
Ebbdl kovetkezden a relativ tényezdkoltségek is fontos szerepet jatszanak a miikddotdke-
aramlas magyarazataban.

Kés6bbi tanulmanyukban (Braconier—Norbdck—Urban, 2003) az 6konometriai specifikacio
megvaltoztatasaval és az adatbazis jelentds novelésével modelljik megerdsiti a tudastdke-
elméletet. A korabbi empirikus vizsgélatok vegyes eredményeit azzal indokoljak, hogy azok
egyrészrol nem mérték megfelelden a képzettséget, masrészrol pedig korlatozott adatbazissal
dolgoztak, amely nem tette lehetdvé azoknak az eseteknek a megfigyelését, amikor a
vertikalis mikodotoke-befektetés a legvaloszinlibb, tudniillik amikor az anyaorszag kicsi és
relative gazdag képzett munkaerdben.

Yeaple (2003a) szintén taldl bizonyitékokat a vertikdlis miikodétoke mellett, és
megallapitja, hogy bar a horizontalis modellek sokszor jobban szerepelnek aggregalt adatok
esetében a tudastOkemodellnél, utébbi azonban megfelelébb eszkdz a képzett munkaerodt

kevésbé intenziven hasznald szektorok leirasara.
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Osszességében a multinacionalis vallalatok — féaramu kereskedelemelméleti megkdzelitésii
— tudastékemodellje igen jelentds a kiilfoldi mikodotdke-aramlast mozgatd tényezdok
vizsgélatdban. Az elmélettel kapcsolatban azonban némi bizonytalansdgot teremtenek a
kovetkezok.

1. Az empirikus vizsgalatok, att6él fliggéen, hogy milyen modellspecifikaciot, illetve

adatsorokat hasznélnak, eltér6 kovetkeztetésekre jutnak: tobbségiik a tudastoke-elméletet
tamasztja ala, némelyikiik a horizontélis modellt erdsiti meg, azonban egyikiik sem jut olyan
eredményre, amely a vertikalis modellt helyezné el6térbe a horizontalissal szemben.
A horizontalis konfiguracio mellett egyébként sok minden szl (Hanson és szerzotarsai
2001:3): a fejlett orszagok kozotti tokedramlds évtizedeken keresztiil megfigyelhetd
nyomasztd sulya az Osszdramlasokon beliil, az amerikai leanyvallalatok értékesitésének
magasabb volta az erésebb vamvédelemmel rendelkezd, nagyobb szallitasi koltségekkel
elérhetd piacokon, illetve a leanyvéllalati értékesités export folotti dominanciaja akkor,
amikor a vallalati szintli méretgazdasagossag jelentdsebb, mint az lizemi szintii.

2. Az empirikus vizsgilatok elsdsorban az Egyesiilt Allamokra — mivel a sziikséges
mennyiségli és részletezettségli adatokat csak ott talalhatjuk meg — és korlatozott mértékben
Svédorszagra vonatkoznak, ami a vizsgalt relativ orszagnagysagokra ¢€s tényezdellatottsagi
viszonyokra egyoldalian korldtozo hatassal van. Kivétel Waldkirch (2003a) kutatasa, amely
német adatokon alapszik €és megerdsiti a tudast6kemodellt; vizsgdlatai a horizontalis
miikdddétoke dominancidjat timasztjak ala.

3. A telephelyvalasztason alapul6 elméletcsalad egészére jellemzd: nem, vagy csak implicit
modon kezeli az internalizacié problémajat, az internalizacios elénydket adottnak veszi.

4. Csak két orszagra vonatkozik, annak ellenére, hogy a kiilfoldi lednyvallalatok termelésiik
egy részét sokszor harmadik orszagokba exportaljak. Harom orszagot tartalmaz6 modellekben
a multinaciondlis véllalat a harmadik orszag piacat kiszolgalhatja sajat orszagdbodl, a masodik
orszagbdl szarmazd exporttal, illetve helyi termeléssel. Mindemellett a horizontalis €s a

vertikalis forma nem kizarélagos, azok akar egyszerre is miikodhetnek egy-egy cég esetében.

3.2.3.4. A tudastokemodell hianyossagai, kiterjesztései — a komplex integrdcios
stratégiak
A tudastOkemodellhez fiz6d0 ¢és a korabbi kutatasok a multinacionalis vallalatokat két jol
elkiilonithetd kategoriaba — horizontalis és vertikalis — soroljak. Az empirikus vizsgalatok

foként az eldbbiek 1étét erdsitették meg, azonban a specifikacid és a vizsgalt adatok

crer

mellett is (Davies, 2002, Braconier—Norbdck—Urban, 2002, 2003, Yeaple 2003a), illetve

95



rdmutatnak arra is, hogy a multinaciondlis vallalatok kiilpiaci tevékenysége korantsem
kategorizalhat6 egydimenziés modon.

Hanson és szerzotarsai (2001) az amerikai multinaciondlis cégekre vonatkozd igen

részletes adatok segitségével vizsgaltdk a transznacionalis mitkkddés harom teriiletét: a) az
exportugrodeszka beruhdzéasokat, b) a kereskedelemorientalt befektetéseket, illetve c¢) a
globalis termeléskihelyezést.
a) Az amerikai multinaciondlis véllalatok kisebb méretli, a protekcionizmus akadalyaival
kevésbé védett ¢és adozdsi szempontbol kedvezdbb orszagokban olyan lednyvallalatokat
hoznak létre, amelyek fOként a kozeli régiokba exportalnak, mintegy ugrodeszkaként
hasznalva a fogadd orszagot. Az exportcelu miikodotoke fontossagara FEkholm és
szerzotarsainak (2003) kutatdsa is ravilagit. Az amerikai multinacionalis cégek
lednyvallalatainak értékesitését (Markusen—Maskus, 1999, 2002 empirikus adatainak
segitségével) osztalyozva — helyi értékesités, export vissza az Egyesiilt Allamokba, export
harmadik orszagba — hdrom csoportba soroljak a fogad6 orszagokat.

1. Exportugrodeszkaként kiemelkedik frorszag, Belgium és Hollandia — ezek az orszagok
rendelkeznek a legnagyobb ardnyi harmadik orszdgokba iranyuld exporttal, és csekély az
Egyesiilt Allamokba iranyulé kiviteliik. Alacsony koltségli tagokként ellatjdk az egész
Eurdpai Unidt. A hagyomanyos tipoldgia szerint ezek a befektetések inkabb a horizontalis
multinacionalis vallalatok k6zé sorolhatdk.

2. Az orszagok masodik csoportjaba Szingapur, Malajzia és Hongkong tartozik: ezekben a
leanyvallalatok exportja tovabbra is sokkal jelentdsebb, mint a helyi értékesitésiik, viszonylag
kiegyensilyozottabb az Egyesiilt Allamokba és a harmadik orszagokba iranyul6 kivitel aranya
— ezek a beruhdzasok a horizontalis—vertikalis tipoldgia szerint inkdbb a vertikalis
multinacionalis vallalatoknak felelnek meg. Az UNESCAP (2001:12) kiilon kiemeli az
exportcélu  miikodotdke fontossdgat Tajvan ¢és a mar emlitett dzsiai orszagok
gazdasagfejlddésében, mint olyan tényez6t, amely sikeresen jarult hozza a hatékony
szerkezetvaltashoz €s a feldolgozdipari export gyors noveléséhez.

3. Az orszagok harmadik csoportjahoz az Egyesiilt Allamok NAFTA-partnerei, Kanada és
Mexiké tartozik. Ezek esetében magas a helyi értékesités ardnya, egyrészt mivel nagy
piacokrdl van szo, masrészt Mexikd esetében a NAFTA-t megel6z0 importhelyettesito,
horizontalis miikodStoke-import kovetkeztében is. Jellemzd tovabba az Egyesiilt Allamokba
iranyul6 leanyvallalati export magas ¢és a harmadik orszagokba iranyuld kivitel alacsony
aranya, aminek oka, hogy ezek a multinaciondlis vallalatok a szabadkereskedelmi Gvezeten
beliil miikodnek.

b) Hanson és szerzotarsai (2001) kimutatjdk tovabba, hogy a leanyvallalatok nemcsak

termelés-, hanem kereskedelemorientaltak is lehetnek, mas orszagok piacait nemcsak
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termeléssel vagy kozvetlen exporttal szolgalhatjdk ki, hanem létrehozhatnak
nagykereskedelmi lednyvaéllalatokat is. Az amerikai leanyvallalati értékesités 24 szazaléka
ilyen tipusu. Ennek leggyakrabban adézasi okai vannak, bar Smarzynska (2004) empirikus
vizsgalatai egy masik okot is feltdrnak: a szellemi tulajdonjogok gyenge fogad6 orszagbeli
védelme visszarettenti a multinacionalis vallalatokat a termelésorientalt beruhazasoktol, és
inkabb kereskedelemorientalt egységek l1étrehozasara batoritja dket.

c) A globalis kihelyezést tekintve Hanson és szerzotarsai (2001) erds bizonyitékokat
taldlnak a vertikdlis mikodotoke mellett, kimutatjdk, hogy az amerikai leanyvallalatok
termelésiiknek kis, de novekvo részét exportaljak lednyvallalataikhoz tovéabbi feldolgozésra.
Ez az arany bizonyos régiok (Kanada, Mexiko, egyes felzarkdz6 gazdasagu orszagok) ¢€s
iparagak esetében — foként ott, ahol a képzett és a képzetlen munkaerdt igényld termelési
folyamatok jol elvalaszthatoak egymastol (példaul elektronikai eszkozok, jarmiivek és
szallitoeszk6zok gyartasa) — joval magasabb. A vertikélis miikodotoke-aramlas az 1980-as
években az addssagvalsag és a makrookondmiai bizonytalansagok miatt stagnalt, de az 1990-
es években — tobbek kozott Latin-Amerikdban a liberalizacid és deregulacio kovetkeztében,
illetve Kelet-Europaban a rendszervaltozasnak koszonhetéen — dinamikus ndvekedést
mutatott, €s erre az évtizedre tehetd Kina és India bekapcsolddasa is.

Hanson és szerzotarsainak (2003) tanulmanya szintén megerdsiti a vertikalis miikodotoke
novekvd szerepét a multinacionalis cégek tevékenységében. Vaillalati szintli vizsgalataik
szerint ennek legfontosabb okai a fogad6 orszag politikajaban és jellemzdiben keresenddk. A
legfontosabb 0sztonzok az alacsony kereskedelmi akaddlyok és tarsasagi nyereségadd, illetve
az olcsod képzetlen munkaeré és az anyaorszaghoz valé kozelség. Ujdonsag az is, hogy
ramutatnak: ,,...a multinacionalis vallalatok miikodésiiket a kiilpiaci koriilményekhez szabjak.
Ugy tiinik, hogy azokban az orszagokban, ahol a bérek és a kereskedelem koltségei
alacsonyak, ¢€s a piac kisebb, lednyvallalataik importalt inputok feldolgozasara dsszpontositjak
tevékenységiiket, mig ott, ahol a bérek és a kereskedelem koltségei magasak, €s a piac nagy,
ott a helyi fogyasztok szamara torténd termelés all a leanyvallalati tevékenységek
koézéppontjaban.” (Hanson és szerzotarsai, 2003:28)

A fenti megfogalmazas nézOpontja eltér a korabbi felfogasoktdl, és jelzi azt, hogy a szerzék
nem kezelik a horizontélis és a vertikalis miikodétokét egymast kizard lehet6ségekként135.
Hasonl6 kovetkeztetésre jut Feinberg—Keane (2003) is: az amerikai multinacionalis vallalatok
kanadai lednyvallalataikkal folytatott kereskedelmi tevékenységét vizsgalva jelzik, hogy a
vallalaton beliili aramlasoknak kevesebb mint egyharmada egyiranyu csak, azaz utal olyan

cégekre, amelyek megfelelnek a tiszta horizontélis vagy vertikalis multinaciondlis vallalatok

135 Ugyanaz az amerikai multi donthet 1igy, hogy egy a helyi piacra termeld iizemet miikédtet Franciaorszdgban, mig
Kindaban az amerikai anyavallalat dltal eléallitott alkatrészeket szereli 0ssze egy erre specializalodott részegysége. A francia
leanyvallalat a horizontalis, a kinai a vertikalis miikodotoke-befektetés eredménye.” (Hanson és szerzétarsai, 2003:8)

97



crer

cégek itt valamilyen komplex integracios stratégiat folytatnak.

Az empirikus adatokban taldlhato jszeri valtozatossag leirdsara a kozelmultban elméleti
modellek is sziilettek.

Ekholm és szerzotarsainak modellje (2003) harom orszagot tartalmaz, ebbdl kettd nagy,
magas koltségli (Kelet és Nyugat) és egy kicsi, alacsonyabb koltségti (Dél). Duopol
modelljiikben az egyik cég kozpontja az egyik, a masiké a masik fejlett orszagban van.
Mindkét vallalat eldallit a sajat piacan kozbiils6 terméket, amelyet osszeszerelhetnek Eszakon
¢s Délen is késztermékké. Ha a kereskedelem koltségei szimmetrikusak, mindkét cégnek
ugyanannyi lizeme lesz. Ha a kiinduld helyzetben a részegységekkel vald kereskedelem
koltségei magasak, mig Délnek kis koltségeldnye van az dsszeszerelésben, akkor e koltségek
fokozatos csokkentésével, négy kiilonb6z6 miikodési forma 4ll eld (feltéve, hogy Délen nincs
kereslet a termék irant:

1. egynemzetiségli cég, amely minden tevékenységet a sajat orszdgaban végez és exporttal
szolgalja ki a masik fejlett piacot;

2. tiszta, horizontdlis multinaciondlis vallalat, amely mindkét északi orszagban végez
Osszeszereld tevékenységet, és onnan latja el a helyi piacokat;

3. tiszta exportugrddeszka multinaciondlis vallalat: mindkét északi cég rendelkezik sajat
orszagaban ¢és Délen is 0sszeszereld tizemmel, elobbibdl sajat piacat, utobbibol a masik fejlett
orszagot latja el; végil pedig

4. mindkét északi cég csak Délen végez végtermék-eldallitast — sajat orszaganak
szempontjabol tiszta vertikdlis, a madasik északi orszdg szempontjabdl pedig tiszta
exportugrodeszka formaban.

Egy masik konstrukcioban Nyugat és Dél szabadkereskedelmi kapcsolatban van, azaz
Keletnek vannak kereskedelmi koltségei, ha alkatrészeket szallit Délre, hogy azokat ott
Osszeszerelje, vagy ha végterméket akar szallitani Nyugatra, viszont a végtermék esetében
nincsen kereskedelmi koltség, ha azokat déli, 0sszeszereld leanyvallalatabol szallitja oda. Az
alapanyag Délre szallitdsdnak koltségei miatt Kelet hatrdnyban van Nyugathoz képest. Megint
csak kiilonbozd szakaszokat taldlunk, ahogy bizonyos koltségeket, (példaul a Délen vald
termelés koltségeit) csokkentiink:

1. eldszor Nyugat fektet be Délen és innen latja el sajat és Kelet piacat,

2. majd Kelet hoz létre leanyvallalatot Délen Eszak ellatasara, de fenntartja Gsszeszereld
iizemét otthon, sajat piacainak ellatasara, végiil

3. megfelelden alacsony déli termelési koltségek esetén bezarja otthoni lizemét és hazai piacat

is DélIrdl latja el.
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A modell a formdk soksziniisége mellett a regionalis integraciok szerepének fontossdagara is
ramutat. Ujabb dimenzioval egésziti ki a tudastSke-modellt: a horizontalis miikodétoke-
aramlasnak tendenciaszerlien nagy a stulya a hasonld orszagok kozott, a vertikdlis és az
exportugrodeszka miikodotoke-befektetések pedig a magas koltségli anyaorszag és az
alacsony koltségli fogadod orszag kozott alakulnak ki. Ha egy északi és déli orszag kozott
szabadkereskedelmi kapcsolat van, az integracion kiviili és beliili fejlett orszagnak is van oka
leanyvallalatot 1étrehozni Délen. A beliil 1év0 esetében tiszta vertikalis multinacionalis
vallalat, a kiviil 1év0 esetében pedig a kereskedelmi és termelési koltségek egy bizonyos
tartomanyaban tiszta exportugrodeszka, majd ezek csokkenésekor pedig hibrid
multinaciondlis vallalat jon 1étre, vertikalis és exportugrodeszka miitkodétokével.

Yeaple (2003b) monopolisztikus versenyre €piilé modelljében is az Ekholm és szerzotarsai
(2003)  szimmetrikus koltségstruktirdji szimulacigjaban megismert négy formahoz
hasonloak allhatnak eld. Eltérések abbol adddnak, hogy Yeapelnél két kozbiilsé termékbol
allitjak eld a végterméket, amelyek koziil az egyiket Eszakon, a masikat Délen lehet
olcsobban megtermelni. A megfeleld variaciok:

1. egynemzetiségii cég Eszakon,

2. vertikalis multinacionalis vallalat, amely az egyik kozbiils6 terméket Délen allitja eld,

3. horizontalis multinacionalis vallalat, amely mindkét fejlett orszagban termel,

4. komplex multinaciondlis vallalat, amely az egyik kozbiilsé terméket Délen, a masikat
pedig mindkét északi orszagban termeli.

A formak kozotti valasztas a lednyvallalatok 1étrehozasanak fix koltségeitdl, a tényezdar-
kiilonbségektdl és a szallitasi koltségektdl fligg.

Az Eszak-Eszak és az Eszak—Dél iranyt mitkod6tSke-aramlas egymast kiegészité modon
segitenek a nemzetkdzi piacok ellatasanak koltségeit csokkenteni, komplementaritast teremtve
ezzel a két forma kozott. Az alacsony kereskedelmi koltségek a vertikalis, a magasak a
horizontalis, a kozepesek pedig a komplex integracios formaknak kedveznek. A modell
ujdonsaga, hogy kimutatja az orszagok kozotti — iparagfiiggd — kolcsonds fliggdségek
jelentdségét. Ezek azt is jelentik, hogy egy orszdg kiilfoldi miikoddtoke-allomanydnak
nagysaga tobbek kozott mas, a szomszédos orszadgok jellemzditdl és politikajatol is fiigg. A
fogadd orszagok viselkedhetnek egymas kiegészitdiként és helyettesitdiként is, ami nagyban
fiigg a kiindul6 szallitasi koltségektol.

Végil Grossman és szerzotarsainak (2003) modellje sok tekintetben hasonlé az el6zd
kettdhoz, azonban tObb stratégiai lehetdséget kindl. Lehetdvé teszi, hogy eltérden a
korabbiaktol, D¢l is fogyasszon a differencidlt termékbdl — tehat igy piacdnak nagysaga is
jelentdséget kap —, valamint adott ipardgon beliil is heterogén, eltérd termelékenységli cégek

miikddhetnek, amely eltérd stratégidk folytatdsdra Osztonzi Oket. Az északi cégeknek a
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vallalatkdzpont tevékenysége mellett eld kell allitaniuk valamelyik orszagban egy kozbiilso,
majd ebbdl — szintén barhol — egy végsd terméket. Ha nincsenek szallitdsi koltségek, a
kozbiilso és a végterméket gyartod lednyvallalat 1étrehozasanak relativ fix koltségei hatarozzak
meg a mikodési format. Ha a végtermékek szallitdsa koltséges, a relativ orszagnagysag is
meghatarozo a lehetséges multinaciondlis stratégidk szempontjabol. Ha a kozbiilsé termék
szallitasa koltséges, a cégnek megérheti tobb helyen is eldallitani azt.

A most ismertetett modellek jelentés mértékben hozzajarultak a multinacionalis
vallalatokrdl alkotott képiink arnyalasahoz a formak ¢€s az interakciok sokszinliségének
tekintetében, és jO Osszhangot mutatnak a megismert tényekkel, sziikség van azonban
hipotéziseik tovabbi, empirikus ellendrzésére. Meg kell jegyezniink azonban, hogy az
internalizacié kérdéskorét ezek sem kezelik megnyugtatéan. Hasonloan, nyitva hagyjak a
tokebefektetés formajanak kérdéskorét is , annak explicit modellezésétdl eltekintenek, annak
ellenére, hogy a felvasarlasoknak és 0sszeolvadasoknak, illetve a z6ldmezds beruhazasoknak

a fogado orszagra gyakorolt hatdsai igen eltéréek lehetnek '*°.

3.2.4. Az internalizdcié-alapii elméletek’’

A multinaciondlis vallalatok elméletének egyik kdézponti probléméja, hogy a cégek milyen
esetekben ¢és miért valasztjak az internalizaciot a piaci alapi megoldasokkal, mint példaul a
licencatadassal szemben. A kozgazdasagtani és nemzetkdzi iizleti irodalom nagy jelentdséget
tulajdonit a témanak. Annak érdekében, hogy az attekintés ne 1épje tul az itt rendelkezésre
allo kereteket, csak azokkal a nemzetkozi Kkereskedelem elméletkoréhez tartozo
tanulmanyokkal foglalkozom, amelyek jelentés mértékben hozzajarultak a multinacionalis
vallalatok gazdasagtanarol alkotott képiink fejlédéséhez. Az itt nem targyalt elméletek ¢és
empirikus vizsgalatok attekintése megtalalhaté Markusen (1995) és Caves (1996) miiveiben.
Megjegyzendd az is, hogy a két sz¢€ls6 megoldas — a szdzszdzalékos tulajdonu leanyvallalat és
a piaci alapu kapcsolatok (példadul licencatadas) — kozott szamtalan kombindcid
megvaldsulhat (példaul vegyes vallalatok). A bemutatandd6 modellek segitségével ezekkel
kapcsolatban is képesek vagyunk relevans kovetkeztetéseket levonni. Nagyobb teret e
témanak a 3.2.4.3. alfejezetben szentelek.

A multinaciondlis vallalatok tevékenységének internalizdciés vonatkozasai rendkiviil
sokrétiiek. A nemzetkdzi kereskedelem és a piacelmélet (industrial organisation) irodalma

éppen ezért nem képes miden kérdésre egyértelmii valaszokat adni. Néhany teriileten azonban

136 Iésd bévebben példdaul az UNCTAD (200), (2006) tanulmanyait.
137 4 3.2.4. alfejezet onallé tanulmanyként a Kiilgazdasdg cimii folySiratban jelent meg (lasd Erdey, 2005c¢).
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mégis egyetértés mutatkozik. Az attekintést és az elemzést a kiilsd (piaci) tranzakciok esetén

felmertil6 lehetséges koltségeket rendszerezve végzem (/3. tablazat).

13. tablazat: A kiilsé (piaci) tranzakciok kéltségei

A tranzakcid tipusa Probléma Elméleti keretek
A tudésbol szarmazo elénydk elvesztése  Ethier—Markusen (1996), Saggi (1999),
A nem targyiasult Markusen (2001)
eszk6zok atadasa Az tzleti hirnévbdl szarmazo elénydk Horstmann—Markusen (1987b)
elvesztése
A hold-up probléma Ethier  (1986), McLaren  (2000),
Grossman—Helpman (2002a), (2002b),
Termelésmegosztas (2003), (2004), Antras (2003), Antras—

Helpman (2004)
Az iigynokkel kapcsolatos kdltségek Horstmann—Markusen (1996)

s s

3.2.4.1. A nem targyiasult eszkozokkel kapcsolatos probléemak

A horizontalis multinacionalis véllalatok esetében az internalizacid kérdéskore els@sorban a
nem targyiasult vagy immateridlis eszk6zokhoz (intangible assets) kapcsolodik, amelyek
tulajdonképpen a tulajdonosi eldnyoket is biztositjak. Az immateridlis eszkdzok kiilonfélék
lehetnek: ilyen példaul a tudds, amely a technoldgidhoz, gyartasi eljarashoz, designhoz,
vezetési €s szervezési ismeretekhez kotddik, és ilyen a cég iizleti hirneve is (goodwill), amely
jelezhet a fogyasztok felé jo termék- és/vagy szolgaltatismindséget. A licencitadas vagy
leanyvallalat-alapitas alternativa itt a kovetkez6k miatt meriilhet fel:

a) a tudasbol szarmazo elony elvesztése (dissipation of knowledge). Az internalizaciot
indokolhatja:

1. ha a tudast nehéz atadni — példaul a tudas a vallalat altal alkalmazott human eréforrasban
testeslil meg, amely csak korlatozottan mobil — ilyenkor az anyavallalat-lednyvallalat kozotti
mozgas a megfeleld alternativa.

2. Ha a tudést nagyon konnyii atadni, az konnyen elsajatithat, megint csak a lednyvallalat
létrehozasa a megfeleld dontés a licencatadassal vagy a kozos vallalkozas létrehozasaval
szemben. Utobbi esetekben az atvevO csak akkor hajlandd a tranzakcidra, ha megfeleld
bizonyitékot kap a megszerzendd tudas iizleti értékérdl, azaz partnerének eldzetesen fel kell
tarnia a tudéasalapu eszkdz mibenlétét, ami viszont elegendd lehet ahhoz, hogy a potencialis
atvevl visszautasitsa az lizletet és a sajat vallalkozasaban hasznositsa a megszerzett tudast.
Példa lehet erre egy uj termék kiilfoldi piacra vald bevezetése — ahol a potencidlis atvevd

megismerve az dtletet, projektet, 6nalloan is megvalosithatja azt'*®.

138 4 legujabb kutatisok az informdcictechnologiai forradalom hatdsaibol kiindulva elemezték a technoldgiai fejlédés

feldolgozoipari szerkezetre gyakorolt hatdasanak és a nemzetkozi termékciklus-elméletnek az dsszefiiggéseit. Megallapitottak,
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3. Ha a tudastranszfer nehézsége a két véglet kozott van az internalizdcidos dontés a
technologiai és piaci valtozok fliggvényévé valik. A modellek feltételezik, hogy nem irhatok
olyan szerzddések, amelyekkel tokéletesen ki lehetne kényszeriteni a szellemi tulajdonjogok
védelmét. Ez tobb forrasbol is fakadhat: egyrészt az emberek korlatozott racionalitasabol:
.»...korlatozott az a képességiik, hogy felsoroljanak ¢s megértseneck minden jovoObeli
lehetdséget. Bonyolult szerzodésekben gyakran tal nehéz meghatdrozni az Gsszes lehetséges
koriilményt, és az alairt szerzddés tartalmazhat olyan rendelkezéseket, amelyekrdl késébb
kideriil, hogy hatranyosan érintik az egyik felet.” (Carlton—Perloff, 2003:417) Masrészrol
sajatossagukbol fakaddan ezeknek a termékeknek vagy szolgéltatdsoknak a szerzédésben
meghatarozott jellemzdit harmadik fél, igy a birosadg is legtobbszor csak nehezen tudja
ellendrizni — igy nem lesz olyan birosag, ahol a szerzddés kikényszerithetd lenne (Barba-
Navaretti—Venables és szerzotarsaik, 2004). Harmadrészrol pedig a fogadd orszag (jogi)
intézményrendszere — akar akaratlagosan is — alkalmatlan lehet erre. A jogi kdrnyezet
nemzetkozi kiilonbségei bizonyos esetekben legaldbb annyira fliggenek a birdsdgoknak a
szerzddések kikényszeritésével kapcsolatos (korlatozott) szandékaitol, mint azok ilyen irdnyt
képességeitsl (Rodrik, 2000, Anderson-Marcouiller, 2002, Anderson—Young, 2002).

Ethier—Markusen (1996) modelljében a licencpartner az egyiittmiikodés sordn megszerzi a
tudast, majd erre alapozva felmondja a szerzddést a multinaciondlis véllalattal és 6nalld
termeldegységet hoz létre. Ekkor az anyacég eladhatja a licencet ujabb partnernek, aki
versenyezhet a korabbi {zletféllel. Nyilvanvaldé azonban, hogy a szerzddés
érvényesithetdségének hidnydban a multinaciondlis vallalat nem tudja elsajatitani a tudasbol
szarmazo6 0sszes jaradékot, hiszen az ijabb partnernek torténd licencatadas €s piaci erejének
csokkenése veszteségeket okoz, tehat jobban jarhat akkor, ha a magasabb miikddési koltségek
ellenére is szazszéazalékos tulajdont lednyvallalatot hoz 1étre. Féként olyan szitudciokban
keriil erre sor, amikor a tudastdke fontossaga kdzepes vagy magas a fizikai tékéhez képest, az
export koltségei kdzepesek, jobban megéri kiilféldon termelni, mint exportalni, azonban a
leanyvallalat alkalmazottai fenyegetést érezhetnek, hogy ha elpartolnak, az export versenyével
kell szembenézniiik.

Saggi (1999) egyszerl, kétperiodusos modelljében két vallalat, a hazai és a kiilfoldi
muikodik. A kiilfoldi  hatékonyabb technoldgidval rendelkezik, mint a hazai. Ha

hogy az internet megjelenése és az informadciotechnologia (IT) ugrdsszerii fejlodése megkonnyitette a tudds kifejezheto
(atadhato-befogadhato) formaba ontését. Az atadhatova valt tudas ugyanakkor megkonnyitette a munkamegosztast, vagyis a
feladatok kordbbiakndl nagyobb részének kiszervezését is, hiszen ha a (rejtett) tuddas informdciova alakithato, a
tuddsataddsnak és az atadott tudadssal végzett tevékenység feliigyeletének a kéltségei csékkennek.” (Szalavetz, 2004.:364)

139 A nemzeti hatdrok a politikai és jogi fennhatdsdg hatdrait is meghiizzdk. Az ilyen tipusii elhatdrolds ugyaniigy a piacok
kérnyezet folytonossagi hianyai miatt a tranzakcios kéltségek széles kore meriilhet fel. Ezek a tranzakcios kéltségek
kiilonbozo forrasokbol szarmazhatnak, melyek koziil talan a szerzédések kikényszeritésének problémdja a legnyilvanvalobb.
Ha a kiilonbozo orszagokban rezidens felek egyike megszeg egy irdasos szerzédest, a helyi birosagok vonakodhatnak, mig a
nemzetkoziek képtelenek lehetnek érvényt szerezni annak.” (Rodrik, 2000:179)
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licencatadassal 1ép be a hazai piacra, akkor az elsé periodusban nem kell a hazai vallalattal
versenyeznie, viszont a lednyvallalat 1étrehozasaval szemben itt a rendelkezésre allo tudast
(technologiat) meg kell osztania a partnerrel, amely a masodik peridodusban termelékenyebb
versenytarsként jelenhet meg, ha a kiilfoldi lednyvallalatot hoz 1étre. Ha viszont a kiilfoldi
leanyvallalatahoz telepiti a K+F tevékenységét, az csokkenti a technologiatranszfer koltségeit.
Osszességében ezen ellentétes erdk kolcsdnhatasai hatarozzak meg az egyensulyi piacra
1épési format.

Markusen (2001) az Ethier—Markusen (1996) modellt fejleszti tovabb. Kiilonosen érdekes
megallapitdsa az, amelyben rdmutat, hogy a szellemi tulajdonjogok védelmének erésodésével
a multinacionalis vallalatok kedvezobb helyzetbe kerlilnek, mig a fogadd orszagok
export helyett helyi termelésbe kezdenek, a jolét nd, azonban a jolét maradhat valtozatlan, sot
csokkenhet is, ha a helyi termelés'*® mar létezik, és a szigorodé szabalyok hatasara a jaradék a
helyi {igynoktdl a multinacionalis vallalathoz keriil — nem kell azt mar megosztani a tudas
védelmének érdekében.

A szerzddéses biztonsag témakorébe a tulajdonjogok, szellemi tulajdonjogok, a
szerzOdésekre €és a csddeljarasra vonatkozo szabalyok, illetve a jogi infrastruktira mas
terilletei tartoznak. Altalanosan elfogadott az a nézet, amely szerint a multinacionalis
vallalatok szdmara fontos a jogbiztonsdg a fogadd orszdgban, akarcsak az, hogy a fejlédo
orszagok kormanyai gyakran 6dzkodnak a szellemi tulajdonjogok erds védelmétdl, hiszen az
megnovelve az imitacid koltségeit, csokkentené kordbban realizalt jaradékaikat. Tobbek
kozott erre mutat ra Markusen (2001) modellje is.

b) Az iizleti hirnévbol szdarmazo elonyok elvesztése (dissipation of goodwill). Ha a
multinacionalis vallalat tulajdonosi eldnyei, vagy azok egy része a vallalat {izleti hirnevében
testeslil meg, a potyautas magatartds veszélyei miatt a licencatadas kedvezdtlenebb lehet a
leanyvallalat 1étrehozasahoz képest.

Bizonyos termékek ¢és a legtdobb szolgaltatas esetében jellemzé az twgynevezett
megfoghatatlansag: ,,...nem lathatok, izlelhetdk, érezhetdk, hallhatok, vagy szagolhatok,
mieldtt megvasaroltuk Oket. (...) A vevok, hogy a bizonytalansdgot csokkentsék, a
szolgaltatds mindségét bizonyitd jeleket keresnek.” (Kotler, 1998:517) Sokszor az iizleti
hirnév, a véllalati image a legfontosabb ilyen jel. A licencatadds ebben a helyzetben
kedvezOtlenebb lehet a sajat tulajdonu kiilfoldi termeldegység 1étrehozasahoz képest, mivel a
licencatvevd érdekeltsége a goodwill megdrzésében nem ugyanolyan, mint az anyavallalaté.

Ha az anyavallalat teljes mértékben realizélni kivanja a goodwillbol szarmaz6 jaradékot, €s

10 4 helyi termelésnek két tipusat kiilonbozteti meg: i) amikor a multinaciondlis vallalat realizdlja az egész jaradékot, illetve
ii) amikor megosztja azt a helyi iigyndkkel.
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nincs lehetdsége — példaul a magas koltségek miatt — az atvevd altal eldallitott mindség
folyamatos ellendrzésére, akkor az atvevd gy juthat jaradékhoz, hogy csokkenti a termék
mindségét, hiszen azt a fogyasztok elére nem tudjak ellendrizni — rovid tadvon tehat nem
befolyasolja az eladasokat. A potyautas magatartas kivédésének érdekében az anyavallalat
vagy lemond jaradékanak egy részérdl partnere javara, vagy sajat termeld egységet hoz létre a
helyi piacon. A kérdés elméleti modellje Horstmann—Markusen (1987b) nevéhez tiizddik,
azonban az nem csak az iizleti hirnévvel kapcsolatos problémak esetében alkalmazhatd,
hanem Kkiterjesztett értelemben olyan helyzetekre is, amikor a vallalat (megbiz6) nem

rendelkezik tokéletes kontrollal a licencatvevo (ligynok) felett.

3.2.4.2. A termelésmegosztds esetén felmeriilé problemak

A tiszta vertikalis multinaciondlis vallalatok esetében is felmeriil a kérdés, hogy a cégek miért
dontenek ugy, hogy a potencidlisan magasabb koltséggel, kockézattal, indulé beruhdzéssal
jaré leanyvallalati termelést valasztjdk a nagyobb helyismerettel és az ebbdl vagy mads
tényezO6kbsl'*! fakado koltségelénydkkel rendelkezd kiilfoldi partnernek torténé licencatadas
vagy kozos vallalkozas létrehozdsa helyett. Két fontos okot tudunk megnevezni, az
ugynevezett hold-up problémat, illetve az ligynokkel kapcsolatos koltségeket.

a) A hold-up probléma akkor meriil fel, ha feltételezziik a felek opportunista magatartasat,
valamint azt, hogy egyikiiknek kapcsolat-specifikus eszk6zokbe kell fektetnie és nem lehet
olyan szerz6dést késziteni, amely a partnerek kozotti tranzakcid minden lehetséges részletét
megnyugtatdan tisztdzna. A szerzddéssel kapcsolatos kérdéseket az el6zo alfejezetben mar
tisztaztuk, most roviden a specializalt, vagy kapcsolat-specifikus (relation-specific)
eszkozokre kell kitérniink.

Vertikalis kapcsolatok esetén gyakori, hogy a beszéllitobnak olyan beruhazast kell
végrehajtania, amely egy vagy csak néhany vevd specidlis igényeihez igazodik, és mas
kapcsolatokban nem, vagy csak csekély mértékben alkalmazhat6. Ez lehet specializalt fizikai
toke — példaul épiiletek vagy még inkabb gépek — de specializalt emberi toke is — olyan
alkalmazottak, akiket kiilon egy folyamatra képeztek ki — s6t helyspecifikus toke is — ha egy
termelési folyamat egymast kovetd 1épcsdinek fizikai kozelségben kell egymashoz

elhelyezkedniiik'*.

M1 példaul a termelési folyamat egy adott szakaszdra valé szakosoddsbol, a méretgazdasdgossagbol stb.

2 Williamson (1991:281-282) a tSkespecifikussig hat alapformdjat kiillonbozteti meg: 1. a helyspecifikussdgot (site
specificity); 2. a fizikaitoke-specifikussagot, (physical asset specificity); 3. az emberitéke-specifikussagot (human asset
specificity); 4. a markanevet (brand name capital); 5. az egy adott vevé szamara kiépitett kapacitasokat (dedicated assets) és
6. az idébeli tékespecifikussagot (temporal specificity).
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A hold-up probléma itt azt jelenti, hogy ha egyszerre vannak jelen a kapcsolatspecifikus
befektetések és a tokéletlen szerzddések, a beszallitd kezdeti befektetése optimum alatti lesz.
Ez amiatt torténik, hogy a beszallito attol tart, hogy vevdje megtagadja az esedékes ellenérték
kiegyenlitését arra valo hivatkozassal, hogy olyan eldre nem latott esemény kovetkezett be,
amelyet a szerz6dés nem fedett le. Ilyenkor ha a szerzddést jra kell targyalni, a beszallito
alkupozicioja a mar korabban eszk6zolt kapcsolat-specifikus beruhazasai miatt gyengébb lesz.

A szuboptimalis kezdeti befektetés persze kiilonb6zé probléméakat okoz, példaul a
beszallitott inputok gyengébb mindségét, amely a partnerek kozotti hosszabb tavon kialakuld
bizalommal valtozik, ha a beszallitd végrehajtja a még sziikséges beruhdzasokat. A hold-up
probléma elkeriilhetd az internalizacidoval. A dontés itt tulajdonképpen az adott termelési
folyamatnak a véllalat hatrain kiviil valo helyezése és igy a hold-up probléma'®, illetve az
internalizacio, a leanyvallalat 1étrehozéasaval elszenvedett hatékonysagi veszteség kozott van.

A kérdéskorhoz fizodo jelentdsebb elméleti modellek Ethier (1986), McLaren (2000),
Grossman—Helpman (2002a), (2002b), (2003), (2004), Antras (2003), illetve Antras—
Helpman (2004) nevéhez flizédnek.

Ethier (1986) alkotta az elsé elméletet, amely a tranzakcios koltségek és a tokéletlen
szerzOdések segitségével modellezte az internalizaciés dontést. Megallapitotta, hogy
amennyiben az anyaorszagbeli kézpont ¢€s a kiilfoldi iizem kozott jelentés mennyiségi és
valtozatos informacionak kell d&ramolnia, nem kothetd olyan szerzddés, amely a kiviilallo

partner magatartasat azonossa tenné az internalizalt lednyvallalatéval.

14. tablazat: Vedd vagy csinald? (Make or buy?)

Otthon Kiilfoldon (térbeli vagy globalis
outsourcing — offshoring)
Integraciod 1. Hazai beruhazas 2. Vertikalis FDI
Szervezeti outsourcing 3. Szerzddéses kapcsolat hazai 4. Szerz6déses kapcsolat kiilfoldi
(outsourcing) beszallitoval beszallitoval

A tovabbi elméletek bemutatdsat az alabbi egyszerti matrix (/4. tablazat) segitségével
végzem, amely a vallalatok szamara alapvetd vedd vagy csinald kérdéskorben kovethetd
stratégidkat rendszerezi. A matrix egyik dimenzidja a tevékenység — amely igen valtozatos
lehet a kiilfoldi piac ellatasatol kezdve, kiilonbozd szolgaltatasok, alapanyagok, kozbiilsd
termékek beszerzésén, nyljtasan at a végtermék-osszeszerelésig — integralt vagy kiszervezett,
a masik pedig hazai vagy kiilfoldi elvégzésének alternativajat szemlélteti.

McLaren (2000) egyszeriibb modelljében az integracié magasabb iranyitasi koltségei

allnak szemben az outsourcing esetén jelentkez6 hold-up probléméaval. Késobbi modellekben

3 4 hold-up probléma dltalanosabb megfogalmazdsdt és a kapcsolédé irodalom nem technikai jellegii dttekintését lasd
példaul Schmitz (2001) munkajaban.
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is visszakdszon az a megallapitasa, hogy a kereskedelmi liberalizaci6 ,,vastagabbd” (thicker)
teszi a kozbiilsd termékek piacat (tobb szerepld koziil lehet partnert valasztani), ami
csokkentve a hold-up problémat 6sztonzd hatast gyakorol az outsourcingra.

Grossman—Helpman (2002a) altalanos egyensulyi modellje alapvetden csak a 3. és 4.
lehetOséget vizsgalja (/4. tablazat). A differencialt végtermékek eldallitdinak bizonyos koztes
termékeket és szolgaltatasokat a vallalaton kiviilrdl kell beszereznitik. Elméletiik
kozéppontjaban a lokalizécios dontés 4all: a f6 kérdés az, milyen tényezdk befolydsoljak a
dontést, hogy az északi cég hazai vagy kiilfoldi (déli) beszallitokat bizzon-e meg egy keresési
(search) koltségekkel, kapcsolatspecifikus beruhazasokkal, tokéletlen szerzédésekkel
jellemezhetd kornyezetben, ahol a kiils6 megoldas tranzakcids koltségeivel szemben az
integralt vallalat kevésbé hatékony inputtermeld tevékenysége all. Megallapitjak, hogy 1) a
dontés szempontjabol fontos az orszag mérete, hiszen nagyobb orszagban, tobb potencidlis
beszallito koziil konnyebb megfeleldt taldlni, ii) a megfeleld kommunikacids és szallitasi
infrastruktura csokkenti a keresési koltségeket, iii) a jogi intézményrendszer, a szerzOdések
érvényesithetdsége nagy jelentdsséggel bir. Ha utobbi javul, jobban megéri partnert keresni az
adott orszagban adott szamu beszallitot és relativ bérszinvonalat feltételezve. A jogi
intézményrendszer valtozdsai — adott bérszinvonal mellett — érintik a megrendeldk ¢és
beszallitok munkakeresletét is, igy a jogi kornyezet globalis fejlédése Gsztonzi az Eszakon
torténd outsourcingot, mig déli javulasa ndvelheti és csokkentheti is az ofttani
termelésmegosztast. A nemzetkdzi outsourcing és kereskedelem volumene is akkor a
legmagasabb, ha a jogi kornyezet miatt tokéletesebb szerzddéseket lehet Eszakon kotni, mint
Délen.

A masik alapmodell — Grossman—Helpman (2002b) —, amely kozvetleniil épit McLaren
(2000) tanulmanyara, zart gazdasagot feltételez, igy csak az 1. és a 3. dontés alternativajat
vizsgalja. A differencidlt fogyasztasi cikkeket eldallithatjak vertikalisan integralt vallalatok,
illetve szerzddéses kapcsolatban 4all6 szakosodott vallalatparok is. Minden végtermék
eldallitasdhoz specidlis kozbiilsé termékekre van sziikség. Az integralt vallalat termelési
koltségeivel szemben itt is a kiils partner megtalalasanak (search) koltségei, illetve a hold-up
probléma all'**.

Grossman—Helpman (2003) harmadik, altalanos egyensulyi modelljében, mely
tulajdonképpen az el6z6 ketté kombinacidja, a multinacionalis vallalatok a kozvetlen kiilfoldi
beruhazas és az outsourcing kozott valaszthatnak (2. és 4. dontés). Ahogy a korabbi

modellekben is, az integralt vallalat magasabb termelési koltségekkel jar, mig utobbi esetében

" Megdllapitiak, hogy ha a verseny intenziv (a fogyasztdsi cikkek kénnyen helyettesithetéek), kiszervezésre csak akkor keriil
sor, ha az inputeldallitasra szakosodott vallalatok jelentésen alacsonyabb egységkéltséggel allitjak el6 termékiiket, mint az
integralt vallalatok. Az eszkozspecifikussag szintje egyrészrol annak koltségei miatt csokkenti, masrészrdl a beszallitok
alkupoziciojanak, igy nyereségességének novelésén keresztiil emeli az outsourcing esélyeit.
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a tokéletlen szerzddések jelentenek gondot. A szerzdk a) a termelékenységi kiilonbségeknek,
b) az ipardg méretének, c) a szerzddések tokéletlenségének és d) a két orszag relativ béreinek
hatdsat vizsgaljdk a kiillonb6zé szervezeti format valasztd cégek piacrészesedésére.
Kimutatjak, hogy a szakosodott cégek termelékenységi elonyének novekedésével emelkedik
az outsourcing mellett donté vallalatok aranya €s piaci részesedése. Az dgazat ndvekedésének,
a jogi kornyezet kedvezd valtozasainak hatasa hasonld, mig az alacsonyabb bérszinvonallal
rendelkezd beszallitd orszag (Dél) béreinek ndvekedése ellentétes hatassal jar.

Grossman—Helpman (2004) legutébbi modelljében egy adott iparagon beliil kiilonb6zd
termelékenységli cégek miikddhetnek. Az elmélet predikcidja az, hogy a outsourcing
tevékenység kiilondsen a magas bérkoltségekkel miikddo, fejlett technoldgiat alkalmazo,
termelékeny, illetve az alacsony bérkoltségli, alacsony szinvonali technologiat alkalmazo,
legkevésbé termelékeny cégek esetében lesz magas. Elobbiek motivacioja a bérkoltségekkel
vald takarékoskodéds, mig utdbbiaké a technologiai fejlodés. A kozepes termelékenységii
cégek a vertikalis integracio mellett dontenek, koziiliik a kevésbé termelékenyek Délen
hoznak létre leanyvallalatot, mig a termelékenyebbek Eszakon nyitnak beszallité diviziot. A
kereskedelem liberalizacidja az outsourcingot Osztonzi, ha azt foként alacsony
termelékenységli  vallalatok  végzik, mig a mikdédotéke-aramlast, ha  magas
termelékenységliek.

Antras (2003) megéllapitja, hogy azokban a szektorokban, amelyek relative intenziven
hasznaljak azt az inputot, amelyet a végtermék eldallitoja ellendriz, ott az integracio és igy a
vallalaton beliili kereskedelem, a masik inputot intenziven haszndlod szektorokban pedig a
vallalaton kiviili kapcsolatok, igy a vallalatok kozotti kereskedelem lesz a jellemzo.
Eredményei j6 Osszhangban vannak az empirikus tapasztalatokkal, amelyek szerint a
tokeintenziv termékek eldallitasaban inkabb az internalizacid, a munkaintenzivek esetében
pedig a kiilsd beszallitokkal valo termelési kapcsolatok jatszanak nagyobb szerepet.

Antras—Helpman (2004) egészen Uj keleti munkdja is jol beleillik az ismertetett
tanulmanyok logikai soraba. A modellben Eszak kiilonbozé termelékenységli cégei
differencialt végtermékeket allitanak eld, amihez sziikség van az anyacég kozpontjanak
szolgaltatdsaira, illetve egy koztes termékre, amelyet Délen koltségelonnyel lehet eldallitani.
A termelékenységi kiilonbségek miatt Eszak végtermék-eléallitoi négy kiilonbozé formaban
miikodhetnek: a) integralt vallalatokként, amelyek Eszakon allitjak eld a koztes terméket, b)
olyan vallalatként, amely FEszakon folytat outsourcing tevékenységet, c) vertikélis
multinaciondlis vallalatként (amely Délen gyartja a kozbiilsd terméket), végiil pedig d) olyan
vallalatként, amely Délen folytat outsourcing tevékenységet. A termelés helyszinének

megvalasztasaban Eszak alacsonyabb fix, mig Dél alacsonyabb valtozo koltségei jatsszak a
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szerepet'*. Az integraci6 és az outsourcing kozotti valasztas pedig megint csak az integralt
termelésbdl fakaddo magasabb koltségek és az outsourcinggal jard tranzakcios koltségek
kozotti  atvaltasbol adodik. Kimutatjak, hogy azokban a szektorokban, amelyek nem
hasznaljak intenziven a vallalatkozpont szolgéltatasait, nem jellemzé az integracid, az
alacsony termelékenységii cégek Eszakon, a magas termelékenységii cégek Délen folytatnak
outsourcing tevékenységet. Azokban az dgazatokban, amelyek viszont intenziven hasznaljak a
kozponti szolgéltatasokat, mind a négy forma eléfordulhat egyszerre: a magas
termelékenységli cégek importdljadk az inputot, az alacsony termelékenységiiek otthonrodl
elégitik ki igényeiket. Azok koziil a cégek koziil, amelyek ugyanabban az orszagban szerzik
be az inputokat, az alacsonyabb termelékenységiieck az outsourcing format valasztjak, mig a
magasabb termelékenységliek az integraciot. A legkevésbé termelékeny cégek tehat az északi
outsourcing, a legtermelékenyebbek pedig a déli kozvetlen tokebefektetés mellett dontenek.
Osszességében tehat meghatiroz6 a miikodési formdra nézve, hogy a villalat
termékportfolidjaban milyen termékek vannak. Olyanok-e amelyek intenziven hasznaljak az
anyacég altal ellendrzott inputokat vagy sem. Arra is rdmutatnak, hogy a kiilonb6z6é miikodési
formak eltérd jellemzokkel — termelékenység és termékportfolid — bird vallalatok szamara
megfeleldek.

b) Az iigynokkel kapcsolatos koltségek. Az itt targyalt, internalizacidt 0szténzd problémak
koziil utolsoként az ligyndkkel kapcsolatos koltségek keriilnek sorra. Ezek elsddleges forrasa
a megbizod és az ligyndk — a kiilfoldi cég és a helyi vallalat — kdzotti informdcios aszimmetria,
amely a nemzetkdzi expanzié soran a fOldrajzi, gazdasidgi ¢és kulturdlis tavolsag
novekedésével egyre fokozottabba valik. Ez egyrészt elonyos lehet, hiszen az ligynok jobb
piacismerettel rendelkezik, mint megbizoja, masrészrél gondot is okozhat, ha eltérnek az
iigyndk és a megbizd céljai — vagy ha nem, vagy csak magas koltséggel ellendrizhetd az
ligyndk tevékenysége.

Ebbe a csoportba Horstmann—Markusen (1996) modellje sorolhat6. A multinacionalis
vallalat az 0 piacra vald belépés kezdeti formajaként helyi ligyndk megbizasat valasztja,
egyrészt annak jobb piacismerete miatt, masrészt mivel nem tudja, hogy vajon alacsony vagy
magas keresletre szamithat-e, érdemes-e nagyobb beruhdzasra a helyi piac. Ha a megbizé
olyan szerzodést kot, amely alacsony kereslet esetében ex post valik tartdssa, az informacios
aszimmetriat az {ligyn6k 0Ugy haszndlhatja ki, hogy nem tarja fel a kereslet tényleges
nagysagat. Attol tart ugyanis, ha felfedi, hogy a kereslet magas, megbizoja felmondja a
szerzOdését és lednyvallalatot hoz 1étre a helyi piacon. Ha a megbizé ligyndkét a valds piaci

informaciok feltarasara kivanja 0sztonozni, akkor le kell mondania jaradékéanak egy részérol

5 Délen a fix koltségek a keresés, az ellendrzés és a kommunikdcio koltségtényezdinek magasabb volta miatt nagyobbak,
fliggetleniil a miikédési formatol.
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annak javara. Ha a lednyvallalat alapitdsanak koltségei alacsonyak, mig a kereslet
megfelelden magas, a multinacionalis vallalat szaimara eldnydsebb a kozvetlen tokebefektetés,
mint egy helyi ligyndk megbizésa.

Osszegzésképpen elmondhaté, hogy az internalizacié alapa modellek kikiiszobolik az
elhelyezkedés alapu elméleteknek azt a hianyossagat, hogy csak implicit modon kezelik a
kérdést, hogy vajon miért fog egy cég inkdbb beruhdzni kiilfoldon licencatadas vagy
franchise, illetve egyéb kapcsolat létrehozdsa helyett Az okok sokrétiiek lehetnek: a
tudasalapu tulajdonosi eldényok kozjoszag jellege és az ebbdl kovetkezd informaciods
aszimmetria, az, hogy sokszor lehetetlen tokéletes, minden aspektusra kiterjedd szerzédést
kotni vagy azt betarttatni, az opportunista magatartas veszelye stb. A piaci alapu szerzodések
a tudasalapt elény masok altali gyors elsajatitasanak és utanzasanak veszélyét hordozzak
magukban, ami az eredeti tulajdonos altal realizalhat6 jaradékot csokkenti. Hasonldé gondok
az esetekben sokszor a piaci alapi kapcsolatoknak a véllalaton beliili kapcsolatokkal valo
helyettesitése, az integracio, az internalizicio lehet a megfelelé valasz'*, ami egyuttal egyiitt
jar azzal is, hogy a vallalatok kozotti kereskedelmi aramlasok egy része vallalaton beliilivé

valik.

3.2.4.3. Internalizicié, vallalaton beliili kereskedelem'’ — empirikus tények és
kévetkeztetések

Az internalizdcid, az integralt nemzetk6zi termeld és szolgaltatd tevékenység logikus
kovetkezményei az anyavallat és leanyvallalatai, illetve a leanyvallalatok kozotti (aru- és
szolgaltatas-) kereskedelmi tranzakciok, azaz a vallalaton beliili kereskedelem.

Ahogyan arra mar a 3.1.1. alfejezetben is utaltam, a multinaciondlis vallalatok a
vilagkereskedelem csaknem kétharmadaban érintettek. Ennek egyik fele egy multinacionalis
vallalat €s egy tole fiiggetlen partner kozott zajlik, a masik fele bennmarad az anyavallalat és
leanyvallalatai, illetve a leanyvallalatok kdzotti aramlasi rendszerben.

A vallalaton beliili kereskedelem nem annyira a keresleti kondiciokra adott véalasz, sokkal
inkabb a vallalatok, gazdasagok kinalati tevékenységének nemzetkozi Osszekapcsolddasa,
amely igy egyfajta globalis flexibilitast tiikroz. JOI egybecseng ez az EU egy, a globalizaciora
adott definiciojaval is: ,,A globalizaci6 a gazdasdgok kozotti novekvd interdependencidk

altalanosabb elnevezése, kiillondsen a gyorsan ndvekvd specializaciéé és az ebbdl kovetkezd

6 Természetesen nem megfeledkezve arrél, hogy a jelzett problémdkhoz hasonloak vallalaton beliil is felmeriilhetnek. Lasd
példaul Hart—Moore (1990). Bizonyos értelemben ugy is fogalmazhatnank, hogy a multinaciondlis vallalatok internalizacios
problémaja egy sokkal nagyobb, a vallalat hatarait taglalo kérdéskornek egy részteriilete.

7 A vallalaton beliili kereskedelemnek itt csak az internalizdciéval kapcsolatos vonatkozdsait emelem ki. A jelenség egyéb
aspektusainak részletes elemzése megtalalhato példaul Antaloczy—Sass (2001), (2002), (2003) munkaiban.
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vallalaton beliili kereskedelemé. A globalizaciot nem csak a kiilfoldi miikodétoke-aramlés,
hanem a vegyes vallalatok, az outsourcing és a hatdrokon atnytlé halézati formak is
gyorsitjak.” (European Commission, 1997:20)

A véllalaton beliili kereskedelem magas aranya persze azzal is jar, hogy a nemzetkdzi
kereskedelemnek egy alapveté hanyada nem transzparens, vallalaton beliili ,,piacon” zajlik,
amely egy hierarchikus dontési struktura része'*. Ehhez csak azok az orszagok tudnak
hozzéaférni, amelyek képesek jelentdsebb transznaciondlis vallalatokat magukhoz csédbitani €s
rdvenni arra, hogy teriiletiikon termeldegységeket hozzanak 1étre'®.

A vallalaton beliili kereskedelemre vonatkozo statisztikdk ma még nem allnak teljes
koriien rendelkezésiinkre. A legkiterjedtebben az Egyesiilt Allamok gyiijti és publikalja ezeket
az adatokat, bar egyre tOobb orszag taladlja fontosnak az adatszolgéltatasnak ¢és
-kozlésnek ezt a sajatos teriiletét. A motivaciot ehhez a vilag gazdasdgainak novekvo
interdependencidja, az egyre tobb vallalat 4ltal folytatott globdlis iizleti stratégia és
nemzetkozileg integralt termelés mellett az is adja, hogy az orszdgok kozotti bi- és
multilaterdlis kereskedelmi egyezményeknek (ASEAN, EU, NAFTA, MERCOSUR) immar
igen gyakran beruhdzasokkal kapcsolatos aspektusai is vannak. A szambavétel természetesen
e teriileten sem mentes a modszertani problémaktol, amelyek elsésorban a vallalaton beliili
elszamoloarak alkalmazasabol, az adominimalizalasi torekvésekbdl illetve az egységes
kényvviteli-szamviteli gyakorlat hianyabol adédnak '*°.

Az OECD (1996) tanulménya és a késobbi statisztikai adatok (ldsd a 15. tablazatot) is
ramutatnak, hogy a tudomanyos eredményeket legintenzivebben hasznald szektorokban a
kereskedelem  tendenciaszerien  inkdbb  vallalaton  beliili, mig a  jelentds
méretgazdasagossaggal rendelkezd, érettebb technologiat alkalmazo (autdgyartas, fogyasztoi
elektronika), illetve a természetierdforras-igényes agazatokban a vallalatok kozotti
kereskedelem domindl. A véllalaton beliili aramlasok a feldolgozodiparon kiviil kevésbé

jelentdsek.

8 4 transznaciondlis szervezetekbe valé integrdcié mds piaci kornyezettel és feltételekkel jar, mint a fiiggetlen miikédés. A
vallalaton beliili kereskedelem csatornadin keresztiil értékesito vallalatok szamdra a piacok meghoditasa, a versenyképesség
marketing-alapu tényezdinek kialakitasa nem igényel erdfeszitéseket, A leanyvallalatok szamara a verseny a transznacionalis
szervezeten beliil valo erdforrds-allokacios verseny formajaban jelenik meg (Artner—Csaki—Inotai—Szalavetz, 2003, Csaki—
Szalavetz, 2004).

1 Ez a nézet a magyar kézgazdasdgi gondolkoddsban is folyamatosan jelen van: ,, Az export vezérelte gazdasagi névekedést
sikerrel megvalosito orszagokat tanulmanyozva azutan tobb magyar kozgazdasz is — Kadar Béla, Kéves Andrds és Nagy
Andras — szinte egymastol fiiggetleniil arra a kovetkeztetésre jutott, hogy a miiszakilag igényesebb arucikkeket nem lehet a
nemzetkozi értékesitési lancon kiviil maradva sikerrel exportalni — még akkor sem, ha a termék onmagaban véve jo minbségii
és oleso. (...) Ennek az a magyardzata, hogy a vilagkereskedelmi dramlas tilnyomo része konszernen beliili forgalom (intra-
firm trade), és nem végtermékek adasvétele. Ebbe a szallitoi korbe ’kiviilrél’ betorni szinte lehetetlen. Ebbdl a
megfontolasbol pedig az is kovetkezett — s ezt néhany évvel késobb Inotai Andras fogalmazta meg a leghatarozottabban —,
hogy a multinacionadlis munkamegosztasba tértend beépiilés a felzarkozas egyetlen redlis utja.” (Mihalyi, 2000:863 —
kiemelések mint az eredetiben — E. L.)

130 1.Gsd példaul Antaléczy—Sass (2001), Szalavetz (2003a) és Kind—Midelfart-Schjelderup (2004).
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A vallalaton beliili kereskedelemnek, ahogy lathattuk, egyik fontos forrasa a vertikalis
multinacionalis véllalatok tevékenysége — az anya- és a leanyvallalat kozotti alapanyag-,
kozbiils6- ¢és végtermékaramlds —, amely természetszerileg az arukereskedelmi
statisztikdkban érhetd jol tetten. A vallalaton beliili kereskedelem sulya a vilag és ezen beliil
az Egyesiilt Allamok arukereskedelmében viszonylag stabilan alakult az elmult két évtizedben
(ez az irdnyzat az USA esetében az 1992-2003 iddszakot tekintve a 12-13. abrardl is
leolvashato), viszont a kdzbiils6 termékek vallalaton beliili kereskedelme erételjes ndvekedést
mutatott.

1966 ¢és 1999 kozott az amerikai (USA) anyacégektdl kiilfoldi leanyvallalataikhoz
Osszeszerelésre vagy feldolgozésra exportalt kozbiilsd termékek értéke negyvenszeresére nott:
2,5 millidrd dollarrol 102,6 milliard dollarra. Az exportnak ez a tipusa 1966-ban és 1977-ben
az Osszes aruexport 8 szazalékat, 1999-ben 15 szdzalékat tette ki. A kozbiilsé termékek
exportjanak ardnya 1977 és 1999 kozott az anyavallalatok teljes és vallalaton beliili
exportjdnak aranyaban is novekedett — rendre 10-r6l 25, illetve 33-r6l 65 szdzalékra (Borga—
Zeile, 2004:3).

A tendencidk tehat a vertikdlis multinaciondlis tevékenység megerdsodésére utalnak a
horizontélissal szemben (Hanson—Mataloni—Slaughter, 2001, 2003).

A vertikalis beruhazasok fogadd orszagaként tobb fejlodd és atalakuld orszag sikeresen
integralodott a vildggazdasdgot 4tszové modern, globalis termelési halozatokba.
A bekapcsolodas eredményeként szignifikdnsan emelkedett a kozbiilsé termékek sulya
kibocsatasukban és exportjukban (lasd a 4.1. alfejezetet). Az értéklancban a komplexebb
végtermékek gyartasarol a kozbiilso javak eldallitasara valo visszalépéssel viszont a beszallitd
(ledany)vallalatok autonom dontéseinek szdma csokkent, hiszen pontos technologiai
specifikaciokat kaptak a terméket illetden, masrészrél pedig tobb az értékképzésben
dinamikusan névekvd stllyal bird tevékenység, mint a K+F, design, marketing a halozat mas
tagjaihoz keriilt (Szalavetz, 2003b). Utobbi, funkciondlis tevékenységek megszerzésére a
,»sz¢les korli adottsdgokkal” rendelkezd orszagok képesek (Antaloczy—Sass, 2001).

A horizontalis multinacionalis vallalatok esetében a szolgaltataskereskedelmi statisztikak
tarjak fel leginkabb a valdsagot, hiszen azok esetében, definicidszeriien az anyavallalat a
kozpontja altal nyujtott szolgaltatasokkal (nem targyiasult, immaterialis javak — tervek,
szabadalmak, know-how stb.) latja el lednyvallalatat.

2001-ben az Egyesiilt Allamok szolgaltatdsexportjanak 23 szazaléka, importjanak 22
szazaléka volt vallalaton beliili, 2002-ben ugyanezek rendre 27,4, illetve 23,1 szizalék.
Kiemelked6 aranyt képviselt a szellemi tulajdonjogok értékesitése, a K+F, a pénziigyi
szolgaltatasok, a menedzsment-tandcsadds, az operativ lizing és a szamitastechnikai és
informacios szolgaltatdsok értékesitése (USITC, 2003, 2004). Az aranyok helyes
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értelmezéséhez azt is figyelembe kell venniink, hogy a multinacionalis vallalatok szolgaltatoi
igyekeznek vevOik kozelségében elhelyezkedni, igy az altaluk nyujtott szolgaltatdsok nem
keriilnek be a nemzetkozi forgalomba. A szellemi termékek kereskedelmének koriilbeliil
haromnegyede vallalaton belili (USITC, 2000:15-1-2). Az informécio- és kommunikacio-
technoldgiai (ICT) termékek esetében az USA importjat és exportjat tekintve rendre
kétharmados, illetve egyharmados ez az arany (OECD, 2002a, 14. o.).

A multinacionalis vallalatok szerepe kiemelkedd azokban az agazatokban, amelyekre
jellemzd 1) a K+F-nek az értékesitéshez viszonyitott magas szintje, ii) a szakképzett dolgozok
szamottev aranya a foglalkoztatottak kozott, iii) az ) vagy technologiailag komplex
termékek, illetve iv) a magas szintii termékdifferenciacio és reklamozas. Jellemzden olyan
vallalatokrél van szd, amelyeknél az immateridlis eszk6zok értéke magas a vallalat
Osszértekéhez viszonyitva (Markusen, 1995:172). A nem targyiasult javak altal garantalt
technologiai eldny fontos szerepet jatszik a lokalis piacokat jol ismerd, helyi vallalkozasokkal
szembeni hatékony versenyben. A licencatadas kevésbé valdszinili, ha nehéz potencialis
atvevoket talalni, ha nem lehet megfelelé szerzddéseket kotni, ha koltséges a beszallitott
termék mindségét ellendrizni. A vallalaton-beliili kereskedelemmel kapcsolatos empirikus
adatok (ldsd a 15. tablazatot és a 6-9. abrat) és kutatasok (példaul Lall, 1978, Zejan, 1989,
Cho, 1990, Andersson—Fredriksson, 2000, Borga—Zeile, 2004) jol illeszkednek a fentiekhez.
Megallapitjak, hogy az anyavallalat nagysaga, K+F kiaddsainak szintje, a termék toke- ¢és
technologiaintenzitdsa valamint a termelési folyamat részekre bonthatésaga mellett a fogado
orszag tényezokoltség-elonye, munkaerejének képzettsége, infrastruktirajanak fejlettsége
szintén pozitiv hatassal van vagy lehet a vallalaton beliili kereskedelmi aramlasokra.

Az internalizacios elméleteknek tehat fontos telephelyvalasztasi aspektusai is vannak,
annak ellenére, hogy nem vagy csak leegyszertiisitve kezelik az elhelyezkedési dontéseket.

151

Ilyen példdul a szellemi tulajdonjogok védelmének kérdéskore °'. Ha a védelem az adott

helyspecifikus eldnydket — ugyanakkor ndveli az internalizdcid eldnyeit, hiszen igy
csOkkenteni lehet annak az esélyét, hogy a licencatvevd megszegi a szerzodést és az atado
kozvetlen versenytarsava valik. A gyenge védelem elrettentd lehet a kdzvetlen befektetésekre,
ehelyett a fogadd orszagba irdnyuld exportot, vagy a termelés-orientalt befektetések helyett a
disztribucio-orientaltakat Osztonzi. Az erds védelem szintén jarhat a milkdddétoke-
befektetésekre negativ hatdssal, hiszen a licencatadast teszi a kozvetlen befektetésekkel
szemben elénydsebbé. gy a szellemi tulajdonjogok védelmének szintje és a miikodétoke-
aramlés kozotti kapcsolat nehezen értékelhetd egyértelmiien, és ezt az allitast az empirikus

vizsgélatok is megerdsitik, ramutatva arra is hogy a kapcsolat szektoronként valtozod

BT 1asd Markusen (2001).
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(Smarzynska, 2004). A szellemi tulajdonjogok védelme kiilondsen fontos a gyogyszer-, az
egészségiigyi, a kozmetikai és a vegyiparban, illetve az elektronikaieszkoz- és a

gépgyartasban' 2.

15. tablazat: Az egyesiilt allamokbeli feldolgozoipari anyavallalatok kiilféldi leanyvallalatainak teljes és
vallalaton beliili exportja, kategoriankénti szazalékos megoszlas, 1983 és 1998

1983 1998
; - Vallalaton - Vallalaton
Agazat Osszexport beliili export Osszexport beliili export
Low-tech termékek 30,9 22,9 21,4 13,9
Elelmiszerek, italok, dohany 5,4 3,4 7,7 5,1
Szovet, ruhazat és bér 1,1 0,7 0,9 0,8
Fa és faaruk 2,2 1,0 2,3 1,6
Nyomdalp,a,rl kiadvanyok, nyomtatvanyok, 03 0.1 03 0.1
sokszorositas
Koksz, kéolajtermékek, nuklearis fiitdanyag 14,7 14,0 2.8 2,3
Nemfémes asvanybol késziilt termékek 1,0 0,5 0,7 0,4
Fém és fémtermékek 6,3 3,2 6,7 3,6
Medium-tech termékek 45,1 48,6 39,3 43,0
Vegyszerek és vegyipari termékek 13,5 11,0 8.5 6.7
(gyogyszerek nélkiil)
Gumigyartmany ¢és miianyag termékek 1,9 1,5 2,2 1,7
Gépek és berendezések 42 3,6 3.8 4,0
Kozati jarmiivek és egyéb szallitoeszkdzok 25,5 32,6 24,7 30,5
High-tech termékek 24,0 28,5 39,3 43,1
Villamos- és elektronikus berendezések 17,4 21,5 28,8 30,6
Precizios miiszerek 3,6 4,1 4.0 4,6
Gyogyszerek 3,0 2,9 6,5 8,0
Feldolgozéipar dsszesen 100,0 100,0 100,0 100,0

Forras: UNCTAD (2002b) 288. o., A.VIL 1. tablazat

A vertikalisan integralt vallalatoknak internalizacios eldnyt jelenthet az is, ha olyan piaci
kapcsolatokat helyettesitenek integracidval, ahol mindkét oldalon az oligopolisztikus iparagi
szerkezet jellemzd. Ilyenkor az integracid kedvezd lehet, hiszen a kordbban fiiggetlen
vallalatok kozott a profitmaximalizalasi célnak jobban megteleld belsd elszamolo arakat lehet
kialakitani, esetleg a vam- és adorendszerek kiilonbségeit is ki lehet ilyen moédon hasznalni.

Az amerikai lednyvallalatok tevékenységének az 1982-t6l 1997-ig tarté id6szakot feldleld
vizsgélata (Desai és szerzotarsai, 2004) kimutatta, hogy az anyavallalatok egyre kisebb
aranyban hoznak 1étre lednyvallalatot vegyes vallalati formaban. A szdzszdzalékos tulajdoni
forma egyeduralkodova vélasat csak részint magyarazza a fogadd orszagok befektetéspolitikai
liberalizacidjaval a kiilfoldiek maximalis tulajdonrészére vonatkozo6 szabalyok megsziintetése.

Sokkal inkdbb arrél van szo, hogy a transznacionalizalédds mar emlegetett velejaréi — a

132 4 szertedgazé empirikus vizsgdlatok dsszefoglaldsa megtalalhaté példaul Maskusndl (1997), (2000) és Smarzynskandl
(2004).
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kommunikécios és szallitdsi forradalom, a globalissa valéo pénzpiacok stb. — valamint az
immateridlis eszkdzok fontossaganak ndvekedése, illetve a regulacios, koztiik addzast érintd
valtozasok az internalizacios stratégidknak, a szdzszéazalékos tulajdonnak kedveztek a kozos
vallalkozéasokkal szemben.

A szerteagazd empirikus kutatdsok arra is ramutatnak, hogy a multinacionalis vallalatok az
uj technologiat miikodotoke-befektetéssel transzferaljadk, mig a régebbiek inkabb
licencéatadassal vagy kozos vallalat 1étrehozasaval keriilnek 4t a fogadd orszagba (Mansfield—
Romeo, 1980, Smarzynska, 1999'°%). Minél jelentésebb szerepet jatszanak vallalati vagy
iparagi szinten az immaterialis eszkozok, annal alacsonyabb a vegyes vallalati formaban
trténd piacralépés valosziniisége' ™.

Az alkalmazott technoldgidban és marketing-tevékenységben meglévd kiilonbségek nem
csak az dgazatok kozott birnak jelentdséggel a piacralépés formai kozotti valasztasban, hanem
egy adott 4gazat vallalatai kozott is.

Az adott ipardg hatékonyabb vallalatai nagyobb valoszinliséggel dontenek a kozvetlen —
szazszéazalékos tulajdoni forméban torténd — kiilpiaci megjelenés mellett (Smarzynska—Saggi,
2004). A kilfoldi mukodotékével kapcsolatos szabalyozas tehat érintheti a beruhdzas
technoldgiai tartalmat és a fogado6 orszag gazdasagara gyakorolt hatésat.

A leanyvallalatoknak az 1j technologia atvitelében jatszott dominéns szerepe jol
levezethetd az elméleti modellekbdl, hiszen ilyenkor a vallalat a tudasbol szdrmazo
elényeinek elvesztésétdl tart, vagy a piaci forma tranzakcids koltségei meghaladjak az
integraltét. Az egyes orszdgok kormanyai egyre inkabb tudatdban vannak, hogy e tranzakcids
koltségek csokkentése — példaul az oktatasi rendszer hatékonyabba tételével, a humantdke
fejlesztésével — a technologiatranszfert €s -abszorpciot is felgyorsithatja. Nyilvanvalo, hogy a
technoldgiatranszfer révén ezen orszagok olyan kutatds-fejlesztési eredményekhez juthatnak
hozza, melyeket 6nerébdl képtelenek lettek volna elérni, hiszen tudjuk, hogy a magas szintii
technologidk tiszta imitacidja is igen magas K+F-beruhazasokat igényelhet (Mansfield—
Schwartz—Wagner, 1981)">°.

133 Mansfield—Romeo (1980) Skonometriai elemzésiik soran arra a kévetkeztetésre jutnak, hogy a felvasdarldssal vagy
osszeolvadassal, illetve a kozos vallalatként létrehozott leanyvallalatoknak datadott technologiak tendenciaszeriien régebbiek,
mint a kizarolagos tulajdonban lévokhoz keriilok. Smarzynska (1999) eredményei a K+F-intenzitas és a kozds
vallalkozaskeént valo piacra lépés valosziniisége kozotti negativ, valamint elobbi és a zoldmezds beruhdzasi forma
valésziniisége kozotti pozitiv korreldciora irdnyitjidk rd figyelmiinket. Lényegében hasonlé ésszefiiggésre mutat rd Eltetd
(1999) Szlovéniaban, Magyarorszdagon, Csehorszagban és Szlovakiaban a bérmunka és a miikodotéke-befektetések
kapcsolatat vizsgalva.

5% I disd példaul Asiedu—Esfahani (2001).

153 Csdki-Szalavetz (2004) szerint az uigynevezett klaszterszerii dsztonzési politikik lehetnek hatékonyak, amelyek egyszerre
tamogatjak i) a vezérhajok és ii) a koréjiik telepiilé beszallitok letelepedését, iii) a szamukra stratégiai iizleti szolgaltatast
nyujtok kapcsolodasat, illetve iv) a helyi tudasbazis kialakulasat. Magyarorszag tékevonzo-képességének alakulasarol, illetve
a miikédotike szerepérdl a technologiai és strukturdlis felzarkozdasban lasd Hamar (2004) tanulmdanyat.
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6. dbra: A vallalaton beliili kereskedelem siilya az Egyesiilt Allamok kiilonbozé
orszagokbol szarmazo aruimportiaban (%), 2003
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Forras: sajat 6sszeallitas a Bureau of Economic Analysis (BEA) adatai alapjan.

7. abra: A vallalaton beliili kereskedelem sulya a kiilfoldi tulajdonu
leanyvallalatok exportjaban (%)
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Forrds: OECD (2003a:109).

8. dbra: A vallalaton beliili kereskedelem siillya az Egyesiilt Allamok kiilonbozé
orszagokba iranyulo aruexportjaban (%), 2003
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9. dbra: A véllalaton beliili kereskedelem sillya az Egyesiilt Allamok
arukereskedelmében (%), 1992-2003
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Forras: sajat osszeallitas a BEA adatai alapjan
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E ponton felvetddik egy érdekes kérdés, amelyre Szalavetz (2002) hivja fel a figyelmet.
Redlis alternativa-e, hogy az immateridlis javak értékteremtésben jatszott stlydnak
novekedésével a jelentds humantdkével rendelkezd orszdgok nagy volumenii fizikai
tokefelhalmozas nélkiil komoly poziciot tolthessenek be a vilaggazdasagban? Példaként India
mint az informacidtechnologiai outsourcing €s offshoring mintaorszaga emlithetd. Szalavetz
(2002) a vonzo perspektiva altalanosithatdsaga ellen tobb érvet is felhoz: egyrészt ramutat a
humantdke-felhalmozas i1d6- €és beruhdzas-igényes voltara, az informatikai szolgaltatasok
erdteljes fliggésére a belsd piacoktdl, a disztribucids hdlozatok kiépitésének magas
koltségeire, mindezek mellett pedig arra is, hogy a fejlédé orszagokban dolgozo
munkavallalok csak hosszabb tanuldsi folyamatot kdvetden kaphatnak humant6kéjiiknek
megfeleld szinvonalu feladatot. Véleményiink szerint, helytallé lehet itt annak a veszélynek a
hangsulyozasa is, hogy a fizikai tOkében kevésbé intenziv, és a munkaerét egyre inkabb
atipikus™° modon foglalkoztatod kiilfoldi beruhazo kevesebb elsiillyedt koltséggel (sunk cost)
taladlja szemben magat, igy egyre kevésbé lesz helyhez kotott — a kornyezet kedvezOtlen
valtozasainak hatasara konnyebben fog telephelyet valtani. Gondolnunk kell arra is, hogy mig
a nemzetkdzi termelésmegosztds hagyomanyos, feldolgozoipari forméja elsésorban az
anyaorszagbeli kékgalléros munkavallalokat és azoknak is elsfsorban az alacsonyabban
képzett csoportjait érintheti hatranyosan'®’, addig a szolgaltaté szféraban a fehérgallérosokat
veszélyezteti, akik érdekérvényesitd, igy a dinamikat lassito képessége erdsebb lehet'®. A
modern versenyképesség-felfogasok is megerdsithetik elébbi gondolatmenetiinket.

A ,,mindségi versenyképesség” gondolatanak az a legfontosabb iizenete, hogy bar révidebb
tdvon meghatarozo lehet az ar-, illetve a koltség-versenyképesség alakulasa, kozép-, illetve
hosszabb tavon a ,,mindségi versenyképességet” meghatarozo mindsegi tényezok szerepe a
donté. Olyan tényezOkr6l van sz6, amelyek lehetové teszik, hogy hosszabb tavon a
partnerekhez képest (azonos valutdban mért) emelkedd bér- vagy akar arszint mellett is
emelkedhessen az orszag nemzetkdzi piaci részesedése. E tényezdk koziil kiemelkedik a
kutatas-fejlesztés és az oktatas szinvonala, a fizikai és intézményi infrastruktura dllapota —
vagyis a fizikai és a humantoke-allomanynak, valamint az intézményi rendszernek a mindsége.
(Oblath—Pénzes, 2004.60, kiemelések mint az eredetiben — E. L.)

A kormanyzat hatidsa az internalizacidra mas teriileteken is tetten érhetd: ha a kiilfoldi
beruhdzasokhoz komplex és hossz biirokratikus eljarasokon kell keresztiil menni, vagy

jellemzd a korrupcid, akkor a szazszazalékos leanyvallalati formaval szemben nagyobb az

136 L asd Szabé—-Négyesi (2004).

7 Lasd a 4. fejezetet.

138 4 kérdés a 2004-es amerikai elndkvdlasztasi kampanyban is élesen felmeriilt. A John F. Kerryt tdmogaté erdk egyik
humoros szlogenjévé az ,,Outsource Bush, Cheney!” mondat valt, utalva a két jelolt kozotti eltérd allaspontra. Néhdany
nappal a valasztas eldtt példaul a http://www.cafepress.com/outsourcebush04 honlapon tizenkilencféle ruhadarabot vagy
kiegészitot, haromféle bogrét és még néhany egyéb targyat lehetett ezzel a felirattal megvdsarolni.
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es¢lye a vegyes vallalatként torténd muikodésnek, kihasznalva a helyi befektetok jobb
helyismeretét — ha ez utdbbit tagan értelmezziik (Smarzynska—Wei, 2001).

Az is nyilvanvalo tehat, hogy nem csak a kiilfoldi vallalatok rendelkeznek elveszthetd
vagy — a masik oldalrdl szemlélve — megszerezhetd tudassal. A multinacionalis véllalatok a
kiilfoldi piacokon nagyon sokszor eldszor exporttal vagy licencatadéassal jelennek meg (lasd

példaul Nicholas, 1983, Nicholas és szerzotarsai 1995 159

). Természetesen ez nem jelenti azt,
hogy a jol ismert Uppsala-modell (Johanson—Vahine 1977, 1990) minden egyes szakaszat
(export, disztribucidorientalt lednyvallalat, licencatadas vagy alvallalkozo6i szerzédés, majd
termelé leanyvallalat) bejarja a cég'®. A korlatozott idejii licencatadisra azonban
tekinthetiink a sziikséges helyi informaciok beszerzési modjaként is.

Miller és szerzotarsainak (1996) kutatdsai jO képet adnak arrdl, hogy melyek a
legfontosabb ilyen ismeretek. A szerzOk azt vizsgaltdk, hogy melyek a helyi partnerek
legfontosabb hozzajarulasai az lizleti sikerhez a fejlddé orszagokban létrehozott vegyes
vallalatokban. A valaszok a kovetkezOképpen alakultak: a helyi politika ismerete (a

, y y ’ - 161
valaszadok 70 szazaléka szerint'®

), a kormanyzati szabalyozads ismerete (68%), a helyi
szokasok ismerete (68%), a helyi piacok ismerete (65%), finanszirozas (58%), jo helyi hirnév
(58%), hozzaférés a helyi piacokhoz (54%). A multinacionalis vallalat tehat vélhetéen akkor
valasztja nagyobb valosziniiséggel a vegyes vallalati format a tobbi miitkodési mdédhoz képest,
ha a sikerhez valamilyen helyi ismerethez, esetleg eréforrashoz kell hozzajutnia, vagy ha
nincsenek korabbi tapasztalatai az adott orszagban.

A biirokracia és a korrupcid viszont ugy tlinik, 0sszességében ahhoz vezethet, hogy az
éllovas technoldgiaval rendelkezd cégek tavol maradnak az adott gazdasagtél'®?. Hasonld
helyzethez vezettek a kiilfoldiek maximalis tulajdoni ardnyat meghatarozé intézkedések is,
amelyeket az 1960-1970-es években szamos fejlddd orszdgban alkalmaztak azt vélve, hogy
segitségiikkel felgyorsithatjdk a technoldgiatranszfert. A vegyes vallalat létrehozasaval
kapcsolatos kotelezettségek azonban a varttal éppen ellentétes iranyu hatassal jartak az atadott
technologia mindségével, ujdonsagaval és a munkavallalok képzésével kapcsolatban (Lee—
Shy, 1992). Moran (2002) kutatasai szerint a kotelez vegyes vallalat keretei kozott atadott

technologia 3-10 éves lemaradasban van az adott 4gazatban alkalmazott legmodernebb

139 A7 1939-et megeldzd iddszakban a brit multinaciondlis vallalatok 88 szdzalékanak esetében valamilyen iigyndki szerzédés
eldzte meg a célorszagbeli miikodétike-befektetést (Nicholas, 1983). Hasonlo eredményre jutnak Nicholas és szerzétarsai
(1995). Felmérésiik szerint az Ausztraliaban leanyvallalatot létrehozo japan feldolgozoipari multinaciondlis vallalatoknak a
donté tobbsége mar korabban jelen volt a fogado orszagban exporttevékenység vagy helyi tigyndk réven. Jol egybecsengenek
ezekkel Antaléczy—Elteté (2002) magyar vallalatok nemzetkoziesedésére vonatkozé kérddives kutatdsdanak eredményei.

160 4 modellel kapcsolatos kritikakrél lasd Antaléczy—Eltetd (2002).

161 4 valaszadk tobb lehetéséget is megjeldlhettek.

182 Bltet6—Sass (1997) 1996-o0s, 124 kiilfoldi befektetdbdl allé mintan elvégzett felmérésében a valaszaddk 78 szdzaléka jelilte
meg az iigyintézéssel kapcsolatos biirokraciat, mint a miikodést, a beruhdzasokat korldtozo jelentds tényezét, de fontos
szerepet tulajdonitottak még az ,elégtelen jogi garancidknak” is, aminek szintén van relevancidgja a jelen alfejezet
szempontjabol.
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gyartasi eljarasokhoz képest, és az alkalmazottak tovabbképzésével kapcsolatos raforditasok
is csak toredékeit teszik ki a teljes tulajdonu leanyvallalatokénak. Mindez azzal is jar, hogy
sok technoldgia, amely a multinacionalis vallalati rendszeren beliil rendelkezésre all, nem
érhetdé el a piacon, vagy nem lehet hozzaférni kozos vallalkozéas alapitasaval. Bizonyos
technologidk, know-how még ha elérhetdk is a piacon, értékesebbek vagy kevésbé
koltségesek, ha az azokat kifejlesztd vallalat hatdrain beliil alkalmazzak, foként ha

vallalatspecifikusak, vagy képzett human eréforrast igényelnek'® (OECD, 2002¢).

3.2.5. Kovetkeztetések

A mikodotoke-aramlas kereskedelmi elméleteinek fejlédése jelentds palyat futott be az
elmult hisz év sordn az egyszerlibb vertikdlis modellektdl a horizontalis, kozelség—
koncentraci6 hipotézisen keresztiil tudastdke-elméletig, illetve a hidnyossdgokat befoltozni

kivané ujabb és igéretes komplex integracids modellekig.

16. tablazat: A mitkodotoke-aramldast meghatarozo legfontosabb tényezok

Horizontalis miikdd6toke Vertikalis miikoddtoke
Vallalat/iparag- specifikus Vallalatspecifikus eszkdzok megléte
tényezok Vallalati szint
méretgazdasagossag
A kozbiils6- és a végtermék A kozbiilso €s a végtermék
magas fajlagos szallitasi koltsége  alacsony fajlagos szallitasi
koltsége

A termék-eldallitas szakaszokra
bonthatd, a szakaszok relativ
tényezoigényessége eltérd

Orszag-/régiospecifikus tényezok Az anyaorszagétol eltérd relativ
a fogado orszag esetében tényezoellatottsag
Nagy, magas jovedelmil helyi
piac
Az anyaorszagbol a mérsékelttdl a Az anyaorszagbol alacsony
magasig terjedo kereskedelmi kereskedelmi koltségek mellett
koltségek érhetd el
Képzett munkaerd Alacsony koltségii, kdzepesen

képzett munkaerd
Megfelel6 intézményrendszer, infrastruktara, oktatas
Liberalis, a kiilfoldi beruhdzasokat 6sztonzd politika
Forras: sajat dsszeallitas Barba-Navaretti—Venables és szerzdtarsaik (2004:10) 2. fejezet, 2.3. tabldazat
felhaszndlasaval

Az anyaorszdg ¢és a fogadd orszadg(ok) jellemzdi és politikdja jelentds mértékben
befolyasoljak a befektetéseket, azok pedig az orszagok vilaggazdasagi integraciojat. Mig a
horizontalis miikodétoke elsésorban a fogyasztasi (keresleti) oldalon, addig a vertikalis a

termelési (kinalati) oldalon tapasztalhato kolcsonos fliggdség megitéléséhez nyujt jo eszkozt.

103 4 kérdéskorrel részletesen a tuddsalapii vallalatelmélet foglalkozik. Lasd példaul Kapds (1999), Kocsis—Szabé (2000).
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A modellek azt sugalljdk, hogy a horizontdlis és a vertikalis formadk megvalosuldsat hol
kiilonb6zd, hol hasonld vallalat- vagy iparagspecifikus, illetve orszag- vagy régidspecifikus
jellemzdk 6sztonzik. Ezeket a 16. tablazatban foglalom ossze.

Megallapithato, hogy a komplex integracids stratégidknak a megismert modellek alapjan
kedvezhetnek
— a koztes, vagy a vegyes allapotok, amikor sem a horizontélis, sem a vertikalis miikoddtoke-
beruhdzast tdmogatd tényezO0k nem elegenddk 6nmagukban leanyvallalatok létrehozdséhoz.
Ilyenkor a kozvetlen tékebefektetés csak akkor jarhatd ut, ha a cégek kihasznaljak az Eszak—
Eszak és az Eszak-Dél irdanya befektetések komplementaritasabol szarmazo elényodket
(példaul Yeaple, 2003b), vagy
— azok a helyzetek, amikor egyszerre vannak jelen mindkét tipus 0sztonzd tényezdi, amely
mellett szintén a vegyes formak érvényesiilnek (példaul Ekholm és szerzétarsai, 2003).

Tobb  tényezordl feltételezhetd, hogy mikddétokét vonzd hatdsuk jelentds: a
protekcionizmus alacsony szintje, az esetleges miikodotoke-0sztonzé politika, a nagy
piacokhoz valé kozelség, a regiondlis integraciés tagsag, az anyaorszagétol/harmadik
orszagétol eltérd relativ tényezoellatottsag. Komplex, igy nehezebben leirhatd szerepet
jatszanak a kozbiilso és a végtermékek szallitasi koltségei, a fenti tényezok interakcio-, illetve
azoknak mas (potencialis) fogado6 orszagokhoz viszonyitott relativ szintje.

A kereskedelem-elméleti modellek is rdmutatnak, hogy a kiilfoldi miikodétdke-aramlas
jelent6ségét és magyarazatat tobb tényezo egylittesen adja. Az aruk és szolgaltatasok kiilfoldi
piacokra vitelében a miikodotokének ma mar nagyobb szerepe van, mint a kereskedelemnek.
A mukodotoke-aramlas azonban nem csak a piacokat koti 6ssze, hanem a nemzeti termelési
A multban ez a kapcsolat nem volt olyan jelentds, a legtobb transznaciondlis vallalat egyedi
stratégiat kovetett, amelyben a kiilfoldi lednyvallalatok meglehetésen nagy autondomiat
¢lveztek. Napjainkban a transznaciondlis vallalatok egyre nagyobb szamban rendelkeznek
komplex integracios stratégiaval, amelyet er6teljes horizontalis és/vagy vertikalis vallalaton
beliili munkamegosztas jellemez, amelyben az értéklanc kiilonbozd szakaszai kiilonb6zo
orszagokban helyezkedhetnek el.

Az empirikus tapasztalatok jo 6sszhangban vannak a miikodétoke-dramlés internalizacids
elméleteinek predikcioival is.

a) Megerdsitik az integralt megoldas fontossagat azokban a differencialt termékeket
eloallito, K+F- és humaneréforras-intenziv agazatokban, ahol a nem targyiasult eszkdzoknek,

a tudasnak ¢€s a goodwillnek kiemelked6 szerepe van.
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b) Hangsulyozzak a képzett munkaerd, a megfeleld fizikai és intézményi infrastruktura
fogadd orszagbeli meglétének jelentdségét, ezen belill is erdsen aldhtizva a megfeleld
jogrendszer €s a szerzddések érvényesithetdségének fontossagat.

c) Az tigynokkel kapcsolatos problémak esetében pedig az is nyilvanvaléva valik, hogy
nem csak a kiilfoldi vallalatok rendelkeznek elveszthetd vagy — a fogadd oldalrdl szemlélve —
megszerezhetd tudassal. A korlatozott idejli licencatadasra és az egyéb, a piaci megoldashoz
kozelebb allo formékra a sziikséges helyi informaciok beszerzési modjaként is tekinthetiink.

Az clhelyezkedés kérdését mostohan vagy csak implicit modon kezeld internalizacios
modellek e két utobbi teriileten mar erdteljesebb lokalizacids vonatkozasokat is kapnak, ami
kedvezd kilatasokkal kecsegtet a telephely-valasztasi €és az internalizacids elméletek
integraciojat illetden. Ugy tiinik, hogy e sziikebb teriileten a jové azoké a modelleké, amelyek
képesek lesznek egyszerre kezelni a multinacionalis vallalatok komplex integracids stratégiait
¢s az internalizéacio kérdéskorét.

A nemzetkozileg integralt termelési hal6zatok — amelyekben az anyavallalat, leanyvallalatai
¢s tolik fliggetlen cégek kozotti interakcidok dsszekapcesoldodnak — és az ezek Gsszességeként
kialakul6 nemzetkozi termelési rendszer képezi tulajdonképpen a globalizalodé vildggazdasag
produktiv magjat. A piacokat és az értékteremtd rendszereket Osszekapcsold mitkddotoke
tehat a fejlédési folyamat fontos szerepldjévé valt, bar szerepe orszagonként €s dgazatonként
eltérd. Lényege a komplexitasaban nyilvanul meg, az altala muikddtetett materidlis és
immateridlis eszk6zok — téke, technoldgia, vezetési €s szervezési ismeretek, képességek,
hozzaférés a nemzetkdzi piacokhoz — kulcsfontossaguak a novekedés és a fejlodés

szempontjabol.
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4. A nemzetkozi termelésmegosztas kereskedelemelméleti magyarazatai és néhany
empirikus kutatasi eredmény'®*

A nemzetkozi termelésmegosztas egy kordbban integralt termelési folyamat részekre bontasat
¢s alapelemeinek alacsonyabb koltségli helyszinekre, mas orszdgokba vald telepitését jelenti.
A jelenség a modern transznacionalizalodas egyik legfontosabb kifejezodési forméaja. A
fejezet felvazolja a fragmentacio dinamikajat, vilaggazdasagi szerepének gyors ndvekedését,
utalva mérésének statisztikai-szambavételi  problémadira. Rendszerezi legfontosabb
kereskedelemelméleti magyarazatait és azok helyenként igen eltérd kovetkeztetéseit. Végiil
szemlélteti az empirikus kutatdsi eredmények sokszinliségét, amelyek Osszességiikben arra
utalnak, hogy a pozitiv hatdsok mellett — a versenyképesség novekedése, a nemzetkozi
munkamegosztas hatékonyabb kihasznaldsa, a kibocsatas és a vilagkereskedelem
novekedésének potencidlis forrasa — a termelésmegosztas egyes rétegek szamara hatranyos
hatdssal is jarhat. A technologiai fejlodés mellett, ugyanis, annal valoszintsithetéen

csekélyebb mértékben, a nemzetkozi termelésmegosztds is hozzajarul a képzett és képzetlen

munkaerd relativ bérkiilonbségeinek novekedéséhez.

4.1. A fragmentdcio jelentosége

A nemzetko6zi termelésmegosztas vagy fragmen‘célcic')165 azt a jelenséget irja le, amikor egy
integralt termelési folyamatot részekre bontanak és alapelemeit alacsonyabb koltségii
helyszinekre telepitik, mas orszdgokba. A technologiai fejlédésen kiviil ennek f6 elemei a
kereskedelmi liberalizacio, a szallitas és a kommunikacid koltségének csokkenése. A jelenség
a modern transznacionalizalédas egyik legfontosabb kifejez6dési formaja. A térbeli
fragmentacié vezethet multinacionalizalodashoz (vertikalis mitkodétéke'®®), azonban nem
feltétlentil, hiszen elképzelhetd szervezeti fragmentacioval egylittesen is, amikor a véallalat
fiiggetlen (kiilfoldi) partnert biz meg, szerzddéses forméaban bizonyos feladatok ellatasaval.

A termelésmegosztas tehat két alapvetd formdban mehet végbe, vagy kozvetlen kiilfoldi

tokebefektetéssel (vertikdlis mitkédotoke) vagy fiiggetlen partnerek kozotti szerzddéses

1 4 4. fejezet 6nallo tanulmanyként a Kiilgazdasdg cimii folydiratban jelent meg (ldsd Erdey, 2004c).

163 4 jelenség megnevezésére a szakirodalomban szdamtalan kifejezés Iétezik: tobblépesds vagy tobbfokozatii termelés (Dixit—
Grossman, 1982), kaleidoszkop komparativ elony (Bhagwati—Dehejia, 1994), az értéklanc felszeletelése, feldarabolasa
(Krugman, 1995), (globalis) outsourcing (Feenstra—Hanson, 1995, 1996), delokalizacio (Leamer, 1996), vertikalis
specializacio (Hummels és szerzdtarsai, 1998, 2001), terméken beliili (intra-product) specializacio (Arndt, 1997, 1998 stb.),
fragmentdcio (Jones—Kierzkowski, 1990, 2001a, 2001b) stb. A fejezetben — a szakirodalomban elfogadott modon — foként a
nemzetkozi termelésmegosztds, fragmentdcio, globalis outsourcing kifejezéseket fogom — egyenértékiiként — hasznalni.

19 Iisd az eléz6 fejezetet.
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kapcsolatként, beszallitoi szerz6dés kotésével (subcontracting). A kiilfoldi beszallitoval vald
szerz6déskotés egyiitt jar a technologiatranszferrel: ismeretek, design, tervrajzok stb. keriilnek
at az aktiv félhez. Ennek megfeleléen a forma kivalasztdsa erdsen szektor- és orszagfiiggo.
Azokban az esetekben, amikor a tranzakcios koltségek magasak, inkdbb a leanyvallalati
forma, amikor alacsonyak, a fliggetlen véllalkozasok kozotti nemzetkdzi megrendeld-
beszallitoi kapcsolatok a jellemzdbbek.

A masodik vilaghaborut kdvetd iddszakban a feldolgozdipar szamottevd valtozasokon ment
keresztiil, részaranya a fejlett orszdgokban az 6sszkibocsatason beliil folyamatosan csokkent.
A szerkezetvaltds, amelynek tanui lehettiink, bizonyos ipardgakban a termelés ¢és a
foglalkoztatds dramai visszaesé€sével jart egyiitt, kiilondsen a munkaintenziv fogyasztasi
javakat eldallito agazatokban, mint a ruhdzati- vagy éppen a jatékiparban. Az alacsony
kommunikécios ¢s szallitasi koltségeknek, a csdkkend protekcionizmusnak, a kedvezdbb
beruhdzasi légkornek koszonhetéen a vallalatok napjainkra egyre tobb tevékenységiiket
helyezik ki kiilfoldre és csak olyan tudéas- vagy tokeintenziv tevékenységeket tartanak meg,
mint a termékdesign vagy a marketing. Mindezek persze novelik a szolgaltatdé szektor —
tobbek kozott a telekommunikacids, logisztikai, menedzsment-, pénziigyi szolgaltatasok —
szerepét a termelési értéklanc minden helyszinén.

A termelési folyamatok transznacionalizdloddsa, azon belil is a nemzetkdzi
termelésmegosztas azokat az dgazatokat érintette leginkabb, amelyekben — ennek hatasara is —
a legnagyobb novekedést figyelhetjik meg az elmult hisz évben: az elektronikus és
elektromos termékek alkatrészeit €s részegységeit, a munkaintenziv (pl. ruhdzat), illetve a
magas K+F tartalommal rendelkez6 termékeket eldallito iparagakat (/0. abra).

A t6ke nemzetkdzi mobilitdsanak a ndvekedése, parhuzamosan a munkaeréd mozgésa elott
tovabbra is fenndllo akadalyokkal, atformalta a nemzetk6zi munkamegosztast, felgyorsitotta a
novekedést azokban a szektorokban, ahol a termelési folyamat részekre bonthatd és akar
nemzetkozileg is kiillonbozo helyszineken folytathatd. Ezt a folyamatot segitették a kedvezd,
idoként regionalis egyezmények keretei kozott megfogalmazott vamszabalyok, pénziigyi és
egyéb 0sztonzok (UNCTAD, 2002a:VI).

A vertikalis specializacié kiilonosen magas az Eszak-Eszak iranya kereskedelmi
kapcsolatokban, de a 20. szazad utols6 tizendt évében tobb fejléddd orszag kereskedelme is

rendkiviil gyors iitemben névekedett'®’

(lasd a 17. tablazatot), amely részben szintén a
termelésmegosztas dinamikajanak volt kdszonheto.

A mar emlitett multilateralis és/vagy regionalis liberalizacion til tobb orszag modositotta
vamrendszerét ugy, hogy vammentességet nyujtott azoknak a termékeknek, amelyek

exportcélu feldolgozasra vagy Osszeszerelésre érkeztek be az orszagba. Ezeket a

197 Lasd példaul Hummels és szerz6tdrsai (2001:92-93).
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kedvezményeket kezdetben csak az arra kijelolt kiillonleges teriiletek szaméara biztositottak,
majd késobb kiterjesztették a vamteriilet tovabbi részeire, akar egészére is. A fejlodd orszagok
mellett a fejlettek is vampreferencidkkal tdmogatjak a termelési folyamat fragmentaciojat,
amennyiben is kedvezményesen vamoljak el azokat a termékeket, amelyek eldallitdsahoz
kiilfoldon hazai alapanyagot hasznaltak fel (WTO, 2000:13-15).

10. abra: A termelésmegosztas legdinamikusabb agazatai

A kdzblls inputok felhasznalasanak valtozasa, A kulféldi leanyvallalatok exportjanak valtozasa,
1982-1994 1982-1998
Az amerikai lednyvéallalatok kozbiilsé termék importja az Az amerikai lednyvallalatok exportidnak ardnya a teljes értékesités
értékesités ardnyaban (%) szazalékaban
25 70 1998 1982
20 - 60 i = ]
1982 19}94 50
15 f T 40
10 — 30
20
2 i 10
0 | | | | 0 T T T 1
Feldolgozbipar Ipari gépek és  Elektronikai és Szallitdeszkozok Feldolgozoipar lpari gépek és  Elektronikai és  Szallitoeszkozdk
berendezések egyéb berende- berendezések egyéb berende-
zések zések

Forras: World Bank (2003:56), 2.10. abra.

17. tablazat: A termelésmegosztas jelentésége egyes orszagok gazdasagaban

Orszag Az export novekedése, Az bsszeszerel6 Az bsszeszerel6 export
1990-1999 (%) kereskedelem aranya, értéke,
1998 (%) 1998 (milliard $)
Dominikai Koztarsasag? n.a. 82,2 4.1
Tunézia 5,9 67,4 4,0
Kina 13,5 56,9 104,6
El Salvadorb 16,8 48,6 1,2
Fiilop-szigetek 16,5 40,9 12,1
Mexiko 14,4 46,2 53,1
Marokkd 6,4 34,7 2,6
Banglades® 15,2 13,4 0,7
Vilag 5,4 .

21993 és 1998 kozott az export évente 9,2%-kal nétt, a vilag 6sszexportja pedig 7,7%-kal
b Az 1991-1999 kozétti évekre vonatkozé adat
¢ Pénziigyi évekre vonatkozd adat

Forras: WTO (2000:15), I1.5. tablazat.

Itt rogton érdemes azt is megjegyezni, hogy az ezekre a kedvezményekre vonatkozd
statisztikak félrevezetdek lehetnek a jelenség dinamikajanak értelmezésében, amennyiben egy
elmélyiilé regionalis integracioban résztvevo partnerek kozotti termelésmegosztasrol van szo.
Jo példa lehet erre az USA-Kanada, az USA-Mexiko viszonylat, vagy az Eurdpai Unid ¢és a
2004-ben csatlakoz6 orszagok példéja, ahol a partnerek kozott az integracid adott fazisaban

el6alldo vammentesség miatt a kordbban a termelésmegosztds 0Osztonzésére kialakitott
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vameljarasok hatdlya és igy statisztikai aldl kikeriilnek ezek a tranzakciok, és atkeriilnek a
,,sima”, vammentes korbe.

A termelésmegosztasi kedvezmények, a regiondlis integraciok szaporoddsa, az export
novekvo importtartalma uj, erételjesebb megvilagitasba helyezték a szarmazasi szabalyokat és
a helyi tartalomra vonatkozé eldirdsokat mind kereskedelempolitikai, mind statisztikai
értelemben. A teriileten nem léteznek nemzetkozi standardok, ezért a regiondlis integracios
egyezmények nagy teret szentelnek ezek kimerité rendezésének, nehogy a résztvevd felek
kereskedelempolitikai érdekei sériiljenek.

Az elmélyiil6 regionalis integracio hatdsai a termelésmegosztasra nem egyértelmiiek. Ez jol
szemléltethetd a fentebb emlitett orszagok és integraciok példajan. Ahogyan a fokozatos
liberalizacid megtorténik, két hatassal szamolhatunk.

1. Egyrészt csokkenhetnek a termelésmegosztassal kapcsolatos tranzakciok, hiszen

a) az integracion (NAFTA-n vagy EU-n) kiviili anyagokra a szigorodd szarmazasi
szabalyok miatt egy atmenet id6szak utdn mar nem érvényesithetd a vammentesség vagy
vamvisszatérités;

b) tiszta, neoklasszikus kereskedelemelméleti szempontbol pedig az orszagok kozotti
konvergencia eltlinteti a termelésmegosztas alapjait, hiszen a tényezdarak kiegyenlitddnek.
Tudjuk azonban, hogy a tényezdar-kiegyenlitddés kiillonbozé okok miatt csak korldtozottan
miikodik.

2. Ellensulyozhatja a csokkenést, ha

a) a harmadik orszagbeli passziv fél az integracios tagsagot kockéazatcsokkentd tényezoként
értékeli €s leanyvallalatot hoz létre a csatlakozo orszagban, és/vagy a helyi beszallitok aranyat
noveli, hogy megfeleljen a kedvezményes banasmddnak;

b) az Eszak és Dél vagy Nyugat és Kelet kozott elmélyiilé integracié sztonzést ad — ismét
csak példdul az alacsonyabb iizleti kockdzatok miatt — a termelésmegosztasi és/vagy
tokekapcsolatoknak is, ahogyan azt megfigyelhettiikk példaul az USA és Mexikd esetében.
Ehhez még hozzijarulhat az is, hogy a termelésmegosztassal kapcsolatos adminisztrativ
formalitasok is rendkiviili mértékben csokkennek (mint példaul a kelet-europai csatlakozott
orszagok és az EU viszonyaban) — dsszességében tehat alacsonyabbak lesznek a koordinacid
koltségei.

Az empirikus adatok a globdlis outsourcing novekedését bizonyitjdk. Hummels és
szerzotarsai (1998), (2001) becslései szerint a kozbiilsé termékek kereskedelme, a vertikalis
specializacid, a vilagkereskedelem 30 szazalékat alkotja és 30-40 szazalékkal nétt az elmult
huszonot évben. A korszak vilagkereskedelmének dinamikus novekedésébdl 30 szézalék

magyarazhat6 a vertikalis specializaci6 egyre intenzivebbé valasaval (/1. abra).
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11. abra: A nemzetkozi termelési halozatok sulyanak valtozasa

A kbzbllsd termékek importjanak valtozasa, 1974-1993 A termelési hal6zatok sulyanak valtozasa, 1974-1993
A feldoigozdipar importdlt kazbalss termék inpulfainak ardnya az osszes felhaszndlt kozbolss Az exportba bedpild importalt a teljes
input ardnyéban (%) szézalékdban
25 20
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<0 ' 16
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Kirdlysag Kiralysag

Forras: World Bank (2003:56), 2.10. abra.

A globalis outsourcing, vilaggazdasagi jelent0ségének novekedésével, a fejlodd orszagok
szdmara is egyre fontosabba valt (/2. dbra), érdekeltté téve Oket piacaik megnyitdsaban ¢és a
nyitottsag fenntartdsdban. Ennek koszonhetden a kereskedelemnek ez a formdja nemcsak
hogy rendkiviil dinamikusan nd, hanem gyakorlatilag szinte teljesen mentes a
protekcionizmus akadalyaitol.

A fejlodé orszagok szamara a termelésmegosztas az export, a kibocsatds ¢és a
foglalkoztatottsag novekedésén tal tovabbi potencialis elénydket tartogathat, mégpedig a
fejlett és hatékony eljarasok abszorpcidjanak lehetdségét, amelybe beletartozhat a modern
technologia, menedzsment ismeretek elsajatitasa €s informacids aszimmetridjuk csokkenése a

szorosabb vilagpiaci integracionak kdszonhetden.

12. abra: A fejlédo orszagok szerepének valtozasa a globalis outsourcingban
Az alkatrészek és részegységek kereskedelmének aranya (%)
1981 2000
Kelet-azsiai fejléds Egyéb fejléda Kelet-azsiai fejlédé

orszagok orszagok orszagok
3 14 7

Egyéb fejl6dd
orszagok
1

Fejlett orszagok
96

Forras: World Bank (2003:61), 2.15. dbra

125



Ezeknek az elényoknek a megragadasa rendkiviil fontos, sikertelenség esetén ugyanis
elveszett kereskedelmi lehetdségekkel és koltségvetési bevételekkel, alacsonyabb nemzetkozi
versenyképességgel kell szamolniuk. Ha elfogadjuk a becslést, miszerint a nemzetkdzi
kereskedelmi tranzakciok koltsége az Osszkereskedelem értékének mintegy tiz széazalékat
teszik ki (UNCTAD, 1996:20), jol érzékelhetjiik a hatékonysag novelésének kézzel foghato
eldnyeit.

A fejlédd orszagok kapcsoldodhatnak ezekhez a termelési lancokhoz egy olcso,
munkaintenziv inputokat vagy termékeket keresd, egyszerli integracids vagy outsourcing
stratégiat folytatd transznaciondlis vallalat haldzatan keresztiil, de lehetdségiik nyilhat, hogy
részt vegyenek valtozatosabb, szofisztikaltabb tevékenységekben, ha rendelkeznek olyan
elényokkel, amelyek Ilehetévé teszik, hogy jelentdsebb funkciokat toltsenek be a
multinaciondlis termelési rendszerben (UNCTAD, 1996:20). Ha ezek a jelentdsebb funkciok a
modern termelésmenedzsmentben (pl. just-in-time rendszer) jelentkeznek, fontos lehet az
anyavallalathoz vald foldrajzi kozelség is. Mas esetekben — K+F, call-centerek stb. — a
modern kommunikacios technolégidknak koszonhetéen a tavolsag szerepe elhanyagolhatd is
lehet, ilyenkor mas tényezdk, elsOsorban a humdén erdforrdas megfelelé képzettsége a
kulcsjelentdségti.

Ernst (2003:17) a terliletre vonatkozo6 elméleti munkak legfontosabb megallapitasait harom
pontban Osszegzi: 1) a termelés egyre inkabb fragmentalttd valik, a termelési folyamat részei
tobb orszagban szorodnak szét, igy emelkedik a koztes termékek kereskedelmének aranya a
vilagkereskedelemben, ii) a foldrajzilag szétszort termelési-beszallitdoi bazisok globalis
termelési haldzatokban reintegralddnak, iii) azok az orszagok és régiok, amelyek képesek

voltak bekapcsolodni ezekbe a haldzatokba, azok tudtak a leggyorsabban iparosodni.

4.2. A fragmentacio dinamikdja

A jelenség mérése nem magatol értetédod, vagy egyszerti dolog, hiszen a kereskedelmi
statisztikdkban explicit médon nem jelenik meg, a szambavételi rendszereket is csak az elmult
évtizedben alakitottadk at olyan iranyban, hogy konnyebbé tegye a kalkuldciokat, amelyek
persze tovabbra sem problémamentesek. Terjedelmi okokbol csak azokkal a fontosabb
tanulmanyokkal foglalkozom, amelyek nem csak egy, hanem tobb fejlett orszag
szempontjabol vagy globdlisan probaljak a nemzetkozi fragmentacid jelentdségét ¢és

. .1
tendenciait bemutatni'®®.

198 Az egyes orszdgokra vonatkozo adatokért lasd a 18. tabldzatban felsorolt irodalmakat.
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Campa—Goldberg (1997) az Egyesiilt Allamok, Kanada, az Egyesiilt Kiralysag és Japan
feldolgozoiparat vizsgalja, az agazat kiils6 orientdcidjanak valtozasara fokuszalva. Az
outsourcing szamszerusitését az input-output tablak és a kereskedelmi adatok input
koefficienseinek segitségével végzik. A fragmentacidt viszonylag altalanosan értelmezik, azt
az importalt kozbiilsé termékeknek az dgazati termelés értékéhez viszonyitott aranyaként

kozelitik.

n-1
2.m'pld,
= /55/
VP'

t

ahol i az output el6allito 4gazat, j a termelési inputot eldallito dgazat, m/ az import aranya j

(24

agazat inputfelhasznaldsaban a ¢ id0szakban, p,"q; a j agazatbol szarmazo6 inputok értéke az i

i
4dgazatban a r id8szakban, VP’ pedig az i 4gazat ¢ id8szakbeli teljes termelése.

Az Egyesiilt Allamokban a mutaté atlagos értéke az 1974-es 4,8%-rol 1995-re 8,2%-ra
emelkedett, Kanada esetében két évtized alatt 15,9%-r6l 20,2%-ra, az Egyesiilt Kiralysdgban
13%-161 22%-ra ndtt, mig Japan esetében 8,24%-r61 4,07%-ra csokkent.

Kimutattak tehat, hogy az USA, Kanada és az Egyesiilt Kiralysag feldolgozoipara novekvd
mértékben tamaszkodik importalt inputokra, mig Japan esetében a tendencia éppen
ellentétes'®’.

Egyetérthetiink Feenstraval és Hansonnal (1999:924) abban, hogy ez koncepcio tul tag,
mivel nem tiikrozi vissza az outsourcing szempontjabol kdzponti ,,csinald vagy vedd” (make
or buy) dontést. A mérdszamba bekeriilnek ugyanis olyan koztes termékek is, ahol a
megrendeld szdmara nem forog fenn realis alternativaként a sajat integralt gyartas lehetosége,
mas agazatok termékeir8l 1évén sz6'’. Feenstra és Hanson a mutatot Ggy sziikitik, hogy csak

1'"" szarmazo6 kiilfoldi inputokra terjesztik ki figyelmiiket.

az ugyanabbol az iparagbo

Yeats (1998), illetve Ng—Yeats (1999) a termelésmegosztdas mérésének statisztikai
nehézségeit hangstlyozzak, ami abban all, hogy csak a SITC osztalyozasi rendszer 2.
reviziojatol kezdve lehetséges a végtermékek, illetve az alkatrészek és részegységek
kereskedelmi adatainak megkiilonboztetése, raadasul az is csak a gép- és szallitdeszkoz-
gyartas csoportban (SITC 7)'"2. A problémat némileg ellenstilyozza, hogy ez a szektor a vilag
feldolgozoéipari kereskedelmének csaknem feléért felelds. Yeats (1998) szamitasai szerint,
melyekben a fragmentaciot az alkatrészeknek és részegységeknek az Osszkereskedelemben

mért aranyaval kozeliti, a termelésmegosztas altal generalt aramlasok a vilagkereskedelemnek

199 Utébbi hdrom orszdg esetében az elemzett periodus 1974-t61 1993-ig tart.

70 plasztikus példat is hoznak erre (uo.): ha egy amerikai autégydrté kilfoldrdl szerzi be az acélt és a gumiabroncsokat, az
bekeriil Campa—Goldberg (1997) mérdszamaba, ebben az esetben azonban mégsem beszélhetiink outsourcingrol, hiszen nem
Jjelenik meg redlis alternativaként, hogy az amerikai cég maga dllitsa el6 ezeket az inputokat.

7LSIC 2 szamjegyii osztalyozds szerint.

72 Nem lehetséges példaul a vegyiparban vagy egyéb feldolgozdipari teriileteken, ezért a termelésmegosztds nagysigdra
bemutatott szamok also becslések.
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hozzéavetdlegesen 30 szazalékat teszik ki. Az OECD szintjén az alkatrészek ¢€s részegységek
kereskedelme az  autdgyartdsban (az  Osszes 25%-a), az irodaigép- ¢és a
telekommunikécioseszkoz-gyartasban (35%), illetve a kapcsoloberendezések eldallitdsaban
(10%) a legmagasabb'”. Kiemeli, hogy az alkatrészek és részegységek kereskedelmének
novekedési liteme a vizsgalt 1978-1995 kozotti periddusban magasabb volt, mint a
végtermékeké és hogy jelentdsége nétt az Eszak—Dél kozotti kapesolatokban.

Hummels és szerzotarsai (1998) a vertikalis specializacié terminust hasznalva és azt mérve
szemléltetik a termelésmegosztas jelentéségének ndvekedését a vilagban. A vertikalis
specializacidt tulajdonképpen az exportba beépiild importalt inputokon keresztiil ragadjak
meg. Vertikalis specializacidra akkor keriil sor, ha: 1) a termékeldallitas tobb, egymast kovetd
fazisban torténik, i) ketté vagy tobb orszdgban képzddik hozzaadott érték a termékeldallitas
soran, iii) legaldbb egy orszdg importalt inputokat hasznal fel a termelési folyamataban, és a
képz6do outputnak — amely lehet koztes- vagy végtermék is — legalabb egy részét exportalja.
A jelenség dinamikajat elsésorban esettanulmanyok, illetve 1968 ¢és 1990 kozott kilenc OECD
orszag input-output tablainak segitségével mutatjak be. Ravilagitanak arra, hogy a kisebb
orszagok szamara a fragmentacionak nagyobb jelentdsége van mint a nagyoknak'’*, amit a
nagyobb gazdasagokban jobban elérheté méretgazdasagossaggal indokolnak. Szektorialis
elemzéseik azt mutatjadk, hogy azokban az dgazatokban — vegyipar, gépgyartas — a legnagyobb
a vertikdlis specializaci6 novekedése, amelyek az exportndvekedés szempontjabdl is
leginkdbb az élen jarnak.

Jones—Kierzkowski (2001b) szintén — amerikai, eurdpai és délkelet-dzsiai — példakon,
esettanulmanyokon keresztiil mutatjak be a fragmentacié jelentdségének novekedését a
fotoiparban, az elektronikéban és a gyogyszergyartasban.

Hummels és szerzotdarsai (2001) a vertikdlis specializdcid mérésére bevezetik a VS és VSI
mérdszamokat, amelyek azt hivatottak tiikrozni, hogy a jelenségnek import és export oldala is

van:

1,
Vs, =| — |x_ és /56/
GOki

X
— 157/
A GOﬁ

VSl = Z XI,

ahol k és i az orszag, illetve az agazat. /] az importalt koztes termékek értéke, GO a bruttd

kibocsatas, X az export, X7 az exportal koztes termékek értéke, j pedig a k orszag exportjanak

I3 Ng—Yeats (1999) a tranzisztorok és a félvezetbk kereskedelmének jelentéségét mutatia ki a délkelet-dzsiai
termelésmegosztasban.
" Hummels és szerzétarsai (2001) ugyanerre a kévetkeztetésekre jutnak.
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célorszaga. A VS és VSI segitségével kimutatjak'”, hogy a teljes vertikalis specializicié
(VS+VS1) a vilagexport kb. 21 szazalékaért felelds, ami 20 év alatt csaknem 30 szazalékos
novekedést jelent, illetve, hogy a termelésmegosztds elmélyiilése indokolja a
vilagkereskedelem 1970 és 1990 kozotti novekedésének 30 szdzalékat.

Ishii-Yi (1997), majd ennek tovabbfejlesztéseként és kiterjesztéseként Yi (2003) egy a
Hummels és szerzotarsai (1998), (2001) altal empirikusan vizsgalt, rendkiviil fontos kérdés
elméleti magyarazatdhoz hivjak segitségiil a vertikalis specializaciot, ez pedig a
vilagkereskedelem ¢és a vildgtermelés eltér6 novekedési iiteme. A vilagkereskedelem
novekedési iiteme az elmult 50 évben rendiviil dinamikus volt, majdnem miden évben
meghaladta a vildgtermelés novekedését. A témaval kapcsolatos kutatdsok ennek okaként
leggyakrabban a kereskedelem akadalyainak, a szallitdsi és kommunikaciés koltségeknek a
csOkkenését jelolik meg. Ishii-Yi, illetve Yi teoretikusan is kimutatjdk, hogy a vertikalis
specializacid beépitésével jelentds mértékben nd a korabbi elméleti modellek magyarazé ereje
a fenti jelenség tekintetében. Ennek alapja leegyszerusitve az, hogy az orszagok egyre inkabb
a vertikalis termelési lanc bizonyos szakaszaira specializalddnak, ami miatt outputjaik mint
kozbiilsé termékek Gjra €és Gjra atlépik a hatart, igy a fragmentacio tobbszords kereskedelmi
aramlésai révén felerdsiti a liberalizacio hatasat'’®,

A modszertani problémak miatt a szerzOk ugyan eltérd6 moddon kozelitették meg a
nemzetkdzi  termelésmegosztas  kérdéskorét, azonban  eredményeik  erdteljesen
Osszecsengenek: a fragmentacid vilaggazdasagi silyanak szamottevo novekedését tiikrozik az
elmult negyed szdzadban és ramutatnak potencidlis novekedési forrasként betdltott szerepére

1S.

4.3. A fragmentdcio elméletei

A nemzetkozi termelési tevékenységgel kapcsolatos kutatasok rendkiviil szertedgazoak. Ezek
egy része az egyes vallalatok szemszogébdl vizsgalja a kérdést. Ilyen a globalis termelési
halozatok elmélete (Ernst, 1999), amely az értéklanc vallalati és nemzeti hatarokon atnyulo
kiterjedésével foglalkozik, kiilonos tekintettel a fejlett technologiat képviseld dgazatokra mint
példaul az ICT-szektor'”’. Hasonl6 ehhez Gereffi (1994) globdlis druldnc (global commodity
chains) tedridja, amelynek politikai gazdasagtani vonatkozasai is vannak, hiszen nagy

szerepet tulajdonit a vallalatok és beszallitoik kozotti hatalmi viszonyoknak is.

73 Kalkulaciéjukba 10 akkori OECD orszdgot, illetve [rorszdgot, Koredt, Mexikot és Tajvant vontdk be.

176 i (2003) dinamikus ricardéi modelliében az amerikai kereskedelem névekedésének 50%-dt képes megmagyardzni a
vamcsokkentések és a vertikalis specializacio segitségével, amely szignifikansan magasabb, mint a fragmentdcio nélkiili
modellek magyarazo ereje. A maradék 50% feltehetéen csokkenne ha novelnénk az orszagok és a termelési szakaszok szamdt
a modellben, kezelnénk a szallitdsi koltségeket és az orszagok kereskedelmi liberalizdciojanak eltérd mértékét (Yi, 2003: 92-
93).

77 Informdcids és kommunikdcios technolégia (Information and Communication Technology).
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A skala masik végén a nemzetkozi termelésmegosztas vagy mas modon megfogalmazva az
amely az utdbbi tiz-tizenot évben kezdett egyre nagyobb jelentdséget tulajdonitani a globalis
termelés szervezeti valtozasainak mint a kereskedelem szerkezetét meghatarozoé tényezdknek.

A nemzetk6zi termelésmegosztassal kapcsolatos elméleti irodalomnak harom nagy agat
kiilonboztethetjiik meg.

1. A vertikalis multinacionalis vallalatok elmélete azokkal az esetekkel foglalkozik, amikor
csak fOldrajzi fragmentécio torténik és szervezeti nem, azaz az anyavallalat elénydsebbnek
latja a termelésmegosztast integralt vallalati kereteken beliill végrehajtani. A teriilet
legfontosabb elméleteinek és empirikus tapasztalatainak Osszefoglalasa megtalalhat6 a 3.2.3.
alfejezetben.

2. A masodik jelentés ag a wvallalat hataraival foglalkoz6 irodalom részeként is
aposztrofalhatd internalizdcios kérdéskor, amely raépiil az 0j kereskedelmi elméletekre
(részletes vizsgalatara a 3.2.4. alfejezetben keriilt sor).

3. Jelen alfejezet a harmadik — eddig még nem targyalt — nagy agat, az outsourcingnak a
nemzetk6zi kereskedelemmel kapcsolatos aspektusait elemzi, amely foként a tradicionalis
kereskedelmi elméleteket hivja segitségiil, és harom kérdésre keresi a valaszt: i) melyek a
fragmentécio okai, ii) hogyan hat az a részes orszagok kereskedelmének szerkezetére, iii)
milyen joléti, jovedelemeloszlasi hatdsai vannak — foként a munkakeresletet és a relativ
béreket tekintve. Az elméletek rovid bemutatdsa soran csak azokkal a teoriakkal foglalkozom,
amelyek kozvetlen modon kothetdk a nemzetkdzi kereskedelem témakoréhez és azt jelentds

mértékben gazdagitottdk vagy arnyaltak.

4.3.1. A fragmentdcio nemzetkozi kereskedelemmel kapcsolatos aspektusai

Az ebbe a csoportba sorolhatdo elméletek tehdt a fragmentalt termékekkel valo
kereskedelem hatasat vizsgéljak az orszagok kereskedelmi specializaciojara, illetve a
tényezOarakra. A teriilettel foglalkozd6 nemzetkdzi kdzgazdaszok jelentds része a ricardoi,
vagy a Heckscher—Ohlin-féle modellt, illetve ezek kombindciojat hivta segitségiil a jelenség
magyarazatdhoz.

A modellek kifejlesztését jelentdsen 0sztondzték azok az empirikus kutatdsok, amelyek
ramutattak, hogy az USA-ban, de altaldban a fejlett orszdgokban tartosan megfigyelhetd
tendencia a képzett munkaerd relativ bérének emelkedése a képzetlenéhez képest vagy utobbi

8

csoport munkanélkiiliségének emelkedése'’®. A felmeriilé kérdés az, hogy mennyiben

tulajdonithatd e folyamat a technoldgia fejlddésének, amely megvaltoztatja a munkaerd

78 Erek dttekintését lasd példaul Feenstra—Hanson (2001) miivében.
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keresletének szerkezetét és/vagy mennyiben a nemzetkdzi kereskedelemnek ¢és a
fragmentacionak'"”.

A modellek els6 nagy csoportja — Sanyal-Jones (1982), Sanyal (1983), Hummels és
szerzotarsai (1998), a ricardéi modellen alapszik. Mésok, mint példaul Feenstra—Hanson
(1995), (1996), (1997), (2001), Arndt (1997), (1998), (2000a), Deardorff (2001a), (2001b),
Jones—Kierzkowski (2001a), (2001b), a Heckscher—Ohlin-modellhez folyamodnak vagy
mindkettd aspektusai szerepet kapnak modelljeikben.

Természetesen tokéletlen verseny koriilményei kozott is modellezhetd a jelenség, az
Eszak-Dél munkamegosztas empirikus tapasztalatai azonban inkabb a tradicionalis modellek
fel¢ terelik a kutatokat. Az elméletek feltételezik, hogy a tényezdar-kiegyenlitddés nem ment
még végbe, ¢és legtobbszor az outsourcing koltségeit is elhanyagolhaté vagy nulla

nagysaguként épitik be modelljeikbe. Az egyes elméleteknek a munkaerdpiacra vonatkozé

predikcidi igen eltérdek is lehetnek

4.3.2. Tobbszektoros modellek

A fragmentécioval foglalkozo irodalom mai dramlata Jones—Kierzkowski (1990) miivével
indul, 6k vezetik be a termelési blokkok (production blocks) és a szolgaltatasi kapcsolatok
(service links) fogalmat (/3. abra), illetve Ok hasznaljak eldszor a jelenség leirdsara a
fragmentacio szot.

Integralt termelés esetében a termékeldallitas egyetlen termelési blokkban megy végre, ha a
folyamat fragmentalt, a termelés legalabb két blokkra van osztva, amelyeket termeldi
szolgéaltatasok kotnek Ossze, illetve koordindlnak. Feltételezik, hogy a tisztdn hazai termeldi
szolgaltatasok kevésbé koltségesek, ha csak egy orszagban kell 6ket nyujtani, mint ha a
termelési blokkok tobb orszagban helyezkednek el. Masrészrdl felteszik azt is, hogy a
szolgaltatasok eldallitdsa soran erdteljesen érvényesiil a novekvo skalahozadék. Kiemelik a
szolgaltatasok, illetve ezen beliill a szallitasi, kommunikacioés és koordinacids koltségek
csokkenésének fontossagat, ramutatnak'™, hogy ezek a folyamatok a korabbi vertikalis
vallalatok egyre inkabb profitabilisnak talalhatjak egyes termelési blokkok kihelyezését mas

orszagokba. Az eltérd kiilfoldi termelékenység vagy tényezdarak csokkentik a koltségeit az

7% Az irodalomban jol ismert e teriileten Leamer (2000), illetve Krugman (2000) és Deardorff (2000b) eltér dlldspontja. Az
altalanos vélekedés az, hogy a technologiai fejlodés a képzett munkdsok iranydaban tolja el a munkaerd keresletét, novelve
azok relativ bérét a képzetlenekhez képest, és hogy erre a nemzetkozi kereskedelem valtozasai is hatdst gyakorolhatnak.
Krugman (2000) szerint a kereskedelem csak kis részben felelds a bérkiilonbségek novekedéséért, zart, vagy nagy nyitott
orszagok esetén kizarolag a tényezdspecifikus technologiai valtozasok (factor bias) relevansak. Leamer (2000) a
kereskedelem hatdsat hangsulyozza, szerinte kis nyitott orszagok esetében csak az dgazatspecifikus technologiai valtozasnak
(sector bias) van hatasa a relativ bérekre. A vita nem dolt még el. Az empirikus munkdk arra utalnak, hogy a technologiai
valtozas hatasa a jelentdsebb, de a kereskedelem befolydsa is szignifikans.

%0 Iasd még ugyanerrél Jones (2000).
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adott fragmentum termelésének. Ezekkel szemben allnak a szolgaltatdsi kapcsolatok
l1étrehozasanak koltségei, amelyeket fixnek tekintenek. A fragmentacionak végsd soron a piac
nagysaga szab hatart (Jones—Kierzkowski, 1990, 2001a, 2001b).

13. abra: A fragmentadcio rendszere

Termelési .
T { e ]

Inout 1. termelési Szolgaltatasi 2. termelési Piacok
p blokk kapcsolat blokk
2. termelési

blokk
Szolgaltatasi Szolgaltatasi

/ kapcsolat kapcsolat
1. termelési 4. termelési Piacok
blokk blokk
\ Szolgaltatasi Szolgaltatasi
kapcsolat / kapcsolat
3. termelési

blokk

Forras: Jones és Kierzkowski (1990).

Els6 miivikben még hangsiulyozzdk a multinaciondlis vallalatok jelentdségét a
termelésmegosztasban, késébb (Jones—Kierzkowski, 2001a) ezzel szemben megallapitjak,
hogy a nemzetkozi szolgaltatasi kapcsolatok aranak csokkenésével, illetve azzal, hogy a
potencidlis nemzetkozi beszallitokkal, illetve kiilfoldi jogrendszerekkel kapcsolatos
informaciok egyre szélesebb korben elérhetdk, egyre kevésbé sziikséges, hogy a kiilonb6zo
termelési blokkok egy multinacionalis vallalat ,,védderny6je” alatt helyezkedjenek el.

Modelljiik 2*n*2-es. Két termelési tényezodt, illetve termelési blokkot, illetve n szamu
terméket feltételez. Az alkalmazott technoldgia fix koefficiensti, a szolgéltatdsi linkek
koltségeinek explicit modellezésétdl az egyszerliség kedvéért eltekintenek. A fragmentécio
kifinomultabb munkamegosztast tesz lehetévé — ennek megfelelden a végtermék ara csokken.
Az arak viselkedése az egyes szegmentumokban meghatdrozza, hogy az adott orszag képes
lesz-e folytatni a termelést legalabb egy szegmentumban. Ha ez bekdvetkezik és az egyéb
végterméekek arai nem valtoznak, a jolét ndvekszik. Ha azonban mindkét szegmentumban
erdsen csOkkennek az arak, az orszag teljesen elveszitheti a fragmentalt szektort, még akkor

181

is, ha a kezdeti termelése erésen arra koncentralédott'®'. Erdekes kérdés, hogy mi torténik a

joléttel ennek az orszagnak az esetében: az nem feltétleniill romlik. Amennyiben

ha vegyes szamdat elemekre bontandk szét.
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fogyasztoinak izlésvilaga olyan, hogy erdteljesen preferdljadk a fragmentalt eldallitast
végterméket, az arak csokkenése karpotolhatja oket.

A béreket illetéen a kdvetkezd a modell predikcidja: ha a nemzetkozi kereskedelem miatt
mindkét szegmens termelése versenyképtelenné valik, ennek hatdsa a tényezdarakra az orszag
tényezdellatottsagi aranyatol fligg. Kimutatjak, hogy a bérek esése még akkor sem kovetkezik
be feltétleniil, ha az orszag a munkaerdé-intenziv szektorat vesziti el — ugyanis nem elsésorban
a taléld szektor tékeintenzitdsa a meghatdrozo, hanem a fragmentalt szektornak a gazdasag
tobbi agazatdhoz viszonyitott relativ tokeintenzitdsa. A munkasok akkor jarnak jol, ha a hazai
szektorok munkaintenziv végén kdvetkezik be a fragmentaci6. Tehat ha egy orszag tokében
eléggé gazdag ahhoz, hogy a fragmentéacid utdn tobb tokeintenziv végterméket és alkatrészt
gyartson, akkor relativ bérei ndvekedni fognak. Mindezek fényében indokolatlannak tiinnek a
fejlett orszagok munkavallaloinak, szakszervezeteinek félelmei a termelésmegosztastol. A
fenyegetettséget egyébként leginkabb az alacsonyan képzett munkavéllalok érzik, akik attol
tartanak, hogy az outsourcing realbéreik csokkenéséhez, vagy egy rugalmatlanabb
munkaerdpiacon munkanélkiiliséghez vezethet.

Arndt (1997), (1998), (1999), (2000a) modelljeiben Joneshoz és Kierzkowskihoz hasonlo
kovetkeztetésekre jut, bar arnyalja a képet, hogy az ¢ modelljeiben a termelési fiiggvények
nem konstans koefficiensiieck. Nem feltételezi azt sem, hogy az 4rak a finomabb
munkamegosztds miatt csokkennének, igy figyelemmel kell lenni a cserearanyok valtozasaira
is. Arndt tanulmanyainak egy masik sorozataban (2000b), (2001a), (2001b), (2001c), (2002),
(2003) kiilon figyelmet szentel a fragmentécio és a gazdasagi integraciok viszonyanak.

Arndt  (1997), (1999) 2*2*2-es  Heckscher—Ohlin-i  modellben  vizsgdlja a
termelésmegosztas hatdsat egy kis orszdgra. Intellektudlis vonzereje abban rejlik, hogy
ramutat, hogy a fragmentacido nem feltétleniil hatranyos egy tokében relative gazdag orszag
alacsonyan képzett munkaerejére, hiszen az olcsé munkaer6hoz igy hozzajuté cégek
termelékenyebbé valnak és kiterjesztik termelésiiket. Arndt szerint az ezzel jard pozitiv
hatasok tulszarnyaljak a negativ hatasokat, azt hogy a hazai munkaerd egy részét kiilfoldivel
helyettesitik. Ha a munkaintenziv ipardg munkaintenziv részeinek kihelyezésére kertl sor, az
csokkenti a bérkiilonbségeket, ha ugyanez a tékeintenziv ipardgakban torténik meg, novelheti

182
azokat ™.

Megallapitja, hogy a fragmentdcio révén a fejlodé orszdgok fejlettebb és
szofisztikéltabb termékvonalak tapasztalt termeldivé valhatnak, mig a termelésmegosztas
hianyaban a teljes végtermék eldallitasi vertikumban kellene Onerejiikbdl versenyképessé
valniuk. Nagyon hasonléak 1998-as cikkének kovetkeztetései is (Arndt, 1998). A

fragmentacio a relative munkaintenziv szektorban emeli a béreket. Ha a munkaeré homogén

2 Hasonlo kovetkeztetésekre jut Deardorff (2001b) is, modelljeik alapvetd kiilonbsége azonban, hogy Arndtéban nyitott,
diverzifikalt orszag, Deardorfféban pedig teljes mértékben szakosodott gazdasag szerepel.
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¢s tokéletesen mobil, ez a hatas szétterjed az egész gazdasdgban. Ha a munkaerd specifikus, a
terjedés csak korlatozottan megy végbe, azaz kizardlag vagy foként a termelésmegosztasban
résztvevlé szektorok munkdsai latjdk haszndt az outsourcingnak. Nagy orszagok esetében
jelentésége van a cserearanyok valtozasanak is, az tovabbi jolétndvekedés forrasa lehet.

A fragmentacié hatdsaival kapcsolatos bizonytalansag tovabb ndvekszik, ha egy
altalanosabb, tobbfaktoros és tobbtermékes modellt vizsgalunk. Deardorff (2001a) 1ényeges
megallapitdsa, hogy ha a tényezdar kiilonbségek elég nagyok, mig a szallitasi koltségek
alacsonyak, még akkor is sor keriilhet fragmentacidra, ha a termelési szakasz a kihelyezés
utdn tobb erdforrast hasznal mint az integralt termelés esetében. Kimutatja, hogy a
termelésmegosztas altalaban noveli a tényezdar-kiegyenlitddés esélyét, hiszen megnovekszik
azon tevékenységek szama, amelyek ennek a folyamatnak potencialis kozvetitéi lehetnek'™.
Hangsulyozza azonban (Deardorff, 2001b) hogy a tényezdarak akar tavolodhatnak is a
fragmentdcié hatasdra. A dontd tényezd, akdrcsak a mar emlitett modellekben az egyes
fragmentumok relativ tényezdintenzitasa, illetve fragmentaciot megel6z6 termelés relativ
tényezOintenzitasa az egyes orszdgokban. Ehhez hasonl6 kdvetkeztetésre jut Venables (1999)
is. Utobbi elméletnek az a sajatossdga, hogy a fragmentaciét multinacionalis vallalati
kereteken beliill modellezi. A fragmentacié kovetkezményeként Ilétrejohetnek vertikalis
multinaciondlis vallalatok, amit nem nehéz belatni (amikor a downstream tevékenység
munkaintenziv), de horizontalisak is, melyeket ugy kell elképzelni, hogy a cég valamely
résztevékenysége replikalodik tobb helyen — a termelés (tOkeintenziv) upstream szakaszat
megtartva egyetlen orszagban, a downstream tevékenységet tobb orszagba telepitve, hogy ily
modon elégitsék ki a helyi keresletet.

A fragmentéacio versenyképesség noveld hatasa két forrasbol adodhat: vagy a technikai
fejlodésbol, azaz abbdl, hogy a szegmentumok egyiittesen, adott tényezdarak mellett kevesebb
tényez6t hasznalnak fel a végtermék eldallitasahoz, vagy az orszagok kozotti tényezdéar
kiilonbségekbol, amelyek lehetové teszik, hogy legalabb egy fragmenst olcsdbban allitsanak
eld egy masik orszagban (Deardorff, 2001b).

Arndtnak a regionalis integraciok €és a fragmentacidé kapcsolatara vonatkozo vizsgalatai
kiemelik, hogy az integraciok létrehozasa soran nem csak a végtermék-kereskedelem
liberalizacigjanak hatasaival kell szdmolnunk, hiszen ezek az egyezmények az esetek
tobbségében az alkatrészek kereskedelmét, illetve a tOkedramlést is szabadabba teszik.
Kovetkeztetései egybehangzdak: a nemzetkdzi munkamegosztas kiterjesztése az alkatrészek

¢s részegységek gyartasanak szintjére — tudniillik a fragmentacié — egyértelmiien jolétnoveld

183 Deardorff (2001a) legfébb megdllapitisai a kovetkezék: i) ha a fragmentdcié nem véltoztatia a termékdrakat, akkor
noveli a kibocsatas értékét barmely orszagban, ahol sor keriil ra, illetve a vilag egészét tekintve is; ii) ha a fragmentdcio
megvaltoztatia az arakat, a csereardnyok valtozasan keresztiil csokkentheti adott orszag jolétét, iii) még ha egy orszagban
névekszik is a jolét a fragmentdcio miatt, elképzelhetd, de nem sziikségszerii, hogy adott tényezd tulajdonosai az adott
orszagban kedvezétlenebb helyzetbe keriilnek, iv) a fragmentdcio a tényezéar-kiegyenlitédés forrdasa lehet.
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hatasu, ha nincsenek kereskedelmi akadalyok. Ezek a hatasok azonban nem fliggetlenek a
kereskedelempolitikai rezsimtdl, protekcionista eszkozok jelenléte esetén a fragmentécio
novelheti és csokkentheti is a jolétet. Kereskedelemtereld hatdsukon keresztiil a regionalis
integraciok szarmazasi szabalyai, illetve helyi tartalomra vonatkoz6 eldirdsai szintén
jolétcsokkentd hatéssal jarhatnak (Arndt, 2001c).

Ha egy fejlodo és egy fejlett orszadg valamilyen preferencidlis kereskedelmi egyezményt kot
(lasd példaul a NAFTA-t), amely lehetdvé teszi az importald dgazatokban a specializaciot a
részegység eldallitds szintjén (azaz nem csak a végtermék-eldallitasban), a kibocsatés, a
foglalkoztatds és a bérek mindkét orszagban novekedni fognak. Gyakran ezt a finomabb
munkamegosztast a fejlettdl a fejléddbe iranyuld miikodotéke-aramlas felgyorsulésa is koveti
(Arndt, 2001a). Integralt gazdasagok kozt tehat nem csak az aruk dramlasa szabad, hanem a
termelés 1is szétterjedhet, amennyiben a hatdrokon atnyuldé termelés koordinacidjanak
koltségei csokkennek vagy csokkenthetdek a technologiai fejlédésnek vagy a liberalizacionak
koszonhetden (Arndt, 2000b). Az orszagok kozotti gazdasagi integracio tehat Osztondzheti
regionalis termelési haldzatok 1étrejottét, amely a komparativ elényokon alapuld finomabb
munkamegosztas révén csokkenti a régid termelési koltségeit, ndvelve annak vilagpiaci
versenyképességét. Ezt tovabb erdsitheti a kiterjedd termelésbdl adodd méretgazdasdgossag.
A termelési bazis szempontjabol tehdt érdemes inkabb a régid, mint a nemzetgazdasag
szintjén gondolkodni (Arndt, 2001b). Ha az integracido kereskedelemteremtd hatdsu a
kozbiilsé termékek esetében, az ndveli az esélyét annak, hogy jolétnoveld hatasu is lesz
(Arndt, 2001c). Masik oldalrdl pedig: ha az orszagok kozotti egyiittmiikodésben nem csak
kereskedelmi, hanem beruhdzasi liberalizacidra is sor kertil, illetve elérelépés torténik a felek
kozott a termelésmegosztasi kapcsolatok elmélyiilésében is, nagyobb esélye lesz annak, hogy
a partnerek kozotti szabad kereskedelemnek inkabb a kereskedelemteremtd, mintsem a
kereskedelemtereld hatdsai fognak érvényesiilni. Csokkenhet a kereskedelmi mérleg
érzékenysége az arfolyamvaltozasokra, mivel a fragmentacié révén adott orszag importja és
exportja kdzott szorosabb kapcsolat alakul ki (Arndt, 2003).

Deardorff (2000a) egy ezzel ellentétes hatast emel ki, ramutatva a krizisekkel szembeni
sebezhetdség ¢és a fragmentdcid kapcsolatdra. Megaéllapitja, hogy a legsikeresebb azsiai
gazdasdgok részben annak koszonhetik felemelkedésiiket, hogy jol haszndltdk ki a
fragmentéciobol szarmazo lehetdségeiket — ez azonban egyuttal sebezhetobbé is tette dket a
pénziigyi valsagokkal szemben. Ez annak tulajdonithatd, hogy egy fragmentacion alapulo
gazdasag érzékenyebb a kereskedelem kdltségeinek valtozasara — ha tehat egy pénziigyi krizis
ezeket noveli, pusztitd hatdsa is nagyobb lehet, mint egy zartabb gazdasag esetében.

Feenstra és szerzotarsainak (2002) empirikus vizsgdlata a piacismeretnek, az

informacioknak a jelentdségét hangsilyozza a nemzetkozi termelésmegosztasban. A szerzok
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kimutatjak, hogy a hongkongi kozvetitd kereskeddk bekapcsolasa a Kina és a vilag egyéb
részei kozotti globalis outsourcing tevékenységbe, a megrendeléknek 16 szazalékos joléti
nyereséget okoz, ami 1998-ban koriilbeliil 16 milliard dollarnak felelt meg — €s 1ényegében a
tranzakcids koltségek csokkenését jelzi ahhoz képest, mint ha a megrendeldk kozvetleniil

vették volna fel a kinai cégekkel a kapcsolatot.

4.3.3. Az egyszektoros és a foaramutol eltéro modellek

Feenstra és Hanson (1995), (1997) mas utat vélasztottak, hogy megvizsgaljak a
fragmentédcionak az amerikai és a mexikdi bérekre gyakorolt hatasat. Heckscher—Ohlin-i
modelljiik egyszektoros és két orszagbdl allo, egy végterméket allitanak el benne. Modelljik
predikcidja az, hogy a fragmentacio hatasara novekszik a képzett munkaerd relativ bére a
képzetlenhez képest. Ez a kovetkezOképpen magyardzhatd: ha a fejlett orszag (az USA) a
termék eldallitasanak a képzetlen munkaerdt intenziven haszndld szegmensét a fejlodobe
telepiti (Mexikd), akkor a termelés — a fejlett orszagban mindenképpen, a fejlédében a
fragmentacio el6tti helyzettdl fliggéen — a képzett munkaerdt a korabbi aranyokhoz képest
intenzivebben fogja hasznalni. Ennek kovetkeztében megnd a kereslet a képzett munkaerd
irant, ez pedig e munkavallaléi kor relativ bérének novekedéséhez vezet. Modelljiikben a
fragmentacionak olyan hatdsa van, mint egy a tényezdigényességet megvaltoztatd

technologiai fejlédésnek (factor biased technical change).

Kohler (2001) a specifikus tényez6k modelljét hasznélja fel a fragmentacid joléti és a
tényezOarakra gyakorolt hatdsanak vizsgalatara'®®, ahol a kétszektoros gazdasigban a munka
a mobil tényezd, bar a specifikus téke is mozoghat egy 4gazat szegmensein beliil. A
termelésmegosztasnak itt fix és valtozo koltségei is vannak. Kimutatja, hogy ha az alacsonyan
képzett munkaerdt intenziven alkalmazd szektorban torténik az outsourcing és ez kiilfoldi
kozvetlen beruhazassal jar egylitt, az alacsonyan képzett munkaerd hazai bére csokkenni fog,
fiiggetlentil a kiilonb6zo termelési szegmensek tényezodintenzitasatol. Utdbbiaknak csak akkor
van jelentdsége, ha a fragmentacid nem jar egyiitt kiilfoldi beruhazassal — ilyenkor a
munkasok csak akkor keriilnek rosszabb helyzetbe, ha a kihelyezett szegmens munkaintenziv.

Kohler (2003a) éltalanos, soktermékes és soktényezds modelljében, melyben a ricardoi és a
Heckscher—Ohlin-i nézépont is szerepet kap, a technoldgiai és tényezdar-kiilonbségek
motivaljak az outsourcingot. Hasonld kovetkeztetésre jut, mint tobb, kordbban emlitett
tanulmany, tehat hogy bizonyos esetekben az outsourcing kedvezd hatassal lehet az

alacsonyan képzett munkasok bérére, akkor is, ha a képzett munkaerdben relative gazdag

% Iasd még Kohler (2003b).
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orszdg a képzetlen munkaerdt intenziven hasznald termelési szakaszt telepiti ki az ilyen
munkaerdvel viszonylag jobban ellatott orszagba'®. Sokdimenzios modelljében Arndt (1997),
illetve Feenstra—Hanson (1995), (1997) modelljei specialis alapesetekként allnak eld.

Kohler (2004) legutobbi modelljében a hangsuly az eddig elemzett tényezok kolcsonds
fliggdségén van. Ennek egyik oldala az, hogy ha egy orszag a globalis outsourcingot valasztva
kihaszndlja a tényezddrak nemzetkdzi eltérését, és kihelyezi termelésének munkaintenziv
részét egy masik orszagba, akkor a hazai termelés tokeintenzivebbé valik, csokken a
munkaer0 iranti kereslet, igy a bérek is. Van azonban egy masik hatés is: az outsourcing altal
elérhetd koltségmegtakaritasok lehetové teszik, hogy a vallalatok tobbet fizessenek a hazai
tényezotulajdonosoknak — az persze a priori nem vilagos, hogy ez a bérek emelkedéséhez
vezet-e vagy mas tényezOk tulajdonosai keriilnek kedvezObb helyzetbe. A hangsuly itt azon
van, hogy mig a nemzetkozi tényezdar-kiilonbségek mozgatdrugdi az outsourcingnak, addig a
fragmentécio is visszahat a tényezdarakra.

Burda és Dluhosch (2001), (2002) szakitanak a mainstream, a tradicionalis kereskedelmi
elméleteket alkalmazo elemzési technikdval és tokéletlen verseny feltételei kozott vizsgaljak a
fragmentacid hatéasait. A kereskedelmi ¢és egyéb korlatok lebomlasaval csokkennek a
koordinaci6 koltségei, igy novekszik a termelés fragmentéltsdga, finomabba valik a vertikalis
munkamegosztas. Minél mélyebb azonban a termelésmegosztéds, annal képzettebb munkaerd,
menedzsment sziikséges a koordindcidhoz, amelynek koltségei csokkentik a szofisztikaltabb
munkamegosztasbol szarmazo koltségeldnyoket. E két tényezo egyiittesen hatarozza meg az
egyensulyi fragmentacié mértékét, szemben a korabbi modellekkel, amelyekben a nemzetkozi
tényezodar-kiillonbségek kaptak jelentds hangsulyt. A transznacionalizalodéas kiszélesiti a
munkamegosztast és noveli a képzett munkaerd irdnti keresletet — hiszen a fragmentalt
érteklanc iranyitasahoz egyre tobb lizleti szolgaltatisra van sziikség —, illetve e munkavallaloi
kor relativ bérét az alacsonyabban képzettekéhez képest.

Osszességében elmondhatjuk, hogy a fragmentaciora vonatkozé elméleti irodalom hasonld
problémakkal kiizd, mint a multinacionalis vallalatok teoridi, nem képes egyszerre
megragadni minden relevans kérdéskort. A termelésmegosztas esetében ez azt jelenti, hogy
azok a modellek, amelyek leirjdk a globdlis outsourcingot és annak mozgatorugoit, csak
elnagyolva kezelik annak jovedelemeloszldsi kovetkezményeit, mig azok, amelyek a
jovedelemeloszlas kérdéseit allitjdk fokuszba, leegyszeriisitik a termelésmegosztast eldidézo
erok leirasat, csak kevés teret szentelnek a technoldgiai és az iizleti kdrnyezet valtozasai altal
gyakorolt hatdsok bemutatdsanak. Mindemellett a kiilonbozé alapokon allé modellek igen
eltéré kovetkeztetéseket vonnak le olyan jelentOségteljes kérdésekben, mint példaul abban,

hogy milyen hatést gyakorol az outsourcing az alacsonyan képzett munkaerd bérére.

' Hasonlé kivetkeztetésre jut 2004-es tanulmdnydban is (Kohler, 2004).
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Az eltérések annak tulajdonithatok, hogy a szerzok igen kiillonb6zé megkozelitéseket
alkalmaznak egyrészt a fragmentacié okait tekintve. Mig példaul Feenstra és Hanson vagy
Kohler a nemzetkozi tényezdar kiilonbségeket hangstlyozza, addig Jones és Kierzkowski a
technologiai fejlédésnek a szolgaltatasok elérhetoségére €s arara gyakorolt hatasat emeli ki,
amely hatékonyabb koordinaciot tesz lehetévé. A modellek kiilonbségeire legplasztikusabban
Kohler (2001), illetve Egger—Stehrer (2003) alapjan tudunk rdmutatni — amely osztalyozas
szerint a fragmentacionak olyan hatésa van, mint a technoldgiai véaltozasnak.

1. Az egyszektoros modellekben (példaul Feenstra—Hanson, 1995, 1997) a fragmentécio
ugy hat, mint egy tényezOspecifikus technolédgiai fejlodés (factor bias), azaz a gazdasadg mint
egész tényezOhasznalata megvaltozik, igy a tényezdarak is. Az alacsony képzettségli
munkaerdt igényld szegmensek kihelyezése a fejlett orszdgban ahhoz vezet, hogy a gazdasag
relative intenzivebben fogja felhasznalni a képzett munkaerdt ez pedig noveli a képzett €s
képzetlen munkasok bérkiilonbségeit.

2. A két vagy tobbszektoros modellekben (példaul Arndt, 1997, Deardorff, 2001a, vagy
Kohler, 2003a) a nemzetkdzi termelésmegosztas hatdsa olyan, mint egy agazatspecifikus
technoldgiai valtozasé (sector bias), tehat e valtozas adott, az outsourcingban érintett
szektorban jatszodik le, és itt relativ koltségmegtakarito hatdsa van. Ennek
kovetkezményeként az 4gazat novekedni kezd, igy gyakorol tényezdigényességének
megfeleld befolyast az inputarakra. Ha az dgazat inkabb a képzett munkaerdt (t6két) hasznalja
intenziven, akkor a képzetlen munkaeré (a munkasok) kedvezdtlenebb helyzetbe keriil(nek).
A munkaintenziv szektorok kihelyezése a képzetlen munkaerd hazai bérének emelkedésével
is jarhat, fliggden az induld allapotoktol és hogy melyik szektorban keriil sor outsourcingra. A
bérekkel (4ltalanosabban a tényezdjovedelmekkel) kapcsolatos kétértelmiiség a tobbszektoros
modellekben abbol adodik, hogy a magasan képzett munkaerdt intenziven hasznald
agazatokban is lehetnek olyan termelési fazisok, amelyek inkdbb a képzetlen munkaerdt
hasznaljak intenziven, igy alkalmasak a kihelyezésre.

3. A mainstreamtdl eltéré megkozelitések, mint példaul Kohler (2001) specifikus
tényezokre, illetve Burda—Dluhosch (2001), (2002) tokéletlen versenyre ¢€piilé modelljei
leginkabb az egyszektoros elméletekkel egybecsengd kovetkeztetésekre jutnak: a képzett és
képzetlen munkaerd bérkiilonbségének novekedése a predikciojuk.

Az elméletek e teriileten nem szolgdlnak egyértelmii kovetkeztetésekkel, tgyhogy
elsdsorban az empirikus vizsgalatoké a feladat, hogy tisztazzak a kapcsolatokat, amelyek
viszont vélhetden egyben iparagspecifikusak is.

A kovetkezo, 18. tabldzatban réviden bemutatok néhany fontosabb, a fragmentacio €s a

bérek kapcsolatara vonatkozd, empirikus tanulmanyt.
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18. tablazat: A fragmentdcio és a bérek kapcsolatat vizsgalo fontosabb empirikus tanulmanyok

Szerzok

A vizsgalt orszagok és a
vizsgalat periodusa

Megallapitasok

Feenstra—Hanson (1995)

USA, feldolgozoéipar, 450 (SITC)
szektor, 1979-1987 kozott

Az outsourcing a nem termelésben dolgozé amerikai munkaerd
bérének emelkedését kb. 15-33%-ban magyarazza.

Anderton—Brenton (1999)

Egyesiilt Kiralysag, textilipar és
nemelektromos gépgyartas, 1970-
1986

Az outsourcing szignifikans hatdssal van az alacsonyan képzett
munkaerd relativ foglalkoztatasara.

Feenstra—Hanson (1999)

USA, feldolgozoéipar, 447 (SITC)
szektor, 1979-1990

Az outsourcing a feldolgozoéiparban a termelésben dolgozok relativ
bérének csokkenését 11-15%-ban magyarazza, mig a technologiai
fejlédés 35%-ban.

Slaughter (2000)

Amerikai multinacionalis cégek
iparagi panelje, 1977-1994

Nem talal statisztikailag szignifikdns bizonyitékot arra, hogy a
leanyvallalati tevékenység helyettesitGje lenne az anyavallalat
képzetlen munkaer6t intenziven hasznalé folyamatainak.

Egger—Egger (2001)

EU, OPT adatok (NACE 2-jegyii),
1995-1997

Nem tudjak egyértelmiien kimutatni, hogy az importtal versenyzd
szektorok novekvd mértékben hasznalnak a relative a képzett
munkaer6t. Az  outsourcing 4%-ban  jarult hozzd a
képzett/képzetlen munkaerd foglalkoztatasi aranyanak
valtozasahoz az EU feldolgozoipar egészét tekintve, és kb. 18%-o0s
ez a nagysag az importtal versenyz0 dgazatokban.

Egger és szerzdtarsai
(2001)

Ausztria, 1990-1998, NACE 2-
jegyll agazati bontas

Az outsourcing noveli a bérkiilonbségeket.

Hansson (2001)

Svéd  multinaciondlis  cégek
vallalati szintii adatai, 1990-1997

Megkiilonbozteti az OECD és nem-OECD orszagokba iranyuld
tokeexportot. Az utobbi csoportba iranyuld hozzajarult a svéd
termelés képzettmunkaerd-intenzitasanak novekedéséhez..

Morrison—Siegel (2001)

USA, feldolgozoéipar, 450 (SITC)
szektor, 1959-1989

A szamitégépek és a K+F csokkentik a diploma nélkiiliek iranti
keresletet és novelik a diplomasok irantit. A kereskedelemnek erds
indirekt keresletcsokkent6 hatasa van a kevésbé képzett munkasok
irdnt. A technoldgia hatdsa itt is erésebb.

Geishecker (2002)

Németorszag, 20 (NACE)
feldolgozoipari  szektor, 1991-
2000

A fragmentacié az alacsonyan képzett munkaerd iranti kereslet
csokkenésének 19-24%-at magyarazza.

Head—Ries (2002)

1070 japan multinacionalis cég
vallalati szint(i adatai, 1965-1990

A leanyvallalatok foglalkoztatasi szintjének novekedése az
alacsony jovedelmii orszagokban szignifikans hatassal van a hazai
termelésre, annak képzettmunkaerd-intenzitasat tekintve. Agazati
szinten kalkulalva Slaughterhez (2000) hasonlé eredményekre
jutnak.

Egger—FEgger (2003)

Ausztria, 20 agazat (NACE 2-
jegyl), 1990-1998

A kelet-eurépaval és a volt Szovjetunio orszagaival folytatott
termelésmegosztas szignifikansan eltolta a relativ
foglalkoztatottsagot a képzett munkaerd iranyaba. A teljes
elmozdulast a fragmentaci6 kb. 25%-ban magyarazza.

Egger—Stehrer (2003)

Csehorszag, Lengyelorszag,
Magyarorszag, 14 feldolgozoipari
agazat, 1993-1998

A kevésbé fejlett partner szemszogébdl vizsgaljak az outsourcing
hatésait. A koztes termékeknek mind az importja, mind az exportja
kedvez6 hatassal van a képzetlen munkasok helyzetére, csokkentve
a relativ bérkiilonbségeket.

Hijzen (2003):

Egyesiilt Kiralysag, feldolgozdipar
(3 szam-jegyti SIC), 1993-1998

A bérkiilonbségek novekedését 10%-ban a technologia, 6%-ban az
outsourcing magyarazza.

Gérg—Hijzen—Hine (2003)

Egyesiilt Kiralysag,
feldolgozoéipar, 53 (SIC) szektor,
1982-1997

Fontos, hogy a technoldgiai valtozdsok és a fragmentacio
szempontjabol kiemelkedé 1990-es évek adatai is bekeriilnek a
vizsgalatba. A technologiai valtozasnak és a kereskedelemnek is
jelentés hatasa van a bérkiilonbségekre, azok ndvekedésének kb.
felét magyarazza.

Strauss-Kahn (2003) Franciaorszag, 50 (INSEE) | A vertikalis specializacio 11-15%-ban jarult hozza a képzetlen
feldolgozoipari  szektor, 1977- | munkaerd foglalkoztatdsanak csokkenéséhez 1977-1985 kozott és
1993 25%-ban 1985-1993 kozott.

Geishecker—Garg (2004) Németorszag, feldolgozoipar, | Az agazati adatokat haztartasi panel adatokkal kombinalva

NACE (2-szdmjegyi) 1991-2000

kiilonbozé  specifikaciokban  kimutatjdk a fragmentacionak a
képzetlen munkaerd realbérére gyakorolt erds negativ hatasat. Arra
is talalnak bizonyitékot, hogy a képzett munkasok kedvezobb
helyzetbe keriilnek.

Helg—Tajoli (2004)

Németorszag és Olasz-orszag, 20

{s1c Rev. 3., 2-jegyi)
feldolgozoipari  szektor, 1988-
1996

Olaszorszag esetében kimutatjak a fragmentacié hatasat a
bérkiilonbségekre, Németorszag esetében a kapcsolat nem
szignifikans

Forras: sajat 6sszedllitas

Az attekintett empirikus tanulmanyok kozott taldlhatunk nagy és kis, nyitott orszagra
vonatkozoét, egy- és tobbszektoros modellen alapulot egyarant. Az eredmények hasonloan

vegyes képet mutatnak, mint a bemutatott elméletek predikcioi. A kutatasok dontd
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tobbségében bizonyithatd volt valamilyen kapcsolat az outsourcing és a relativ bérek mozgasa
kozott, a technologiai valtozas hatdsa azonban altalaban nagyobbnak mutatkozott. Ezzel
egyltt a globalis termelési halozatok elemzésekor, illetve annak gazdasagpolitikai
implikaciéindl nem szabad megfeledkezniink arr6l, hogy a pozitiv hatasok mellett — a
versenyképesség novekedése, a nemzetkdzi munkamegosztis elOnyeinek hatékonyabb

kihasznalasa stb. — bizonyos rétegeket az outsourcing vélhetden hatranyosan fog érinteni.

4.4. Kovetkeztetések

A kereskedelem, a kiilfoldi miikodotoke-aramlas, a vallalatok kozotti egyiittmiikddés
kiilonbozé formai egyre szorosabban Osszekapcsolodnak az értéklanc feldarabolasaval és
részeinek attelepitésével olyan helyekre, amelyek lehetdvé teszik, hogy a cégek kihasznaljak a
koltségkiilonbségekbdl, vagy a piacokhoz valdo kozelségbdl szarmazd eldnydket. Ez a
folyamat jelenti a modern globalizaci6 egyik legfontosabb aspektusat.

Az outsourcing lehetdvé teszi, hogy a vallalatok nemzetkozileg is kiterjesszék szélesebb
értelemben vett, a K+F-et, a gyartast, a beszallitoi kapcsolatok kiépitését, a marketing és
pénziigyi tevékenységeket is magaba foglald termelési folyamatukat, és igy 0 forrasokbol
erésitsék versenyképességiiket, illetve hatékonyabban legyenek képesek termelésiiket
célpiacaik igényeihez szabni.

A globalis termelési halozatok kialakulasat tobb tényezd Osztondzte, melyek koziil a
legfontosabbak:

— a modern gyartasi technoldgiak kifejlodése, amelyek lehetdvé tették a termelési folyamat
részekre bontasat és azt, hogy az egyes szakaszok foldrajzilag elkiilonithetok legyenek, igy
lehetévé valt a nemzetkdzi tényezdar-kiilonbségek kihasznalasa a végtermék-eldallitasnal
alacsonyabb szinteken is, szofisztikaltabba téve a nemzetkdzi munkamegosztast;

— a kommunikécios és szallitasi forradalom, amely jelentésen csokkentette a részekre bontott
termelési lanc koordinacids koltségeit;

— a gazdasagpolitikai valtozasok, amelyek igen sokrétiien érintették a folyamatot, egyrészrol a
nemzetkozi aru- €s szolgaltataskereskedelem ¢€s a kiilfoldi miikodotdoke-aramlas akadalyainak
redukcidjadval, masrészr6l a tranzakcios koltségeket csokkentd fejlettebb  jogi
intézményrendszer révén. A valtozdsok egyszerre zajlottak multilaterdlis alapon
(GATT/WTO), regionalis integraciok keretein beliil (EU, NAFTA, MERCOSUR stb.), illetve
unilateralis alapon is, gondoljunk csak az Gjonnan iparosodé orszagok jelentds, egyoldalu —
bar sokszor a GATT/WTO intézményi keretein beliil végrehajtott liberalizacidjara. A fejlett és
fejlodo orszadgok egyarant 6sztondzték is kereskedelempolitikdjukon keresztiil a nemzetkozi

termelésmegosztast.
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A nemzetkdzi termelésmegosztas szervezetileg tobb kiilonb6zé médon megvaldsulhat. Az
internalizaciés modellek és az empirikus tapasztalatok egyarant azt sugalljak, hogy az
integralt megoldasok a K+F igényes, modern technologiai tudast megtestesitd, dinamikus
iparagakban dominalnak, ahol jelentds az immaterialis eszk6zok szerepe és olyan esetekben,
amikor a jogi intézményrendszer nem jelent elég biztositékot a fiiggetlen partnerek kozotti
szerzOdéses kotelezettségek kikényszeritésére.

A fejlédd orszagok az elmult 15-20 évben ndvelni tudtdk kapcsolodasukat a globalis
termelési halozatokhoz, azonban igen eltéré6 mértékben: a Vilagbank adatai szerint (World
Bank, 2003:61) az els6 ot fejlodd orszag (Kina, Mexikd, Korea, Malajzia és Thaifold) az
alkatrészek ¢€s részegységek fejlodd vilagbol szarmazo exportjanak 78 szazalékat mondhatja
magéénak.

A termelés nemzetkdzi fragmentdcidja mint a modern transznacionalizdlodas egyik
legfontosabb megjelenési formdja, amely hozzajarul a vilag eréforrdsainak hatékonyabb
elmult 40-50 évben, Uj ndvekedési potencialt teremtve. Esélyt ad a fejlédé vildg azon
részének, amely kapcsolodni tudott a rendszerhez a transznacionalizdlodas eldnyeinek
kihaszndldsara, a fejlettebb technoldgidhoz vald hozzajutasra, a gazdasagok struktaravaltisara
¢s modernizalédasdra. Mindezek mellett pozitiv vagy akdr negativ hatasként is erdsiti a
partnerek iizleti ciklusainak 6sszehangolddasat.

Nem szabad azonban arr6l sem megfeledkezniink, hogy gy tlinik, hozzéjarult — bar nem a
politikusok, szakszervezetek vagy ujsagirok altal képzelt mértékben — a képzetlen munkaerd
novekvd gondjaihoz, amelyek alacsonyabb relativ bérek vagy munkanélkiiliség formajaban
oltottek  testet. A fejlddé orszdgokban az 1) tipusi munkamegosztds dudlis
gazdasagszerkezetet hozhat létre: egy modern exportszektort, amelyben a hazai beszallitasok
aranya alacsony, és egy tradicionalis, kevésbé versenyképes hazai célra termeld agazatot.

Mindemellett a fejlett partnertdl vald fiiggdség novekedésével is jarhat.
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5. Szintézis és az empirikus kutatas hipotézisei

5.1. Szinteézis

Jelen fejezet célja, hogy a modern vilaggazdasagi aramlasokat kozéppontjaba allitd
kutatasaimmal kapcsolatos — az egyes fejezetek végén részletesen kifejtett — kovetkeztetéseim
rovid szintézisét nyljtsa, valamint, hogy felallitsa azokat a hipotéziseket, amelyeken a 6-7.
fejezetben bemutatott, empirikus vizsgalataim alapultak. A kifejtés logikdja a 14. abra

rendszerét koveti.

14. abra: Modern vilaggazdasagi aramlasok és kapcsolataik

Agazaton beliili kereskedelem

Terméken beliili kereskedelem Vallalaton beliili kereskedelem

Forras: sajat ésszedllitas

Az é4gazaton belilli kereskedelem az 1960-as évektdl kezdve valt a vilagkereskedelem
alapvet6 strukturalis jellemzdjévé, bar mar kordbbi irodalmi utalasok is 1éteznek ra. Ekkorra
tehetd azoknak a multilaterdlis és regionalis integracios folyamatoknak a felgyorsulasa,
amelyek a leginkdbb eldsegitették a jelenség terjedését. A horizontalisan differencialt
termékek ipardgon beliili kereskedelemének magyarazataban a novekvd skalahozadékra és a
monopolisztikus versenyre €pitd elméletek predikciodira tdimaszkodhatunk a leginkdbb, mig a
vertikdlisan megkiilonboztetett aruké esetében a neo-ricardéi és neo-Heckscher—Ohlin-

félékére. A VIIT esetében az empirikus kutatdsok a nem kompetitiv piacot feltételezd
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modelleknek is nyujtanak némi timogatast, valamint arra is rdmutatnak, hogy kialakuldsahoz
sziikséges a partnerek jovedelemeloszlasaban meglévo atfedés is.

Mindkét tipusra 0sztonzo hatast fejt ki a kereskedd orszagok gazdasagi fejlettsége, a piacok
nagysaga, foldrajzi kozelsége, a kereskedelempolitikai akadalyok csokkenése, illetve a
miikoddtoke-befektetések novekedése. Mig a horizontalis tipust els@sorban az orszagok
keresleti és kindlati oldalanak hasonldsaga, addig a vertikalis format inkabb a partnerek relativ
tényezdellatottsagbeli és termelékenységi kiilonbségei motivaljak; fontos azonban a mar
emlitett jovedelemeloszlasi atfedés €s az is, hogy az elébb emlitett kiillonbségek ne legyenek
szakadékszerlien nagyok, mert ebben az esetben mar az 4gazatok kozotti kereskedelmet
meghatarozd tényezOk hatdsa érvényesiil erdteljesebben. Leegyszerlsitve, ma ugy
feltételezhetjiik — és ahol 1éteznek erre iranyuld empirikus vizsgalatok — ugy tapasztalhatjuk,
hogy a fejlett orszagok kozotti &ramlasokban elsdsorban a vertikdlis és kisebb mértékben a
horizontéalis agazaton beliili, a fejlett—fejlodd viszonyban az interindusztridlis kereskedelem
dominancidja tapasztalhato, de az Eszak-Dél viszonyban ndvekszik az agazaton beliili
kereskedelem, foként a vertikalis forma részesedése. A fejlodo-fejlodd viszonylatot az
agazatok kozotti kereskedelem hatdrozza meg a leginkdbb. Ha a fejlett orszagokat tovabb
csoportositjuk fejlett Eszakra és fejlett Délre, kozottik a VIIT talsalyat figyelhetjiik meg, a
HIIT csak a fejlett északi orszagok kozotti kereskedelemben ér el jelentds nagysagrendet.

A gyakorlati kutatdsok fontos tapasztalata, hogy a regiondlis integracidés egyezmények
keretén beliili liberalizaci6 0sztondzte az agazaton beliili szakosodast, hozzajarulva ahhoz is,
hogy a nyitads altal okozott alkalmazkodési koltségek mérsékeltek maradhassanak. Az
iparagon beliili kereskedelem magas sulya a bilaterdlis aramlasokban eldsegiti a partnerek
tizleti ciklusainak 0sszehangolodasat.

A véllalaton beliili kereskedelem definicidszerien a multinaciondlis vallalatok
tevékenységéhez kotddik. Mig a horizontalis miikodotoke elsdsorban a fogyasztasi (keresleti)
oldalon, addig a vertikalis a termelési (kinalati) oldalon tapasztalhaté kolcsonos fiiggdségek
megitélésé¢hez nyujt jo eszkozt. A horizontélis aramlasoknak kedvez, ha a fogadd orszag nagy
¢€s magas jovedelmii piaccal, képzett munkaerdvel rendelkezik és ha a kereskedelem koltségei
magasak, a vertikalisaknak pedig ha a fogadd orszag relativ tényezdellatottsaga kiilonbozik az
anyaorszagétol, ha alacsony bérli, kozepesen képzett munkaerdvel rendelkezik és ha a
kereskedelem koltségei alacsonyak. Az egyre terjedd komplex integracids stratégidk
0sztonz6i a koztes vagy vegyes allapotok, amikor sem a horizontalis, sem a vertikalis
miikodotoke-beruhazast tdmogatd tényezok nem elegendék onmagukban a leanyvallalatok
létrehozéasahoz, illetve azok a helyzetek, amikor egyszerre vannak jelen mindkét tipus

0sztonzd tényezoi.
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Mindegyik forméahoz sziikséges a fogado orszdg megfeleld szinvonalu intézményrendszere
— melyen belill igen nagy jelentdsége van az oktatasnak, a jogrendszernek —, infrastrukturdja,
¢s liberalis, a kiilfoldi beruhazasokat 6sztonzo politikdja. Az integralt megoldas fontossaga
kiemelkedik azokban a differencidlt termékeket eldallité K+F- és humdanerdforras-intenziv
agazatokban, ahol a nem targyiasult eszkozoknek, a tudasnak és a goodwillnek szamottevd
szerepe van.

A vallalaton beliili kereskedelem az internalizacid, az integralt nemzetkdzi termeld és
szolgaltatd tevékenység logikus kovetkezménye. Az erre az dramléstipusra vonatkoz6 adatok
ma még csak sziik kdrben allnak rendelkezésiinkre. E kereskedelemtipus egyik fontos forrasa
a vertikéalis multinacionalis vallalatok tevékenysége — az anya és leanyvallalatok kozotti
alapanyag-, kozbiils6- és végtermékaramlas, amely, természetszerlileg az arukereskedelmi
statisztikdkban érhetd jol tetten. A horizontalis vallalatok esetében az arukereskedelmi mellett
a szolgaltataskereskedelmi statisztikdk tarjak fel leginkabb a valdsagot, hiszen azok esetében
az anyavallalati kozpont szolgaltatasokkal (nem targyiasult, immaterialis javak — tervek,
szabadalmak, know-how stb.) latja el leanyvallalatit. Az ellentétes iranya szolgaltatasi
kapcsolatok (innovacio, design, marketing) is erdteljesen novekedtek, foként az 1990-es

r 1 7 7 . r yoee 17 1 186
években teret nyerd ,fehérgalléros™ kiszervezés erdsodésével ™.

Dolgozatom kozponti
kérdéskorét — a terjedelmi korlatokbol is adoddan — az drukereskedelemi kapcsolatok alkotjak.

Az empirikus adatok arra utalnak, hogy a vallalaton beliili kereskedelem nagysaga erésen
fligg a kereskedelmi partnerek jovedelemszintjétdl. A fejlett orszagok kozotti aramlasok
jelentds részének esetében a lednyvallalat az anyavallalat altal szallitott végtermék fogadd
orszagbeli  piacra  viteléhez  sziikséges  marketing  feladatokat  (disztribucio,
marketingkommunikécio) hajtja végre. Azokban az esetekben, amikor az importalt javak
tovabbfeldolgozasa a cél, az Eszak—Eszak iranyt kapcsolatokban a lednyvallalatok dontéen a
fogadd orszag piacan és nem mas orszagokban értékesitenek. A fejlett-fejlodd reldcioban a
vallalaton beliili kereskedelem leginkdbb a nemzetkozi termelésmegosztds integralt
formajanak (vertikalis miikodotéke) eredménye. A leanyvallalatok az importalt
alapanyagokbol ¢és kozbiilsé termékekbdl tobb-kevesebb helyi input felhasznalasaval
eldallitott, tovabbfeldolgozott termékek nagy részét nem sajat, lokalis piacaikon értékesitik,
hanem exportaljak az anyaorszagba vagy harmadik orszagokba.

A nemzetkdzi termelésmegosztds — egy kordbban integralt termelési folyamat részekre
bontdsa ¢és egyes elemeinek alacsonyabb koltségli helyszinekre, mas orszagokba vald
telepitése — a modern transznacionalizalédas egyik legfontosabb kifejez6dési formaja.
Leginkdbb azokat az 4gazatokat érintette, amelyekben — ennek hatasra is — a legnagyobb

novekedést figyelhettiik meg az elmult hiisz évben: az elektronikus és elektromos termékek

% Lisd a 3.2.3.4. alfejezetet, és Markusen (2005) tanulmdnydt.
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alkatrészeit, részegységeit, a munkaintenziv (példaul ruhézat), illetve a magas K+F
tartalommal rendelkez6 termékeket eléallitd iparagakat. A vertikalis szakosodas kiemelkedd
jelentéségli az Eszak—Eszak iranyu kereskedelmi kapcsolatokban, de az 1980-as évtizedtdl
kezdve egyre tobb fejlodd orszag kereskedelmében is rendkiviil gyorsan emelkedett. A
fragmentaci6 legfontosabb mozgatérugoi a koordinacids és szallitasi koltségek csokkenése
mellett a fejlett orszdgok esetében a novekvd volumenhozadékbdl szarmazd eldnyok
kihasznalasa, a fejlett-fejlodd kapcsolatokban pedig foként a relativ tényezdellatottsagi és
termelékenységi  kiilonbségekbdl adodd  koltségmegtakaritds  lehetésége mint a
versenyképesség uj forrasa. A termelésmegosztasi kapcsolatok mélyiilése egyben a partnerek
iizleti ciklusainak erdteljesebb Osszehangolodasaval is egyiitt jart. A fragmentacio a fejlodo
orszdgokban hozzajarulhat a dualis gazdasagszerkezet létrejottéhez vagy elmélytiléséhez,
amelynek eredményeként egy modern, a hazai beszallitdsokra csak kis mértékben alapozo
exportszektor és egy tradicionalis, kevésbé versenyképes, hazai célra termeld dgazati halmaz
1étezik egymas mellett.

Ahogyan arra az el6z0 fejezetek kifejtése soran is tobbszor utaltam és ahogyan azt a /4.
abra is jol érzékelteti, az dgazaton beliili, a vallalaton beliili és a terméken beliili aramlasok
gyakran 0Osszekapcsolodnak egymassal, érdemes tehat az 4bra egyes mezdit is roviden
megvizsgalni. Mindenképpen meg kell azt jegyezni, hogy a ma rendelkezésre allo statisztikai
adatok segitségével az Gsszetett aramlasok (az abra halmazainak metszete) sok esetben nem
vizsgalhatok, azok tendenciait, ahogyan azt Mexiko esetében a 6. és 7. fejezetben bemutatom,
csak kozvetett modszerekkel vagyunk képesek elemezni.

1. Tisztan agazaton beliili kereskedelem: az eddigi vizsgalatok fényében ez foként
horizontalisan és vertikdlisan differencidlt végtermékek 4dgazaton beliili d&ramlésait jelenti. A
horizontdlis format leginkabb a vildg legfejlettebb orszdgai kozotti kereskedelemben
figyelhetjiik meg (fejlett Eszak), a vertikalis forma az Eszak—Eszak irany aramlésok
dominans, és a fejlett—fejlodé kapcsolatok novekvo sulyt 0sszetevdje. Az alacsony szallitasi
koltségek és a regionalis integracids kapcsolatok fontos 6sztonzéi ezeknek az aramlasoknak.

2. Tisztan vallalaton beliili kereskedelemre — amely nem kapcsolddik kozvetleniil a
multinaciondlis véllalatok tevékenységének eredményeképpen szamithatunk. Az aramlasok
soran a (dontéen kereskedelemorientalt €s exportugrodeszka-) lednyvallalatok legfontosabb
feladata az anyavallalat termékeinek a fogadd és a kornyezo orszagokban torténd értékesitése.
E tipusnak kedveznek az alacsony szallitasi és kereskedelmi koltségek és a magas jovedelmi
helyi vagy regionalis piacok. Az eddigi kutatasok arra utalnak, hogy a formanak jelentds sulya
lehet az Eurdpai Uni6 (ezen beliil exportugrodeszkaként Belgium, Hollandia, Irorszag) Japan

és az Egyesiilt Allamok kereskedelmében.
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3. Agazaton és vdllalaton beliili kereskedelem: a horizontalis multinacionalis vallalatok
tevékenységének eredménye. Akkor johet létre, amikor az anyavallalat és a vilag kiillonb6z6
pontjain elhelyezkedd leanyvallalatok — amelyek ugyanannak a végterméknek a helyi piac
igényeihez igazod6 horizontalisan vagy vertikdlisan differencidlt valtozatait allitjak eld,
kihaszndlva a termelésben jelenlévd ndvekvd volumenhozadékot — egymds orszagéba is
szallitanak termékeket: a horizontalis IIT esetében a fogyasztok valtozatossag iranti igényére,
a vertikalis esetben pedig jovedelmi kiilonbségeire alapozva. Tipikus példaként emlithetjiik a
gyorsan mozgd fogyasztdsi javakat és a haztartasi elektronikai termékeket, utdbbiakat
végtermék-fazisukban. Erre a tipusi kereskedelemre, Osszhangban a horizontalis
multinacionalis vallalatok elméletével a fejlett orszagok kozotti aramlasokban szdmithatunk
és talalhatunk példat, illetve ritkdbban az Eszak—Dél kapcsolatokban akkor, ha Dél jelentds,
vonz6 hazai piaccal rendelkezik és ha a kereskedelmi és a fajlagos fuvarkoltségek alacsonyak.

4-5.: A tiszta terméken beliili kereskedelem, illetve a terméken beliili és a vallalaton beliili
kereskedelem kombindcioja definicioszerlien a nemzetkozi termelésmegosztas eredményei.
Az integralt megoldas fontossaga (5.) a piaci alapu tranzakcidkkal szemben (4.) kiemelkedd
azokban a differencialt termékeket eldallito K+F- és humanerdéforrds-intenziv agazatokban,
ahol a nem targyiasult eszk6zoknek, a tudasnak és a goodwillnek szadmottevd szerepe van. Az
Eszak—Eszak kapcsolatokban mindkét tipus f6 mozgatorugoi a novekvé skalahozadék, illetve
a tavoli helyi piacok importalt inputok helyi tovabbfeldolgozasanak segitségével torténd
ellatasa (lasd az Egyesiilt Allamok és Japan, vagy az USA és frorszag vallalaton beliili
kereskedelmét). A fejlett-fejlodd relacidkban a relativ termelékenységi, tényezdellatottsagi
kiilonbségek jelentik a legfontosabb 0sztonz6t. A regiondlis integracios egyezmények
kedvez6 hatassal vannak ezekre a kapcsolattipusokra. A fejlédd orszagok jogrendszerével, a
szerz6dések kikényszerithetdségével kapcsolatos problémék — ha nem olyan mélyek, hogy
teljesen megakadalyozzdk a termelésmegosztasi kialakuldsat — és a hold-up lehetOsége az
integralt megoldas eldtérbe helyezését 6sztonzik.

A piaci alapu tranzakciok (4.) megfeleld jogbiztonsag esetén, vagy a tradicionalis ¢€s
alacsony vagy kozepes technoldgiai szinvonali termékek munkaintenziv szakaszainak
(példaul jaték-, ruhdzati és textilipar, kevésbé szofisztikalt elektronikai termékeke
Osszeszerelése) kihelyezése soran keriilnek el6térbe (lasd példaul Kina, a Dominikai
Koztarsasag, El Salvador, Tunézia, a Fiilop-szigetek vagy Banglades kereskedelmét).

6-7. Agazaton beliili és terméken beliili kereskedelem (6.), illetve dgazaton beliili,
vallalaton beliili és terméken beliili kereskedelem (7.). E tipusok két esetben jelenhetnek meg
a kereskedelmi adatokban. Egyik lehetdségként a fejlett orszagok kozott, a kozbiilsd termékek
aramlésainak esetében jelentkezhetnek. A partnerek a tovabbfeldolgozott vagy a végtermékek

eldallitasdhoz sziikséges specifikacio (HIIT) vagy mindség (VIIT) alapjan kiilonb6zo
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kozbiils6termék-valtozatokat exportaljak és importaljak is, mindkét oldalon kihaszndlva a
novekvd volumenhozadékbol szarmazd koltségelonyoket. E terlilet mind az elméleti
modelleket — csak csekély szamban léteznek (lasd a 2.2.1. alfejezetet) —, mind az empirikus
vizsgalatokat tekintve igen mostohdn kezelt szegmense a nemzetkdzi kereskedelemnek,
rdadasul az is valdszinli, hogy ezek az aramldsok inkabb a /4. dbra szerinti 1. tipusba
sorolhatok.

A masik lehetdség mar sokkal plauzibilisebb, azonban ebben az esetben csak latszolag van
sz6 agazaton beliili kereskedelemrdl. Az iparagi osztalyozds nem megfeleléen mély
dezaggregacids szintjét valasztva az azonos termelési lancban importéalt kdzbiilso és exportalt
tovabbfeldolgozott vagy végtermékek (4. vagy 5. tipus) ugyanahhoz az agazathoz tartoznak —
ez pedig nem mas, mint a 2.4.2.1. alfejezetben mar részletesen elemzett aggregécios torzitas.
A nemzetkdzi termelésmegosztisba intenziven bekapcsolodd orszagok esetében mért
agazaton beliili kereskedelem egy része tehdt még viszonylag mély agazati bontasban sem

tényleges intraindusztrialis kereskedelem, csak a fragmentaciobdl adodo aggregacios torzitas.

5.2. Az empirikus kutatds hipotézisei

Mexikoval kapcsolatos empirikus vizsgalataim hipotéziseinek feléllitasahoz az 5.1 alfejezet
kvalitativ szintézisét alkalmaztam. Az orszag az 1980-as években — a megel6z6 csaknem négy
évtized befelé forduld, importhelyettesitd iparositasa utan — jelentds strukturdlis reformokat,
tobbek kozt drasztikus kiilgazdasagi liberalizaciot hajtott végre. Az els6 orszagok egyike volt,
amely — hosszu évtizedek kiilkereskedelmi elzarkézasa utdn, formalisan is egy olyan
regiondlis integraci6 — a NAFTA — tagjava valt, amely a vilag legfejlettebb orszagai (az
Egyesiilt Allamok és Kanada) és a fejlodd vilag képviseldje kozotti kereskedelmi és
tOkedramlasok liberalizacigjat tlizte ki f6 céljaul. Nem elhanyagolhaté az elemzés
szempontjabol az sem, hogy a NAFTA 1994-es létrehozasat kovetd tobb mint tiz év
tapasztalatai mar elegendének tinnek relevans kovetkeztetések levonasara. A Mexikora
vonatkoz6 szakirodalom és sajat kutatasaim — részletesen lasd Erdey (2006b), illetve a
kovetkezO 6.1. alfejezetet — alapjan az orszag kereskedelmi &aramldsainak valtozasaval
kapcsolatos hipotéziseim az aldbbiak voltak:

1. A liberalizacio elmélyitette az 1960-as évek kozepe Ota az Egyesiilt Allamokkal mar
formalisan is 1étez6 nemzetkdzi termelésmegosztasi kapcsolatokat. A kozbiilsé termékek és a
terméken beliili kereskedelem sulya novekedett a bilateralis kereskedelemben.

2. A liberalizacié és a deregulacid jelentésen hozzajarult a mikodotoke-bearamlas
novekedéséhez, foként az Eszak-Amerikai Szabadkereskedelmi Egyezmény életbe 1épésével

kiszdmithatobbd valt befektetdi kornyezetben A horizontdlis miikodétdke stlya a

147



kereskedelmi akadalyok felszdmoldsaval parhuzamosan csokkent, a vertikalisé és az
exportugrodeszkaé az elmélyiilé fragmentacionak tulajdonithatéoan novekedett. Az Egyesiilt
Allamokkal folytatott kereskedelemben a vallalaton beliili kereskedelem magas ardnya
jellemzo.

3. A strukturdlis reformok és a kiilgazdasagi liberalizacié hatasara az agazaton beliili
kereskedelem sulya novekedett Mexikd kereskedelmében, kiilondsen a NAFTA-iddszakban,
egyuttal azt is jelezve, hogy az integracid alacsonytdl kdzepesig terjedd alkalmazkodasi
koltségekkel zajlott. A legfontosabb kiilkereskedelmi relacidkat egyenként is megvizsgalva,
az agazaton beliili kereskedelem szdmottevd stlyara az integracios partnerekkel — az Egyesiilt
Allamokkal és Kanadaval — folytatott kereskedelemben szamitottam.

4. A fragmentacioval és az exportugrodeszka milkoddtokével Osszhangban magas a
foldrajzi torzitas stlya az dgazaton beliili kereskedelemben. Az intenziv termelésmegosztasi
kapcsolatoknak és az ezekhez kapcsolodd vertikdlis miikodoétdkének tulajdonithatéoan az
iparagi osztalyozas jelentésebb mélységeiben is szamottevo aggregacios torzitast mérhetiink.
Az agazaton beliili kereskedelemben a vertikalis &ramlasok dominalnak.

5. Az iparagon beliili kereskedelem marginalis mutatoi visszatiikrozik a legnagyobb
szerkezetei alkalmazkodassal jard sokkokat, az 1995-0s pezo6-valsagot és a 2001-2003-as
ciklikus ¢és strukturalis okokra visszavezethetd visszaesést a kereskedelmi forgalomban. A
NAFTA-nak, a fragmentacioval is Osszefonodo tdkekapcsolatoknak és az dgazaton beliili
kereskedelemnek koszonhetben Mexikd és az Egyesiilt Allamok iizleti ciklusai
Osszehangoltabba valtak. Jelentds mértékben novekedetett a mexikoéi gazdasag fiiggdsége az

¢szaki partner konjunkturalis helyzetétol.
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Szegény Mexiko!
Tul tavol az Istentol, de tul kozel az USA-hoz.
Mexikdi kdzmondas

6. Mexiko kiilkereskedelme, szerepe a nemzetkozi termelésmegosztasban és a

miikodotoke-aramlasban

6.1. Mexiko kiilkereskedelmének legfontosabb dltalanos tendenciai az 1980-as évektol
napjainkig

Mexiko kereskedelempolitikajat az 1980-as évek kozepéig néhany kisebb hullamzastol
eltekintve a protekcionizmus magas szintje jellemezte, az 1980-as évtized masodik felében
lezajlott a fokozatos kiilkereskedelmi liberalizaci6, amely csucspontjat a NAFTA ¢életbe
1épésével, illetve tobb mas orszaggal az 1990-es években megkotott szabadkereskedelmi
egyezménnyel érte el. A nyitds igen sikeresnek tekinthetd, Mexikd vilaggazdasagi
integracidja jelentdsen novekedett, mara a vildgkereskedelem tizendt legfontosabb szerepldje

kozott talaljuk, azonban bizonyos stratégiai célokat — mint kiilkereskedelmének foldrajzi

crer

Az orszdg modern gazdasagtorténetét vizsgalva'®’

szembetiind (/5. dbra), hogy az
importhelyettesitd iparositas (IHI) korszakdban a gazdasag nyitottsaga 1960 és 1976 kozott
elészor enyhén csokkent, majd nagyjabol stagnalt, Osszességében az 1960-as 20,1'*

széazalékos értékrdl 1976-ra 18,1 szdzalékra cs6kkent jol tiikrozve az THI logikajat.

15. abra: Mexiko exportja, importja és nyitottsaga, 1956-2005
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Forrds: sajat osszeallitds Balassa (1983), a CEFP'"® és a WDI Online adatai alapjan.

87 Bévebben lasd Erdey (2006b) megjelenés eldit 4llo tanulmanyat.
158 4 teriilet kifejtése sordn ahol kiilon nem jelzem az elemzések folyédras, amerikai dolldrban megadott adatokra épiilnek.
% CEFP — Centro de Estudios de las Finanzas Piblicas.
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1977 és 1981 kozott mind az export, mind az import igen dinamikusan ndvekedett — ebben
az 1976. szeptemberi arfolyam-kiigazitas, illetve a vamok és mennyiségi korlatok csokkentése
is fontos szerepet jatszott. Az importot elsésorban a gyors makrodkondmiai expanzid, az
exportot pedig 1977-78-ban a feldolgozoipar, 1978 ¢és 1981 kozott pedig a rohamosan
novekvd olajarak huztdk magukkal. Az olajipari kivitel ezekben az években a
tizenhatszorosara bdviilt, azonban ez sem volt elegendé ahhoz, hogy megakadalyozza a kiilsé
egyensuly gyors romldsat: a folyé fizetési mérleg hianya 1981-ben elérte a GDP 6,1'°
szazalékat.

Az 1982-t61 1986-ig terjedd iddszak kiilkereskedelmi adatain az addssagvalsag hatasai
tikkr6zOdnek vissza. 1982-ben és 1983-ban az import drasztikusan hanyatlott, rendre 37,4,
illetve 30,3 szazalékkal, a novekedés 1984-tdl tért vissza. Az export 1982 és 1985 kozotti
csekély mértékli novekedésének a pezo Ujboli felértékelddése (16. abra), illetve az olajarak

drasztikus zuhanésa vetett véget.

16. abra: A pezo alul- illetve tulértékeltsége az USA dolldarhoz képest (%)
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Az alul vagy tulértékeltség a nominalis és az elméleti arfolyam eltérését mutatja. Bazis év: 1996.
Az elméleti arfolyam a mexikoi arak valtozdasat mutatja az amerikaiakéhoz képest a pezo/dollar
arfolyam valtozatlansagat feltételezve.

Forrds: sajat osszeallitas a CEFP adatai alapjan.

Az 1984-t61 kezd6do lassabb iitemli, majd 1985-ben felgyorsuld kiilkereskedelmi
liberalizacié eredményei el0szor a feldolgozdipari export alakulasaban mutatkoztak meg,
tényleges struktaravaltozasra azonban csak 1986-ban keriilt sor, amit négy okkal
indokolhatunk: az olajarak radikalis valtozasaval, az arfolyampolitikaval, amely az 1986. év

folyamén engedte, hogy a pez6 joval a hazai inflaciét meghaladé mértékben leértékelddjek az

0 4 kozolt adatok forrdsa ahol nincs eltéré hivatkozds a WDI Online adatbdzisa, illetéleg megegyezik a szévegben
hivatkozott tablazatok és abrak forrasaval.
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amerikai dollarhoz képest és a jovedelmek egyesiilt allamokbeli névekedésével. Hosszl tavi
hatésait tekintve talan az utolsoként emlitendd ok — tudniillik, hogy ettdl az évt]l mutatkoztak
meg szamottevs mértékben a kiilkereskedelmi liberalizacié eredményei — a legfontosabb'".

Az 1985. juliusaban indul6 kiilkereskedelmi nyitas — amelyet Ten Kate és de Mateo (1989)
kiemelkedd jelentdségii volt. A liberalizacids impulzus egyszerre szarmazott beliilrél — abbol
a hitbdl fakadva, hogy a kereskedelmi és pénziigyi nyitds lehet a ndvekedés 0j motorja — és
kiviilrél, az IMF-t6l és a Vilagbanktol — amelyek a gazdasag nyitottabba tételét szabtak a
finanszirozas feltételéiil. Az 1985-1987-es program, a fejlodo orszagok korabeli reformjaival
Osszevetve, a legatfogdbbak kozé tartozott.

A mexikéi importrezsim hagyomédnyosan hdrom {6 eszkozre tdmaszkodott (Ten Kate,
1992:662): a) az értékvamokbol felépiild vamtarifara, valamint az azt kiegészitd b) hivatalos
minimalis arakra, melyeket a vamérték megallapitdsakor kellett figyelembe venni, illetve c) a
kontingensek és importengedélyek formajat 61t6 mennyiségi korlatozasokra. Az importvamok
nagysaga nulla és szdz szazalék kozott szorddott, a Latin Amerikai Integracidos Téarsulas
(ALADI') tagallamaibol szarmazd termékek, az ideiglenes behozatal és az 4gazati
fejlesztési tervek keretében importalt arucikkek vampreferencidkban részesiiltek. A hivatalos
referenciaarak hatdsa valtozo volt, nagyobb leértékelések utan tulajdonképpen nem mitkddtek,
egy¢b idOszakokban pedig mivel magasabbak voltak, mint a piaci tranzakcidk sordn kialakuld
arak, szamottevd modon felerdsitették a vamok hatasat. A protekcionizmus mexikoi
eszkoztaranak leginkdbb korlatozo hatdsu elemét a mennyiségi korlatozasok jelentették,
amelyeket nem sokkal a masodik vilaghabort utan vezettek be. 1982. szeptemberében érték el
tetOpontjukat, amikor az import szdz szdzaléka engedélykotelessé valt. 1983-ban kisebb
mértékben csokkentették a vamokat és a vamdiszperziot, 1984-ben pedig az importengedély-
koteles termékek aranyat, 100-r61 83 szazalékra. A folyamat 1985-ben gyorsult fel. Aprilisban
Mexiko kétoldali, a szubvencidk és kiegyenlitd6 vamok alkalmazasat szabalyozé
megéllapodast kotott az Egyesiilt Allamokkal, mellyel — vallalva bizonyos exportszubvenciok
csokkentését  vagy  megsziintetését — e  terlleten GATT-konformma  tette
kereskedelempolitikai gyakorlatat. Julius és december kozott az engedélykdteles termékek
aranya 35,1 szazalékra csokkent (ldsd a 19. tabldzatot). Az 1970-es évek végének sikertelen
¢s nem is igazdn elszant nyitasi kisérletével szemben, amikor els6ként a fogyasztasi cikkek
importjat liberalizaltdk, az engedélykotelezettség eltorlése 1985-ben — a fokozatossag

jegyében, ami egyébként a stabilizacidt tdimogatd pénziigyi intézmények kritikajat is kivaltotta

P pacheco-Lopez—Thirlwall (2004) a mexikdi export regresszidelemzéses vizsgdlata sordn bizonyitékot taldltak az 1986-os
strukturavaltozasra. Eredményeik szerint a nemolaj-export 56 szdazalékos emelkedésének egynegyede tulajdonithato a
kiilkereskedelmi liberalizdcionak.

92 gsociacién Latinoamericana de Integracién.
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— szinte kizarolagosan a kozbiilsé és a tokejavak korében tortént meg. A mar emlitett /9.
tablazat arra is ramutat, hogy 1985 végén még mindig a hazai termelés csaknem felét (47,1%)

e o e ’ » 1
védte ez az adminisztrativ eszkoz'”.

A protekcionizmus csokkend szintjét némileg
ellensulyozand6, kiss¢ emelkedtek a vamok ¢és — nagyobb mértékben — a hivatalos
referenciaarak. Az import felgyorsuldsanak mégsem ez szabott gatat, hanem a 20 szdzalékos
leértékelés'™: a behozatal 1985-ben stabil maradt, a rakovetkezd évben még csokkent is.

1986-ban két tényezd is kedvezd hatast gyakorolt a tovabbi liberalizacidora. A pezod
leértékelésének mértéke folyamatosan meghaladta a hazai inflaciot, a realarfolyam
felértékelddése igy az olajarak Osszeomldsa ellenére is a kereskedelmi mérleg javuld
egyenlegéhez vezetett. A masik ilyen hatdst a GATT-hoz valdé augusztusi csatlakozas
jelentette: amellett, hogy Ooridsi szimbolikus jelentdsége volt — Mexikoé kimutatta, hogy
visszafordithatatlanul elkotelezett a liberalisabb kiilkereskedelem mellett, novelve a
gazdasagpolitika hitelességét —, konkrét kereskedelempolitikai 1épésekkel is egyiitt jart. A
szazszazalékos vamplafont 45 szdzalékosra csokkentették, csaknem harom szazalékkal
csokkent az atlagos vamtarifa, megkezd6dott a hivatalos referenciadrak rendszerének
fokozatos felszamolasa.

Az exportvamok az olajipar kivételével alacsonyak voltak. A feldolgozoiparban 1987-tdl
kezdve csak bizonyos hus-, tejipari és egyéb élelmiszeripari termékekre, illetve a cukorra volt
érvényben, két szdzaléknal alacsonyabb mértékben, ilyen intézkedés'®. Ugyanezeken a
tertileteken, illetve a kohaszatban és a fémgyartasban taldlkozhatunk leginkdbb az
exportengedély-kotelezettséggel is (Moreno-Brid, 1999:17).

Az exportdsztonzd programok igen hasonlatosak voltak az importhelyettesitd iparositas
korszakaban alkalmazottakhoz, elssorban az autd-, a szamitogép- és a gyodgyszergyartasban
alkalmaztdk Oket, és szinte kizdrdlag a jelentds tokeerdvel rendelkezd, kiemelkedd
exportképességii vallalatok esélyeit javitottak.

1987-ben folytatodott az ambicidzus liberalizacido — a vamplafon 20, az atlagos importvam
10 szazalékra csokkentésével, az engedélykotelezettségnek a hazai termelés 25,4"°, a

referenciaaraknak a 0,6 szazalékara val6 visszaszoritasaval.

193 4 leginkabb preferdlt dgazatok, amelyekben az engedélykotelezettség még mindig t6bb mint a hazai termelés felét lefedte
az élelmiszerek, italok és dohanytermékek, a ruhdzat és cipé, az olaj és gaz, olajfinomitas, és az autéipar voltak.

194 A mexikoi kereskedelempolitika térténetében elészér liberalizdltik akkor az importrezsimet, amikor a fizetési mérleg
egyensulyhianyban volt. Ahelyett, hogy tovabbi importkorlatozasokat vezettek volna be (ami a multban, hasonlo esetekben a
leggyakoribb lépés volt), az arfolyamra biztak, hogy ujra egyensulyba hozza a fizetési mérleget. Felismerték az arfolyamnak
az ebben az dsszefiiggésben betoltott jelentéségeét. A hosszu tavi célok gyozedelmeskedtek a rovid tavuak felett.” (Ten Kate,
1992:665)

% [lletve az 6rolt kavéra (5,5%.).

% Jelentsebb preferencidkat mér csak a mezégazdasdg, az élelmiszeripar, az ital és dohdny-, a ruhdzati és cipé-, az olaj- és
gazipar, az olajfinomitds és az autogyartas kapott.
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19. tablazat: Mexiko kereskedelempolitikajanak legfobb jellemzoi 1980 és 2005 kozott

1980 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990  199] 1992 1993
Megnevezés jinius _ december  jimus  december  jinius  december  jimus  december
Osszes sor az importvamtarifaban 8023  BO063 8091 8§ 206 8445 5472 11838 11817 11812 11828 11841
Maximalis importvim 100 100 100 100 45 45 40 20 20 20 20 20 25 25
Atlagos importvim 27,0 233 254 226 10,0 9.7 10,4 13.1 13,1 13,1 13.0
Sulyozott dtlagos importvam (az importforgalommal stilyozva) RS 13,3 13,1 5,6 6,2 6,2 9.7 10,5 11,1
S}llyuznll dtlagos importvim (a kereskedelembe kertld javak termelésének arinydval 28 215 285 240 245 217 18 1o 102 125 125
stlyozva)
Az importvam-szintek szima 10 100 11 5 5 5 5 5 5
Viamdiszperzio 225 18,8 14.1 6.8 6.9 7.1 44 45 45
Stlyozott vamdiszperzio (az importforgalommal silyozva) 19 101 13,2 6,9 74 1.7 6,9 6,8 6,7 )
Importengedély nélkill behozhato termékek szama 2844 7252 7 568 8116 8 187 11595 11607 11614 11636 11632
Importengedély nélkill behozhatd termékek szima az Gsszes szazalékaban 353 89.6 922 96.1 96.6 979 982 983 98.4 98,2
Im‘porllcligcdél)'ck (a kn:r‘cskcal‘uh:mhc kerild /tradable/ javak termelésének 640 922 471 469 198 5.8 254 232 213 198 199
sedzalékaban, 1986-0s silyozissal)
Importengedélyek (az engedélykoteles import a teljes import szizalékaban) 100,0 830 35,1 278 26,8 212 14.0 13,7 89 10,5 21,5
I-h.valn.]m_i rul‘crcnf.'marnk_:u kereskedelembe keriilo /tradable/ javak termelésének 134 134 187 354 19.6 18,7 13.4 0.6 0.0 00 00 0.0 0.0 0.0 0.0
szizalékdban, 1986-0s stlyozassal)
lzlﬁplurllci{cnurzus (:.| kurci\-kmlu.lmuhu kertild ftradable/ javak termelésének 248 234 179 17.6
szizalékiban, 1986-0s silyozissal)
Megneverés 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005
Osszes sor az importvamtarifaban 11089 11089 11265 11286 11 349 11412 11439 11460 11833 11860 11929 11929
Atlagos importvim 124 13,7 13.3 13.3 132 16.1 16,2 16,3 12.4 12,5 14,0 13,7
Sulyozott atlagos importvam (az importforgalommal stilyozva) 5.7 34 29 3.0 26 28 3.0 32 45 ERY 37 35
Vimdiszperzio 6.7 8.5 8.0 74 7.8 78 82 9.5 4.9 4.6 4.2 5.1
Importengedély nélktl behozhato termékek szima 10940 11000 11177 11194 11259 11326 11353 11374 11746 11773 11837 11837
Importengedély nélkil behozhato termékek szama az Gsszes szdzalékaban 98,7 99,3 992 99,2 992 99,2 99,2 99,2 99.3 99,3 99,2 99,2
Importengedélyek (az engedélykiiteles import a teljes import szizalékaban) 43 2.2 2,7 4.1 44 3.6 6,2 6.1 59 59 4.7 42
Exportengedélyek (az engedélykiteles export a teljes export szazalékaban) 09 08 0,7 0.6 0.6 0.6 0.6 0.6 0,5 0,5 0.4 03
Osszes sor az exportvimtarifiban 5237 5239 5369 5300 5300 5304 5303 5308 11833 11860 11929 11929
Exportengedély nélkul behozhato termékek szima 5147 5149 5279 5224 5224 5231 5230 5235 11776 11803 L1890 11900
Exportengedély nélkiil behozhatd termékek szima az Gsszes szazalékaban 98,3 98,3 98.3 98,6 98,6 98,6 98,6 98.6 99.5 99.5 99,7 998
Hatalyban lévo dompingellenes és kiegyenlitd intézkedések 109 129 91 56 66 69 72 (i) 3 73 78 77
Kezdeményezett dimpingellenes és kiegyenlitd vizsgilatok 26 4 4 7 11 10 3 5 5 4 [ 4

Forras: sajat dsszeallitas a kovetkezo forrasok felhaszndlasaval: Ten Kate (1992) 3. és 4. tiblazat, 664. o., 5. tiblizat, 665. o, WTO (1993), 4.1. tablazat, 39. o, IV. 6. tablazat, 86. o., Clavijo-Valdivieso (2000), 8. tiblizat, 16., o., Oficina de la

Presidencia para Politicas Pablicas (2005), 351. o,
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Decemberben a legmagasabb importvamokat 40-r6l 20 szazalékos szintre csokkentették, ot
vamtarifa kategoriat hoztak 1étre: 0, 5 vagy 10 szédzalékos vammal terhelték a Mexikdban nem
vagy nem kielégitd6 mennyiségben termelt importcikkeket, mig a hazai termékeket
feldolgozottsagi fokukhoz igazoddan'’ 15 vagy 20 szazalékos vammal védték. Eltorolték az
5 szazalékos vampotlékot, az importengedélyek és a hivatalos referenciadrak dontd
tobbségét'”®, illetve a mezégazdasagiak kivételével az 6sszes szubvenciot. 1988-ban attértek a
harmonizalt aruleir6 és kodrendszer (HS) hasznalatara. A kereskedelempolitikai nyitas
konszolidacidjara 1988. decemberében kertilt sor.

A mexikoi kormanyzat a nyitas egyik legfontosabb indokaként azt hangsulyozta, hogy attol
export oldalon hatékonysagnoveld €s 6sztonzd hatast var. Annak ellenére volt ez igy, hogy
visszatekintve a gazdasag torténetére, sesmmilyen bizonyiték nem allt rendelkezésre, amely azt
mutatta volna, hogy a protekcionizmus szintjének csokkenése a kivitel volumenének
novekedéséhez vezetne. Eppen ellenkezbleg: az 1982 és 1988 kozotti periodusban pont az
egyik legvédettebb szektor, az autdipar mutatta fel a legerdsebb exportexpanziot.
Osszességében mégis egyértelmii, ahogyan ezt még az dgazaton beliili kereskedelem elemzése
soran is be fogom mutatni, hogy az 1980-as évek paradigmavaltisa olyan gyors és mély
szerkezeti alkalmazkodashoz vezetett Mexikoban, amelyhez foghatora az 1994-1995-6s
valsagtol eltekintve napjainkig sem keriilt sor. Az 1990-es évek kiilkereskedelmi
dinamizmusa dontéen az 1980-as évek reformjainak koszonhetd, illetve az is allithato, hogy a
napjainkban is latvanyosan tetten érhetd novekedési csapdabdl az orszdg azért nem tud
kilépni, mert az 1980-as évek masodik felében beindulo, elsé generacids reformokat a pezo-
valsag utani években nem kovették megfeleld6 mélységben a masodik generacios reformok.
Ezek jelentdségére a 7. fejezet végén térek vissza nagyobb terjedelemben.

Az 1987 és 1993 kozotti iddszakban az export évente atlagosan 11,1, az import pedig 23,1
szazalékkal n6vekedett, szemben az 1982 és 1986 kozotti idoszak rendre 2,4 és 0,3 szazalékos
csokkenésével. Mig a fogyasztasi cikkek importja 1986-ban csak 55,8 szazaléka volt az 1982-
es értéknek, az 1993-as 1021,6 szazaléka az 1987-esnek (/7. dbra). Az import exportét
meghaladé ndovekedésében, ami 1990-t6l a kiilkereskedelmi mérleg deficitessé valasahoz
vezetett, ismét a pezo reélfelértékelddése jatszotta a legjelentdsebb szerepet.

A kormanyzati politika f6 oszlopait az ipari apparatus modernizacidja, a kiilkereskedelmi
nyitas megszilarditasa és a gazdasag tovabbi stabilizacidja jelentette. Jelentds szerepet jatszott
ebben a széleskorl privatizacid és a kiilfoldi miikodétoke-befektetések deregulacioja. 1989 és
1993 kozott tovabb csokkent az importengedély-kotelezettség €s érvényben maradtak az

elsdsorban a nagyipart timogatd exportdsztonzo intézkedések is. Néhany szektorban, mint a

7 A vameszkalacié — azaz, hogy az alapanyagok, kozbiilsé termékek importidt alacsonyabb vim terhelje, mint a beldliik
eldallithato késztermékekét — a mexikoi vampolitika nyiltan megfogalmazott célja volt.
%8 Az importengedélyek leginkdabb a mezégazdasdgban, az auté- és a gydgyszergydrtisban maradtak érvényben.
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mezdgazdasadg, olajfinomitds, autdgyartas, bizonyos korlatozdsokat mindazonaltal
meghagytak. A mezdgazdasag esetében a hazai munkaerd védelmében, az olajiparban a
nemzeti érdekekre hivatkozva, a jarmiigyartasban pedig azért, mert a befektetoket erételjesen
motivalta az agazati fejlesztési programok altal biztositott védelem. Ebben az idészakban
dontd valtozas tortént Mexikd kiilkereskedelmi liberalizacidjaban, az egyoldald, autonom
illetve a GATT-csatlakozashoz kothetd multilateralis liberalizacio mellett egyre erésebben
megjelent, majd a kovetkezd korszakokra meghatdrozova valt a regiondlis integracios
egyezmények segitségével torténd nyitas. Az orszag 1988-ban targyaldsokat kezdeményezett
az ALADI-val, 1989-ben az APEC-kel, 1990-ben az Egyesiilt Allamokkal, Kolumbiaval és
Venezuelaval. 1992-ben csatlakozott az ALADI-hoz és ¢letbe 1épett szabadkereskedelmi
egyezménye Chilével, 1993-ban az APEC tagja lett, 1994-ben hatalyossa valt az USA-val és
Kanadaval megkotott NAFTA-egyezmény.

17. abra: A mexikoi import szerkezetének alakulasa, 1980-2005 (ezer dollarban)
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Forras: Sajat ésszeallitas a CEFP adatai alapjan.

A NAFTA kozvetlen eldzményeként Mexiko és az Egyesiilt Allamok mar az 1980-as
években (1985-ben, 1987-ben ¢és 1989-ben) targyaldsokat folytatott egyes agazatok
szabalyozasarél, amelyek eredményeit keretegyezményekbe foglaltak.' A formalis
targyalasok 1991. juniusdban kezdddtek ¢s a mar 1étezd termelésmegosztasi és egyéb
kapcsolatoknak koszonhetéen nagyon gyorsan, 1992. augusztusara le is zarultak. 1993.

novemberében ¢s decemberében a partnerek nemzeti torvényhozasa ratifikalta az egyezményt.

199 gz Egyesiilt Allamok és Kanada 1986-ban kezdték meg a szabadkereskedelmi targyalasokat és 1989-ben Iépett életbe a két
orszag kozotti egyezmény, a CUSFTA (Canada—U.S. Free Trade Agreement). A kapcsolatok azonban sokkal régebbi iddkre,
az 1965-6s Autoipari Megallapodasra (Auto Pact) nyulnak vissza, amely a szektor szabadkereskedelmét biztositotta. Hasonlo
elézményként tekinthetiink a szintén 1965-ben indulé maquiladora programra Mexiké és az Egyesiilt Allamok viszonydban.

155



A mexik6i kormdnyzat szemszogébdl a NAFTA-val kapcsolatos egyik legfontosabb
célkitlizés az volt, hogy jelezze az orszag elkotelezettségét az 1985-t6l kezdve 1étrehozott 1j
kiilkereskedelmi rezsim mellett, visszafordithatatlanna tegye annak eredményeit, illetve, hogy
novelje a gazdasagpolitika hitelességét. Mindemellett, természetesen, azt vartdk az
egyezménytdl, hogy 0sztondzni fogja az USA-val és Kanadaval folytatott kereskedelmet és az
onnan szarmaz6 mikodoétéke-importot, illetve, hogy ndvelni fogja a helyi és kiilfoldi
vallalatoknak a kiilkereskedelembe keriild javak eldallitisaba torténd beruhazéasait, ami
megerdsitheti Mexikoé exportugrodeszka szerepét Eszak-Amerikaban. A gyakorlatban mindez
a partnerek kozotti kereskedelmet és milkodotoke-aramlast akadalyozo, még fennalld,
korlatok fokozatos eltavolitasat jelentette. Az alairok a termékeket 6t kategdridba soroltak (20.

tablazat), és megegyeztek a vamok leépitésének litemében. Az aruk 85 szdzaléka az A, B és C

kategoriaba kertilt, a teljes liberalizacié céldatuma 2008. janudr 1. volt.

20. tablazat: A NAFTA vamleépitési menetrendje

Kategoria A vamlebontas iitemezése

A csoport A csoportba tartozo termékek vamjat teljes mértékben eltorolték, 1994. januar 1-jét6l vammentessé valtak.

B csoport A csoportba tartozo termékek vamjat 6t egyenld 1épésben szamoltak fel, 1998. januar 1-jétdl valtak vammentessé.

C csoport A csoportba tartozo termékek vamjat tiz egyenld 1épésben szamolték fel, 2003. januar 1-jét6l valtak vammentessé.

C+ csoport A csoportba tartozo termékek vamjat tizenot egyenld 1épésben szamoljak fel, 2008. januar 1-jét6l valnak vammentessé.
D csoport A csoportba tartozo termékek tovabbra is vammentes statuszt élveztek/élveznek.

Forrds: Eszak-Amerikai Szabadkereskedelmi Egyezmény, 302.2 fiiggelék™™.

A NAFTA, amely az els6 olyan szabadkereskedelmi egyezmény volt, amelyet fejlett és
fejlodé orszagok kotottek, az arukereskedelem akadélyainak felszdmoldsan tal mas
intézkedéseket — a szolgaltataskereskedelem liberalizéciojat, a vitas kérdések rendezésének
mechanizmusat, a szellemi tulajdonjog védelmét, illetve kdrnyezetvédelmi és munkaerdpiaci
kiegészit6 megallapodast — 1is tartalmazott. GDP-jét tekintve a legnagyobb, teljes
kereskedelmi volumenét tekintve a vilag masodik legnagyobb szabadkereskedelmi Ovezete
jott 1étre, 360 milli6 fogyasztoval.

Kereskedelempolitikajat tekintve a tovabbi liberalizacid lehetéségét Mexiko a regionalis
integracidés egyezményekben latta (/8. abra) — 1995-t61 Kolumbiaval, Venezueldval,
Boliviaval és Costa Ricédval, 1998-t6l Nicaraguaval, 1999-t61 Chilével, 2000-tdl Izraellel és az
Europai Unidval, 2001-t61 az EFTA-val, Guatemalaval, Honduras-szal és El Salvadorral,
2004-t51 Uruguay-jal, 2005-t6]1 Japannal®®' —, amelyektSl vélhetéen azt is remélte, hogy a
diverzifikacio révén csokkentik az Egyesiil Allamok gazdasagi fluktuacidjatdl vald erds

fliggését, azonban ahogyan latni fogjuk, ennek éppen az ellenkezdje tortént.

2 Hitp://www.nafta-sec-alena.org/DefaultSite/index_e.aspx?DetaillD=103#4n302.2 (letéitve 2006.03.15.).
1 Erek mellett, ahogyan az dbran is lathatd, szamos preferencidlis egyezményt kotott az ALADI, a Latin-Amerikai
Integracios Tarsulas keretei kozott is.
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Az 1980-as évek elejének zart, importhelyettesitd Mexikdja napjainkra — a protekcionizmus
alkalmazott szintjét tekintve — a vilag egyik legnyitottabb gazdasaga lett. A 13,7 szazalékos
atlagos importvam a forgalommal stlyozva csak 3,5 szézalékos, az import 0sszértékének 4,2

széazalékat terheli engedélykotelezettség.

18. abra: Mexiko szabadkereskedelmi megallapodasai és nemzetkozi szervezetekben valo tagsaga,

1986-2005
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Roviditések: G3 — Grupo de los Tres — Harmak Csoportja, TN — Tridngulo del Norte — Eszaki Haromszog, GTE
— gazdasagi és tudomanyos egylittmiikodes.
Forrds: sajat ésszedllitds a Secretaria de Economia dbrdi és adatai alapjan®”.

A kiilkereskedelmi forgalom novekedése az egész periddusban igen dinamikus volt, ami azt
eredményezte, hogy mara Mexiko rendelkezik Latin-Amerika legjelentdsebb kereskedelmi
potencialjaval, 2004-ben a régid teljes daruexportjanak 40,1 szazalékat adta’”, a
feldolgozoipar stlya kivitelében igen jelentds mértékben megemelkedett (19. abra).

1994 ¢és 2005 kozott az export €s az import egyardnt nagyon gyorsan novekedett, évente
atlagosan rendre 12,1 és 9,78 szazalékkal, jelentdsebb kilengést kiviteli oldalon csak 2001-
ben, a behozatali oldalon pedig 1995-ben és 2001-ben tapasztalhattunk. A kiilkereskedelmi
mérleg 1995-t61 1997-ig szufficites, majd 1998-t61 végig deficites volt. Az eldjelvaltas
szdmos okkal magyardzhat6: nagyjabol 1998-ra fulladt ki a pezo-valsag alatt elszenvedett

jelentds redlleértékelddés hatdsa, ugyanebben az évben szamottevd mértékben estek az

22 Hp . /fwww.economia.gob.mx/index.jsp? P=2113# (letéltve 2006. marcius 17.).
203 Sajat szamitis a WTO (2005) adatai alapjan.
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olajarak, valamint ekkor érte el a kelet-dzsiai €s az orosz valsdg hatdsa is az orszagot.
Mindezek mellett a dontden az importalt alapanyagok feldolgozasara és exportjara épiild
feldolgozoipar miatt a mexikoi gazdasag importigényessége az idészakban végig igen magas
volt.

A gyors novekedéssel jellemezhetd éveknek 2001-ben szakadt vége — ennek elsésorban az
1990-es években vagtatd amerikai gazdasag megtorpanasa volt az oka, ebben az évben mind a
kivitel, mind a behozatal visszaesett. Annak ellenére, hogy 2002-2003-ban szerényebb
mértékben, majd 2004-2005-ben dinamikusabban tujra beindult a kereskedelmi aramlasok
novekedése, a 2001. évi visszaesés erdteljesen rairanyitotta a figyelmet a mexikoi
gazdasagnak az Egyesiilt Allamok konjunkturalis helyzetétdl valo igen szoros fiiggdségére,
valamint az orszag vilaggazdasagi versenyképességének kérddjeleire, melyekrdl a fejezet

végén lesz bovebben sz0.

19. abra: A mexikoi export szerkezete, 1980-2005 (szazalékos megoszlas)
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Forras: sajat szamitasok a CEFP adatai alapjan.

Ha a Mexikoi kiilkereskedelem aruszerkezetének valtozasat nagy vonalakban vizsgaljuk
(19. abra), 1igen szembetiind, hogy az olajipar részesedése a teljes kivitelbol 1980 és 2005
kozott rendkiviilli mértékben megvaltozott, az 1980-as 57,9 szazalékrol 2005-re 14,9
szazalékra csokkent. Mig az olajipari termékek exportja évente atlagosan 4,6 szazalékkal nott
az idészakban, a teljes kivitel novekedési iliteme ezt jocskdn meghaladta a maga 10,4
szazalékos értékével. JoOl ismert, stilizalt tényként megfogalmazhato allitds az, hogy a
kitermeld agazatok, koztiik az olajipar termékeinek vilagpiaci ar- és keresleti volatilitasa joval

nagyobb, mint a feldolgozoipari termékeké. Ez a jelenség Mexikd esetében is jol
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megfigyelhetd: mig példaul 1986-ban ¢és 1998-ban az orszag olajipari kivitele nagy mértékben
csokkent, rendre 57,3 és 36,3 szazalékkal, addig 1981-ben és 2000-ben hasonlé iitemben
novekedett, rendre 39,6 és 62,1 szazalékkal, mely folyamatokban természetesen nagy szerepet
jatszott a vilagpiaci aralakulas.

Az olajipar dominans szerepét az exportban a feldolgozodipar vette at, mig 1980-ban
részesedése a teljes kivitelben csupan 30,8 szazalék volt, 2005-ben mar 81,7 szdzalék.
Novekedése 6t év (1981, 1983, 2001-2003) kivételével meghaladta az évi 10 szdzalékos
mértéket, értéke az 1980-as 5,549 milliard dollarr6l 1993-ra 41,685 milliard dollarra, 2005-re
174,639 milliard dollarra nott.

20. abra: A mexikoi import dgazati szerkezetének alakulasa, 1991-2004 (ezer dollarban)
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Forrds: sajat osszeallitas a CEFP adatai alapjan.

Az 4gazat a behozatali oldalon is jelentds novekedést mutatott fel (20. dbra), a
feldolgozoipari import 1980 és 1990 kozott 69,2 szazalékkal, 1991 és 2004 kozott 291,5
szazalékkal nétt. Sulya 1991 ¢s 2004 kozott folyamatosan meghaladta a 90 szazalékot a teljes
behozatalban. A maquiladora szektor exportjanak ndvekedési iiteme magasabb volt mint az
importjaé, azonban a feldolgozdipar maquiladordk nélkiili kiilkereskedelmimérleg-hianya
1995 és 2004 kozott szamottevo mértékben novekedett, elérve a 39,432 milliard dollaros
értéket (21. dbra).

A  mezOgazdasag az 1980-2005 kozotti iddszakban veszitett kiilkereskedelmi
jelent6ségébol, részesedése a teljes exportbol az 1980-as 8,47 szazalékrol 2004-re 3,02
szazalékra csokkent (/9. abra), hasonlo tendencia figyelhetd meg az import esetében is rendre
9,6 és 3,21 szazalékos értékekkel (20. dbra). Az agazat exportja 1991 és 2004 kozott 139,6,
importja 196,9 szazalékkal nétt. Az agrarkereskedelem a NAFTA hatalyba 1épését kdvetden
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1995 és 1997 kivételével minden évben deficites volt, a hiany 2004-ben 0,641 milliard dollart
tett ki.

Mexiko jelents szamban megkotott regionalis integracios egyezményeinek ellenére sem
foldrajzi, sem 4agazati szempontbdl nem volt képes kiilkereskedelmének szerkezetét
diverzifikalni, a folyamatok éppen az ellenkez6 iranyban haladtak: az Egyesiilt Allamok stilya
tovabb novekedett és az export néhany olyan feldolgozodipari 4gazatra koncentralodott,

amelyek erételjesen kotddnek az orszagban miikddé multinaciondlis vallalatok

tevékenységéhez.

21. abra: A kiilkereskedelmi mérleg agazati alakulasa Mexikoban, 1991-2004 (ezer dollarban)
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Forras: sajat osszeallitas a CEFP adatai alapjan.

A NAFTA-egyezmény megkotését kovetden mind a miikodotdke-, mind a kereskedelmi
aramldsok nagyon jelentds mértékben eldrendiiltek az egyezményt aldird orszagok kozott.
Napjainkra — a tovabbra is fennalld aszimmetriak ellenére — Eszak-Amerika kereskedelmi
szempontbol a vildg egyik legdinamikusabb ¢€s legjobban integralt régidja. 1980-ban Mexiko
kivitelének 65 szazaléka, 2005-ben mar 88 szazaléka iranyult az Egyesiilt Allamokba és
Kanadaba, bar ehhez azt is hozza kell tenni, hogy Kanada sulya az orszag exportjaban 1993-
ban érte el eddigi legnagyobb részesedését, valamivel tobb mint harom szazalékos aranyaval,
azt kovetden az két szazalék ala csokkent. Mexiko exportjdnak tobb mint 85 szazaléka

legnagyobb  kereskedelmi  partneréhez, az Egyesiilt Allamokba aramlik. A
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22. abra jol szemlélteti, hogyan valtozott Mexik6 kiilkereskedelmének relacios szerkezete az
1980-as évektdl napjainkig.

A behozatali oldalon nem tapasztalhatunk ilyen jelentds koncentraciot, bar Eszak-Amerika
sulya 1980-t6l 1992-ig 66-161 74 szazalékra novekedett, a régio ezt kovetden szamottevd
mértékben veszitett jelentdségébdl, részesedése Mexikod importjdban 2005-ben 56 szazalék
volt, ebbdl 53,6 szazalékért az Egyesiilt Allamok felelt.

Az Egyesiilt Allamok stlyanak novekedése Mexiko kivitelében azzal jart egyiitt, hogy
minden mas régi6 szerepe csokkent. 1980 és 2005 kozott Latin-Amerika részesedése harom
szazalékponttal, Eurépaé tizenharommal, Azsidé pedig néggyel esett vissza az exportban.
Importoldalon korantsem ennyire egyértelmiiek a tendencidk: bar Eszak-Amerika
(természetesen ezen beliil is dontden az USA) 1980 és 1992 kozott ndvelte sulyat — 66-rol 74
szdzalékra — a tobbi régio javara, 1992 és 2005 kozott ezzel éppen ellentétes folyamatnak
lehettiink tanai, a NAFTA-partnerek részesedése a bevitelbdl 56 szazalékra siillyedt. Ebben az
idészakban Azsia tudta legdinamikusabban novelni részaranyat, 11 szazalékponttal, 24
szdzalékra. Ez utobbi folyamatban a fészerepet Kina, Japan és Dél-Korea jatszottak. A
legfontosabb reldciok részletes elemzésére a késdbbiekben keriil sor.

Az 1980 és 2005 kozotti idoészakban Mexikd kiilkereskedelmének volumene, agazati €s
relacios szerkezete is szamottevd mértékben megvaltozott, az erdsen protekcionista
kereskedelempolitikat egy liberalizalt, exportorientalt felfogas valtotta fel, amely rendkiviil
gyors ¢s radikalis kiilkereskedelmi nyitast eredményezett. A folyamat legfontosabb allomasait
az 1985-t6l kezdddo liberalizacid, az 1986-os GATT-csatlakozas, az 1994-ben életbe 1€po
NAFTA, illetve az azt kovetd idészakban a Latin-Amerika, Azsia és Eurdpa orszagaival
kotott szabadkereskedelmi egyezmények jelentették.

Az elmilt tobb mint hisz évben az exportorientdlt gazdasagpolitika képezte a
gazdasagstratégia legfobb fundamentumat, a kormdnyzat tobbek kozott az arstabilitast
garantalo és a strukturalis alkalmazkodast 0sztonzo mechanizmusként alkalmazta, elvarva,
hogy segitségével sor keriilhessen a hazai termelOkapacitdsok modernizacidjara, a
termelékenység novekedésére. Ez a tobb mint husz év felemas eredményeket hozott.

Mig Mexikoé a vilagkereskedelem egyik legjelentdsebb szerepl6jévé, az Egyesiilt Allamok
az importot tekintve harmadik, az exportot tekintve mdsodik legfontosabb kereskedelmi
partnerévé valt, mindekdzben a folyamat hasznai rendkiviil egyenlétleniil oszlottak meg a
gazdasag szerepldi kozott, nem téve lehetové a mar emlitett fejlodési csapdabol vald kitorést.

A gyorsuld iitemben novekvO feldolgozoipari export az import még sebesebb
emelkedésével jart egyiitt, amely jelentds mértékben hozzajarult az orszag
folyofizetésimérleg-hianyahoz, tisztdn jelezve az 4gazat egyre erOteljesebb fliggését az

importalt termeldeszk6zoktdl és kozbiilsd termékektol.
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22. dbra: A mexikoi export és import relacios szerkezetének alakuldsa

A mexikol export rebicios szerkezetének alakulisa, A mexikii import relicios seerkescténck alakulisa,
1992-2005 (ezer dollir) 1992-2005 (ezer dollir)
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Forras: sajat dsszedllitas az INEGI és a CEFP adatai alapjan

Ez egyben természetesen azt is jelentette, hogy a hazai piacra termeld cégek akkumulacids,
terjeszkedési és technoldgiavaltasi lehetdségei igen csak korlatozottak maradtak. A
késobbiekben az 4gazaton beliili kereskedelem vizsgalatan keresztiil fogok valaszt adni az
eddigi elemzés soran felmeriilt kérdésekre. Az intraindusztridlis dramlasok analizisét
megeldzdéen azonban sziikségszerli, hogy elemzd moddon bemutassam az orszag
bekapcsolodasat a nemzetkozi termelésmegosztdsba — amely legfoképpen az ugynevezett
maquiladora iparban testesiil meg —, illetve a miikodétoke-aramlasba. Ahogyan latni fogjuk, a

fragmentacié és a multinaciondlis vallatok tevékenysége Mexikd esetében igen szorosan
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Osszefiigg egymassal, ez indokolja egyiittes, egymasba agyazott elemzésiiket az alabbi

alfejezetekben.

6.2. Mexiko szerepe a nemzetkozi termelésmegosztdasban és a mitkédotoke-aramlasban

6.2.1. A maquiladora ipar

A maquiladora olyan ipari lizemet jelent, amely kiilfoldrél, dontéen az Egyesiilt
Allamokbél érkez6 alapanyagokat alakit 4t tovabbfeldolgozott- vagy késztermékekké, melyek
teljes egészét, vagy dontd hanyadat visszaszallitjdk az anyaorszagba vagy mas célorszagba
exportaljak. A legtobb ezek koziil a gyarak koziil a két orszag hataran helyezkedik el.

A ma maquiladora ipar néven ismert exportorientalt fejlesztési programot 1965-ben hoztak
létre. Mig az Egyesiilt Allamok motivacidja a mexikéi vendégmunkasoknak és illegalis
bevandorloknak a hatar masik oldalan valo tartdsa volt, Mexikd a projekttdl a hatdr menti
teriiletek dinamikus fejlodését varta. A kezdeti logika €s a célok megvaltozasaval a program
jelentés lendiiletet kapott, az Egyesiilt Allamok szamara a termelésmegosztasbol adodod
versenyképességi elonyok kihaszndldsanak egyik legfontosabb forméjava, Mexikd szdmara
pedig a kiilfoldi fizetéeszkdz bevétel, a feldolgozodipari foglalkoztatds és a gazdasdg remélt
modernizaldsanak egyre jelentdsebb forrasava valt.

A spanyol maquila sz6 eredetileg azt a dijat jelentette, amelyet a farmer a molnarnak
fizetett gabonaja megorléséért. Modern értelmében a maquiladora ipar olyan ipari lizemeket
foglal magaba, amelyek importalt alapanyagot dolgoznak fel és a tovabbfeldolgozott
készterméket visszaszallitjdk a célorszagba, elsésorban az Egyesiilt Allamokba, mindezt

jelentds vam- és adokedvezményekkel.

6.2.1.1. A maquiladora program elé6zményei

Az els vilaghaborii munkaeréhidnyhoz vezetett az Egyesiilt Allamokban, ami jelentds
keresletet teremtett a mexikéi munkasok irdnt, elsésorban a mezégazdasagban®™* és a
vasutépitésben. A masodik vildghdborti wjra vonzova tette az alacsony bérli mexikoi

munkaerot.

2% Utalasképpen jegyzem meg, hogy az Egyesiilt Allamokban foglalkoztatott mexikéi munkaerd a mai napig a
mezogazdasagban koncentralodik: ott is elsosorban a zéldség- és gyiimélcstermelésben, -csomagolasban. Tovabbi fontos
teriiletei foglalkoztatasuknak a ruhdzati ipar, az épitéipar és az épitdipari szolgaltatasok. Az adatok azt mutatjak, hogy az
utobbi idok mexikoi bevandorloi jorészt képzetlenek és rosszul fizetett allasokban tudnak elhelyezkedni, azonban vannak
olyan csoportok is, akik jol képzettek és magas béreket keresnek (OECD 1998:104). Az 1950-t61 1980-ig terjedd idészakban
szignifikans elmozdulas tortént a bevindorlasok szerkezetében, a korabbi eurdpai dominanciat dzsiai és spanyolajku,
elsdsorban mexikoi dominancia valtotta fel (US Immigration and Naturalization Service, 1992, Bean—Fix, 1990).
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Egy 1942-ben alairt bilateralis egyezmény®” (International Agreement of Migratory
Workers), amely Bracero®”-programként is ismert, lehetévé tette, hogy mexikéiak a masodik
vilaghabort alatt legalisan szezonalis mezdgazdasagi munkat vallaljanak az Egyesiilt
Allamokban, elsésorban Kalifornidban. A program, Osszesen mintegy 4,5 millié mexikoi
szdmara biztositott idényjellegli munkalehetdséget (Ferris, 1995:4-4). Munkaerdforrasként
elsdsorban a belsd teriiletekrdl idedramlo szegény mezdgazdasagi népesség szolgalt, ami a
hatér menti népesség robbanasszerii novekedéséhez vezetett™’.

A vendégmunkds programok célja szerte a vilagban hasonlo, igy megemelni a munkaerd
nagysagat, hogy az allando lakossag ne ndovekedjen. Az Egyesiilt Allamok elsdsorban
,haborus sziikséghelyzetekben” vezetett be ilyen intézkedéseket, 1917-1921, illetve 1942-
1964 kozott. A kiilfoldi vendégmunkasok alkalmazdsdnak az volt a feltétele, hogy a
munkaadok elézetesen minden lehetséges probalkozast megtegyenek hogy a kormanyzat altal

k?®. Ha ezek az erbfeszitések

meghatdrozott minimalbéren helyi munkaerdt taldljana
sikertelenek voltak, akkor a Munkaiigyi Minisztérium®” engedélyt adott kiilfoldi munkasok
alkalmazasara, akikkel munkaszerzodést kotottek, amelyben rogzitették a béreket,
munkakoriilményeket, és a szallaslehetoségeket.

Ezek a munkakoériilmények a szerzddések ellenére tragikusak voltak, a munkéasok
elkiilonitett tdborokban laktak, csaladjukat nem vihették magukkal ¢északra, nem
csatlakozhattak szakszervezetekhez, el volt zarva eldliik mindenféle torvényes érdekvédelmi
lehetéség?'’.

Martin (2001) arra is ramutat, hogy két, az ugynevezett disztorzids és a fliggdségi hatas
kovetkeztében az ilyen jellegli programok tendenciaszertien ndvelhetik a legalis és illegalis
bevandorlok szamat. A disztorziés hatds azon a tényen alapszik, hogy a gazdasag és a
munkaerdpiac rugalmas, a szerepldk alkalmazkodnak a kiilfoldi munkasok jelenlétéhez vagy
éppen hidnyahoz gazdasagi kalkulacidikban. A fliggdségi hatas 1ényege pedig az, hogy azok a
kilfoldi egyének, csaladok és kozosségek amelyek ily modon jutnak jovedelemhez,
létfenntartasukat tekintve fliggévé valnak a vendégmunkas programoktol. igy tehat ha a
politika ugy dont, hogy ledllitja ezeket, vélhetden ndvekedni fog a legélis és illegalis

bevandorlas nagysaga.

205 Késébb a két orszag kozotti egyezmények sorozatavd valt, lasd példaul Veldzquez (1996) tanulmdnydt.

2% 4 bracero sz6 napszimost jelent, illetve gyakran alkalmaztik nincstelen bevandorlkra is, akik csak a két keziiket
(brazo=kar) hoztak magukkal.

27 Nem a Bracero-program volt az egyetlen vendégmunkds program az USA-ban, ilyenek mar az 1830-as évektdl kezdve
léteztek, azonban a Bracero-program az un. H2 program mellett az egyik legjelentésebb volt. Az 1943-ban indult H2, az
1980-as évektol H2A (mezégazdasagi) és H2B (nem mezogazdasagi) — a mai napig miikoédnek — program lényege hasonlo
volt, elsésorban a keleti part mentén gazdalkodo — eredetileg cukornadtermelé — farmerek szamara biztositott lehetoséget
kiilfoldi, dontéen karibi és mexikoi vendégmunkdsok alkalmazdasara (lasd példaul Seymour, 2001).

28 4 teriilettd] tavolabb él6k szamdra az ingyenes szdllds lehetdségét is felkindlva.

29 .. Department of Labor.

21 4 bracero-élet szemléletes leirdsdt adja Cohen (1999).
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Az eredeti célkitlizésektdl eltérden az egyezményt csak 1964. decemberében fiiggesztették
fel, foként az amerikai szakszervezetek és a katolikus egyhaz nyomasara. A szakszervezetek
f6 indoka természetesen a hazai (USA) munkaerd védelme volt®'!, mig az egyhaz érvei
szerint a szerzddés intézményesitette a munkaerd kiszipolyozasat.

Az egyezmény egyoldalu felmondasa az Egyesiilt Allamok részérél sulyos foglalkoztatési
problémékhoz vezetett Mexikd északi részén: mintegy 200.000 ember maradt allastalanul
(Urias, 1978), a munkanélkiiliségi rata egyes hatar menti varosokban elérte a 70%-ot is (U.S:
Department of Commerce, 1993), annak ellenére, hogy e 1€épés nem érte varatlanul a déli
szomszédot, hiszen az érdekvédelmi csoportosulasok nyomasa a hatvanas évek elejétdl fogva
folyamatosan érezhetd volt.

A hatadr menti lakossag novekedését, természetesen, maga a program is jelentds mértékben
eldsegitette. Az amerikai farmerek, akiknek meg kellett fizetniiik a mexik6i munkasok oda-
vissza utjat a munkahely és a mexikoi lakohely kozott, arra 6sztondzték munkavallaloikat,
hogy koltdzzenek a hatar menti zonaba®'%, ahol amugy is kevés volt a munkahely.

A mexikoi kormanyzat érzékelve a problémat igyekezett megtenni a megfeleld
ovintézkedéseket: 1961-ben beinditotta a Orszdgos Hatarvidék Programot (PRONAF),
melynek f6 célkitlizése a hatdr menti varosok gazdasagi novekedésének eldrelenditése, a régid
gazdasagi alapjainak bdvitése, az infrastruktura fejlesztése, a helyi lakossag életszinvonaldnak
névelése, valamint az ide iranyul6 turizmus Ssztonzése volt*".

1964-ben, a PRONAF keretei kozott, az Arthur D. Little (ADL) tanacsado céget kérték fel,
hogy készitsen tanulmanyt a Bracero-program befejezése altal érintett munkasok
elhelyezkedésének megkonnyitése érdekében, illetve Ciudad Judrez iparfejlesztési
lehetdségeirdl. A jelentés hamarosan elkésziilt és ez képezte a késébbi Hatar Menti Iparositasi
Program”'* alapjat. Specialis vamkedvezmények életbe 1éptetését javasolta annak érdekében,
hogy Mexikd élvezhesse egy 1) vildggazdasagi jelenség, a termelésmegosztas eldnyeit. A
munka — Iényegét tekintve — a kovetkezOket tartalmazta: javasolta olyan feldolgozoipari
kapacitasok létrehozasat, amelyek progressziv modon képesek lennének a hatdr menti

teriiletek fogyasztasicikk-importjanak helyettesitésére; fontos szerepet tulajdonitott a turizmus

2 4 programban résztevék szamdt a 23. dbra mutatja be.

212 4 programnak készonheten példaul Tijuana és Ciudad Judrez lakossaga rendkiviil dinamikusan névekedett, Tijuanaé az
1950-es évtizedben megharomszorozodott, a leggyorsabban névekvé mexikoi varos volt.

213 4 PRONAF keretein beliil iskoldkat, utakat, bevdsdrlékizpontokat épitettek, dsztondzték a mezégazdasdg diverzifikacidjat,
ipari parkokat hoztak létre (South, 1990:551).

2 programa de Industrializacion Fronteriza. Megalkotdsaban az ADL-es Richard Bolin jétszotta a fészerepet (Mendiola,
1999:46). A programnak az itt emlitett elnevezése terjedt el széles korben, eredeti, hosszabb neve: Programa para el
Aprovechamiento de la Mano de Obra Sobrante a lo largo de la Frontera Norte de los Estados Unidos volt (CEPAL,
1998:21). A program bevezetése egyéb irant Mexiko kereskedelmi és ipari miniszterének személyéhez fiizédik, aki a kelet-
dzsiai tanulmanyutjan latottakat hasznositotta: munkaintenziv 6sszeszereld tevékenységet végzo, helyi munkaerdt alkalmazo
amerikai tulajdonban [évé kelet-azsiai tizemekben jart, amelyek olyan vamegyezmények szabalyozdsa alatt alltak,
amilyeneket késébb a maquiladordkra is alkalmaztak (Fernandez-Kelly, 1987:151).
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Osztonzésének, illetve hangsulyt helyezett a lakossdg gazdasdgi-szocialis koriilményeinek
javitasara is (Mendiola, 1999:46).

23. abra: Mexikoi mezogazdasagi vendégmunkdasok az USA-ban, 1942-1964, f6 — a Bracero-program
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Forrdas: Martin (2001:2)°".

Erdemes megjegyezni, hogy a program logikdja jelentds elmozdulast jelent az
importhelyettesitésre €épitd, befelé torténd iparositas logikajadhoz képest, hiszen a hatdr menti

A maquiladora programot szabalyozasi szempontbol két jelentds intézkedés tette a Mexiko
és az Egyesiilt Allamok kozotti termelésmegosztas kialakulasara alkalmas helyszinné. 1956-
ban az USA toérvényhozasa elfogadta az amerikai vamtarifa 806.30-as, majd 1963-ban annak
807-es cikkelyét, amelyek lehetové tették, hogy az Osszeszerelési céllal kiilfoldre szallitott
javakbol eldallitott késztermékeket olyan modon reimportaljdk, hogy csak a kiilfoldon
képz6dott hozzaadott érték alapjan terhelje azokat vamfizetési kotelezettség. 1965-ben,
Gustavo Diaz Ordaz elnoksége idején, a mexikdi kormanyzat, tdmaszkodva az Arthur D.
Little cég tanulmanyara, beinditotta a Hatar Menti Iparositasi Programot, amely a sziiletend6
maquiladora ipar szdmara kedvezden modositotta a vamszabalyozast és lehetové tette, hogy
kiilfoldiek tobbségi tulajdont vallalkozasokat alapithassanak Mexikéban*'.

Osszességében tehat az amerikai toke egyediilallo lehetéségekkel talalta szemben magat:
egyszerre €lvezhette a jelentdsen olcsébb mexikédi munkaerd, a tobbségi tulajdonlas és a
vamkedvezmények nem mindennapi elényeit.

A program igazi sikerének jelei azonban nem mutatkoztak meg egyik naprdl a mésikra. A
korai években a maquiladora programra inkabb mint foglalkoztataspolitikai eszkozre

tekintettek, semmint gazdasagfejlesztési—iparositasi stratégiara.

25 4 program lassii induldsa vélhetSen annak kiszénhetd, hogy idébe telt, mig az amerikai munkaaddk megtaldltik a
szamukra megfelelé megbizhato munkaerdt, az otvenes évek fellendiilése és visszaesése pedig a koreai haboru altal kivaltott
konjunkturanak, majd az azt kévetd recesszionak volt tulajdonithato.

207 Gsd példaul Mirowski-Helper (1989) cikkét.
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Kezdetben kisebb textilgyarak, majd késébb az elektronikai iparban miikodd vallalkozok
probaltak meg kiaknazni a benne rejlé lehetdségeket. Ebben az idészakban a maquiladora a
mexikoi gazdasagnak csak nagyon kis hanyadat jelentette, és ez is ala volt rendelve a
eldkeld, atlagosan évi 12%-os gazdasagi ndvekedést tudott produkalni.

A szektor torvényi szabalyozasanak kezdeti torekvései a program megindulasat kovetd elsd

évben, 1966-ban jelentek meg. A teriiletnek két gazdaja volt, a Gazdasagi Minisztérium?'” és

a Kereskedelmi és Ipari Minisztérium?'®.

Ezek teremtették meg a miikodés alapjait, a
termeléshez sziikséges gépi felszerelések és alapanyagok vammentes iddleges importjanak
engedélyezésével. Arra is engedélyt adtak, hogy a maquiladorak szazszazalékos kiilfoldi
tulajdonban legyenek.

1970-ben az SHCP rendeletben irta még pontosabban koriil az ipardg vamjogi
kornyezetét®'. 1971-ben modositottak a vamtorvény 321. paragrafusat a maquiladora ipar
ideiglenes importjara vonatkozé szabalyozassal kapcsolatban®.

1972-ben dolgoztak ki az uj szabalyozast, amely mar nem csak a hatar menti teriileteken,
hanem az orszag belsejében is engedélyezte, hogy maquiladordkat hozzanak 1étre, illetve hogy
a termelés egy részét — még ha sok korlatozas mellett is — az belsé piacon értékesitsék™'. A
maquiladora rendszer miikodésének befelé vald megnyitasatol kedvezd hatdsokat reméltek,
foként azt, hogy a szektorban termelddott jovedelembdl hazai szarmazéasu javakat vasarolnak
¢s ez a jovedelem igy nem hagyja el az orszagot.

1977-ben a szabalyozast kiszélesitették, alapvetden azzal a céllal, hogy megteremtsék
azokat a koordinaciés mechanizmusokat, amelyek garantaljak a program feltételrendszerének
betartasat®. Ezek koziil is kiemelkedett, hogy a maquiladora ipar tamogatasara létrehoztak
egy tarcakozi bizottsagot®>, amelynek a teriilet 5sszefogasan kiviil az agazathoz kapcsol6dd
vallalakozasokkal valo kapcsolattartds is feladata lett.

1983-t61 a maquiladordk szdmara lehetové valt, hogy termelésiik értékének 20 szazalékat
1989-t61 pedig hogy oOtven szazalékat a belsd piacon értékesitsék. 1993-t6l a NAFTA-
egyezmény keretein beliil progressziven novekedhetett ez az arany, amely 2000-re mar 85

szazalékosra nétt, 2001-tdl pedig megsziint a korlatozas.

27 Secretaria de Hacienda y Crédito Publico (SHCP).

218 Secretaria de Industria y Comercio (SIC).

219 gz SHCP 102-2259 rendelete, Diario Oficial 1970.04.14.

229 Bl Diario Oficial 1971.03.17. Programa de Desarrollo de la Faja Fronteriza Norte y Perimetros Libres.
21 El Diario Oficial 1972.10.31.

222 E Diario Oficial 1977.10.27.

22 Comision Intersecretarial para el Fomento de la Industria Maquiladora
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6.2.1.2. A maquiladora ipar jelentosége Mexiko szamara

Az 1990-es évekre a maquiladora ipar Mexik6 vildggazdasagi integraciojanak egyik
legfontosabb eszkozévé valt. Torténetének harom nagyobb korszakat kiilonboztethetjiik meg
(21. tablazat, 24. abra). Az elsé a kezdetektdl 1982-ig tart és lassi novekedéssel
jellemezhetd. A gazdasagpolitika kdzéppontjaban ekkor az importhelyettesités allt. 1973-1977
kozott a termelés dinamikdja igen erds fiiggést mutatott az Egyesiilt Allamok iizleti
ciklusaitol. A recessziot a kiilsé keresletnek leginkabb kitett elektronikai és textilipar érezte

meg, amelyet tovabb sulyosbitott a mexik6i munkaerd-koltségek igen gyors novekedése.

21. tablazat: A maquiladorak 1965-1988 kozott: az iizemek és a foglalkoztatottak szamanak alakulasa

A maquiladorak Valtozas A foglalkoztatottak Valtozas
szama Abszolut Szézalékos szama Abszolut  Szazalékos
1965 12 - - 3000 - -
1966 57 45 375,0 4257 1257 41,9
1967 72 15 26,3 17 936 13679 321,3
1968 79 7 9,7 17 000 -936 -5,2
1969 108 29 36,7 15 858 -1 142 -6,7
1970 120 12 11,1 20 327 4469 28,2
1971 251 131 109,0 29214 8 887 43,7
1972 339 88 35,0 48 060 18 846 64,5
1973 370 31 9,1 51184 3124 6,5
1974 455 85 23,0 75974 -43 590 -85,2
1975 454 -1 -0,2 67214 -8 760 -11,5
1976 448 -6 -1,3 74 496 7782 10,8
1977 443 -5 -1,1 78 433 3937 53
1978 457 14 3.2 90 704 12 271 15,6
1979 540 83 18,0 111 365 20 661 22,8
1980 620 80 14,8 119 546 8 181 7,3
1981 605 -15 -2,4 130973 11427 9,6
1982 585 -20 -3,3 127 048 -3925 -3,0
1983 600 15 2,6 150 867 23 819 18,7
1984 672 72 12,0 199 684 48 817 32,4
1985 760 88 13,1 211 968 12 284 6,1
1986 891 130 17,2 249 833 37 865 17,9
1987 1125 235 26,3 305 253 55420 22,2
1988 1396 271 24,1 369 489 64 236 21,0

Forras: South (1990:550), 1. tablazat.

Az 1980-as évek elejéig a szektor viszonylag homogén volt, legfébbképpen a kiilfoldi
anyavallalatok altal biztositott alkatrészek egyszerli, kezdetleges technoldgiaji, munkaerd-
intenziv, dontéen ndéi munkat alkalmazo Osszeszerelésébdl allt. A legfébb agazatok az
elektronikai és a ruhdzati ipar voltak, a gyarak szinte kizardlag az északi hatar mentén
helyezkedtek el.

1982-t61 a maquiladora ipar a kereskedelempolitikai paradigmavaltds kulcsszerepléjéveé
valt: a gazdasagpolitika ugy tekintett rd, mint az orszdg legfontosabb export- ¢s

foglalkoztatdsi  potencialjadt  magaban  hordoz6  szektorra. Az  exportorientalt
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kereskedelempolitika, a szabalyozasban bedlld kedvezd valtozasok jelentés ndvekedést
hoztak. Az expanzid az agazati megoszlasban is valtozasokat indukalt, megndtt az autoipar
sulya, az ilizemméret pedig altaldban emelkedett. A szektor mar nem volt homogén, a
tradicionalis  Osszeszerelés mellett a magasabb technologiai szinvonali, modern
termelésszervezésen alapuld ipari strukturdk terjedésének is tanti lehettiink. A helyi inputok
felhasznaldsa tovabbra is igen alacsony szinvonall volt.

A NAFTA-hoz valo csatlakozassal ismét uj korszak kezdddott, rendkiviil dinamikus
novekedéssel (24. dbra), amely egészen 2001 kozepéig tartott: ekkortél az Egyesiilt Allamok
recesszidja erdteljesen éreztette hatasat a szektorban A kilatasok csak 2003 végétdl fordultak

ismét némileg kedvezdbbre.

24. abra: A maquiladora tizemek szama és a ledolgozott munkanapok, 1990-2005
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Forras: sajat osszedllitas az INEGI adatai alapjan

A maquiladorak termelésének értéke 1990 és 2004 kozott 6,3-szorosara novekedett (lasd a
22. tablazatot), mig hozzaadott értékiik csupan 2,46-szorosara. Ez a kiilonbség a szektor igen
magas importigényességébdl adodik. A maquiladora-termelésben felhasznalt kozbiilsé
inputok részesedése nagyjabol 80 és 93 szdzalék kozott mozgott, és ezek csaknem egésze
importbol szarmazott.

A magquiladorak exportja foly6 arakon 6,26-szorosara, importja 6,56-szorosara nétt 1990 és
2004 kozott, sulya a teljes kivitelben és behozatalban meghaladta rendre a 45 és a 30
szazalékot (25. dbra).
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22. tablazat: A maquiladoradk termelése, hozzdadott értéke (ezer pezo, 1993-as arakon) és termelékenysége,

1990-2004
Ev Termelés Kozbiils6 fogyasztas Hozzaadott érték Hozzéaadott érték a termelés A munkaerd
szazalékaban termelékenységi indexe

(1993=100)
1990 50163 134 40276 610 9 886 524 19,71 100,0
1991 52 804 962 43 489 508 9315454 17,64 98,0
1992 60 732 377 49 718 230 11014 147 18,14 99,8
1993 68 158 225 56 628 991 11529234 16,92 100,0
1994 87375 493 74 607 081 12 768 412 14,61 103,7
1995 107 344 659 93171 078 14 173 581 13,20 104,0
1996 132 810 723 115 845 784 16 964 939 12,77 103,5
1997 156 732 589 137 419 562 19 313 027 12,32 97,6
1998 189 332 209 167 767 516 21564 693 11,39 97,1
1999 226 161 520 201 918 820 24242 700 10,72 96,8
2000 278 541 058 250 963 641 27577417 9,90 97,5
2001 263 480 185 238 576 092 24904 093 9,45 94,5
2002 270 438 513 248 116 064 22322 449 8,25 95,1
2003 276 510 416 253 882961 22 627 455 8,18 96,6
2004 316 326 591 291959 341 24 367 250 7,70 99,7

Forrds: sajat osszedllitas az INEGI adatai alapjan

A magas importigényesség ellenére — amelyet gyakran fogalmaznak meg kritikaként a
szektorral szemben, tudniillik, hogy a szektor kozbiilsé fogyasztdsdnak 91-92 szdzaléka
importbol szdrmazik (26. abra) —, a maquiladora ipar kiilkereskedelmi mérlege erdsen pozitiv

(21. abra), igy a gazdasag kiilfoldifizetéeszkoz-bevételének egyik legfontosabb forrasa.

25. dbra: A maquiladora ipar részesedése a teljes druimportbél, illetve -exportbél, 1980-20057%
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Forras: sajat szamitas a CEFP és az INEGI adatai alapjan

A maquiladora ipar nem csak magas export- és importhdnyada miatt fontos dsszetevdje az
orszag vilaggazdasagi integracidjanak, hanem azért is, mert a miikoddtéke-import egyik
legfontosabb célpontjat jelenti: a szektorban miikodd vallalatok tulnyomo tobbsége kiilfoldi

tobbségi tulajdonban van. A tendencidk és aranyok megértéséhez sziikséges, hogy

2% A magquiladora ipar exportjat elészér 1970-ben tették kézé a mexikéi fizetési mérleg adatokban.
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altalanosabban is megvizsgaljuk Mexiko szerepét a vilag miikodétOke-aramlasaban. Az

orszag mikoddétoke-importjanak legfontosabb tendenciat a 6.2.2. alfejezetben elemzem.

26. abra: A maquiladora szektor termelése és kozbiilsé fogyasztasa (ezer pezo, folyo aron), 1990-2005
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Forras: sajat ésszeallitas az INEGI adatai alapjan

6.2.1.3. A maquiladora ipar agazati szerkezete

A 23. és a 24. tablazat mutatja be a maquiladora ipar agazati szerkezetének legfontosabb
jellemzdit az INEGI altal kozolt bontasban. A 23. tablazat a szektor exportalt, Mexikoban
képzodott hozzaadott értékét, mig a 24. tdablazat a maquiladora ipar foglalkoztatasi
struktarajat tekinti at.

Az adatokbol jol lathatd, hogy a szektor négy dgazatban, a kozlekedésieszkdz-gyartasban,
-Osszeszerelésben €s -javitasban (2005-ben a foglalkoztatottak 22,06 szézaléka itt dolgozott és
a maquiladordk hozzdadottérték-exportjdnak 21,84 szdzaléka innen szdrmazott), az
elektromos és elektronikai cikkek és alkatrészek gyartasdban (rendre 21,78% és 22,65%), a
ruhazati iparban (16,72% ¢és 11,79%) és a villamosgép-gyartasban és -Osszeszerelésben
(10,01% és 11.72%) koncentralodik. Ezek adjdk — mind az exportalt hozzdadott érték, mind
pedig a foglalkozatas tekintetében — a szektor teljesitményének tobb mint kétharmad részét. A
legnagyobb agazatok részesedése a vizsgalt periddust tekintve az igen dinamikus névekedés
ellenére — novekedésiik az exportalt hozzaadott érték tekintetében folyd aron tobb mint
huszszoros, a foglalkoztatottsagot tekintve legalabb kétszeres volt — némileg csokkent. A
2001-ben beallt kedvezdtlen fordulat ellenére az exportalt hozzaadott érték Osszességében
tovabbra is emelkedett, a foglalkoztatottsag 2002-ben viszont jelentdsebben, 2003-ban kisebb
mértékben csokkent és majd csak 2004-t6] kezdett Gjra ndvekedésbe. Az Gsszehuzddas

leginkabb a ruhdzati ipart — ahol 2005-ben 88 ezerrel volt kevesebb munkahely, mint 2001-
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ben — és az elektromos és elektronikai cikkek és alkatrészek gyartasat érintette, ahol 84 ezer
volt az elvesztett allasok szdma. A szektorban 2005-ben Osszességében 125 ezerrel
kevesebben dolgoztak, mint a csucsot jelentd 2000. évben.

A maquiladora iparral foglalkozé kutatdsok ramutatnak, hogy a szektor mind makro-, mind
pedig mikrodkonomiai szempontbo6l kedvezd hatasokkal jart a mexikoi gazdasag szdmara.
Elébbi esetében az export dinamikus novekedése, a fizetési mérleg finanszirozasdhoz valo
jelentds hozzajarulas és a munkahelyteremtés emlithetd meg. Utdbbi esetében kiemelhetd az a
technologiai-technikai atalakulds, amely az 1990-es években gyorsult fel és elsésorban a
K+F-tevékenységek egy részének athelyezésében, a szektor technoldgia-intenzitdsanak
novekedésében és a modern lzleti tudas — vallalatszervezési és -vezetési, illetve
termelésmenedzsment ismeretek — terjedésében ragadhat6é meg.

A mai Mexikoban a maquiladorak harom tipusa vagy generacigja talalhatdo meg egyszerre.
A széles korben elfogadott tipologia Carrillo-Hualde (1997) tanulméanydban jelent meg
elszor. Az elsé generacidos maquiladorak a munkaerd, a kézi munka intenziv hasznalatan
alapulnak, hagyomdanyos 0Osszeszereld tevékenységet végeznek. A hazai iparhoz vald
kapcsolodasuk igen csekély. Technologiai szinvonaluk alacsony, jelentds mértékben fliggnek
az anyavallalat dontéseitl. Versenyképességiik f0 forrdsa az olcs6 munkaerd. Leginkabb a
ruhdzati és az elektronikai iparban vannak jelen.

A masodik generdciés maquiladordkban a munkafolyamatok megvaltoztatasan,
racionalizalasdn van a f0 hangsuly, ezek biztositjak versenyképességiiket: a legujabb,
rugalmas termelésszervezést, mindségiranyitast, automatizacidt alkalmazzak. A hazai
gazdasaghoz valo kapcsolodasuk tovabbra is csekély, de egyre novekvo mértékben keresik a
mexikoi beszallitdoi kapcsolatok kiépitésének lehetdségét — ami egyben azt is jelzi, hogy
fliggdségiik az anyavallalattél mar nem olyan egyoldalu, mint az el6z6 tipustiaké. Legtobbjiik
a villamosgépeket, elektronikai cikkeket gyarto, illetve az autoipari cégek koziil kertil ki.

A harmadik generacié képviseldi vannak még a legalacsonyabb szamban jelen a
szektorban. Helyi beszallitoi kapcsolataik tovabbra is alacsonyak, azonban erételjesen
kapcsolédnak olyan vallalakozasokhoz, amelyek ugyanahhoz a transznacionalis
konglomeratumhoz kotddnek, klasztereket létrehozva. Jelentds tervezési, design-, K+F-
feladatokat végeznek, magas aranyban alkalmaznak képzett technikai szakembereket ¢és
mérndkoket. Versenyképességiik az agglomeracids hatasok kialakuldsdbdl és az olcso, de
magasan képzett munkaerd hasznalatdbol szarmazik. Dontden az €szaki hatar mentén, illetve

Mexikovarosban és Guadalajaraban talalhatok.
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23. tablazat: A maquiladora szektor altal exportalt hozzaadott érték dgazati megoszlasa, 1990-2005
(a tablazat felsé részében ezer pezoban, folyo daron, az also részben az dgazat szazalékos részesedése a maquiladora ipar teljes hozzaadottérték-exportjabol)

Ev 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005
Elelmiszeripar (valogatas,

gyartas, csomagolas) 280902 293 247 394930 473 411 410216 714 403 1058 507 1310852 1515758 1966 323 2097271 2017989 2288294 3411743 3001 130 3566448
Ruhézati ipar 576 615 776 108 1035 687 1324297 1721417 3690 326 6153250 10 003 461 14 539 568 19 818 963 25034 047 28029 130 27601312 28 493 654 29 080 088 27873018
Labbeligyartas, boripar 143 186 163 255 199 060 197 444 234159 357231 408 771 524 376 631036 824 295 856353 1053 974 961 306 976 116 969 456 881598
Butorgyartas,

-Osszeszerelés, egyéb fa- és

fémtermékek 545572 745 866 911343 1070 033 1297 650 2200376 3229216 4361 836 5662972 8631 658 11910 269 12 842 104 12 884 084 13557019 15515 695 16 600 373
Vegyipar 159 158 239381 327021 407 427 463 219 802 108 1190 158 1778 796 2549 136 3443 424 4068 969 3955171 4188295 4305297 5060 397 6366 967
Koézlekedésieszkoz-

gyartas, Osszeszerelés és

Jjavitas 2602 061 3503 355 4156 936 4807077 5360583 7581 881 11078 731 14 981 164 19 051 698 24 853 542 30 100 741 32657713 40 344 753 43 551 586 47113 386 51630192
Nemvillamosgép-gyartas,

-Osszeszerelés és javitas 130011 168 367 202757 211282 265430 435892 648 508 909 152 1233774 1566 654 2191470 2789376 3153215 3811992 4346 755 4846 967
Villamosgép-osszeszerelés,

elektronika 1194 097 1382555 1708 693 1865320 2341366 3816499 5520008 7986 981 9955873 12276 277 15336 869 15275135 17222 693 20658 611 23 652 874 27 696 891

Elektromos és elektronikai
cikkek és alkatrészek

gyartasa 2588175 3207112 3628 734 4225783 5191 669 8356192 12692 431 18246 910 27333 144 38677 148 46969 161 50 596 833 44 438 246 47926 531 50416 087 53536478
Jaték- és sporteszkoz-

gyartas 256 165 266203 269 404 280 029 323108 465 395 727 349 1083 400 1287911 1290 260 1582254 1642611 1624752 1446 780 1614 594 1597 766
Egyéb feldolgozoipar 1126 106 1466 329 1585651 1767754 2124301 3710269 5242 596 7771 998 10 629 952 14 186 748 17 468 610 19803 117 20 844 817 23536710 27 114 266 31393753
Szolgaltatasok 316 456 393 988 515909 634174 692 709 1051937 1688 709 2506 696 4258 540 4681031 5798 457 6592267 6304 241 7017 644 8999 303 10378 783
Osszesen 9918 504 12 605 766 14 936 125 17264 031 20 425 827 33 182 509 49 638 234 71465 622 98 649 362 132216 323 163414471 177 255 420 181 856 008 198 693 683 216 884 031 236369 234
Elelmiszeripar (valogatas,

gyartas, csomagolas) 2,83 2,33 2,64 2,74 2,01 2,15 2,13 1,83 1,54 1,49 1,28 1,14 1,26 1,72 1,38 1,51
Ruhazati ipar 5,81 6,16 6,93 7,67 8,43 11,12 12,40 14,00 14,74 14,99 15,32 15,81 15,18 14,34 13,41 11,79
Labbeligyartas, boripar 1,44 1,30 1,33 1,14 1,15 1,08 0,82 0,73 0,64 0,62 0,52 0,59 0,53 0,49 0,45 0,37
Butorgyartas, -

Osszeszerelés, egyéb fa- és

fémtermékek 5,50 5,92 6,10 6,20 6,35 6,63 6,51 6,10 5,74 6,53 7,29 7,24 7,08 6,82 7,15 7,02
Vegyipar 1,60 1,90 2,19 2,36 2,27 2,42 2,40 2,49 2,58 2,60 2,49 2,23 2,30 2,17 2,33 2,69
Koézlekedésieszkoz-

gyartas, -Osszeszerelés és

Jjavitas 26,23 27,79 27,83 27,84 26,24 22,85 22,32 20,96 19,31 18,80 18,42 18,42 22,18 21,92 21,72 21,84
Nemvillamosgép-gyartas,

-0sszeszerelés és javitas 1,31 1,34 1,36 1,22 1,30 1,31 1,31 1,27 1,25 1,18 1,34 1,57 1,73 1,92 2,00 2,05
Villamosgép-Osszeszerelés,

elektronika 12,04 10,97 11,44 10,80 11,46 11,50 11,12 11,18 10,09 9,28 9,39 8,62 9,47 10,40 10,91 11,72

Elektromos és elektronikai
cikkek és alkatrészek

gyartasa 26,09 25,44 24,30 24,48 25,42 25,18 25,57 25,53 27,71 29,25 28,74 28,54 24,44 24,12 23,25 22,65
Jaték- és sporteszkoz-

gyartas 2,58 2,11 1,80 1,62 1,58 1,40 1,47 1,52 131 0,98 0,97 0,93 0,89 0,73 0,74 0,68
Egyéb feldolgozéipar 11,35 11,63 10,62 10,24 10,40 11,18 10,56 10,88 10,78 10,73 10,69 11,17 11,46 11,85 12,50 13,28
Szolgaltatasok 3,19 3,13 345 3,67 3,39 3,17 3,40 3,51 432 3,54 3,55 3,72 3,47 3,53 4,15 439

Forras: sajat ésszeallitas és szamitasok az INEGI adatai alapjan.
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24. tablazat: A maquiladora szektorban foglalkoztatottak dgazati megosziasa, 1990-2005

(a tablazat felsd részében foben, az also részben az agazat szazalékos részesedése a maquiladora ipar teljes foglalkozatdisabol — havi adatokbol képzett éves atlagok)

Ev 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005
Elelmiszeripar (valogatas, gyartas,

csomagolas) 7862 8789 10 002 11436 7407 7730 10 248 12 004 11332 11595 10 165 9461 9455 10 159 10207 10 287
Ruhazati ipar 42 464 46 324 53729 63 999 75 296 99 476 133 402 173 751 205 343 249 393 282755 268 033 225 486 210 146 203 444 194 996
Labbeligyartas, boripar 7238 7391 7367 7268 7400 7587 7397 8921 8963 9352 8887 7725 6478 5886 5278 5012
Butorgyartas, -Osszeszerelés, egyéb fa-

¢és femtermékek 24224 26 658 28 834 32688 34 462 35807 40 442 44 583 48752 55179 60 897 59904 54 386 50949 53065 56 190
Vegyipar 6565 7 680 9338 11887 12 610 12754 13828 16 538 20 020 22734 26571 23997 22936 21597 25705 29 634
Kozlekedésieszkoz-gyartas,

-0sszeszerelés és javitas 104 487 116 595 124 226 126 650 129 843 137220 154 631 177 008 193 307 209 541 237787 226 618 232475 241787 247936 257316
Nemvillamosgép-gyartas,

-Osszeszerelés és javitas 5018 5079 5163 5322 5687 6799 8088 9233 10451 11902 14 180 15714 16 875 17 369 18 638 19723
Villamosgép-6sszeszerelés, elektronika 51891 50269 54167 57796 63 768 67 269 71701 86014 89714 94 001 104 648 92253 90 992 94197 102 496 116 719
Elektromos és elektronikai cikkek és

alkatrészek gyartasa 114 610 114 358 123 387 131 346 147 452 167 164 192923 225 650 257250 291 163 337471 297914 233333 226 708 243916 253977
Jaték- és sporteszkoz-gyartas 10 298 8045 8247 9055 9538 9527 11233 13 878 13 826 13 257 14 765 12 640 9643 8925 8515 7311
Egyéb feldolgozoipar 48 956 51429 54 424 56 715 63922 69 193 78 520 100 405 113 967 130 731 143 694 140 993 131 646 138 027 153 624 166 871
Szolgaltatasok 22824 24735 26 812 27913 25658 27738 31296 35543 41 082 44393 49412 43 691 37505 36 355 42 406 48213
Osszesen 446 436 467 352 505 698 542 074 583 044 648 263 753 708 903 528 1014 006 1143 240 1291232 1198 942 1071209 1062 105 1115230 1166 250
Elelmiszeripar (valogatas, gyartas,

csomagolas) 1,76 1,88 1,98 2,11 1,27 1,19 1,36 1,33 1,12 1,01 0,79 0,79 0,88 0,96 0,92 0,88
Ruhazati ipar 9,51 9,91 10,62 11,81 12,91 15,35 17,70 19,23 20,25 21,81 21,90 22,36 21,05 19,79 18,24 16,72
Labbeligyartas, béripar 1,62 1,58 1,46 1,34 1,27 1,17 0,98 0,99 0,88 0,82 0,69 0,64 0,60 0,55 0,47 0,43
Butorgyartas, -9sszeszerelés, egyéb fa-

¢és fémtermékek 543 5,70 5,70 6,03 591 5,52 537 4,93 4,81 4,83 4,72 5,00 5,08 4,80 4,76 4,82
Vegyipar 1,47 1,64 1,85 2,19 2,16 1,97 1,83 1,83 1,97 1,99 2,06 2,00 2,14 2,03 2,30 2,54
Koézlekedésieszkoz-gyartas,

-Osszeszerelés és javitas 23,40 24,95 24,57 23,36 22,27 21,17 20,52 19,59 19,06 18,33 18,42 18,90 21,70 22,76 22,23 22,06
Nemvillamosgép-gyartas,

-Osszeszerelés és javitas 1,12 1,09 1,02 0,98 0,98 1,05 1,07 1,02 1,03 1,04 ,10 1,31 1,58 1,64 1,67 1,69
Villamosgép-Gsszeszerelés, elektronika 11,62 10,76 10,71 10,66 10,94 10,38 9,51 9,52 8,85 8,22 8,10 7,69 8,49 8,87 9,19 10,01
Elektromos és elektronikai cikkek és

alkatrészek gyartasa 25,67 24,47 24,40 24,23 25,29 25,79 25,60 24,97 25,37 25,47 26,14 24,85 21,78 21,35 21,87 21,78
Jaték- és sporteszkoz-gyartas 2,31 1,72 1,63 1,67 1,64 1,47 1,49 1,54 1,36 1,16 1,14 1,05 0,90 0,84 0,76 0,63
Egyéb feldolgozoipar 10,97 11,00 10,76 10,46 10,96 10,67 10,42 11,11 11,24 11,44 11,13 11,76 12,29 13,00 13,78 1431
Szolgaltatasok 5,11 5,29 5,30 5,15 4,40 4,28 4,15 3,93 4,05 3,88 3,83 3,64 3,50 3,42 3,80 4,13

Forrds: sajat szamitasok az INEGI adatai alapjan.
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A masodik és harmadik generacio 1990-es évekbeli terjedésének kozvetett bizonyitékat az
agazat foglalkoztatottsagi szerkezetében bealld valtozasok jelentik: folyamatosan ndvekedett
a maquiladora lizemekben foglalkoztatott technikusok és mérnokok ardnya a szak- és
segédmunkasokéhoz képest®.

M¢ég ha messze is vagyunk attol, hogy a teljes szektor a harmadik generacidhoz tartozzon,
Carrillo (2001:10) szerint vilagos bizonyitékai vannak a masodik generacid terjedésének és
az empirikus kutatdsok azt mutatjak, hogy a szektor versenyképességét ért kihivasok hatasara
a harmadik generacio is egyre inkabb képviselteti magat.

A nemzetkozi termelésmegosztasnak a mexikoi gazdasagra gyakorolt hatasaval kapcsolatos
helytallo kovetkeztetések levonasahoz mindenképpen sziikséges, hogy az orszag és a

maquiladora szektor miikoddtoke-importjat is megvizsgéljuk, erre keriil sor az alabbi, 6.2.2.

alfejezetben. A konkluzidkat a 6.2.3. részben fejtem ki.

6.2.2. Mexiko mitkédotoke-importjanak elemzése

6.2.2.1. Regionalis tendencidk

Az 1990-es években — ahogyan azt a 3. fejezetben mar részletesen elemeztem — a vilag
miikodotdke-aramlasa jelentés mértékben felgyorsult és ebben szamottevd szerepet jatszottak
a nemzetkozi felvasarlasok és egyesiilések. A fejlddé orszagok részesedésének mar vazolt
novekedése — amelyben fontos szerepet jatszott a fejlett orszagok folyamatos torekvése
versenyképességiik novelése irant, masrészrél a fejléddek korabbi elutasité szabalyozasa
helyett a kiilfoldi befektetésekért megindul6 és egyre fokozottabba valé nemzetkozi verseny —
Latin-Amerikéban is a miikodétéke-import felgyorsulasaval jart egyiitt. A kedvezd helyzetnek
— amely a régioban a monetaris valtozok nagyobb stabilitdsaval, a novekedés ujboli
beinduldsaval jart egyiitt — a 2000. év végén bekdvetkezett fordulat vetett véget: a
vilaggazdasag novekedésének lelassuldasa a miikoddtoke-aramlasok drasztikus visszaesésével
jart egyiitt. A hanyatlas a fejlett orszagokat erdteljesebben érintette, mint a fejldddeket — a
fejlodéek koziil pedig Afrikdban és Latin-Amerikdban fokozottabban, Azsidban pedig
enyhébben jelentkezett (lasd a 25. tablazatot). A versenyképesség novelésének kényszere arra
0sztondzte a multinacionalis vallalatokat, hogy egyre fokozottabban keressék a nemzetkozi

termelésmegosztas lehetdségeit mint koltségesokkentési torekvéseik fO forrasat.

5 A maquiladora ,,generdciokkal” kapcsolatos empirikus kutatasokért a mdr hivatkozott Carrillo—Hualde (1997) tanulmdny
mellett lasd Barajas és szerzotarsai (2004), Carrillo-Gomis (2004) és Sargent—Matthews (2004) vizsgalatait. Az ujabb
generdciok nagysagrendjét illetéen csak kozelitésekkel taldlkozhatunk: Gerber—Carrillo (2002) 105 Baja California-i
elektronikai és autdipari maquiladordra kiterjedd vizsgalatanak eredményei szerint ezek 25-35 szazaléka volt harmadik
generacios. Késobbi kutatisuk szerint a Baja California-i maquiladordk kériilbeliil 40 szdzaléka sorolhaté ebbe a tipusba
(Carrillo-Gerber, 2003).
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A miikodétoke-aramlasban bedllt kedvezdétlen tendencia 2003-2004-t6] fordult meg. A
2005. év jelentds novekedése a felvasarlasok és Osszeolvadasok ujrabeinduldsanak volt
koszonhetd. A fejlodé orszagokba iranyuld tokearamlas utobbi évekbeli novekedésében

jelentds szerepet jatszott a kitermeld agazat, azon beliil is az olajipar.

25. tablazat: A vilag netto miikédotoke-importjanak regionalis megoszldasa, 1990-2005 (milliard dollar)

1990-1997a 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004  2005b

Vilag 274,7 713,1 11129 15033  799,6 720,5 536,7 6950  896,7
Fejlett orszagok 170,0 473,6 8372 1228,8  552,7 517,1 3662 414,1 5732
EU (15) 96,7 259,6 5014 811,9 342,9  396,1 299,0 2314 4077
USA 54,9 179,0 2894 3213 167,0 72,4 39,9 95,9 106,0
Fejlodo orszagok 86,6 186,2 2204 2384 202,7 143,7 131,6  243,1 2735
Afrika 4,7 7,6 10,6 7.4 15,9 72 6,4 18,7 28,9
Latin-Amerika és a Karibi-térség 31,8 82,5 1074 97,5 88,1 51,4 49,7 68,9 72,0
Azsia és Oceania 50,3 96,1 102,4 135,5 98,7 85,1 75,5 155,5 1727
Kina 25,1 43,8 38,8 38,4 442 493 47,1 60,6 60,3
Kozép- és Kelet-Europa 8,2 23,6 26,4 27,6 25,0 31,0 25,7 36,0 n.a.

A szamok tartalmazzak a pénziigyi kozpontok adatait is.
4 éves atlagok, b ¢lzetes adatok.

Forras: sajat ésszedllitas a CEPAL (2005:33) 1.2. tablazat és a CEPAL (2006) 1.1. tablazat alapjan.

Osszességében ugy tiinik, hogy az elmult évek jelentds véaltozasainak konjunkturalis — elsé
sorban az Egyesiilt Allamok és a legfejlettebb orszagok novekedésétdl fiiggd — és strukturélis
okai is vannak, utobbiak koziil leginkabb az infokommunikacios agazat ndévekedésének
lelassulésa és a kitermeld dgazatok kedvezd perspektivai emelhetdk ki.

A Latin-Amerikdba ¢érkez6 miikodotéke mennyiségének 1999 ¢és 2003  kozotti
csokkenésének eredményeként a miikodoétoke-import mar nem volt képes megfékezni az
,elvesztegetett” 1980-as évtized utan 1991-t6l ismét kedvezd eldjeliire fordulo, kiilfoldre
irdnyulo6 nettd eréforrastranszfert (27. abra), csak a kiilfoldon dolgozdk jovedelem-atutalasai
ellensulyoztak azt valamelyest.

A régi6 milkodotoke-importja 2004-ben 39, 2005-ben 4 szazalékkal novekedett. A
bearamlo téke abszolut nagysdga elmaradt az 1996-2000 kozotti idészak atlagatol. Latin-
Amerika 2004-ben a vildg tékeimportjanak 9,3 szdzalékaért volt felelds, szemben az 1977-
1983 kozotti iddszak 12, és az 1994-1998 kozotti idészak 11,2 szézalékdval (CEPAL,
2005:36). Mig a hetvenes években a régio kapta a fejlodo orszadgokba iranyuld tokekivitel
tobb mint felét, a nyolcvanas években ez 36 szazalékra csokkent, majd az 1990-es években
egészen 1999-ig a részardny ujra ndvekedett. 2004-ben 22 szazalékos volt, ami az 1970-es
évek ota a legalacsonyabb részesedés.

A régidba iranyuld mitkoddtoke-aramlast leginkabb befolyédsold tényezdk kozott (CEPAL,
2006:25-26.) Latin-Amerika és a legfontosabb befektetd, az Egyesiilt Allamok gazdasaganak
novekedési litemét, a nyersanyagok és energiahordozok arszinvonaldnak valtozasat, a vallalati
egyesiilések és felvasarlasok dinamikajat, a politikai €s intézményi valtozasokat, valamint a

vallalatok versenykornyezetének alakulasat tarthatjuk szdmon. A mitkodétdke-aramlas 2004-
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2005-6s novekedése dontden az elsé harom tényezd kedvezd alakuldsanak volt tulajdonithato.
A vilag tékeimportjabol vald részesedés csokkenése pedig utdbbi ketté megoldatlan

problémaira iranyitja ra a figyelmet.

27. abra: Latin-Amerika és a Karib-térség: netto erdforras-transzfer a GDP szazalékaban, 1980-2004

-6
1980 1982 1984 1986 1988 1990 1992 1994 1996 1998 2000 2002 2004
_ —
Teljes nettd eroforrastranszfer Netto eroforrastranszfer a kiilféldrél hazautalt
jovedelmeket is szamitasba véve

Forras: CEPAL (2004:35), 2.14. abra.

A térségbe iranyuld tokebefektetések legfontosabb célpontjai a legnagyobb gazdasagi
potenciallal rendelkezd orszagok: Mexiko és Brazilia, 6ket koveti Kolumbia, Chile, Argentina

¢és Brazilia (lasd a 26. tablazatot).

26. tablazat: Latin-Amerika és a Karib-térség netto miikodotoke-importjanak regiondlis megoszlasa

1991-19952 1996-2000 2 2001-20052 2004 2005b
Mexikod 6804,6 12608,8 18805,8 182444 17804,6
Brazilia 24774 24823,6 16480,7 18145,9 15066,3
Kolumbia 911,9 3081,1 3946,2 3117,0 10192,1
Chile 1666,2 5667,0 5087,7 7172,7 7208,5
Argentina 3781,5 11561,1 2980,6 4273,9 4662,0
Venezuela 943,0 4192,2 2319,8 1518,0 2957,0
Kozép-Amerika 659,2 2340,2 2250,7 2728,8 2745,0
Peru 1304,2 2000,8 1794,0 1816,0 2518,8
Ecuador 368,1 692,4 1370,1 1160,3 1530,2
Uruguay 82,5 187,2 367,9 332,4 600,3
Karib-térség 945,1 2519,1 2857,9 2861,2 2973
Paraguay 103,8 185,1 53,9 69,9 69,9
Bolivia 158,4 780,2 271,1 62,6 -279,6
A térség Osszesen 20205,8 70638,9 58586,2 61503,2 68046,3

A pénziigyi kozpontok adatai nélkiil
a éves atlag, b ¢l8zetes adat.

Forras: sajat ésszeallitas a CEPAL (2006) adatai alapjan I.2. tablazat (28. o.) és 1.3. tablazat (31. 0.)

A régio legnagyobb tokebefektetdi a vilag legfejlettebb orszagai, sorrendben az Egyestilt
Allamok, Spanyolorszag, Hollandia, Franciaorszag és az Egyesiilt Kiralysag. A befektetések
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legfontosabb célpontja Mexikoban, Brazilidban €s Venezuelaban a szolgaltatd szektor és a
feldolgozoipar. Kolumbidban ¢és Chilében a természeti eréforrdsok megelézik a

feldolgozoipart, Argentinaban a szolgaltatd szektort is.

6.2.2.2. Mexiko miikodotoke-importianak legfontosabb jellemzoi

A kilfoldi miikoddétoke-befektetések Mexikdban 1980-t6l 1993-ig atlagosan évi 2,5-3
milliard dollaros szint koriil stagnaltak, majd a NAFTA ¢letbe 1épését kovetd években a
egészen a 2001. évi visszaesésig jelentds mértékben novekedtek. Az orszag miikddotdke-
importjdnak 1994 ¢és 2005 kozotti tendencidit és legfontosabb Osszetevoit a 28. tabldzat
mutatja be.

Az 1990-es évek kedvezd valtozdsai természetesen nem csak a NAFTA altal
kiszamithatobba tett befektetdi kornyezetnek, hanem a kordbbi évek strukturalis reformjainak,
a kiilkereskedelmi liberalizacionak, a GATT-csatlakozasnak, a deregulacionak és a
privatizacionak is tulajdonithatoak. Ezen tényezdk, egyiittesen Mexikd kozelségével az
Egyesiilt Allamokhoz, a 1étez$ fragmentacios kapcsolatok (a maquiladora ipar) kedvez6
tapasztalataival, az USA dinamikus gazdasagi novekedésével, illetve a pezd valsaggal
kialakult, a befektetok szdmara igen kedvezd arfolyammal az 1990-es évtizedben
miikodétoke-boomhoz vezettek az orszdgban. Ennek f6 terepét, ahogyan arra még tovabbi
elemzéseimben is ramutatok, egyrészt a feldolgozoipari, azon beliill tobbek kozott a
maquiladora iparba torténd, a nemzetkdzi termelésmegosztas eldnyeit kihasznald vertikalis
tokebefektetések jelentették. Masrészt pedig a szolgaltatoipar, azon belill is a jelentds
deregulécion atesett pénziigyi szektor.

A korébbi 26. tablazat adataibol kideriil, hogy a 2001-2005. kozotti idészakban — a pezd
relalfelértékelddésének ellenére (/6. dbra), ami emelte a multinacionalis vallalatok
miikodésének koltségeit — mar Mexikd a latin-amerikai régid legvonzobb befektetési
célorszaga. A 2001-es kiugréan magas szam a 2000-2002 kozotti bankprivatizacios hulldm
csucspontjat jelzi*?®, amely ellensulyozni tudta a feldolgozoipari beruhazasoknak az Egyesiilt
Allamok visszaesé keresletébdl fakado csokkenését is.

A 2002-2003-as visszaesés is jorészt levezethetd ugyanezekbdl a tényezokbdl: a pénziigyi
szektor maganositasanak kifulladasabol — az orszag bankrendszerének tobb mint 90%-a
kiilfoldi tulajdonba keriilt — és az Egyesiilt Allamok recessziojabol, amelynek befektetései igy
nagy mértékben csokkentek, foként 2003-ra.

2% 4z egyik legnagyobb tranzakcio, 2001. augusztusdban a pénziigyi szektorban a Banamex (Banacci) pénziigyi csoport
felvasarlasa volt 12,5 milliard dollarért, ahol a vevd az amerikai (USA) Citigroup volt.
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A globalis tendencidkat is figyelembe véve meg kell jegyezni, hogy — ahogy a
kereskedelem és a termelésmegosztas esetében is — a fejlodd és ujonnan iparosodott azsiai
orszagok, koziiliik is leginkabb Kina €s India rendkiviil erételjes, a versenyképesség novelését
igénylé kihivasokat tamaszt az orszaggal szemben®”’. Erre utal az UNCTAD (2005a, 2005b)
felmérése is. A 2005-2008 kozotti idészakot eldre jelezve a transznaciondlis vallalatok
képviseldi Mexikdt a vildg hatodik legvonzobb befektetési célpontjaként jelolték meg,
azonban a felkért szakértOk vélaszai alapjan nem keriilt be az elsd tiz orszag rangsoraba. A

régioban Braziliat mindkét csoport vonzobbnak itélte™®. Az eredményeket a 27. tdblizat

mutatja be.
27. tablazat: A vilag legvonzobb telephelyei
A szakérték véleménye szerint A transznacionalis vallalatok képviseldi szerint
1. Kina (85%) 1. Kina (87%)
2. Egyesiilt Allamok (55%) 2. India (51%)
3. India (42%) 3. Egyesiilt Allamok (51%)
4. Brazilia (24%) 4. Oroszorszag (33%)
5. Oroszorszag (21%) 5. Brazilia (20%)
6. Egyesiilt Kiralysag (21%) 6. Mexiko (16%)
7. Németorszag (12%) 7. Németorszag (13%)
8. Lengyelorszag (9%) 8. Egyesiilt Kiralysag (13%)
9. Szingaptr (9%) 9. Thaifold (11%)
10. Ukrajna (9%) 10. Kanada (7%)

A szazalékos adatok azt mutatjak, hogy a valaszadok hany szazaléka jelolte meg az adott orszagot a legvonzobb
tizleti helyszinként.
Forrdas: UNCTAD (2005a:34), részletesen lasd UNCTAD (2005b).

Ha a miikddétSke-aramlas formait tekintjiik’® megallapithatjuk, hogy 1990-es években a
felvasarlasok és Osszeolvadasok a fejlodo orszagokra jellemzé mddon, rendkiviil volatilisen
viselkedtek Mexik6 mukodotoke-importjaban, a nagyobb felivelések dontden egy-két
jelent6sebb tranzakcionak tulajdonithatok™°. Masrészrol arra is fel kell hivni a figyelmet,
hogy bar az 1990-es években gyorsan nétt a mexikoi mitkoddtéke-import, az elemzdk szerint
mégis potencidlis szintje alatt maradt, aminek ¢éppen az Osszeolvadasoknak és
felvasarlasoknak a fejlett orszagokénal alacsonyabb sulya volt az egyik legfontosabb

tényezoje (lasd a 28. abrat és Cuevas—Messmacher—Werner, 2005:482 tanulmanyat).

27 Kina mikédétdke-importia 2005-ben csaknem 3,5-szerese volt Mexikéénak. A magquiladora ipar befektetéseinek
elemzésekor a Kina altal ,, okozott” problémadkra még visszatérek.

helyezése sem varatlan, hiszen a kozelmult miikodotéke-aramlasainak egyik kiemelt célpontia volt. Az orszag iranti bizalom
bizonyitéka az is, hogy a miikéddtéke-befektetések sszeteviit alkoto vallalatkézi kolesondk szerinti rangsorban a hatodik, az
ujrabefektetett jovedelmek alapjan pedig tizenharmadik volt a 2003-as vilagranglistan (UCTAD 2005a, 12. o., 1.2. tablazat.
Lasd még a 28. tablazatot is.)

22 Itt nehézséget okoz, hogy nem dllnak rendelkezésre Gsszehasonlithaté adatok a privatizicioé legjelentésebb hulldmdnak
idoszakabol, az 1983-1993 kozétti idoszak (lasd bévebben példaul Chong—Lopez-de-Silanes, 2004) jelentis részérdl, azok
csak az 1990-es évektdl elérhetiek.

230 1997: Cigarrera La Moderna SA — BAT, Cifra SA de DV — Wal-Mart Stores Inc. 2000: Grupo Financiero Serfin SA —
Banco Santander Central Hispano. 2001: Banacci — Citigroup Inc., Telefonica Sevicios Moviles — Motorola Inc., Norecel,
Cedetel. 2004 Grupo Financiero BBVA Bancomer — BBVA. 2005: Hyslamex SA de CV — Grupo Techint.
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28. abra: Felvasarldsok és osszeolvadasok a vilag és Mexiké miikodotoke-importiaban, 1991-2005
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< 0.5 (vilag)
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' (Mexiko)

0.2 1

0.1 1

Forrds: sajat szamitdsok a http://www.unctad.org/fdistatistics honlap, az UNCTAD (2006), és a Secretaria de
Economia, Mexiko adatai alapjan.

Ahogyan az kereskedelmi és termelésmegosztasi kapcsolataibdl is levezethetd, Mexiko a
miikodétoke-befektetéseket tekintve is igen egyoldalu fiiggésben van az Egyesiilt Allamoktél,
amelynek részesedése 65,8 szazalékos az 1994 és 2005 kozotti aramlasokbdl. Az USA-t a
sorrendben Spanyolorszag (9,3%), Hollandia (7,7%), az Egyesiilt Kirdlysag (3,4%), Kanada
(3,1%), Japéan (2,4%), Németorszag (2,4%), Svajc (1,5%), India (1,0%) és Korea (0,4%)
koveti. Az elsd tiz orszagbol szarmazik az iddszak Osszbefektetéseinek 97 szazaléka (ldsd a
31. tablazatot). Az Eurdpai Unidval és a Japannal megkotott szabadkereskedelmi egyezmény
a NAFTA-hoz hasonlo, kedvezd hatast gyakorolt az ezektdl a partnerektdl szérmazd
miikodotoke-befektetésekre.

A mukodétoke-import agazati szerkezete (lasd a 29. tablazatot) azt mutatja, hogy az
aramlédsok tobbsége, foként a NAFTA életbe 1épését kdovetden — ahogyan azt mar lathattuk is
— a feldolgozoiparba érkezett. A szerkezet a 2000-es évtized elején némileg valtozott. A
feldolgozoipar és ezen beliil a maquiladora szektor ciklikus és strukturalis okokkal egyarant
magyarazhat6 visszaesésekor az ellensulyt a pénziigyi szektorba aramlo téke képezte. 2001-
ben Mexikd torténetének legnagyobb befektetéseként az amerikai Citicorp 12,5 milliard
dollarért megvasarolta a legfontosabb mexiko6i bankot a Banamexet.

A kiilfoldi befektetok érdeklédése a mexikodi pénziigyi szektor utan parhuzamosan
emelkedett az dgazat 1994-t6] meginduld, a NAFTA egyezményben vallalt megnyitasaval. Az
1993-as kiilfoldi befektetéseket szabalyozd torvény a pénziigyi kozvetitd szféraban harminc
szazalékos maximalis kiilfoldi tulajdonosi részesedést engedélyezett. A liberalizacio
keretében 1996-ban ezt negyvenkilenc szazalékra emelték, majd 1999-ben engedélyezték a
tobbségi tulajdonlast is.

A fogadokészséget az 1995-0s pezd-valsag kivaltotta nehéz helyzet is nyilvanvaldan
novelte, siirgetve a bankok feltdkésitését (UNCTAD, 2002b:67). A legfontosabb befektetok —
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akdrcsak Latin-Amerika mas orszdgaiban — az amerikai Citicorp, és a spanyol Santander
Central Hispano (SCH), illetve Banco Bilbao Vizcaya Argentaria (BBVA) voltak™',
mellettiik még a Bank of Montreal of Canada és a Hong-Kong Shanghai Bank Corporation
(HSBC) emelhetok ki.

2003-ban minden szektorban visszaesést tapasztalhattunk, 2004-ben viszont ujra
emelkedtek a befektetések: a feldolgozoiparban az Egyesiilt Allamok beinduld
novekedésének, a pénziigyi szektorban pedig a mar emlitett spanyol bankok (az SCH ¢és a
BBVA) befektetéseinek koszonhetden.

6.2.2.3. A maquiladora ipar mitkédotoke-aramlasai

Az 1994-2005. kozotti idészakban a miikodotdke-import 48,9 szazalékanak célpontja a
feldolgozoipar volt, a maquiladora ipar részesedése ebbdl 30,7%-o0s, a teljes mitkddtoke-
bearamlasbol 15 szazalékos volt (lasd a 29. tablazatof). Ha a kozvetlen befektetések
Osszetevoit tekintjiik (lasd a 28. tablazatot) az is lathato, hogy koziilik a szektorba érkezo
befektetések novekedtek a legdinamikusabban: 1994-r6l 2005-re tobb mint haromszorosukra
emelkedtek, éves atlagos novekedési titemiik 1994-2004 kozott 10,7 szazalékos volt, szemben
a teljes bearamlas 5,52 szazalékos és a feldolgozoipar 3,83 szazalékos iitemével. Agazati
Osszevetésben azt is megallapithatjuk, hogy a maquiladordkba érkezd befektetések volatilitasa
kisebb volt mas ipardgakénal és a teljes miikoddtoke-importénal.

A maquiladorék teljes mitkodétoke-importja definiciészeriien a feldolgozoiparba érkezett
(lasd a 30. tablazatot), ezen belil pedig tilnyomo6 aranyban a fémtermékek, gépek és
berendezések gyartasaba (71,7%).

A Solunet: InfoMex, Inc. 2002. marciusaban 27 orszagot tartott nyilvdn mint tobbségi
tulajdonost a maquiladora iparban. A legfontosabb tiz partnert a tulajdonolt lizemek szama
alapjan a 29. abra mutatja be.

Az Egyesilt Allamok stlya (29. dbra, 32. tdblizat) a maquiladora iparba torténd
befektetések tekintetében (88,4%) még a teljes miikodotoke-importban vald igen magas
aranyat (65,8%) is meghaladja. A szektor tovabbi legnagyobb befektetdi Japan (2,1%), Korea
(1,5%), Hollandia (1,4%) és Szingaptir (1,2%). Az 06t legnagyobb befektetd a teljes
miikodétoke-import 94,6 szdzalékat adja.

Az éves atlagot tekintve az Egyesiilt Allamok maquiladora ipari befektetéseinek

novekedési iiteme meghaladta a teljes Mexikoba iranyuld tokeexportét, nagysaguk rendre

B 4 latin-amerikai régio bankszektordba torténd kiilfoldi befektetésekrdl részletesen lisd a CEPAL (2003) tanulmdnydnak
111 fejezetét.
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10,48 ¢és 4,45 szazalékos volt 1994 és 2004 kozott. A tendencidk egyértelmiien arra utalnak,
hogy a két orszag kozotti integracid a kinalati oldalon jelentés mértékben novekedett.

2001 és 2003 kozott a maquiladora szektorba irdnyuld kiilfoldi miikodétoke-aramlés is
megtorpant, a 2000. évi csucshoz képest ekkor évente csaknem 35 szazalékkal kevesebb
befektetés érkezett. A visszaesés a mar ismert okokkal, az Egyesiilt Allamok recessziojaval
mint ciklikus és Mexiko versenyképességi problémaival mint strukturalis tényezdkkel
magyarazhato. A maquiladorak egy része bezarta kapujat és elvandorolt az orszagbol >,

A 2004-ben és 2005-ben visszatéré novekedés az Egyesiilt Allamok gazdasagi
fellendiilésének és a mexikoi kormanyzat versenyképesség-javitd 1épéseinek koszonhetd.

A tendencidk Osszességiikben azt mutatjadk, hogy az alacsony munkabérekre és a
hatékonysagkeresd beruhdzdsokra ¢épitd stratégia 4ltal megszerezhetd eldnydk a

vildggazdasagi novekedésben és a versenykornyezetben bedlld valtozasok esetében igen

illékonyak lehetnek.

29. abra: A maquiladorak tobbségi tulajdonosai szarmazasi orszagok szerint (2002. marciusaban)
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Forras: Solunet: InfoMex, Inc.

6.2.3. Mexiko: nemzetkozi termelésmegosztas és miikodotoke-aramlas — kévetkeztetések

Az 1980-as évek kezdetétdl csaknem hiisz éven keresztiil a maquiladora ipar volt a mexikoi
gazdasdg egyetlen olyan szegmense, amely tartds, magas novekedést élvezett. A kutatasok
szerint ezt Ot, egymdssal szinergikus kapcsolatban 1évé tényezdvel magyarazhatjuk: a
gazdasadg egyéb részeihez képest szamottevd mértékben deregulalt jogi kornyezettel, az
Egyesiilt Allamok és Mexikd bérszinvonala kozotti jelentés killonbséggel, ami a
versenyképesség forrasaul szolgalt, az Egyesiilt Allamok termelési és fogyasztasi

kozpontjaihoz vald foldrajzi kozelséggel, amely alacsony szallitasi koltségeket

22 4 problémdra a 6.2.3. alfejezetben még részletesen kitérek.
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28. tablazat: Mexiko miikédotoke-importianak legfontosabb dsszetevdi, 1994-2005 (millio dollarban)

1994

1995

1996

1997

1998

1999

2000

2001

2002

2003

2004

2005

1994-2005 ésszesen

Erték Részesedés (%)
Osszesen 150689 9671,5 100839 14124,7 124459 13466,7 172258 274851 172998 129459 182444 178046 1858672 100,0
U_| beruhazas 9 768,7 6 983,6 64279 10 410,5 62927 5979,2 7 650,2 20 614,1 10319,9 4 656,2 94471 9 633,6 108 183,7 58,2
Ujrabefektetett jovedelem 2 366,6 1572,0 2589,7 2 150,0 2 864,0 2320,8 3834,3 3843,1 2083,2 2062,7 2323,1 2 806,3 30 815,8 16,6
Vallalatkozi kolesonok 2 038,8 -250,4 -350,2 -116,1 1178,7 2 388,7 2758,3 855,7 28532 4265,9 3999,7 25430 221653 11,9
f?n g‘:&;ladoral{ dllGeszkdz- 8948 13663 14165 16803 21105 27780 29830 21722 20435  1961,1 24745 28217 247024 133
Forras: sajat osszedllitas a Secretaria de Economia, Direccion General de Inversion Extranjera adatai alapjan.
29. tablazat: Mexiko mitkodotoke-importjanak agazati szerkezete, 1994-2005 (millio dollarban)
1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 1994-2005 részesedés (%)
Osszesen 10 663,5 83499 7 844,4 12 090,8 8 403,2 13 466,7 17 225,8 27 485,1 17 299,8 12 945,9 18 244,4 100,0
Mezégazdasag 11,1 33,4 10,0 29,1 82,5 91,6 64,7 92,6 10,6 14,8 0,3
Kitermel6 agazatok 79,1 83,8 130,6 49,4 128,1 175,2 25,0 2217,5 75,8 148,3 0,7
Feldolgozoéipar 6209,0 4 858,8 4816,9 7 288,9 5164,5 9 045,0 9 656,7 5864,3 6904,6 5539,7 9042,4 48,9
Maquiladora ipar 894.8 1366,3 1416,5 1 680,3 2110,5 2778,0 2983,0 2172,2 2043,5 1961,1 24745 15,0
Aram- és vizszolgaltatas 2,1 1,1 5,2 25,1 150,3 134,0 3334 398,8 3232 198,3 1,1
Epl’t(’iipar 259.,6 31,8 25,5 110,4 136,3 109,6 172,1 107,9 347,7 79,8 149,8 1,0
Kereskedelem 1251,5 1012,5 751,9 1837,5 1021,5 1390,4 2 415,6 22253 1679,4 13322 11524 10,9
Kozlekedés és kommunikacio 719,3 876,3 428,0 681,5 436,6 2324 -2158,8 2 778,1 813,1 1627,6 12541 5,3
Pénziigyi szolgaltatasok 941,7 1 066,1 12155 1104,7 730,1 764,8 4781,2 14 4274 5672,8 22724 5387,6 23,4
Egyéb szolgaltatasok 1158,6 412,1 488,3 922,0 810,6 1563,6 1958,2 1659,0 1163,3 1 684,6 896,7 8,2

Forrds: Secretaria de Economia, Direccion General de Inversion Extranjera.

30. tablazat: A maquiladora ipar mitkoddotéke-importianak agazati szerkezete, 1994-2005 (millio dollarban)

1994

1995

1996

1997

1998

1999

2000

2001

2002

2003

2004

2005

1994-2005 osszesen

Erték Részesedés (%)

Osszesen 8948 13663 14165 16803 21105 27780 2983,0 21722 20435 1961,1 24745 2821,7 247024 100,0
Elelmiszeripar, italgyartis,

dohnyipar 3,1 2,9 2,6 2,8 3,1 59 5,1 2,6 32,8 6.8 47 13,9 86,3 03
Fémtermékek, gép- & 7011 11121 11061 12631 1430,0 18693 21928 15132 13733 13950 18146 1939, 177097 71,7
berendezésgyartas

Vegyipar 54,9 73,8 79,3 83,3 97,4 132,9 1142 14,6 82,7 94,1 1223 1372 11867 48
Nemfémes asvanyi termékek 1,8 6,0 3,1 2,7 11,0 19,0 9,5 3,6 3,7 4,5 55,9 36,0 156,8 0,6
Kohiszat, fémgyartis 32 6,3 8,2 15,7 24,0 27,7 232 414 33,1 15,6 12,2 29,4 240,0 1,0
Egyéb 130,7 1652 2172 3127 5450 7232 6382 4968 5179 445,1 464.8 666, 53229 215

Forras: sajat ésszedllitas a Secretaria de Economia, Direccion General de Inversion Extranjera adatai alapjan.
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31. tablazat: Mexiko miikodotoke-importjanak szarmazdsi orszagok szerinti szerkezete, 1994-2005 (millio dollarban)

1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 1994-2005 részesedés (%)
Osszesen 10 663,5 83499 78444 120908 84032 13466,7 172258 274851 172998 129459 182444 100,0
Eszak-Amerika 57240 5664,6 58202 76333 57182 78349 12938,6 224326 115688  7471,7  8146,6 65,8
Kanada 740,7 170,5 5422 240,5 2154 6234 679,7 989,9 197,0 2425 446,3 3,1
USA 49833  5494,1 52780 73928 5502,8 7211,5 122589 214427 113718 72292 77003 62,7
Eurépai Unié (15) 19357 18415 11485 31667 20512 38485 30926  4181,8 45205 4649, 83454 25,2
Egyesiilt Kiralysag 593.4 219,9 82,2 1832,1 179,1 -189,5 279,9 126,3 12430 1 056,4 118,5 34
Franciaorszag 90,5 125,9 124,0 59,8 127,8 168,  -2483,0 392,6 3495 5223 145,2 0,1
Hollandia 757,6 744,7 493,3 349,7 1071,2 10858 25842 25895 1162,1 483,7 4222 7,7
Németorszag 307,5 548,6 201,4 483,8 137,5 7545 3478 1172 588.4 449,1 386,3 2,6
Olaszorszég 2,5 10,6 18,5 29,4 17,4 35,2 35,7 17,6 37,6 33 166,3 0,2
Spanyolorszag 145,7 49,9 78,2 328,6 344,7 1042,1 2106,0 761,8 713,7 17742 68752 93
Brazilia 1,0 17,1 0,9 3,4 2,0 5,2 25,2 25,8 8,3 12,1 45,1 0,1
India 1218,7 50,5 285,7 28,7 0,0 0,1 27,6 4,2 0,3 0,0 1,4 1,0
Japén 631,3 155,8 143,9 353,1 100,0 1232,7 4172 184,9 159,1 125,3 363,1 2,4
Korea 15,1 103,8 85,8 199,2 52,6 46,2 30,3 44,3 31,5 37,1 332 0,4
Svaje 53,8 200,2 83,0 26,7 48,5 125, 151,5 -176,7 461,7 314,8 1092,9 1,5
Egyéb 1083,9 3164 276,4 679,7 434,7 3739 5428 788,2 549,6 3358 216,7 3,6

Forras: sajat ésszeallitas és szamitasok Secretaria de Economia, Direccion General de Inversion Extranjera adatai alapjan.

32. tablazat: A maquiladora ipar miikédotoke-importianak szarmazasi orszagok szerinti szerkezete, 1994-2005 (millio dollarban)

1994-2005 6sszesen

1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005 i
Erték Részesedés( %)
Osszesen 894,8 1366,3 14165 16803 21105 27780 2983,0 21722 20435 1961,1 24745 2821,7 24702,4 100,0
Eszak-Amerika 830,5 11951 12233 14082 19153 24708 2587,7 18757 1814,1 1841,6 22493 25944 22 006,0 89,1
Kanada 3,7 4,1 4,0 54 5,0 26,3 4,8 5,1 3,3 7,7 52,0 36,3 157,7 0,6
USA 826,8 1191,0 12193 14028 19103 24445 25829 1870,6 1810,8 18339 21973 2558, 21848,3 88,4
Euroépai Unié (15) 28,7 47,0 55,8 54,6 70,1 140,9 134,7 97,8 129,9 56,8 100,3 117,3 1033,9 4,2
Egyesiilt Kiralysag 10,6 11,8 16,0 16,4 15,9 14,9 22,6 13,9 19,6 8,1 3,0 15,2 168,0 0,7
Finnorszag 0,0 0,0 0,0 0,0 1,0 20,3 19,0 16,4 19,7 17,8 33,5 18,0 145,7 0,6
Franciaorszag 2,8 59 32 34 32 14,4 12,1 11,5 13,3 7,6 26,0 16,4 119,8 0,5
Hollandia 11,0 22,8 22,8 26,1 29,6 55,8 49,1 30,5 33,9 14,2 17,7 30,0 3435 1,4
Németorszag 2,5 6,0 6,7 6,7 32 15,0 4,7 1,4 35 1,9 6,7 12,7 71,0 0,3
Olaszorszag 0,3 0,1 0,1 0,4 7,9 4,5 10,2 2,9 0,7 0,7 1,1 2,0 30,9 0,1
Spanyolorszag 0,1 0,2 0,4 0,4 7,9 15,0 13,3 18,7 38,2 5,9 11,2 19,0 130,3 0,5
Japan 22,6 44,8 65,4 46,9 40,4 31,7 65,7 66,9 44,5 23,0 34,1 31,5 517,5 2,1
Korea 7,2 59,6 55,5 144,9 21,9 21,6 22,7 10,1 7,3 3,1 6,4 4,8 365,1 1,5
Svaje 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 54,9 56,7 24,9 14,4 37,1 38,9 226,9 0,9
Szingapur 0,0 0,0 0,0 10,0 16,5 61,0 89,1 46,1 14,3 7,9 30,5 23,3 298,7 1,2
Egyéb 5,8 19,8 16,5 15,7 46,3 52,0 28,2 18,9 8,5 14,3 16,8 11,5 254,3 1,0

Forras: sajat ésszeallitas és szamitasok Secretaria de Economia, Direccion General de Inversion Extranjera adatai alapjan.
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eredményezett, a NAFTA-val, amely novelte a mexikéi gazdasagpolitikdval kapcsolatos
bizalmat és végiil az Egyesiilt Allamok gazdasaganak tartds és magas novekedési iitemével az
1990-es években.

A 2001. év fordulata azonban jol jelzi, hogy ezek az elényok igen torékenyek. Eppen a
NAFTA hatasanak koszonhetden a maquiladora szektor és a mexikoi gazdasag egyéb részei
kozotti szabalyozasi kiilonbségek egy része eltlint — ebben az évben 1épett életbe a szarmazasi
szabalyok szigoritasa® is, amely mar nem teszi lehetévé a harmadik orszagbél szarmazé és a
NAFTA partnerekhez irdnyuld exportba beépiild importalt alapanyagok utani
vamvisszatéritést. Japan, Dél-Korea és az egyéb NAFTA-n kiviili orszagok szdmara igy
nehezebbé valt, hogy Mexikot az USA ¢és Kanada irdnydban exportugrodeszkaként
hasznaljak.

Az Onmagaban az alacsony bérekre alapozé stratégia fenntarthatosdga is folyamatosan
megkérddjelezddott. 1998-t01 az azsiai pénziigyi valsag kezdetétdl ennek egyre latvanyosabb
bizonyitékait tapasztalhattuk, majd Kina 2002-es WTO-csatlakozasaval ¢€s a textil- és ruhazati
ipar nemzetko6zi kereskedelmét szabalyozo Multirost Egyezmény 2005. januar 1-jével torténd
felszamolasaval Mexiké az Egyesiilt Allamok piacan élvezett preferencialis elényeinek
jelentds részérdl kénytelen volt lemondani. A pezd reélfelértékelddése is csdkkentette a
bérelonyoket. Az orszag jol lathatdan versenyképességi problémakkal kiizd, ami abban is
megnyilvanul, hogy legfébb versenytarsaihoz képest részesedése visszaszorult legfontosabb
exportpiacan, az Egyesiilt Allamokban.

A kedvezétlen valtozasok ellenére tovabbra is az északi partner a kivitel legfontosabb
célpontja, részesedése Mexikd exportjabol csaknem hetven szézalékos, a maquiladora ipar
esetében pedig még ennél is nagyobb, koriilbeliil nyolcvan szédzalékos. Ez a magas arany a
joval nagyobb gazdasaggal rendelkezd Egyesiilt Allamok konjunkturalis helyzetétél vald
egyoldalu fliggdséghez vezetett, amelyet az 1990-es évtized sordn, ahogyan arra Mexiko
kereskedelempolitikajanak elemzése sordn mdar ramutattam, nemhogy csokkenteni nem
sikeriilt, hanem az még novekedett is. A szoros kapcsolat kedvezdtlen hatasai a 2001-es évtol
kezdédden igen nyilvanvaloan jelentkeztek.

A nemzetkdzi termelésmegosztasra alapozd gazdasagfejlesztési stratégia jelentds
kihivasokkal kiizd: a szamottevd foldrajzi koncentraci6 — a maquiladora ipar hozzaadott
értékének csaknem hetven szazalékat, a foglalkoztatds tobb mint hetvendt szdzalékat az
északi, az Egyesiilt Allamokkal hataros 4llamok adjak™* — és a gazdasag egyéb részeivel valo
Osszekapcsolodas csekély mértéke miatt is. Az elébbi nyilvanvaléan kedvez6 hatasu is, hiszen

alacsonyan tarthatok a szallitasi koltségek €s lehetdséget biztositott az agglomeracios hatasok

23 1 dsd az egyezmény 303. cikkelyét.
4 Sajat szamitdsok a 2005-6s évre vonatkozolag az INEGI adatai alapjan.
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megjelenésének is. Utdbbi probléma pedig rogton nyilvanvalova valik, ha megvizsgaljuk a
maquiladora ipar altal megtermelt hozzaadott értéket és a hazai inputok aranyat, melyek
elhanyagolhato voltat a 26. abra mutatta be. Dutrénit—Vera-Cruz (2004:37) szamitdsai szerint
1991 ¢és 2002 kozott a hazai beszallitasok értéke az 6sszes maquiladora inputban 1,8-rdl 3,7
szazalékra novekedett, ami még mindig rendkiviil alacsony.

Az alacsony hozzdadott érték (ldsd a korabbi 21. tablazatof) kezdetben nyilvanvaldan a
program logikajabél adodott: egyrészrol az, hogy az Egyesiilt Allamokban a kiilfoldon
képzodott hozzaadott érték alapjan kellett vamot fizetni, nyilvdin nem 06sztondzte a helyi
beszallitok bekapcsolasat, amely raadasul az elsé generacids, egyszerti, kézi munkat
alkalmaz6 Osszeszereld tevékenységek esetében szinte elképzelhetetlen is volt. A struktara a
késdbbiekben sem valtozott. A hazai gazdasdghoz valo alacsony szintli kapcsolodas pedig
nyilvan kiszamithatatlanabba tette az ide iranyuldé miikodétdke-beruhdazasok mozgasait is,
hiszen szerves kapcsolatok hidnydban az tizemek kdnnyebben attelepitheték mas orszdgokba,
mint ahogy arra a 2000. évet kdvetden volt is szamos példa®>. 2001. juniusa és 2003.
szeptembere kozott a maquiladora tizemek szama 3735-r8l 2775-re esett (24. abra), 2000 és
2004 kozott a szektor foglalkoztatdsa 230 ezer fovel csokkent. A mitkodétoke-elvandorlas

legfontosabb kivalto tényezdje az azsiai orszagok tamasztotta verseny volt (30. abra).

30. abra: A maquiladora szektorbol elvandorlo miikodétéke legfontosabb célpontjai

59%— 6%

6,7%

33,8%

6,7%
6,9%

7.3% 10.3% 12,8%

OKina

B Mexikon beliil, més exportdsztdnzési program
OKozép-Amerika, Karib-térség

OMalajzia

B Egyéb azsiai orszagok

OuUsA

B Mas orszagok

O Az anyavalllalat bezarasa, 1étszamesokkentés
B Nincs adat

Forras: Carrillo (2003).

A véllalatok egyharmada Kindaba, tovabbi 14,2 szazalékuk mas azsiai orszagokba telepedett
at. Voltak olyanok is (10,3%), amelyek Ko6zép-Amerikat és a Karib-térséget valasztottak az

Egyesiilt Allamok és a régié kozott tervezett szabadkereskedelmi egyezmény megkotésére és

23 4 napi sajté, mint a San Diego Union Tribune (2002. augusztus 25.) vagy a Miami Herald (2003. november 21.) 200-300
magquiladora tizem Kinaba valo dttelepiilésérdl irt, ezeknek az adatoknak a megbizhatosdga természetesen erdsen kétséges.
Az viszont tudhato — lasd példaul Carias—Coronado—Gilmer (2004) — hogy az elvandorlas elsésorban a textil és ruhdzati
ipart és a jatékgyartast érintette.
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¢letbe 1épésére szdmitva, illetve Mexiko — a kozép-amerikai orszagoknak az amerikai piacon a
textil- €s ruhdzati iparban nyujtott kedvezményeknek tulajdonithaté — preferencia-er6zidja
miatt. A vallalatok 6,7 szézaléka visszatért az Egyesiilt Allamokba, 12,8 szazalékuk
Mexikoéban maradt, de mas exportdsztonzeési programba Iépett at.

A visszaesésnek egyszerre volt oka az Egyesiilt Allamok recesszidja és az alacsony
koltségli  orszdgok versenye, a pezd realfelértékelddése ¢és a kedvezdtlenebbé valo
szabalyozasi kornyezet: a novekvd adok és a biirokracia. A leginkabb érintett szektorok,
ahogyan mar lathattuk, a munkaer6t legintenzivebben haszndl6 ruhdzati ipar €s az elektromos
¢s elektronikai cikkek és alkatrészek Osszeszerelése volt. A masik két nagy maquiladora
agazatban, a kozlekedésieszkOz- €s a villamosgép-Osszeszerelésben korantsem volt ilyen
jelentds a visszaesés, elébbiben a foglalkoztatottak szdma még ndvekedett is a vizsgalt
iddszakban. Eddigi elemzéseink megerdsitik az UNCTAD (2004a), (2004b) megéllapitasait,
melyek szerint Mexikonak az Egyesiilt Allamokhoz valé foldrajzi kozelsége tovabbra is
fontos versenyeldnye marad, legfébbképpen az olyan termékek gyartdsdban és exportjaban,
amelyeket fajlagosan tul koltséges lenne Azsiabol szallitani, vagy az olyanok esetében, ahol
fontos szerepet jatszik a just-in-time menedzsment.

A visszaeséshez nyilvanvaléan az is hozzdjarult, hogy az d4gazatban a munkaerd
termelékenysége az egész 1990-es évtizedben stagnalt (ldsd a 22. tabldzatot), ami arra utal,
hogy az idészak maquiladora ipart érintd technoldgiai véaltozasainak hatdsai igen korlatozottak
voltak, vagy rendkiviil koncentraltan és nem a szektor egészére hatva jelentkeztek — ezzel
utalhatunk itt a harmadik generécios iizemek még szerény aranyara is. Kovetkezésképpen
Mexik6 mitkodotokevonzo-képességének tovabbi alakulasa is nagyban fiigg attol, hogy képes
lesz-e feldolgozodipari szerkezetét elmozditani egy fejlettebb, szofisztikaltabb, a képzett
munkaerdt (és a tokét) intenzivebben alkalmaz6 struktdra iranyaba, illetve, hogy megfelel-e
az intézményeit, szabalyozasi kdrnyezetét ért kihivasoknak.

Osszhangban utébbi megallapitdisommal, az UNCTAD tanulmanyai arra is ramutatnak
2004-2005. évben ujra megindulé novekedés nem csak a kedvezd kiilsé konjunktiranak,
hanem a mexikoi kormanyzat intézkedéseinek — a biirokratikus eljarasok egyszertisitésnek, az
adocsokkentésnek és a maquiladora szektort érintd adokedvezmények novekedésének — is
tulajdonithato.

Mindezek a jellemzOk és tendencidk — a 2001-2003 kozotti idészak valsaga, a
maquiladorakat a mexikoi gazdasagban miikodé egyéb vallalatoktél megkiilonbozetd
banasmadd elemeinek a NAFTA el6irasai miatti fokozatos felszdmolasa — tehat természetesen
nem jelentik azt, hogy az igen intenziv, elsdsorban a nagy (amerikai) multinacionalis
halézatok 4altal mitkodtetett termelésmegosztas egyszerre csak eltlinne Mexikobol. A 2004-t6l

a maquiladora szektorban és a gazdasag egészében jelentkezd kedvezd fordulat sem erre utal.
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Az orszagnak azonban kezelnie kell a felmeriild kihivdsokat: nem odadzhatok el a tovabbi
strukturalis reformok, és az eddigieken talnyulé deregulacio, a kiilkereskedelmi- ¢és
tokekapcsolatok diverzifikacidja, az exportszektor és a gazdasag egyéb részei kozotti
kapcsolat ¢lobbé tétele, melyek egyenként is nyomasztd problémak. A mexikdi gazdasag
versenyképességével kapcsolatos kilatasokra és lehetdségekre a dolgozat zard részében még
visszatérek.

A maquiladora szektor magas részesedése az orszdg exportjdban és importjaban
egyértelmiien megerdsitik hipotéziseimet. Mexikonak a nemzetkdzi termelésmegosztasban
valé intenziv részvétele a milkddétoke-import empirikus vizsgalataval kapcsolatos
megallapitdsaimmal egyiitt egyértelmiisitik a vertikalis beruhazasok fontos szerepét és némi
tdmogatast nyljtanak az exportugrodeszka befektetéseknek is.

A miikodotoke beruhazasok elsd jelentdsebb megugrasa az 1980-as évek strukturalis
reformjainak, a kiilkereskedelem és a tdkedramlds liberalizacidjanak tulajdonithato. Ezt
kovetden Mexiko 6sszhangban az elméleti predikcidkkal (Ethier, 19987°%) sikeresen hasznalta
a NAFTA keretein beliili regionalis integraciot, hogy novelje miikodotokevonzo-képességét.
Az egyezmény jelentés szerepet jatszott az Egyesiilt Allamokbol és Kanadabol érkezé
kozvetlen befektetések emelkedésében, ezzel szemben a vildg mdas részeibdl szdrmazd
aramldsok esetében nem figyelhetiink meg hasonlé dinamikat. A NAFTA-n beliili
mitkoddtoke-aramlas novekedésének a legfontosabb kivaltd tényezdje adataink szerint a
partnerek — esetiinkben els§ sorban az Egyesiilt Allamok és Mexiko — kozotti
termelésmegosztas fokozodasa, illetve ezzel parhuzamosan az egyezmény altal biztositott
kiszamithatobb beruhazasi kornyezet, az 1980-as évek strukturalis reformjai és liberalizacidja
melletti, nyiltan vallalat, hosszl tavu elkdtelezettség. A NAFTA hatasanak nagysagrendjét jol
érzékeltetik Cuevas—Messmacher—Werner (2005) eredményei, melyek szerint a Mexikoba
iranyulé mikodoétoke-aramlas 60 szazalékkal lett volna alacsonyabb ha nem keriil sor az
egyezmény megkotésére.

A valtozasok egyértelmien megerdsitik, hogy jelentékeny elmozdulasok mentek végbe a
mexikoi mikodotoke-beruhdzasok szerkezetében. A horizontalis bearamléasok stlya csokkent
—az 1980-as évek liberalizacidja és a NAFTA szabadkereskedelem kialakitdsa megsziintették
a vamok megkeriilését célz6 motivaciokat a helyi piacok elldtdsara ¢és elOsegitették a
termelésmegosztasi kapcsolatok tovabbi terjedését™’. Emellett a feldolgozo- és elssorban a

maquiladora iparba érkez6 befektetéseknek a teljes mikddoétoke-aramlason beliili stilyanak

2% Ethier (1998) ramutat, hogy a fejlédé orszagok egyik legfontosabb célja a fejlettekkel létrehozandd regiondlis integrdcios
egyezmeényeikben, hogy néveljék miikodotokevonzo-képességiiket. Baltagi—Egger—Pfaffermayr (2005) erds empirikus
bizonyitékokat taldlnak az integracio miikédodotoke-aramlasra gyakorolt hatasat tekintve az EU-tizendtoket és a 2004-ben
csatlakozott orszagokat vizsgadlva.

7 Hasonlé — a regiondlis integrdciknak a vertikdlis mitkoddtéke-dramldst Gsztonzé — empirikus kovetkeztetésre jut Levy
Yeyati—Stein—Daude (2003) is.
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iitemes novekedése egyértelmiien bizonyitjdk a vertikdlis miikodotoke fontossaganak

, 1 r .2
szamottevd emelkedését>®

, leginkdbb a gépgyartasban, az elektronikai agazatban és a
kozlekedésieszkoz-gyartasban. Mindezt alatdmasztja a vallalaton beliili d&ramldsok tartésan
magas aranya a Mexiko és az Egyesiilt Allamok kozotti, az 1990-es években rendkiviil
dinamikusan ndvekvé — folyd é&ron tobb mint 3,5-szordsére emelkedd — bilateralis
forgalomban (31. dbra). Ugyanerre a kovetkeztetésre juthatunk az amerikai lednyvallalatok
helyi értékesitésének, az USA-ba és a harmadik orszagokba iranyuld exportjanak alakulasat™

vizsgalva is (32. abra).

31. dbra: A vallalaton beliili kereskedelem részesedése a Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti teljes
kereskedelemben, 1992-2005 (%)

1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003 2004 2005

‘ O Mexikoi export az USA-ba B Mexikoi import az USA-bol

Forras: U.S. Department of Commerce.

Kovetkeztetéseim — figyelembe véve vertikalis miikodétoke kereskedelem-6sztonzd és a
horizontélis kereskedelem-helyettesité hatdsat — egybecsengenek Wilamowski—Tinkler (1999)
eredményeivel, akik az Egyesiilt Allamok és Mexiké esetében a miikodétdke és az export,
illetve a miikddotoke és a folyo fizetési mérleg egyenlege kozotti pozitiv kapcsolatot talaltak.
A NAFTA-nak a vertikalis miikodétoke-aramlasra gyakorolt kedvezO hatdsa is dsszhangban
van a kozelmult elméleti kutatdsaival: Adizenman—Marion (2004) kimutattak, hogy a fogadd
orszag kinalati sokkjait és a multinaciondlis cégek lednyvallalati jovedelmeit érintd
bizonytalansadg csokkenti a vertikalis befektetések varhaté jovedelmét. A NAFTA aziltal,
hogy fokozta a partnerek kozotti integraciot és kolcsonds fiiggdséget, csokkentette a mexikoi
beruhdzasok szuverén kockazatat, igy hozzajarult a vertikalis miikodoétoke-aramlas megfigyelt

novekedéséhez.

238 Okonometriai vizsgalataiban Waldkirch (2003b) a horizontdlis és a vertikalis motivum mellett is talal bizonyitékot, de az
utobbi esetében erdsebbet. A horizontdlis befektetéseket a Mexikoi piac nagysaga dsztonzi leginkabb.
2 Lasd Shatz—Venables (2000) és Markusen (2004) tanulmdnydt.
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32. dbra: Amerikai (USA) multinacionalis vallalatok mexikoi leanyvallalatainak helyi értékesitése, exportja az
Egyesiilt Allamokba és harmadik orszagokba, 1982-1999 (szazalékos megoszlas)
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Forras: Markusen (2004:19), 8. abra

A délkelet-azsiai és eurdpai befektetOk jelenléte a mexikoi feldolgozoiparban és a
maquiladora szektorban — az amerikai leanyvallalatok harmadik orszagokba iranyul6
exportjanak aranyat is tekintve (32. dbra) — pedig az exportugrodeszka-beruhazasokkal
kapcsolatos hipotéziseimet tamogatja. Az exportugrédeszka-szerep tovabbi erdsodésére
azonban csak akkor szdmithatunk, ha az orszag a legfontosabb dgazatokban képes lesz a helyi
beszallitok olyan halozatat megteremteni, amely lehetdvé teszi a regiondlis egyezmények

szigoru szarmazasi szabalyainak torténé megfelelést.
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7. Az agazaton beliili kereskedelem jelentésége Mexiko gazdasagaban — empirikus

vizsgzilatok240

A fejlett orszagok kereskedelmi liberalizaciojat €s integracios tapasztalatait vizsgald
empirikus tanulmanyok legfontosabb tanulsaga az volt, hogy a nyitds, a kereskedelmi
kapcsolatok elmélytilése nem a tradicionalis nemzetkozi kozgazdasagtani elméletek altal elére
jelzett folyamatokat inditottak el. A kereskedelmi &ramlasok leggyorsabban ndvekvd
Osszetevdjének az azonos iparaghoz tartozd termékek kétiranyl, azaz agazaton beliili
kereskedelme bizonyult.

Az iparagon beliilli aramlasok jelent0ségét dolgozatom 2. fejezetében részletesen
elemeztem, ramutatva, hogy az intraindusztrialis kereskedelem vizsgalata alkalmas és fontos
modszere annak, hogy pontosan itélhessiik meg egy orszag vildggazdasagi integraciojat. Az
ipardgon beliili kereskedelem mérésére kidolgozott indexek jol szemléltetik az orszdgok
kozotti kolesonods fliggdség elemzése soran a keresleti és kinalati oldal integracidjdnak
mértékét, a marginalis mutatok segitségével pedig ezek valtozasairdl, atrendezddésérdl is
plasztikus képet kapunk.

Empirikus kutatdsaim soran Mexiké vilaggazdasagi integraciojanak valtozasait vizsgaltam
az importhelyettesitd iparositas kifulladasat kovetd idészaktol a kozelmultig. Az elemzés —
melynek sordn a nagy mennyiségli szdmitasi feladat megoldasa mellett szadmos statisztikai €s
az adatok elérhetdségébdl szarmazd problémat kellett megoldanom — id6horizontja igen
hosszu, 1981-t6l 2003-ig tart. Legrészletesebb vizsgdlataim, amelyek tudoméasom szerint
minden eddiginél mélyebbek és atfogobbak, a fenti problémak miatt az 1992 és 2003 kdzotti
idészakra vonatkoznak. A terlilethez tartoz6 korabbi munkdk 1ényegesebb megallapitasait az
elemzések soran foglalom 0ssze, ugyanugy, ahogy a vizsgalati modszertannak a 2.4. alfejezet
keretein tallépé részeit®*'.

Jelen fejezet felépitése tiikrozi a 2.4. moddszertani alfejezetét. Mexikd agazaton beliili
kereskedelmének bemutatasa sordn elészor a Grubel-Lloyd-indexek elemzésére keriil sor
multilateralis majd bilaterdlis szinten, globalisan, majd &4gazati bontasban, utalva az
aggregacios vagy szektoridlis és a foldrajzi torzitdsbol levonhatd kovetkeztetésekre. Ezt

kovetden szamitasaim soran elkiilonitem és elemzem az orszdg horizontalis és vertikalis

20 4 6. és 7. fejezet egyes eredményeit konferencidkon publikaltam (ldsd Erdey, 2005d, 2006a).

2 Itt feltétleniil meg kell jegyeznem, hogy a magyar kézgazdasdgi szakirodalomban is jelen vannak az dgazaton beliili
kereskedelemmel kapcsolatos elméleti és empirikus kutatdsok, olyan kivdlé szerz6k révén mint Eltetd Andrea (1998), (2000),
(2001), Fertd Imre (2004), (2005) Fertd Imre-Lionel J. Hubbard (2001), (2003) és Kovdcs Zoltan Akos (2004). Vizsgdlataik
célpontja azonban eltér e dolgozatétol, elsésorban Magyarorszdgra és az eurdpai orszdgokra dsszpontositanak. Ugyanez
mondhaté el a nemzetkozi termelésmegosztast és a globdlis termelési lancokat tanulmanyozo magyar kutatdsokrol, melynek
legfontosabb képviseldi: Antaloczi—Sass (1998), (2001), (2002), Szanyi (2001a), (2001b), (2003), Sass—Szanyi (2004),
Hunya—Sass (2006).
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intraindusztridlis kereskedelmét. A folyamatok dinamikajanak vizsgélatira a marginalis
mutatokkal foglalkozo részben keriil sor, itt térek ki az iizleti ciklusok &sszehangolodasanak
kérdéskorére is. A fejezetet a konkluziok zarjak. A szamitasok alapjaul felhasznalt kiillonb6z6
aggregacios szintli adatok forrdsa, ahol nincs eltéré hivatkozas, az ENSZ Comtrade

adatbazisa>* volt.

7.1. Az 1980-1991 kozotti agazaton beliili kereskedelem a hagyomdanyos Grubel—Lloyd-mutato
tiikrében

Disszertaciomban arra teszek kisérletet, hogy a fennallo statisztikai nehézségek ellenére, igen
hosszu, tobb mint hisz éves iddszakban szemléltessem Mexikod 4agazaton beliili
kereskedelmének alakuldsat a GL mutatdé /10/ segitségével. A hosszi tava tendenciak
bemutatasat leginkabb az hatraltatja, hogy a mexikoi kereskedelmi statisztikdk csak 1992-t61
kezdve tartalmazzak a maquiladordknak az 1980-as évektdl szamottevd mértékben ndvekvd
export és import adatait (25. dbra).

Az 4gazaton beliili kereskedelem 1992 elétti tendencidinak leirdsara tehat csak kozelitd
eljarasokat tudunk alkalmazni. A cél elérésének érdekében: a) attekintettem azokat a korabbi
munkakat, amelyek érintik a korszak dgazaton beliili kereskedelmét, a tendencidk pontosabb
feltarasanak érdekében pedig b) kiszamoltam a Grubel-Lloyd-indexet a maquiladorak
kereskedelmi adatai nélkiill globdlisan ¢és multilaterdlisan, valamint a legnagyobb
kereskedelmi partnerrel, az Egyesiilt Allamokkal valé bilateralis dramlasokra; c) végiil a
bilateralis adatokat iitkoztettem a partner Egyesiilt Allamok tiikorstatisztikdival. Annak
ellenére, hogy a komparativ alapokon nyugvé moédszertan eredményei dsszhangban vannak
egymassal, hangsulyozni kell, hogy a kapott értékek csak kozelitésre alkalmasak ¢&s
kozvetleniil nem hasonlithatok O0ssze egymadssal. A statisztikai problémak az a) esetben a
kiilonbozé tanulményokban a kereskedelmi adatok forrasanak, a statisztikai aggregécid
szintjének ¢és a vizsgalat id6horizontjanak eltérd megvalasztdsabol adodtak, a b) esetben a
maquiladorak kereskedelmi adatainak hidnyabol, a c) esetben pedig egyrészt abbol a ténybdl,
amelyre a /21/ egyenlet soran mar felhivtam a figyelmet: tudniillik, hogy a tiikorstatisztikak a
nemzetko6zi kereskedelemben ugyanarra az aramlasra igen eltéré adatokkal is szolgalhatnak.
Egy orszag kiviteli statisztikdi akar jelentés mértékben is eltérhetnek partnereinek az
exportortdl szarmazo behozatali adataitol, melynek elsdsorban szambavételi okai lehetnek:
adodhatnak bizonyos termékek, termeldk kizdrasabol (lasd példaul Mexiko esetében a

maquiladora ipart), az adatok eltéré idépontban torténd rogzitésébdl, valamint a kereskedelmi

292 United Nation’s Comtrade Database, DESA/UNSD.
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aramlasok eltéré értékelésébdl, példaul a cif. és a fo.b. paritds alkalmazasabol*”. Az itt
vizsgalt tiikkorstatisztikdk esetében mindenképpen figyelembe kell venniink, hogy az Egyesiilt
Allamok altal kozzétett adatok, szemben a mexikoiakkal, tartalmazzak a maquiladora szektor
kivitelét és behozatalat is. Masrészt mig a mexikoi import adatok szambavétele 1989-ig c.i.f.,
majd azt kovetden 2001 kivételével f.o.b. paritason, addig az amerikaiaké c.i.f. paritdson
tortént. Export oldalon mindkét orszag végig a f.o0.b. paritést alkalmazta.

Az 4gazaton beliili kereskedelem 1992 eldtti tendencidit vizsgdldo tanulmanyok -
Osszhangban sajat, az alabbiakban ismertetendd szamitasi eredményeimmel — egydntetiien az
iparagon beliili aramlasok sulyanak szédmottevd emelkedését mutattdk ki az 1980-as
évtizedben™,

Globerman (1992) kutatdsai szerint 1980 ¢és 1988 kozott hatvan szazalékkal nétt,
Gonzalez—Velez (1993) eredményei szerint 1982 és 1990 kozott megduplazodott az dgazaton
beliili kereskedelem stilya az Egyesiilt Allamok és Mexiké kozotti kereskedelemben. Hasonlo
eredményre jutott Esquivel (1992) is.

Ujra hangsulyoznom kell, hogy a szamitott GL indexek az idéperiodusok, a vizsgalt
agazatok €s a mérési mddszertan kiilonbségei miatt nem hasonlithatoak Ossze kozvetleniil.
Sajat elsdsorban az 1992-2003 kozotti idészakra vonatkozd kutatdsaim Kkiterjesztését a
megeldzd 1981-1991 kozotti periddusra is elsdsorban ezek a problémak motivaltdk. Fontos
torekvésem volt, hogy a korszakok eredményeit konnyebb legyen dsszehasonlitani, lehetévé
téve a hosszabb tavu tendencidk bemutatasat és magyarazatat is.

A 33/a-c abra Mexikéd globalis, multilateralis agazaton beliili kereskedelmének Grubel—
Lloyd-indexeit tartalmazza a leggyakrabban hasznalt haromjegyti SITC (Rev. 1.)**
termékmélységben, 181 dgazatra (0-9. arucsoport) vonatkozo adatok sulyozott atlagaként /8/,
/10/, /11/ és /12/ alapjan. A 33/b-c dbra az egyéb termékosztalyba sorolt termékek nélkiili
teljes kereskedelem (33/b dbra, 0-8. arucsoport, 177 éagazat), valamint a feldolgozoipari
kereskedelem (33/c abra, 5-8. arucsoport, 102 dgazat) alapjan szamolt indexeket mutatjak be
hasonlé modon. A 0-9. arucsoport szerinti bontasban kozolt adatok a mas tanulmanyokkal
valo Osszehasonlithatosdgot szolgaljak. A 0-8. szerinti bontas mellett a 9., ,,mashol fel nem

tiintetett termékeke és ligyletek”, arucsoportba sorolt, igen eltéré termékek kereskedelmének

2 Lasd a 2.4.2.2. alfejezetet..

2 4 legkorabbi vizsgalatok Aquino (1978), Balassa (1979), illetve Havrylyshyn—Civan (1983) nevéhez fiizédnek, akik rendre
1972-es, 1974-es, illetve 1978-as adatokkal dolgoztak.

2 SITC: Standard Industrial Trade Classification: Altaldnos Nemzetkizi Kereskedelmi Osztdlyozdsi Rendszer. Az ENSZ
dolgozta ki és 1950 ota alkalmazzdk, igen széles korben. Az eredeti valtozatnak harom javitott kiadasa jelent meg (Revision —
Rev. 1., 2. és 3. néven), 1960-ban, 1975-ben és 1986-ban. A szamitasok soran lehetoség szerint mindig az elérhetd legfrissebb
valtozatot hasznaltam, figyelembe véve az dsszehasonlithatosag igényét is. A SITC mellett a részletesebb bontasban is
megjelend HS — (Harmonised System — Harmonizdlt Aruleiré és Kédrendszer vagy roviden Harmonizalt Rendszer) szerinti
adatokat alkalmazom még szamitdisaim alapjaul. A HS elsé kiadasa 1986-ban, javitott valtozatai 1992-ben, 1996-ban és
2002-ben jelentek meg. A javitasok célja mindkét csalad esetében az volt, hogy azok képesek legyenek kévetni a nemzetkizi
kereskedelem szerkezetének uj trendjeit.
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magas volatilitdsa szO0l, amit igy kiszlrhetiink a vizsgédlatbol Az 5-8. drucsoport, a
feldolgozoipar elkiilonitésének pedig azért van jelentdsége, mert, ahogyan az elméletek és az
empirikus tanulmanyok elemzése soran is kideriilt, az ipardgon beliili kereskedelem
elsésorban erre az agazatra jellemz0 jelenség.

A 33/a-c dabradk azt mutatjak, hogy a vizsgalt idészakban az agazaton beliili kereskedelem
minden bontasban jelentésen ndovekedett. A teljes kereskedelmet tekintve (33/a dbra) a GL
mutatd az 1981. évi 0,16-0s értékrdl 0,35-re emelkedett. A legjelentdsebb valtozasok — a
varakozasoknak megfeleléen — a feldolgozoiparban torténtek, ahol a Grubel-Lloyd-index a
kezdeti alacsony szintrél (0,17) az idészak végére 0,45-re emelkedett, azaz csaknem
megharomszorozodott. Az abra elemzésekor feltétlenil meg kell jegyezniink, hogy a
kiszamitott GL értékek egyrészt feliil-, masrészt alulbecslik az dgazaton beliili kereskedelem
nagysagat. Elobbi abbdl kovetkezik, hogy a szadmitdsok soran globalis, multilateralis
adatokbdl indultunk ki és nem a bilateralis értékek sulyozott atlagaként allitottuk elé a GL
indexeket, igy azok mindenképpen tartalmaznak bizonyos mértékti foldrajzi torzitast. E
statisztikai probléma nagysagrendjérél a tovabbi elemzések soran lesz sz6. Az alulbecslés
pedig természetesen abbdl kovetkezik, hogy a maquiladora ipar exportja €s importja nem
szerepel az aramlasokban.

A szektor (amely 1991-ben mar a kivitel 37,09, a behozatal 23,58 szdzalékaért felelc’isz%)
kereskedelmének azonban, ahogyan a késobbi elemzéseknél latni fogjuk, nem jelentéktelen
része agazaton beliili daramlasokként jelentkezik a statisztikai aggregacié SITC haromjegyii
szintjének valasztasa esetén.

Nyilvanvaldéan érdekes lenne, ha meg tudnank mondani, hogy az ellentétes iranyu
befolyasold tényezdk koziil melyik jelentkezett erdteljesebben a vizsgalt idoszakban, ezért
mindketté nagysagara becsléseket készitettem, amelyek az adatok hozzaférhetdsége miatt a
periodus utolsd évére, 1991-re vonatkoznak, és azt mutatjdk, hogy a maquiladora ipar
kihagyasabol szarmazo torzitds mintegy kétszer jelent6sebb, mint a foldrajzi torzitasbol
ado6do.

1992-re, az elsO olyan évre, ahol az adatok teljes kortien rendelkezésre alltak, a bilateralis
aramlésok figyelembevételével kisziirtem a foldrajzi torzitdst az dgazaton beliili kereskedelem
adataibol. Az eredmények azt mutatjak, hogy a foldrajzi torzitds a GL indexeket koriilbeliil 6-
8 szazalékponttal emelte (34. dbra).

A maquiladordk kihagyasabol adodo eltérés nagysaganak kozelitéséhez az 1991-es év
Grubel-Lloyd-mutat6it 6sszevetettem az 1992-esekkel, amelyek mar tartalmazzak a szektor
kiilkereskedelmi aramlasait is. A 35. dbrdan lathatd, hogy a GL index értéke jelentdsen

novekszik a maquiladordk importjanak és exportjanak bekapcsolasaval.

26 25, dbra.
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33/a-c dabra: Mexiko globalis, multilateralis dgazaton beliili kereskedelme, 1981-1991
(a maquiladora ipar nélkiil), SITC Rev. 1., haromjegyii bontds
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Mivel Mexiko vilaggazdasagi kornyezetében, kiilkereskedelmében (15-19. dbra), gazdasagi
szerkezetében 1991-r6l 1992-re nem mentek végbe olyan valtozasok, amelyek hasonld
nagysagrendii ugrast indokolhattak volna az adatokban, j6 okunk van feltételezni, hogy a GL
index 17-19 szazalékpontos, szamottevO mértékli emelkedése a maquiladora-statisztikak
beépitésének tulajdonithato.

34. abra: Mexiko globalis agazaton beliili kereskedelme 1992-ben, foldrajzilag torzitott
és torzitatlan GL mutatok (SITC Rev. 3., haromjegyui bontds)
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Osszességében, stlyat tekintve, elemzésem szerint az utdbbi torzitds jelentdsebb, igy a
33/a-c dbra némileg, a peridodus végén koriilbeliil tiz-tizenegy szdzalékponttal alulbecsli az
intraindusztridlis aramlasok tényleges aranyat az dsszkereskedelemben.

Ha a fenti tényezOket figyelmen kiviil hagyjuk, azt lathatjuk, hogy az agazaton beliili
kereskedelem sulya az 1983-1986 kozotti idoszakban nétt a legdinamikusabban.

A 6.1. alfejezetben, a mexikéi kiilkereskedelem relacios szerkezetének elemzésekor mar
lathattuk, hogy az orszdg kivitelének ¢és behozatalanak jelent0s része észak-amerikai
partnereivel, ezen beliil is dontd mértékben az Egyesiilt Allamokkal bonyolédik (36. dbra). A
kovetkezOkben a két orszag kozotti aramlasokban vizsgdlom az agazaton beliili kereskedelem
részesedésének alakulasat az 1981-1991 kozotti iddszakban, el@szor a maquiladora ipar
adatait nélkiil6z6 mexikoi, majd az azokat is magukba foglalé amerikai (USA) statisztikak
alapjan.

A mexikéi, a maquiladora ipar kiilkereskedelmi forgalmat nem tartalmaz6 adatokon
nyugvo szamitasok alapjan (37/a-c dbra) megallapithatd, hogy a bilateralis 4gazaton beliili
kereskedelem tendenciai nagyfoku hasonlésdgot mutatnak Mexikd az el6bbiekben elemzett
globalis, multilateralis 4gazaton beliili kereskedelmével. A GL mutat6 értéke a teljes kétoldalu
kereskedelmet tekintve az 1981-es 0,16-0s nagysagrol 1991-re tobb mint kétszeresére, 0,33-ra

emelkedett, nem meglepd mddon a feldolgozodiparban a novekedés még latvanyosabb, az
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indexek rendre 0,16 és 0,45. Az ipardgon beliili kereskedelem sulya itt is, akarcsak a globalis

kereskedelem esetében az 1980-as évek els6 felében novekedett a leggyorsabban.

35. abra: Mexiko globalis, multilateralis kereskedelmének GL indexei, 1981-2003
(SITC Rev. 1, haromjegyii bontas, 1991-ig a maquiladora ipar nélkiil)
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36. dabra: Az Egyesiilt Allamok részesedése Mexiké exportjabol és importjabol, 1981-1991 (%)
(a maquiladora ipar nélkiil)
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Forras: sajat szamitas.

Az eldz6 esetben vizsgalt torzitdsok koziil — bilateralis elemzésrdl 1évén szo — a foldrajzival
nem kell foglalkoznunk, azonban a maquiladora-adatok hidnya miatt a vizsgélt GL indexek itt
is alulbecstiltek. A torzitds nagysagat a korabbiakhoz hasonlé6 modon kozelitettem (38. abra),
és mértékét 18-19 szazalékpont koriilire teszem. Osszességében a bilateralis GL index a
periodus végén koriilbeliil ennyivel becsli alul az dgazaton beliil kereskedelem stlyat a teljes

kétoldall kereskedelemben.
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37/a-c dbra: Mexiké és az Egyesiilt Allamok dgazaton beliili kereskedelme, 1981-1991
(a maquiladora ipar nélkiil), SITC Rev. 1., haromjegyii bontds
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38. abra: A Mexiko és az Egyesiilt Allamok kereskedelmének GL indexei, 1981-2003
(SITC Rev. 1, haromjegyii bontas, 1991-ig a maquiladora ipar nélkiil)
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A Mexiko és az Egyesiilt Allamok kozotti dgazaton beliili aramlasok tendencidja és — az
USA-nak a mexikoi kereskedelemben jatszott dominans stlya miatt vélhetéen — Mexiko
globalis intraindusztrialis kereskedelmének alakuldsa is az amerikai (USA) tiikorstatisztikak
alapjan kozelithetd a legpontosabban. Az amerikai adatokon alapuld szamitasok eredményei —
a bevezetében mar emlitett mddszertani problémak miatt — ugyan nem vethetéek Ossze
kozvetleniil a mexikoiakbol késobb levont kovetkeztetésekkel, azonban az 1981-1991
idészakra az eddigieknél mindenképpen pontosabb becsléssel szolgalhatnak, mivel
tartalmazzak a maquiladora szektor kiilkereskedelmi forgalmat is.

A 39/a-c dbra®"" a korabbiakhoz hasonld 6sszefiiggéseket mutat (ldsd még a 33. tabldzatot
is). A megbizhatobb adatokon alapulé GL indexek is vildgosan ramutatnak a két orszag
kozotti intraindusztridlis kereskedelem igen dinamikus novekedésére, melynek stlya az
id6észak végére megkétszerezddott. A szdmok egyben a maquiladora ipar kihagyasabol adodo
torzitassal kapcsolatos korabbi becslésem helyességét is megerdsitik.

1986-t6l kezdve az Egyesiilt Allamok és Mexiko kozotti kereskedelem nagyobb része
iparagon beliili jellegli volt, s6t ha csak a feldolgozoipar kereskedelmét tekintjiik, ott ez mar
1982-t6l kezdve elmondhatd. A legjelentésebb novekedést 1982-1984 kozott, illetve 1986-

27 Mivel a szamitdsok az amerikai statisztikdkon alapulnak, igy az export itt az Egyesiilt Allamok kivitelét jelenti Mexikéba,
az import pedig a forditott aramldst, szemben a korabban bemutatott abrakkal.
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1988 kozott tapasztalhatjuk visszatiikrozve az ortodox és a heterodox stabilizacids csomag®*®
eredményeként meginduld strukturdlis igazodast, illetve a drasztikus kiilgazdasagi
liberalizacioval egyiitt jard kiilkereskedelmi szerkezetvaltozast. 1988 ¢és 1993 kozott a
védelem szintje mar nem csokkent tovabb, s6t az atlagos ¢és a stlyozott importvdm-szinvonal
is enyhén novekedett (lasd a korabbi 19. tablazatot), nem meglepd tehat, hogy az 4gazaton

beliili kereskedelem sulya a vizsgalt iddszak végén nem emelkedett.

33. tablazat: Mexiko agazaton beliili kereskedelmének osszefoglalo adatai az 1981-1991 kozotti idészakra
(SITC Rev. 1., haromjegyti bontas alapjan)

Ev Mexiko-Vilag (33/a-c abra)* Mexiko-USA (37/a-c dbra)* USA-Mexiko (39/a-c dbra)**
GL(09) GL(0-8) GL(-8) GL(0-9) GL(0-8) GL(5-8) GL(0-9) GL(0-8) GL(5-8)
1981 0,16 0,16 0,17 0,16 0,16 0,16 0,31 0,29 0,37
1982 0,15 0,15 0,25 0,17 0,17 0,24 0,32 0,32 0,50
1983 0,27 0,27 0,58 0,29 0,29 0,58 0,32 0,32 0,58
1984 0,32 0,32 0,60 0,35 0,35 0,61 0,42 0,41 0,65
1985 0,32 0,32 0,54 0,34 0,34 0,54 0,43 0,42 0,62
1986 0,44 0,44 0,61 0,45 0,45 0,59 0,52 0,51 0,66
1987 0,37 0,37 0,55 0,33 0,33 0,46 0,55 0,54 0,67
1988 0,42 0,42 0,56 0,38 0,39 0,51 0,61 0,60 0,71
1989 0,38 0,38 0,50 0,38 0,38 0,50 0,62 0,60 0,73
1990 0,36 0,38 0,48 0,35 0,37 0,47 0,62 0,60 0,73
1991 0,35 0,38 0,45 0,33 0,37 0,45 0,62 0,61 0,72

* a maquiladora ipar nélkiil.

** az USA tiikorstatisztikdi alapjan.

Forrads: sajat szamitdsok.

Az iparagak koncepciojanak leginkabb megfeleld, igy az empirikus tanulmanyokban
leggyakrabban alkalmazott SITC haromjegyii adatok alapjan szamitott Grubel-Lloyd-mutatok
egyértelmiien arra utalnak, hogy a két orszdg kozotti kereskedelem az 1980-as évek masodik
felében, szerkezetét tekintve mar nem itélhetd meg pontosan a pusztan a kereskedelmi
partnerek kozotti kiilonbségekre alapozé tradicionalis nemzetkozi kozgazdasagtani modellek
alapjan.

A nyilvanvaldan szamottevo relativ termelékenységi €s tényezoellatottsagbeli kiilonbségek
mellett ahogyan a dolgozat tovabbi részeiben azt még bemutatom mads, olyan tényezdk is
motivaljak a kereskedelmi dramlésokat, amelyek szétfeszitik a ricarddi és a Heckscher—Ohlin-
féle modellek kereteit. A legfontosabb ilyen tényezok a ndvekvd skdlahozadékbol szarmazd
elényok kihasznalasa, az agglomeracios hatdsok feler6sddése és legfobbképpen a két orszag

kozotti termelésmegosztas — multinacionalis vallalatokhoz is k6todo — elmélytilése.

28 Ezekril bévebben lisd Erdey (2006b).
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39/a-c dbra: Az Egyesiilt Allamok és Mexiké dgazaton beliili kereskedelme, 1981-1991
SITC Rev. 1., haromjegyii bontas az USA tiikérstatisztikai alapjan
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Forras: sajat szamitasok.
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A Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti iparagon beliili kereskedelem mutatéi elérték azt
a szintet, amelyet a 2. fejezetben bemutatott és rendszerezett empirikus vizsgalatok a fejlett
gazdasagok kozotti kereskedelmi aramlasok esetében mértek®”’. Ez egyértelmiien arra utal,
hogy az unilateralis és a GATT-csatlakozassal multilateralissa valo kiilgazdasagi liberalizécio
¢s altaldban a stabilizacidés programok altal kivaltott szerkezeti alkalmazkodas, latszatra, a
fejlett orszagok kozotti gazdasdgi integracidéhoz hasonld, éagazaton beliili szakosodasi
folyamatokat inditott el, szemben a partnerek kozotti kiillonbségek alapjan vart erdteljes

agazatok kozotti specializacioval.

7.2. Agazaton beliili kereskedelem Mexikoban 1992 és 2003 kozott — részletes vizsgalatok

Az 1990-es évek elejétdl kezdve Mexiko kereskedelempolitikdja megvaltozott, megjelent,
majd meghatarozéva valt a regionalis integracidés egyezmények segitségével torténd
liberalizacio, melynek kozponti eleme az Eszak-Amerikai Szabadkereskedelmi Egyezmény
megkotése €s életbe 1épése volt. A NAFTA-nak is koszonhetden felgyorsult a mitkodotoke-
aramlds, ¢és jelentds mértékben dinamizalédott az orszdg részvétele a nemzetkozi
termelésmegosztasban, amit jol tiikroznek a maquiladora ipar adatai. A kedvezd véltozasok
mellett Mexiké tobb gazdasagi sokkot is atélt az idészakban, amelyek koziil kiemelkedik az
1994-1995-6s pezd-valsag, az orszag 1929 utani torténetének legmélyebb krizise, az 1998-as
kisebb megrazkodtatas, amely az olajarak csokkenése és a nemzetkdzi pénziigyi valsag
hatasaként jelentkezett, illetve a 2001-2004 kozotti visszaesés, amely elsdsorban az Egyesiilt
Allamok gazdasagi novekedésének megtorpanasaval, illetve Mexiké nemzetkozi
versenyképességének romlasaval hozhatd 6sszefiiggésbe.

A korszak agazaton beliili kereskedelmi adatainak elemzése sordn mar kevesebb, az
alapadatokat tekintd kihivassal kellett megkiizdenem, mint az el6zd, 1980-1991-es periddus
esetében, mivel eldbbiek mar a maquiladora ipar aramlésait is tartalmazzak. Az analizis soran
igy elsésorban azokat, a 2.4. alfejezetben mar részletesen ismertetett problémakat kellett
megoldanom, amelyek els@sorban az intraindusztrialis kereskedelem mérési modszertanabol
addodnak.

Vizsgalatomban elészor a Grubel-Lloyd-mutato segitségével elemzem Mexikd dgazaton
beliili kereskedelmét globalisan és legfontosabb kiilkereskedelmi partnereivel — ezek koziil is
kiemelten az Egyesiilt Allamokkal — altalaban és szektorialis bontasban is. Kitérek a foldrajzi
€s az aggregacios torzitasra ¢és a beldlik nyerhetd konkltzidkra. Megvizsgalom az

intraindusztridlis dramlasokat tényezdintenzitas szerint is, majd szétbontom ket horizontalis

2 Lasd még Gonzalez—Velez (1995) munkdjdt.
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¢s vertikdlis OsszetevOkre. A fejezetet a margindlis mutatok elemzése és a
konjunktaraciklusok 0sszehangolddasaval kapcsolatos tapasztalatok zarjak. Ezt kovetden

kertil sor a végs6 konkliziok levondsara.

7.2.1. A Grubel-Lloyd mutatok

A 40/a-c abra Mexik6 kereskedelmének globalis multilaterdlis Grubel-Lloyd-indexeit
mutatja be a vizsgalt periddusban. A kereskedelem rendkiviil dinamikus bdviilését — az export
1992 ¢és 2003 kozott folydaron, dollarban szamolva 3,58-szorosara, az import 2,77-szeresére
novekedett — nem kovette az dgazaton beliili kereskedelem sulyadnak novekedése. A GL
mutaté a kiilonboz6 aruosztalyok szerinti csoportositasokat vizsgalva®’, a korszak egészét
tekintve, meglehetésen stabilan viselkedett, minddssze 4-8 szazalékponttal novekedett.
Mindazonaltal megéllapithatjuk, hogy a globalis multilateralis adatok alapjan Mexiko
kereskedelmének tobb mint fele iparagon beliili, a feldolgozoéiparban az arany a hatvan
szdzalékot i1s meghaladja. Az abrdzolt mennyiségek 1991-r61 1992-re torténd jelentds
megugrasa a maquiladora kereskedelmi adatok beépiilésével magyarazhato.

A tendencidk pontos feltardsanak érdekében a bemutatott adatok elemzése soran tekintettel
kell lenni az 4gazati tendencidkra és a mddszertani fejezetben bemutatott foldrajzi,
aggregacios (szektorialis) és a kiegyenstlyozatlan kereskedelembdl szarmazo torzitdsokra is,

melyek vizsgalatara az alabbiakban keriil sor.

7.2.2. Mexiko iparagon beliili kereskedelme agazati bontasban

Az agazati tendencidk vizsgéalata soran, mivel szdmitasaim tobb eltérd szambavételi rendszer,
elsdsorban a SITC Rev. 3. és a HS 1992 alapjan késziiltek, olyan dgazati bontas alkalmazasara
volt sziikség, melynek segitségével az adatok OsszevethetOsége biztositott. A valasztott,
tizennégy agazatbol allo struktara korreszpondancia-rendszerének elkészitése soran
Fontagné—Freudenberg—Péridy (1997:131-132), Chiarlone (2000:18-19) és Fukao—Ishido—
Ito (2003:478) munkaira tamaszkodtam. Az 4agazatok export-import tendencidit,
részesedésiiket Mexikd kiilkereskedelmében ¢és globalis multilateralis  Grubel-Lloyd-

indexeiket a 4/. abra mutatja be.

20 Annak ellenére, hogy itt is a SITC 3 szamjegyii bontdst haszndlom, a korabbi adatokéhoz képest nagyobb a statisztikai
dezaggregdacio szintje, mivel az itt hasznalt, frissebb SITC Rev. 3. kiadds mélyebb bontasban kézli a kereskedelmi adatokat,
mint az el6z6 alfejezetben alkalmazott SITC Rev. 1. nomenklatira.
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40/a-c abra: Mexiko globalis, multilateralis agazaton beliili kereskedelme, 1992-2003
(SITC Rev. 3., haromjegyii bontdas)
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Ahogyan az abran is lathatjuk, az 1992-2003 kozotti idészakban Mexiko globalis
kiilkereskedelmi forgalmaban a maquiladora iparban érintett villamosgépgyartas (24,1%), a
nemvillamosgép-gyartas (14,0%), a kozatijarmi-gyartas (11,6%) atlagos részesedése volt a
legmagasabb, Oket a vegyipar (10,0%), a kitermeld dgazatok (6,9%) és a textil- és bOripar
kovette (6,7%).

Az agazatok kozill a kozlekedésieszkoz-gyartas tudta leginkdbb ndvelni részesedését a
kiilkereskedelmi forgalomban (2003-ban az az 1992-es 184 szazaléka volt), ezt a
nemvillamosgép-gyartas (122%), a professzionalis termékek gyartasa (117%) ¢és a
villamosgépgyartas koveti (114%).

A 2001-2004 kozotti visszaesést a nagy agazatok koziil leginkabb a villamosgépgyartas és
elektronikai ipar, illetve a textil- és bdripar érezte meg, eldbbi dsszforgalma 2003-ban folyo
arakon a 2000. évinek csak 84,6, utobbié 88,6 szazaléka volt. A kisebb részesedésii 4gazatok
koziil a legszamottevobb visszaesést az egyéb kozlekedési eszkozok gyartasa (65,9%)
szenvedte el. Az elektronikai, illetve a bor- és textilipar visszaesése egyértelmiien Mexikd
versenyképességi problémaival magyarazhatd, ahogyan azt a maquiladordkrdl sz6lo
fejezetben mar lathattuk. Az ezekbe a szektortokba iranyuld beruhdzasokat leginkabb az
azsiai orszagok, koziiliik is kiemelten Kina, illetve a textil- €s ruhdzati ipar esetében az 4zsiai
régid mellett Kozép-Amerika és a Karib-térség — amely sikerrel csokkentette az amerikai
(USA) piacon a Mexikoval szembeni, a NAFTA-nak tulajdonithato preferencialis hatranyat —
szivta el.

Az agazatokat ipardgon beliili kereskedelmiik szintje és az 0Osszforgalombol valo

részesedésiik alapjan a 34. tablazatban 1athato mdodon soroltam osztalyokba.

34. tablazat: Mexiko globalis multilaterdlis agazaton beliili kereskedelme dagazati bontdasban, 1992-2003
(iddszaki atlagos adatok alapjan)

Részesedés az dsszforgalombol/IIT  Alacsony (GL<0,3) Kozepes (0,3<GL<0,5)  Magas (GL>0,5)
Alacsony (részesedés<5%) A) Mezbgazdasag, ... B) Elelmiszer-, ital-, G) Nemfém asvanyi termékek
dohanygyartas gyartasa

L) Egyéb jarmiivek gyartasa
M) Professzionalis termékek gyartasa

Kozepes (5%<részesedés<10%) C) Banyaszat, olajkitermelés N) Egyéb ipar F) Textil- és borgyartas
E) Fafeldolgozas, papirgyartas... H) Kohaszat és fémfeldolgozasi
termékek gyartasa
Magas (részesedés>10%) D) Vegyipar

I) Nemvillamosgép-gyartas
J) Villamosgépgyartas
L) Kozatijarmii-gyartas

Forras: sajat szamitasok
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41. dbra: Mexiko agazaton beliili kereskedelme dgazati megosztdsban, globalis multilaterdlis GL indexek (SITC Rev.

3., haromjegyti bontasban)
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A tizennégy vizsgalt dgazatbol nyolcban az é4gazaton beliili dramldsok talsulya volt
tapasztalhaté az agazatok kozottivel szemben. A magas forgalmi részesedéssel és magas
agazaton beliili kereskedelemmel jellemezhetd iparagak a vegyipar kivételével megegyeznek
a maquiladora ipar legjelentdsebb agazataival. A tendencidkat tekintve a fafeldolgozas és
papiripar, a vegyipar, és a villamosgépgyartds csokkend Grubel-Lloyd-mutatdira kell
felhivnunk a figyelmet. Az esés a leglatvanyosabb a textil- és bdriparban volt, utalva arra,

hogy itt lehettek a legmagasabbak az alkalmazkodasi koltségek.

7.2.3. A foldrajzi torzitas

A foldrajzi torzitas kisziirésének érdekében a multilateralis adatok mellett bilateralis adatok
sulyozott atlagaként is kiszamitottam a Grubel-Lloyd-indexeket mindazon orszagok
figyelembe vételével, amelyek részesedése Mexiko kiilkereskedelmi forgalmaban meghaladta
az egy szazalékos mértéket, illetve az exportban vagy az importban a két széazalékot.
Osszességét tekintve ez tulajdonképpen azt jelenti, hogy az orszag, az id6szakot tekintve, tiz
legfontosabb kiilkereskedelmi partnerét, Braziliat, az Egyesiilt Allamokat, Franciaorszagot,
Japant, Kanadat, Kinat, Koreat, Németorszagot, Olaszorszagot és Spanyolorszagot vontam be

a vizsgalatba. Részesedésiiket Mexikd importjaban és exportjaban a 42/a-d dbra mutatja be.

42/a-d abra: Mexiko kivitelének és behozataldnak relacios szerkezete
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Forras: sajat szamitdsok.
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Az abra a) és b) részét vizsgalva feltiinik az Egyesiilt Allamok dominans stlya az
exportban, ami az 1992-es 80,71 szazalékrél 2003-ra 88,89 szdzalékra emelkedett. A
részarany az import esetében is jelentds, de csokkend: 74,83 szazalékrol 61,93 szazalékra
esett vissza.

A tendencidk jobb nyomon kdvethetdségének érdekében a c) és d) részabrak az Egyesiilt
Allamok nélkiil mutatjék be a legfontosabb partnerek részesedését. Itt a legszamottevsbb
mértékil valtozasként Kina stlyanak novekedését emelhetjiik ki az importoldalon: 0,65-r6l
5,49 szazalékra.

A részletesebben be nem mutatott orszagok sulya, amely egyenként — ahogyan azt az
orszagok kivalasztasi kritériumainal emlitettem — az 6sszforgalomban egyetlen évben sem éri
el az egy szazalékot, illetve export vagy importoldalon a két szazalékot, az exportban 6,13 és
8,85, az importban 8,16 ¢és 13,79 szazalék kozott ingadozott. A tiz vizsgalt partnerorszag
részesedése az Osszforgalom 89,97 és 92,12 szdzaléka kozott mozgott.

A 43/a-c dbra és a 35. tablazat a foldrajzi torzitastol megtisztitott, bilateralis kereskedelmi
adatok alapjan szamitott globalis Grubel-Lloyd-indexeket mutatja be. Az eredmények,
varakozdsaimnak megfeleléen némiképpen eltérnek a multilateralis alapokon kalkulalt

mutatoktol.

35. tablazat: Mexiko globalis multilaterdlis és bilaterdlis adatok alapjan szamitott Grubel—Lloyd-indexei, 1992-
2003 (SITC Rev 3., hdromjegyii bontdsban)

Ev Multilateralis adatok alapjan Bilateralis adatok alapjan az egyéb Bilateralis adatok az egyéb
kategoériaval egyiitt kategoria nélkiil
GL(0-9) GL(0-8) GL(5-8) GL(0-9 GL(0-8) GL(5-8) GL(0-9 GL(0-8) GL(5-8)
1992 0,49 0,53 0,60 0,43 0,46 0,52 0,43 0,47 0,54
1993 0,51 0,54 0,61 0,44 0,47 0,53 0,45 0,48 0,54
1994 0,52 0,55 0,61 0,43 0,46 0,51 0,44 0,47 0,52
1995 0,52 0,53 0,59 0,45 0,46 0,52 0,45 0,47 0,52
1996 0,53 0,54 0,60 0,47 0,47 0,53 0,47 0,47 0,53
1997 0,55 0,56 0,61 0,48 0,49 0,54 0,48 0,49 0,54
1998 0,56 0,57 0,61 0,49 0,50 0,54 0,50 0,50 0,54
1999 0,55 0,56 0,60 0,48 0,49 0,52 0,49 0,49 0,52
2000 0,56 0,57 0,61 0,48 0,49 0,53 0,49 0,49 0,53
2001 0,57 0,57 0,62 0,47 0,47 0,51 0,48 0,48 0,52
2002 0,58 0,58 0,63 0,46 0,46 0,50 0,47 0,47 0,51
2003 0,58 0,58 0,63 0,44 0,45 0,49 0,45 0,45 0,50

Forrds: sajat szamitasok.

Mind a tabldzat, mind az &bra kozli a bilaterdlis alapokon szamitott GL indexeket a tiz
legfontosabb partneren kiviili orszagok figyelembe vételével és azok nélkiil is. A két csoport
kozott nem taldlunk szamottevo kiilonbséget, amely azt mutatja, hogy ha az egyéb kategoriat
egy csoportként kezeljiik, tulajdonképpen multilateralis indexeket szamitunk ra és ezeket
sulyuknak megfelelden beépitjiik a globalis indexekbe, mar nem okozunk tovabbi szignifikans

foldrajzi torzitast.
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43/a-c abra: Mexiko globalis, bilaterdlis kereskedelmi adatokon nyugvo GL indexei, 1992-2003

(SITC Rev. 3., haromjegyii bontasban)
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Forras: sajat szamitasok.
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A multi- és bilaterdlis alapokon szamitott indexek Osszevetésekor két kiillonbségre kell
mindenképpen felhivhunk a figyelmet. Az egyik megfelel a mérési moddszertan
sajatossagaibol adodo hipotézisiinknek — a multilateralis indexek ténylegesen tartalmaznak
foldrajzi torzitast: a kétoldalu alapokon szadmitott indexek 6-15 szazalékponttal alacsonyabbak
a sokoldalu alapokon kalkulaltaknal.

A foldrajzi torzitdsnak Mexiké esetében két egymadssal is 0sszefliggd és igen kézenfekvd
magyarazata van. Az d4gazaton beliilli kereskedelemben szamottevd szerepet jatszo
maquiladora ipar dontéen importalt alapanyagokat ¢és kozbiilsd termékeket dolgoz fel ¢és
exportal. A behozott inputok szarmazasi €s az exportalt outputok célorszaga azonban
természetesen nem mindig esik egybe — az amerikai (USA) inputbdl késziilt termékek egy
része Kelet-Azsidba és Eurépaba keriil, illetve forditva az utdbbiakbol szarmazo
alapanyagokbdl, félkész termékekbdl, alkatrészekbdl eldallitott, tovabbfeldolgozott termékek
célorszaga legtobbszor az Egyesiilt Allamok. Hasonlé mondhat6 el a 3. és a 6.2.3. fejezetben
elemzett, Mexikoba iranyuld vertikalis mitkodétoke-befektetésekrdl (ezek jelentds részének
célpontja éppen a maquiladora szektor) és exportugrodeszka beruhazasokrol, mely utdbbiak
c€lja az amerikai (USA) vagy kanadai piacra valo, a NAFTA kereteit kihaszndlo — tehat a
szigorll szarmazasi szabalyoknak is megfeleld — preferencidlis bejutas. Ezek az aramlasok
természetesen csak akkor jelentkeznek intraindusztridlis kereskedelemként, ha az inputok
feldolgozasuk soran nem valtoznak meg olyan mértékben, hogy a statisztikai aggregacio egy
adott szintjén outputként mar mas iparaghoz tartozzanak. A fOldrajzi torzitas itt tehat
egyszerlien a termelési lanc vertikalis szétszabdalasabol és nemzetkozi kihelyezésébdl, a
fragmentaciobol adodik, illetve abbol, hogy a termékcsoportositds egy adott fokan ezek az
input-output aramlasok adgazaton beliili kereskedelemként jelentkeznek.

A multi- és bilateralis adatok kozotti masik kiilonbség az agazaton beliili kereskedelem
tendencidit is érinti. A foldrajzi torzitastol megtisztitott adatok, dsszhangban a tovabbiakban
ismertetendd vizsgalataimmal, azt mutatjak, hogy az agazaton beliili kereskedelem enyhén
novekvo tendencidja csak 1998-ig tartott. A GL index 1992-1998 kozott az egyéb orszagok
novekedett, azt kovetden pedig 2003-ig koriilbeliil 6t szazalékponttal csokkent. Az utdbbi
idészakban tehdt a tradiciondlis er6k — a Mexikd ¢és kereskedelmi partnerei kozotti
kiilonbségek — feler6sodtek a kereskedelem szerkezetének alakitdsdban, magasabb

alkalmazkodasi koltségeket okozva.

7.2.4. Az aggregacios vagy szektorialis torzitds

Ahogyan arra mar a modszertani alfejezetben is rdmutattam, e problémakor {6 kérdése az,

hogy mely termékeket tekintjiik egy adott iparaghoz tartozonak, azaz, hogy a szamitasokhoz a
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termékcsoportositds mely szintjét hasznaljuk. Ha kevesebb csoportba soroljuk a
kiilkereskedelemben résztvevo termékeket, az dsszkereskedelem nagyobb része fog iparagon
beliilinek mindsiilni, illetve forditva. Az egyszeri Grubel-Lloyd-mutatok szamitisara az
empirikus munkak legéltalanosabban elfogadott iparagi osztalyozésa a SITC haromjegyli
bontasa. Jelen alfejezetben ennél részletesebb dezaggregacidoban is bemutatom az agazaton
beliili kereskedelem globalis multilateralis mutatoit. A legfontosabb kérdés itt az aggregéacios
torzitas nagysaga és az abbol levonhaté kovetkeztetések voltak, illetve hogy e statisztikai
probléma hatasanak csokkentésével vajon eltérd tendencidk allnak-e el a vizsgalt idészakra,
mint a mar eddig bemutatott elemzésekben.

A 36. tablazat az aggregacios torzitast szemlélteti, Mexiko globalis multilateralis GL
indexeit SITC Rev 1. haromjegyti, SITC Rev 3. harom- és 6tjegy, illetve HS 1992 hatjegyii
bontasban bemutatva az 1992-2003 kozétti idészakban®'.

A tablazat felsé részébdl megallapithatjuk, hogy a vizsgalt termékcsoportok szamanak
fokozatos novelésével (a legvégletesebb esetben a kiinduld szam tobb mint
huszonhétszeresére valo emelésével™”) az idébeli valtozasokban nem  tapasztalunk
kiilonbségeket. Az agazaton beliili kereskedelem — sulyanak alakulési iranyait tekintve —

minden bontdsban ugyanazt a tendenciat koveti, amelyrdl az el6zéekben szdmot adtam.

36. tablazat: Az aggregdcios (szektoridlis) torzitas Mexiko dgazaton beliili kereskedelmében, 1992-2003

Ev SITC Rev. 1. (haromjegyii SITC Rev. 3. (haromjegyii SITC Rev. 3. (6tjegytli HS 1992 (hatjegyti bontas)
bontas) bontés) bontas)
GL GL GL GL GL GL GL GL GL GL GL GL
(0-9) (0-8) (5-8) (0-9) (0-8) (5-8) (0-9) (0-8) (5-8) (0-99) (0-98)  (25-98)
181 177 102 260 257 166 3117 3112 2400 5024 5023 4329

agazat agazat agazat agazat agazat agazat  termék  termék  termék  termék  termék  termék
1992 0,52 0,56 0,64 0,49 0,53 0,60 0,34 0,36 0,42 0,31 0,33 0,35
1993 0,54 0,57 0,65 0,51 0,54 0,61 0,36 0,38 0,44 0,33 0,35 0,37
1994 0,55 0,59 0,65 0,52 0,55 0,61 0,38 0,40 0,46 0,35 0,37 0,39
1995 0,56 0,58 0,65 0,52 0,53 0,59 0,38 0,39 0,44 0,36 0,37 0,39
1996 0,58 0,59 0,66 0,53 0,54 0,60 0,40 0,40 0,45 0,37 0,38 0,40
1997 0,60 0,61 0,68 0,55 0,56 0,61 0,42 0,42 0,47 0,40 0,40 0,42
1998 0,61 0,62 0,66 0,56 0,57 0,61 0,44 0,44 0,48 0,41 0,42 0,44
1999 0,60 0,61 0,65 0,55 0,56 0,60 0,43 0,44 0,48 0,41 0,41 0,43
2000 0,61 0,61 0,67 0,56 0,57 0,61 0,44 0,45 0,50 0,42 0,43 0,44
2001 0,62 0,62 0,67 0,57 0,57 0,62 0,46 0,46 0,50 0,43 0,44 0,45
2002 0,62 0,62 0,68 0,58 0,58 0,63 0,46 0,46 0,51 0,44 0,44 0,46
2003 0,62 0,63 0,69 0,58 0,58 0,63 0,45 0,45 0,51 0,44 0,44 0,45

Osztalyozas/bontas SITC Rev. 3., hairom-jegyii SITC Rev. 3., 6tjegyil HS 1992, hatjegyii
SITC Rev. 1., haromjegyti 3-7 16-22 18-30 (22-23)
SITC Rev. 3., .haromjegyii - 11-18 13-25 (19-20)
SITC Rev. 3., 8tjegyil - 1-8 (3-3)

A zarojeles értékek a HS 1992 (25-98) csoport adatainak figyelmen kiviil hagyasaval keriiltek ki
Forras: sajat szamitasok.

szamitasra.

1 4 HS szerinti bontdsban a 0-99 kétszamjegyii termékcsoportok a teljes kereskedelemnek, a 0-98 termékesoportok az egyéb,
mdshova be nem sorolt termékek nélkiili teljes kereskedelemnek, a 25-99 termékcsoportok pedig az ipari termékek
kereskedelmének felelnek meg. A HS 25-99 és a SITC 5-8 adatokra vonatkozo szamitasok kézvetleniil tehat nem hasonlithatok
ossze.

22 4 kézvetleniil is dsszehasonlithato haromjegyii SITC Rev. 1. (0-9) és a HS 1992 (0-99) esetében.
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Az intraindusztrialis kereskedelem ardnyat tekintve varakozasaimnak megfelelé adatokat
kaptam, a dezaggregécio szintjének mélyiilésével az indexek egyre alacsonyabbak, Otjegyli
bontasban mar 0,5 alattiak.

A 36. tablazat als6 része bemutatja, hogy a csoportositas adott szintjérdl egy masikra Iépve
a GL mutatok milyen (minimalis és maximalis) szazalékpontos csokkenésen mentek
keresztiil. Lathatjuk tehat, hogy példaul SITC Rev. 3. haromjegyli csoportositas helyett
Otjegylit alkalmazva a Grubel-Lloyd-indexek 11-18 szazalékpont kozotti mértékben
csokkentek. A jelentds kiilonbségek igazoljak azt a hipotézisemet, mely szerint Mexiko
agazaton beliili kereskedelme nem tipikus, jelentés mértékben importalt kdzbiilsé termékek
feldolgozast kovets reexportjabol all ossze”. Adataim azt mutatjak, hogy ahogyan a
dezaggregacid szintjének novelésével csokken annak valoszinlisége, hogy az importalt
alapanyag, kozbiilsé termék ¢€s a beldle késziilt feldolgozott termék egy iparaghoz tartozik,
ugy csokken, erdteljesen, az dgazaton beliili kereskedelem indexe is. A 37. tablazat az
aggregacios ¢s a foldrajzi torzitast 4gazati bontasban mutatja be.

A f0ldrajzi torzitds magas aranya a villamosgépgyartasban egyértelmii tdmogatast nyujt az
exportugrodeszka-beruhazasokkal kapcsolatos feltevéseimnek, hiszen tudjuk, hogy ebben a
szektorban, a legmagasabb az amerikai piacra termeld japan befektetések ardnya a
maquiladora iparban®*. Az aggregacios torzitisra kapott szamok is Gsszhangban vannak
eddigi feltevéseimmel, némi meglepetést csak a mezdgazdasdgban tapasztalhato kiugrd szam

okoz, amely tovabbi vizsgalatokat igényel.

37. tabldzat: Atlagos aggregdcios és foldrajzi torzitds Mexiké dgazaton beliili kereskedelmében, 1992-2003

(szazalékpont)
Agazat Foldrajzi torzitis Aggregacios torzitis Osszesen
Mez6gazdasag, vadgazdalkodas, erd6gazdalkodas, halaszat 5,41 16,35 21,76
Elelmiszer- ital-, dohdnytermék-gyartas 8,71 7,02 15,73
Banyaszat, olajkitermelés 3,88 7,76 11,64
Vegyipar 8,8 14,98 23,78
Fafeldolgozés, papirgyartds, nyomdaszat 2,51 14,91 17,42
Textil- és bérgyartas 8,99 11,36 20,35
Nemfém 4svanyi termékek gyartasa 9,8 19,92 29,72
Kohaszat, fémfeldolgozasi termékek gyartasa 3,93 19,22 23,15
Nemvillamosgép-gyartas 9,43 13,65 23,08
Villamosgépgyartas, elektronikai ipar 11,15 18,74 29,89
Kozatijarmi-gyartas 4,81 9,37 14,18
Egyéb jarmiivek gyértasa 9,7 25,34 35,04
Professzionalis termékek gyartasa 8,33 20,52 28,85
Egy¢éb ipar 11,33 14,62 25,95

Forras:sajat szamitdsok.

A magas aggregacios torzitds egyértelmiien alatdmasztja hipotézisemet, mely szerint az

agazaton beliili kereskedelem magas, a fejlett orszagokéhoz hasonld aranya Mexiké esetében

233 1 dsd még Shelburne (2002) tanulmdnydt és az OECD (2002b:160) 4. labjegyzetét.
P4 Féldrajzilag déntéen Baja California dllamban koncentralodva.
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nem magyarazhatd Gnmagaban az Eszak—FEszak kozotti intraindusztrialis kereskedelem
szokdsos motivacidival. Jelen esetben a magas globalis multilateralis indexekben jelentos
szerepet jatszik a nemzetkozi termelésmegosztas, azaz a kiilonbozé feldolgozottsagi szintli
termékek kereskedelme, amely a dezaggregacio kevésbé mély szintjein, mint a szokdsosan
alkalmazott SITC haromjegyli bontasban, iparagon beliili kereskedelemnek mutatkozik. A
probléma vizsgalatara a Mexiko és az Egyesiilt Allamok kozotti agazaton beliili kereskedelem

elemzése soran még visszatérek.

7.2.5. Mexiko dgazaton beliili kereskedelme relacios bontasban

Ebben az alfejezetben az orszag ¢és legfontosabb kiilkereskedelmi partnerei kozotti
bilateralis 4gazaton beliili kereskedelmet elemzem. A Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti
iparagon beliili kereskedelem vizsgélatara kiilonleges fontossaga miatt 6nallo alfejezetben
még részletesebben is kitérek. A kereskedelem tendencidjat és a Grubel-Lloyd-indexeket a
44. abra mutatja be orszagonként. Az 4gazaton beliili kereskedelem sulyat tekintve harom
jelentdsebb csoport rajzolodik ki (ldsd még a 38. tabldzatot).

A Koreaval, Japannal, Kinaval, Olaszorszaggal, Franciaorszdggal és Spanyolorszaggal
folytatott kereskedelemben az agazaton beliili kereskedelem sulya alacsony, az dramldsokat
dontden az orszagok kozotti kiilonbségek, azaz a tradicionalis erdk hatdrozzak meg, amiben
vélhetden jelentds szerepet jatszik a partnerek kozotti foldrajzi tdvolsag is.

Brazilia esetében a GL mutatok kozepes szintrél csokkend, Németorszag esetében pedig
sulyat tekintve novekvé dgazaton beliili kereskedelmet jeleznek. Az intraindusztridlis
kereskedelem aranya Kanada és féleg a legjelentdsebb kiilkereskedelmi partner, az Egyesiilt

Allamok esetében a legmagasabb.

38. tablazat: Idoszaki atlagos Grubel-Lloyd-indexek a Mexiko és legfontosabb kiilkereskedelmi partnerei kézotti
kereskedelemben, 1992-2003 (SITC Rev. 3., haromjegyii bontasban)

Orszag Atlagos részesedés a kiilkereskedelmi GL (0-9) GL (0-8) GL (5-8)
forgalomban (%) 260 agazat 257 agazat 166 agazat
Brazilia 1,33 0,25 0,26 0,29
Franciaorszag 1,71 0,21 0,21 0,22
Japan 3,39 0,06 0,07 0,08
Kanada 1,69 0,26 0,27 0,31
Kina 0,42 0,07 0,07 0,08
Korea 0,47 0,05 0,05 0,05
Németorszag 2,60 0,22 0,24 0,24
Olaszorszag 1,02 0,11 0,11 0,11
Spanyolorszag 1,90 0,11 0,11 0,16
USA 76,717 0,52 0,53 0,58

Forras: sajat szamitdsok.
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44. abra: Mexiko dgazaton beliili kereskedelme reldacios bontasban, 1992-2003
(SITC Rev. 3., haromjegyii bontds)
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Forras: sajat szamitdsok.
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A terjedelmi korlatok miatt az 4gazaton beliili kereskedelem iparagi jellemzdinek részletes
bemutatasatol az egyes partnerek esetében -eltekintek, azokrol csak rovid szoveges
sszefoglalast adok,>”.

Az Egyesiilt Allamokon kivilli partnerekkel szamottevé mértékii agazaton beliili
kereskedelem az élelmiszer-, ital- és a dohanytermékek gyartidsaban Spanyolorszaggal, a
banyaszatban és olajkitermelésben Olaszorszaggal, a vegyiparban Brazilidval, a textil- és
boérgyartasban Franciaorszaggal ¢és Kanadaval, a kohaszatban ¢s fémfeldolgozasban
Kanadéaval, a villamosgépgyartasban Franciaorszaggal ¢és Kanadaval, a kozatijarmi-
gyartasban Franciaorszaggal, Németorszaggal ¢és Spanyolorszaggal, a professzionalis
termékek gyartasdban pedig Braziliaval és Németorszaggal alakult ki az 1992-2003 kozotti
iddszakban. A legtobb agazat esetében — korabbi kdvetkeztetéseimmel 6sszhangban —az USA
kivételével minden reldcidban alacsony agazaton beliili kereskedelmet mértem. E sajatossag,
illetve Egyesiilt Allamok kiemelt szerepe mint Mexiko legfontosabb kiilkereskedelmi és
termelésmegosztasi partnere, legnagyobb mikodoétdke-befektetdje, indokolja, hogy az
agazaton beliili kereskedelem tendencidit a két orszag bilateralis kereskedelmében a tobbi

partnerénél is részletesebben megvizsgaljam.

7.3. Agazaton beliili kereskedelem Mexiké és az Egyesiilt Allamok kézott

7.3.1. A Grubel-Lloyd-indexekbol levonhato kovetkeztetések

A 7.1. alfejezetben mar sz6 esett a Mexiko és Egyesiilt Allamok kozotti kereskedelem 1981-
1991 kozotti korszakardl, amelyet Gigy Osszegeztem, mint egy olyan peridodust a két orszag
kozotti bilateralis aramlasokban, amikor rendkiviil gyorsan novekedett az intraindusztrialis
kereskedelem. Az alabbi, 39. tablazat az 1992-2004. kozotti id6szakra készilt
szamitasaimmal kiegészitve mutatja be az adatokat.

Az ipardgon beliili kereskedelem sulya a két orszag kozott az 1981-1989 iddszakban a
maquiladorak aramlasait is tartalmaz6 amerikai tiikrstatisztikdk szerint megduplazodott. A
legmagasabb indexek varakozasaimnak megfeleléen a feldolgozodiparban alakultak ki. A

tendencidkat a 39/a-c¢ abra mutatta be részletesebben.

255 14 . , . —— , ,
Igény szerint az adatokat részletes formaban is szivesen rendelkezésre bocsdtom.
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39. tablazat: Agazaton beliili kereskedelem Mexiko és az Egyesiilt Allamok kozott, 1981-2004 (Grubel—Lloyd-mutatdk)

USA tiikér: SITC Rev. 1. USA tiikor: SITC Rev. 3. USA tiikér: SITC Rev. 1. SITC Rev. 1. SITC Rev. 3. SITC Rev. 1. SITC Rev. 3. HS 1992
haromjegyii haromjegyii otjegyii haromjegyii haromjegyi otjegyii otjegyii hatjegyii

GL (0-9) GL (0-8) GL (5-8) GL (0-9) GL (0-8) GL (5-8) GL (0-9) GL (0-8) GL (5-8) GL (0-9) GL (0-8) GL (5-8) GL (0-9) GL (0-8) GL (5-8) GL (0-9) GL (0-8) GL (5-8) GL (0-9) GL (0-8) GL (5-8) GL (0-99) GL (0-98) GL (25-98)

Agazat/termék 181 177 102 260 257 166 1262 1253 907 181 177 102 260 257 166 1262 1253 907 3117 3112 2400 5024 5023 4329
1981 031 0,29 0,37 020 0,17 026 | 016 016 0,16 0,08 008 0,12
1982 0,32 0,32 0,50 0,23 0,22 040 | 017 017 0,24 010 0,10 018
1983 0,32 0,32 0,58 022 021 042 | 029 029 058 020 020 043
1984 0,42 0,41 0,65 0,28 0,27 045 0,35 0,35 0,61 026 026 048
1985 043 0,42 0,62 . 0,28 0,26 0,41 034 034 054 -~ . . 026 026 043
1986 0,52 0,51 0,66 034 033 044 | 045 0,45 0,59 0,35 0,35 0,47
1987 0,55 0,54 0,67 037 035 0,45 0,33 0,33 0,46 0,22 022 032
1988 0,61 0,60 0,71 0,43 0,40 049 | 038 039 051 0,28 028 038
1989 0,62 0,60 0,73 056 054 065 0,48 0,45 057 | 038 038 050 036 036 047 028 028 039 020 020 0,28
1990 0,62 0,60 0,73 0,55 0,53 0,63 0,47 0,44 0,55 0,35 0,37 047 033 035 044 026 027 038 0,19 021 0,28 0,18 0,19 021
1991 0,62 0,61 0,72 0,55 054 063 047 045 054 | 033 0,37 0,45 0,32 036 043 0,27 030 038 020 022 0,28 0,18 0,20 0,21
1992 0,62 0,61 0,71 056 054 0,62 0,48 0,46 054 | 052 0,55 0,64 050 0,53 0,61 0,42 0,45 0,53 035 0,37 0,43 0,32 0,34 0,36
1993 0,64 0,63 0,71 0,58 056 0,63 049 047 0,55 0,53 056 0,63 0,51 054 061 043 0,46 0,53 037 039 045 0,34 0,36 0,38
1994 0,64 0,62 0,70 0,57 0,55 0,62 0,48 0,46 0,53 0,55 0,57 064 051 0,53 0,59 044 046 0,53 0,38 0,40 045 0,34 0,36 0,38
1995 0,58 0,57 0,65 0,53 0,51 0,58 044 042 049 | 054 056 063 0,50 0,51 0,57 0,43 0,44 0,51 037 038 0,43 0,34 0,35 0,37
1996 0,57 0,55 0,63 0,52 0,51 0,57 044 042 049 | 057 0,58 0,65 0,51 0,52 0,58 044 045 0,51 039 039 0,44 0,36 0,37 0,39
1997 0,60 058 0,66 054 053 0,59 047 045 0,52 0,59 0,60 066 0,53 0,53 0,59 0,47 047 0,53 0,41 0,41 0,46 0,39 0,39 0,41
1998 0,59 0,58 0,62 054 052 057 0,47 0,45 050 | 059 0,60 064 054 054 0,59 0,48 0,48 0,53 0,42 0,42 0,46 0,40 0,40 0,42
1999 0,57 0,56 0,61 0,53 052 056 046 044 049 | 059 0,59 064 053 0,53 0,57 0,47 0,47 0,51 0,41 0,42 0,45 0,39 0,39 0,41
2000 0,56 055 0,61 0,52 050 055 046 043 049 | 058 0,58 064 053 0,53 0,58 046 047 0,51 0,42 0,42 0,46 0,40 0,40 0,41
2001 0,55 0,54 0,59 0,52 050 055 045 0,44 049 | 058 0,58 062 053 0,53 0,57 046 046 0,51 0,42 0,42 0,46 0,40 0,40 0,42
2002 0,55 0,54 0,60 0,51 050 055 044 043 0,48 0,56 056 061 0,52 0,52 0,57 046 046 0,51 0,41 0,41 045 0,39 0,39 0,41
2003 0,55 0,54 0,61 050 049 0,54 0,43 0,42 0,48 0,55 0,55 0,61 0,51 0,51 0,56 044 044 050 039 039 0,44 0,38 0,38 0,40
2004 0,56 055 0,62 0,51 050 0,56 044 043 0,50 0,50 050 0,56 0,38 0,38 0,39

A tablazat vilagosabb arnyékkal megkiilonboztetett tartomanyanak mutatoi az USA tiikorstatisztikai alapjan késziiltek, a sotéttel arnyékolt adatok
pedig nem tartalmazzak a maquiladora ipar dramldsait.
Forras: sajat szamitasok.
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Megismételve korabbi elemzésem eredményét: azt lathattuk, hogy 1986-t6l a két orszag
kozotti kereskedelem nagyobb része agazatokon beliil zajlik, a legjelentésebb novekedés
pedig 1982-1984 és 1986-1988 kozott zajlott le — elsGsorban a stabilizacids csomagok altal
hozott strukturalis atalakulasnak ¢€s a kiilgazdasagi liberalizacionak tulajdonithatéan. 1988 és
1993 kozott a kereskedelempolitikai védelem szintje mar nem csokkent, nem meglepd, hogy a
GL indexek ekkor viszonylagos stabilitast mutattak.

A meglepetés az elemzdt igazadbdl az 1994-2003 kozotti idoszak mutatdinak vizsgalatakor
éri: az altalanos varakozastol eltéréen a NAFTA életbe 1épésével megkezd6do bilateralis
liberalizacié nem ndvelte a két orszag kozott az agazaton beliili kereskedelem sulyat: a GL
mutatok az 1994-2003-as iddszakban az 1980-as évtized dinamikajaval Osszevetve
tulajdonképpen stagnaltak. Ez az eredmény ellentétben 4all a regiondlis integracios
egyezmények kordbbi torténetében tapasztaltakkal — amelyekrdl a 2.5.2. alfejezetben mar
részletesebben is szoltam. A tendencidkat a 45. dbra mutatja be szemléletesen.

A két orszag kozotti kereskedelem 1994-2000 kozotti rendkiviil dinamikus novekedését —
az export folyd aron 2,87-szeresére, 147 milliard dollarra, az import 2,33-szorosara, 128
milliard dollarra nétt — nem kovette az agazaton beliili kereskedelem stlyanak tovabbi
emelkedése, még a kereskedelmi forgalom 85 szazalékat kitevd feldolgozoiparban sem, bar
utdbbi esetében a GL indexek természetesen magasabbak. Mig az 1981-1989 kozotti iddszak
Osszhangban volt az intraindusztridlis dramldsok és a kereskedelmi liberalizacio pozitiv
kapcsolatat feltételezod, széles korben elfogadott nézéponttal, a NAFTA-korszakrél ez mar

korantsem mondhato el.

45. dbra: A Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti dgazaton beliili kereskedelem Grubel—-Lloyd-indexei
(SITC Rev. 1., haromjegyii bontasban, az USA tiikorstatisztikai alapjan)
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Forras: sajat szamitasok
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Ugy tiinik, hogy az idészakban kialakulé szakosodas, amelyben némileg er6sodott az
agazatok kozotti specializacio sulya — vagy legalabbis nem ndvekedett az agazatokon beliili¢
— jobban megfelel a két orszag kozotti relativ tényezdellatottsagi kiillonbségeknek, mint a
korabbi torténések Bizonyosan allithatd, Osszhangban Hufbauer—Chilas (1974), Lipson
(1982), Marvel-Ray (1987) mar idézett kutatasaival, hogy az 4gazaton beliili kereskedelem
kezdeti magas stlya viszont kedvezd hatasti volt a NAFTA [étrehozéasakor, a liberalizacio
magasabb tamogatottsagat eredményezte minden érintett orszagban.

Az égazaton beliili kereskedelem sulyanak stabilitdsa a rendkiviil gyorsan ndvekvd
kereskedelemben tehat tovabbi magyardzatot igényel. Az egyik lehetdségre, amelynek
modszertani alapjait a 2.4.2.2. alfejezetben elemeztem, Shelburne (2001) hivja fel a figyelmet:
elképzelhetd, hogy a Grubel-Lloyd-indexek alakuldsaban jelentds szerepet jatszik Mexikonak
az Egyesiilt Allamokkal valé kereskedelmében kialakult, egyre novekvd tobblete (46. dbra),

melynek legnagyobb része a feldolgozoiparbol szarmazik.

46. dbra: Mexiké kiilkereskedelmi tobblete az Egyesiilt Allamokkal folytatott kereskedelemben, 1992-2004 (USD)
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Forrads: sajat szamitdsok.

Ha két orszag kozott a kereskedelem kiegyenstlyozatlan, akkor a Grubel-Lloyd-mutato
torzul, elméletileg sem érheti el maximalis értékét, az 1-et, mivel az export €s az import nem
fedheti egymast tokéletesen. A probléma megolddsara tobb kisérlet is sziiletett (lasd a
modszertani fejezetet), mint Grubelé és Lloydé (1975) vagy Aquinoé (1978), azonban ma mar
széles a szakmai egyetértés, hogy a kiegyensulyozatlan kereskedelem korrigalasabol ad6do
torzitasok magasabbak, mint amit maga a jelenség okoz, én ezért tovabbra is a korrigalatlan
mutatokat alkalmazom. Shelburne (2001) az 1989-1999 kozotti idOszakra kiszamolta a

korrigalt (Aquino-féle) indexeket €és megerdsitette, hogy a két orszag kozotti kereskedelem
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kiegyensulyozatlansdga — nem jelentds — 1-2 szazalékpontos nagysagban befolyasolja a GL
indexek alakulasat. A torzitds nem tul magas, tehat kézenfekvd, hogy a tendencidkat a masik
¢s sokkal plauzibilisebb magyarazattal indokoljuk: a NAFTA nem befolyésolta jelentOs
mértékben a két orszag kozotti munkamegosztas szerkezetét, alapjait tekintve az az 1980-as
évek strukturalis reformjai és az unilateralis, illetve a GATT-on beliilli multilateralis
liberalizacio eredményeképpen alakult ki. A felgyorsuld6 miikododétoke-bearamlds ¢€s az
elmélyiilo termelésmegosztas csak megerdsitette ezt a szerkezetet, a pezo-valsag hatdsaival
egyltt rendkiviili mértékben dinamizalva a két orszag kozotti kereskedelmet.

A két korszak Osszehasonlitasa, kiegészitve az 1995-0s, 1998-as, illetve a 2001-2003-as
visszaesések tapasztalataival — amelyekre a marginalis agazaton beliili kereskedelem elemzése
soran még visszatérek — arra is felhivjdk a figyelmet, hogy az 1990-es évektdl napjainkig nem
torténtek (nem torténtek meg) olyan (azok) a reformok, amelyek ijabb valtozasokat hozhattak
volna a két orszag kozotti kereskedelem szerkezetében, és legfobbképpen a partnerek kozotti
konvergencidban. A két orszdg kozotti kereskedelmi és tOkedramlasok mintdja nem valt
hasonlobba a fejlett orszagokéhoz. Utdbbi eredmények teljes 0sszhangban vannak Mexikd
mar emlitett ndvekedési csapdajaval.

Kiindul6 hipotéziseimhez igazodva még egy fontos dolgot kell bizonyitanom: annak
ellenére, hogy a Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozott kialakult Agazaton beliili
kereskedelem szintjét tekintve a fejlett orszdgok kozottihez hasonld, szerkezetét tekintve
azonban jelentds mértékben eltér attdl. Az alabbiakban kozvetve és kozvetleniil is bemutatom,
hogy a két orszadg kozotti dgazaton beliili aramlasok magas részesedésében fontos szerepet
jatszik a nemzetkozi termelésmegosztds, azaz, hogy Mexiko az Egyesiilt Allamokbol
szarmaz6 importjanak jelentds részét tovabbi feldolgozds utdn visszaszallitja a szdrmazési
orszagba.

A CEFP adatai alapjan (/7. abra) mar megallapithattuk, hogy Mexik6é importjanak
legjelentdsebb részét a kozbiilsé termékek behozatala alkotja. Annak érdekében, hogy az
Egyesiilt Allamokkal folyo bilateralis aramlasok szerkezetérél is pontosabb képet kaphassunk,
az ENSZ haromjegyli BEC*® osztalyozasanak adataibol Lemoine—Unal-Kesenci (2003:33)
konverzios tablazatanak segitségével, a rendelkezésre allo évekre kiszdmitottam az egyes
termelési fazisokhoz tartozd termékek részesedését az exportban és az importban,
haromfokozati — nyersanyagok, kozbiilsd termékek, végtermékek — és Gtfokozati bontasban.
Utobbi a kozbiilsd termékeket tovabb osztja félkész termékekre, illetve alkatrészekre ¢és

részegységekre, a végtermékeket pedig tokejavakra és fogyasztasi cikkekre.

2% 4z ENSZ BEC (Broad Economic Categories — tdgabb gazdasdgi kategoridk) osztalyozdsa a SITC-rendszerbdl levezethetd
csoportositas, melynek célja a nemzetkozi kereskedelem kiilonbozé termelési fazisok szerinti dsszehasonlithatosaganak
eldsegitése. ElsG valtozata 1971-ben késziilt, modositasai 1976-ban, 1986-ban és 1988-ban jelentek meg, tehdt most a 3.
revizio van érvényben.
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Az 1998-2004 kozotti idoszakban a kozbiilsé termékek atlagos részesedése az importbol
65,08 szazalékos volt, ebbdl 34,15 szazalékot a félkész termékek, 30,93 szazalékot az
alkatrészek és részegységek tettek ki. Exportoldalon az aranyok rendre 37,94, 13,94 és 27
szdzalék voltak. A két orszadg bilaterdlis kereskedelmét tekintve — figyelembe véve a
maquiladora ipar és a vertikalis mitkoddétoke-aramlasok dinamikdjat — egyértelmiien arra
kovetkeztethetiink, hogy abban jelentSs részt képvisel az Egyesiilt Allamokbél szirmazé
kozbiils6 termékek tovabbfeldolgozas utani exportja, amely az aggregacids torzitds miatt még

a legmélyebb iparagi dezaggregacid mellett is dgazaton beliili kereskedelemként jelenik meg.

47. dbra: A Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti kereskedelem termelési fazisok szerinti megoszldsa
1995, 1998-2004 (USD)
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Forras: sajat szamitasok.

Az eltérd feldolgozottsagi foku termékek exportja és importja tehat, annak ellenére, hogy
szoros értelemben nem szdmit ipardgon beliili kereskedelemnek, mégis felfelé torzitja a
kétoldalu kereskedelem Grubel-Lloyd-mutatoit. A mexikoi szambavételi rendszer valtozasai
miatt lehetdségiink nyilik arra is, hogy erre a torzitasra als6 becslést készitsiink, hiszen tudjuk,
hogy az 1992 elétti kereskedelmi adatok nem tartalmazzak az ettdl az évtdl mar beépitett
maquiladora-exportot és -importot. Mivel a két orszag kozotti kapcsolatokban sem a kiviteli
sem pedig a behozatali oldalon nem torténtek jelentds valtozdsok, ezért joggal
feltételezhetjiik, hogy a GL mutatok megugrasa 1991-rél 1992-re dontéen a maquiladora
adatok belépésének koszonhetd (45. abra). A korabbi 39. tabldzat mexikéi forrast adataibol

lathatjuk, hogy a maquiladora ipar beépiilésének 14-19 szazalékpont koriili hatdsa volt a
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Grubel-Lloyd-indexekre, amely még a legmélyebb 5024 terméket figyelembe vevo HS 1992
csoportositasban is jelentkezett.

A 14-19 szazalékpont kozotti, a nemzetkozi termelésmegosztasbol szdrmazo torzitast also
becslésnek jeloltem meg, amelyet az indokol, hogy a GL mutatokban rejlé aggregécids
torzitas — amelynek nagysaga a két orszag kozotti kereskedelemben a korabbi 39. tdbldazat
adatai alapjan 9-23 szazalékpont k6zotti nagysdgara tehetd — egy része még nyilvanvaldéan
hozzdadddik ehhez.

A fragmentaciobol adodo torzitas egyértelmil bizonyitékat jelenti annak, hogy a Mexiko ¢€s
Egyesiilt Allamok kozotti aramlasokban mért magas agazaton beliili kereskedelem egy
jelentds része a nemzetkdzi termelésmegosztasbol®’, jorészt a mar megismert maquiladora
iparbdl szarmazik. Ez a struktara eltér a fejlett orszagok kozotti intraindusztridlis dramlasok
jellemzditél, melyeknek a legfobb tényezdit a horizontdlisan és vertikdlisan differencidlt
termékek ipardgon beliili dramldsai jelentik. Ez jorészt abbol a mar elemzett sajatossagbol
adodik, hogy mig a fejlett orszagok kozott a mitkkodétoke-aramlasnak dontéen a horizontélis
tipusa érvényesiill, addig az Egyesiilt Allamok és Mexiké kozotti aramlasokban a
tényezdellatottsagbeli kiilonbségek, a vertikalis és kisebb mértékben az exportugrodeszka
miikodoétdke, valamint az intenziv fragmentécios kapcsolatok domindlnak.

Miutan ramutattam a Mexiké és Egyesiilt Allamok kozotti iparagon beliili kereskedelem
legfontosabb, a fejlett orszagok kozottihez képest eltérd jellemzdire, érdemes
intraindusztrialis aramlasaikat dgazati bontasban is elemezni.

Vizsgalt dgazati bontdsomban a tizennégy iparagbdl csak harom esetében alacsony az
iparagon beliili kereskedelem szintje, nyolcra pedig az intraindusztridlis dramlasok magas
aranya jellemz6. A GL mutatdé a két orszag kozotti kereskedelemben legnagyobb
részesedéssel rendelkezd szektorok mindegyikében meghaladja a 0,5-es értéket.

A 48. abran bemutatott 4gazati tendencidk — némileg megeldlegezve a 7.3.3. alfejezetben a
marginalis agazaton beliili kereskedelemmel kapcsolatos elemzéseimet —, felhivjadk a
figyelmiinket néhany érdekes valtozasra.

Az alacsony és kozepes intraindusztridlis kereskedelemmel jellemezhetd dgazatokban — a
mezdgazdasdgban, az ¢élelmiszer-, ital- ¢és dohanygyartisban, a banyaszatban ¢&s
olajkitermelésben, a fafeldolgozdsban €s papiriparban — a NAFTA-liberalizacié sem hozott
valtozast abban az értelemben, hogy a kereskedelmi folyamatokat tovabbra is a két orszag
kozott kiilonbségek determinaltak. A bilateralis kereskedelemben valo alacsony vagy kdzepes

részesedésiik miatt az alkalmazkodasi koltségeik azonban vélhetéen nem voltak tal jelentosek.

7 Hasonlé kivetkeztetésre jut Shelburne (2001) is az amerikai importban megtestesiilé (kordbban exportdlt) amerikai
inputok aranya és az adott agazat iparagon beliili kereskedelmének silya kézotti kapcsolatot vizsgalva.
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48. dbra: A Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti kereskedelem dgazati megosztasban, Grubel-Lloyd-indexek (SITC Rev. 3., hdaromjegyii és HS 1992 hatjegyii bontdsban),
1992-2003
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A vegyipar kdzepes részesedése és az idOszakban végig enyhén csokkend GL mutatdja mar
magasabb alkalmazkodasi koltségekre wutal. Teljes mértékben 0Osszhangban van a
mikodotoke-aramlassal és a maquiladora iparral kapcsolatos vizsgalataimmal, hogy a GL
mutatok a villamosgépgyartasban és elektronikaban az alkalmazkodasi koltségek enyhébb, a
textil- és borgyartasban pedig erdteljesebb novekedését jelzik az egész idészakon keresztiil. A
két 4gazat versenyképessége meggyengiilt a 2000. évig dinamikusan boviild bilateralis
kereskedelem ellenére is. Az alkalmazkodési koltségek tekintetében az integracié a bilateralis
kereskedelembdl kisebb sulyt képviseld professzionalis termékek €s a jelentds részesedésii
kozati jarmiivek gyartasaban tlinik a legsikeresebbnek, ezek esetében a GL mutatd szinte az
egész korszakon atnytlva novekvo tendenciat mutatott.

A Grubel-Lloyd-indexek SITC Rev. 3., hadromjegyli és HS 1992 hatjegyli bontasban
torténd parhuzamos bemutatisa arra is lehetdséget biztosit, hogy megvizsgaljuk az
aggregacios torzitds jelenlétét. A torzitds iddszaki atlagai iparagaktol fliggéen 4-35
szazalékpontos nagysag kozott mozogtak, a legalacsonyabb mértéket az élelmiszer-, ital- és
dohanyiparban, a legmagasabbat pedig a nemfém dasvanyi termékek gyartdsa esetében
talaltam.

Végiil arra is fel kell hivhom a figyelmet, hogy adataim az IIT sualyat tekintve 1995-1996-
ban, 1998-1999-ben ¢és 2001-2002-ben a legtobb 4gazat esetében gyengébb-erdsebb
visszaesést jeleznek, az alkalmazkodasi koltségek idészakos megndvekedésére utalva. Ezek
részletesebb elemzésére a marginalis mutatoknal térek vissza, azt megelézden viszont eldszor
az intraindusztridlis kereskedelem horizontalis és vertikalis tipusokra torténé megbontasabol

lesziirhetd tapasztalatokra térek ki.

7.3.2. Horizontalis és vertikalis agazaton beliili aramlasok a Mexiko és az Egyestilt
Allamok kozotti kiilkereskedelemben

Eddigi eredményeim alapjan a horizontalis és vertikalis dgazaton beliili kereskedelemmel
kapcsolatos hipotéziseim egyértelmiliek voltak: a NAFTA iddszakban az agazaton beliili
aramlasok — vagy a Fontagné—Freudenberg-modszer szerinti terminoldgidban a kétiranyt
kereskedelem (TWT®®) — magas és viszonylag allando stlyara szamitottam. A kétiranyu
kereskedelmen beliil a relativ tényezdellatottsagi kiilonbségeknek ¢€és a nemzetkdzi
termelésmegosztasbol adod aggregacios torzitasnak megfelelden magas €s novekvo vertikalis
(VIIT) és alacsony horizontalis 4gazaton beliil kereskedelmet (HIIT) vartam. Az aldbbiakban

bemutatand6 eredmények megerdsitették hipotéziseimet.

P8 TWT- Two-Way Trade: kétirdnyii kereskedelem.
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A HIT ¢és VIIT mutatokat a modszertani irodalomban megtaldlhato — a 2.4.2.4.
alfejezetben bemutatott — minden lehetséges eljarassal — tehat a Greenaway—Hine—Milner-
modszerrel (GHM), 15 és 25 szazalékos a értékekkel, az eredeti és az Azhar—Elliott-féle (AE)
geometriai megkdozelitéssel is, illetve a Fontagné—Freudenberg-féle (FF) valtozat szerinti 10
¢s 15 szazalékos y, €s 15 és 25 szazalékos a értékekkel, valamint az AE-metddus szerint is
kiszdmitottam. Az Gsszes eredmény ismertetésére terjedelmi korldtok miatt nincs lehetdség, a
tendencidkat a 4/. tdblazatban a legfrissebb modszertani ajanlasoknak megfeleld (lasd
Fontagné—Freudenberg—Gaulier, 2005), és egymassal is Osszevethetd y=25%-0os GHM,
valamint az a=10%, y=25% paraméterezésti FF-modszertannal mutatom be, metodikai
érdekességként mindkettd esetében a szerzOk (Azhar—Elliott, 2004), ajanlasai szerinti,
y=15%-0s AE-megkozelitéssel kiegészitve.

A GHM-, amely a GL mutat6t bontja horizontalis és vertikalis részekre, az FF-, amely a
teljes kereskedelmet osztja egyiranyu, horizontadlis és vertikalis kereskedelemre és a
kiegészité AE-mddszertan, amely a horizontalis és vertikalis d&ramlasok eltérd, ,,geometriai”
szemléletl elkiilonitését szolgalja, egyértelmiien megerdsitik hipotéziseimet. A Mexiko és az
Egyesiilt Allamok kozotti agazaton beliili kereskedelemben a vertikalis aramlasok talsulyat és

Az eredmények ¢és a dinamika értelmezéséhez sziikséges néhany modszertani megjegyzést
tenni. Az 1989-1991 évekre vonatkoz6 adatok nem tartalmazzak a maquiladora ipar
aramlésait, azokat azért szamoltam ki €s szerepeltettem a tablazatban, hogy a szektor agazaton
beliili kereskedelmével kapcsolatban kozvetlen kovetkeztetéseket is levonhassak.

A kereskedelmi mennyiségekre vonatkozé statisztikdk elérhetdségének hianya az amerikai
tilkorstatisztikik esetében mindvégig, 1994-ben, 1995-ben, 2002-ben és 2003-ban**’ pedig a
mexikoi adatok esetében is gondot okozott, ezért a nem allokalhato (azaz ahol nem tudjuk,
hogy horizontalis vagy vertikalis daramlasokrol van sz6) kereskedelmet kiilon is
feltiintettem>*’.

Az 1992. évet megel6z0 iddszakra sajnos nem nyilt lehetdségem a horizontélis és a
vertikalis aramlasok egyértelmii elkiilonitésére, amely két, az adatokkal kapcsolatos korlatbol
adodott: a mexikoi statisztikdk nem tartalmazzdk a maquiladordk adatait, az amerikai
tiikorstatisztikdkban pedig olyan nagysagrendben hidnyoznak a mennyiségekre vonatkozé
adatok, hogy a tendencidk feltardsara nem alkalmasak, a kivételt az 1985-1987 kozotti

iddszak jelenti, amely egyértelmiien visszaigazolja a vertikalis 4gazaton beliili kereskedelem

29 4 leginkdbb az elsé két emlitett évben.
20 Ez szerencsés és tokéletes Gsszhangban van Fontagné—Freudenberg—Gaulier (2005) mdr a szdmitdsaim elvégzését
kovetéen megjelent modszertani ajanlasaival.
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talsalyat az 4gazaton beliili kereskedelemben (a GHM-modszer szerinti adatokat®' a 40.

tablazat mutatja be).

40. tablazat.: Horizontdlis és vertikdlis dgazaton beliili dramldsok a Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti
kereskedelemben, az USA tiikérstatisztikai alapjan, 1981-1991

SITC Rev. 1. 6tjegyii bontiasban, 1262 termék (0-9 drucsoport)
GL GLGM.NS GLGMH GLGMV  GLGMAEH GLGMAEY
(@=25%) (@=25%) (@=25%) (e=15%) (e=15%)
1981 0,20 0,16 0,01 0,03 0,01 0,03
1982 0,23 0,18 0,01 0,05 0,01 0,05
1983 0,22 0,17 0,01 0,04 0,01 0,04
1984 0,28 0,22 0,03 0,04 0,03 0,03
1985 0,28 0,00 0,04 0,24 0,06 0,22
1986 0,34 0,00 0,09 0,25 0,10 0,24
1987 0,37 0,04 0,06 0,27 0,09 0,24
1988 0,43 0,10 0,06 0,27 0,07 0,26
1989 0,48 0,29 0,06 0,13 0,07 0,12
1990 0,47 0,29 0,05 0,13 0,07 0,11
1991 0,47 0,28 0,05 0,13 0,06 0,13

A tablazatban alkalmazott felsé indexek jelentése a kovetkezo: GM: Greenaway—Hine—Milner
modszertan, AE: Azhar—Elliott-modszertan, NS: azokra az aramldasokra szamitott indexek, ahol
hianyoztak a mennyiségi adatok, H: horizontdlis aramlasok, V: vertikalis dramlasok.

Forrds: sajat szamitasok

Az 1992-2004 kozotti idészakra megallapithato®, hogy a horizontélis 4gazaton beliili
kereskedelem sulya csokkent, a vertikalisé pedig novekedett az dgazaton beliili aramlasokon
beliil. Az intraindusztrialis dramlasok stlya a teljes kereskedelemben a 2000. évt6l hanyatlo
tendenciat mutatott, az amugy is igen alacsony szintli horizontalis IIT kisebb, a vertikalis IIT
nagyobb mértékii csdkkenésével. Osszevetve az 1981-1991 és az 1992-2004 kozotti idészak
Osszehasonlithatd adatait, ismét csak azt lathatjuk, hogy a NAFTA-periodusban nem keriilt
sor szamottevo szerkezetbeli valtozasokra a két orszag bilateralis kereskedelmében.

A vertikdlis IIT magas, az FF-mddszertan szerinti dominans sulya két tényezébdl tevodik
Ossze: egyrészt az eltérd relativ tényezdellatottsagi vagy termelékenységli orszagok kozott az
elmélet és a korabbi empirikus tapasztalatok szerint kialakuld, mindségileg differencialt

termékvaltozatok kétiranyu kereskedelmébdl, ahol a kevésbé fejlett orszag a termék magasabb

mindségli valtozatait importélja, az alacsonyabb mindségiieket pedig exportalja.

2! g7 FF médszer alkalmazdsdhoz sziikséges hatjegyii HS osztdlyozds szerinti statisztikdk ekkor még nem léteztek.

22 4 tendencidk vizsgdlatakor kényszerii okokndl fogva ki kell zdrnunk a mar emlitett 1994., 1995., 2001. és 2002. évet,
amelyek esetében tul magas volt a hianyzo mennyiségi adatok nagysaga a kereskedelmi statisztikakban, megakadalyozva igy
a horizontdlis és vertikalis aramlasok pontos elkiilonitését.
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41. tablazat: Horizontdlis és vertikdlis dgazaton beliili dramlasok a Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti kereskedelemben

SITC Rev. 3. 6tjegyii bontasban, 3117 termék (0-9 arucsoport) HS 1992, hatjegyii bontasban, 5024 termék (0-99 termékcsoport)
GL GLGMNS GLGMH GLGMY  GLGMAEH GLGMAEY | GL FFOWT FFTWT FFTWT,NS  FFTWT,H FFTWT,V  FFTWT,AE,H FRTWT, AE, V
(@=25%) (@=25%) (0=25%) (@=15%) (@=15%) (@=25% 7 =10%) (6=25% 7 =10%) (6=25% y=10%) (@=25% y=10%) (0=25% y=10%) (0=15% 7 =10%) (6=15% y =10%)
1989 | 0,20 0,02 0,05 0,14 0,05 0,13
1990 | 0,19 0,01 0,05 0,13 0,06 0,12 0,18 0,71 0,29 0,02 0,07 0,20 0,09 0,17
1991 | 0,20 0,01 0,07 0,12 0,07 0,12 0,18 0,70 0,30 0,02 0,09 0,18 0,10 0,17
1992 | 0,35 0,02 0,10 0,23 0,11 0,22 0,32 0,45 0,55 0,04 0,13 0,38 0,16 0,35
1993 | 0,37 0,02 0,11 0,24 0,13 0,21 0,34 0,46 0,54 0,03 0,16 0,35 0,21 0,30
1994 | 0,38 0,18 0,06 0,14 0,07 0,13 0,34 0,45 0,55 0,24 0,08 0,23 0,09 0,21
1995 | 0,37 0,16 0,07 0,13 0,08 0,12 0,34 0,43 0,57 0,24 0,10 0,23 0,11 0,22
1996 | 0,39 0,01 0,07 0,31 0,08 0,30 0,36 0,37 0,63 0,01 0,09 0,52 0,12 0,50
1997 | 0,41 0,01 0,06 0,34 0,07 0,33 0,39 0,36 0,64 0,01 0,10 0,53 0,12 0,51
1998 | 0,42 0,00 0,07 0,34 0,09 0,32 0,40 0,34 0,66 0,01 0,09 0,56 0,12 0,53
1999 | 0,41 0,00 0,08 0,33 0,08 0,32 0,39 0,35 0,65 0,00 0,12 0,53 0,14 0,50
2000 | 0,42 0,00 0,05 0,36 0,06 0,36 0,40 0,28 0,72 0,00 0,04 0,67 0,09 0,63
2001 | 0,42 0,00 0,04 0,38 0,05 0,37 0,40 0,31 0,69 0,00 0,05 0,64 0,07 0,62
2002 | 041 0,07 0,03 0,31 0,03 0,31 0,39 0,31 0,69 0,13 0,05 0,52 0,06 0,51
2003 | 0,39 0,05 0,02 0,32 0,02 0,31 0,38 0,35 0,65 0,10 0,03 0,53 0,04 0,52
2004 . . . . 0,38 0,39 0,61 0,04 0,02 0,54 0,03 0,53

A tablazatban alkalmazott felso indexek jelentése a kovetkezo: GM: Greenaway—Hine—Milner modszertan, FF: Fontagné—Freudenberg modszertan, AE: Azhar—
Elliott-mddszertan, NS: azokra az aramlasokra szamitott indexek, ahol hianyoztak a mennyiségi adatok, H: horizontalis aramlasok, V: vertikalis aramlasok, OWT:
egyiranyu kereskedelem, TWT: kétiranyu kereskedelem.

Forrds: sajat szamitasok
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A Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozott kialakuld sajatos munkamegosztas miatt azonban
a vertikalis IIT kozel fele — amennyiben az 1991-1992. évek adatai alapjan a maquiladora
agazat belépésének hatasat tekintjiik — pusztan az aggregacids torzitasbol adodik, azaz abbol,
hogy az eltéré termelési szakaszban 1évO termékeknek a maquiladora iparhoz kotddo
kétirany kereskedelme intraindusztridlis aramlasként jelentkezik. A maquiladora szektor
adatainak megjelenése a horizontalis ipardgon beliilli aramldsokra, varakozédsaimnak
megfelelden, csak igen mérsékelt hatast gyakorolt.

Az agazaton beliili kereskedelem horizontdlis és vertikalis tipusanak tendencidi és az
intraindusztridlis aramlasok sulyanak valtozasa a teljes kereskedelemben egyértelmiien
megerdsitik az el6zo fejezetekben levont kovetkeztetéseimet. A NAFTA ¢letbe 1€pését kovetd
idészakban a Mexiko és az Egyesiilt Allamok kozotti kereskedelmet dontden a két orszag
relativ termelékenységi, tényezdellatottsagbeli kiilonbségei hatdroztdk meg. Ez vélhetden
mindkét orszagban szdmottevd alkalmazkodasi koltségeket okozott, kiilondsen a 2000. év
utan. A jelek tovabbra is arra utalnak, hogy a kereskedelem szerkezetében nem torténtek
forradalmi valtozasok az 1994-2004 kozotti periddusban, inkdbb az eldzd évtizedben
kialakul6 struktirak elmélyiilésének lehettiink tanti.

A vertikalis és horizontdlis iparagon beliili kereskedelem agazati tendencidit a 49. dbra
mutatja be a Fontagné—Freudenberg-féle modszertan szerint, 0=25%-0s ¢és y=10%-o0s
paraméterekkel. Az &dgazati elemzés Osszhangban van eddigi eredményeimmel azonban
lehetdséget nyujt néhany tovabbi, fontos kdvetkezetés levonasara is.

A mezdgazdasagban és a banyaszatban, ahogyan azt mar korabban is lathattuk — logikusan
— az egyiranyu kereskedelem dominal, mig a tobbi agazatban, a Fontagné—Freudenberg
modszer szerinti, kiiszobértékek alapjan torténd elkiilonitésben, a kétirany kereskedelem.
Ezekben az ipardgakban minden esetben a vertikalis kétirany kereskedelem stlya volt a
jelentésebb. A horizontalis kétiranyt kereskedelem (HTWT) szamottevd mértékben (10
szazalék feletti nagysagban) — az agazatokat a HTWT csokkend atlagos sulya szerint
felsorolva — a textil- €s borgyartasban, a kohédszatban, az élelmiszer-, ital- ¢s dohanyiparban,
az egyéb jarmivek gyartdsaban, a vegyiparban, a fafeldolgozasban és papiriparban, a
villamosgépgyartasban, a nemvillamosgép-gyartdsban volt jelen. Mindez a horizontélisan
differencidlt végtermékek kereskedelmének magasabb ardnya mellett arra is utal, hogy
ezekben a szektorokban a termelésmegosztas sordn képzddott mexikoi hozzaadott érték nem
haladta meg azt a szintet, hogy az eltérd termelési fazisban levd termékek egységértékeinek
25 széazalékosnal nagyobb kiilonbsége alakuljon ki, amely egybecseng a maquiladora ipar

hozzaadott értékével kapcsolatos vizsgalataimmal (ldsd a korabbi 22. tabldzatot).
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49. dbra: Horizontdlis és vertikdlis dgazaton beliili dramlasok a Mexiké és az Egyesiilt Allamok kézotti kereskedelemben, iparagi adatok, 1992-2003

Teljes kereskedelem

1990 19921994 1996 1998 2000 2002 2004

[—e—FFOWT 10-25 (0:99)
| —8— FF NS 10-25 (0-99)

| FF HTWT 10-25 (0-99),
|—e—FF VTWT 10-25 (0-99)

D) Vegyipar

07
06
05
04
03
02
01

0

X
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

[—e—FFowT 1025 (0:99)
|8 FF NS 10-25 (0-99)
| FF HTWT 10-25 (0-99),
|—e— FF VIWT 1025 (0-99)

H) Kohdszat, fémfeldolgozisi termékek gyirtisa

—— FEOWT 1025 (0-99)
—s— FF NS 10-25 (0-99)

| —o— FEHTWT 1025 (0-99)
|—e— FEVTWT 1025 099)

00
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

L) Eeyéb jirmivek gyirtisa

00
19921993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

[——FrowT 1025 (0:99)
|8 FF NS 10-25 (0-99)

| —a— FF HTWT 10-25 (0-99),
|—e— FF VIWT 1025 (0-99)

)

09
08
07
0.6
05
04

03

02

01

T1092 1993 1904 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

haliszat

—— FEOWT 1025 (099)
—s— FF NS 1025 (0-99)

| —s— FEHTWT 10.25 (0-99)
—e— FEVTWT 1025 (0-99)

) Fafeldolgozds,

07
06
05
04
03
02
o1
0

X
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

papirgyirtés, nyomdiszat

[——FFOWT 1025 (099)
| —a— FF NS 1025 (0-99)
| FF HTWT 1025 (0-99)|
|—e—FF VTWT 1025 (099)

1) Nemvillamosgép-gyirtis

—— FEOWT 1025 (099)
—s— FF NS 1025 (0-99)

| —s— FEHTWT 10-25 (0-99)
| —e— FEVIWT 1025 (0:99)

02
01

00
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

M) Professzionilis termékek gyértisa

00
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

[—e—FF OWT 1025 099)
| —a— FF NS 1025 (0-99)
| FF HTWT 10-25 (0-99)

|—e— FF VIWT 10-25 (0-99)

B) Belmiszer, ital-, dohinytermék-gyirtis

1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

—— FEOWT 1025 (099)
—s— FF NS 10-25 (0-99)

—— FE HTWT 10-25 (0-99)
|—e— FEVTWT 1025 099)

P Texti

08
07
06
05
04
03
02
01

0

0
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

és borgyartils

[——FFOWT 1025 (0:99)
| FF NS 10-25 (0-99)
| FF HTWT 1025 (0-99)|

|—e— FF VTWT 1025 (0-99)

) Villamosgépeyirtis

—— FEOWT 1025 (099)
—— FF NS 10-25 (0-99)

—— FE HTWT 10-25 (0-99)
|—e— FEVTWT 1025 099)

0.0
19921993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

N) Egyéb ipar

00
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

[—e—FrowT 1025 (0:99)
|8 FF NS 10-25 (0-99)
|[—— FF HTWT 10-25 (0-99)
|—e— FF VIWT 1025 (0-99)

©) Binyiszat, olajkitermelés

09
08

07

06
05

04

03

02
01

00
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

[ —e— FF OWT 1025 (099)
| —s— FF NS 1025 (0-99)

| —— FFHTWT 10-25 (0-99)
| —e— FF VTWT 1025 (0-99)

G) Nemfém dsvinyi termékek gyirtisa

"1992 1993 1904 1995 1996 1997 1995 1999 2000 2001 2002 2003

[—e—FF OWT 1025 099)
| —a— FF NS 1025 (0-99)
| FF HTWT 10-25 (0-99)

|—e— FF VIWT 10-25 (0-99)

K) Kozitijarmii-gyirtis

| —e— FFOWT 10-25 (0-99)

| —s— FF NS 1025 (0-99)
| —— FF HTWT 10-25 (0-99)
| —e— FF VTWT 1025 (0-99)

02
01

0.0
1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002 2003

Forras: sajat szamitasok.
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50. abra: Magas és alacsony mindségii vertikalis kétiranyi dramlasok a Mexiké és az Egyesiilt Allamok kézétti kereskedelemben
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A vertikalis kétiranyt aramldsok legnagyobb sulyat a maquiladora dgazat legfontosabb
szektoraiban — a villamosgépgyartasban, a nemvillamosgép-gyartasban ¢és a textil és
boérgyartasban — illetve a professziondlis termékek eldallitasaban talaltam, amely szintén
megerdsiti a termelésmegosztasnak az dgazaton beliili kereskedelem mérdszamaiban vald
jelenlétével kapcsolatos feltevéseimet.

A vertikalis kétiranyt kereskedelem tovabbi bontasa magas és alacsony mindségl
Osszetevokre (50. abra) szintén az eltérd feldolgozottsagi fazisban 1évo termékek kétiranyu
kereskedelmének a jelenlétét tamasztja ala. A magas mindségli mexikdi export szamottevod
siilya ellentétben all az elméleti modellek kovetkeztetéseivel, amelyek szerint Eszak a
magasabb mindségli termékvaltozatok eldallitasara és exportjara, Dél pedig az alacsonyabb
mindségliekére fog szakosodni és egyértelmiien arra utal, hogy Mexik6 alapanyagokat,
félkésztermékeket importal és azokat tovabbi feldolgozas utan exportalja, a termékek egy
része esetében pedig ez még a statisztikai dezaggregacié magas szintje mellett is dgazaton
beliili kereskedelemnek mutatkozik. Az alacsonyabb import-egységérték €s a magasabb
export-egységérték kozotti kiillonbozetet a mexikoi hozzaadott érték magyarazza.

A HIIT- és VIIT-szerinti bontast adatok — kiilondsen a 2000. évet kovetd idoszakban — a
textiliparban, a nemvillamos- ¢és a villamosgép-gyartasban utalnak a legmagasabb
alkalmazkodasi koltségekre. A kozutijarmii-gyartas tendenciai a hidnyzo mennyiségi adatok
2001-2002. évi kiilondsen magas sulya miatt nehezen itélhetok meg. Ugyanez igaz az egyéb
jarmuivek gyartasara, ebben az esetben a problémat az értékeknek az egyes évek egyedi, nagy
értékli tranzakcidi miatt kialakuld magas volatilitasa okozza. Az alkalmazkodasi koltségek
pontosabb megitélésére a kovetkezd, a marginalis agazaton beliili kereskedelmet elemzd

alfejezet nyujt lehetdséget.

7.3.3. A marginalis mutatokra vonatkozo vizsgalatok

A marginalis agazaton beliili kereskedelem ¢s az alkalmazkodési koltségek kozotti
kapcsolat, ahogyan azt a 2.5.2. alfejezetben mar bemutatattam, elméleti modellek tekintetében
nem teljesen kidolgozott, a teriiletre vonatkozd empirikus kutatdsok eredményei azonban azt
jelzik, hogy plauzibilis feltételezniink a két jelenség kozotti Osszefiiggést.

A marginalis agazaton beliili kereskedelem (MIIT) Shelburne-féle folydaras és az export-
illetve import-arindexekkel®” deflalt Briilhart-féle (A-index) éves mutatoit (lasd a

modszertani fejezetet) az 5/. abra mutatja be globalisan ¢és multilateralisan, az 52. dbra a

28 Mexiké kiilkereskedelmének 2000. évi bazisi, USD-alapii export- és import-arindexei az OECD STAN adatbdzisabol
szarmaznak.

230



legfontosabb kereskedelmi partnerrel, az Egyesiilt Allamokkal valé bilateralis viszonylatban,

az 53. abra pedig dgazati bontasban.

51. abra: Mexiko kiilkereskedelmének globalis multilaterdlis marginalis IIT mutatoi, 1993-2003
(SITC Rev. 3., haromjegyii bontasban)
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Forrdas: sajat szamitdsok.

52. dbra: A Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti kiilkereskedelem margindlis IIT mutatéi, 1993-2004
(SITC Rev. 3., haromjegyii bontasban)
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A globalis multilateralis és a bilateralis indexek alakulasa rendkiviil hasonld, ami
nyilvanvaléan az Egyesiilt Allamok Mexikd kereskedelmében betoltétt meghatarozo
szerepébdl adodik. Az adatok a vizsgalt periodusban — Osszhangban eddigi
megallapitdsaimmal — két nagyobb, az alkalmazkodasi koltségek jelentds megndvekedésével

Jjaré sokkot jeleznek.
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53. abra: A Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti kereskedelem margindlis IIT mutatéi dgazati bontasban, 1993-2003 (SITC Rev. 3., hdromjegyii bontdsban)
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Forras: sajat szamitdsok.
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Az 1995-0s pezo6-valsag a gazdasdg minden szektorat jelentds mértékben érintette, a kialakulo
uj arfolyam azonban jelentds mértékben megndvelte a mexikdi export versenyképességét,
hozzajarulva igy annak rendkiviil iitemes ndvekedéséhez az elkdvetkezendd években.

A kovetkezd visszaesés az MIIT-indexekben 1998-ban kovetkezett be, errdl a kisebb
sokkrol mar korabbi elemzéseimben is szot ejtettem. Legfontosabb kivaltd tényezdi az
olajarak esése és az 4zsiai pénziigyi valsag voltak, amely a régi6 orszagainak leértékelddd
arfolyamai miatt er6teljes versenyképességi kihivasokat vetettek fel Mexiko szamadra. Arra is
felhivtam mar a figyelmet, hogy az 1995-6s realleértékelodés hatdsai nagyjabol ekkorra
fulladtak ki, Mexiko kiilkereskedelmi mérlege a korabbi szufficites évek utan ujra deficitessé
valt. Az 1998-as visszaesés nem <érintette a mezdgazdasagot, a vegyipart, és az egyeb
jarmiivek gyartasat, csak kisebb mértékben hatott a nemvillamosgép-gyartasra és a
professzionalis termékek eldallitdsara. A legerdteljesebb valtozasok — dsszhangban az dzsiai
versenyképességi kihivassal — a nemfém asvanyi termékek eldallitdsdban, a textil- és
boérgyartasban, a kohéaszatban, a villamosgépgyartasban és a kozatijarmii-gyartasban torténtek.

Fontos azt megjegyezniink, hogy az MIIT-mutatok nem a kereskedelem dinamikajat
mutatjak, hanem azt, hogy a kereskedelem egyik évrdl a masikra torténé megvaltozasaban
milyen szerepe volt az agazaton beliili és az agazatok kozotti dramlasoknak. Utdbbiak
nagyobb ardnya (a kisebb MIIT-indexek) a kereskedelmet meghatdrozé tradiciondlis erdk
jelentdsebb hatédsat, igy nagyobb alkalmazkodasi koltségeket jelentenek.

Ezek a koltségek, adataim tantisaga szerint a 2000-et kovetd ciklikus és versenyképességi
valsag kovetkeztében ismét jelentésen megndvekedtek, hatasuk a 2000-2003. kozotti
1d6szakban minden agazatban jelentkezett. A szektorialis szintli elemzések legutolsd évének
(2003) adatai szerint a kildbalas az élelmiszeriparban, a vegyiparban, a nemfém dasvanyi
termékek gyartdsdban, a kozutijarmii-gyartasban és a professziondlis termékek eldallitdsdban
volt a leggyorsabb.

A marginalis dgazaton beliili kereskedelem mutatoinak alakuldsa a NAFTA-periodusban
megerdsiti kovetkeztetésemet, mely szerint az az eldzetes hipotézis, hogy a regionalis
integracié létrehozasa elsésorban vagy tobbségében agazaton beliili szakosodasi folyamatokat
fog generalni, nem tarthatd. Az adatok az egész periodusban azt mutatjak — kiilondsen igaz ez
az 1995-6s, 1998-as és a 2001-et kovetd évekre —, hogy az ipardgak kozotti specializécio
erdteljesebb volt, mint az dgazatokon beliili, tehat az alkalmazkodasi koltségekkel kapcsolatos

pozitiv varakozasok nem teljesiiltek.
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54. dbra: Mexiké teljes és az Egyesiilt Allamokkal folytatott kereskedelme a technolégiai intenzitds és a
munkaerd képzettségével kapcsolatos igény szerint bontasban, 1993-2003
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Forras: sajat szamitasok SITC Rev. 3., haromjegyii bontds alapjan, az UNCTAD (2002a:87-92) konverzios
tablazatanak segitsegével.
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Feltehetd a kérdés, hogy vannak-e az emlitett negativumok mellett kedvezd jelek is. A
valasz erre egyértelmiien igen: ugy tlinik, hogy az 1980-as években valasztott exportorientalt
kiilkereskedelmi- és gazdasagpolitika, a kihivasok ellenére, legalabb részben elérte céljait.
Mexikéd sikeresen kapcsoldodott be a modern transznacionalizacioba — kivitelének, és a
NAFTA  megkotését kovetden, milkoddtoke-importjdnak novekedése az  egyik
legdinamikusabb volt a vilagon.

Az é4gazaton beliili kereskedelemmel kapcsolatos — e dolgozatban utolsoként bemutatando
— szakképzettség-igényesség ¢és technologiaintenzitds szerinti szamitdsaim is kedvezo
valtozasokra utalnak (54. abra).

A kozepes szakképzettségli munkaerdt igényld, kozepes technologiai intenzitasu
feldolgozoipar (gépgyartds, autdipar) magas részesedése €s agazaton beliili dramlasainak
novekvd ardnya a pozitiv agglomeracids hatasok elmélyiilését jelzik. Hasonléan kedvezd
tendencia a magas képzettséget igénylé, magas technologia-intenzitasu termékek
(professzionalis termékek, elektronika) kereskedelmi részesedésének novekedése, bar a
csokkend GL mutato6 itt arra utal, hogy ez a valtozas — logikusan — magasabb alkalmazkodasi
koltségek mellett megy végbe.

A megvaldsult tények valahol a NAFTA-val kapcsolatos legnegativabb varakozasok —
amelyek az amerikai munkahelyek Mexikdba torténd milliés nagysagrendii athelyezését és
mindkét orszagban igen magas alkalmazkodasi koltségeket vizionaltak — és a legkedvezdbb
forgatokonyvek — az eurdpai integracids tapasztalatok alapjan képzett analogidk — kozott
helyezkednek el. A marginalis mutatok alakuldsa, a vertikalis dgazaton beliili kereskedelem
magas sulya, valamint a maquiladora szektor altal okozott aggregacios torzitas
Osszességiikben azt bizonyitjak, hogy a NAFTA-idészakban a partnerek kozotti kiilonbségek
erdteljesebben hatottak a kereskedelem szerkezetére, a kialakuld szakosodds inkabb 4gazatok
kozotti volt, és csak kisebb mértékben agazaton beliili. Mindez ellentmond az orszag
intraindusztridlis kereskedelmét vizsgald — kevésbé atfogd, alacsonyabb dezaggregacios
szintet alkalmazo — korabbi kutatisok eredményeinek®®, amelyek koziil egyediil Shelburne
(2001) mar t6bbszdr hivatkozott tanulmanya jelent kivételt.

A 2000. évet kovetd visszaesés — az alkalmazkodasi koltségek szinte minden agazatot
érintd novekedése — pedig egyértelmilien megerdsitették kovetkeztetéseimet: Mexikonak az
Egyesiilt Allamok konjunkturalis helyzetétél vald nagyon erés, és a NAFTA-korszakban
novekvo fiiggését, illetve — ezzel parhuzamosan az 1980-as évek specializacidjanak
elmélyiilésébdl, ¢és az 1990-es évek strukturdlis reformjainak elmaradasabol adodo

versenyképességi kihivasokat illetden. A mexikoi gazdasagstratégiaval és a NAFTA

2 Briilhart—Thorpe (2001), Clark—Fullerton—Burdorf (2001), Moreno Villanueva—Vigueira (2001) Leén Gonzdlez-Pacheco—
Dussel Peters (2001), Clark (2002) alacsonyabb dezaggregacioban Mexiko dgazaton beliili kereskedelmének novekedését
mutattak ki, mérsékelt alkalmazkodasi kéltségeket jelezve.
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hatasaival mas megkozelitésben foglalkozd kutatdsok tovabbi igazolast adnak

kovetkeztetéseimnek. A konkluzidkat a kdvetkezo alfejezetben fejtem ki.

7.4. Kovetkeztetések

A Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti kereskedelem szerkezete a motivald tényezok
szempontjabél nem valtozott a NAFTA megkotését kovetden, azt az 1980-as évek
kiilgazdasagi liberalizacidja €s strukturalis reformjai alakitottdk ki. A NAFTA-idészakban a
kereskedelem volumenének gyors boviilése, a termelésmegosztasi kapcsolatok, a maquiladora
¢s altalaban a feldolgozoipar stlydnak novekedése a mar kialakult viszonyok elmélytilését
tikkrozte vissza. A kivitel és a behozatal 1994. évet kovetd gyors ndvekedését raadasul nem is
tulajdonithatjuk pusztdin a NAFTA és mds regiondlis egyezmények liberalizacids hatdsanak,
abban mas tényezOk, legfdbbképpen az 1995-0s pezo-valsdg kivaltotta versenyképesség-
novekedés, melynek hatésai koriilbeliil 1998-ig tartottak, is fontos szerepet jatszottak.

Ezt az allitisomat azok a tanulmanyok is visszaigazoljak, amelyek megkisérlik a NAFTA-
nak az export novekedésére gyakorolt hatasat elkiiloniteni més tényezok befolyasatol. Az
egyik végletet e téren Krueger (1999) gravitacios modellen alapuld eredményei jelentik,
amelyek azt mutattdk, hogy a NAFTA ¢letbe Iépését kovetd kiilkereskedelmi
forgalomnovekedés nem az egyezménynek, hanem még a korabbi egyoldalu liberalizacionak,
valamint a pezd-valsagnak tulajdonithatd. A szerzdé késObbi tanulméanyéaban (Krueger, 2000)
arra is ramutatott, hogy nem kell meglepetésként értelmezni az Egyesiilt Allamokkal vald
kereskedelem gyors novekedését a NAFTA-idOszakban, hiszen a mexikoi kereskedelem
donto része mar az egyezményt megeldzoen is ezzel az orszaggal zajlott, rdadasul az 1990-es
években azokban az 4ruosztalyokban novekedett a leggyorsabban a bilateralis viszonylatban,
amelyeké hasonloan viselkedett Mexikonak a vildg mas részeivel folytatott kereskedelmében
is.

Gould (1998) gravitaciés modelljének eredményei nem ennyire szélséségesek: szamitasai
szerint a NAFTA megkotésének tulajdonithatéan az USA Mexikoba iranyuld exportjanak
novekedése 16,3 szazalékkal volt magasabb, mint az egyezmény nélkiil lett volna. A szerz6 az
import oldalon is hasonld nagysagrendet jelez.

Gruben (2001) okonometriai vizsgalatanak segitségével leszamol azzal a népszerii
vélekedéssel, miszerint a maquiladordk 1990-es évekbeli viragzasa a NAFTA-nak
koszonhetd. Ramutat, hogy a legfontosabb szerepet egyéb keresleti — az USA ipari termelési
indexeinek valtozasa — és kinalati/koltség-tényezok (a mexikdi és az amerikai, illetve a

mexikoi és kelet-dzsiai feldolgozdipari bérek aranyanak valtozasai) motivaltak.
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Hasonlé kovetkeztetésre jut Lederman—Maloney—Serven (2003) is: gravitaciés modellen
alapuld eredményeik szerint az egyezmény pozitivan érintette, de csak szerény mértékben
novelte a bilateralis kereskedelmet. A dontd szerepet az & megallapitasaik szerint is az
Egyesiilt Allamok gazdasagi expanzidja és a pezé realarfolyaméanak valtozasa jatszotta.

Pacheco-Lopez (2005) az export- és importkeresleti fiiggvények becslésével jut hasonlo
konkluziokra. Megallapitasa szerint az 1980-as évek kozepétdl végrehajtott kiilkereskedelmi
liberalizacid szamottevé hatast gyakorolt Mexikd kiilkereskedelmére, azonban a NAFTA
hatasai, legalabbis az exportot illetden, elhanyagolhatok. Hasonld elemzési keretben az
USITC (1997) és a CBO (2003) eredményei némileg kedvezébb képet festenek az
egyezményrol: eldbbi tanulmany szerint a NAFTA 1-6 szazalék korili mértékben novelte
Mexikéd exportjat az USA-ba és 1-3 szazalék koriili mértékben a reciprok aramlasokat. A
CBO (2003) kutatasai szerint a NAFTA 1994-ben 2,2 szazalékkal, 2001-ben pedig 11,3
szazalékkal novelte az amerikai exportot. A hatasok Mexikd esetében, kisebb gazdasagrol
1évén sz0, er0sebben jelentkeztek, a NAFTA-nak tulajdonithaté mexikoi exportndvekmény az
orszag GDP-jének 1,7 szazaléka, az importndvekmény pedig 1,9 szdzaléka volt. A
legjelentdsebb hatast Romalis (2002) agazati bontasi vizsgalatai mutattak ki, azonban az
eredmények arra utalnak, hogy az egyezménynek az arakra €s a jolétre gyakorolt befolyasa
csak mérsékelt volt. Moreno-Brid—Santamaria—Rivas Valdivia (2005) az UNIDO szerkezeti
valtozasi indexét elemezve kimutattadk, hogy Mexikéd feldolgozodipari kibocsatasaban csak
viszonylag csekély mértékti strukturalis atalakulds ment végbe, a NAFTA altal kivaltott

Bar a becslések eltérd nagysagunak talaltdk a NAFTA kozvetlen hatasat a kereskedelem
dinamikéjéra, az eredmények azonban 6sszhangban vannak korabbi megallapitdsommal, mely
szerint az egyezmény nem hozott valtozast a Mexikd kereskedelmi szerkezetét alakito
tényezokben.

Ellentétes hatast figyelhetiink meg azonban a mikddoétoke-aramlasban, ugy tiinik, hogy a
NAFTA jelentésen hozzdjarult Mexikd kozvetlen tOkeimportjanak nodvekedéséhez. Erre
utalnak Cuevas—Messmacher—Werner (2005) mar idézett eredményei is, melyek szerint a
NAFTA-nak kdszonhetden a miikodotdke-aramlasok 60 szazalékkal voltak magasabbak, mint
amilyenek az egyezmény nélkiil lettek volna. Waldkirch (2003b) 42 szézalékosra becsli ezt a
hatast, elsésorban a befektetéi kornyezet kockéazatinak csokkenésével, a mexikoi
gazdasagpolitika hitelességének novekedésével magyardzva a folyamatokat. Waldkirch
(2003b) azt is megallapitja, hogy a NAFTA nem vonzott jelentés volumenben Eszak-
Amerikan kiviili tobbletbefektetéseket, ami némileg gyengiti az exportugrodeszka

beruhazéasokkal kapcsolatos hipotézisemet.
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Elemzésemben bemutattam, hogy a megélénkiildé miikod6toke-aramlas dominans része
vertikalis mikodotoke volt, amely nem valtoztatta meg a két orszdg kozott az 1980-as
években kialakulé munkamegosztas alapjait, hanem inkabb elmélyitette azokat.

Ciklikus és strukturalis okokkal indokoltam a 2000. év végétdl torténd visszaesést a
bilateralis kereskedelemben, a legtobb agazat iparagon beliili aramlasaiban és a marginalis
agazaton beliili kereskedelem indexeiben. A ciklikus hatéds fontos szerepét alatdmasztjak azok
a kutatdsok — Cuevas—Messmacher—Werner (2003), Lederman—Maloney—Serven (2003),
Torres—Vela (2003), Castillo Ponce—Diaz-Bautista—Fragoso Pastrana (2004), Kose—
Meredith—Towe (2004), Chiquiar—Ramos-Francia (2005), és Fernandez—Kutan (2005) —,
melyek, teljes 6sszhangban egymassal, a mexikoi és az amerikai (USA) lizleti ciklusok pezo-
valsagot kovetd, és a megnovekedett kereskedelmi, tOkedramlasi volumennek, valamint a
termelésmegosztasi kapcsolatok erdsddésének tulajdonithatd, fokozott Gsszehangolodasat
mutattak ki, a mexikoi konjunktaraciklusok volatilitasanak csokkenésével parhuzamosan.

A legfontosabb strukturalis magyarazatok harom csoportba sorolhatok. Fél évszazad befelé
fordulo, importhelyettesité politikdja utan, az 1980-as évek valsdgat kovetden Mexiko
paradigmavaltast hajtott végre: erdteljes szerkezeti atalakitasokkal, privatizacioval,
deregulacioval szabadabb teret engedett a piaci erdék hatasanak. Kiilkereskedelmi
liberalizaciot hajtott végre, csatlakozott a GATT-hoz, majd az 1990-es évek elején a
amelynek a legfobb allomésa az Eszak-Amerikai Szabadkereskedelmi Egyezmény létrehozasa
volt az Egyesiilt Allamokkal és Kanadaval. A stratégiavaltas legfontosabb célja az volt, hogy
kiemelje az orszagot az 1980-as, ,.elveszett évtized” valsagabol, a legfontosabb eszkdznek
pedig az exportorientalt ndvekedést és a kiilfoldi miikodotéke bevonasat tekintettek. Az 1j
paradigma eredményei mind a mai napig kétarci moédon jelentkeztek: az export az 1990-es
évek kozepétdl szarnyalt, a muikodoétdke-import sokszorosara emelkedett, a gazdasag
stabilizalodott, azonban az évtized végére bebizonyosodott, hogy az 1j stratégia sem képes
megadni a fejlédési csapdabol vald kitdréshez, a felzarkdzashoz sziikséges impulzusokat. A
gazdasagi novekedés jocskan alulmulta az importhelyettesitd iparositds korszakaban
tapasztalhatd szintet, és korunk legsikeresebb exportorientdlt gazdasdgainak — a délkelet-
azsiai orszagok — ilitemét sem kozelitette meg, még annak ellenére sem, hogy a NAFTA
novelte a mexikdi gazdasag teljes tényezd termelékenységét, foként a megndvekedett
tékebearamlasnak és a kozbiilsétermék-import novekedésének tulajdonithatoan®”. A CBO
(2003) tanulmanya szerint a NAFTA a gazdasagi novekedés éves nagysagat az Egyesiilt
Allamokban legfeljebb 0,04, Mexikoban pedig nem tobb, mint 0,8 szazalékkal novelte.

25 I.6pez-Cordova (2002), Schiff-Wang (2003).
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Az elmaradas legfontosabb oka — itt kereskedelemelméleti dolgozatom 6sszekapcsolodik a
Mexikora  vonatkozé  fejlédésgazdasagtani  és  politikai  gazdasadgtani  irodalom
megallapitasaival — az volt, hogy az orszdg az 1980-as évek ugynevezett elsd generacios
reformjait kovetden, az 1990-es évek elmaradd masodik generacids reformjainak hianyaban,
nem tudta megvaltoztatni azt a gazdasagszerkezetet, amely mar az ,,elvesztett évtized” végére
kialakult. Kutatdsaimban ramutattam, hogy ugyanez igaz a kiilkereskedelmi struktirara is,
amely az exportorientalt feldolgozoipar zarvany jellegli miikodése miatt csak kevés
novekedési impulzust tudott adni a gazdasag tobbi részének.

A kezdeti alacsony fejlettségi szint miatt — amelyet az 1960-as évek magas novekedési
itemét kovetden az 1970-es évek gazdasagpolitikai hibai konzervaltak —, ¢és az 1990-es
években elmaradd tovabbi reformok hidnydban Mexiké nem tudta kihaszndlni a NAFTA-bol
szarmazo potencialis és eldzetesen nagyon vart eldnydket, amelynek szemléletes és f4j0 jelét
adta az 4-5 milli6 mexikdi, aki az 1990-es években elhagyta hazdjat és legalisan vagy

2 Mig Kanada és az Egyesiilt Allamok az

illegalisan az Egyesiilt Allamokba vandorolt
innovacio, Mexiko az alacsony koltségek révén igyekezett biztositani versenyképességét.
Mindez természetesen nem vezethet ahhoz a kovetkeztetéshez, hogy az alacsony névekedés
oka a kiilkereskedelmi liberalizaci6 volt, hiszen a kapcsolatukat vizsgald legfrissebb irodalom
is — lasd példaul Dollar—Kraay (2004) vagy Winters (2004) Osszefoglald tanulmanyat —
egyértelmiien pozitiv Osszefiiggésiiket emelik ki. A képet némileg arnyalja, hogy abban az
esetben, ha a kereskedelmi liberalizaciéo eredményeképpen az import gyorsabban novekszik,
mint az export, annak kedvezdtlen hatasai lehetnek a fizetési mérlegre, és ezek a hatasok a
novekedési iitemet annak potencidlis szintje ala szorithatjdk. Mig a liberalizacio az
er6forrasok hatékonyabb allokicidja révén a kindlati oldalrdl eldsegitheti a ndvekedést, a
keresleti oldalrol korlatozhatja azt, hacsak az import és az export kozotti egyensily
fenntartasanak érdekében nem keriil sor leértékelésre, vagy a hidny nem finanszirozhatd
fenntarthat6 tokebearamlas segitségével (Santos-Paulino—Thirlwall, 2004:F68).
Kutatasaimban ramutattam, hogy Mexiko tipikus példaja az utdbbi esetnek. A NAFTA egy
olyan, az 1980-as években kialakult, importigényes, alacsony hazai hozzaadott értéki
kereskedelmi szerkezetet mélyitett el**’, amely nem tudott megfelelé novekedési
impulzusokat adni a gazdasag tobbi része szdmara, még annak ellenére sem, hogy erds6dott a
kozepes és magas képzettséget igényld €s ugyanilyen technoldgia-intenzitasti szektorok

részesedése. Mindezzel Osszefliggésben azt is meg kell emliteni, hogy mig a mexikoi

2 I.Gsd Blecker (2003:21).

27 Az alkalmazott kutatasok (ldsd példaul Pacheco-Lépez, 2003) egyértelmiien arra utalnak, hogy a mexikéi gazdasdg
importtol valo strukturdlis fiiggdsége emelkedett az elmult tizenot-hiisz évben. Moreno-Brid—Santamaria—Rivas Valdivia
(2005) arra is felhividk a figyelmet, hogy az importkereslet novekedéséhez az alacsony hozzdadott értékii maquiladora
szektor mellett az 1980-as évektél a mexikoi fogyasztok kiilfoldi termékek, mdrkak iranti keresletének emelkedése is
hozzajarult.
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gazdasagpolitika elérte legfobb céljat, a makrookonomiai stabilizacidt, a finanszirozhato
fizetési mérleget és az alacsony inflacidt, mindezt a tulértékelt pezo-arfolyamon, és a
restriktiv koltségvetési és monetdris politikan keresztiil tette, éppen ezekkel az eszkozokkel
egyben a ndvekedést is visszafogva, csokkentve a mexikoi export vildgpiaci
versenyképességét és fenntartva az import exportét meghaladé ndvekedési litemét, valamint
korlatozva az exportszektoron kiviili gazdasag ndvekedési lehetdségeit™®®.

A legtobb tanulmany szerint (lasd példaul Mattar—Moreno-Brid—Peres, 2002) a
kereskedelmi liberalizaci6 csak néhany feldolgozdipari tevékenységben hozta magaval a
termelékenységnovekedést, azokban is sok esetben a helyi beszallitok ellehetetlenitésével,
akik a nyitast kovetden nem voltak képesek megkiizdeni a versenyképesebb kiilfoldi
cégekkel.

A kiilkereskedelmi szintéren a gazdasagpolitikai nem volt képes megkiizdeni az 1990-es
évek masodik felének kihivasaival. Az Egyesiilt Allamoktél valo egyoldali fliggdség
novekedett, a szamtalan 1) szabadkereskedelmi egyezmény altal teremtett spagetti-
regionalizmus®® sem volt képes a relacids szerkezet diverzifikacidjahoz szamottevé
mértékben hozzdjarulni. A diverzifikacio ellen hatottak a modern vilaggazdasagi
aramldsokban stilizalt tényként megfigyelhetd gravitacidés hatdsok is, amelyek miatt a
félperiféria orszagai foként a kozeli centrumokhoz val6 erételjes kotddés kialakitasaval tudtak
csak bekapcsolodni a transznacionalizacios folyamatokba®”.

Az ézsiai pénziigyi valsag kovetkeztében leértékel6dd arfolyamok, Kina WTO-tagsaga, és
mesterségesen alulértékelt arfolyama, a textilipari kereskedelemnek a GATT Uruguay-
forduldjan elhatarozott és a Multirost Egyezmény 2004-es felszamolédsaval csucspontjat elérd
liberalizacidja, valamint a szektorban az Egyesiilt Allamok piacén a kozép-amerikai orszagok
szamara biztositott preferencidk mind-mind alddstdk Mexikd exportjanak versenyképességét.
A pezo6 leértékelddése segithetné a versenyképesség novekedését, azonban a gazdasagpolitikat
mindenképpen arra kényszeritené, hogy az arfolyamndl szofisztikaltabb eszkdzoket
alkalmazzon az inflaci6 alacsonyan tartasara.

A 2001-2003. kozotti visszaesés egyértelmiivé tette, hogy az orszdg nem halogathatja
tovabb a masodik generdcidos reformok bevezetését, a gazdasdg versenyképességének

novelését, hiszen a GATT/WTO multilateralis rendszere és a NAFTA-egyezmény altal el6allo

%8 Bévebben ldsd Erdey (2006b).

2% A taldlé elnevezés Bhagwati (1995) nevéhez kotddik és arra utal, hogy ha egy orszag a kiilkereskedelmi liberalizdciot
regiondlis egyezmények sordnak megkotésével hajtia végre, a szamtalan alkalmazando vamrata, és szarmazasi szabadly a
tanyérra kiszedett spagetti szalainak elhelyezkedéséhez hasonlo kusza, egymast keresztezo rendszert hoz létre. A
végeredmény természetesen egy olyan, a preferenciak altal meghatarozott vilag lesz, amelyben emelkednek a tranzakcios
koltségek és egyszeriibbé valik a protekcionizmus (lasd még Bhagwati—Greenaway—Panagariya, 1998 tanulmdnyat is).
Mexiko esetében a spagetti-hatdst valamelyest csokkenti, hogy regionalis integracios egyezményeinek megkotése sordan végig
szem eldtt tartotta a sziiletendé megallapodasoknak a NAFTA-val valo konzisztenciajat (Ibarra-Yunez, 2003).

27 Lasd az UNCTAD World Investment Report cimii éves kiadvanydanak 1992 utin megjelent szémait.
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keretek nem tesznek lehetévé egy, a nemzetkozi tapasztalatok szerint a legtobb esetben
amugy is minimum kiszamithatatlan, de leginkabb vélhetéen az orszag finanszirozhatosagat
¢s novekedési lehetdségeit katasztrofalisan érintd protekcionista fordulatot.

Nemzetkozi versenyképességét Mexiko a tovabbiakban nem alapozhatja alacsony béreire,
arra viszont még csak csekély alkalmassagot mutatott, hogy tudésintenziv, magas hozzaadott
érteki termékekkel 1épjen ki a vilagpiacra.

Kutatdsaim elssorban interpretativ jelleglick voltak, nem volt célom, hogy normativ
jellegi allasfoglalasokat tegyek — az meg is haladna e dolgozat kereteit —, azonban a
konkluziok soran nem keriilheté meg, hogy a tovabblépés lehetéségének néhany utjara is
ramutassak. Erdemes roviden tehat utalni arra, hogy mit értiink masodik generacios reformok
alatt’’’ altalaban és milyen kihivasokkal kell az elemzéseim kozéppontjaul valasztott
orszagnak szembesiilnie.

Az elsd generaciés reformok — jelentds atfedésben a washingtoni konszenzusban
megfogalmazottakkal — a szokasos jol ismert Iépéseket jelentik: a makrodkonomiai
stabilizaciot, a vamok és a koltségvetés kiadasainak csokkentését, a privatizacidt és a
deregulaciot, jorészt azokat a lépéseket, amelyeket Mexikoban az 1980-as évek masodik
felében és az 1990-es években végrehajtottak. A maésodik generaciés reformok®”” egy
vegyesebb, nem vildgosan koriilhatarolt halmazt jelentenek, melynek legfébb elemei az allam,
a kozszolgalat és a kozszolgaltatasok reformja, a humantéke magasabb szintjének
megteremtéséért ¢és fenntartasaért felelds intézményrendszer (képzés, egészségiigy)
atalakitasa, a gazdasagi kornyezet (munkaerOpiac, versenypolitika, szabalyozas,
tulajdonjogok) megreformalasa, a WTO egyezményeihez vald csatlakozéds, a jegybanki
fliggetlenség biztositdsa, megfeleld szocidlis hald létrehozasa, célzott szegénységcsokkentd
programok. Mig az elsd generdcios reformokat igazabdl az alkalmazand6 eszkdzrendszerrel
¢s a sziikséges inputokkal kapcsolatos elhatarozasok alkotjak (pl. alacsonyabb inflécio,
pénzkinalat-novekedés, koltségvetési deficit), addig a masodik generacids reformok esetében
legtobbszor az elérni kivant célt nyilatkoztatjak ki (példaul a kozszolgalat atalakitasa, az
addbeszedés hatékonysdganak javitasa), sokszor anélkiil, hogy pontosan tisztaban lennének a
megvalositashoz sziikséges intézkedések rendszerével. Mig az elsd generédcios reformokra
altalaban valamilyen valsdghelyzetben keriil sor, addig a masodik generacidsokra kevésbé
kiélezett helyzetben, sokkal hosszasabb politikai egyeztetési folyamatokat, er6s demokratikus
intézményrendszert igényelve (Navia—Velasco, 2003, UNCTAD, 2006b ).

714 kelet-kizép-eurdpai orszdgok kihivdsainak atfogé elemzéséért lasd Csaba Ldszlé (2006) kézelmilthan megjelent
konyvét.
272 47 elnevezés Naim (1994) nevéhez kéthetd.
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Az intézményi kereteket tekintve az eldérelépés kényszere harom nagyobb teriileten — a
makrodkondmiai és pénziigyi stabilitas, a piacok mikddésének és az iizleti kornyezet és az
infrastruktura minségének javitasa terén — jelez siirgeté feladatokat®””.

Az els0 terlileten elkeriilhetetlen kényszer a bankszektor atalakitdsa annak érdekében, hogy
a kiilkereskedelembdl kimarado javakat (nontradables) eléallité szektorok is finanszirozashoz
jussanak, hiszen lathattuk, hogy a kiilfoldi miikédétdke dontdéen csak az exportszektor
szamara jelent megnyugtatd finanszirozasi €és modernizacids lehetdséget. Az elmult évek
visszaesése nyilvanvalova tette, hogy a hosszu tavli ndvekedés nem alapozhatd pusztin az
exportszektor teljesitményére. Az agglomeracidos hatasokbol, a vertikalis integraciobol
szarmaz6d elonyok csak a hazai gazdasagnak a nemzetkozi termelési struktarakhoz valo
erdsebb kapcsolodéasa révén aknazhatok ki.

A pénziigyi szektorban az elmult évek bankprivatizacios hullama, melynek sordn a mexikoi
bankrendszer kilencven szazaléka kiilfoldi tulajdonba keriilt, feltétlen eldrelépést jelentett,
azonban ennek hatasai vélhetden csak tobb év elteltével teljesednek ki.

A versenyképesség noveléséhez allamhaztartasi reformra is sziikség van. A bevételi oldalon
kulcselem az olajiparbol szarmazd jovedelmektdl valo fiiggdség csokkentése, az adodalap
kiszélesitése. Az elmult évek nyersanyag- és olajar-emelkedése e teriileten kedvezd fordulatot
hozott. Az elényok azonban csak akkor ragadhatok meg, ha az igy keletkezett
tobbletbevételeket — ellentétben a multban kovetett elhibdzott stratégiaval — a szektor, vagy az
infrastruktura tovabbfejlesztésére hasznaljak fel (Blecker, 2006).

A piacok miikddésének javitasa, a rugalmassag, a hatékonyag novelése is kulcskérdés. A
cél elérésének érdekében sziikség van az igen merev munkaerdpiaci szabalyozas oldasara, a
munkaadokat terheld jarulékok csokkentésére, a munkaszerzddésekkel kapcsolatos szabalyok
ujrafogalmazasara. Csak jelentds deregulacidval érhetd el a gazdasagi ciklusokhoz torténd
gyorsabb alkalmazkodas és az informalis foglalkoztatds jelentds stlyanak csokkentése. A
hatékonysag ndvekedése egyes dgazatokban — olajipar, &ram- és egyéb kdzmii-szolgaltatasok
— elsGsorban az 4allami monopoliumok®™ stlyanak, mas iparidgakban — példaul tortilla-,
kukoricaliszt-, sor-, cementgyartas — pedig a piaci koncentracié csokkentésével képzelheto el.

Mexiko kiilgazdasagi politikdjdnak potencialis iranyait tekintve mar szoltam arrdl, hogy
egy esetleges protekcionista fordulat a multilateralis és regiondlis integracios keretrendszer
miatt nem lehetséges és a novekedési kilatasokat tekintve nem is kivanatos. Ugy tiinik, a
legkedvezobb lehetdség a relacios szerkezet diverzifikaltsaganak ndvelése, amely azonban

csak a tékebearamlas strukturdjanak 4talakitasaval és a hazai beszallitoi kapcsolatok

273 4 legfontosabb teriiletek roévid szambavétele sordn a témdban megjelent Gkonometriai tanulmdnyok mellett a nemzetkizi
szervezetek — az OECD (2000c), (2002d), (2003b), (2005) és a Nemzetkézi Valutaalap (2005), (2006) orszagjelentéseire,
valamint a Vilagbank (2006) tanulmdnydara is tamaszkodtam. A részletes elemzés, ahogyan mar jeleztem tulmutatna
kereskedelemelméleti dolgozatom keretein., azonban szandékaim szerint, tovabbi kutatdisaim egyik f6 iranyvonaldt képezi.

27 PEMEX, CFE (Comision Federal de Electricidad), Luz y Fuerza stb.
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Osztonzésével képzelhetd el. A hazai gazdasaghoz valé erdteljesebb kapcsolodas csokkentené
annak a veszélyét is, hogy a befektetok kedvezotlen gazdasagi események hatdsara
beruhdzasaikat kiilfoldre telepitik.

Lehetséges, am megvalosithatosagat tekintve kétséges stratégiat jelenthet a NAFTA-
integracid olyan iranyu elmélyitése is, amelyben a fejlett partnerek jelentds transzferekkel
segitik eld Mexiko felzarkozasat. Elképzelhetd a tavolabbi jovében a mélyebb integracio egy
vamunié megvalositasdval is, amely felszdmolnd a szadrmazasi szabalyok tranzakcids
koltségeket emeld rendszerét, azonban ellentétesen hathatna Mexikoé diverzifikacios céljaival.
A péanamerikai regionalis integracids folyamatok kiszélesedése novelheti a régio gazdasagi
stabilitisat, azonban aldashatja az orszagnak az Egyesiilt Allamok piacan élvezett
preferencidit.

Az iizleti kornyezet feltételrendszerének, mindségének javitdsa is silirgetd feladat. A
miikodotokevonzo-képesség novelése ¢és a nemzetkozi termelési rendszer magasabb
hozzaadott értékii szférajaba vald intenzivebb bekapcsolédas érdekében az orszag nem
keriilheti meg az igazsagszolgaltatasi reformot, amelynek célja leginkdbb a szerzddések
kikényszerithetdségének novelése, a perek atfutdsi idejének gyorsitdsa, a hatékony
csOdszabalyozas kialakitasa, a cégekkel kapcsolatos adminisztracié csokkentése. Mindezek
hianyaban nem csak alacsonyabb tdkeimportra, hanem az egyébként bedramlo tdke nem

A koltségvetés kiadasi oldalan a legfontosabbnak az oktatdsra, a kutatas-fejlesztésre, az
innovaciodra és az infrastrukturara forditott kiadasok novelése tiinik. Mexiko csak akkor valhat
magas hozzaadott értékli arucikkek hatékony termeldjévé, ha az ezeken a teriileteken elkoltott
Osszegek emelkednek. Tobbek kozott Gruben (2000), Cypher (2001), Quintin (2002),
Lederman—Maloney—Serven (2003) és az OECD (2005) kutatésai is arra utalnak, hogy e téren
Mexikd jelentds elmaradasban van a fejlett orszagokhoz képest és még mas — latin-amerikai —
orszagokhoz hasonlitva is gyenge teljesitményt nyujt. Az infrastrukturat tekintve a
legnagyobb hatrany a régio és a fejlett orszagok viszonyaban a kozlekedésben (utak, kikotok

276 A humantéke-

mindsége), illetve az aram- ¢&s vizszolgaltatds terén tapasztalhato
akkumulacié alacsony ¢és egyenldtlen szintje pedig  hozzdjarul a jovedelemeloszlas
sz€lsOségeihez és a szegénység konzervalodasdhoz is (lasd példaul Birdsall-Londorio—
O’Connel, 1998).

Mexiké az oktatasba és az infrastruktiraba vald nagyobb befektetéssel lehet képes olyan
tudasintenziv dgazatokat megteremteni, magahoz vonzani, amelyek jelentésebb tulcsordulasi

(spillover) hatassal jarhatnak gazdasaga szédmadara, csokkentve NAFTA-partnereihez

73 E teriiletek fontossagat Bergoeing—Kehoe—Kehoe—Soto (2001) és Tornell-Westermann—Martinez (2003), (2004) kutatdsai
is alatamasztjak.
278 Lasd példaul a World Economic Forum jelentéseit.
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viszonyitott fejlédési szakadékat. A kedvezbtlen strukturdlis és ciklikus helyzet egyszerre
torténd jelentkezése lehetdséget is jelent az orszag szamara: megteremtheti a gazdasag

szerepldinek konszenzusat a konkrét reformokkal kapcsolatosan.
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8. Konkluzidk, a doktori kutatas tanulsagai és tézisei

A transznacionalizal6das masodik vilaghdbort utan indulé modern korszaka alaposan
atformalta a vilaggazdasagi aramlasok szerkezetét, ) formdk, az &4gazaton beliili, a
multinacionalis vallalatok tevékenységéhez kothetd vallalaton beliilli és a nemzetkdzi
termelésmegosztashoz kapcsolddd terméken beliili kereskedelem valt a fejlett orszagok
kozotti arucsere fontos strukturdlis jellemzdjévé és részaranyuk az elmult két évtizedben az
Eszak és Dél kozotti kereskedelemben is jelentdsen ndtt. Kutatasaim kozéppontjaban ezek, a
legutobbi proglobalis vildggazdasagi korszakhoz valo erés kotddésiik miatt altalam modern
vilaggazdasagi aramlasoknak nevezett tipusok €s az altaluk alkotott sszefliggésrendszer allt.

A disszertacio elkészitésekor az torekvés vezérelt, hogy a lehetdségekhez mérten minél
teljesebben  feltarjam a modern vilaggazdasdgi aramlasok  kereskedelemelméleti
magyarazatait, 6sszevessem azokat a teriiletre vonatkoz6 empirikus munkakkal, és az elmélet
¢s az empiria rendszerbe foglaldsdval és szintézisével olyan kvalitativ modellt allitsak fel,
amely alapjan tesztelhetd hipotézisekhez juthatunk a nemzetkozi kereskedelmi kapcsolatokra.

A kutatasi kérdés megvalaszoldsa soran, mindezeknek megfeleléen, egyrészrél azt
vizsgaltam, hogy az egyes teriiletekre irdnyuld — a nemzetk6zi kozgazdasagtan targykoréhez,
ezen beliil is a kereskedelemelmélethez kotédd és rendkiviil szertedgazd — elméleti és
empirikus kutatdsok alapjan megalkothaté-e egyenként a harom 4ramléstipus esetében egy
olyan egységes — mindeddig hianyzd, vagy csak alapjaiban létez6 — rendszertan, melynek
segitségével tesztelhetd hipotézisek allithatok fel a fejlett orszagok kozotti, az Eszak—Dél,
illetve a fejlodé—fejlodod irdnyu kereskedelmi kapcsolatokra. Masrészrdl az foglalkoztatott,
hogy létrehozhato-e egy olyan, prognozisok feldllitasara is alkalmas kvalitativ modell, amely
e modern aramlasokat egységesen kezeli. Harmadsorban pedig e kvalitativ modellt empirikus
adatokon keresztlil is meg kivantam vizsgalni, mely elemzéshez célorszagként Mexikot
vélasztottam, azzal a nem titkolt céllal, hogy altalanosabb, az Eszak és Dél kozotti integraciot
érinté kovetkeztetésekhez 1s eljuthassak.

Az iparagon beliili kereskedelemre el6szor az 1960-as években kezdett jelentdsebb
figyelem iranyulni. Az Eurdpai Gazdasagi Kozosség kialakitdsa soran az volt az altalanos
varakozas, hogy a tagok kozotti kereskedelem liberalizacidja erdteljes interindusztrialis
specializaciét hoz létre az orszagok gazdasagszerkezetében, elOrevetitve azt, hogy a
legfejlettebb orszagok a magas hozzdadott értéket képzd agazatokra szakosodnak, mig a
kevésbé fejlettek az elébbiek altal meg- vagy elhagyott szektorokban taldljak meg a helytiket.
A tapasztalatok szerint a vdmunio 1étrehozasa dontden nem agazatok kozotti, hanem agazaton

beliili szakosodassal jart egylitt, jelentésen 0Osztondzve a hasonld termékek kétiranya
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forgalmat. Az alkalmazkodasi koltségek ebben az esetben joval alacsonyabbak. A Leontief-
paradoxon mellett ez a felismerés adta a legnagyobb 16kést a nemzetkdzi kdzgazdasagtan
elméleti és empirikus kutatasainak, elinditva az uj kereskedelmi elméletek gytijtonéven ismert
paradigmat. Az elsO teoretikus munkak a horizontélis, majd nem sokkal késobb a vertikalis
agazaton beliili kereskedelem magyarazatara allitottak fel modelleket, amelyek mara igen
nagy szdmban léteznek, rendkiviil valtozatos, a piaci szerkezettel, skdlahozadékkal, fogyasztoi

preferencidkkal kapcsolatos eldfeltevésekre épitve.

crer

atdolgozasaval és kibovitésével megalkottam az iparagon beliili kereskedelem elméleteinek a
termékmegkiilonboztetésen és piaci szerkezeteken alapulo, egyértelmii, a legujabb
eredményeket is magaba foglalo rendszertanat (2. abra). A teriiletre vonatkozo legfontosabb
empirikus vizsgalatok eredményeit szintetizalva ramutattam, hogy a horizontdlisan
differencialt termékek ipardagon beliili kereskedelmének magyardazataban a névekvo
skalahozadékra és a monopolisztikus versenyre épito elméletek predikcioira tamaszkodhatunk
a leginkabb, mig a vertikalisan megkiilonbozetett aruké (VIIT) esetén a komparativ elonyokon
alapulo, neo-ricardoi és neo-Heckscher—Ohlin-félékere. A VIIT esetében az empirikus

kutatasok a nemkompetitiv piacot feltételez6 modelleknek is nyujtanak némi tamogatdast.

Mindkét tipust Osztonzi a kereskedd orszdgok gazdasagi fejlettsége, piacaik nagysaga,
foldrajzi kozelsége, a kereskedelempolitikai akaddlyok csokkenése, illetve a mitkdddtoke-
befektetések novekedése. Mig a horizontalis tipust elsésorban az orszdgok — keresleti és
kinalati oldalanak — hasonlosaga, a vertikalist a partnerek — relativ tényezdellatottsagbeli €s
termelékenységi — kiilonbségei motivaljak. Utdbbi esetben fontos, hogy a partnerek
jovedelemeloszlasdban megfeleld szintli atfedés legyen €s hogy a kiilonbségek ne legyenek
szakadékszerlien nagyok, ugyanis e feltételek meglétének hidnydban a bilateralis
kereskedelemben az agazatok k6zotti aramlasokat motivalod tényezok keriilnek talstlyba.

Az elméleti modellek és a rendelkezésre all6 empirikus tapasztalatok alapjan ugy
feltételezhetjiik ¢s tapasztalhatjuk, hogy a fejlett orszdgok kozotti kereskedelemben a
vertikalis és kisebb mértékben — féként Eszak legfejlettebb orszagai kozott — a horizontalis
agazaton beliili kereskedelem, a fejlett—fejlodoé viszonyban az interindusztrialis kereskedelem
dominal, de az Eszak-Dél relacidban ndvekszik az agazaton beliili kereskedelem, foként a
vertikalis forma részesedése. A Dél-D¢l relaciot az dgazatok kozotti kereskedelem hatérozza
meg a leginkabb.

Az elméletekkel és a gyakorlattal parhuzamosan az intraindusztridlis kereskedelem

mérésének modszertana is folyamatosan fejlodott, a statisztikai, kozgazdasagtani ¢s
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moddszertani  ellentmondasok  kikiiszobolésében  jelentds — eldrelépések  torténtek.
Dolgozatomban értékeltem €s rendszereztem a legfontosabb metodikai kihivasokat, tekintetbe
véve a legujabb kutatdsokat is. Mindezek alapjan o6t elméleti és statisztikai probléma
fontossagat emeltem ki — az Gigynevezett aggregacios vagy szektorialis, a kiegyensulyozatlan
kereskedelembdl szarmazo ¢és a fOldrajzi torzitdsét, a horizontalis ¢és vertikalis IIT
elkiilonitését, valamint a marginalis mutatokét — bemutatva és értékelve a megoldasukra
sziiletett legfontosabb javaslatokat. Sajat, Mexikoé 4agazaton beliili kereskedelmével
kapcsolatos vizsgalataim modszertani alapjait is tulajdonképpen ebbdl a szintézisbdl nyertem.
A teriilet 1) empirikus torekvései jol egybecsengenek masok €s sajat elméleti kutatdsaim
legfontosabb eredményeivel, amelyek a nemzetk6zi gazdasagi tranzakcidkat a maguk
komplex modjan kivanjdk megragadni, egyiittesen kezelve a kordbban viszonylagos
elszigeteltségben magyarazott orszagok kozotti aru- és szolgaltataskereskedelmet, illetve
miikodotoke-aramlast. A teriileten tovabbra is akadalyt jelent az egységes és megfeleld
részletezettségl statisztikak hianya.

Az ipardgon beliili kereskedelemmel kapcsolatos elméleti és gyakorlati kutatasok
motivatora a kezdetektdl fogva az a felvetés és egyben megfigyelés volt, mely szerint az
ha a 1étrejovo specializacid inkabb agazaton beliili, mint dgazatok kozotti. Az dgazaton beliili
kereskedelem ¢s az alkalmazkodasi koltségek kozotti kapcesolat, intuitiv elegancidja és
egyszerlisége ellenére, sem elméletileg, sem empirikusan nem tisztazott még teljes kortien. A
megfeleld elméleti modellek megalkotdsahoz ¢és a mérési €s Okonometriai problémak
elharitasdhoz tovabbi kutatdsokra van sziikség. Az eddigi eredmények alapjan — amelyek
megerdsitéséhez kozvetett modon sajat, Mexikoval kapcsolatos vizsgalataim is hozzdjarultak
—mégis okunk van feltételezni az sszefliggés meglétét. Kevesebb kétségiink lehet mara azzal
a regiondlis integraciokra gyakorolt kedvezd hatassal kapcsolatban, mely szerint az iparagon
beliili kereskedelem, fOként annak horizontdlis formaja, eldsegiti a partnerek
konjunktiraciklusainak dsszehangolddasat.

Az agazaton beliili kereskedelem sulyanak, tipusainak és dinamikdjanak mérése lehetové

teszi, hogy segitségiikkel 0j, a tradicionalistol eltérd aspektusbol elemezziik egy orszag

crer

crer

dinamikajat, de — a marginalis mutatokat is vizsgalva — a kindlati oldalon torténd
atrendezddésrdl is plasztikus képet kapunk.

A vallalaton beliilli kereskedelem, definicidé szerint, a multinacionalis vallalatok
tevékenységének eredménye. Napjainkra a vildgkereskedelem egyharmada ki sem 1ép az

anyavallalat ¢és lednyvallalatainak aramldsi rendszerébdl, a transznaciondlis vallalatok,
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fiiggetlen partnereikkel vald kapcsolatuk révén, annak tovabbi egyharmadaban érintettek.
Disszertaciomban dunningi alapokon rendszerbe foglaltam a mikddoétoke-aramlas
legfontosabb, igen szertedgazd telephelyvalasztasi és internalizacids kereskedelemelméleti
magyarazatait €és a veliik kapcsolatos empirikus munkékat. A teriileten napjainkban is jelentds

kutatasok zajlanak.

2. teézis: Mig a horizontalis mitkodotoke elsésorban a keresleti, addig a vertikalis a kinalati
oldalon tapasztalhato kolcsonos fiiggoségek megitéléséhez nyujt jo eszkozt. A horizontdlis
dramlasoknak kedvez, ha a fogado orszag nagy és magas jovedelmii piaccal, képzett
munkaerovel rendelkezik és a kereskedelem kéltségei magasak, a vertikdlisaknak pedig ha a
fogado orszag relativ tényezdellatottsaga kiilonbozik az anyaorszagétol, ha alacsony bérti,
kozepesen képzett munkaerdvel rendelkezik és ha a kereskedelem koltségei alacsonyak. Az
egyre terjedo és novekvo fontossagu komplex integracios stratégiak osztonzoi a koztes vagy
vegyes dllapotok — amikor sem a horizontdlis, sem a vertikalis miikodotoke-beruhdzast
tdmogato tényezok nem elegendok 6nmagukban a leanyvallalatok létrehozasahoz, illetve azok
a helyzetek, amikor egyszerre vannak jelen mindkét tipus dszténzo tényezoi.

Mindegyik formahoz sziikséges a fogado orszag megfelel6 szinvonalu intézményrendszere —
amelyen beliil kiemelkedé fontossiga van az oktatisnak és a jogrendszernek -,
infrastrukturaja és liberalis, a kiilfoldi beruhdazasokat osztonzo politikaja. Az integralt
megoldas fontossaga kiemelkedik azokban a differencialt termékeket eldallito, K+F- és
humaneroforras-intenziv agazatokban, ahol a nem targyiasult eszkoézoknek, a tuddasnak és a

goodwillnak szamottevé szerepe van.

A wvallalaton beliili kereskedelem — melynek nagysaga erdsen fligg a kereskedelmi
partnerek jovedelemszintjétdl, de a nemzetkozi termelésmegosztasi kapcsolatok mélyiilésével
gyorsan novekedett az Eszak—Dél viszonylatokban is (vertikalis miikod6téke) — az integralt
nemzetkdzi termeld ¢és szolgaltatd tevékenység logikus kovetkezménye. Erre az
aramlastipusra még csak korlatozottan allnak adatok a rendelkezésiinkre. A vertikalis
mikodotoke esetében ezekhez foként az arukereskedelmi, a horizontaliséban az
arukereskedelmi mellett a szolgaltataskereskedelmi adatszolgaltatas szélesebb kortivé
tételével juthatunk hozza a jovoben. Dolgozatom kdzéppontjaban — a terjedelmi korlatokbdl is
adoddan — az arukereskedelmi folyamatok alltak. A statisztikai bazis javitdsdnak érdekében
jelenleg is jelentds munka folyik a nagy nemzetk6zi szervezetekben, az ENSZ-ben, az OECD-
ben és a WTO-ban, ezzel is bizonyitva a teriilet kiemelt fontossagat.

A fejlett orszagok kozotti vallalaton beliili aramlasok jelentds részének esetében a

leanyvallalat az anyavallalat altal szallitott végtermékek fogadd vagy harmadik orszagbeli
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piacra viteléhez sziikséges marketing feladatokat (disztribucid, marketingkommunikécio) és
tovabbfeldolgozasi folyamatokat hajtja végre, a legfontosabb cél a helyi és a regionalis piacok
ellatdsa. A fejlett—fejlodd viszonylatban a vallalaton beliili kereskedelem a nemzetkozi
termelésmegosztas integralt formajanak eredménye, a lednyvallalatok termeldtevékenységiik
eredményét dontden nem sajat, lokalis piacukon értékesitik, hanem exportaljadk az
anyaorszagba, vagy harmadik orszagokba.

A nemzetkdzi termelésmegosztds — egy kordbban integralt termelési folyamat részekre
bontdsa és egyes elemeinek koltségszempontok (ndovekvo skalahozadék, eltérd relativ
tényezoarak) figyelembevételével torténd kitelepitése — a modern transznacionalizalédas
legfontosabb kifejezddési formaja. A fragmentacid ndvekedését az elmult husz évben
leginkdbb a nemzetk6zi kereskedelem legdinamikusabb agazataiban figyelhettiik meg, a Dél
orszagainak novekvd részardnyaval. A termelésmegosztasi kapcsolatok mélyiilése egyben a
partnerek kolcsonds fliggdségének ndvekedésével, konjunktiraciklusaik szinkronizacidjanak

fokozodasaval is egylitt jart.

3. tezis: A fragmentacio — amellett, hogy a fejlodé orszagok modern, multinacionalis
termelési halozatokhoz valo kapcsolodasanak a legfontosabb formdja — mint ahogy azt
Mexikoval kapcsolatos empirikus kutatasaim is megerdsitették, hozzajarulhat a dualis
gazdasagi szerkezet létrejottéhez vagy elmélyiiléséhez, amelynek eredményeként egy modern,
a hazai beszdllitasokra csak kis mértékben alapozo, a gazdasag egyéb részeinek csak
korldtozott novekedési impulzust ado exportszektor és egy tradiciondlis, kevésbé
versenykepes, hazai piacra termel6 dgazati halmaz létezik egymads mellett. A teriilet elméleti
kutatasainak — egyszektoros, tobbszektoros és a foaramtol eltéré modellek — és a kapcsolodo
empirikus vizsgalatoknak a szintézise arra utal, hogy a feltételezett kapcsolat a relativ bérek
és az offshore outsourcing kozott létezik, a technologiai valtozasok hatasa ezekre azonban

jelentosebb.

Ahogyan arra a kifejtés soran is tobbszor utaltam (/4. dbra) az agazaton beliili, a vallalaton
beliili és a nemzetkodzi termelésmegosztashoz kothetd terméken beliili dramldsok gyakran
Osszekapcsolodnak egymassal. A ma rendelkezésre allo statisztikai adatok segitségével az
Osszetett aramlasok azonban sok esetben nem vizsgalhatok, azok tendencidit, ahogyan azt
Mexiko esetében bemutattam, sokszor csak kozvetett moddszerekkel vagyunk képesek
elemezni.

a) A tiszta dgazaton beliili kereskedelem — amely elsdsorban a horizontéalisan és vertikalisan
differencialt végtermékek adgazaton beliili aramlésait jelenti — horizontalis formajat leginkabb

a vilag legfejlettebb orszagai (fejlett Eszak) kozotti kereskedelemben figyelhetjilk meg. A
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vertikalis IIT az Eszak—Eszak irany aramlasok dominans, és a fejlett—fejl6dd viszonylat
novekvo sulya Osszetevoje. A regionalis integracids kapcsolatok fontos 6sztonzéi ezeknek a
tipusoknak.

b) Tisztan vallalaton beliili kereskedelemre — amely nem kapcsolddik kozvetleniil a
multinaciondlis vallalatok tevékenységének eredményeként szamithatunk. A leanyvallalatok
legfontosabb feladata az anyavéllalat termékeinek a fogadd és a kornyezd orszdgokban
torténd értékesitése. Az eddigi kutatdsok arra utalnak, hogy mivel e tipusnak kedveznek a
magas jovedelmii helyi vagy regionalis piacok, jelentds sulya lehet az Eurdpai Unio (ezen
beliil exportugrodeszkaként Belgium, Hollandia, frorszag), Japan és az Egyesiilt Allamok
kereskedelmében.

c) Az 4agazaton ¢és vallalaton beliili kereskedelem kombinacidja a horizontalis
multinaciondlis vallalatok tevékenységének eredménye. Az anyavallalat és a vilag kiillonb6z6
pontjain elhelyezkedd leanyvallalatok — amelyek ugyanannak a végterméknek a helyi piac
igényeihez igazodd horizontalisan vagy vertikalisan differencialt valtozatait allitjdk el —
kihasznalva a termelésben jelenlévé novekvd volumenhozadékot — egymas orszagaba is
széllitanak termékeket: a horizontélis IIT esetében a fogyasztok valtozatossag iranti igényére,
a vertikdlis esetben pedig jovedelmi kiilonbségeire alapozva. Tipikus példaként emlithetjiik a
gyorsan mozg6 fogyasztisi javakat €s a haztartasi elektronikai termékeket, utobbiakat
végtermék-fazisukban. Erre a tipusu kereskedelemre, Osszhangban a horizontalis
multinacionalis vallalatok elméletével a fejlett orszagok kozotti dramlasokban szamithatunk
és talalhatunk példat, illetve ritkabban az Eszak—Dél kapcsolatokban, akkor, ha Dél jelentds,
vonzé hazai piaccal rendelkezik és ha a kereskedelmi és a fajlagos fuvarkoltségek alacsonyak.

d) A tiszta terméken beliili kereskedelem, illetve a terméken beliili és a vallalaton beliili
kereskedelem kombinécidja definicidszerlien a nemzetkdzi termelésmegosztas eredményei.
Az integralt megoldas fontossaga a piaci alapu tranzakciokkal szemben kiemelkedd azokban a
differencialt termékeket eléallitdé K+F- és humaneréforras-intenziv dgazatokban, ahol a nem
targyiasult eszkozoknek, a tudasnak és a goodwillnek szamottevd szerepe van. Az Eszak—
Eszak kapcsolatokban mindkét tipus f6 mozgatorugéi a ndvekvd skalahozadék, illetve a tavoli
helyi piacok importalt inputok helyi tovabbfeldolgozasanak segitségével torténd ellatasa (1asd
az Egyesiilt Allamok és Japan, vagy az USA ¢és Irorszag vallalaton beliili kereskedelmét). A
fejlett—fejlodo relaciokban a relativ termelékenységi, tényezoellatottsagi kiillonbségek jelentik
a legfontosabb 0sztonzdét. A regionalis integracios egyezmények kedvezd hatdssal vannak
ezekre a kapcsolattipusokra. A fejlédé orszagok jogrendszerével, a szerzddések

kikényszerithetdségével kapcsolatos problémak — ha nem olyan mélyek, hogy teljesen
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megakadalyozzak a termelésmegosztasi kialakulasat — és a hold-up lehetdsége az integralt
megoldas eldtérbe helyezését 6sztonzik.

A piaci alapt tranzakciok megfeleld jogbiztonsag esetén, vagy a tradicionalis és alacsony
vagy kozepes technoldgiai szinvonalu termékek munkaintenziv szakaszainak (példaul jaték-,
ruhdzati és textilipar, kevésbé szofisztikalt elektronikai termékeke Gsszeszerelése) kihelyezése
soran keriilnek el6térbe (1asd példaul Kina, a Dominikai K6ztarsasdg, El Salvador, Tunézia, a
Fiilop-szigetek vagy Banglades kereskedelmét).

e) Az éagazaton beliili és a terméken beliili kereskedelem, illetve az agazaton beliili, a
vallalaton beliili és a terméken beliili kereskedelem egyiittese két esetben jelenhet meg az
adatokban. Egyrészt a fejlett orszagok kozott, a kozbiilsé termékek aramldsainak esetében
mertlilhet fel. A partnerek a tovabbfeldolgozott vagy a végtermékek eldallitasdhoz sziikséges
specifikacié (HIIT) vagy mindség (VIIT) alapjan kiillonbozd kozbiilsétermék-valtozatokat
exportaljak és importaljak is, mindkét oldalon kihasznalva a novekvdé volumenhozadékbol
szarmazo6 koltségelonyoket. E teriilet mind az elméleti modelleket — csak csekély szadmban
léteznek —, mind az empirikus vizsgalatokat tekintve igen mostohan kezelt szegmense a
nemzetkozi kereskedelemnek, rdadasul az is valoszinii, hogy ezek az dramldsok inkabb az a)
vagy d) tipusba sorolhatok.

A masik lehet6ség mar sokkal plauzibilisebb, azonban ebben az esetben csak latszélag van
sz 4gazaton beliili kereskedelemrdl. Az ipardgi osztialyozds nem megfeleléen mély
dezaggregacids szintjét valasztva az azonos termelési lancban importalt kozbiilsé és exportalt
tovabbfeldolgozott vagy végtermékek ugyanahhoz az agazathoz tartoznak — ez pedig nem
mas, mint aggregacios torzitds. A nemzetkdzi termelésmegosztasba intenziven bekapcsolodd
orszagok esetében mért dgazaton beliili kereskedelem egy része tehat még viszonylag mély
agazati bontdsban sem tényleges intraindusztridlis kereskedelem, csak a fragmentdciobol
adodo aggregacids torzitas.

Mexikoval kapcsolatos empirikus vizsgalataim hipotéziseinek felallitisahoz az el6bbi
kvalitativ szintézis alkalmaztam. Az orszag az 1980-as években — a megel6z0 csaknem négy
évtized befelé fordulo, importhelyettesitd iparositasa utdn — jelentds strukturalis reformokat,
tobbek kozt drasztikus kiilgazdasagi liberalizaciot hajtott végre. Az elsd orszagok egyike volt,
amely — hosszi évtizedek kiilkereskedelmi elzark6zésa utdn, formélisan is egy olyan
regiondlis integracio — a NAFTA — tagjava valt, amely a vilag legfejlettebb orszagai (az
Egyesiilt Allamok és Kanada) és a fejlédd vilag képviseldje kozotti kereskedelmi és
tokearamlasok liberalizacigjat tiizte ki f6 céljaul. Nem elhanyagolhaté az elemzés
szempontjabol az sem, hogy a NAFTA 1994-es létrehozéasat kovetd tobb mint tiz év
tapasztalatai mar elegenddnek tlinnek relevans kovetkeztetések levondsara. Hipotéziseim az

eddigiek alapjan az alabbiak voltak:
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1. A liberalizacio elmélyitette az 1960-as évek kozepe ota az Egyesiilt Allamokkal mar
formalisan is 1étez6 nemzetkozi termelésmegosztasi kapcsolatokat. A kozbiilso termékek és a
terméken beliili kereskedelem sulya novekedett a bilateralis kereskedelemben.

2. A liberalizdcio ¢és a deregulacid jelentésen hozzajarult a mikodotoke-bearamlas
novekedéséhez, foként az Eszak-Amerikai Szabadkereskedelmi Egyezmény életbe 1épésével
kiszamithatobba valt befektetéi kornyezetben. A horizontalis miikod6tdke sulya a
kereskedelmi akadalyok felszamolasaval parhuzamosan csokkent, a vertikalis¢ ¢és az
exportugrodeszkaé az elmélyiilé fragmentaciénak tulajdonithatéoan novekedett. Az Egyesiilt
Allamokkal folytatott kereskedelemben a vallalaton beliili aramlasok magas aranya jellemzd.

3. A strukturdlis reformok ¢s a kiilgazdasagi liberalizacié hatasara az agazaton beliili
kereskedelem sulya novekedett Mexikd kereskedelmében, kiilondsen a NAFTA-iddszakban,
egyuttal azt is jelezve, hogy az integracido alacsonytdl kozepesig terjedd alkalmazkodasi
koltségekkel zajlott. A legfontosabb kiilkereskedelmi relacidkat egyenként is megvizsgalva,
az 4dgazaton beliili kereskedelem szamottevo stlyara az integracios partnerekkel — az Egyesiilt
Allamokkal és Kanadaval — folytatott kereskedelemben szamitottam.

4. A fragmentacioval ¢és az exportugrodeszka miikodotokével Osszhangban magas a
foldrajzi torzitas sulya az 4dgazaton beliili kereskedelemben. Az intenziv termelésmegosztasi
kapcsolatoknak és az ezekhez kapcsolodd vertikalis miikodétokének tulajdonithatoan az
iparagi osztalyozas jelentésebb mélységeiben is szdmottevd aggregaciods torzitdst mérhetiink.
Az agazaton beliili kereskedelemben a vertikalis &ramlasok dominalnak.

5. Az iparagon belilli kereskedelem marginalis mutatoi visszatiikrézik a legnagyobb
szerkezetei alkalmazkodassal jar6 sokkokat, az 1995-6s pezo-valsagot és a 2001-2003-as
ciklikus és strukturalis okokra visszavezethetd visszaesést a kereskedelmi forgalomban. A
NAFTA-nak, a fragmentacidval is Osszefon6do tékekapcsolatoknak és az 4gazaton beliili
kereskedelemnek koszonhetden Mexikd és az Egyesiilt Allamok iizleti ciklusai
Osszehangoltabba valtak. Jelentds mértékben novekedetett a mexikoi gazdasag fliggdsége az
¢szaki partner konjunkturalis helyzetétol.

Az 1940-es évek ruralis, dontéen nyerstermék-exportdr Mexikoja mara a vilag egyik
legnagyobb gazdasdga, amely jelentds, 2,1-2,2 szdzalékos ardnnyal rendelkezik a
vilagkereskedelembdl. Az atmenet nem nevezhetd sem simanak, sem befejezettnek, rdadasul
tobb jelentds sokk — 1982-ben, 1994-1995-ben és 2001-2003-ban — megszakitotta azt.

Az 1950-es évek kozepétdl az 1980-as évek elejének mély gazdasagi valsagaig Mexikd
kereskedelempolitikajat erdteljes protekcionizmus jellemezte, ami korlatozta az import és az

crer

export novekedését. A valsag Mexikot fejlesztési stratégidjanak atgondolasara ¢és

crer

fajdalmas, de sziikséges folyamat, amelynek célja az eléz6 10-12 évben kialakult
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makrodkonémiai egyensulytalansagok leépitése, masrészt az 4allam 4ltal iranyitott,
importhelyettesitésre alapoz6 fejlesztési politikatdl, mikrookondémiai reformok soraval,
kiilgazdasagi liberalizacioval, a piaci er6k szabadabb érvényesiilésével a gazdasagi szerkezet
racionalizalasa felé valo elmozdulas volt.

Az 1985 ¢és 1988 kozotti radikalis egyoldala, autondm, illetve az 1986. augusztusi GATT-
csatlakozashoz kotddé multilateralis liberalizaciot kovetden az évtized végétdl — jelentds
fordulatként — egyre erésebben megjelent, majd a kovetkezd korszakokra meghatarozova valt
a regionalis integracioés egyezmények segitségével torténd nyitds, amelynek csucspontja a
NAFTA 1994-es ¢letbe 1épése volt. A logika azonban ezt kovetden sem valtozott:
kereskedelempolitikdjat tekintve a liberalizacid lehetdségét Mexikdé tovabbra is a
preferencialis és szabadkereskedelmi egyezményekben latta.

A nyitas igen sikeresnek tekinthetd, Mexiké vildggazdasagi integracidja jelentdsen
novekedett, mara a vilagkereskedelem tizendt legfontosabb szerepldje kozott talaljuk,
versenyképességének javitasat — csak részlegesen sikeriilt megvalositania.

Kutatasaim elsé hipotézisemet megerdsitették. Mexiko kiilkereskedelmi liberalizacioja
elmélyitette az 1960-as évektol az Egyesiilt Allamokkal mar formalisan is 1étezé nemzetkozi
termelésmegosztasi kapcsolatokat (maquiladora ipar). A kozbiilsd termékek és a terméken
beliili kereskedelem sulya jelentésen novekedett a bilateralis kereskedelemben.

Az 1980-as évek kezdetétol csaknem huisz éven keresztiil a maquiladora ipar volt a mexikoi
gazdasag egyetlen olyan szegmense, amely tartds, magas novekedést élvezett — ezt tobb,
egymassal szinergikus kapcsolatban 1év0 tényezdvel magyardzhatjuk: a gazdasag egyéb
részeihez képest szamottevd mértékben dereguldlt jogi kornyezettel, a két orszag
bérszinvonala kozotti jelentds kiilonbséggel, az Egyesiilt Allamok termelési és fogyasztasi
kozpontjaihoz valé foldrajzi kozelséggel, a NAFTA-val, amely ndvelte a mexikoi
gazdasagpolitikaval kapcsolatos bizalmat és az északi szomszéd gazdasdganak 1990-es
évekbeli tartds és magas novekedési ilitemével. Az onmagaban az alacsony bérekre alapozé
stratégia fenntarthatésaga azonban az 1990-es ¢évek masodik felétdl folyamatosan
megkérddjelez6dott, az orszdg 1998-t61 — de 2001-t61 még latvanyosabban —
versenyképességi problémakkal kiizd, ami abban is megnyilvanul, hogy részesedése
legnagyobb versenytarsaihoz viszonyitva visszaszorult legfdbb piacan, az Egyesiilt
Allamokban. A maquiladora szektor hozzaadott értéke a teljes termeléshez képest csokkent és
kapcsolodasa a gazdasadg tobbi részéhez nem ndvekedett, a hazai beszallitdsok aranya
napjainkban sem éri el az 6sszes felhasznalt input négy szazalékat. Az alacsony hozzaadott
érték kezdetben nyilvanvaldan a program logikdjabol adodott, azonban a struktura a

késObbiekben sem valtozott. A hazai gazdasaghoz wvald alacsony szintli kapcsolddas
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kiszamithatatlanabbé teszi az ide irdnyuldé mikodoétdke-beruhdzadsok mozgésait is, hiszen
szerves kapcsolatok hianyaban az tizemek konnyebben attelepithetok mas orszdgokba, mint
ahogy arra a 2000. évet kdvetden szamos példa is utalt. A maquiladora szektor kibocsatasanak
¢s foglalkoztatasanak 2001-2003. kozotti visszaesése egyszerre vezethetd vissza strukturalis
és ciklikus probléméakra: az alacsony koltségli orszdgok versenyére, a pezd
realfelértékelddésére, a kedvezOtlenebbé valo szabdlyozasi kornyezetre és az Egyesiilt
Allamok recesszidjara. Analég médon, a 2004-2005. évben tjra meginduld novekedés nem
csak a kedvezd kiilsé konjunktirdnak, hanem a mexikéi kormanyzat ilizleti kdrnyezetet
kedvezobbé tévo intézkedéseinek is koszonhetok.

Az  exportugrodeszka  befektetésekkel  kapcsolatos  feltételezéseim  kivételével
megerdsitettem 2. hipotézisemet is. A miikodétéke beruhazasok elsd jelentdsebb megugrasa
az 1980-as évek strukturdlis reformjainak, a kiilkereskedelem ¢és a tokearamlas
liberalizacidjanak tulajdonithato. Ezt kovetden Mexiko Osszhangban az elméleti predikciokkal
sikeresen hasznalta a NAFTA keretein beliili regiondlis integracidét, hogy ndvelje
muikodotokevonzo-képességét. Az egyezmény jelentds szerepet jatszott az Egyesiilt
Allamokbél és Kanadabol érkezé kozvetlen befektetések emelkedésében, ezzel szemben a
vildg mas részeibdl szdrmazo dramlasok esetében nem figyelhetiink meg hasonld dinamikét.
A NAFTA-n beliili miikodétoke-aramlas novekedésének a legfontosabb kivaltd tényezdje a
nemzetkozi termelésmegosztas fokozoddasa, illetve ezzel parhuzamosan az egyezmény altal
biztositott kiszamithatobb beruhazasi kornyezet, valamint az 1980-as évek strukturalis

reformjai ¢és liberalizacidja melletti, nyiltan vallalat, hosszu tava elkotelezettség voltak.
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4. tézis: Kutatasaim egyértelmiien megerdsitik, hogy jelentékeny elmozduldasok mentek végbe
a mexikoi miikodotoke-beruhdzasok szerkezetében. A horizontdlis bearamldsok sulya csékkent
— az 1980-as évek liberalizacioja és a NAFTA-szabadkereskedelem kialakitasa megsziintették
a vamok megkeriilését célzo motivaciokat a helyi piacok ellatasara, és eldsegitették a
termelésmegosztasi kapcsolatok tovabbi terjedését. Emellett a feldolgozo- és elsosorban a
maquiladora iparba érkezo befektetéseknek a teljes miikodotoke-aramlason beliili sulyanak
litemes novekedése egyértelmiien bizonyitjak a vertikalis mitkédotoke fontossagdanak
szamottevé emelkedését. Mindezt alatamasztia a vallalaton beliili dramlasok tartosan magas
ardnya a Mexiké és az Egyesiilt Allamok kozotti, az 1990-es években rendkiviil dinamikusan
novekvo bilateralis forgalomban. Az exportugrodeszka szerep tovabbi erdsodésére azonban
csak akkor szamithatunk, ha az orszag a legfontosabb dgazatokban képes lesz a helyi
beszallitok olyan hdlozatat megteremteni, amely lehetové teszi a regiondlis egyezmények
szigoru szdrmazasi szabdlyainak valo megfelelést. Eredményeim kozvetett tdamogatast
nyujtanak a miikodotoke-aramlds tudastoke-modelljének, illetve a komplex integracios

elméleteknek.

A fejlett orszagok kereskedelmi liberalizacidjat €s integracids tapasztalatai vizsgald
empirikus tanulmanyok legfontosabb tanulsaga az volt, hogy a nyitds, a kereskedelmi
kapcsolatok elmélyiilése nem a tradicionalis nemzetkozi kozgazdasagtani elméletek altal eldre
jelzett folyamatokat inditottak el. A kereskedelmi &ramlasok leggyorsabban ndvekvd
Osszetevdjének az azonos iparaghoz tartoz6 termékek kétirdnyt, azaz é&gazaton beliili
kereskedelme bizonyult.
valtozasait vizsgaltam az importhelyettesitd iparositds kifulladdsat kovetd iddszaktol a
kozelmultig. Az elemzés idOhorizontja igen hosszu, 1981-t6l 2003-ig tart, melynek soran a
nagy mennyiségli szamitasi feladat megoldasa mellett szdmos statisztikai és az adatok
elérhetdségébdl szarmazod problémat kellett megoldanom. Legrészletesebb vizsgéalataim,
amelyek tudomdsom szerint minden eddiginél mélyebbek ¢s atfogdbbak, a fenti problémak
miatt az 1992 és 2003 kozotti idoszakra vonatkoznak. Az elemzések a 4-5. hipotézisnek teljes
tamogatast nyujtanak, 3. hipotézisemnek a NAFTA-iddszakra vonatkozd feltételezését
azonban el kell vetnem.

Mexiko teljes kereskedelmét tekintve szdmitdsaim egyontetiien az iparagon beliili
aramlasok sulyanak jelentds novekedését mutattak ki az 1980-as évtizedben. Az 4gazaton
beliili kereskedelem minden bontasban jelentdsen novekedett, a legszamottevobb valtozasok a

varakozasoknak megfelelden a feldolgozdiparban torténtek.
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Mexiko és legfontosabb partnere, az Egyesiilt Allamok kozotti kereskedelem 1981-1991
kozotti korszaka hasonldan gy dsszegezhetd, mint egy olyan periddus a két orszag kozotti
bilateralis aramlasokban, amikor rendkiviil gyorsan novekedett az intraindusztridlis
kereskedelem. Az iparagon beliili kereskedelem stlya a két orszag kozott az 1981-1989
iddszakban a maquiladorak aramléasait is tartalmazé amerikai tiikOrstatisztikdk szerint
megduplazodott. A legmagasabb indexek itt is a feldolgozoiparban alakultak ki.

Az altaldnos vérakozastol eltéréen a NAFTA ¢életbe [épésével megkezdddd bilateralis
liberalizacié azonban nem ndvelte a két orszag kozott az agazaton beliili kereskedelem sulyat:
a mutatok az 1994-2003-as idészakban az 1980-as évtized dinamikajaval Osszevetve
tulajdonképpen stagnaltak. Ez az eredmény ellentétben all a regionalis integracios
egyezmények kordbbi torténetében tapasztaltakkal. A két orszag kozotti kereskedelem
rendkiviil dinamikus ndvekedését nem kovette az agazaton beliili kereskedelem stlyanak
tovabbi emelkedése, még a kereskedelmi forgalom 85 szazalékat kitevd feldolgozodiparban
sem, bar utdbbi esetében az indexek természetesen magasabbak. Mig az 1981-1989 kozotti
idészak Osszhangban volt az intraindusztridlis dramlasok és a kereskedelmi liberalizacid
pozitiv kapcsolatat feltételezo, széles korben elfogadott nézéponttal, a NAFTA-korszakrol ez
mar korantsem mondhato el.

A NAFTA-iddszakban kialakuld szakosodéds, amelyben némileg erdsodott az 4gazatok
kozotti specializacid stlya — vagy legalabbis nem novekedett az agazatokon beliili¢ — jobban
megfelel a két orszag kozotti relativ tényezoellatottsagi és termelékenységi kiilonbségeknek,

mint a korabbi torténések.

5. tezis: Az agazaton beliili kereskedelem fejlett orszagok kozotti aramlasokhoz hasonlo — bar
eltérd belsd szerkezeten alapulé — magas silya Mexiké globdlis és az Egyesiilt Allamokkal
folytatott kereskedelmében az 1980-as évek strukturdlis reformjainak és egyoldalu, illetve
GATT-tagsagahoz kotodoé multilateralis kiilgazdasagi liberalizacidjanak hatasara alakult ki.

Ez az arany — az elbzetes hipotéziseknek és az ipardgi osztalyozas alacsonyabb szintjét
alkalmazo korabbi empirikus munkdk eredményeinek ellentmondva — a NAFTA életbe lépését
koveto tizéves periodusban nem valtozott. Ez egyarant igaz Mexiko teljes és a legfontosabb
kiilkereskedelmi partnerével, az Egyesiilt Allamokkal folytatott kereskedelmére. Mindez arra
utal, hogy a szakirodalom tobbségének dllitdsaval ellentétben az Eszak—-Dél irdnyii
integraciok nem feltétleniil jarnak egyiitt az ipardgon beliili kereskedelem sulydnak

novekedesevel.

Relacios bontasban szamottevd mértékli IIT-t csak az Egyesiilt Allamokkal folytatott

kereskedelemben talaltam. Ez 6sszhangban van az intra-NAFTA kereskedelem szerkezetével,
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amelyben a legfontosabb szerepet a két masik partner Egyesiilt Allamokkal folytatott
kereskedelme jatssza. Disszertdciom kvalitativ szintézisével Osszhangban Mexikd agazaton
beliili kereskedelmében jelentds foldrajzi és aggregacios torzitast mértem.

Az 1992-2004 kozotti idoszakban a horizontalis agazaton beliili kereskedelem sulya
csokkent, a vertikalisé novekedett az Egyesiilt Allamokkal folytatott kereskedelemben. Az
intraindusztridlis aramlasok sulya a teljes kereskedelemben a 2000. évtdl hanyatld tendenciat
mutatott, az amugy is igen alacsony szinti HIIT kisebb a VIIT nagyobb mértékii
csokkenésével. A NAFTA periddusban — ami az aramlasokat motivalo tényezdket illeti — nem
keriilt sor szamottevo szerkezetbeli valtozasokra a két orszag bilateralis kereskedelmében.

A vertikalis IIT magas, az FF-moddszertan szerinti dominans sulya két tényezobdl tevodik
Ossze: egyrészt az eltérd relativ tényezdellatottsagl vagy termelékenységli orszagok kozott az
elmélet és a korabbi empirikus tapasztalatok szerint kialakuld, mindségileg differencialt
termékvaltozatok kétiranyu kereskedelmébdl, ahol a kevésbé fejlett orszag a termék magasabb
mindségl valtozatait importalja, az alacsonyabb mindségilicket pedig exportalja. A Mexiko és
az Egyesiilt Allamok kozott kialakuld sajatos munkamegosztas miatt azonban a vertikalis IIT
kozel fele pusztan az aggregacios torzitasbol adodik, azaz abbol, hogy az eltérd termelési
szakaszban 1év6 termékeknek a maquiladora iparhoz kotddd kétiranyu kereskedelme még a
rendelkezésre allo legmélyebb — tobb mint Otezer terméket tartalmazd — bontasban is
intraindusztridlis dramlasként jelentkezik. A maquiladora szektor adatainak megjelenése a
horizontalis ipardgon beliili aramlasokra, varakozasaimnak megfelelden, csak igen mérsékelt
hatast gyakorolt. A vertikalis kétiranyt aramlésok legnagyobb sulyat a maquiladora agazat
legfontosabb szektoraiban — a villamosgépgyartasban, a nemvillamosgép-gyartasban ¢s a
textil és borgyartasban —, illetve a professziondlis termékek eldallitdsdban taldltam, ami
szintén megerdsiti a termelésmegosztasnak az dgazaton beliili kereskedelem mérdszamaiban
vald jelenlétével kapcsolatos feltevéseimet. A vertikalis kétirdnyt kereskedelem tovabbi
bontdsa magas és alacsony mindségli sszetevokre szintén az eltérd feldolgozottsagi fazisban
1évoé termékek kétiranyu kereskedelmének a jelenlétét tamasztja ald. A magas mindségi
mexikoi export szamottevo stlya ellentétben all az elméleti modellek kovetkeztetéseivel,
amelyek szerint Eszak a magasabb minéségii termékvaltozatok eldallitdsara és exportjara, Dél
pedig az alacsonyabb mindségliekére fog szakosodni és egyértelmiien arra utal, hogy Mexikd
alapanyagokat, félkésztermékeket importal és azokat tovabbi feldolgozas utan exportélja, a
termékek egy része esetében pedig ez még a statisztikai dezaggregacidé magas szintje mellett
is agazaton beliili kereskedelemnek mutatkozik. Az alacsonyabb import-egységérték és a

magasabb export-egységértek kozotti kiilonbozetet a mexikodi hozzaadott érték magyarazza.
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6. tézis: Az intraindusztrialis aramldasok magas, a fejlett orszagokéhoz hasonlo aranya Mexiko
esetében nem magyardzhaté onmagdban az Eszak—Eszak kozotti  ipardgon  beliili
kereskedelem szokdsos motivdcioival. A magas indexek kialakulasaban jelentos szerepet
Jjatszik a nemzetkozi termelésmegosztas és a hozza kapcsolodo vertikalis mitkodotoke-aramlas

okozta aggregacios torzitds.

Az 4gazaton belilli kereskedelem horizontalis és vertikalis tipusanak tendencidi és az
intraindusztridlis 4ramlasok sulyanak valtozasa a teljes kereskedelemben egyértelmiien
megerdsitik kovetkeztetéseimet. A NAFTA ¢letbe 1épését kovetd iddszakban a Mexiko és az
Egyesiilt Allamok kozotti kereskedelmet dontéen a két orszag relativ tényezéellatottsagbeli
kiilonbségei hataroztdk meg. Ez vélhetéen mindkét orszagban szamottevd alkalmazkodasi
koltségeket okozott, kiillondsen a 2000. év utan.

Fontos leszogezni, hogy a nemzetkozi termelésmegosztas kovetkezményeinek aggregacios
torzitasként torténd kisziirése az intraindusztridlis aramlasokbdl semmiképpen sem értekitélet,
hanem elsdsorban definiciés konvencid. Ahogyan azt disszertdiciomban hasonlé tartalommal
tobbszor is megallapitottam, a nemzetkdzi termelésmegosztas — keriiljon sor arra akar a
multinacionalis vallalatok tevékenységéhez kapcsolodva (vertikalis miikodotoke), akar
fiiggetlen felek kozotti, piaci tranzakciok alapjan — a modern transznacionalizalodas egyik
legfontosabb kifejezddési formdja. A nemzetkdzi termelésmegosztas hozzajarul a vilag
er6forrasainak  hatékonyabb allokéacigjdhoz, ¢és a résztvevd orszagok szdmara a
versenyképesség 11j forrasaként jelent meg az elmult 40-50 évben. Esélyt kindl a fejlodd vilag
azon részének, amely kapcsolodni tudott a rendszerhez — igy Mexikénak is — a
transznacionalizalodas eldnyeinek kihasznalasara, a fejlettebb technoldgidkhoz vald
hozzéajutasra, a gazdasagok strukturavaltdsara és modernizalodasara, azonban magaban
hordozza a szerkezeti dualizacio veszélyeit is.

A margindlis 4gazaton beliili kereskedelem mutatdinak alakulasa a NAFTA-periodusban
megerdsiti kovetkeztetésemet, mely szerint az az elézetes hipotézis, hogy az Eszak és Dél
kozotti regionalis integracid 1étrehozdsa elsdsorban vagy tobbségében é4gazaton beliili
szakosodasi folyamatokat fog generalni, nem tarthatd. Az adatok az egész periddusban azt
mutatjak — kiilondsen igaz ez az 1995-06s, 1998-as ¢és a 2000-et kovetd évekre —, hogy az
iparagak kozotti specializacid erdteljesebb volt, mint az 4gazatokon beliili, tehat az
alkalmazkodasi koltségekkel kapcsolatos pozitiv véarakozasok nem teljesiiltek. Az MIIT
mutatok alakulasa viszont kdzvetett tAmogatast nytjt az 4gazaton beliili kereskedelem és az
alkalmazkodasi koltségek kozott feltételezett kapcsolat meglétét illetden.

Feltehet6 a kérdés, hogy vannak-e az emlitett negativumok mellett kedvezo jelek is. A

valasz erre egyértelmiien igen: ugy tlinik, hogy az 1980-as években valasztott exportorientalt
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kiilkereskedelmi- és gazdasagpolitika, a kihivasok ellenére, legalabb részben elérte céljait.
Mexiko sikeresen kapcsolddott be a transznacionalizalédasba — kivitelének, és a NAFTA
megkotését kovetden, mikodotoke-importjanak ndvekedése az egyik legdinamikusabb volt a
vildgon. Az &gazaton beliili kereskedelemmel kapcsolatos szakképzettség-igényesség ¢€s
technologiaintenzitds szerinti szamitdsaim is kedvezd valtozasokra utalnak.

A kozepes szakképzettségli munkaerdt igényld, kozepes technoldgiai intenzitdsu
feldolgozoipar (gépgyartds, autdipar) magas kereskedelmi részesedése és agazaton beliili
aramlésainak novekvo aranya a pozitiv agglomeracids hatdsok megjelenését jelzik. Hasonléan
kedvezd tendencia a magas képzettséget igényld, magas technoldgia-intenzitast termékek
(professzionalis termékek, elektronika) részaranyanak novekedése, bar a csokkend GL mutato
itt arra utal, hogy ez a valtozas — logikusan — magasabb alkalmazkodasi koltségek mellett
megy végbe.

A megvaldsult tények valahol a NAFTA-val kapcsolatos legnegativabb vérakozasok —
amelyek az amerikai munkahelyek Mexikoba torténd millios nagysagrendi athelyezését és
mindkét orszagban igen magas alkalmazkodasi koltségeket vizionaltak — és a legkedvezdbb
forgatokonyvek — az europai integracios tapasztalatok alapjan képzett analogidk — kozott
helyezkednek el. A marginalis mutatok alakulasa, a vertikalis 4gazaton beliili kereskedelem
magas sulya, valamint a maquiladora szektor 4ltal okozott aggregacids torzitas
Osszességiikben azt bizonyitjak, hogy a NAFTA-iddszakban a partnerek kozotti kiilonbségek
erdteljesebben hatottak a kereskedelem szerkezetére, a kialakuld szakosodas inkabb 4dgazatok

kozotti volt, és csak kisebb mértékben agazaton beliili.

7. tézis: A Mexiké és az Egyesiilt Allamok kézotti kereskedelem szerkezete a motivalé tényezdk
szempontjabol nem valtozott a NAFTA megkotését kovetoen, azt az 1980-as évek kiilgazdasdagi
liberalizacioja és strukturdlis reformjai alakitottak ki. A NAFTA-idoszakban a kereskedelem
volumenének gyors boviilése, a termelésmegosztasi kapcsolatok, a maquiladora és dltalaban
a feldolgozoipar sulydnak novekedése a mar kialakult viszonyok elmélyiilését tiikrozte vissza.
Uj médszertannal igazoltam a graviticiés modelleken, valamint az export- és importkeresleti
fiiggvények vizsgalatan alapulo empirikus kutatasoknak azt az allitasat, hogy a kivitel és a
behozatal 1994. évet koveté gyors novekedését raadasul nem is tulajdonithatjuk pusztan a
NAFTA és mas regionalis egyezmények liberalizacios hatasanak, abban egyéb tényezok,
legfobbképpen az 1995-0s pezo-valsag kivaltotta versenyképesség-novekedés — melynek
hatasai koriilbeliil 1998-ig tartottak — fontosabb szerepet jatszottak.

Ciklikus ¢és strukturalis okokkal indokoltam a 2000. év végétdl torténd visszaesést a

bilateralis kereskedelemben, a legtobb &gazat ipardgon beliili kereskedelmében ¢és a
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marginalis agazaton beliili kereskedelem indexeiben. A ciklikus hatds fontos szerepét
alatdmasztjak azok a kutatasok, melyek — teljes 0sszhangban egymadssal — a mexikoi és az
amerikai (USA) tizleti ciklusok pezd-valsagot kovetd, és a megnovekedett kereskedelmi,
tokearamlasi volumennek, valamint a termelésmegosztasi kapcsolatok erdsddésének
tulajdonithato, fokozott Osszehangolodasat mutattdk ki, a mexikoi konjunktaraciklusok
volatilitasanak csokkenésével parhuzamosan.

A legfontosabb strukturdlis magyarazatok harom csoportba sorolhatok. Fél évszazad befelé
fordulo, importhelyettesité politikdja utan, az 1980-as évek valsagat kovetéen Mexiko
paradigmavaltast hajtott végre: erételjes szerkezeti atalakitdsokkal, privatizacioval,
deregulacioval szabadabb teret engedett a piaci erék hatdsanak. Kiilkereskedelmi
liberalizaciot hajtott végre, csatlakozott a GATT-hoz, majd az 1990-es évek elején a
amelynek a legfobb allomésa az Eszak-Amerikai Szabadkereskedelmi Egyezmény létrehozasa
volt az Egyesiilt Allamokkal és Kanadaval. A stratégiavaltas legfontosabb célja az volt, hogy
kiemelje az orszagot az 1980-as, ,.elveszett évtized” valsagabol, a legfontosabb eszkdznek
pedig az exportorientalt novekedést és a kiilfoldi miikodotéke bevonasat tekintették. Az Uj
paradigma eredményei mind a mai napig kétarci modon jelentkeztek: az export az 1990-es
évek kozepétdl szarnyalt, a miikodotdke-import sokszorosara emelkedett, a gazdasag
stabilizalodott, azonban az évtized végére bebizonyosodott, hogy az 0j stratégia sem képes
megadni a fejlédési csapdabol valod kitdréshez, a felzarkdzashoz sziikséges impulzusokat. A
gazdasagi novekedés jocskan alulmulta az importhelyettesitd iparositds korszakaban
tapasztalhat6 szintet, és korunk legsikeresebb exportorientalt gazdasagainak, a délkelet-azsiai
orszagok litemét sem kozelitette meg, még annak ellenére sem, hogy a NAFTA novelte a
mexikoi gazdasag teljes tényezd termelékenységét, foként a megndvekedett tokebearamlasnak
¢s a kozbiilsétermék-import ndvekedésének tulajdonithatdan.

Az elmaradas legfontosabb oka — itt kereskedelemelméleti dolgozatom 6sszekapcsolodik a
Mexikora  vonatkozé  fejlédésgazdasagtani  és  politikai  gazdasadgtani  irodalom
megallapitasaival, egyben e kapcsolat teljes korli tisztdzdsa jelentheti jovObeli kutatdsaim
egyik irdnyvonalat — az volt, hogy az orszag az 1980-as évek tigynevezett elsd generdcios
reformjait kdvetden, az 1990-es évek elmaraddé masodik generacios reformjainak hidnyéaban,
nem tudta megvaltoztatni azt a gazdasagszerkezetet, amely mar az ,,elvesztett évtized” végére
kialakult.

A kezdeti alacsony fejlettségi szint miatt — amelyet az 1960-as évek magas novekedési
itemét kovetden az 1970-es évek gazdasagpolitikai hibai konzervéltak —, és az 1990-es
é¢vekben elmarad6 tovabbi reformok hidnyaban Mexik6 nem tudta kihasznélni a NAFTA-bol

szarmazo potencialis és eldzetesen nagyon vart eldnydket, amelynek szemléletes és f4j0 jelét
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adta az a 4-5 milli6 mexikoéi, aki az 1990-es években elhagyta hazdjat és legélisan vagy
illegalisan az Egyesiilt Allamokba véandorolt. Mig Kanada és az Egyesiilt Allamok az
innovacio, Mexiko az alacsony koltségek révén igyekezett biztositani versenyképességét.

Kutatdsaim megerdsitik, hogy a NAFTA egy olyan, az 1980-as években kialakult,
importigényes, alacsony hazai hozzaadott értékli kereskedelmi szerkezetet mélyitett el, amely
nem tudott megfeleld novekedési impulzusokat adni a gazdasag tobbi része szamdra, még
annak ellenére sem, hogy erdsodott a kdzepes €s magas képzettséget igényld és ugyanilyen
technologia-intenzitasu szektorok részesedése. Mindezzel Osszefiiggésben azt is meg kell
emliteni, hogy mig a mexikoéi gazdasagpolitika elérte legfobb céljat, a makrodkondmiai
stabilizacidt, a finanszirozhato fizetési mérleget és az alacsony inflacidt, mindezt a talértékelt
pezo-arfolyamon, és a restriktiv koltségvetési és monetaris politikdn keresztiil tette, éppen
ezekkel az eszkdzokkel egyben a novekedést is visszafogva, csokkentve a mexikoi export
vilagpiaci versenyképességét és fenntartva az import exportét meghaladé novekedési litemét,
valamint korlatozva az exportszektoron kiviili gazdasag ndvekedési lehetdségeit. A
kereskedelmi liberalizaci6 csak néhany feldolgozdipari tevékenységben hozta magaval a
termelékenységnovekedést, azokban is sok esetben a helyi beszallitok ellehetetlenitésével,
akik a nyitast kovetden nem voltak képesek megkiizdeni a versenyképesebb kiilfoldi
cégekkel.

A kiilkereskedelmi szintéren a gazdasagpolitika nem volt képes hatékony vélaszt talalni az
1990-es évek masodik felének kihivasaira. Az Egyesiilt Allamoktol valo egyoldala fiiggdség
novekedett, a szamtalan 1) szabadkereskedelmi egyezmény altal teremtett spagetti-
hozzajarulni. A diverzifikacio6 ellen hatottak a modern vilaggazdasagi aramlasokban stilizalt
tényként megfigyelhetd gravitacids hatasok is, amelyek miatt a félperiféria orszagai foként a
kozeli centrumokhoz vald erdteljes kotddés kialakitdsaval tudtak csak bekapcsolddni a
transznacionalizacios folyamatokba.

Az azsiai pénziigyi valsag kovetkeztében leértékelddd arfolyamok, Kina WTO-tagsaga, és
mesterségesen alulértékelt arfolyama, a textilipari kereskedelemnek a GATT Uruguay-
fordul6jan elhatarozott és a Multirost Egyezmény 2004-es felszdmolasaval cstiicspontjat elérd
liberalizacidja, valamint a szektorban az Egyesiilt Allamok piacan a kozép-amerikai orszagok
szdmara biztositott preferencidk mind-mind aldastak Mexiké exportjanak versenyképességét.
A pezd leértékelddése segithetné a versenyképesség novekedését, azonban a gazdasagpolitikat
mindenképpen arra kényszeritené, hogy az arfolyamndl szofisztikaltabb eszkdzoket
alkalmazzon az inflaci6 alacsonyan tartasara.

Kutatasaim elsdsorban interpretativ jellegiieck voltak, nem volt célom, hogy normativ

jellegli allasfoglaldsokat tegyek — az meg is haladna e dolgozat kereteit —, azonban a
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konkluziok soran nem keriilheté meg, hogy a tovabblépés lehetéségének néhany utjara is
ramutassak.

Mexiko legfobb erdsségeként ma stabil makrokornyezetét, fiatal és gyorsan novekvo
munkaer6allomanyat, az Egyesiilt Allamokhoz valo kozelségét, a kiilfoldon munkat vallalok
jovedelem-atutalasait, jo allapotban 1év0 pénziigyi szektorat, és jovedelmezd olajiparat
emlithetjiik. Versenyképességének novelése érdekében azonban meg kell szabadulnia a
felzarkozast jelentdsen hatraltatd gyengeségeitdl, amelyek leginkabb a fejlett orszdgokéhoz
viszonyitva alacsony szinvonali humant6kéjébdl, a nem tal baratsagos lizleti kornyezetbdl, a
maganszektor elégtelen banki finanszirozasabol, az alacsony hazai megtakaritasi ratabol, a
koltségvetés bevételi oldalanak gyengeségébdl, az igen kiterjedt informalis munkaerdpiacbol,
a jelentds egyenldtlenségeket magaban hordoz6 jovedelemeloszlasbol és a tovabbra is nagy
tomegeket érintd szegénységbdl adodnak. A gazdasag teriileti polarizacidja is igen erds. A
2001-2003 kozotti idészakban stagnald kibocsatas élesen rairdnyitotta a figyelmet a
versenyképesség €s az ugynevezett masodik generacios reformok hianyara, illetve az Egyesiilt
Allamok konjunkturalis helyzetétdl valé erds fiiggésre.

A 2001-2003. kozotti visszaesés egyértelmiivé tette, hogy az orszag nem halogathatja
tovabb a masodik generacidos reformok bevezetését, a gazdasdg versenyképességének
novelését, hiszen a GATT/WTO multilateralis rendszere és a NAFTA-egyezmény altal el6allo
keretek nem tesznek lehetévé egy, a nemzetkdzi tapasztalatok szerint a legtobb esetben
amugy is minimum kiszamithatatlan, de leginkabb vélhetéen az orszag finanszirozhatosagat
¢s novekedési lehetdségeit katasztrofalisan érintd protekcionista fordulatot.

Az orszadg nemzetkozi versenyképességét a tovabbiakban nem alapozhatja alacsony béreire,
arra viszont még csak csekély alkalmassagot mutatott, hogy tudasintenziv, magas hozzaadott
értekll termékekkel 1épjen ki a vilagpiacra. Az agglomerdcios hatdsokbol, a vertikalis
integraciobol szarmazo eldnydk csak a hazai gazdasignak a nemzetkozi termelési
struktirakhoz valo er0sebb kapcsolddasa révén aknazhatok ki.

Mexiko az oktatdsba és az infrastrukturdba vald nagyobb befektetéssel lehet csak képes
olyan tuddsintenziv agazatokat megteremteni, magéhoz vonzani, amelyek jelentdsebb
tulcsordulasi (spillover) hatéssal jarhatnak gazdasidga szaméra, csokkentve NAFTA-
partnereihez viszonyitott fejlodési szakadékat. A kedvezdtlen strukturalis és ciklikus helyzet
egyszerre torténd jelentkezése lehetdséget is jelent az orszdg szamara: megteremtheti a
gazdasag szerepldinek konszenzusat a konkrét reformokkal kapcsolatosan.

Dél orszagainak a modern aramlasok alapjan sikeresnek tiind vildggazdasagi integracidja
elsésorban azt jelenti, azt jelzi, hogy a vizsgalt orszagok eredményesen tudtak kapcsolodni a
vilaggazdasag produktiv magjat jelentd, a multinaciondlis vallalatok altal miikkddtetett globalis

termelési halézatokhoz. A felzadrkézashoz, a versenyképességi kihivasoknak vald
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megfeleléshez egyértelmiien sziikségesek az intézményrendszert mélyebben érintd,
ugynevezett masodik generacios reformok.

Disszertaciom konklizidibdl addédnak tovabbi kutatdsaim legfontosabb irdnyvonalai is.
Sziikségesnek latom elvégezni Mexiko részletes intézményi elemzését €s annak eredményeit
Osszevetni kereskedelemelméleti vizsgdlataim kovetkeztetéseivel. Az egylittes elemzés a
jelenleginél is arnyaltabb valaszt adhat arra a kérdésre, hogy az orszag miért nem tudta teljes
mértékben kihasznalni az Egyesiilt Allamok kozelségébdl és a tobb mint tiz éves Eszak
Amerikai Szabadkereskedelmi Egyezménybdl pontencialisan adodo és nagyon vart elonyoket,
hogy csokkenthesse a vilag fejlett régiodival szemben mutatkozo fejlodési hatranyat.

A tovabbi vizsgalatok irdnyanak masik f6 vonala jelen dolgozat elemzési kereteinek mas
orszagokra valo kiterjesztésébdl adodhat. Az itt kidolgozott eszkdzrendszer alkalmazésa
segitségilinkre lehet abban is, hogy Latin-Amerika — mely tovabbra is érdeklédésem f6
fokusza —, illetve mas fejlodd ¢és felzadrkozo régidk vilaggazdasagi integracidjanak
valtozasarol is pontosabb képet adjunk — a disszertaci6d sordn is hasznalt — a tradicionalistol

eltérd vizsgalati keretek kozott.
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