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1. Bevezetés

1.1. A kutatas motivacioi

Mar az egyetemi szak kivalasztasakor is fontos szempont volt szdmomra, hogy olyan —
engem mar régota foglalkoztatd — kérdésekre kapjak valaszt, mint példaul, hogy milyen
tényezOknek kdszonhetden vannak napjainkra jelentds kiilonbségek az egyes orszagok
kozott, mit tehetnek a fejlodo orszagok annak érdekében, hogy javuljon a gazdasagi
helyzetiik, illetve, hogy hogyan lehetséges, hogy hasonlonak tiind orszagok eltérd
mértékben sikeresek gazdasag- és kereskedelempolitikdjuk soran.

A latin-amerikai kontinens orszagai szamos hasonld gazdasagi, politikai és
torténelmi jellemzoével rendelkeznek, gondoljunk csak a gyarmatositas, majd a
kizsdkmanyolas ¢éveire, az elszakadasi torekvésekre, majd a kiilonb6zd diktatarak
megjelenésére, napjainkban viszont mégis jelentds kiilonbségeket fedezhetiink fel az
egyes orszagok kozott. Ezen kiilonbségek megléte és a mogottiik rejlé okok megtalalasa
motivalt a témavalasztaskor, igy esett a valasztasom a gazdasag és gazdasagfejlodés két
6 befolyasold tényezdjére: a kereskedelemre €s az intézményekre.

Latin-Amerika a hazai irodalomban kevéssé targyalt teriilet, mikozben a
kontinens gazdasagi, tarsadalmi és politikai szempontbol is egyre jelentésebbé valt az
utobbi évtizedekben. A latin-amerikai térség sokszinlisége mar a mesterképzés alatt
felkeltette a figyelmem, Nemzetkozi gazdasagpolitika és Halado fejlédésgazdasagtan
kurzusokon az 4tfogd jellegli ismeretek megszerzése mellett szdmos kérdés is
megfogalmazddott bennem a régioval kapcsolatban. A DETEP (Debreceni Egyetem
Tehetséggondozd Programja) keretein beliil igy mar az egyetemi évek alatt a latin-
amerikai kontinens keriilt a figyelmem kozéppontjaba, Chile és a vildggazdasagi valsag
témaban sziiletett meg az elsd publikdciom, majd ezt az irdnyt folytattam a
diplomamunkém irdsa soran is. Mindezek alapjan pedig elmondhatd, hogy a doktori
kutatasom témavalasztasat tobb éves kutatasi munka eldzte meg.

Mindezek alapjan a kutatas soran a legfobb motivaciom az volt, hogy atfogd
képet nyujtsak a legnagyobb latin-amerikai orszagok kiilkereskedelmérdl, szamos
szempontbol vizsgalva az export és import alakulasat, valamint, hogy a korabbiaknal

mélyebb szintli elemzést folytassak a térség bilaterdlis exportjat illetéen, mely



vizsgalathoz az utobbi évek empirikusan legsikeresebb — ambar a hazai irodalomban

kevéssé hasznalt — modelljét, a kiilkereskedelem gravitacios modelljét alkalmaztam.

1.2. K6észonetnyilvanitasok

A doktori disszertacidé megsziiletéséért elsdéként és legfoképpen témavezetomnek Erdey
Laszlonak szeretnék koszonetet mondani, akinek faradhatatlan szakmai és barati
tamogatasa nem egyszer lenditett tovabb a kutatémunka nehezebb pillanataiban.

Halas vagyok tovabba a munkahelyi vitara beadott kéziratom opponenseinek,
Farkas Beatanak és Kiss Juditnak kimerit6 biralatukért és értékes hozzaszolasaikért,
valamint a munkahelyi vita bizottsagi tagjainak: Losonczi Laszlonak, Czeglédi Palnak,
Vona Maténak illetve az elovédés résztvevOinek javaslataikért ¢és  épitd
megjegyzéseikeért.

Koszonet illeti tovabba szamos egyetemi kollégamat, koztiik kiemelten Balkay
Diénat, Pasztor Szabolcsot, Kiss Zsuzsannat ¢s Kapitany Annat, akik szakmai vagy épp
barati tanacsokkal lattak el a doktori képzés és a dolgozat megirdsa soran.

Koszonettel tartozom ezen felill szileimnek, csaladdomnak, barataimnak és
jelenlegi kollégaimnak, akik mindvégig tAmogattak a disszertacid végleges kéziratanak

lezarasaig vezetd ton.

1.3. Témafelvetés

A latin-amerikai kontinens szamos hasonlé gazdasagi, politikai ¢és torténelmi
jellemzovel rendelkezik, napjainkban viszont mégis jelentds kiillonbségeket fedezhetiink
fel, melyeket foként az utobbi 30-40 év reformjai illetve azok kudarcai okoznak. A
kontinens az elmult évtizedekben végrehajtott modernizacios kisérletek eredményeként
fellendiilések és recessziok idészakat élte: az 1970-es évekre bizonyossa valt, hogy a
desarrollismo' kisérlete minden latin-amerikai orszagban elbukott, az 1980-as éveket az

»elveszett évtizednek” tekinthetjiik, az 1990-es években a strukturalis reformoknak

! Ez a modernizacios kisérlet magaban foglalta a nemzetgazdasagok dinamizalasara, a kiilfoldi tokétél és
a vilaggazdasagtol vald fliggés enyhitésére, a tarsadalomban kialakult szakadék csokkentésére, a

mezogazdasag modernizalasara vonatkozo erdfeszitéseket (Anderle 2010:129).
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koszonhetden lassu stabilizacio kezdodott, majd a 2000-es évektdl a kivételes gazdasagi
kornyezetnek és a bels6 reformoknak koszonhetden latvanyos gazdasagi fejlodés
kovetkezett be, melynek csupan a 2007-2009-es vilaggazdasagi valsag vetett véget
(Anderle 2010).

A 20. szdzad masodik felében a GATT/WTO keretein beliil 1étrejott
egyezmények illetve a bilateralis és plurilateralis kereskedelmi megallapodasok,
valamint az unilateralis kereskedelmi nyitas kovetkeztében a vam €s nem vamjellegii
kereskedelmi akadalyok jelentés mértékii csokkenésének lehetliink tanti, mellyel
parhuzamosan a vildgkereskedelem soha nem latott méreteket oOltott. Mindezen
események vonalan figyelemre méltd a fejlédé régiok sulyanak novekedése a globalis
kereskedelemben, mely térségek soraban eldkeld helyet foglal el Latin-Amerikaban is,
ahol azonban jelentés kiilonbségek fedezhetdek fel az egyes orszagok kozott a
kiilkereskedelem nagysaga, iranya, valamint a kereskedelmi forgalomba keriild
termékek diverzitasa tekintetében.

Kutatdsom sordn részletesen foglalkozok a latin-amerikai térség gazdasagi
lehetdségeit meghatarozd intézményi hattérrel illetve annak fejlédésével, kiemelten
pedig a 6 legnagyobb latin-amerikai orszag (réviden: LAC-6), Argentina, Brazilia,
Chile, Kolumbia, Mexikd ¢és Peru gazdasagfejlédésének bemutatasaval. A LAC-6
orszagok a kozos gyokerek ellenére szamos szempontbol eltérnek egymastol, raadasul
gazdasagi méretiikkkel a kontinens gazdasagi és politikai életének meghatarozo
szereplOi, igy vizsgalatuk érdekes kérdéseket vet fel. A dolgozat az els6 fejezetet
kovetden a kiilkereskedelemre koncentral, a kutatas soran részletesen vizsgalom a latin-
amerikai térség kereskedelmének szerkezetét és annak valtozasait, nagy hangsulyt
helyezve a bilateralis exportra hatassal 1évo tényezdkre.

A disszertaciom f6 kutatasi kérdése, hogy a LAC-6 orszagok exportjat milyen
tényezdk befolyasoljak, ezek a tényezok mennyiben térnek el az egyes vizsgalt
orszagok kozott és a vilagatlagot tekintve, illetve kiemelten vizsgalom a regionalis

kereskedelmi megallapodasok kereskedelemre gyakorolt hatasait is.

1.4. Célkitiizések

A kutatas soran a célkitizéseim kozott kiemelten szerepelt, hogy az elméleti és

empirikus vizsgalatokon keresztiil a témaval kapcsolatos ismereteim birtokaban uj,



komplex, a latin-amerikai térséggel kapcsolatban a korabbiakban sziiletetteknél
atfogdobb elemzést, illetve tudomanyos eredményeket nyujtsak. A disszertacio
gazdasagfejlodéssel valamint a kereskedelem alakulasaval kapcsolatos kovetkeztetései
nem csupan a latin-amerikai régid orszagaira vonatkozdan nyujthatnak hasznos
informaciot, hanem mas fejlodd ¢és akar fejlett orszagok gazdasagpolitikai és
kereskedelempolitikai dontései soran is hasznosak lehetnek.

Célom, hogy az elméleti és empirikus szakirodalom eredményeib6l kiindulva
olyan atfogd empirikus vizsgalatot folytassak a LAC-6 orszdgok kiilkereskedelmére
vonatkozoan, mely a lehetd legtobb szempontbol vizsgdlja meg a térség
kiilkereskedelmét befolyasold tényezdket, kiemelt szerepet szanva a regiondlis
kereskedelmi egyezmények hatasanak. Kutatdsom soran az eredményeket szamos
érzékenységvizsgalatnak vetem ald azzal a céllal, hogy minél pontosabb konkluziokat
lehessen levonni az eredményekbdl.

A kutatds egyes részei ¢és eredményei kiilonb6zd publikaciok formajaban
jelentek meg illetve konferencidkon hangzottak el, amelyek célja a tudomanyos
kozonség elérése volt. Oktatasi €s szakdolgozati témavezetoi tevékenységeim folyaman
pedig a hallgatok fejlodo régiokkal vald mélyebb megismertetésére torekedtem és

0sztonoztem Oket a téma mélyebb feltarasara.

1.5. A disszertacio szerkezete

A bevezeto szakasz témafelvetése, célkitiizései és a modszertan bemutatasa utan a 2.
fejezet Latin-Amerika gazdasagfejlodését és intézményrendszerének valtozasait mutatja
be a gyarmatositas ¢és fliggetlenedés hatasaitol kezdve a nyolcvanas évek valsagan és
reformintézkedésein valamint a kétezres évek fiskalis fordulatan keresztiil egészen
napjainkig. A 3. fejezet a vilagkereskedelmi tendenciakat ismerteti a hatvanas évektol a
2007-2009-es vilaggazdasagi valsagig, ramutatva a globalis erdviszonyok valtozasaira,
majd pedig bemutatasra keriilnek a valsagot kovetd iddszak kereskedelmet érintd
tényezdi. Latin-Amerika kiilkereskedelmének leiro statisztikai ismertetésére a 4.
fejezetben keriil sor, a régio vilagkereskedelemben betoltott helyének ismertetése utan
ratérek a legfobb kereskedelmi partnerek illetve kereskedelmi forgalomba keriild
termékek vizsgalatara, kitérek a kereskedelmi egyezmények valamint az intraregionalis

kereskedelem szerepére is. Az 5. fejezetben keriil ismertetésre a kiilkereskedelem
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évek elméleti alapjain keresztiil egészen napjainkig bemutatva a modell fejlédésének
fobb mérfoldkoveit. Az elmélet fejlodését kovetden a 6. fejezet tartalmaz egy
Osszefoglalot az empirikus gravitacios vizsgalatokkal kapcsolatban, melynek célja a
fobb kereskedelmet befolyasold tényezokkel kapcsolatos empirikus eredmények
bemutatdsa annak érdekében, hogy 0Osszevethetdek legyenek a disszertacido kutatasi
eredményeivel. A 7. fejezet tartalmazza a LAC-6 orszagok kiilkereskedelmére kiterjedd
sajat gravitacios vizsgalatot, az adatok és modellspecifikaciok bemutatasat kdvetden
megvizsgalom a LAC-6 orszagok kiilkereskedelmét orszagonként, majd pedig a 6
orszagot egybe véve is, ezt kovetden pedig szamos érzékenységvizsgalatot folytatok,
majd pedig kitérek a regiondlis kereskedelmi egyezmények hatdsainak mélyebb
vizsgalatara és végiil a kereskedelmi potencidlok ismertetésére is. A 8. fejezet a
kutatomunka téziseit ismerteti, Osszefoglalja a dolgozat legfobb eredményeit, a 9.

fejezet pedig tovabbi kutatasi iranyokat vazol fel.

1.6. Modszertan

A kutatomunkat a hazai és nemzetkozi szakirodalom felkutatasaval és a legfébb
tanulmanyok eredményeinek feldolgozasaval kezdtem, ez egyrészt hozzdjarult a
megfeleld elméleti alapok megszerzéséhez, valamint alapot nyujtott az empirikus
vizsgalatok soran hasznalt modellspecifikaciok és okonometriai modszerek helyes
kivalasztasahoz. A kereskedelemmel és gazdasagfejlédéssel kapcsolatos ismeretek
megszerzéséhez hozzajarult az ENSZ Latin-Amerikai ¢és Karibi Bizottsaganak
(ECLAC), valamint a Vilagbank, az IMF és a WTO kiilonboz6 kiadvanyainak
feldolgozasa is.

A vizsgalathoz szlikséges gazdasagi adatok a Vilagbank, az ENSZ Comtrade, az
ECLAC Cepalstat és a CEPII adatbazisaibol szarmaznak. A gravitacios vizsgalatot
megeldz6 fejezetekben leird statisztikat alkalmaztam az adatok feldolgozasa soran,
Excel segitségével abrazoltam a kiilonféle gazdasagi és kereskedelmi tendencidkat. A
gravitacids vizsgalat soran a STATA IC statisztikai programot hasznaltam a kiilonféle
modellspecifikaciok vizsgalatdhoz. A LAC-6 orszagok kiilkereskedelmét panel

segitségével vizsgaltam, amennyiben a megfigyelések szdma megengedte, az eredeti



magyarazovaltozokon kiviil orszagspecifikus, idéspecifikus és orszagpar-specifikus
dummy valtozok is bekeriiltek a modellbe.

A kutatds elsddlegesen Latin-Amerikara, azon beliill is a LAC-6 orszadgokra
koncentral, az empirikus gravitacios vizsgalat soran 18 évet, az 1995 és 2012 kozotti
idészakot vizsgdlom. A LAC-6 orszagok exportjanak orszagonkénti vizsgalatat
kovetden a régid orszagainak kiilkereskedelmét egyben is megvizsgalom, majd pedig
szamos érzékenységvizsgalatot folytatok. A minél pontosabb konkliziok levonasa
érdekében a csak latin-amerikai orszagok exportjara koncentraldo modellt az
érzékenységvizsgalat soran kiegészitem minden olyan orszag adatdval, melyre
vonatkozoan mind a vizsgalt 18 évben hianytalanul allt rendelkezésre adat. Ezen
modellspecifikacié lehetdvé teszi a regionalis egyezmények joléti hatdsainak
megragadasat is. Az empirikus vizsgalatot a modell altal josolt és a tényleges
kereskedelmi adatok Osszevetésével zarom, mely lehetéséget nyujt a kereskedelmi

potencialok megfigyelésére.



2. Latin-Amerika gazdasagfejlodése

A latin-amerikai kontinens orszdgai szdmos hasonld gazdasagi, politikai és torténelmi
jellemzével rendelkeznek, gondoljunk csak a gyarmatositas, majd a kizsadkmanyolas
éveire, az elszakadasi torekvésekre, majd a kiilonb6zo diktatirak megjelenésére,
napjainkban viszont mégis jelentés kiilonbségeket fedezhetiink fel az egyes orszagok
kozott, melynek okai az eltéré reformokban illetve intézményekben keresendok.

Az intézmények meghatarozasara szamos definicio sziiletett, Douglass North
(2010:13) meghatarozasa szerint ,,az intézmények a tarsadalom jatékszabalyai, vagy
még formalisabban: az emberek kozotti interakcidot meghatarozo, az emberek altal
kialakitott korlatok.” Acemoglu és szerzotarsai (2003a) szerint az intézményeknek
jelent6s hatasa van a gazdasagi teljesitményre. A gyenge intézmények negativ hatassal
vannak az adott orszadg gazdasagara, ugyanis a gyenge intézményekkel rendelkezd
orszagokban viszonylag kevés eszkoz létezik a dontéshozok korlatozasara. Ezekben az
orszagokban politikai valtozasokat kdvetéen a nagyobb hatalommal rendelkez6 csoport
sajat érdekei szerint oszthatja Gjra a jovedelmeket, mig az erds intézményekkel
rendelkezd orszdgokban az intézmények magakadalyozzak az effajta Gjraelosztast. A
gyenge intézményekkel rendelkezé orszagokban tehat mivel kevés a lehetdség a
dontéshozok hatalmanak korlatozasara, igy nagy harc indul a politikai hatalomért,
amely jelentdsebb politikai és gazdasagi kavarodast okozhat. Gyenge intézmények
mellett a politikusok kénytelenek fenntarthatatlan politikat folytatni annak érdekében,
hogy kiilonb6z6 csoportok érdekeit szolgalva hatalmon maradhassanak. Raadasul ilyen
intézményi kornyezetben a vallalkozok hajlamosak olyan gazdasagi szektorokba
befektetni, melyekbdl konnyen vissza tudjak vonni tokéjiiket, ezaltal is hozzéajarulva a
potencialis gazdasagi instabilitashoz (Acemoglu et al 2003a). Latin-Amerikat gyakran
hozzak példanak a gyenge intézmények vizsgalatakor, holott a térség az utdbbi két-
harom évtizedben jelentds valtozason ment keresztiil és mar kozel sem olyan homogén
¢és sebezhetd, mint korabban volt.

Az intézményi fejlodés bemutatasat a kutatasi téma szempontjabol fontosnak
itéltem, tekintve, hogy az egyes orszagok ¢€s régiok intézményi hattere jelentds
mértékben befolydsolja az adott orszag/régid gazdasagi és fejlodési lehetdségeit illetve
korlatait, valamint, hogy mindezen tényez6k meghatarozé jelleglick a termelés és a

fogyasztas, igy végso sorban a kiilkereskedelem szempontjabol is. Mindezek alapjan a



2. fejezet els6 felében ismertetem a legfobb intézményi valtozasokat kivaltd
eseményeket Latin-Amerika gazdasagfejlodése soran. A fejezet masodik felének a célja
pedig, hogy bemutassam az utobbi bd két évtized gazdasagi valtozasait a latin-amerikai
térségben, mely révén pontosabb képet alkothatunk az empirikus vizsgalat altal felolelt

id6észak (1995-2012) gazdasagi hatterérol.

2.1. Alegfébb intézményi valtozasok bemutatasa

Latin-Amerika gazdasagfejlodését tekintve két f6 iddszakot emelhetiink ki, melyek
soran a kialakult intézmények nem csupan az adott korszakban voltak meghatarozo
jellegtiek, hanem a mai napig éreztetik a hatasukat. Ez a két korszak a gyarmatositas,
majd az azt koveto fiiggetlenedés idoszaka, valamint a nyolcvanas évek adossagvalsaga

¢és a Washingtoni konszenzussal kezd6d6 reformidészak.

2.1.1. A gyarmatositds és a fiiggetlenedés hatdsa az intézményrendszerre

A 15. szazadban kezd6do eurdpai gyarmatositasi hullam nagymértékben atformalta a
tarsadalmi és gazdasagi intézményeket Latin-Amerikdban. A gyarmati rendszer egyik
legszembetinébb hatasa, hogy mikdzben az azték ¢és inka civilizaciok a vilag
leggazdagabbjai koz¢é szamitottak a 15. szazadban, napjainkban ezeken a teriileteken
foként szegény orszagokat talalunk, ezzel szemben a korabban fejletlennek szamito
Eszak-Amerika a 20. szazadra a vilag legfejlettebb térségévé valt (Acemoglu et al
2002).

Szamos torténelmi ¢és gazdasagi adat mutat rd arra, hogy az eurdpai
gyarmatositassal egyfajta intézményi fordulat (institutional reversal) kdvetkezett be. A
gyarmatositds soran a viszonylag slriin lakott és varosiasodott régiok rosszabb
intézményi helyzetbe keriiltek, mivel ezeken a teriileteken az europaiak érdekében allt
olyan intézmények megléte, melyek megkonnyitették az itt talalhatdo erdforrasok
kitermelését, igy az ilyen régiokban nem tisztelték a tulajdonjogokat. Jellemzden egy
sziik kort elit vette at az iranyitast, kis 1étszdmuk miatt nagy részesedést értek el a

termelésbOl, ami tovabb 0sztonozte a kitermeld rendszert. Az erdforrasok kozott a
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legfontosabb az arany, az eziist, az értékes mezdgazdasagi termékek valamint az ott él6
emberek voltak. A siirlin lakott teriileteket az eurdpai telepesek kétféleképp hasznaltak
ki: egyrészt bevételi forrasra tettek szert addbevétel formajaban, masrészt pedig a
nagyszamu munkaer6t a banyakban és a mezdgazdasagi teriileteken foglalkoztattak.
Ilyen indittatasok mellett vilagos, hogy miért nem tisztelték az emberek jogait, miért allt
érdekiikben rosszabb gazdasagi intézmények teremtése. Ezeken a teriileteken a
kisajatitas veszélye elriasztotta a befektetéseket, ami negativ hatassal volt a gazdasagi
fejlodésre is. A viszonylag szegény teriiletek a gyarmatositas idején ritkabban lakottak
voltak, ezekre a részekre nagyszamu eurdpai telepes aramlott be, akiknek mar
érdekékben allt a sajat tulajdonjogukat védd intézmények létrehozasa, igy ezek a
tertiletek iddvel jelentds fejlodést tudtak felmutatni (Acemoglu et al 2002).

A gyarmatositds gazdasagi hatéasait tekintve meg kell jegyezniink, hogy Latin-
Amerikaban az eurdpai gyarmatositas szamos tényezo kovetkeztében novelte a lakossag
egy fore es6 GDP-jét. Az amerikai gyarmatok megnyitasa a vilagkereskedelem felé, az
eurdpai technologia, novény- ¢s allatvilag atvétele, valamint a 2 nagy demografiai
katasztrofa (Oslakosok halala, millios nagysagrendii afrikai migracido) mind hozzajarult
az egy fore jutd jovedelem novekedéséhez. Latin-Amerika egyetlen hagyomanyos
mutatd alapjan sem szamitott fejletlennek egészen egy valahol 1750 és 1850 kozotti
idépontig (1. tdbldzat). A gyarmatositds korszakaban példatlan novekedést tudott
felmutatni a térség, a problémak azonban mar 1 évszazad elteltével mutatkoztak. A 16.
szazad végén Gsszeomlott a perui eziistkitermelés, a mexikoi kitermelés stagnalt a 17.
szazad nagy részében, az egy fore esd kitermelés a felére esett vissza. A gyarmati
korszak végére a nemesfém-kitermelés az andoki €s mexikoi GDP csupan 10 szazalékat
adta. A 17. szdzad végére a legtermelékenyebb latin-amerikai orszagok olyan karibi
szigetek lettek, ahol rabszolgak altal iiltetvényeken folyt a nddcukor termesztése.
Ezekben az orszagokban a nadcukor exportja elérte a GDP 30-40 szazalékat, mikozben

az egy fore jutd jovedelem megkdzelitette az eurdpai szintet (Coatsworth 2008).



1. tablazat: Egy fore esé GDP alakuldsa 1500 és 2001 kozott (dollar)

1500 | 1600 | 1700 | 1800 | 1820 | 1850 | 1870 | 1900 | 1930 | 1950 | 1980 | 2001
Argentina 1194 1311 | 2756 | 4080 | 4987 | 8206 | 8137
Brazilia 400 422 | 646 | 704 | 713 | 678 | 1048 | 1672 | 5198 | 5570
Chile 539 1949 | 3143 | 3821 | 5738 | 10001
Kolumbia 395 973 | 1474 | 2153 | 4265 | 5087
Kuba 1312 1409 1505 | 2046 | 2664 | 2477
Mexiko 550 | 755 | 755 | 755 | 566 | 592 1157 | 1618 | 2365 | 6289 | 7089
Peru 480 817 | 1417 | 2263 | 4205 | 3630
Latin- 550 | 703 | 674 | 703 | 713 749 | 1200 | 1914 | 2700 | 5886 | 6327
Amerika
USA 400 | 400 | 527 | 1171 | 1257 | 1806 | 2445 | 4091 | 6213 | 9561 | 18577 | 27948

Forras: Coatsworth 2008:547.

A 18. szazad végétdl a korabban szegény gyarmati terliletek megel6zték a
korabban magasan iparosodott teriileteket. Amig a kezdetben magasabban iparosodott
teriiletek magasabb szintli urbanizaciot és ndvekedést tudtak felmutatni egészen az
1800-as évekig, addig a 18. szazad végétdl a kezdetben szegényebb kolonidk értek el
magasabb novekedést €s ez a divergencia tartésnak bizonyult. A fordulat legfébb oka az
iparosodas volt, mely soran felértékelodott az intézmények szerepe az 0 befektetési
lehetéségek megjelenésével parhuzamosan, melyek nagyfokt tulajdonvédelmet
igényeltek (Acemoglu et al 2003b). Coatsworth (2008) szerint a latin-amerikai térség
visszaesésének hatterében foként az allt, hogy a spanyol illetve portugal
gyarmatositassal nem jottek 1étre az iparosodashoz sziikséges technologiai és szervezeti
innovacio alapjai, igy a 19. szazadi ipari forradalommal jelentOs leszakadas vette
kezdetét. Acemoglu és szerzétarsai (2002) vizsgalatai is megerdsitik ezt az elgondolast,
az adatok alapjan meghatarozonak talaltdk a gyarmati iddszak alatt kialakult
intézmények szerepét a 19. szazadi iparositasban is, mely behatarolta a késdbbiekben a
hosszi-tava novekedési lehetdségeket.

A gyarmatositassal kapcsolatban az ismertetett tényezOkon kivil a
gyarmatositok  kulturdlis ¢és valldsi kiilonbségeinek is szerepe lehetett a
gazdasagfejlodésben, habar ez a nézet megosztja a szakirodalmat. A f6 érvek kozott
szerepel, hogy eltérd értékrendszer alakult ki Latin-Amerikaban és Eszak-Amerikaban,
ugyanis a spanyolok és portugalok vallasossaga elfogadtatta a szegénységet mint olyan

tényez6t, amelyre nincsenek befolyassal. Sok Latin-Amerikdban ¢él6 szerint a

10




szegénység Isten egyik probatétele (Sheahan-Iglesias 1998). Ezzel szemben Eszak-
Amerikaban a protestans vallas terjedt el, amely jobban illeszkedik a piaci
intézményekhez, és igy pozitiv hatassal lehetett a gazdasagfejlodésre (Engerman-
Sokoloff 2005).

A gyarmati id6szakot kdvetden a 19. szazad els6 felében sorra fiiggetlenedtek a
latin-amerikai orszagok, a fiiggetlenedés azonban 6nmagéban nem jelentett csodaszert a
korabbi intézményi problémakra. Habar néhany gyarmati intézményi elem
¢életképtelenné valt, és a modern alkotmany sziiletését szamos torvény és reform kisérte
(Coatsworth 2008), a gyarmatositok kizsdkmanyol6 intézményei a gyarmati rendszer
végét kovetden is sokdig fennmaradtak. Latin-Amerikdban majdnem a 19. szazad
végéig fennmaradt az 4llami monopoliumok rendszere. A gyarmati iddszak egyik
legjellemzobb eleme, a kényszermunka intézménye pedig nemcsak megmaradt a
fliggetlenedéssel, hanem még akar intenzivebbé is valt az exportorientalt mezogazdasag
terjedésével. Brazilidban 1886-ig maradt fenn a rabszolgasag, mig Mexikoban a
szizaltermesztés fellendiilésével vezették be Ujra a kényszermunkat, amely egészen
1910-ig fennmaradt (Acemoglu et al 2001). A figgetlenedés utan évtizedekbe telt a
jogrendszer, a kereskedelmi szabalyozas és a kormanyzati struktira modernizalasa.
Réaadasul a fejlett orszdgok meg is nehezitették ezen fliggetlenedé orszagok
iparosodasat, mivel az ipari forradalom hatasara olcsobba valt a feldolgozoipari import
és nagyobb lett a kereslet a természeti eréforrasokra. Igy a 19. szazad szamos orszag
szamara de-indusztrializacioval jart, amikor is olyan 6sztonzok alakultak ki, melyek a
helyi kézmiives és feldolgozodiparbdl a termeld tevékenységet a nyersanyagok felé
terelték.  Latin-Amerikanak ekkor nagy sziiksége lett volna egy olyan erds
kormanyzatra, mely segithette volna a modern ipar kialakuldsat. A fliggetlenedést
kovetéen az intézmények modernizacidja az egyes orszagokban eltérd sebességgel
tortént. A modernizacid gyorsabban zajlott le az éghajlati szempontb6l mérsékelt
teriileteken: Argentindban, Chilében ¢és Uruguayban. A leglassabb intézményi
atalakulassal jellemezhetd orszagok kozé tartozott Brazilia, az egyetlen egykori
rabszolgatartd gyarmat, ahol nem kdvetkezett be politikai valtozas a fiiggetlenedéssel,
illetve ide tartozott még Bolivia, Peru és Mexiko is, ahol pedig az uralkodo elit kiizdott
a gyarmati stabilitas visszaallitasaért (Coatsworth 2008). Itt is tetten érhetjiik Acemoglu
és tarsai (2002) megfigyelését, hogy azokon a teriileteken kezd6dott késébb a

modernizacid, melyek a gyarmatositas elotti idoszakban gazdagabbnak szamitottak.
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A fliggetlenedés nyilvanvalo koltségekkel jart, hiszen a korabbi nagy és zart
rendszerbdl fiiggetlenedd orszagok rendszerint kicsik €s nyitottak voltak. A gyarmati
rendszer viszonylag nem til magas koltségen védelmet és igazsagszolgaltatast
biztositott az orszagoknak, mely intézményeket ujja kellett szervezni. A tranzakcios
koltségek novekedtek, mivel a politikai és gazdasagi intézmények is atmeneti id6szakon
mentek  keresztlil, mikozben szamos orszagban problémak mutatkoztak a
tulajdonjogokat illetden. A korabbi kereskedelmi kotelékek sériilése tovabbi
problémakat eredményezett. Ezek a ndvekvo koltségek pedig ellenstlyoztak azt a GDP-
novekedést, melyet a fliggetlenedéssel az anyaorszag fel¢ iranyul6 fiskalis kotelezettség
megsziinése okozott (De la Escosura 2009).

Coatsworth (2008) szerint 4 tényezd jarult hozza, hogy a 19. szazadban végiil
beindult a latin-amerikai kontinens gazdasagi novekedése. Az elsé ilyen tényezd a
kedvezd kiilsé gazdasagi kornyezet volt. Az ipari forradalommal ugyanis jelent6sen
csokkentek a szallitasi koltségek, mely megnovelte a keresletet ezen térség
exporttermékeire is. A masodik fontos tényez6 az intézményi modernizacio. A gyarmati
intézmények leépitésével fokozatosan eltorolték a rabszolgatartast, szabalyozasra
keriiltek a tulajdonjogok valamint 0j polgari és kereskedelmi torvények léptek életbe,
mely eredmények utat engedtek a maganvallalkozasok kialakulasanak. A gazdasagi
novekedésben nagy szerepet jatszo harmadik tényezé a politikai stabilitas, amely
kiilonb6z6 mechanizmusok révén képes volt megoldani az elit és a munkdsok kozotti
érdekkonfliktusokat. A negyedik tényez6 a kormanyzattal és a gazdasagi -elittel
kapcsolatos. Mexikéban példaul Porfirio Diaz kormanyzasa alatt az allam gazdag
befektetoket manipulalt, hogy az altala fejlesztendonek itélt teriiletekbe fektessék a
pénziiket. Réaadasul, ahogy Latin-Amerika szerte beindult az export vezérelte
novekedés, novekedett a gazdasagi egyenlOtlenség, mely altal értékes foldteriiltek
kertiltek politikusok és gazdasagi tarsasagok kezébe. Mindekdzben pedig a migracio és
immigracié alacsonyan tartotta a béreket a noOvekedést felmutatd gazdasagi
kornyezetben. Ebben az id6szakban tehat az egyenldtlenség, a sziik elit dominanciaja, a
verseny korlatozdsa valamint a tulajdon- és emberi jogok védelmével kapcsolatos

problémaék eldnydsnek bizonyultak a térség szamara (Coatsworth 2008).
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2.1.2. A latin-amerikai adéssdgvalsdg

Ahogy lathattuk, a gyarmatositas és az azt kovetd fiiggetlenedés jelentds hatassal volt a
latin-amerikai intézményrendszerre. Hasonlo jelentdségli intézményi valtozasokat a *80-
as ¢és ’90-es ¢évek valsagai és az azokat kovetd reformintézkedések kapcsan
tapasztalhattunk.

Latin-Amerikaban a gazdasdg novekedési iiteme a fliggetlenedés ideje alatt
tapasztalt visszaesést kovetden novekedésnek indult, a 20. szdzad masodik felére igen
magas értéket ért el, 1945 és 1981 kozott atlagosan 5,2 szdzalékkal ndvekedett a térség.
A ndvekedés mellett azonban szamos probléma is megjelent: nott a kdltségvetési hiany,
gyorsult az inflacid, valamint magasabb {itemben nétt a térség orszagainak
adossagallomanya, mint adossagszolgalati képessége. A nyolcvanas évek valsaganak
hatasara a gazdasagi novekedés atlaga 1982 és 1989 kozott alig érte el az 1 szazalékot,
mikdzben a népesség ndvekedése nem lassult, igy jelentdsen csokkent az egy fore eso
jovedelem, valamint Ujra novekedésnek indult a korabban mar csokkend palyara allt
szegeénység (Szakolczai 2005).

A valsagot megel6z6 4 évtizedben a térségben Brazilia és Mexiko novekedett a
legnagyobb mértékben, majd ez a két orszadg valt a legnagyobb addssa. A brazil és
mexikoi gazdasdgi novekedésnek nem kivant mellékhatdsai is voltak: ndtt a
jovedelemegyenlétlenség, az inflacid és a korrupcio (Felix 1990). A magas novekedést
kovetéen az 1970-es években az instabilitas jelei mutatkoztak: novekedtek az allami
kiadasok, bels6 és kiilsé egyensulytalansagok léptek fel, jelentdsen novekedett a kiilsé
finanszirozéas aranya. 1980 végén mar észre lehetett venni néhany nyugtalanito jelet a
térségben. A marginalis tOke-kibocsatas rata szamos orszagban a befektetések
termelékenységének alacsony szintjét mutattak. Jelentds egyensulytalansagot lehetett
érzékelni az allami és magan befektetések, valamint a tradable és non-tradable szektorba
iranyuld befektetések kapcsan. Mexikoban és Venezueldban a hetvenes években az
olajar novekedése kovetkeztében az allami befektetések gyorsabban novekedtek, mint a
magan befektetések. Mexiko tekintetében az allami befektetések évente atlagosan 11,1
szazalékkal novekedtek, mig a magan befektetések csupan 6,7 szazalékkal. A non-
tradable szektor beruhdzasait pedig gyakran kiilsé addossag felvételével finansziroztak,
ami a késobbiekben jelentds problémat okozott. Az 1980-ban bekovetkezett real

felértékelddés és a valutdk USA dollarhoz vald kotése jelentdsen sebezhetdve tette a
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térség orszagait. 1980-ban Brazilia kivételével a nagy latin-amerikai gazdasagok
adossaggal és hitelképességgel kapcesolatos mutatéi azonban nem mutattak jelentdsen
rosszabb helyzetet, mint 1973-ban. A hetvenes években jelentésen megndétt a térségbe
érkezo kiilfoldi toke nagysaga, 1979 és 1981 kozott a kdlesonok Mexikoban, Chilében
és Argentinaban megkdzelitették az export értékének felét. 1981-t6l jelentsen
csokkentek a valutatartalékok Argentindban, Brazilidban, Chilében és Mexikoban. A
kolesonok prociklikus mozgasa sulyosbitotta az export visszaesését, ami az 1930-as
évek valsagat kovetd legnagyobb valsagot eredményezte. 1981 masodik és 1982 elsd
felében Mexiko 17 millidrd dollarnyi, rekord 0Osszegli kolcsonhodz jutott, szintén
rekordosszeget konyvelhetett el ebben az idében Brazilia is. 1982 masodik felét
kovetéen azonban Kolumbia kivételével jelentOs visszaesést tapasztalt a térség a
tokebearamlas tekintetében, mig a romld cserearanyok miatt az export értékének
csokkenése megeldzte a kdlesondk visszaesését (Diaz-Alejandro et al 1984).

Mexiko tehat a nem megfeleld gazdasagpolitika, valamint az olajar 6sszeomlasa
¢s a nemzetkozi kamatldbak emelkedése kovetkeztében keriilt adossagvalsagba 1982-
ben. Az adéssagvalsag kezdetén az orszag strukturalis reformokat hajtott végre, melyek
kozott kiemelkedd jelentdségli volt a koltségvetés kiigazitasa, a kiilgazdasagi
liberalizacio, az allami tulajdont vallalatok privatizalasa, az allam gazdasagi
szerepvallalasanak csokkentése, a pénziligyi rendszer strukturalis atalakitasa, valamint a
deregulacid (Banco de Mexico 1992). A hasonld gazdasagi szerkezet ¢és ndvekvd
egyensulytalansagok miatt a valsag gyorsan elterjedt a kontinensen, a térség szamos
orszaga keriilt Mexikohoz hasonlo helyzetbe, ezaltal pedig hasonlé reformintézkedések
meghozatalara kényszeriiltek.

A reformok kapcsan meg kell emliteni, hogy a hitelezOk stratégidja az
adossagvalsag kitorésétdl fogva négy f6 komponenst tartalmazott. El8szor is szerették
volna elkeriilni egy nemzetkdzi bankvalsag kialakulasat. E mellett érdekiikben allt az
ados orszagok hitelképességének helyreallitasa, valamint ezen orszagok atalakitasa a
fenntarthat6 gazdasagi novekedés elérése érdekében. A hitelezoknek tovabba érdekében
allt a piaci liberalizaciot allitani a gazdasagi atalakulds kozéppontjaba. A nyolcvanas
évek kozepére azonban jelentésen megndtt Washingtonban a félelem, hogy az elhuz6do
valsag a latin-amerikai orszagokat baloldali fordulatra 6sztonozné, igy sziiletett meg a
Baker-terv 1985 oktoberében. A terv 6 célja a gazdasagi novekedés élénkitése és piaci
liberalizacio volt. A terv keretében 29 milliard dollarnyi kélesont adtak 17 eladosodott

orszagnak 1986 ¢és 1988 kozott. A Baker-terv banki kolesondkkel probalta enyhiteni a
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valsag negativ hatasait, azonban idovel nyilvanvaléva valt, hogy tovabbi intézkedésekre

lesz sziikség. Az 1j intézkedéscsomagot, a Brady-tervet 1989 marciusaban inditottak

utnak.

Ahogy a Baker-tervben, a Brady-tervben is a pénziigyi intézmények

finanszirozasa allt a kozpontban, azonban utdbbi keretében a piaci liberalizalas mellett

az ados orszagnak IMF 4ltal jovahagyott stabilizalé monetaris és fiskélis politikat kellett

folytatnia (Felix 1990).

A Washington altal javasolt intézkedések célja a prudens makrogazdasagi

politika, a kifelé iranyuld orientacid €s a szabadpiaci kapitalizmus elérése volt. A

washingtoni konszenzus pontjai az alabbiak (Williamson 1990):

L.

Fiskalis fegyelem. Williamson szerint eltéré nézetek léteznek arra vonatkozoan,
hogy a fiskalis fegyelemnek sziikségszertien kiegyensulyozott kdltségvetést kell-
e jelentenie. Az egyik nézet szerint ugyanis a deficit elfogadhat6 abban az
esetben, ha nem eredményezi a GDP-aranyos allamadossag novekedését. Mas
megkdozelitésben pedig a kiegyensulyozott koltségvetésnek kozéptavon kellene
érvényesiilnie, mig révid tavon elfogadhatdé a deficit és a szufficit abban az
esetben, ha azok a makrogazdasagi stabilizalodast szolgaljak.

Allami kiad4sok prioritasai. Az ajanlas alapjan fiskalis deficit csokkentésére
adobevételek novelése helyett kiadasoldali csokkentést célszeri végrehajtani.
Williamson szerint az allami kiadasok Osszetételét tekintve harom olyan
kategoria van, amellyel kapcsolatban erdteljes a nemzetkézi intézmények
véleménye: tamogatasok, oktatas és egészségiigy, valamint allami beruhazasok.
A nemzetkozi intézmények szerint a foként diszkriminaciomentes juttatasokat
csokkenteni illetve megsziintetni sziikséges, hiszen ezek nem csupan forrasokat
vonnak el a koltségvetésbol, hanem pazarlashoz ¢és az erdforrasok nem
kiadasokat az oktatds €és egészségiigy iranyaba sziikséges iranyitani, ugy, hogy
foként a hatranyos helyzetlieck keriiljenek jobb helyzetbe. Az allami
beruhazasokat tekintve pedig egyetértés mutatkozik abban, hogy az
infrastrukturalis beruhazasok nagy jelentoségiiek.

Adoreform. Az adodbevételek novelésével torténd koltségvetési egyenleg javitast
Washington nem tartja megfelelének, a fejloddé orszdgoknak széles adobazist és
mérsékelt adoratat javasol.

Kamatpolitika. Az ajanlasban két f6 elv szerepel a kamatratakkal kapcsolatban.

Az egyik az, hogy a kamatokat a piacnak kell meghataroznia, amivel igy
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elkeriilhetd az er6forrasok nem megfeleld allokacioja. A masik fontos tényezo,
hogy a realkamatoknak pozitivnak kell lenniiik, Williamson szerint mérsékelten
pozitivnak, annak érdekében, hogy 6sztondzzeék a befektetéseket.
Arfolyampolitika. A dominans  nézet szerint az  arfolyamrata
meghatarozodasanak mikéntjénél fontosabb cél a versenyképes arfolyamrata
elérése, ami segiti az export ndvekedését, és ezaltal a gazdasag a kinalati
potencial altal megengedett iitemben novekedhet, mikézben a fizetési mérleg
deficit  fenntarthatd moddon  finanszirozhaté  maradhat.  Washington
meggy6zddése, hogy a kifelé iranyuld orientacid €és az export ndvekedése
sziikséges a latin-amerikai fellendiiléshez.

Kereskedelempolitika. A versenyképes arfolyamrata mellett a kifelé iranyulo
gazdasagpolitika masodik kulcseleme az import liberalizaldsa. Az export
Osztonzéséhez sziikséges ugyanis, hogy versenyképes arakon Ilehessen
hozzaférni az importalt inputokhoz. Washington szerint amennyiben sziikséges
protekcionista eszkdzok alkalmazasa, a legjobb megoldas a vamok kivetése,
hiszen azok révén bevételhez is jut az allam, azonban sziikséges a vamok altal
keletkezett torzulasokat minimalis értéken tartani.

Kiilfoldi tokebefektetések. Mikdzben az ajanlas szerint a kiilfoldi pénziigyi
aramlasok liberalizacidja nem €lvez magas prioritast, a kiilfoldi tokebefektetések
korlatozasa negativ kovetkezményekkel jar. A kiilfoldi tokebefektetések ugyanis
a hazai piacra vagy exportra torténd termeléshez nyujtanak tékét, képességeket
¢és know-how-t.

Privatizacid. A privatizacié melletti 6 érv az, hogy az eltérd 6sztonzok miatt a
magantulajdonban 1évé vallalatok hatékonyabban miikodnek az allami
vallalatoknal. Raadasul a privatizacio segithet enyhiteni a nyomast a
koltségvetésen, mivel rovid tadvon bevétel keletkezik az értékesitett
vallalatokbol, mig hosszu tavon nem az allamnak kell finansziroznia az ezekkel
a vallalatokkal kapcsolatos befektetéseket. Williamson szerint habar a
privatizacio pozitiv lehet abban az esetben, ha noveli a versenyt és csokkenti a
fiskalis nyomast, viszont 6 nem minden esetben preferalja a magéan vallalatokat
az allami véllalatokkal szemben.

Deregulacio. A deregulacio egy ujabb modja a verseny 6sztonzésének. Tekintve,
hogy a latin-amerikai orszagok a vilag leger6sebben szabalyozott piacai kozé

tartoznak, igy a deregulacidval jelentds elényokre tehetnek szert.
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10. Tulajdonjogok. Latin-Amerikaban rendkiviill bizonytalanok a tulajdonhoz
fiz6d6 jogok, mikdzben altalanosan elfogadott tény, hogy a tulajdonjogok
definialasa és kikényszerithetosége igencsak fontos a gazdasag muikddése és

fejlédése szempontjabol.

Latin-Amerika a nyolcvanas évek végén €s a kilencvenes években jelentds gazdasagi
atalakulason ment keresztiil. A reformok orszagonként valtoztak, a reformalando
terliletek kozott gyakran szerepelt a magas inflacio, a stagnalas, az alacsony
hitelképesség, a valuta instabilitdsa, az export alacsony szintje valamint a tékemenekités
probléméja. A reformokkal parhuzamosan javult a nemzetkozi gazdasagi kornyezet,
mely a befektetoket a latin-amerikai piacok felé iranyitotta, azonban a nagymértéki
tokebearamlds nem csupan pozitiv hatdsokkal jart. A bearamld tOke habar segitett
felgyorsitani a reformokat, hiszen finanszirozta az azokkal jaro koltségeket, viszont
elfedte a térség gyenge gazdasagi teljesitménye mogott mélyben huzodo problémakat,
mint példaul a magas jovedelemegyenlStlenséget, az alacsony termelékenységet és
versenyképességet, valamint az allami intézmények hatékonysagi problémait. Azonban
nem szabad alulbecsiilni a véghezvitt reformintézkedések pozitiv hatasait. A
kereskedelmi liberalizacioval a latin-amerikai vallalatok kénytelenek voltak
hatékonyabba valni a megnovekedett verseny kovetkeztében, valamint a korabban
allami tulajdonti, immar privatizalt vallalatok sem kaphattak a tovabbiakban versenyt
torzitd allami tamogatasokat. A nyolcvanas évekhez képest a kilencvenes évek kdzepére
jelentésen javult a térség orszagainak fiskalis egyenlege, mikdzben az inflacidt az
orszagok tobbségében sikeriilt egy szamjegylire csokkenteni, aminek kovetkeztében az
atlagos inflacio 1989-r61 1994-re 130 szazalékrol 14 szazalékra esett (Naim 1995).

A latin-amerikai adossagvalsagot kovetd reformintézkedéseket szamos kritika
érte mind a hatékonysaguk, mind pedig a mélységiik tekintetében. A meghozott
intézkedések jelentds része az elsd generacids reformok kozé tartozott, melyek kozé a
makrogazdasagi stabilizaciot, a privatizaciot, a vamcsokkentést, a kiadascsokkentést és
ezekhez hasonlo intézkedéseket sorolunk. Ezzel szemben a masodik generacios
reformok az allam, az allami szolgdltatasok, az intézmények és az iizleti kdrnyezet
reformjara torekednek. Amig az elsd generacios reformoknak azonnali és lathatd
eredményei vannak, a masodik generacios reformok hatasa hosszu tavon érvényesiil és
kevésbé lathato, és igy politikailag nehezebben végrehajthatok. Mikozben példaul egy

vamcsokkentés hatasa azonnali, koltségei pedig szétoszlanak a tdrsadalomban, addig az
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egészségligy megreformalasa tovabb tart, koltségei pedig koncentralt csoportokat
érintenek. A masodik generacios reformok adminisztracios szempontbol is nehezebben
véghezvihetdk, hiszen végrehajtasukban szamos kormanyzati és tarsadalmi szerepld
vesz részt. Rdadasul az intézményi reformok nagyon komplexek, példaul a rule of law
megerdsitése teljesen eltérd megkozelitést kivan, mint a telekommunikécio
szabalyozasa, vagy a bankdrok megfeleld ellendrzése. Az egyes orszagok empirikus
tapasztalatai pedig nehezen alkalmazhatok mas orszagokban (Naim 1999).

A Washingtoni konszenzus egyes pontjainak valdé megfelelés tehat nem
biztositotta a fenntarthaté novekedés feltételeit, tovabba a konszenzus nagy hibaja volt,
hogy nem vette figyelme a globalizacio hatasait. A konszenzus nem biztositott olyan
ajanlasokat, melyek lehetévé tették volna, hogy a reforméald orszagok jobban
megbirkdzzanak a globalizacio kovetkezményeivel, foként a pénziigyi szféraban. Ezt jol
mutatja, hogy 1994 és 1999 kozott 10 kozepes jovedelmil fejlodé orszag élt meg
jelentés pénziigyi valsagot, melyek hatasara szamos orszagban megkérddjelez6dott a
korabbi reformok helyessége (Naim 1999). Az évek soran nyilvanvalova valt, hogy a
korabbi reformoknak nem lesz hosszan tartdé hatdsa, amennyiben azokat gyenge
intézményi kdrnyezet mellett hajtjak végre. Ennek hatasara sziiletett meg a Washingtoni
konszenzus modositasa, melyben az intézményi reformokra helyezddott a hangsuly. Az
ujabb 10 pontban helyet kapott teriiletek: vallalatiranyitds, korrupcidellenesség,
rugalmas munkaerépiacok, WTO megallapodasok, pénziigyi szabalyok ¢és standardok,
prudens tékemérleg nyitas, nem atmeneti arfolyamrendszer, fiiggetlen kozponti bank/
inflacios célkovetés, szocialis védohalo, célzott szegénység-csokkentés (Rodrik 2006).

A Washingtoni konszenzus elsd valtozata kapcsan még érdemes megemliteni,
hogy 1994 decemberében egy kereskedelmi csucstalalkozon Clinton elnok még arrdl
beszélt, hogy a latin-amerikai reformok csoddkra képesek, 9 nappal késébb viszont
Mexiko leértékelte a pesot. A mexikoi valutavalsag vilagszerte destabilizalta a valutakat
és a pénziigyi piacokat, a tOkearamlas volatilitasa pedig ramutatott Latin-Amerika
fennmarado sebezhetoségére is. Azonban érdemes megfigyelni, hogy mennyire eltéréen
reagalt a latin-amerikai térség Mexiko 1982-es és 1994-es valsagara. Az 1982-ben
bejelentett mexikoi fizetésképtelenség hatasara ugyanis a térségbe érkezo kiilsd forrasok
szinte teljesen elapadtak, melyre az egyes kormanyok gazdasagi elzarkozassal, kiterjedt
gazdasagi kontrollal és bizonyos esetekben bankok allamositasaval reagaltak. Ezzel

szemben 1995-ben a mexikoéi valutavalsagra reagalva a kormanyok mélyitették a piaci
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reformokat,  felgyorsitottak a  privatizacios  terveket, finomhangoltak az

arfolyamrendszeriiket és megerésitették a privat bankokat (Naim 1995).

2.2. AKkilencvenes évek végétol napjainkig

2.2.1. Fordulat a fiskalis politikaban

Latin-Amerika évtizedeken keresztiil 6rdogi korrel szembesiilt: a gazdasag volatilitasa,
a prociklikus fiskalis politika és a bizonytalan hitelképesség harmasa nyomta ra a
bélyegét a térség orszagainak teljesitményére. Kedvezdtlen sokkok esetén a térség
orszagai gyakran szembesiiltek a nemzetkdzi hitelpiacokhoz valé hozzaférés
nehézségeivel, melynek hatasara az orszagok megszorité intézkedésekre kényszeriiltek,
tovabb csokkentve ezzel a nemzeti jovedelmet (Gavin et al 1996).

A volatilitas évtizedeken at a latin-amerikai orszagok egyik legszembetiindbb
gazdasagi jellemzdje volt. A gazdasdgi mutatok valtozékonysaga az 1970-es és 1980-as
évek gazdasagpolitikajanak koszonhetéen novekedett, majd az 1990-es évek
stabilizacidja kovetkeztében csokkent, de még igy is kozel kétszer volt volatilisebb a
térség real GDP-novekedése az OECD-orszagokénal. Ezen volatilitds egyharmada
kiils6 sokkokbol, egyharmada nem elégséges pénziigyi integraciobol, egyharmada pedig
fiskdlis és monetaris politikabol szarmazik (Perry 2003). A monetaris politika
volatilitasat ugyan sikeriilt idovel csOkkenteni, viszont a fiskalis politika
prociklikussaga szamos orszag esetén még napjainkban is jellemzo.

A fejlodd orszagokra, igy Latin-Amerikara is éveken keresztiil prociklikussag
volt jellemz0, mikdzben kutatdsok bizonyitjak, hogy a prociklikus politika hosszi tavon
alacsonyabb ndvekedéshez vezet. Nyitott gazdasdgokban nagyon nehéz a monetaris
politikat kontraciklikus eszkozként hasznalni, a fiskéalis politika jobb eszkoznek
bizonyul a ciklusok kisimitasara. Olyan orszagokban példaul, ahol a ciklikus
kilengéseket a nyersanyagarak volatilitdsa okozza, j0 megoldas lehet stabilizacios
alapok létrehozdsa. Rendszerint pozitiv hatasa van a strukturalis szabalyok
bevezetésének, melyek elkiilonitik az allami bevételek és kiadasok ciklikus
komponensét. Az iparosodott orszagok tapasztalatai pedig az automatikus stabilizatorok

meglétének fontossagara hivjak fel a figyelmet. A bevételi oldalt tekintve pedig az
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adorendszer is szolgalhat kontraciklikus célokat, a legjobb eszkéz a progressziv
jovedelemadd, mely automatikus stabilizatorként mikddik. Hitelboom idején pedig jo
megoldas Iehet a bearamlo toke megaddztatasa, és az altalanos forgalmi adorata iizleti
ciklushoz val6 igazitasnak, illetve a kiillonboz6 atmeneti adocsokkentésnek is lehet
kontraciklikus hatisa. A gazdasagi elényokkel szemben problémék is mutatkozhatnak a
kontraciklikus 4llami kiadassal, példaul hatékonytalansaghoz vagy hosszii tava
merevséghez vezethet (amikor példaul egy atmeneti addcsokkentés tartossa valik)
(Ocampo 2011).

Benczes és Kutasi (2010) a fiskalis szabalyok kialakulasanak harom hullamat
ismerteti. Az elsé hullam a 19. szazad kozepén indult, foként foderalis berendezkedésii
allamokban a potyautas magatartds €s a hidny ndvekedésének kivédése érdekében.
Ebben az idoben a legjellemzobb fiskalis szabaly az aranyszabaly volt, mely tiltja a
foly6 kiadasok hitelbdl torténd fedezését. A masodik hullam a masodik vilaghaboru
utan jelentkezett, foként a veszteségeket elszenvedett orszagok (Németorszag,
Hollandia, Japan) vezettek be fiskalis szabéalyokat. A harmadik hullim az 1970-es,
1980-as évek eladosodasi hullamanak hatasara alakult ki, szabalyokat vezetett be tobbek
kozott Eurdopa és Latin-Amerika szamos orszaga is. A fiskalis politikai szabalyok
alkalmazasanak célja a makrogazdasag stabilitdsanak biztositasa, a kormanyzat fiskalis
politikajanak hitelességének erdsitése, a koltségvetési hidny lefaragasa és a fiskalis
politika hosszu tavu fenntarthatdosaganak megteremtése.

A nyolcvanas években elindult reformhulldm hatasara a latin-amerikai térségben
a kilencvenes években mar beindult a ndvekedés, azonban az ijabb valsagok ramutattak
arra, hogy a reformintézkedések nem érintették a nagy atalakitast és tarsadalmi
konszenzust igényld teriileteket. Az 1994-es tequila, az 1998-as brazil és a 2001-es
argentin valsag ravilagitott az érintett gazdasagok gyenge pontjaira és ujabb reformokra
késztette a gazdasdgi dontéshozodkat. A nyolcvanas évek reformfolyamatait kdvetd
idészak legjelentésebb momentuma — a reformok ¢és valsdgokra adott valaszok
szempontjabol — a fiskalis politikai szabalyok elterjedése a régidoban. A fiskalis politikai
szabalyok alkalmazasanak célja a makrogazdasadg stabilitasanak biztositasa, a
kormanyzat fiskalis politikdjanak hitelességének erdsitése, a koltségvetési hiany
lefaragasa és a fiskalis politika hosszi tava fenntarthatésaganak megteremtése
(Benczes-Kutasi 2010).

Az 2. tablazat tartalmazza a térség fobb orszagaiban bevezetett fiskalis politikai

szabalyokat. Jol latszik, hogy a régioban nem beszélhetiink évtizedekre visszatekintd

20



szabalyozasi gyakorlattal, hiszen a legtdbb orszagban a 2000-es évek folyaman, a
stabilizalodas éveit kovetden keriilt bevezetésre fiskalis szabaly. Erdemes azonban
megjegyezni, hogy a fiskalis reformok keretén beliill bevezetett szabalyok nagy
mértékben hozzajarultak az egyes orszagok sebezhetdségének csokkentéséhez. A
fiskalis szabalyok bevezetése ugyanis kiemelt fontossdgi azokban az orszagokban,
melyekben az arucikkeknek jelentds koltségvetési szerepe van. Ezek az orszagok
konnyen sebezhetéek a nyersanyagarak volatilitdsanak koszonhetden, viszont példaul a
strukturalis egyenleg szabalyanak alkalmazasaval jelentds bevételeket lehet felhalmozni
magas nyersanyagarak esetén, melyet fel lehet hasznalni kedvezétlenebb arak esetén,

ahogy azt példaul Chile is teszi (Kumar et al 2009).

2. tablazat: Fiskalis politikai szabdlyok Latin-Amerikaban

Bevezetés

Orsza Ti
rszag éve ipus
Dominikai
omuintiar 1998 | adéssagkorlat
Koztarsasag
Argentina 2000 altalanos egyensuly, hianykorlat, stabilizacios alap, elsddleges

kiadasi korlat

Chile 2000 strukturalis tobblet, stabilizacios alapok

altalanos egyensuly, hianykorlat, stabilizacios alap, elsddleges

Peru 2000 yiadasi korlat

Brazilia 2001 folyo egyensuly, adossagesokkentés, bértomegkorlat

Kolumbia 2001 folyo egyensﬁly, adossagesokkentés,  bértomegkorlat,
kamatkorlat

Costa Rica 2001 kiadasi korlat

Panama 2002 altalanos egyenstly, adossagkorlat

Ecuador 2003 neril-olaj e.gy?n.sﬁly, , adossagkorlat, stabilizacios alap,
elsodleges kiadasi korlat

Venezuela 2004 folyd egyensuly, hidnykorlat

Mexiko 2006 altalanos egyenstly, bevételi szabaly

Forras: Postényi 2012:113 Benczes-Kutasi 2010 és Kumar et al 2009 alapjan.

Osszességében elmondhato, hogy a fiskélis szabalyok bevezetése nmagaban még nem
garantdlja a stabilitds novekedést, ahogy ezt a fentiekben lathattuk. A 2007-2009-es
vilaggazdasagi valsag sok esetben ramutatott a szabalyok alkalmazhatosaganak
hataraira. Az IMF a legutobbi valsdg kapcsan kutatdst végzett, mely soran szamos
fejlodd és fejlett orszagot kérdeztek fiskalis szabalyaik alkalmazhatosagarol. Az

eredményekbdl kidertiil, hogy leginkdbb a kiadési szabalyok betartasa bizonyult nehéz
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feladatnak a valsag éveiben. A Latin-Amerikara vonatkozo eredményeket a 3. tdbldzat

foglalja 6ssze (Kumar et al 2009).

3. tablazat: Fiskdlis szabdlyok és a 2007-2009-es vilaggazdasdagi valsag Latin-

Amerikdaban

Nincs sziikség valtoztatasra Brazilia, Ecuador,
Nincs valtozas, de ellentmondas
figyelheté meg a szabalyokkal

Panama

Megvaltoztak a szabalyok vagy
felfiiggesztették azok alkalmazasat®
Forras: Kumar et al. 2009: 35.

Argentina, Chile, Mexikd, Peru

4. tablazat: Az allami kiadasok alakulasa Latin-Amerikaban

Redlnovekedés az elsddleges kiadasban (%)
2004-2008 2009 2010
Kontraciklikus Chile 5,5 15,3 4.4
El Salvador 1,6 10,8 5,1
Paraguay 2,0 28,0 11,4
Peru 7,3 12,7 12,6
Aciklikus Guatemala 2,3 4.6 3,3
(kozepes mértekil
novekedés)
Aciklikus Argentina 12,3 19,7 14,0
(folyamatos Kolumbia 7,6 10,9 -4,2
novekedés) Costa Rica 7,7 10,6 3.3
Uruguay 7,0 7,4 10,7
Prociklikus Bolivia 10,2 0,2 10,2
Brazilia 7,9 2,2 10,6
Dominikai Kozt. 11,7 -12,1 0,7
Ecuador 19,7 6,0 7,4
Honduras 8,1 35 -3,8
Mexikd 5,7 34 -3,6
Nicaragua 6,9 5,1 3,0
Panama 12,8 -0,3 6,3
Venezuela 12,6 -1,4 -12.,5

Forras: Ocampo 2011:18.

2 Ebbe a kategéridba tartozik szamos eurdpai orszag is, mint példaul Ausztria, Finnorszag, Németorszdg,

az Egyesiilt Kiralysag, Spanyolorszag, Magyarorszag.
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A latin-amerikai térség tehat fontos Iépéseket tett az elmult évtizedekben a
makrogazdasagi stabilizaciohoz vezetd Uton. A 4. tdbldzat azonban jol mutatja, hogy
habar tortént elmozdulas a kontraciklikus fiskalis politika irdnyaba, még napjaikban is
jelentds a régioban a prociklikus politikat folytatd orszagok szama.

A kontraciklikus fiskalis politika térmyerése tehat nem valosult meg a térség
nagy részén, igy szamos orszag esetén tovabbra is fenndll a kiils6 sokkoknak vald
kitettség. A vilaggazdasagi valsag soran mégis meglepte a szakértoket, hogy ezuttal a
valsag nem okozott olyan mértékli visszaesést, mint sok fejlett orszagban, és a valsag
utan is gyorsabban visszaalltak a korabbi névekedési litemre, mikdzben szamos fejlett
orszag tovabbra is stagnal vagy csupan alacsony novekedést tud felmutatni. A valsag
soran szembetling volt, hogy a 2003 és 2007 kozotti fellendiilés éveiben milyen jelent6s

mértékben sikeriilt csokkentenie a régionak a kiils6 sebezhetdségét.

e

2.2.2. Avdlsagot megeldzé fellendiilés hdttere

Osszehasonlitdsképp érdemes megjegyezni, hogy amig az 1970-es években 6
szazalékos novekedés jellemezte a régiot, addig az 1980-as években 2%-o0s és az 1990-
es években is csupan 3%-os novekedést tudott produkalni. Azonban a stagnalds
évtizedét kovetden 2003 és 2008 kozott a kontinens atlagosan 6,2 szdzalékos gazdasagi
novekedés idoszakat ¢élte, mely foként a nagyon kedvezd kiilsé gazdasagi kornyezetnek
volt kdszonhetd, és ennek a fellendiilésnek csupan a 2007-2009-es vilagvalsag vetett
véget.

A kiils6 tényezoket vizsgalva Ocampo (2009) szerint a fellendiilés hatterében 4
tényez6 kivételes kombinacigja huzoédik meg: magas nyersanyagarak, fellendiild
nemzetkozi kereskedelem, kivételes pénziigyi kornyezet és a kilfoldon dolgozok
hazautaldsainak magas szintje. Kordbban még sosem fordult eld, hogy ez a négy
tényez0 egyszerre fennallt volna. A fellendiilés évei alatt a nyersolaj és arany piaci ara
megkétszerezddott, a réz piaci ara megdtszordzodott. 1995 és 2007 kozott a kiilfoldon
dolgozok hazautalasai kozel megdtszorozodtek a kontinensen, ami igy mar a latin-
amerikai és karibi térségben a GDP kozel masfél szazalékat tette ki (ENSZ 2011). A
nemzetkozi kereskedelem fellendiilését pedig jol tiikkrozik a szamadatok: amig 2003 és

2006 kozott a vilag GDP-novekedése 3,8 szazalékos volt, addig ugyanezen iddszak alatt
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a nemzetkozi kereskedelem novekedési Uteme ennek tobb mint kétszerese, 9,8 szazalék
volt (Ocampo 2009).

A kiilsé tényezOk utan a belso tényezoket vizsgalva meg kell emliteni, hogy mar
a 2003-2007-es fellendiilést megelézden is fontos reformok léptek életbe, melyeknek
koszonhetden magas gazdasagi novekedés és stabil gazdasagi kornyezet alakulhatott ki,
ami a késébbiekben tovabbi reformok meghozatalat tette lehetdvé. Porzecanski (2009)
négy f0 belsd gazdasagi valtozast emlit, melyek segitették a latin-amerikai orszagok
sebezhetoségének csokkentését. Az egyik ilyen tényezd az drfolyamkitettség (currency
mismatch) csokkentése, ami azért jelentds, mivel empirikus vizsgéalatok bizonyitjak,
hogy ez kordbban szamos pénziigyi valsag forrasaul szolgalt. Latin-Amerikara az
évtizedek soran az eszkozok és forrasok eltéré valutaban valo jegyzése volt jellemzd,
amikor az eszkozoket helyi valutdban, a forrdsokat viszont legtobbszor dollarban
denominaltak, igy az arfolyam valtozasakor pénziigyi problémak meriiltek fel. A valuta
eltérések  csokkentése tehat csokkentette az orszagok sebezhetOségét az
arfolyamvaltozasokra.

A kovetkez6 1ényeges tényez6 az drfolyam-rugalmassag, melynek segitségével
az orszagok ki tudjak védeni az exogén sokkokat. Az 1990-es évek kdzepétdl egyre
tobb latin-amerikai orszdg hagyott fel a fix arfolyamrendszerrel, és rugalmas
arfolyamrendszerre alltak at inflacios célkdvetéssel. Tovabbi fontos 1épés volt a
bankrendszer megerdsitése illetve a kontraciklikus kormadnyzati politika megjelenése,
amelynek koOszonhetden szamos orszag a valsagkezeld programokat immar nem
hitelekbdl, hanem a korabbi években felhalmozott tartalékokbol tudta finanszirozni.

Ocampo (2011) tanulmanyaban mas tényezdket sorol fel a sebezhetdség
csokkenésével kapcsolatban: nagy eldérelépés a térség orszdgaiban a kisebb fizetési
mérleg hiany, a versenyképes arfolyamrata kialakuldsa, a bdséges devizatartalék, a
rovid tava kiilsé kotelezettségek alacsony szintje, valamint a tokearamlas szabalyozasa.

Az 5. tablazatban feltiintettem néhany gazdasagi adatot a fellendiilés id6szakara
¢és az azt megeldz6 évekre vonatkozoan. A valtozas szembetiind mind az atlagos GDP-
novekedési iitem, mind pedig az exportalt javak értékének szazalékos valtozasa esetén:
2003 és 2007 kozott a fellendiilésnek kdszonhetden sokkal jobb értékeket lathatunk.
1998 ¢és 2002 kozott az atlagos GDP-ndvekedést tekintve a LAC-7 orszagok® koziil 5

* A LAC-7 a 7 legnagyobb latin-amerikai gazdasag: Argentina, Brazilia, Kolumbia, Chile, Mexiko, Peru

és Venezuela.
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orszagban kis mértékii novekedést, 2 orszagban pedig recessziot latunk, ezzel szemben
2003 ¢és 2007 kozott Mexikd kivételével az atlagos GDP-novekedés tobbszordse
mérhetd a megel6z6 idészakhoz képest. Az exportot tekintve még latvanyosabb a
kiilonbség a 2 id6szak kozott: minden orszagban megsokszorozodott az export
értekének novekedése. Az export értékének ndvekedése egyrészt az export
volumenében tortént ndvekedésnek, masrészt pedig a ndvekvd nyersanyagaraknak volt
koszonheto, utdbbi jol latszik az egyes orszagok adatainak aranyaban: mig Mexikoban
csupan 65 szazalékos ndvekedés tortént 2003-r61 2007-re, addig Chilében ez a

novekedés kozel 214 szazalékos volt. Mivel Chile nettdé nyersanyagexportér, igy

kedvezden hatott a fizetési mérlegére a nyersanyagok vilagpiaci dranak ndvekedése.

5. tablazat: Néhany gazdasdgi mutato a LAC-7 orszdagokra 1998-2002 és 2003-2007

kozott
GDP- GDP- Export értékének | Export értékének
novekedés novekedés szazalékos szazalékos
atlaga atlaga valtozasa valtozasa
1998-2002 2003-2007 1998-r61 2002-re | 2003-r61 2007-re
Argentina -3,2 8,8 -3,0 87,0
Brazilia 1,7 3.9 18,0 119,8
Chile 2,5 5,0 11,4 213,8
Kolumbia 0,8 5,9 7,9 121,4
Mexiko 3.2 34 37,3 65,1
Peru 1,7 6,5 34,0 206,7
Venezuela -1,6 7,4 51,2 153,4

Forras: Sajat szamitasok az ECLAC adatbazisa alapjan.

2.2.3.A 2007-2009-es vilaggazdasdgi vdlsdgtdél napjainkig

A Lehman Brothers csddje utan kitort valsag a latin-amerikai kontinenst tobb
tényez0 negativ irdnyba valo fordulasaval érintette: esett a régid exportja iranti kereslet,
zuhantak a regionalis csokkent a kiilfoldon  dolgozok

nagyot export arak,

hazautalasainak értéke, sokkal kevesebb kiilfoldi turista érkezett a térségbe, a kiilsd

finanszirozas megrendiilt, a kockéazatkeriilés kovetkeztében kialakult panikhangulatnak
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koszonhetden megindult a régid részvényeinek, kotvényeinek és valutainak eladasi
hullama (Porzecanski 2009). A valsagot megel6z6 fellendiilés szakaszaban tapasztalt
kedvezé kiils6 tényezok tehat hirtelen negativ fordulatot vettek, ami megfeleld fiskalis
€s monetaris politika hianyaban komoly visszaesést okozott volna.

2007-ben Latin-Amerika még nem érzekelt visszaesést a gazdasagi tevékenység
vagy a nemzetkdzi kereskedelem terén, sét tovabbra is gyors gazdasagi novekedést
tudott felmutatni. Ezt az atlagosan 5,6 szazalékos novekedést a belfoldi kereslet
¢lénkiilése vezérelte, els6sorban a maganfogyasztas és a bruttd tékefelhalmozas
novelésével. Ezen feliil a legtobb nyersanyag-exportald orszag magas nyersanyagarakat
¢lvezhetett, aminek koszonhetden a régid cserearanyai 2,6 szdzalékkal javultak. A
magasabb exportarak ahhoz is hozzajarultak, hogy a régié immar 6todik egymast
kovetd évében folyo fizetési tobbletet érjen el (ECLAC 2007). Ezen tényezok tikrében
szamos koOzgazdasz ugy gondolta, hogy ,this time is different”, azaz a kontinens
gazdasagai a korabbi recessziokbol tanulva a jelenlegi vilagvalsag sordn nem
szenvednek el nagymértéki visszaesést (Izquierdo-Talvi 2008).

2008-ban viszont mar lassulds mutatkozott a GDP novekedésében, atlagosan a
régio 4,6 szazalékos iitemben ndvekedett. A cserearanyok a teljes régiot tekintve 4,6
szazalékkal javultak, de egyes nyersanyag-exportOr orszagokban romlast lathatunk:
Chilében és Peruban példaul 7,5 szazalékkal romlottak a cserearanyok a nyersanyagarak
volatilitdisa miatt. A nemzetkozi kereskedelem visszaesésének és a nyersanyagarak
csokkenésének kovetkeztében pedig a régio 2008 végén 0,6 szazalékos folyo fizetési
deficitet konyvelhetett el (ECLAC 2008).

2008-r61 2009-re a térségbe iranyuld tékebefektetések 35-40 szazalékkal estek
vissza, a kiilfoldon dolgozok 9-10 szazalékkal utaltak haza kevesebbet, az exportalt
nyersanyagok arai 29 szazalékot estek. Ezek a tényezdk erdteljesebb kiilsé sokkra
utalnak, mint ami a kilencvenes évek végén az azsiai valsagot kivaltotta, a korabban
emlitett kedvezo valtozasok miatt azonban a latin-amerikai orszagok nem szenvedtek el
olyan drasztikus csokkenést sem a GDP-novekedésben, sem pedig a foglalkoztatasban
(ECLAC 2009b). A valsdg gazdasagi novekedésre gyakorolt hatasat a 6. tdbldazat
foglalja 0ssze Porzecanski (2009) szamitasai alapjan. Megfigyelhetd, hogy a kontinens
sok orszag esetén még a korabbi évek soran megszokott gazdasagi novekedést tudott
felmutatni 2008-ban is, Peruban példaul kivételes, 9,8 szazalékos GDP-novekedés
lathato. A valsag a 2009-es adatokban viszont egyértelmiien megmutatkozott: néhany

orszag kivételével a kontinens recesszioba siillyedst.
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6. tablazat: A LAC-7 orszagok GDP-novekedésének alakuldsa a valsdg éveiben

(szdzalékban)
2007 | 2008 | 2009 | Kumulalt hatas
Latin-Amerika | 5,8 42 | -1,9 -1,7
Argentina 8,7 7,0 1,5 -7,2
Brazilia 5,4 5,1 -0,8 -6,2
Chile 5,1 32 | -1,0 -6,1
Kolumbia 75 | 2,6 | 0,6 -6,9
Mexiko 3,3 1,3 | -7,0 -10,3
Peru 9,0 | 9.8 | 2,0 -7,0
Venezuela 8,4 4.8 0,3 -8,1

Forras: Porzecanski 2009:12.

A latin-amerikai €s karibi térséget tekintve megallapithatjuk, hogy a visszaesés és a
fellendiilés nagysaga és sebessége orszagonként jelentdsen eltért. Az 3. dbra a valsag soran
mért egy fore es6 GDP adatokat tartalmazza. Az orszagok kozotti eltérés igen szembetiing:
amig Venezuela 4,8 szazalékos visszaesést ért el az egy fore esé adatokban a recesszid
soran, addig Uruguay 4,5 szdzalékos, Latin-Amerika dsszességében pedig 0,6 szdzalékos
novekedést tudott felmutatni. Az adatokban megmutatkozik egy egyfajta foldrajzi ellentét
is: Dél-Amerika (Venezuela kivételével) sokkal jobban teljesitett az egy fore esd adatokat
vizsgalva, mint Mexiko és Kozép-Amerika®. A kiilonbségek belsé (pl. kontraciklikus
politika) és kiilsd (pl.: kereskedelem és pénziigyi helyzet) tényezdkbdl egyarant szarmaznak

(Ocampo 2010).

* Ez a helyzet a jelenlegi valsagot megelézé 1998-2003-as valsagos idészak soran épp forditott volt:

akkor Dél-Amerikat viselte meg jobban a valsag (Ocampo 2010).
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1. dbra: Egy fore esé GDP-novekedés, 2008-2010 (éves rdta)

Bolivia
Chile
Ecuador
Peru
4.5%
Venezuela -4.8%
Costa Rica
El Salvador

Honduras

Panama

Latin-Amerika | . . 0.6% . )

-6.0% -4.0% -2.0% 0.0% 2.0% 4.0% 6.0%

Forras: Ocampo 2010:4.

A felemelkedés jelei mar 2009 kozepén megmutatkoztak. Latin-Amerika orszagai 2009-
ben mar a befektetések ndvekedését tapasztaltadk, ami a korabbi valsagok tiikrében
eléggé meglepte a szakértoket. Ez a novekedés az azsiai, eurdpai és észak-amerikai
befektetk bizalmanak visszatérésének, a nagyobb bankok likviditdsanak és
fizetoképességének, a kormanyzatok fiskalis ¢letképességének, a kozponti bankok
tamogatasanak ¢s a hazai és kiilfoldi gazdasagi tevékenység varhatd fellendiilésének
volt kdszonhet6. A pénziligyi piacok optimizmusa meglepd, hiszen Latin-Amerika
elészor vészelt at egy recessziot a szokasos valutavalsdg és bankvalsdg nélkiil
(Porzecanski 2009).

A 2009-es év végétdl a nemzetkdzi fellendiiléssel parhuzamosan Latin-Amerika
¢és a Karib-térség is dinamikus ndvekedésbe kezdett, a 2010-es év folyaman a kibocsatas
és a kereskedelem a vartnal joval gyorsabb noévekedésnek indult (7. tdbldzat). A
fellendiilés a dinamikus belsé keresletnek, a feléledd befektetéseknek, valamint a kinai
és a normalizal6do amerikai kereslet vezérelte exportnovekedésnek volt koszonheto.

Ezek a folyamatok azonban nem egyforman érintették a kontinenst. A legnagyobb
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novekedést a nyersanyag-exportér orszagok mutattak fel, mig a fellendiilés lassabbnak
bizonyult azokban az orszagokban, amelyek nyersanyag-importorok, fliggnek a
turizmustol és a kiilfoldon dolgozok hazautalasaitol, tehat amely orszagok még mindig a
valsag forrasaul szolgadld iparosodott allamok gyenge gazdasagi teljesitményétol

szenvednek (ECLAC 2010a).

7. tablazat: GDP-névekedés Latin-Amerikdaban a valsdgot kovetéen (%)

2009 | 2010 | 2011 | 2012 | 2013 | 2014

Argentina 0,1 9,1 8,6 0,9 29 | -0,2
Brazilia 03 | 7,5 | 2,7 1,0 | 2,5 | 0,2
Chile -1,0 | 5,8 | 58 | 54 | 4,1 1,8
Kolumbia 1,7 | 40 | 6,6 | 40 | 47 | 48
Mexiko 4,71 52 | 39 | 4,0 L1 | 2,1
Peru 1,0 | 85 | 6,5 | 6,0 | 58 | 2,8

Latin-Amerika és a Karib-térség | -1,3 | 6,1 42 2,6 2,7 1,1

Latin-Amerika -1,2 | 6,2 43 2,7 2,7 1,1
Karib-térség 3,66 | 0,3 | 03 1,0 4 | 1,9
Kozép-Amerika 0,4 4,1 43 4.1 4,0 3,7
Dél-Amerika 03| 6,7 | 44 | 22 | 3,0 | 0,7

Forrds: ECLAC 2014:50.
Megjegyzés: Kozép-Amerika: Costa Rica, Kuba, Dominikai Kéztarsasag, El Salvador,
Guatemala, Haiti, Honduras, Nicaragua, Panama. Dél-Amerika: Argentina, Venezuela,

Brazilia, Chile, Kolumbia, Ecuador, Paraguay, Peru, Bolivia, Uruguay.

2010 elso felében Argentina (9,4 szazalék), Brazilia (8,9 szazalék), Paraguay
(11,7 szézalék) ¢és Uruguay (9,6 szdzalék) gazdasidga novekedett a legnagyobb
mértékben. Ezzel ellentétben, ugyanebben az iddszakban Venezuela tovabbi 3,5
szazalékos zsugorodast tapasztalt a hazai kereslet és az olajtermelés nagymértéki
esésének koszonhetden. Osszességében Dél-Amerika 5,9 szazalékos GDP-ndvekedést
ért el 2010-ben, ami 2011-re 4,3 szazalékra lassult az 0sztonz6 intézkedések hatasanak
kimeriilése és a  vilagkereskedelem novekedésének lassuldsa révén. A
vilagkereskedelem novekedési liteme kozel 4 szazalékos csokkenést mutatott 2010-161

2011-re, amit tovabbi csokkenés kovetett 2012-ben (ENSZ 2011).

29



Mexiko, Kozép-Amerika és a Karib-térség gazdasagi fellendiilése a Dél-
Amerikaban tapasztaltnal lassabb volt, mivel az el6bbi térségek nagymértékben fiiggnek
az USA kibocsatasanak novekedésétol. Mexikoban 2010-ben az orszag altal eldallitott
autok kiilsé keresletének koszonhetéen egyenletesen novekedett a GDP, ez a
novekedési iitem viszont csokkent, ahogy az Egyesiilt Allamok gazdasiga veszitett a
lendiiletébdl. A Karib-térségben mar tortént némi javulas 2010-ben a turizmus és a
hazautalasok terén, de a térség tovabbra is komoly kihivasokra szamithat az elkovetkez6
években (ENSZ 2011).

2011 elsé felében a kiilsd gazdasagi kornyezet még kedvezd volt a térség
szamara, mivel er0sodott a kereslet a régid exportja irant, javultak a cserearanyok és a
kiilsé finanszirozashoz vald hozzaférés is. Mindezen tényezdk hatdsira szamos latin-
amerikai orszag erételjesebb gazdasagi ndvekedést tudott felmutatni 2011 elsé felében,
mint 2010-ben. A magas olajarak kedvezden hatottak az olajexportdr orszagok
gazdasagara, mikdzben a kozép-amerikai és karibi térség ndvelni tudta az USA-ba
iranyuld exportjat, a kiilfoldon dolgozok hazautaldsainak novekedése pedig tovabb
segitette a gazdasagi ndvekedést. Tekintve, hogy a karibi térség legnagyobb gazdasaga,
Trinidad és Tobago recesszioba siillyedt, a régid csupan 0,7 szazalékkal tudott béviilni,
mikdzben Kozép-Amerika 4,1, Dél-Amerika pedig 4,6 szdzalékos gazdasagi novekedést
ért el. 2011 masodik felében azonban a kiils6 gazdasagi kdrnyezet kevésbé kedvezett a
latin-amerikai térség novekedése szempontjabol. A régid gazdasdgi novekedése
erbteljes csokkenésbe kezdett az export novekedésének lassuldsa, a fébb exportcikkek
arainak esése illetve a hazai kereslet lassulasa kovetkeztében, rdaadasul az eurozoéna
valsaga miatti globalis bizonytalansdg a negyedik negyedévben tovabb rontotta a
gazdasagi mutatokat és a jovobeli kilatasokat is (ECLAC 2011).

2012-ben a vilaggazdasag jelentds lassulast mutatott az eurdpai recesszio illetve
Kina lassulasa és az USA gyenge gazdasagi novekedése kovetkeztében. A globalis
kibocsatas mellett a kereskedelem ndvekedési rataja is nagyot esett, mikdzben jelentds
mértékben csokkent és volatilissé valt a fejlodo orszagokba érkezd tOkearamlas. Latin-
Amerikat a kedvezdtlen kiils6 gazdasagi hatasok foként a kereskedelmi csatornan
keresztiil érték el. 2011-ben az export értékének ndvekedése kozel 24 szazalékot ért el,
ez az érték 1,6 szazalékra esett vissza 2012 év végére. Habar az USA-ba irdnyul6 export
gyenge, 4,8 szazalékos novekedést ért el 2011-hez képest, és a région beliili
kereskedelem is novekedett 1,4 szazalékkal, a Kinaba iranyul6 regionalis export 1,7, az

Eurépai Uniodba iranyuld pedig 4,9 szazalékkal csokkent. Tekintve, hogy az USA
30



mérsékelt novekedést ért el 2012-ben, igy azok a kozép-amerikai és karibi orszagok,
melyek exportja nagyrészt az amerikai piacra iranyul, nem érzékelték nagy mértékben a
kedvezétlen vilagpiaci hatasokat. Mindekozben tovabb novekedtek a kiilfoldon
dolgozok hazautalasai® és a turizmus is fellendiilt a térségben, melyek eredményeképp
2012-ben jo évet zarhatott K6zép-Amerika és a Karib-térség. Ezzel szemben jelentds
visszaesést tapasztalhattak az export illetve a gazdasagi ndvekedési rata tekintetében
azok a dél-amerikai orszagok, melyek exportjanak jelentds hanyada az Eur6pai Unidba
¢és Kinaba iranyult, ugyanis ezekben az orszagokban a recesszio illetve a gazdasagi
novekedés lassulasa kovetkeztében jelentOsen visszaesett a kereslet a dél-amerikai
exportcikkek irdnt. A latin-amerikai térség gazdasagi novekedését jelentdsen
visszafogta a két egyik legnagyobb gazdasaganak lassuldsa: Argentina 2,2 szdzalékos
novekedést ért el a 2011-es 8,9 szazalékkal szemben, Brazilia pedig az el6zd évi
mérsékelt, 2,7 szazalékos értékrél 2012-ben 1,2 szazalékra esett vissza. Ezzel szemben
szamos orszag erds novekedést tudott felmutatni: Mexiko gazdasaga 3,8 szazalékkal
novekedett, mik6zben Venezuela, Chile, Costa Rica, Peru, Panama és Bolivia is 5
szazalék feletti novekedést ért el. A kedvezotlen kiils6 kornyezeti hatasok
kovetkeztében a térség gazdasagi novekedésének legfobb motorja a hazai kereslet volt,
melyet fiskalis és monetaris intézkedések segitettek.

Erdemes megjegyezni, hogy mikozben a vilaggazdasiag 2012 folyaman 2,2
szazalékkal novekedett, addig a latin-amerikai és karibi-térség ezt az értéket jelentdsen
feliilmulva, 3,1 szazalékos értéket ért el, raadasul mindekdzben jelentdsen ndvekedtek a
realbérek és 6,9 szazalékrol 6,4 szazalékra csokkent a térség munkanélkiiliségi rataja.
Ezen adatok arra engednek kovetkeztetni, hogy a térség sikeresen tudta kivédeni a
kedvezoétlen kiilsé sokkok negativ hatasainak egy részét (ECLAC 2012).

A vilaggazdasagi novekedés 2013-ban sem tért magdhoz, a 2012-es 2,4
szazalékos értékrol 2,1 szazalékra esett vissza, mikdzben az eurozona tovabbra is
recesszioban maradt. A nemzetkdzi gazdasagi helyzet romlasanak kovetkeztében a
latin-amerikai térségnek sem sikeriilt erésitenie gazdasagi novekedését az eloz6 évhez
képest, viszont a vilaggazdasagi atlagnal magasabb, 2,6 szdzalékos ndvekedési iitemet

tudott felmutatni az el6zé év 3,1 szazalékahoz képest. A térség ndvekedési ratdjara

° Féként azokban az orszigokban mutathato ki novekedés a kiilfoldi dolgozok hazautalsai terén,
melyekbdl sokan az USA-ba emigraltak. Ezzel szemben példaul Ecuadorban és Kolumbidban csokkenés
volt tapasztalhaté a mutatoban, mivel ezen orszagokbol az emigransok jelentds része — a 2012-ben is

recesszioval €s jelentds munkanélkiiliséggel kiizdé — Spanyolorszagban telepedett le (ECLAC 2012).
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tovabbra is er6s negativ hatassal volt Brazilia és Mexikd gyenge gazdasagi
teljesitménye: 2,4 és 1,3 szazalékos novekedést értek el. Ekozben 10 latin-amerikai
orszag is 4 szazalék feletti gazdasagi ndvekedést konyvelhetett el, Osszességében pedig
a dél-amerikai térség 3,1 szazalékkal novekedett, Kozép-Amerika 3,7 szazalékot, a
karibi térség viszont csupan 1,3 szazalékot ért el. A gazdasagi boviilés mogott ezuttal is
nagyrészt a hazai kereslet, legfoképp pedig a fogyasztas ndvekedése allt, mikozben a
befektetések novekedési liteme pozitivan, a kereskedelemé pedig negativan jarult hozza
a GDP-rata valtozasahoz (ECLAC 2013).

Tobb évnyi folyamatos lassulast kovetden 2014-ben végre enyhén javult a
globalis gazdasagi novekedési rata: 2,6 szazalékra ndovekedett a 2013-as 2,4 szazalékrol.
Kedvezd gazdasagi mutatokat tudott felmutatni szdmos eurdpai orszag, koztik
Spanyolorszag és az Egyesiilt Kirdlysag, és habar az USA éves szinten a 2013-as évhez
hasonld6 mértékben ndvekedett, az ¢év masodik felének gazdasagi teljesitménye
bizakodasra ad okot a 2015-6s év novekedési adatanak tekintetében. Mindekdzben a
fejlodo vilag gazdasagi ndvekedése 2014-ben sem allt meg, azonban lassulast mutatott
Kina (7,7 szazalékrol 7,3 szazalékra) és India (5,4 szazalékrol 4,7 szazalékra) GDP-
novekedése. A tovabbra is kedvezoOtlen kinai kereslet és a romld nyersanyagarak
kovetkeztében jelentds romlasnak indultak a latin-amerikai térség gazdasagi mutatoi. A
teljes régio gazdasagi novekedési liteme 1,1 szazalékot ért el szemben a 2013-as év 2,6
szazalékéaval, ami a 2009 ota mért legalacsonyabb érték. A kedvezdtlen GDP-adatra
jelentés hatassal volt 3 nagy latin-amerikai orszag gyenge gazdasagi teljesitménye:
Argentina (-0,2%) és Venezuela (-3,0) negativ ndvekedési iitemet ért el, mikdzben a
brazil gazdasag (0,2%) stagnalt 2014-ben. Ebben az évben mar Panama sem tudott 10
szazalékos gazdasagi novekedést elérni, 6 szdzalékkal novekedett, ahogy a Dominikai
Koztarsasag is, mikdzben Bolivia és Kolumbia is igen magas, 5 szazalék koriili
gazdasagi boviilést tudott felmutatni. Jelentds kiilonbség mutatkozott meg a térségben
az egyes régiok kozott: Kozép-Amerika 3,7, a Karib-térség 1,9 szazalékos novekedést
ért el, mig a dél-amerikai térség alig 0,7 szazalékot ért el (ECLAC 2014).

A gazdasagi lassulas Latin-Amerikdban 2015-ben is folytatodott, sot, ekkor mar
0,4 szazalékos zsugorodas kovetkezett be a GDP-ben, mikozben az egy fére es6é GDP
1,5 szazalékos visszaesést mutatott, mely adatok alapjan a 2009-es évet kovetd id6szak
leggyengébb gazdasagi teljesitményét mutatta a latin-amerikai térség. A kontinensen
beliil a dél-amerikai régid visszaesése a latin-amerikai atlagnal er6teljesebbnek

bizonyult, elérte a GDP 1,6 szadzalékat, a brazil és venezuelai negativ gazdasagi
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teljesitmény jelentdsen visszafogta a térség gazdasagi novekedését. Ezzel szemben a
kozép-amerikai régié pozitiv gazdasagi novekedést tudott tovabbra is mutatni, a térség
2015 folyaman 2,9 szazalékos GDP-novekedést ért el (ECLAC 2015).

Osszességében elmondhatd, hogy a korabbi valsagokbol tanulva, jelentds
reformoknak koszonhetéen a latin-amerikai térség a 2007-2009-es vilaggazdasagi
valsag soran bebizonyitotta, hogy mar kevésbé sebezhetd a kiils6 sokkokra, mint
korabban, azonban az utébbi néhany év gazdasagi teljesitménye alapjan arra
kovetkeztethetlink, hogy a térség orszagai tovabbra is érzékenynek mutatkoznak a

tartdsan gyenge vilaggazdasagi teljesitmény hatésaira.
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3. Vilagkereskedelmi tendenciak

yaad

3.1. Kereskedelmi tendenciak a 2007-2009-es valsagot megeldz6

évtizedekben

A 2. dbran a vilagkereskedelem alakulasa latszik kontinensenként az elmult két
évtizedben. Szembetlind a nagysagrendbeli eltérés az egyes kontinensek és az egyes
évtizedek adatai kozott is. A vilagkereskedelemben vezetd szerepet tolt be Europa, a
legjelentésebb  kereskedelmi forgalmat Németorszag, az Egyesiilt Kiralysag,
Franciaorszag és Hollandia® bonyolitja le. A rangsorban a masodik térség Azsia, ahol az
import €és export tekintetében is Kina all az ¢élen, jelentds kereskedelmet folytat még
Hong Kong, Japan, India, Szingapir és Sza(d-Arabia is. Eszak-Amerika
kiilkereskedelmét egyértelmiien az USA tevékenysége dominalja, kiilkereskedelmének

csupan negyedét éri el a kanadai kiilkereskedelem értéke.

2. dbra: A vilagkereskedelem alakuldasa kontinensenként az elmult két évtizedben

(milliard dollarban)
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Forras: Sajat szamitasok a UN COMTRADE adatbazisa alapjan.

® Hollandia foként a rotterdami kikotd igen jelentSs kereskedelmi forgalménak kdszonhetSen keriilt be az

5 legnagyobb kereskedelmet folytatd eurdpai orszag kozeé.
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A dobogorol leszorulva a latin-amerikai térség Afrikat megeldzve a negyedik
legjelentdsebb kereskedelmet bonyolitd kontinens, a legjelentésebb kereskedelmet
folytatd orszagai Mexiko, Brazilia, Argentina és Chile. Az 6todik kontinens Afrika, ahol
a legnagyobb exporttevékenységet a 2012-es adatok alapjan Nigéria, a Dél-Afrikai
Koztarsasag ¢és Algéria bonyolitja, import szempontjabol a legjelentdsebb orszagok a
Dél-Afrikai Koztarsasag, Algéria és Egyiptom. A sort Ocednia zarja, mely térség
kiilkereskedelmének dontd részét Ausztralia, Uj-Zéland és Papua Uj-Guinea adja. Latin-
Amerika tehat abszolut értelemben nem tartozik a vilag legjelentésebb kereskedelmi
forgalméval rendelkezé kdzpontok kozé, viszont a legfébb kereskedelmi partnerei, az
Eurépai Unio, Kina és az USA a vilag vezetd kereskedelmi hatalmai, ezaltal pedig a
latin-amerikai térség is potencialisan jelentos kereskedelmi ndvekedést érhet el.

A vilagkereskedelem 1995 és 2005 kozott tobb mint megduplazodott, 2005 és
2012 kozott a novekedés kisebb mértékli, 168 szazalékos volt. A legnagyobb
novekedést mindkét idészakban Afrika érte  el, 1995-r61 2005-re kozel
megnégyszerez0dott exportjanak és importjanak az értéke, mig 2005-rél 2012-re két és
félszeresére novekedett. 1995 és 2005 kozott Azsia két és félszeresére novelte
kiilkereskedelmét, a tobbi térség pedig azonos névekedési litemet ért el, megduplaztak
ezen iddszak alatt a kereskedelmiiket. 2005 ¢és 2012 kozott csokkenés mutathato ki a
novekedési iitemekben Oceania és Latin-Amerika kivételével, mely térségek 16 és 7
szazalékponttal tudtak javitani teljesitményilikon az el6z6 idészakhoz képest. Mikézben
2005 és 2012 kozott Azsia még meg tudta duplazni a kiilkereskedelmét, addig Eurdpa
és Eszak-Amerika is 147,5 szazalékot ért el, mely adat jol érzékelteti egyrészt a két
vilaggazdasagi valsag negativ kereskedelmi hatasait.

Az 3. dbra a fejlédé orszagok’ kereskedelmének alakuldsat mutatja 6 régiora
bontva, a kordbban mar vizsgalt évekre vonatkozdan. A fejlédd orszadgok
kiilkereskedelme az utobbi két évtizedben jelentésen magasabb iitemben novekedett a
vilagkereskedelem novekedési liteménél, 1995-r6l 2012-re 670 szazalékkal ndvekedett,
szemben a vilagkereskedelem 362 szazalékos ndvekedési ilitemével. Azonban a
vilaggazdasagi valsag és az azt koveté kedvezbtlen gazdasagi kornyezet hatasara a
fejlodo orszagok kiilkereskedelmének boviilésében is visszaesés kovetkezett be: amig

1995 és 2005 kozott a fejlédo orszagok kereskedelme megharomszorozodott, addig ez a

7 A fejlédé orszagok listaja az ENSZ besorolasa alapjan késziilt.
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novekedési iitem 2005 és 2012 kozott szerényebb értéket, 221 szazalékot ért el. Az 5.
dbra alapjan szembet(in6 a kelet-azsiai és csendes-Oceani térség tulsulya a lebonyolitott
kiilkereskedelem értékének tekintetében, ahol Kina, Hong Kong, Thaifold és Malajzia
kiilkereskedelme dominal. Ebben a régioban a kereskedelem mindkét évtizedben kozel
két ¢és félszeresére (277 és 234 szazalékkal) novekedett. A fejlodo teriiletek soraban
Latin-Amerika ¢és a Karib-térség (LAC) a masodik legjelentdsebb régio a
kiilkereskedelem szempontjabol, bar a teljes kereskedelmiik alig haladja meg az elébb
vizsgalt azsiai térség kereskedelmének negyedét. Raadasul ezen régi6 mutatta fel a
legalacsonyabb kereskedelmi boviilést az elmult két évtizedben: 1995-r61 2012-re kozel
négy ¢és félszeres volt a ndvekedés, azonban pozitivum, hogy az azsiai térség utan a
LAC orszagai esetében a legkisebb, minddssze 58 szazalékpontos a visszaesés a
kereskedelem novekedése tekintetében 2005 utan a korabbi iddszakhoz képest. A
térségben a legjelentésebb kereskedelmet Mexikd, Brazilia, Chile és Argentina

bonyolitja le.

3. dbra: Fejlodd régiok kereskedelmének alakuldsa az elmult két évtizedben (milliard

dollarban)
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Forras: Sajat szamitasok a UN COMTRADE adatbazisa alapjan.

A fejlédé térségek rangsordban harmadik helyen Eurdpa és Kozép-Azsia fejlods

orszagai allnak, mely régio 1995 és 2005 kozott a masodik legnagyobb novekedési
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itemet produkalta a kereskedelem boviilésében, ezen iddszak alatt tobb mint
megOtszorozodott a térség kiilkereskedelme, azonban ez a ndvekedési iitem kevesebb,
mint a felére zsugorodott 2005 és 2012 kozott. Eurdpa és Kozép-Azsia fejlédd orszagai
kozott a legnagyobb kereskedelmet Torokorszag, Ukrajna, Roménia és Kazahsztan érte
el. A negyedik legjelentésebb kereskedelmet a fejlodé Dél-Azsia bonyolitja le, ahol
kiemelt szerepe van India, Pakisztdin ¢és Banglades kiilkereskedelmének. A térség
erdteljes kereskedelmi boviilést élvezett mindkét évtizedben, azonban ennek ellenére
2012-ben is a fejlodd orszagok kiilkereskedelmének csupan 7,8 szazalékat bonyolitotta
le. A maradék két régio, a Kozel-Kelet és Eszak-Afrika (MENA) valamint a
szubszaharai Afrika hasonld nagysagi kereskedelmet bonyolit le, bar utdbbi
alacsonyabb szintrél indult 1995-ben és magasabb értéket ért el 2012-ben, tehat
jelentdsebb kereskedelmi boviilési {itemet tudhat magéaénak. Szamszerlsitve, a
szubszaharai térség 1995 és 2005 kozott 662 szazalékkal novelte kiilkereskedelmének
nagysagat, szemben a MENA térség 414 szazalékos értékével. A Kozel-Kelet és Eszak-
Afrika térségben a legnagyobb kiilkereskedelmi forgalmat Algéria, Egyiptom és
Marokko produkalta 2012-ben, mig a szubszaharai régidé esetében a kereskedelem
szempontjabdl legfontosabb orszagok a Dél-Afrikai Koztarsasag, Nigéria és Ghana.
Mindezen adatok  vizsgalata utan  megallapithatjuk, hogy  habar
vilagviszonylatban a latin-amerikai térség mnem tartozik a kiilkereskedelem
szempontjabol legfontosabb orszagok kozé, a fejlodo régiok rangsordban az eldkeld
masodik helyen all, mikdzben kiilkereskedelmi ndvekedése igen dinamikusnak
mondhat6. Habar nem valdsziniisithetd, hogy a fentebb vizsgalt kelet-azsiai régiod
kiilkereskedelmét a kozeljovében megeldzze, mégis a jelentds kereskedelmi szerepe
valamint a jelenlegi bdviilési iitem bizakoddsra ad okot a térség jovObeni

vilagkereskedelmi pozicidja tekintetében.

3.2. Vilagkereskedelem a valsag utan

A vilagkereskedelemmel kapcsolatban a szakértok stilizalt tényként kezelik, hogy az
elmalt 60 év soran a nemzetkdzi kereskedelem jelent6sen magasabb {itemben
novekedett, mint a globalis termelés ¢és jovedelem (frwin  2002), mindezt

megfigyelhetjik a 8. tdbldzat adatai alapjan is. 1950 ¢és 2008 kozott a
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vilagkereskedelem meghuszonhétszerez6dott, mikdzben a vildag GDP-je csupan
meghdromszorozodott, mindezek kovetkeztében pedig a GDP-ardnyos kereskedelem a
vilag egészét tekintve az 1960-as évek 25 szdzalék koriili értékérdl napjainkra 60
szazalékra ugrott. A vilagkereskedelem magasabb novekedési liteméhez olyan tényezék
jarultak hozzd, mint példaul a technologiai valtozasok, iizleti innovaciok,
kereskedelempolitikai reformok vagy épp Kina bekapcsolodésa a vilagkereskedelembe.
Ezen magas novekedési iitemu iddszak élesen elvalik az azt megel6z6 iddszakoktol,
amikor a kibocsatashoz viszonyitott kereskedelem rugalmassaga (elaszticitasa)

jelentésen alacsonyabb volt (Hoekman 2015).

8. tablazat: A globalis export és GDP novekedési iitemének ardnya

Export (%) | GDP (%) | Export/GDP
1960-as évek 7,5 4.1 1,8
1970-es évek 9,0 5,6 1,6
1980-as évek 5,1 4,1 1,2
1990-es évek 4.4 33 1,3
2001 - 2008 6,0 3.0 2,0
2011-2014 2,5 2,2 1,2

Forrdas: ECLAC (2014:12).

A 2000-es évek elejétdl kezdédden azonban a vildgkereskedelem ndvekedési
iteme lassulni kezdett a jovedelem novekedési liteméhez képest, a lassulas a 2008-as
valsagot kovetd idészakban még erdteljesebben mutatkozott meg. Habar a valsagot
kovetd években az Gjonnan iparosodé orszagok még jelentds novekedési litemet tudtak
felmutatni nemzetkozi kereskedelmiikben, 2015-re kijelenthetjiik, hogy a kereskedelem
mar nem a gazdasagi ndvekedés kivaltd ereje sem az iparosodott, sem pedig a
feltorekvo orszagokban (Hoekman 2015).

Mikdzben a valsagot megel6z6 idoszakban (1987-2008) a vilagkereskedelem
atlagosan 7 szazalékos novekedési ilitemet mutatott, a 2008-2009-es vilaggazdasagi
valsagot kovetden jelent6sen alacsonyabb értékeket vett fel. Habar 2011-ben a
vilagkereskedelem nagyrészt a fejlodé orszdgoknak koszonhetden 6,8 szazalékos
titemben boviilt, ez az iitem 2012-ben 2,8 szazalék, 2013-ban pedig 3,4 szazalék volt. A

valsagot kovetd idoszakban tehat olyan valtozast lathattunk, melyre az utobbi 60 évben
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nem volt példa: a vilag GDP-jének novekedési liteme megkozelitette, s6t egyes években
meg is haladta a vilagkereskedelem novekedési titemét (Constantinescu et al 2015).

A 4. dbra mutatja a GDP és globalis export ndvekedésének alakulasat az elmult
tobb, mint 60 évben. Amennyiben 10 évente tekintlink a két makrogazdasagi mutatd
alakulasara, nem fedezhetiink fel jelentds kiillonbségeket a valsag és az azota eltelt évek

adatai és az azt megel6z6 idészak értékei kozott.

4. abra: A GDP és globalis export névekedése az elmult 60 évben (%)
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Forras: Sajat szamitasok a WTO adatbazisa alapjan.

Az 5. abra a GDP ¢és globalis export kapcsolatdt mutatja be a 2000-es évek elejétol,
évenkeént tekintve. Ezen az abran mar jol latszodik, a fentebb vazolt jelenség, miszerint
a globalis GDP novekedési iiteme a kétezres évek végén megkozelitette, majd meg is
haladta a globalis kereskedelem bdviilési litemét, a valsag utani kiugrast kovetden pedig

igen kis kiilonbség mutatkozik a két mutatdé ndvekedési iitemében.
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5. abra: A GDP és globdlis export névekedése 2001 és 2013 kozott (%)
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Forras: Sajat szamitasok a WTO adatbazisa alapjan.

Ahogy azt az eldz6 fejezetben is lathattuk, a valsagot kdvetden erds kontrasztot
mutat a fejlett és a fejlodo térségek kereskedelmi novekedése: a fejlett orszagok
kereskedelme nem tudott visszatérni a valsagot megel6zo szintekhez, kiillondsen igaz ez
az Eur6zona tagorszagaira. A fejlodo és kozepesen fejlett orszagok mérsékelt iitemi
novekedése mind az export, mind pedig az import tekintetében felilmulta a fejlett
orszagok adatait, azonban a 2014-es évtdl a fejlett orszagok elkezdtek felzarkozni
(Constantinescu et al 2015).

A valsagot kovetd iddszak alacsony kereskedelmi ndvekedésének
magyarazatahoz szamos tényezot kell megvizsgalnunk. Felmeriil a kérdés, hogy ez az
alacsony novekedés vajon nagyrészt makrogazdasagi tényez6k® eredménye, vagy a
hattérben strukturalis vagy épp hosszu-tavi dimenzidk jatszanak szerepet, melybdl arra
kovetkeztethetiink, hogy a vilagkereskedelem egy 1j, ,,normalis” ndvekedési litemet ért
el, és ehhez a vilaggazdasagnak alkalmazkodnia kell (Hoekman 2015).

A globalis kereskedelmi lassulasra részben magyarazattal szolgalhat, ha
megvizsgaljuk az elmult néhany évtized kereskedelem boviilését elosegitd tényezoit. Az

1990-es ¢és a 2000-es évek liberalizacios Iépései jelentdsen hozzdjarultak a

¥ A valsagot kovetden a vallalatok a mérlegiikre, a kormanyzati szektor pedig a deficit és adossag
csokkentésére koncentralt, mindezek kovetkeztében pedig csokkent a vilagkereslet, melyre ciklikus

tényezoként tekinthetiink.
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vilagkereskedelem boviiléséhez: az atlagos vamtarifak 30 szazalékrol 15 szazalékra
estek a feltorekvo orszagokban, mig a fejlett orszagokban atlagosan 10 szazalékrol 5
szazalék ala; globalis értéklancok alakultak Azsiaban, Europaban és Eszak-Amerikéaban;
raadasul Kina WTO-csatlakozasa eldsegitette az orszag vilagkereskedelmi rendszerbe
vald csatlakozasat. Ebben az idészakban az unilateralis és multilateralis egyezmények
jelentésen atformaltdk a vilagkereskedelmet, azonban a 2000-es évek kozepétdl
csokkentek az unilateralis liberalizacios torekvések, teritéken van néhany regionalis
kereskedelmi egyezmény alairdsa, viszont megrekedtek a multilateralis kereskedelmi
targyalasok (Constantinescu et al 2015).

Szamos szakérté vizsgalta, hogy a valsagot kovetd globalis kereskedelmi
lassulas okai ciklikus vagy éppen strukturalis okokra vezethetd vissza. Constantinescu
és szerzotarsai (2015) kutatasai szerint a globalis kereskedelem novekedési iitemének
lassulasa nagyrészt ciklikus tényezokre, nevezetesen a fejlett orszagok gyenge
keresletére vezethetd vissza. Tekintve, hogy a magas jovedelmii orszagok a vilag
importjanak kozel 60 szazalékat adjak, ezen orszagok gyenge gazdasagi teljesitménye
jelentés hatassal bir a vilagkereskedelemre’. Azonban empirikus vizsgalatok
eredményei alapjan a strukturalis tényezok akar a lassulas kozel felét is magyarazhatjak.
Mindezek alapjan a jelenleg tapasztalt vilagkereskedelmi lassulds nem csupan az
alacsonyabb globalis GDP-novekedés kovetkezménye; a valsagot koveten
megvaltozott maga a globalis GDP ¢és a vilagkereskedelem viszonya. Hasonld
eredményre jutottak Boz és szerzétarsai (2015) is, empirikus vizsgalatuk alapjan a
vilagkereskedelem novekedési titemének lassulasat 54 szazalékban a ciklikus tényezok
magyarazzak. Kutatasuk alapjan jelentds strukturalis tényezoként tekinthetiink a
valsagot kovetd protekcionista intézkedések szamanak novekedésére — mellyel
parhuzamosan atértékelddott a globalis értéklancok szerepe — illetve a kereskedelemmel
kapcsolatos finanszirozas elérhetségének csokkenésére.

Az elobbiekkel szemben Ollivaud és Schwellnuss (2015) arra az eredményre
jutott, hogy ha az Eur6zona tagorszagai kozotti kereskedelmet kivessziik az elemzésbol
a globalis kereskedelem mérése soran, akkor a valsagot kovetd iddszak
kereskedelemintenzitasa csupan kevéssel marad el a valsagot megel6zé értékektol.

Okonometriai vizsgélatuk soran tehat arra a kdvetkeztetésre jutottak, hogy habar nem

% A kereskedelem ndvekedési iiteme pont azokban a régiokban a legalacsonyabb (USA, EU), melyeket a
valsag a leginkabb sujtott.
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lehet teljes mértékben kizarni a strukturalis tényezok szerepét, mégis a ciklikus
tényezok felelések dontd mértékben a vilagkereskedelem boviilésének lassulasaért, és
ez alapjan ahogy a vilaggazdasag kilabal a valsagot kovetd stagnalasbol, ugy a
vilagkereskedelem novekedési liteme is visszatér a valsagot megel6zd, a GDP
novekedését kétszeresen meghaladd szintre. Gaulier és szerzétarsai (2015) a
vilagkereskedelem alakuldsanak vizsgalata soran a keresleti oldalon szintén kiemelik az
Eur6zona szerepét, kinalati oldalon viszont Kina szerepére hivjak fel a figyelmet.
Jelentds mértékben megvaltozott ugyanis a vilaggazdasagi valsaggal Kina hozzajarulasa
a vilagkereskedelem novekedési iiteméhez: mikdzben a valsagot megeldzden atlagosan
évi 1,3 szazalékkal jarult hozza a globalis export boviiléséhez, ez az érték a valsagot
kovetd években alig 0,3 szazalékra esett vissza. Hasonld tendenciat mutat Kina
exportrészesedése is: a valsagot megel6zd 1,7 szazalékrol 0,6 szazalékra esett vissza.
Mindezen valtozas hatterében a kinai kereskedelem és termelés atstrukturalodasa all: a
kiilkereskedelem helyett egyre nagyobb hangsuly helyezddik a belsé piacra és
keresletre. Mindezek eredményeként pedig egy ujabb kinalat oldali sokk hidnydban nem
varhato, hogy a vilagkereskedelem ¢és a globalis GDP novekedésének ardnya visszatér
majd a valsagot megelézé idészak szintjére, vagy akar, hogy a kereskedelem
rugalmassaga ujra 1-nél nagyobb értéket vesz majd fel. Azonban Escaith és Miroudot
(2015) felhivjak a figyelmet arra, hogy habar a vilagkereskedelem-GDP rugalmassag az
1990-es évek elbtti szinthez latszodik visszatérni, a vilagkereskedelem napjainkban
sokkalta nyitottabb, mint 25-30 évvel ezel6tt.

Barmilyen — strukturalis vagy ciklikus — oka is legyen a vilagkereskedelem
novekedési litemének lassulasanak, ez a lassabb ndvekedési litem komoly hatéssal lehet
az orszagok gazdasagi novekedési kilatasaira. Az alacsonyabb kereskedelmi novekedés
két f0 csatorndn keresztiil vezethet alacsonyabb GDP-novekedéshez. Egyrészt, a
keresleti oldalt tekintve a gyenge globalis importkereslet korlatozhatja az egyes
orszagok exportlehetéségeit. Masrészt, a kinalati oldalon a lassabb kereskedelmi
novekedés csokkenti a termelékenység novekedésének lehetségét, melyet az egyes
vallalatok specializacioval és technologiatranszferrel érhettek volna el (Constantinescu
etal 2015).

A 2007-2009-es vilaggazdasagi valsagot kovetéen a stagnalé gazdasagi
novekedés €s a gyengiil6 kereskedelmi adatok hatdsara szamos orszagban vezettek be
kereskedelempolitikai eszkézoket az import csokkentése céljaul. Ezen intézkedések

kozott szerepelt egyrészt maga a vamtarifa emelése, masrészt pedig nem vamjellegi
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intézkedések bevezetése is, mint példaul a nem automatikus importengedélyezés. Az
importintézkedések legfoképp a Kinabol és mas azsiai orszagokbol érkezd termékek
behozatalanak csokkentésére iranyultak (ECLAC 2012). Habar ezek az intézkedések
atmeneti jelleggel jottek 1étre a valsag negativ hatdsainak enyhitése érdekében, mégis
egy résziik évekkel a recesszio utan is érvényben van. A G20 orszagok példaul 2008
oktoberét kovetden Osszesen 1244 kereskedelmet korlatozo intézkedést hoztak, melyek
koziil 2014 oktoberéig csupan 282 intézkedést sziintettek meg (WTO 2015).
Mindekdzben azonban nem alltak le a multilateralis és regionalis kereskedelmi
targyaldsok, ezaltal pedig nem valdszinisithetd egy olyan vamhéabort kialakulasa, mint

amit a harmincas évek valsaga idézett eld.
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4. Latin-Amerika kiilkereskedelmének bemutatasa

4.1. Latin-Amerika helye a vilagkereskedelemben

Miel6tt  ratérnénk  Latin-Amerika  kiilkereskedelmének  vizsgélatara, érdemes
megfigyelni a térség gazdasagi helyzetének valtozasait az utobbi évtizedekben a GDP ¢és
az egy fore esé GDP tekintetében, hogy megérthessiik a latin-amerikai térség helyét a
vilagban. Az IMF WEQO adatbdzisa alapjan a vilag GDP-je 1980-ban még alig érte el a
13 ezer milliard dollart, ez az érték 1990-re megduplazddott, napjainkra pedig kozel
megtizszerez0dott, elérve ezaltal 2015-ben a 113 ezer milliard dollaros értéket, mely
érték az elorejelzések szerint 2020-ra eléri a 150 ezer millidardot. Mindekozben a latin-
amerikai térség GDP-je 1980-ban még a vilag GDP-jének tobb mint 12 szazalékat adta
1580 milliard dollarral, ez az érték 1993-ra duplazddott meg, napjainkra pedig kozel
meghatszorozodott, a latin-amerikai kontinens GDP-je 2015-ben 9500 milliard dollart
tett ki. Ahogy ezekbdl a szdmadatokbdl is latszodik, az évek soran sikeriilt erételjesen
novelni a térségben a bruttd hazai termék értékét, azonban a latin-amerikai térség a vilag
GDP-jébol egyre kisebb részesedést tudott elérni: a nyolcvanas évek 12 szazalékos
szintjérol a kilencvenes évek elejére 10 szazalék ala, majd pedig napjainkra 8,7
szazalékra esett vissza az aranyszam. A jelenség megértéséhez meg kell vizsgalnunk a
vilag GDP-jének foldrajzi és fejlettségbeli megoszlasat az elmult évtizedekben. Ahogy
azt a 6. dbra mutatja, a vilag GDP-jének kozel 64 szazalékat a legfejlettebb orszagok
csoportja adta 1980-ban, ez az arany 2008-ra mar 50 szazalék ala esett, napjainkban
pedig alig éri el a 43 szazalékot. A tobbi térségre vonatkozoan a legszembetiinébb
valtozast a fejlédd Azsia esetében lathatjuk: az elmiilt 30 évben megharomszorozodott a
térség részesedése a vilag GDP-jébdl, ezaltal pedig napjainkban a vilag teljes GDP-

jének harmada szarmazik fejlédo azsiai orszagokbol.
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6. dabra: Vasarloero-paritason mért GDP alakuldsa a vilag fobb régidiban 1980 és

2015 kozott (%)
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Forras: Sajat szamitasok az IMF WEO adatbazisa alapjan.

A gazdasagfejlédés vizsgalatdhoz a GDP-nél azonban jobb mutatdészam az egy fore esé
GDP, mely mutaté jol korrelal egy adott orszag vagy térség fejlettségi szintjével. A 7.
dbra mutatja a fobb régiok egy fore esé GDP-jének alakuldsat a nyolcvanas évektol
napjainkig. Jol latszik, hogy minden vizsgalt térség jelentds ndvekedést tudott elérni az
egy fore es6 GDP tekintetében, azonban a fejlett térségek szintje tobbszorose a fejlodo
régiok értékének. Az elmult 35 évben a fejlett orszagok egy fére esé jovedelme
atlagosan kozel megotszorozodott, azonban még ennél is figyelemreméltobb fejlodést
ért el az azsiai régio, ahol az egy fore es6 jovedelem a vizsgalt idoszakban 17-szeresére
emelkedett, bar hozza kell tenni, hogy a térség nagyon alacsony szintrdl indult és
atlagban tovabbra is alig éri el a 10 ezer dollaros szintet. Mindezen idészak alatt Europa
fejlodo orszagai kozel megdtszordzték az egy fore es6 GDP-jiiket, mikdzben a latin-
amerikai és az afrikai régiok hasonld novekedési titemmel 1980 és 2015 kozott 3,3-

szeres novekedést értek el.
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7. abra: Vasdarloerd-paritason mért egy fore es6 GDP alakuldsa a vilag f6bb régisiban

1980 és 2015 kozott (dollar)
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Forras: Sajat szamitasok az IMF WEO adatbazisa alapjan.

Mindezek alapjan megallapithatjuk, hogy a latin-amerikai térség a fejlodé orszagok
rangsoraban igen jelent6s gazdasagi mérettel rendelkezik, a fejlodd régiok rangsoraban
a masodik helyen all a gyorsan novekvé, fejlodé Azsia mogott. Azonban az elmilt
¢évtizedekben a latin-amerikai régi6 hozzajarulasa a vilag GDP-jéhez szamottevd
csokkenést mutatott, mindekdzben pedig az egy fére es6 GDP-je tekintetében mar nem
tartozik a kiemelkedd fejlodé térségek kozé, mely viszont — megfeleld
kereskedelempolitika megléte esetén — jelentés gazdasagi novekedési potencialt rejt
magaban.

Latin-Amerika kereskedelempolitikdja igen nagy utat tett meg az elmult néhany
évtizedben: az importhelyettesitd iparositast fokozatosan valtotta fel az exportorientalt
politika, majd pedig egyre nagyobb hangsulyt kapott a vertikalis termelési
értéklancokba valod bekapcsolodas. Mindezek ellenére napjainkban Mexikéd és Kozép-
Amerika kivételével a latin-amerikai és karibi-térség bekapcsoloddsa a harom nagy
globalis értéklanc (Eszak-Amerika, Europa, Azsia) valamelyikébe igen alacsony foku.
A r1égio egyik értéklanc szdmara sem jelentds beszallitd a nem elsddleges kozbiilsd

termékek'® tekintetében, mikdzben ezen termékek importja alapjan sem bizonyul

1% Kozbiilsé termékek figyelembevételével szokas meghatédrozni egy orszag globélis értéklancban valo

részvételének fokat (ECLAC 2014).
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jelentés kereskedelmi partnernek. Mexiko illetve kisebb mértékben Kozép-Amerika''
kivételt képez mindezek alol, hiszen az USA ¢és Kanada irdnyaba jelentds
exporttevékenységet folytatnak kdzepes technologia tartalmu koztes termékekkel. Meg
kell azonban itt jegyezni, hogy Mexikd a magasabb technologiaval eléallitott
exporttermékeit importalt inputokbol allitja eld, és jelentds hazai hozzaadott érték nem
keletkezik a gyartas soran. A latin-amerikai région beliil alacsony az értéklancokban
valé részvétel, viszont itt is megfigyelhetiink példakat ilyen értéklancok meglétére
példaul a CACM, az Andok Ko6zosség és a Mercosur integracio piacain beliil (ECLAC
2014).

A nemzetkozi termelési lancokban valo részvételnek szamos eldnye van a hazai
termelésre. E16sz0r is a nemzetkozi termelési lancok keresletet generdlnak €s erdsitik az
exportalo orszag termelését tobbféle ellatasi lancbeli kapcsolatokon keresztiil, melyek
technologiai elonyokkel jarhatnak és javitjdk a hazai vallalatok termelékenységét.
Tovabba az egyes orszagok kiilkereskedelmi nyitottsagatol fiiggden a globalis termelési
lancokban vald részvétel javithatja a koztes importtermékek arat és mindségét is. A
masodik nagy eldny, hogy a termelési lancokban résztvevé cégek altal né az adott
orszagban a verseny, valamint elterjedhetnek jo lizleti gyakorlatok is, melyek altal azok
a vallalatok is profitalhatnak a globalis értéklancok hatasaibol, melyek kdzvetleniil nem
csatlakoztak be ebbe a tevékenységbe. Raadasul jelentds eldnyt jelenthet a fogado
orszag egész gazdasagara nézve, hogy a globalis termelési lancok tamogatjak az
infrastrukturalis és a szolgaltatasokba torténd beruhdzasokat. Utdbbira jo példa a
logisztikai rendszer fejlesztésébe vald befektetés, mely révén megbizhatobba valhat a
termékek szallitasa, ezaltal pedig az orszag jobb eredményt érhet el a globalis termelési
lancokhoz wvalé csatlakozaskor. Mindezen elonyok azonban nem jelentkeznek
automatikusan, fiiggenek példaul az innovacios képességtol, a kis- €s kozepes vallalatok
bekapcsolddasanak fokatodl, a finanszirozasi lehetéségek elérhetdségétél (ECLAC
2014).

Latin-Amerika vezetdi felismerték az értéklancokhoz valo csatlakozasban rejlo
lehetdségeket és igy a termelési integracio erdsitésének kiemelt szerepet szentelnek a
fejlesztési programjaikban illetve a regionalis kereskedelmi megallapodasaikban. A

legfobb cél a termelési komplementaritasok kihasznalasa, valamint a kevésbé fejlett

" Mexiko és a kozép-amerikai térség foldrajzi kozelségének és alacsony munkaerd-koltségének

koszonhetden tudott hatékonyabban bekapcsolodni a globalis értéklancba, mint a dél-amerikai orszagok.
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orszagok cégeinek, foként a kis- és kozépvallalkozasok nemzetkdzi részvételének
tamogatasa. Ezen erdfeszitések 0sszhangban vannak azokkal a célkitiizésekkel, melyek
a latin-amerikai régi6 lemaradasat célozzak a termelési és exportdiverzifikacio, valamint
a foldrajzilag diverzifikalt kereskedelmi és termelési kapcsolatok terén (ECLAC 2014).

Azonban a valsagot kovetd 1ddszak kereskedelmet érinté valtozdsai kozott
megfigyelhetd a globalis értéklancok feldarabolodéasa, melyre a latin-amerikai térség a
mar meglévo kapcsolataik erdsitésével és regionalis értéklancok létrehozasaval tudna

hatékonyan reagalni.

4.2. A legf6obb kereskedelmi partnerek és kereskedelmi forgalomba

Kkeriilo termékek

A legfontosabb kereskedelmi partnerek illetve a fobb kiilkereskedelmi forgalomba
keriild termékek korének ismertetése elengedhetetlen ahhoz, hogy megismerhessiik a
latin-amerikai orszagok kiilkereskedelmének fobb jellemzoit, ezaltal pedig a
késébbiekben helyesen tudjuk értelmezni az értekezés masodik felében bemutatott
empirikus gravitacios eredményeket. A fejezet célja tovabba, hogy egyszerl statisztikai
modszerekkel ramutasson arra, hogy a LAC-6 orszagok mennyiben hasonlitanak
egymasra a kiilkereskedelmiiket tekintve, valamint, hogy 4tfogo képet nyujtson a térség
kiilkereskedelmének diverzifikaltsagi fokarol.

A 8. abra az argentin exportpartnerek alakulasat mutatja az elmult kozel 20
évben. Szembetlind, hogy a 2000-es évek kdzepéig az 5 legjelentésebb kereskedelmi
partner az argentin export felét tette ki, ez az érték 2012-re 41 szazalékra esett vissza. A
fobb exportpartnerek rangsoraban minden vizsgalt évben toronymagasan Brazilia allt az
¢élen, 2012-ben az argentin export t0bb mint egyotdode érkezett Brazilidba. A masodik
helyen a kilencvenes és kétezres években az Egyesiilt Allamok allt, majd 2012-re
jelentésen lecsokkent az exporthanyad részesedése €s a rangsorban a negyedik helyen
végzett. Chile a kilencvenes és a kétezres években is Argentina harmadik legfontosabb
exportpartnere volt, 2012-re pedig sikeriilt novelnie részesedését és a masodik helyen
végzett. Hollandia és Olaszorszag a kétezres években még az 5 legjelentésebb

exportpartnerek kozé tartozott, azonban a kétezres évek kozepére Kina és
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Spanyolorszag vette at a helyiiket. 2012-ben Spanyolorszag az 6tddik legjelentsebb

exportpartner volt, mikdzben Kina a harmadik helyen allt.

8. dbra: Az argentin export és import alakuldasa 1995-ben, 2005-ben és 2012-ben

Argentin export, 1995

Argentin import, 1995

26% 21%
41%
49%
9% e 5% 21%
6%
3% 6% 6%
W Brazilia W USA m USA M Brazilia
u Chile ) u Holl?ndia ® Olaszorszag B Németorszag
B Olaszorszag m Egyeb B Franciaorszdg M Egyéb
Argentin export, 2005 Argentin import, 2005
16%
34%
50% 11% °
11% 3%
4% 8% 59 5% 16%
M Brazilia H USA M Brazilia B USA
M Chile W Kina H Kina B Németorszag

M Spanyolorszag ® Egyéb

B Olaszorszag H Egyéb

Argentin export, 2012 Argentin import, 2012
21% 26%
6% 38%
59% 6% 15%
3% 3% | 12%
6%
H Brazilia H Chile B Brazilia ® Kina
H Kina m USA m USA B Németorszag
B Spanyolorszag ™ Egyéb m Mexikd m Egyéb

Forras: Sajat szamitasok a UN Comtrade adatbazisa alapjan.

Az argentin import a fobb kereskedelmi partnerek tekintetében kevésbé
diverzifikalt, mint az export, ugyanis az 5 legjelentdsebb importpartner a teljes import
kozel kétharmadat fedi le. Az Egyesiilt Allamok és Kina tekintetében hasonld
folyamatok mentek végbe az utobbi két évtizedben az argentin import esetében, ahogy

azt az exportnadl mar lathattuk: mikozben az Egyesiilt allamok részesedése a teljes
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argentin importban csokkent az utdbbi évek soran, a kinai részesedés folyamatos
novekedést mutatott. 1995-ben az Egyesiilt Allamokbol érkezett az argentin import tobb
mint egyotdode, majd ez az érték évtizedrdl évtizedre csokkent, ezaltal pedig a
rangsorban 2005-re a masodik, 2012-re a harmadik helyre cstszott vissza. Ezzel
szemben Kina 1995-ben még nem szerepelt az 5 legjelentdsebb importpartner kdzott,
2005-re viszont mar a harmadik, 2012-re pedig 15 szazalékos részesedéssel a masodik
helyet érte el. Jelentds valtozas tortént Brazilia szerepében is: amig az orszag 21
szazalékos részesedéssel 1995-ben a masodik helyen allt, ezt kvetden atvette a legfobb
importpartner helyét, 2012-ben pedig az argentin import egynegyede ¢érkezett
Braziliabol. Olaszorszag ¢és Franciaorszag 1995-ben még jelentds kereskedelmet
folytatott Argentindval, viszont a kovetkezd évtizedre mar jelentdsen lecsokkent a
részesedésiik az argentin importhanyadban, mikdézben egy masik eurdpai orszag,
Németorszag stabilan a negyedik legfontosabb argentin importpartner. 2005-r61 2012-re
Olaszorszag helyét az 5 legfébb importpartner listajaban Mexiko vette at.

A brazil export az elmult két évtized soran a kereskedelmi partnerek tekintetében kozel
olyan mértékben volt diverzifikalt, mint amilyen szintet az argentin export ért el 2012-
ben: az 5 legjelentésebb kereskedelmi partner a teljes export kevesebb, mint a felét adja
(9. abra). A kilencvenes és kétezres években a brazil export legfobb célorszaga az
Egyesiilt Allamok volt, az export kizel egydtode érkezett az észak-amerikai orszagba,
azonban 2012-re 11 szazalékra esett vissza az orszag exportrészesedése, amivel a
masodik helyet érte el a legfobb exportpartnerek rangsoraban. Hasonlo utat jart be
Argentina részesedése is: 2005-ig még a masodik legfontosabb exportpartner volt,
2012-re azonban 8 szazalékos értékével a harmadik helyre szorult vissza. 1995-ben a
harmadik legjelentésebb export célorszag Japan'? volt, ezt kdvetden viszont az orszag
jelentOsége visszaesett a brazil kereskedelemben és mar nem szerepelt az 5
legjelentdsebb exportpartner listajaban, 2012-ben viszont az &6todik helyet érte el.
Hollandia és Németorszag a kilencvenes és a kétezres években is rendre a negyedik
illetve 6todik legfontosabb exportpartnerek voltak, 2012-ben Hollandia megtartotta az
elékeld negyedik helyét a brazil exportrészesedés tekintetében, azonban Németorszag
részesedése visszaesett ¢s ezaltal kiesett a listarol. Brazilia esetében is megfigyelhetd

Kina szerepének dinamikus ndvekedése: 2005-ben még Kina csupan a harmadik

12 A Japanba iranyulé brazil export kozel fele fémekbél és dsvanyokbol allt.
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legjelentdsebb exportpartner volt, a teljes brazil export minddssze 6 szazaléka érkezett a

kelet-azsiai orszagba, ezzel szemben 2012-re a legjelentésebb exportpartnerré valt 17

szazalékos részesedéssel.

9. abra: A brazil export és import alakulasa 1995-ben, 2005-ben és 2012-ben

Brazil export, 1995 Brazil import, 1995
19% 24%
0,
9% 44%
55% 7%
6%
4% ° 5% 6%
m USA H Argentina m USA M Argentina
M Japan M Hollandia B Németorszdg M Olaszorszag
B Németorszag M Egyéb M Japan m Egyéb
Brazil export, 2005 Brazil import, 2005
19% 17%
8% 9%
58% 6% 54% 8%
5%
4% 0 5% 7%
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Brazil export, 2012 Brazil import, 2012
17% 15%
0,
529% 15%
55% 8%
4% 6%
3%
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M Japan H Egyéb H Dél-Korea H Egyéb

Forras: Sajat szamitasok a UN Comtrade adatbazisa alapjan.

A brazil import a kereskedelmi partnerek tekintetében napjainkban hasonlo
mértékben diverzifikalt, mint az export, azonban érdemes megjegyezni, hogy ez az
import esetében jelentds javulas eredménye, tekintve, hogy 1995-ben a brazil import 56

szazaléka minddssze 5 orszagbol szarmazott. A legfébb importpartnerek esetében
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hasonl6d orszaglistat lathatunk, mint az export esetében: 1995-ben az Egyesiilt
Allamokat a listin Argentina, Németorszag, Olaszorszag és Japan kovette. A kétezres
évek kozepére az egyetlen nagy valtozast Kina eldretorése jelentette, 2005-ben a
negyedik helyet érte el 7 szazalékos importhanyaddal, mely érték 2012-re 15 szazalékra
nétt, és ezzel atvette a vezeté helyet az Egyesiilt Allamok, Argentina, Németorszag és

Dél-Korea elott.

A chilei export diverzifikaltsaganak alakuldsa a partnerorszagok tekintetében szembe
megy a kordbban vizsgalt orszagokéval, ugyanis amig 1995-ben a teljes export 50
szazaléka iranyult minddsszesen 5 orszagba, addig 2012-re ez az arany nem csokkent,
sOt, 58 szazalékra novekedett (10. dbra). 1995-ben a chilei export legnagyobb szelete a
partnerorszagok részesedése tekintetében Japanba érkezett, azonban az azsiai orszag
részesedése az évtizedek alatt csokkent és 2012-ben a rangsorban mar csupan a
harmadik helyet toltotte be 11 szazalékos értékével. A vezetd szerepet 2005-ben az
Egyesiilt Allamok vette el Japantol, 2012-re azonban 1jbél a méasodik helyre szorult, a
korabbi 16 szazalékos részesedési hanyadarol 12 szazalékra esett vissza. Brazilia, az
Egyesiilt Kiralysag, Dél-Korea és Hollandia is 6-7 szazalékos értékkel szerepelt a
kiillonb6z6 években a listan. Chile esetében is Kina eléretorése a legszembetiindbb:
mikdzben a kelet-azsiai orszag 1995-ben még nem keriilt be az 5 legjelentdsebb
exportpartner koz¢, addig a 2005-ben mar a chilei export 12 szazaléka érkezett az
orszagba, ezaltal pedig a harmadik helyet szerezte meg, 2012-re pedig vezetd pozicioba
keriilt, amikor is a chilei export kdzel egynegyede érkezett Kinaba.

Az exporthoz hasonldéan a chilei import is donté részt 5 orszag kereskedelmétol
fiigg, tehat alacsony foku diverzifikaltsagot mutat. Az eléz6ekhez képest talan meglepd,
hogy az Egyesiilt Allamok mindhdrom vizsgalt idészakban a legfontosabb chilei
importpartner volt, 2012-ben a chilei import kozel egynegyede szarmazott az USA-bol.
JelentOs szerepet tolt be az import szempontjabol Argentina és Brazilia is, részesedésiik
2012-ben rendre 7 és 6 szazalék volt. Kina az import esetében is a kétezres évek
kozepén keriilt fel a listara 10 szazalékos értékkel, melyet 2012-re 18 szazalékra tudott
feltornazni. Jelentds importpartner még Japan és Németorszag is, habar részesedésiik

csOkkent az évek soran.
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10. abra: A chilei export és import alakuldsa 1995-ben, 2005-ben és 2012-ben

Chilei export, 1995
18%

Chilei import, 1995
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Forras: Sajat szamitasok a UN Comtrade adatbazisa alapjan.

A korabban vizsgalt orszdgoknal a kolumbiai kiilkereskedelem sokkal kevésbé volt
diverzifikalt a kilencvenes és kétezres években, ha a kereskedelmi partnerek sulyat
tekintjiik, ekkor ugyanis az export kozel kétharmada csupan 5 orszagba iranyult (71.
dbra). Habar ez az értek 2012-re jelentdsen lecsokkent, a diverzifikaltsdg mértéke
mégsem javult jelentésen, hiszen az els6 helyezett Egyesiilt Allamok énmagéban az
exportrészesedés tObb mint egyharmadat adja. Az USA jelentds tulsulyat tekintve a
listan szerepld orszagok részesedése tobbnyire egyszamjegyii, jelentOs partnerorszagok

a kolumbiai export tekintetében Venezuela, Németorszag, Peru, Ecuador, Mexiko,
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Spanyolorszag és Panama is. Kina csupan 2012-ben kertilt fel a legfobb exportpartnerek

listdjara, azonban 5 szazalékos értékével az USA mogott a masodik legjelentdsebb

exportpartnerré valt.

11. abra: A kolumbiai export és import alakuldsa 1995-ben, 2005-ben és 2012-ben

Kolumbiai export, 1995
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Forras: Sajat szamitasok a UN Comtrade adatbazisa alapjan.

A kolumbiai import az exporthoz hasonld diverzifikaltsagot mutat, illetve a
legfobb kereskedelmi partnerek tekintetében sem lehet 1ényeges kiilonbséget felfedezni.
Ahogy a kolumbiai export esetében is, az import esetében is az Egyesiilt Allamok tolti
be a legfobb kereskedelmi partner szerepét, azonban a részesedése az exportéhoz képest
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alacsonyabb, 2012-ben nem érte el a teljes import egynegyedét. Jelentds importpartner
Venezuela, Japan, Németorszag, Kanada, Brazilia és Argentina is. Kina 2005-ben kertilt
fel a listara 8 szazalékos értékkel, 2012-ben mar 17 szazalékot ért el és ezaltal a
masodik helyet szerezte meg. Erdekes még Mexiko példaja: 2005-ben 8 szazalékkal a
masodik legjelentdsebb importpartner volt, 2012-ben pedig a harmadik helyet szerezte

meg 11 szazalékos értekével.

Az Osszes vizsgalt orszag koziil a mexikoi kiilkereskedelem a legkevésbé diverzifikalt,
ezen beliil is az export partnerorszagok szerinti felbontasa mutatja a legszélsdségesebb
ardnyokat. Az Egyesiilt Allamok fejlettsége, gazdasagi nagysiga, kozelsége és
kereskedelempolitikdja (NAFTA) nyomdn Mexikod legfobb kereskedelmi partnerévé
valt, ahogy az jol latszik az [2. dbran is. Mexikd exporttevékenységének 86-91
szazalékat mindossze 5 kereskedelmi partnerrel folytatta az elmult 2 évtized soran, mely
aranybol 78-86 szazalékot az Egyesiilt Allamok tett ki. A masodik legjelentésebb
partner szintén az USA-hoz hasonld okokbol kifolyolag Kanada lett, mindossze 2-3
szazalékos részesedési arannyal. A mexikdi export tekintetében jelentés kereskedelmi
partner még Spanyolorszag, Brazilia, Japan, Németorszag és Kolumbia is. Kina 2012-
ben kertilt fel a listara 2 szazalékos exporthanyaddal.

A mexikoi import az exportnal mar diverzifikaltabb képet mutat, azonban ez a
diverzifikaltsag kozel sem kozeliti meg a tobbi vizsgalt orszag szintjét. A mexikoi
import esetében is az Egyesiilt Allamok a legmeghatirozobb piaci szerepld,
részesedésének aranya azonban igen jelentds csokkenést mutatott az elmult 2
évtizedben: az 1995-0s 75 szazalékos értekrdl 2012-re 50 szazalékra esett vissza. Japan
5-6 szézalékos értékével 1995-ben és 2005-ben a masodik helyet szerezte meg, 2012-
ben azonban a harmadik helyre esett vissza. Németorszdg az elmult két évtizedben
stabilan tartotta a 4 szazalékos részesedési hdnyadat a mexikoi importbol, ezzel a
harmadik és negyedik helyeket tudta megszerezni. Kina 2005-ben keriilt fel a listara,
egybdl a masodik helyet érte el 8 szazalékos arannyal, mely értéket 2012-re majdnem
megduplazta, de ez még mindig kevés volt ahhoz, hogy a vezetd pozicioban 1évo
Egyesiilt Allamokat megel6zze. Jelentés mexikoi importpartner tovdbba Kanada,

Franciaorszag ¢s Dél-Korea.
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12. abra: A mexikdi export és import alakulasa 1995-ben, 2005-ben és 2012-ben

Mexikéi export, 1995

Mexikéi import, 1995
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Forras: Sajat szamitasok a UN Comtrade adatbazisa alapjan.

A perui exportban 1995-ben az Egyesiilt Allamok toltott be vezetd szerepet, az export
egyhatoda érkezett az észak-amerikai orszagba (13. dbra). Az USA-t a rangsorban
Japan, az Egyesiilt Kirdlysag, Kina ¢s Németorszag kovette, dsszességében ez az 5
orszag a teljes export kevesebb, mint a felét, 46 szazalékat adta. Erdekes megfigyelni,
hogy Peru esetében Kina mar a kilencvenes évek kdzepén is jelent0s kereskedelmi
partner volt, 7 szazalékos exporthanyaddal a negyedik legfontosabb exportcélorszag

lett. A kétezres évek kozepére jelentosen atrendez6dott a fobb kereskedelmi partnerek
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listaja és az exportrészesedési aranyok is: 2005-ben az 5 legjelentésebb exportpartner a
teljes export kozel 60 szazalékat adta. Az Egyesilt Allamok példdul nem csupan
17 szazalékrol 31 szazalékra. Kina mar a masodik legfontosabb orszdgga valt a perui
export tekintetében, a rangsorban Chile, Kanada ¢és Svijc kovette. 2012-re Peru
esetében is atvette a vezetd szerepet Kina, mikozben jelentdsen visszaesett az Egyesiilt
Allamok részesedése és ezzel a masodik helyet érte el. Erdemes megemliteni Svajc
szdzalékrol 11 szazalékra novelte az exportrészesedését'®, mely altal mar a harmadik
helyet érte el a legfontosabb exportpartnerek listajan. 2012-ben a negyedik és 6tddik
poziciot Kanada és Japan toltotte be 7 illetve 6 szazalékos értékkel.

A perui import esetében is szembetiind az Egyesiilt Allamok dominanciéja:
mindharom vizsgalt idészakban vezetd poziciot toltott be, bar részesedési aranya
némileg csokkent az évtizedek soran, az 1995-6s 25 szazalékos értékrdl 2012-re 19
szazalékra esett vissza. Kina a kétezres évek kozepén keriilt fel a legfontosabb
importpartnerek listajara, 9 szazalékos értékével a masodik helyet érte el, mely
nétt. Peru tovabba jelentds importtevékenységet végez még Japannal, illetve a latin-

amerikai térségbdl Braziliaval, Venezuelaval, Ecuadorral, Kolumbiaval és Argentinaval.

1> A Perubol Svéjcba irdnyuléd export donté része aranybol és egyéb értékes fémekbél 4ll.
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13. abra: A perui export és import alakulasa 1995-ben, 2005-ben és 2012-ben

Perui export, 1995
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Forras: Sajat szamitasok a UN Comtrade adatbazisa alapjan.

A fentiekben lathattuk, hogy mely orszagok a legfontosabbak a LAC-6 orszagok
exportja és importja szempontjabol, illetve, hogy az elmult kozel 20 évben milyen
valtozasok kovetkeztek be a kereskedelmi partnerek kore illetve diverzifikaltsaga
tekintetében. Alapvetden elmondhat6, hogy a vizsgalt 6 orszag esetében a fobb
kereskedelmi partnereket tekintve az export és az import diverzifikaltsaga igen alacsony
szintli, hiszen sok esetben 5 partnerorszag felelés az export vagy épp az import

értekének kozel feléért, mely jelentds sebezhetOséget rejt magdban. Azonban
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szamottevo kiilonbségek lathatok az egyes orszagok kozott a kereskedelmi partnerek
sulyanak ¢és idébeli valtozasanak tekintetében: amig példaul Argentina novelni tudta
export- illetve importdiverzifikaltsagat a vizsgalt idészakban, addig példaul Chile
esetében 1995-r61 2012-re noétt a legnagyobb 5 kereskedelmi partner sulya mind az
export, mind pedig az import esetében. Tovabba, habar megfigyelhetd, hogy Kina és az
USA mindegyik vizsgalt orszag esetében a 3 legfontosabb kereskedelmi partner egyike,
a tovabbi fontos kereskedelmi partnerek esetében mar jelentds heterogenitas

mutatkozik.

Mielott ratérnénk a fobb kereskedelmi forgalomba keriild termékek ismertetésére,
érdemes vetni egy pillantast a teljes export és import alakulasara az egyes orszagokban.
Az alabbi (14.) abra a LAC-6 orszagok exportjat és importjat mutatja az elmult 50
évben. A hatvanas évek mérsékelt, egyenletes novekedést hozott ezen orszagok
szamara, évenkénti 15-20%-o0s ndvekedeési litemmel a hetvenes évek elejére Brazilia és
Chile megduplazta kiilkereskedelmét, mikozben a tobbi vizsgélt orszadg is kozel
masfélszeresére tudta novelni a kereskedelmének értékét. Ezt kovetden a hetvenes évek
mar igen komoly novekedést hoztak: 10 ¢év alatt Peruban tobb mint
megharomszorozodott,  Mexikdéban  pedig  majdnem  megtizszerez6dott — a

kiilkereskedelem, a tobbi orszag ezen novekedési iitemek kozotti értéket ért el.

14. abra: A LAC-6 orszdagok exportjanak alakuldsa orszagonkénti bontdasban
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Forras: Sajat szamitasok a UN Comtrade adatbazisa alapjan.

A magas novekedési litemnek a nyolcvanas évek adossagvalsaga és az azt kdvetd
stagnalas vetett véget, ebben az idészakban igen alacsony ndvekedési iitemet ért el a
térség kiilkereskedelme, és amig Chile kozel masfélszeresére tudta ndvelni
kiilkereskedelmének értékét 1980-r61 1990-re, addig Argentina kiilkereskedelmének
értéke tobb mint 10 szazalékkal esett vissza ugyanebben az idészakban. A kilencvenes
évekkel jabb erdteljesebb novekedés indult meg, 2000-re Brazilia, Chile, Kolumbia és
Peru tobb mint megduplazta a kiilkereskedelmét, mikdzben  Argentina
megharomszorozta, Mexiko pedig meghatszorozta az adatat. Mexiko esetében meg kell

jegyezni, hogy ezt az erdteljes novekedést nem csupan a NAFTA egyezmény okozta, a
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tequila valsag okozta leértékelédés illetve a maquiladora ipar'® szambavételének
valtozasa is jelentds mértékben hozzajarult a kiilkereskedelmi forgalmanak
novekedés¢hez. Ezt az a tény is jol mutatja, hogy 2000-r6l 2010-re jelentOsen
visszaesett a mexikoi kiilkereskedelem novekedése, 6sszességében viszont a két idészak
novekedési litemének az atlaga a tobbi orszagéhoz hasonlo. 2000-r61 2010-re Mexikd és
Argentina kivételével minden orszag novelni tudta a kereskedelmének novekedési
itemét az el6z6 idészakhoz képest, Peru példaul kivételesen magas, 457 szazalékos
novekedési litemet produkalt.

Erdemes még megjegyezni, hogy a LAC-6 orszagok jelentds eltérést mutatnak a
kereskedelem nagysagat tekintve. A vizsgalt orszagok koziil Mexiko kiilkereskedelme a
legjelentdsebb, 2013-ban 761 milliard dollar értékii kereskedelmi forgalmat bonyolitott
le. Mexikot a rangsorban Brazilia koveti 482 milliarddal, majd jelentésen lemaradva
Chile (157 milliard) és Argentina (150 milliard). A sorban 6tddik helyen Kolumbia all
118 milliard dollarral, a vizsgalt orszagok rangsoraban az utolso helyezett pedig Peru 85

milliard dollarral.

Latin-Amerika exportjanak Osszetétele jelentdsen valtozott az elmult tobb mint 50 év
soran. A 9. tabldzat a latin-amerikai térség 10 legfontosabb exportcikkeit mutatja. A
hatvanas években a régid legjelentdsebb exportcikke a nyers kdolaj volt, ez a termék
tette ki atlagosan kozel az export 6tddét. A koolajat a sorban a kavé (15 szazalék), a
flitdolaj (6 szazalék) és a pamut (5 szazalék) kovette, tehat egyértelmiien
nyersanyagexportér volt a térség. A hetvenes évekre a kdolaj részesedése a teljes
exportbol 14,5 szazalékra esett, de még igy is megorizte a vezetd szerepét, ezt kdvette
10,4 szazalékkal a kavé, valamint 6,5 szazalékkal a cukor és a flitdolaj. A nyolcvanas
években Ujra megnétt a kdolaj szerepe (23,6 szazalék), tovabb esett viszont a kavé (6,5
szazalék) és 1j termékként megjelent a sorban harmadikként a motorolaj (5,1 szazalék).
A kilencvenes években jelentds visszaesést kovetden atlagosan az export 12,1
szazalékat tette ki a koolaj, 4 szazalékkal a masodik helyen a személygépjarmiivek
végeztek, mig a kavé sulya az exportban tovabb csokkent, atlagosan 2,9 szazalékra. A
kétezres évekre megtartotta vezetd szerepét a kodolaj (13,1 szézalék), a masodik

legjelentdsebb exportcikk tovabbra is a személygépjarmiivek (4,2 szazalék) voltak, mig

'* A magquiladora ipar Mexikoban az északi hatar mentén alakult ki a hatvanas években, ahol a gyéarak a
termelési inputokat Iényegében vammentesen kapjak, majd az dsszeszereld €s feldolgozo tevékenységet

kovetden a termékeket a legtobb esetben az inputokat biztositod orszagba, az USA-ba exportaljak.
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a harmadik helyen a finomitott réz (2,5 szazalék) szerepelt. A 2010 ota eltelt években

nem kovetkezett be jelentds valtozas az els6 két vezetd exportcikk teljes exportban valod

részesedését illetden, a harmadik helyre viszont immar a vasére keriilt 3,9 szazalékkal.

9. tablazat: A latin-amerikai térség 10 legfontosabb exportcikke

1962 1970 1980 1990 2000 2013
1 Nyers kdolaj Nyers kdolaj Nyers Nyers kdolaj Nyers koolaj Nyers koolaj
(22,6) (14.5) kdolaj (22,4) (12,5) (10,6)
(26,5)
2 Kaveé Kavé Kaveé Kavé Személygépjarmiivek Személygépjarmiivek
(14,1) (13,6) (7,3) (3.,5) (5,6) (4,6)
3 Fiitdolaj Fiitolaj Cukor Finomitott réz Statisztikai gépek, Vasérc
(6,4) (6,3) 6,7) 3.1 kartyak, szalagok 3.7
2.5)
4 Pamut Finomitott réz | Pakura Személygépjarmiivek | Gépjarmialkatrész Szojabab
(5.3 (5.9 (5.9 2.5) 23 G3)
5 Feldolgozatlan | Vasérc Vasérc Novényi olajok Telekommunikécios Rézérc
réz 3,7 2,2) 2,4) berendezések 3,1)
(3.6) 2.2
6 Cukor Feldolgozatlan | Finomitott | Vasérc Szigetelt vezeték, Gépjarmualkatrész
(2,3) réz réz 2.4) kabel 2,7
(3,3) 2,1) (2,0)
7 Finomitott réz Pamut Novényi Belso égésti motorok | Teherautok Teherautok
(2,3) 3,1) olajok (1,9) (1,8) (2,6)
1.9
8 Buiza Szarvasmarha | Fiitéolaj Aluminium Televiziomiisor- Finomitott réz
(2,2) hus (1,8) (1,6) vevokésziilékek 2.4
(3,0) 1,7)
9 Szarvasmarha Cukor Motorolaj Szbjabab Elektromos aramkorok | Novényi olajok
hus 2,7) (1,3) (1,6) (1,6) (2,0)
@
10 | Vasérc Kukorica Foldgaz Gytimdlcs- és Finomitott réz Statisztikai gépek,
(2,0) 2,5) (1,1 zoldséglé (1,6) kartyak, szalagok
1.5) (1.9
% | 62,9 57,7 56,8 42,9 338 36,9

Forras: Sajat osszeallitas a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.

Megjegyzés: zarojelben a szazalékos arany a teljes exportban szerepel. A * a 10 vezetd exportcikk teljes

exportban betéltott szazalékos aranyat mutatja.

Az alabbi abrdkon (15-17. abra) néhany exportcikk teljes exporton beliili

aranyanak alakulasa lathat6. A nyers koOolaj aranya a teljes latin-amerikai exportban
enyhe csokkenést mutatott az elmult 50 évben az olajvalsag és a nyolcvanas évek
valsaga okozta kiugrast leszamitva, a kilencvenes évek elejétdl atlagosan 10-15

szazalékos részesedést ért el az olaj a teljes exportban.
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15. abra: A nyers koolaj exportianak ardnya Latin-Amerikaban a teljes export
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Forras: CEPALSTAT adatbazisa.

Jelentés csokkenést mutat a kavé részesedése a teljes latin-amerikai export
fliggvényében (16. dbra): amig a hatvanas évek elején akar 17 szazalékot is elért, addig
erdteljes volatilitast kovetden az ezredfordulora a kdvé mar nem érte el a teljes export 2

szazalékat.

16. d@bra: A kavé exportjanak aranya Latin-Amerikdban a teljes export fiiggvényében

(%)

20.0
18.0

A
16.0
14.0 / \

o0 AWA

'\ A

U\ _J\U

4.0 V \

v VAN

0.0
N N 0 A < N~ O n O OO N N 0 dA < N O 0m
© O© W N N N 600 00 0 0 O O O O O O I
a O O O 6o 6o o o o o o o o O O o o o
- - — — i — i i i — — i i o~ o~ N N o~

Forrdas: CEPALSTAT adatbazisa.
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Ahogy a nyersanyagok aranya csokkenni kezdett a teljes latin-amerikai exportot
tekintve, Gigy er0sodott az ipari termékek aranya, ezen beliil is egyre jelentésebbé valt a
személygépjarmivek szerepe (I17. dbra). Amig a nyolcvanas évek végén a
személygépjarmii-export ardnya még elenyészd, masfél szazalékos értéket ért el, addig
az ezredfordulora 5,5 szazalékon tetdzott, azonban a kelet-azsiai ipari termelés
er6sodésével  parhuzamosan  visszaesett ~a  Latin-Amerikabol exportalt
személygépjarmiivek értéke. Erdemes azonban megfigyelni, hogy a vélsagot kovetd
években ujabb novekedés vette kezdetét, amely bizakodéasra ad okot a jovobeli ipari

termelés tekintetében.

17. abra: A személygépjarmiivek exportjanak aranya Latin-Amerikaban a teljes

export fiiggvényében (%)
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Forras: CEPALSTAT adatbazisa.

Mindezek alapjan tehat megallapithato, hogy habar a kdolajnak tovabbra is jelentOs a
szerepe a latin-amerikai exportot tekintve, a hatvanas évek ota jelentds valtozason esett
at a térség kiilkereskedelme és immar nem csupan nyersanyagexport jellemzi a térség
orszagait. Raadasul — ahogy a 9. tdbldzatban lathattuk — a feldolgozoipari export
megjelenésével  parhuzamosan  jelentésen  novekedett az  exporttermékek

diverzifikaltsaga: amig a hatvanas években a 10 legnagyobb exporttermék a teljes
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export tobb mint 60 szazalékat adta, addig ez az érték napjainkban egyharmad koriil
mozog.

Az elmult évtizedekben tehat jelentdsen valtozott a latin-amerikai térség
exportjanak dsszetétele, feldolgozoipari és nyersanyag-exportjanak aranya. A 18. dbran
lathatd az egyes latin-amerikai régiok nyersanyag-exportjanak aranyanak alakuldsa a
teljes export szazalékaban. Minden egyes latin-amerikai térség esetében jelentOs
csokkenés figyelhetd meg az export nyersanyag-tartalma tekintetében. Latin-Amerika és
a Karib-térség nyersanyag-exportja 1970-ben még kozel 90 szazalékot ért el a teljes
exportot tekintve, ez az érték folyamatos csokkenést kovetve a 2000-es évek elejére 40
szazalék koriili szintet ért el. 2003-t6l az ardnyszam ujabb novekedésnek indult, ezaltal
pedig 2011-re Gjra 60 szazalékos szintet ért el, majd 2013-ra 53 sz4zalékra esett vissza.
A 2000-es évek nagy valtozasai a nyersanyagarak jelentds erésodéséhez, majd pedig a

valsagot kovetd gyengiilésének a kovetkezményei.

18. abra: A nyersanyag-export ardnydnak alakuldsa Latin-Amerikaban a teljes export

fiiggvényében (%)
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Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.
Megjegyzés: Andok-csoport: Bolivia, Kolumbia, Ecuador, Peru. MERCOSUR: Argentina,
Brazilia, Uruguay, Paraguay. CACM: Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras,

Nicaragua.

A 18. dbran azonban az is jol latszik, hogy az egyes latin-amerikai régiok eltérd utat

jartak be a nyersanyag-export csokkentésében. A vizsgalt régiok koziil az elmult 40
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évben az Andok-csoport orszagainak nyersanyag-exportja érte el a legmagasabb aranyt
a teljes export tekintetében. Az Andok-csoport esetében az elsédleges export a hetvenes
évek 96 szazalékos szintjérdl a 2000-es évek elejére 70 szazalék koriili szintre csokkent,
majd fokozatos novekedést kovetden 2013-ban 86,6 szazalékot ért el. A kdzép-amerikai
térség esetében a nyersanyag-export a teljes export 80 szazalékat tette ki a hetvenes
évek elején és ez az érték a nyolcvanas évek végéig stabilnak mutatkozott, amikor is a
kilencvenes évek kozepéig fokozatos, majd 1995 és 1999 kozott jelentds, kozel 30
szazalékos csokkenés kovetkezett. A kétezres években némi volatilitds mutatkozott az
aranyszamban, majd 2013-ra 52,5 szazalékos értékkel alacsonyabb szintet ért el, mint a
teljes latin-amerikai térség atlaga. A MERCOSUR esetében erdteljesebb csokkenést
lathatunk a nyolcvanas évek végéig a nyersanyag-export tekintetében, mint a vizsgalt
tobbi térség esetében: az 1970-es 86,3 szazalékrol 51,5 szdzalékra csokkent a mutatd
érteke, és egészen a 2000-es évek elejéig ezen a szinten is mozgott. 2005-6t kovetden
azonban egy erdteljesebb novekedés vette kezdetét a MERCOSUR térség esetében is,
melynek eredményeként 2013-ra a nyersanyag-export aranya a teljes exportban ujbol
elérte a 65,5 szazalékot. Tekintve, hogy Argentina és Brazilia a MERCOSUR mellett
szerepel a LAC-6 orszagok kozott is, igy nem meglepd, hogy a LAC-6 orszagok
nyersanyag-exportjanak atlagos hanyada hasonld valtozasokon ment at, mint a
MERCOSUR esetében. Azonban a LAC-6 atlag egészen 1985-ig 80 szazalékos szinten
stagnalt és csak ezt kdvetden kezdett fokozatos csokkenésbe, majd pedig a 2000-es évek
novekedését kovetden 2013-ban a MERCOSUR orszagokéhoz hasonlod, am joval a
latin-amerikai atlag feletti értéket, 68 szazalékot ért el.

A 19. abra a LAC-6 orszagok esetében mutatja be az elsdédleges export
aranyanak alakulasat a teljes exportban. Az abra alapjan szembetiind, hogy mekkora
kiilonbségek  figyelhetéek meg a hat legnagyobb latin-amerikai orszag
exportszerkezetének alakuldsdban. Chile és Peru hasonld adottsdgainak kdszonheten
hasonl6 értékekkel rendelkezik a nyersanyag-exportot tekintve: a hetvenes évek 96-99
szazalékos szintjérdl az elsddleges export aranya fokozatos csdkkenést kovetoen ért el
80 szazalék korili értéket a 2000-es évek elejére, ahonnan némi emelkedést kdvetden
2013-ra 85 szazalékon stabilizalodott. Ez igen magas szintnek mondhato és alapvetden
sériilékennyé teszi az adott orszag gazdasagat, hiszen exportjuknak jelentds része fligg a
nemzetkdzi nyersanyagarak volatilitdsatol, azonban fiskalis alap megléte mellett a
sériilékenység jelentdsen csokkenthetd. Hasonléan magas szintrdl indult Kolumbia is,

azonban joval nagyobb csokkenést tudott felmutatni a nyolcvanas évek végétdl, amivel
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2006-ra elérte a 60 szazalékos értéket, ezutan azonban meredek ndévekedést kdvetden
2013-ban mar ujra 80 szazalék folott jart a nyersanyag-export aranya a teljes
exportjaban. Argentinaban hasonléan alakult az elsddleges export aranya, mint
Kolumbiaban, azonban Argentindban nem kdvetkezett be jelentds ndvekedés a 2000-es
évek végén, s6t a 2001-es kisebb novekedést kdvetden egy évtizeden at 67 szdzalékos

szinten stagnalt.

19. abra: A nyersanyag-export aranydnak alakuldasa a LAC-6 orszdagokban a teljes

export fiiggvényében (%)

100.0
80.0 -
e Argentina
60.0 - e Brazilia
e Chile
40.0 k e Kolumbia
e VXK O
200 /\/\
)\ Peru
0.0 -
O m O O N 1N 0 dA < N O nh O O N
N IS IS IS 00 00 0 00 00 00 ©O © o o o
a OO OO OO OO O O O O O O O O O o
i — i i i — i i — L o~ o o~ o~ o

Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.

A vizsgalt 6 orszag koziil Brazilia és Mexiko tudta a legnagyobb mértékii csokkenést
felmutatni a nyersanyag-exportjuk hanyadaban, azonban a két orszag exportszerkezete
merdben eltér. Brazilidban az elsddleges export ardnya a hetvenes évektol kezdve
meredek csokkenést mutatott, amelynek kdvetkeztében a korabbi 85 szazalékos szintrol
kozel 40 szazalékos szintre esett vissza a kilencvenes évek elejére. A tobbi vizsgalt
orszaghoz hasonldéan Brazilidban sem tortént nagy valtozas az elsédleges export
aranyaban a kilencvenes évek soran illetve az 0j évezred elején, azonban 2004-t6l
meredek novekedés kovetkezett be, aminek kdszonhetéen 2013-ra Gjra 63,6 szazalékot
ért el a mutatd. A LAC-6 orszagok koziil Mexikod exportszerkezetének valtozasa a
legszembetinbbb. Mexiko a vizsgalt orszagokénal joval alacsonyabb, 67,5 szazalékos
értékkel rendelkezett az els6dleges exporthanyad tekintetében, és ez az arany a térség

tobbi orszagaval szemben a hetvenes évek kozepétdl meredek emelkedésbe kezdett, a
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nyolcvanas évek elején mar 90 szazalékos szintet ért el, majd hasonléan meredek
csokkenés kovetkeztében az érték a nyolcvanas évek végére jbol 60 szazalék alatt
maradt. A kovetkez6 jelentOs csokkenés 1990 és 1994 kozott tortént a maquiladora ipar
felfutasa és a NAFTA-csatlakozas kovetkeztében, amikor is a nyersanyag-exporthanyad
tobb mint 30 szazalékponttal esett vissza, majd a kétezres évek elején megindult kisebb
novekedés kovetkeztében 2013-ra 23,8 szazalékos értéket ért el.

A 20-21. abrdkon a korabban vizsgalt térségek és orszagok exportjanak
feldolgozodipari export aranya lathato. Tekintve, hogy a vizsgalat soran az exportot
elsddleges és feldolgozodipari termékekre lehet felosztani, az adott térség illetve orszag
esetében a két aranyszdm Osszege 100 szazalékot ad ki, igy a feldolgozott termékek

exportjanak alakuldsat nem mutatom be olyan részletesen, mint a nyersanyag-exportét.

20. abra: A feldolgozdipari termékek exportjanak aranya Latin-Amerikdban a teljes

export fiiggvényében (%)
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Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.
Megjegyzés: Andok-csoport: Bolivia, Kolumbia, Ecuador, Peru. MERCOSUR: Argentina,
Brazilia, Uruguay, Paraguay. CACM: Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras,

Nicaragua.

A 20. abran jol latszik, hogy minden egyes vizsgalt térség esetében novekedés
mutatkozott a feldolgozott termékek exporthdnyaddban az elsddleges termékek
aranyanak rovasara egészen a kétezres évek elejéig, majd pedig a magasabb

nyersanyagarak kovetkeztében szembetiing csdkkenés kovetkezett be a mutatoban az
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elsddleges export javara. Ahogy azt korabban is lathattuk, a kis, hegyvidéki orszagok
feldolgozoéipari termékeinek aranya a teljes exportban joval kisebb hanyadot tesz ki,
mint a nyersanyagoké, ezzel szemben a kis karibi és a nagy latin-amerikai orszagok
ipari exportja a kétezres évekre megkozeliti és helyenként meg is haladja az elsddleges

export aranyat.

21. abra: A feldolgozoipari termékek exportianak aranya a LAC-6 orszagokban a
teljes export fiiggvényében (%)
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Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.

A LAC-6 orszagok koziil (21. abra) Peru és Chile feldolgozoipari exportjanak
az aranya a legalacsonyabb, a két orszag feldolgozoipari exporthanyada az elmult 20 év
soran atlagosan alig haladta meg a 16 szdzalé¢kot. Kolumbia és Argentina exportjanak
koriilbeliil 30 szazalékat adta a feldolgozodipar a kilencvenes évek soran, majd ezt
kovetéen Kolumbiaban kozel 10 szazalékkal ndvekedett a mutatd értéke egészen a
kétezres év masodik feléig, amikor hirtelen visszaesést kovetden 20 szazalék ala esett
vissza a feldolgozdipari termékek exportjanak aranya. Brazilidban ,,forditott U-alak”
novekedést lathatunk a feldolgozott ipari termékek exportaranyanak alakuldsakor: az
1970-es 13 szédzalékos értékrol fokozatos és erdteljes novekedést kovetden 1993-ra 59
szazalékot ért el a mutatd, majd a kétezres évek elejétdl hasonld mértékii csokkenés
kovetkezett be, és igy 2006-ra ujbol tulsulyba keriilt a nyersanyag-export Brazilia
exportjdban. Ahogy a korabbiakban mar lathattuk, Mexikd exportszerkezetének

valtozasa egészen figyelemremélt6. Mexikoban 1970 és 1986 kozott ,,V-alaka” valtozas
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kovetkezett be a feldolgozoipari termékek exporthanyada tekintetében, majd pedig a
kilencvenes évek elején igen meredek ndvekedés vette kezdetét, melynek kovetkeztében
mar 1992-re talstlyba keriilt a feldolgozoipari termékek exportja a mexikoi exportban,

2013-ban 76,2 szazalékos értéket ért el.

Habar a kereskedelmi vizsgalatok jelentds része az exportra helyezi a hangsulyt, fként
feltorekvo térségek vizsgalata esetében, sziikséges az importszerkezetrdl is ejteni par
szot. Az import esetében a CEPALSTAT adatbazisa csupan a fobb termékcsoportok
alapjan kategorizalja az importalt termékeket — rdadasul joval révidebb idéhorizontot
vizsgalva —, a 22-24. abrak mutatjdk ezen termékcsoportok alakulasat a vizsgalt 6
orszagra vonatkozdan, szembeotld, hogy ezen kategoéridk alapjan nem mutatkozik

jelentds kiilonbség az egyes orszagok importtermékeit illetden.

22. abra: A fogyasztoi javak importianak aranya a LAC-6 orszdgokban a teljes import
fiiggvényében (%)
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Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.

A fogyasztoi javak ardnya az importban a kétezres évek elejéig a LAC-6 orszagokban
atlagosan 15 szazalék koriili szintet ért el, mely érték a 2002 és 2008 kozott nehany
szazalékos csokkenést mutatott, majd pedig a valsag hatasara Ujabb ndvekedést
tapasztalhattunk, igy 2012-re a fogyasztoi javak nagyjabol azonos aranyt képviseltek a
teljes importban, mint a kilencvenes évek kézepén. A vizsgalt 6 orszag értékei kozott

kevesebb, mint 10 szazalékpontnyi eltérés mutatkozik, a legmagasabb ardnyszamot
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Chile, a legalacsonyabbat pedig Brazilia és Mexikd éri el. Utdbbira magyarazatul
szolgalhat a brazil és mexikoi belsé piac nagy mérete, hiszen a jelentésebb belso
termelés hatasara a fogyasztoi javakra vonatkozo belso kereslet nagyobb részt elégithetd
ki hazai termékekbdl, szemben a chilei piac kis méretével, tovabba a chilei fogyasztok
atlagosan magasabb vasarloerejével.

A vizsgdlt 3 f6 termékcsoport koziil a koztes termékek (intermediaries) adjak a
LAC-6 orszagok importjanak legnagyobb részét. Ezen termékek aranya a teljes import
fliggvényében a kilencvenes évek kozepétdl enyhe ndvekedésnek indult, majd atlagosan
hasonlé mértékii csokkenést €It meg. Amig 1995-ben a koztes termékek a teljes import
56 szazalékat adtak a LAC-6 atlagara vonatkozoan, addig ez az érték 2004-re kozel 62
szazalékra novekedett, majd pedig fokozatos csokkenés hatasara 2012-ben alig érte el az
54 szédzalékot. A koztes termékek importardnya Mexikoban ¢és Brazilidban a
legmagasabb 60 és 61 szazalékkal, a legalacsonyabb pedig Chilében ¢s Kolumbiaban 44

és 45 szazalékkal.

23. dabra: A koztes termékek importjanak aranya a LAC-6 orszdagokban a teljes import

fiiggvényében (%)
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Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.
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24. dabra: A tokejavak importjanak aranya a LAC-6 orszagokban a teljes import

fiiggvényében (%)
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Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.

A tdkejavak importjanak ardnya a teljes importban a koztes javak aranyanak kevesebb,
mint a felét éri el (24. abra): az 1995-6s atlagosan 23 szazalékos értékrol a kétezres
évek kozepére 19 szazalékra esett vissza az értek, majd 2012-re 20 szazalékra
novekedett. A tokejavak importja esetében kiemelkeddé Kolumbia aranya, importjanak
kozel egynegyedét tokejavak adjak, ezzel szemben Brazilia értéke alig éri el a 15

szazalékot.

Az elézoekben lathattuk a latin-amerikai export €s import alakulasat az elmult
évtizedekben. A hatvanas és hetvenes évek importhelyettesité iparositasa és a
nyolcvanas ¢és kilencvenes években kezdddott kereskedelmi liberalizacio, valamint a
gazdasagi és technologiai fejlodés hatasara szamottevd valtozason ment at a vizsgalt
orszagok kereskedelemszerkezete. Azonban napjainkban egyre égetébb problémava
valik a tény, hogy a legtobb latin-amerikai orszag f6 exportcikke tovabbra is nyersanyag
vagy olyan feldolgozott termék, amelynek nyersanyag az alapja. Raadasul nem csupan a
vilagkereskedelmet tekintve ilyen dontd ezen termékek sulya az exportban, hanem
példaul a Kinaval folytatott kereskedelemben is, ahogy azt a /0. tablazat is mutatja.
Erdemes megfigyelni, hogy ezen termékek sulya a teljes export értékében még
novekedett is az elmult évtizedben. Habar a 2000-es években a nyersanyagok

aremelkedése is hozzajarult az egyes exportcikkek sulyanak novekedéséhez, a Kinaval
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folytatott exporttevékenység jelentds valtozasait az aremelkedés Onmagaban nem
magyarazza. A koolaj esetében példaul 2000-ben 0 szazalék koriili export érkezett
Kinaba Venezuelabol, Kolumbiabdl és Ecuadorbol, majd pedig 2010-re a koolaj valt
ezen orszagok legfobb exportcikkévé a kinai piacon. Tekintve, hogy ezen valtozas nem
egy olyan folyamatnak az eredménye, mely soran minden egyéb exportcikk Kinéaval
torténd  kereskedelme szorult volna vissza, ezért igen erdteljes exportpiaci
atstrukturalodasnak tekinthetjiik, még ngy is, hogy a kinai piac a teljes LAC export

csupan kis hanyadat teszi ki.

10. tablazat: A latin-amerikai orszagok legfobb exportcikke a vilaggal és Kindval a

teljes exportérték szdzalékdaban

Vilag Kina

Exportcikk | 2000 | 2010 | Exportcikk 2000 | 2010
Argentina Szo6jabab 14,8 | 25,4 | Szbjabab 76,8 | 75,8
Bolivia Foldgaz 83 [40,7 [ On 86,3 | 32,8
Brazilia Vas 6,1 15,5 | Vas 259 | 444
Chile Réz 40,4 | 58,2 | Réz 72,8 | 85,7
Kolumbia Kdolaj 36,2 | 41,2 | Kdolaj 0,0 49.0
Costa Rica | Elektronika | 30,3 | 19,2 | Elektronika | 0,1 81,8
Ecuador Kdolaj 52,4 | 55,3 | Kbolaj 0,0 70,3
El Salvador | Textilia 1,1 31,8 | Fémhulladék | 0,0 66,6
Guatemala | Textilia 0,4 10,8 | Cukor 76,3 | 61,4
Honduras Kavé 25,8 | 26,3 | Nemesfémek | 0,0 20,5
Mexiko Kéolaj 9,6 | 13,6 | Réz 50 | 281
Nicaragua | Kavé 27,1 | 18,5 | Mogyordolaj | 0,0 | 21,1
Panama Hal 29,3 | 27,5 | Fémhulladék | 33,6 | 67,3
Paraguay Szdjabab 45,1 | 47,1 | Bor 444 | 61,5
Peru Réz 13,5 | 25,1 | Réz 9,7 |433
Uruguay Hus 15,9 | 19,2 | Szdjabab 0,0 39,5
Venezuela | Kdolaj 85,5 | 93,1 | Kdolaj 0,0 86,6

Forras: ECLAC 2012:54.
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Alapvetden kedvezo egy fejlodo térség szamara, ha exportjat egy olyan orszag felé tudja
iranyitani, mely igen erdteljes gazdasagi novekedést és novekvd kereskedelmet tud
felmutatni, ahogy azt Kina is tette a 2010-es évek elejéig. Azonban napjainkban ez a
szoros kereskedelmi kapcsolat is okaul szolgdl a latin-amerikai térség romld
kereskedelmi adatainak, hiszen a kinai gazdasagi novekedés és ezaltal az importkereslet
lassuldsa negativ hatdssal van a LAC térség exportjara. Habar mind a kinai
importkereslet zuhanasa, mind pedig a romld latin-amerikai exportadatok atmeneti
jelenségnek is bizonyulhatnak, mégis tartosan negativ hatasok kivédése illetve
kiegyensulyozottabb kiilkereskedelem elérése céljabol sziikséges a térség szamara az

crer

lebecsiilni a regionalis exportpiacok jelentoségét.

4.3. Kereskedelmi egyezmények és intraregionalis kereskedelem

A masodik vilaghabortt kovetd idoszakban Latin-Amerikaban is jelentésen megnoétt az
alairt kereskedelmi egyezmények szama. Bilateralis illetve plurilateralis egyezmény
nem csupan a région kiviili orszagokkal jott 1étre, szép szdmmal sziilettek regionalis
integraciok is.

A Montevideoi Szerz6dés aldirasaval 1960-ban jott létre a LAFTA, mely
egyezmény elso alairdi Argentina, Brazilia, Chile, Mexiko, Paraguay, Peru és Uruguay
voltak. 1970-ben csatlakozott az egyezményhez Bolivia, Kolumbia, Ecuador és
Venezuela. Az egyezmény azzal a céllal jott 1étre, hogy jelentds vamengedmények
révén idével kozos piacot hozzon létre a latin-amerikai régioban. A LAFTA-t 1980-ban
valtotta fel a LAIA, melyhez az utolsé csatlakozé orszag Kuba volt 1999-ben, mellyel a
LAIA a legnagyobb latin-amerikai regionalis integraciojava valt. Mindekdzben 1969-
ben a Cartagenai Egyezmény aldirasaval 1969-ben létrejott az Andok Csoport, melynek
eredeti tagjai Bolivia, Chile, Kolumbia, Ecuador és Peru voltak. 1973-ban a kozdsség
Venezuelaval egésziilt ki, 1976-ban Chile, 2006-ban pedig Venezuela is kilépett, igy
napjainkban a vdmuniot 4 orszag alkotja. A Mercosurt 1991-ben Argentina, Brazilia,
Paraguay ¢és Uruguay hozta létre az Asuncioni Egyezmény alairasaval. Eredetileg az
egyezmény célja vamunid létrehozdsa volt, azonban a gyakorlatban ez még nem

valosult meg teljes mértékig. Az évek soran a Mercosur tarsult tagjava valt Chile, Peru,

75



Kolumbia és Ecuador, mikozben Venezuela csatlakozott az integraciohoz, Paraguay
tagsaga 2012-ben felfiiggesztésre keriilt, Bolivia pedig 2012 decemberében dontott az
egyezményhez vald csatlakozasarol. A Mercosur, az Andok Csoport és a LAIA szamos
tagorszaga kozott jott létre kereskedelmi megallapodas, mikdzben a térségen kiviili
orszagokkal kotott egyezmények szdma is jelentds novekedésnek indult a kilencvenes
évek elejét kovetden. A térség orszagai koziil Chile és Mexikd kereskedelmi
liberalizacioja figyelemre méltd — ahogy azt a 2. fejezetben is lathattuk —, ez a két orszag
kototte a legtdbb bilateralis kereskedelmi megallapodast (Florensa et al 2014). Ezen
integraciok joléti hatdsai igen vegyes képet mutatnak, err6l bovebben a 6. fejezetben
lesz sz6.

A kozép-amerikai térségben az elsd jelents kereskedelmi megéllapodas a
CARIFTA volt, melyet 1965-ben hoztak létre. Az egyezményt szamos targyalas és
megallapodas kovette a kozép-amerikai és karibi térségben, végiil 2001-ben jott 1étre a
CARICOM, melynek célja a tagok kozotti gazdasagi integracio és egylittmitkodés
erdsitése, majd pedig egy egységes kozos piac létrehozasa volt. Mikozben a CARICOM
szamos térséggel kotott kereskedelmi megallapodast, a tagorszagok kozotti
kereskedelmi béviilés korlatozott maradt. Alleyne és Lorde (2014) empirikus vizsgalatai
alapjan a CARICOM hatasa a tagorszagok kozotti kereskedelemre inszignifikans.

Mexiko és a két észak-amerikai orszag, Kanada és az Egyesiilt Allamok kozott
1994. januar 1-jén lépett hatadlyba a NAFTA. Ez volt az elsd olyan kereskedelmi
egyezmény, mely fejlett és fejlodo orszagok kozott jott 1étre. Mexikd szamara az egyik
legfontosabb cél az egyezmény kapcsan a gazdasagpolitika hitelességének ndvelése
illetve a nyolcvanas évek soran kialakitott nyitott kereskedelempolitika iranti
elkotelezettség jelzése volt, azonban természetesen ezen tényezok mellett a masik két
tagallammal folytatott kereskedelem illetve a miikdddtoke boviilését is vartdk (Erdey
2006).

A fentebbi integraciok nem csupan a tagorszagok szamanak tekintetében térnek
el, hanem mélységiiket tekintve is. A mély integraciok esetében a kereskedelmi
liberalizacio a vamok lebontasan tul szamos egyéb kereskedelmi forgalmat korlatozo
tényezore is kitér, mint példaul az egyes szabvanyok, egészségiigyi eldirasok,
befektetok jogai, melyek révén jelentOs pozitiv joléti hatasok jelentkeznek. A sekély
integraciok a GATT/WTO keretein beliill megvalosuld vam- és nem vamjellegii
kereskedelmi akadalyok lebontasaval hasonlé hatasokkal jarnak, esetilkben a

kereskedelemterelés nagyobb eséllyel haladja meg a kereskedelemteremté hatasokat
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(Balkay-Erdey 2012). Annak meghatarozasa azonban, hogy mely integracio tartozik a
mély vagy épp sekély integraciok kozé, nem teljesen egyszerii feladat. Példaul attol
még, hogy egy integracidé alapitd okirataban célkitiizésként szerepel kozos piac
megvalositasa, egyaltalan nem garantalt, hogy ezt a célt — az egyik legszorosabb
integracios format — el is érik a tagorszagok. Mindazonaltal az adott integracid joléti
hatasa alapjan mar kovetkeztetni lehet az integracid mélységére, integracidos joléti
hatasokkal foglalkozik a 6.5. fejezet, majd pedig a sajat empirikus vizsgalat soran a 7.7.
fejezet is.

Mivel a latin-amerikai orszagok kozott szamos szabadkereskedelmi
megallapodas jott létre az utobbi néhany évtizedben, ezért érdemes megfigyelni az
intraregionalis export és import alakulasat. A latin-amerikai térségben az intraregionalis
piac a legvonzobb piac az exportdiverzifikacié szempontjabol, hiszen a région beliili
piacokon jelenik meg a legtobb exporttermék. Raadasul a regionalis piacok nem csupan
a legtdobb szaml exporttermék felvevOpiacai: a régid orszagainak kozepes és magas
technologiatartalmu termékeinek igen nagy hdnyada, esetenként akar 70 széazaléka is
ezeken a piacokon talal gazdara'®. Mindekdzben meg kell jegyezni, hogy nem csupan a
feldolgozott termékek intraregionalis kereskedelme novekedett az elmult évtizedekben,
hanem az agazaton beliili kereskedelem is nagy jelentdséggel bir a région beliili
kereskedelem soran. Tovabba a regionalis exportpiacok a legfobb célpiacok a térség
exportvallalatai szdmara, melyek Mexiko kivételével joval nagyobb ardnyban
exportalnak a région beliilre, mint barmely mas piacra. Mindezek alapjan
megallapithatd, hogy az intraregionalis piacok igen jelent6sek a latin-amerikai térség
szamara, ennek ellenére azonban a regiondlis kereskedelem a teljes kereskedelem
hanyadéaban habar novekvd, mégis nagyon alacsony értéket tesz ki (ECLAC 2014).

A 11. tablazat mutatja a LAC-térség altal exportalt termékek szdmat a legfébb
exportpiacok alapjan. Jol latszik, hogy mindharom foldrajzi térség esetben a latin-
amerikai régio orszagaiba aramlik a legtobb exportalt termék, a masodik és harmadik
legfontosabb exportpiac az USA illetve az Eurdpai Unio, mig Kinaba atlagosan a fobb
exportpiacokra iranyuld termékek szdmanak 3-6 szazaléka érkezik. Azonban, ahogyan

azt kordbban lathattuk, ez egy igen dinamikus valtozas eredménye: Kina gazdasagi

15 Bz az érték a LAC-6 orszagaiban: Argentina 79%, Peru 77%, Kolumbia és Chile 75%, Brazilia 52%,
Mexikd 7% (ECLAC 2014:87).
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nagyhatalomma valasa jelentds hatast gyakorol a latin-amerikai orszagok

exporttermékeinek megoszlasara is.

11. tablazat: A latin-amerikai térség f6 exportpiacai az exportdlt termékek dtlagos

szdma alapjdan 2013-ban

LAC | USA | EU | Kina

Dél-Amerika 2312 | 1149 | 1204 | 308
Kozép-Amerika | 2141 | 1034 | 1204 | 120

Karib-térség 824 | 792 | 404 |57

Forrdas: ECLAC 2014:18.

12. tablazat: A LAC-6 orszdagok fo exportpiacai az exportdlt termékek dtlagos szama

alapjan 2013-ban

LAC | USA | EU | Kina | Japan

Argentina | 3510 | 1388 | 1681 | 434 | 355
Brazilia | 3869 | 2751 | 2995 | 1359 | 1202
Chile 2927 | 1261 | 1356 | 381 | 259
Kolumbia | 3167 | 1777 | 1349 | 227 | 197
Mexiko 3841 | 4136 | 2855 | 1419 | 1280

Peru 3092 | 1837 | 1568 | 281 | 496

Forras: ECLAC 2014.:86.

A LAC-6 orszagok esetében azonban nem ennyire egyértelmii a helyzet (/2. tablazat).

A LAC-6 orszagok koziil csupan 5 orszag esetében mondhato el, hogy a latin-amerikai
térség a legfontosabb exportpiac az exportalt javak szamat tekintve. Argentina, Chile és
Kolumbia esetében az exportalt termékek szamanak 47, Perubdl 43, Brazilidbol 32,
Mexikobol viszont csupan 28 szdzaléka érkezik a régidba. Ahogyan azt Mexikod
kereskedelmi  orientaltsagabol  sejteni  lehetett, az  orszag  jelentdsebb

exporttevékenységet folytat az USA-val a kereskedett termékek szamat tekintve is, mint
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a latin-amerikai térséggel. Mexikobol az Egyesiilt Allamokba a fébb exportpiacokba
iranyulo termékek szamanak kozel 31 szdzaléka iranyul, mig ez a szam a tobbi vizsgalt
orszag esetében 19 és 26 szazalék kozott mozog. Az Eurdpai Unidval folytatott
kereskedelem mar nem mutat ilyen mértéka eltéréseket az egyes orszagok kozott, az
exportalt termékek szamanak 20-25 szézaléka érkezik az Oreg kontinensre a LAC-6
orszagokbol. Kina ¢és Japan szerepe sem elhanyagolhato, példdul Brazilidbol és
Mexikobol is kozel annyi termék érkezik a két orszagba Osszesen, mint az Europai
Uniodba, tehat a kelet-azsiai térség sulya ezen orszagok esetében vetekszik Europa
szerepével.

Onmagaban a regiondlis egyezmények aldirasa és ezéltal az intraregiondlis
kereskedelmi liberalizaci6 nem képes erdteljesen tamogatni a termelési ¢és
exportdiverzifikaciot, illetve a termelési folyamatok egyenletesebb foldrajzi eloszlasat a
latin-amerikai térségben. Habar szamos regionalis integracio prioritasként tekinti a
regionalis termelési lancok'® tamogatasat, egyel6re a térség kiviil reked a globalis
termelési lancok fobb térségein (ECLAC 2014).

Ahogy azt a 25-26. dbrakon lathatjuk, a latin-amerikai région beliili
kereskedelem (intraregionalis) aranya a teljes kereskedelemhez képest habar az elmult
50 évben kozel megduplazodott, mégis a teljes latin-amerikai térséget tekintve igen
alacsonynak mondhat6. Az import az 1960-as évek 8,9 szazalékos aranyarol az évek
soran nagyjabol egyenletes novekedést kdvetden érte el 2005-ben a legmagasabb értéket
20,5 szazalékkal, majd ez az arany 2011-et kdvetéen szamottevé csokkenést mutatott,
2013-ra az intraregionalis import a teljes import 17,8 szazalékat tette ki. Az
intraregionalis export is hasonlo értékeket vett fel az évek soran, azonban az ardnyszam
novekedése két iddszakban is jelentOs visszaesést mutatott. 1962-ben az intraregionalis
export 8,7 szazalékot ért el, és ez az érték 1981-re kozel megduplazodott, a nyolcvanas
évek valsaga azonban jelentds visszarendezodést hozott, melynek koszonhetden 1985-re
az érték 10,5 szazalékra esett vissza. Habar ezt kovetden erdteljesen ndvekedni kezdett
az intraregiondlis export aranya, a valsagot megel6z0 szintet csak 1991-ben sikertilt Gjra
elérni. A kovetkez6 megtorpanast az 1998-as valsag hozta el, ekkor ugyanis a 20,3
szazalékos értékrél 1 év alatt 15,8 szazalékra esett vissza az érték, és csupan 2007-re

sikeriilt elérni a valsagot megelz6 szintet. Erdemes azonban megfigyelni, hogy a 2008-

' A regionalis termelési lancokra tigy tekinthetiink, mint egy folyamatra, mely soran egy termék vagy
szolgaltatas elodallitasa két vagy tobb, azonos foldrajzi teriileten elhelyezked6 orszagban torténik (ECLAC
2014).
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2009-es vilaggazdasagi valsagnak nem volt a korabbiakhoz hasonlo hatasa a latin-
amerikai térség exportszerkezetét tekintve: a 2008-as 20,8 szazalékrol kisebb
visszaesést kovetden 2013-ra 19,6 szazalékra mérséklodott az intraregionalis export
aranya.

Az intraregionalis kereskedelem alacsony szintje arra utal, hogy alacsony a régio
orszagainak export- illetve importkereslete egymas termékei irdnyt mas régiok
orszagaihoz képest. Ez még onmagaban nem probléma, azonban tekintve a latin-
amerikai régid nyitottsagat, illetve, hogy a térség igen jelentds kereskedelmet folytat
mas kontinensek orszagaival, jelentds mértékli sebezhetdség alakulhat ki: amennyiben a
latin-amerikai orszagok és nagy tavolsagra fekvd, fontos kereskedelmi partneriik tizleti
ciklusai nem mozognak egyiitt, kereskedelmi csatornan keresztiil érzékenyen érintheti a
latin-amerikai orszagok gazdaségét”. Ezt a sebezhetdséget csokkenthetné, ha a térség
orszagainak feldolgozoipara egymas exporttermékeit tudna inputként felhasznalni
(vertikalis integracio), avagy, amennyiben erdsddni tudna a magas mindségii termékek

importja és exportja a régioban (horizontalis integracio).

25. dbra: Intraregionadlis export ardnya a teljes exporthoz képest a latin-amerikai

térségben (%)
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Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.

' Erre jo példa a 2007-2009-es vilaggazdasagi valsag, mely soran a latin-amerikai régiot leginkabb
kereskedelmi sokk révén razta meg a fejlett orszagok gazdasagi novekedésének visszaesése; az utdbbi
években pedig Kina gazdasadganak lassuldsa okoz kereskedelmi csatornan keresztiil visszaesést a latin-

amerikai orszagokban.
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26. dbra: Intraregiondlis import ardanya a teljes importhoz képest a latin-amerikai

térségben (%)
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Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.

Habar az intraregionalis kereskedelem szintje Latin-Amerikdban viszonylag
alacsonynak mondhatd, ez a szint kordntsem azonos a régié minden orszagaban:
jelentds kiilonbségeket is felfedezhetiink az egyes latin-amerikai térségek kozott. Az 25-
26. dbrakon a latin-amerikai atlagon kiviil szerepel a LAIA és a CACM orszagok atlaga
is. Jol lathato, hogy amig a LAIA orszagok atlaga jol koveti a latin-amerikai atlagot —
tekintve ezen orszagok tulsulyat a latin-amerikai atlagban —, addig a kdzép-amerikai
térség intraregionalis kereskedelme jelentdsen eltér ettél. A CACM orszagok
intraregionalis kereskedelme jelentOsen feliilmulja a latin-amerikai 4tlagot, mind az
exportot, mind pedig az importot tekintve. Az export az 1963-as 19,3 szazalékos
értékrol 2013-ra 36,7 szazalékra nétt, mig az import 21,8 szazalékrol 31,2 szazalékra
novekedett ugyanezen idészak alatt. A ndvekedés azonban ezen térség esetében sem
volt toretlen. Az intraregionalis export ndovekedése kozel sem olyan egyenes vonald,
mint a dél-amerikai orszagok esetében, raadasul a nyolcvanas évek valsaga jelentdésebb
hatassal birt: az aranyszam az 1981-es 31,4 szazalékrol 1986-ra 15,6 szazalékra zuhant,
a valsagot megel6z0 szintet azonban csak 1994-re sikeriilt ujra elérni. A kilencvenes
évek kozepétol erds volatilitas jellemezte a mutatot az export tekintetében, egyik évrdl a
masikra akar 5 szazalékpontos valtozasokkal, azonban a novekedés trendjét sem az
1998-as, sem pedig a 2008-2009-es valsag nem torte meg. Az import esetében a latin-
amerikai atlagéhoz hasonld ndvekedést lathatunk egy szembeting kivétellel. A kozép-

amerikai térségben ugyanis jelentés mértékben nétt az intraregionalis import aranya az
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1979-1985 kozotti idoszakban: 1979-r61 1981-re 32,5 szazalékrol 42,9 szazalékra nétt
az érték, majd 1985-r6l 1986-ra 39,3 szazalékrol 30,2 szazalékra esett vissza.

Tovabbi jelentds eltérések mutatkoznak az intraregionalis kereskedelem
aranyaban, ha megvizsgaljuk és dsszehasonlitjuk a legnagyobb latin-amerikai orszagok

adatait (27-28. dbrak).

27. abra: Intraregionadlis export alakuldsa a teljes export aranydaban a LAC-6

orszagokban (%)
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Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.

A 27-28. abrakon jol latszodik, hogy habar ezen orszagok esetében is jelentds volatilitas
mutatkozik a mutatok tekintetében, mégis az elmult 50 évben jelentdés ndvekedést
tapasztalhatunk a mexikoi adatok és a brazil import kivételével. Az intraregionalis
export esetében az arany a hetvenes évek végéig novekedést mutatott minden orszag
esetében, ezt kovetden eldszor Mexikd, majd pedig a tobbi orszag is csokkentette a
région beliili exportjdnak ardnyat, azonban 10 éven beliil Mexiko kivételével minden
orszag visszatért a valsagot megel6z6 szinthez. A mutatd értéke a kilencvenes évek
elejétdl 20 szazalék korili szinttel stagnalast mutat Brazilia, Chile és Peru esetében,
ezzel szemben Argentinaban a 2001-es valsag, Kolumbiaban pedig a 2008-2009-es
valsag eredményezett visszaesést. 2013-ban a 6 legnagyobb latin-amerikai orszag
intraregionalis exportjanak atlaga 23,8 szazalék volt, ettdl az értéktdl két orszag tért el

jelentds mértékben: Argentina (42,4 szazalék) illetve Mexiko (7,3 szazalék).
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28. dabra: Intraregiondlis import alakuldsa a teljes import aranydiban a LAC-6

orszagokban (%)
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Forras: Sajat szamitasok a CEPALSTAT adatbazisa alapjan.

A LAC-6 orszagok intraregionalis importjanak aranya Brazilia és Mexiko kivételével,
habar nem egyenletes, mégis erdteljes novekedést mutatott az elmult 50 évben. A 6
orszag atlaga az 1962-es 9,9 szazalékrol 2013-ra 23 szdzalékra nétt, mikdzben az egyes
valsagok nem okoztak jelentds visszaesést, azonban mindegyik orszag esetében
visszaesés figyelhet6 meg a kétezres évek kozepétol a kinai import eldretdrésével
parhuzamosan. A 2013-as 23 szazalékos atlagtdl jelentésen 3 orszag tér el: Argentina
(38 szazal¢k), Brazilia (16,7 szézalék) és Mexiko (3,9 szazalék).

Az F1 — Fiiggelékben talalhatd az intraregionalis export és import alakuldsa a
LAC-6 orszagokban orszagonkénti bontasban, ezekbdl az dbrakbol tovabbi tanulsdgokat
vonhatunk le. Argentina esetében két id0szak, az 1982 és 1989 kozotti illetve az 1992 és
2001 kozotti igen figyelemremélto, ugyanis az elsé id6szakban az intraregionalis import
akar 15 szazalékponttal is meghaladta az intraregionalis exportot, mig a masodik
idészakban a helyzet megfordult: a région beliili export haladta meg akar 20
szazalékponttal is a région beliili importot. A jelenségre magyarazatul szolgalhat, hogy
mikdzben az intraregionalis import Argentina esetében ebben az id6szakban 30 szazalék
korili szinten stagnalt, addig a nyolcvanas évek valsaga miatt a région beliili export
visszaesett, majd pedig a valsag elmultaval a masodik vizsgalt idoszakra fellendiilést
mutatott. Brazilia esetében elmondhat6, hogy a hatvanas és nyolcvanas évek kivételével

az intraregiondlis export meghaladta az intraregiondlis import aranyat a teljes
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kereskedelemben; a legnagyobb tobbletet a kétezres évek kozepén érte el, amikor is a
région beliili export 10 szazalékponttal meghaladta a région beliili importot. Erdemes
még azonban megjegyezni, hogy habar jelentds visszaesés tortént Brazilia esetében az
intraregionalis import esetében a hatvanas évek végén, 2013-ban a mutatd értéke
majdnem hajszalpontosan megegyezik az 1962-es értékkel. A vizsgalt orszdgok koziil
Chile az egyediili, mely az elmult 50 évben minden évben magasabb intraregionalis
importrataval rendelkezett, mint exportrataval. Chilében mikézben a két mutatd a
hetvenes évek végén keriilt a legkdzelebb egymashoz, jelentds, 20-25 szazalékpontos
kiilonbséget tapasztalhattunk az export €s import kozott az import javara a hetvenes
évek elején, a nyolcvanas években illetve a kétezres évek soran is. A sorban Mexikot
kovetve Chile région beliili exportja és importja novekedett a legkisebb mértékben a
vizsgalt idészakot tekintve: az 1962-es 9,2 illetve 19,9 szazalékos értékrol 2013-ra 18,2
és 25,2 szazalékos szintre. Az intraregionalis kereskedelmet tekintve Kolumbia tudja
felmutatni a legnagyobb mértékli novekedést a vizsgalt orszagok koziil: exportja az
1962-es 5,4 széazalékrol 2013-ra 28,7 szazalékra ndvekedett, mikdzben az importja
1962-r61 2013-ra 2,9 szazalékrol 27 szazalékra nétt. Mindemellett Kolumbia
intraregionalis kereskedelmi egyenlege a legkiegyensulyozottabb is a LAC-6 orszagok
kozott, ugyanis a nyolcvanas évek valsagatol eltekintve szinte minden évben enyhén
meghaladta az orszag région beliili exportja a région beliili importjat. Ahogy mar
korabban lattuk, a vizsgalt orszdgok kozott Mexikod intraregiondlis kereskedelme a
legalacsonyabb mind az export, mind pedig az import tekintetében, és az évek soran
szerzett export- illetve importnovekménye sem jelentds. A mexikoi intraregionalis
export 1962-ben 4 szazalékos szinten allt, mely érték 2013-ra 7,3 szazalékra nétt, az
importja pedig ugyanezen iddszak alatt 0,6 szdzalékrol 3,9 szazalékra emelkedett, mely
alacsony értékekre az USA fOldrajzi kozelsége ¢és gazdasagi nagysaga adhat
magyardzatot. A 2001 és 2007 kozotti idoszak kivételével Mexiko intaregionalis
kereskedelme tobbletet mutat, azonban ez a tobblet a hetvenes évek végétdl fokozatosan
csokkent. Peru région beliili exportja és importja a hatvanas évek 10 szazalékos
szintjérdl 2013-ra 25 szazalék koriili szintre nodtt, azonban ez nem egyenletes ndvekedés
eredménye. Az intraregionalis import az 1977 és 1982 kozotti idészak kivételével
minden évben meghaladta az exportot, rdadasul a nyolcvanas évek valsaga utani
idészakban az intraregionalis kereskedelmi deficit jelentésebb mértéktivé valt, 15-20

szazalékpontos kiilonbséget mutatott. A 2008-2009-es valsaggal parhuzamosan azonban
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jelentés csokkenés kovetkezett be a perui import région beliili aranyaban: a 2006-0s
43,9 szazalékos értékr6l 2013-ra 27,3 szazalékra esett vissza.

Curran és Zignago (2013) azt vizsgalta, hogy Dél-Amerikaban az ipari
tevékenység és a fogyasztoi piacok mennyiben mondhatok integraltnak a région beliil.
Eredményeik alapjan a latin-amerikai régid regionalis integraltsagi foka jelent6sen
elmarad mas régiokétol, mint példaul az Eurdpai Unid szintjétdl, amennyiben viszont
Mexikot kizarjuk a vizsgalatbol, a regionalis integraltsag szintje jelentdsen magasabb
értéket vesz fel a dél-amerikai régiora vonatkozdan. Raadasul ez az integraltsagi szint
idoben alig valtozott, az utdbbi évtizedekben jelentdsebb kereskedelmi valtozasoknak
lehettiink tanti a térség és a vilag tobbi része kozott — ezen beliil is jelentds az EU és a
NAFTA visszaszorulasa ¢és a kelet-azsiai régio eldretorése — mint a dél-amerikai
térségen beliil. A termékcsoportok szintjén végzett vizsgalat alapjan Curran és Zignago
(2013) arra a kovetkeztetésre jutott, hogy az intraregionalis export szintje a
legmagasabb a tokejavak esetében, a legalacsonyabb pedig a nyersanyagok
vonatkozasaban. Aminian és szerzétarsai (2009) a latin-amerikai és a kelet-azsiai
regionalis integraltsagot hasonlitottdk Ossze export adatok alapjan, és elég fontos
kiilonbségeket talaltak a két régid kozott. Habar a latin-amerikai régidoban régebb oOta
léteznek politikai torekvések a gazdasagi integracid megvalositasara, mégis jelentdsen
alacsonyabb az integraltsag foka, mint Kelet-Azsiaban. Mindezek alapjan
megallapithatjuk, hogy igen jelentds kereskedelmi potencial rejtézik a latin-amerikai
orszagok szamdara az intraregionalis exportban és importban egyarant, mely potencial

kiaknazasaval komoly gazdasagi ndvekedést érhetnének el a térség orszagai.
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5. A Kkiilkereskedelem gravitacios modelljének

kialakulasa és elméleti hattere

A masodik vilaghdborut kovetd gazdasagi fellendiilés idOszaka jelentds
kereskedelempolitikai ~ valtozasokat inditott el: a nemzetkozi kereskedelem
liberalizacioja eldszor a GATT/WTO rendszer kozremtikodésével multilateralis alapon
kezdddott, majd az 1980-as évektdl egyre inkabb elterjedtek a kiilonféle preferencialis
¢s szabadkereskedelmi megallapodasok. A kereskedelmi megallapodasok szamanak
novekedésével parhuzamosan jelentdsen megndtt a kereskedelem vizsgalataval
kapcsolatos elméleti modellek szdma is. Az egyik legjelentésebb ¢és empirikusan
legsikeresebb modell a kereskedelem gravitacios elmélete. A gravitacios modell
Osszekapcsolja a bilateralis kereskedelmet a GDP-vel és a tavolsaggal, valamint szadmos
olyan tényezdvel, melyek hatnak egy adott orszag kereskedelmének nagysagara
(példaul: kereskedelmi korlatok, kozds nyelv, kozds hatar, kozos gyarmati gyokerek,
kereskedelmi megallapodas, stb.). A modell népszeriiségét ndveli magyarazo erejének
nagysaga (az R’ altalaban 60-80 szazalék kozott mozog).

A kereskedelem gravitacios modelljét a kereskedelmi aramlésok és azokkal
kapcsolatos szakpolitikdk vizsgalatira szokas hasznalni. Egyes tanulmanyok a régiok
kozotti teljes kereskedelmet vizsgaljdk, masok a kereskedelmi forgalomba keriil6 aruk
egy bizonyos csoportjat. Néhany kutatd a kiilkereskedelmet befolyasold tényezok
keresésére hasznalja a modellt, ilyen vizsgalatok iranyulhatnak a hatarhatas, FDI,
demokracia vagy épp a monetaris unié hatasanak vizsgalatara, csak hogy néhany példat
emlitsiink. Kepaptsoglou és szerzotarsai (2010) tanulmanyukban ravilagitottak, hogy az
utobbi évtized tanulmanyainak jelentos része a regionalis kereskedelmi egyezményeket
vizsgalta, legfoképp arra a kérdéskorre koncentralva, hogy ezen integraciok milyen
joléti hatasokat okoznak.

Habar a gravitacios egyenlet elterjedésekor modszertani szempontbol a
keresztmetszeti vizsgalatok dominaltak, azonban napjainkban, ahogy az példaul
Kepaptsoglou és szerzotarsai (2010) irodalmi Osszefoglalasabdl is kidertiil, a legtobb
tanulmany panelt alkalmaz legalabb 5 évet vizsgalva, és mar csak elenyészé szamu
tanulmany von le konkluzidkat csupan keresztmetszeti vizsgalatokat folytatva. A

keresztmetszeti vizsgalatok hatékonysagaval kapcsolatban az a probléma, hogy
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kihagyjak az id6tényez6t, mely viszont jelentds magyarazoerdvel bir, és igy a modell
inkonzisztens eredményekhez vezethet. Ezzel szemben példaul Nowak-Lehmann és
szerzotarsai (2007) szerint a panel haszndlata szamos elénnyel jar, mint példaul a
valtozok kozotti kapesolatok megragadasanak lehetdsége vagy a kereskedelmi partnerek

kozotti individualis hatdsok megfigyelése.

5.1. Az almatol a kereskedelemig

Isaac Newton 1687-ben fogalmazta meg az altaldnos tomegvonzas torvényét, mely
kiindul6 alapként szolgal a kiilkereskedelem gravitaciés modelljének. Newton torvénye
szerint a gravitaciés kolcsonhatas nagysaga aranyos a kolcsonhatasban 1évo két test

tomegének szorzataval és forditottan aranyos az objektumok tavolsaganak négyzetével:

M;M;
Fiy =G - (1)

ij

ahol i és j objektumok, Fjj az objektumok kozotti vonzerd, M; és M; i és j objektum
tomege, Dj; i és j objektumok tdvolsaga, G pedig a gravitacios konstans (Head 2003).

A gravitacios modellt a tarsadalomtudomanyok teriiletén eldszor a 19. szdzad végén
alkalmaztak, habar ekkor a modell még nem volt formalizalt. Ravenstein (1889)
tanulmanyaban a 19. szazadban kirajzolod6 migraciés mintakat vizsgalta, ¢és
megfigyelte, hogy az emberek orszagok kozotti mozgasa hasonlatos a fizikabol akkor
mér jol ismert graviticios modell altal leirt torvényszeriiségekhez. 21 eurdpai orszag'®
népesség-nyilvantartasi adatat vizsgalva Ravenstein (1889) megfigyelte, hogy az
europai orszagokat két nagy csoportra lehet felbontani: azokra az orszagokra, ahol a
bevandorlok szama meghaladta a kivandorlok szamat, és azokra, ahol a kivandorlok
szadma haladta meg a bevandorlok szamat. Az elsé csoportba tartozott Svéjc,
Franciaorszag, Norvégia, Déania, Portugalia, Magyarorszag ¢és az Egyesiilt Kirdlysag, az

utobbiba pedig Finnorszdg, Németorszdg, Spanyolorszag, Ausztria, Hollandia,

'8 Egyesiilt Kiralysig, Németorszag, Belgium, Hollandia, Luxemburg, Svéjc, Ausztria, Magyarorszag,
Romania, Dania, Norvégia, Svédorszag, Finnorszag, Oroszorszdg, Franciaorszag, Olaszorszag,

Spanyolorszag és Portugdlia, Szerbia, Bosznia, Gorogorszag.
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Olaszorszag, Svédorszadg, Belgium ¢és Luxemburg. A szamokbdl egyértelmiien
kirajzolodott, hogy a kivandorlok nagy része kis tavolsagra fekvd, nagy gazdasagi
sullyal rendelkez6 orszagba iranyult, példaul 1881-ben a legtobb olasz kivandorld
Franciaorszagban telepedett le, mig a Svajcba érkezd bevandorlok legtobbje német volt.

A gravitacios modellt kereskedelem vizsgalatahoz eldszor Jan Tinbergen (1962)
hasznalta. Konyvében a 20. szdzad legjelentdsebb gazdasagpolitikai valtozasainak
attekintését kovetéen a kiilkereskedelem szerkezetének valtozasara helyezte a
hangstlyt. A kereskedelem szerkezeti valtozasaival kapcsolatban Tinbergen (1962) 6
kérdése az volt, hogy mely orszag parok kozott alacsonyabb a kiilkereskedelem szintje,
mint amit a munkamegosztas optimalis szintje elére jelezne. Onmagaban a vamok és
kereskedelmi korlatozasok szintje nem ad valaszt erre a kérdésre, meg kell hatarozni
ezek hatdsdt. Altaldban a kereskedelmi korlatozasok hatasa nem jelentds, amennyiben a
normalis — korlatozastol mentes — szintnél nem sokkal kisebb kereskedelmet tesznek
lehetévé. A vamok hatasanak meghatarozasa azonban Osszetettebb, mivel az a vammal
stjtott termékek iranti kereslet arrugalmassagatol fiigg, mikozben azonos vamszint
mellett eltérd hatas jelentkezhet kiillonb6z6 arucikkek esetében.

A szabadkereskedelem a valosagban nem optimalis kereskedelempolitikai
szempontbol, igy a kiilkereskedelem optimalis szintjének meghatarozasa mikro szinten
— a kereskedelempolitikai korlatozasokbol kiindulva — nehéz feladat. Makro szinten
viszont kiszamithat6 a kiilkereskedelem optimalis nagysaga barmely két orszag kozott,
ha feltételezlink néhany altalanos jellemzot ezekrdl az orszagokrdl, majd pedig a valds
kereskedelmi adatokbol kiindulva végezziikk el a becslést. Korabbi tanulmanyok
eredményeire tamaszkodva Tinbergen (1962) Osszefoglaldéan megallapitotta, hogy a
kereskedelem optimalis szintjét leginkabb meghatarozo6 tényezd a két orszdg nagysaga
(GNP) valamint a kozottiik fennallod tdvolsag. Az importald orszdg gazdasagi nagysaga
egyrészt jelzi az orszag keresletének nagysagat, masrészt pedig az eldallitott
termékeinek diverzitasat. Ezen kettOs hatds miatt egységnél kisebb hatast varunk a
gazdasagi méret esetében, ugyanis minél inkabb diverzifikalt egy adott orszagban az
eléallitott termékek kore, anndl kevésbé lesz sziiksége importra, tehat az importald
orszag GNP-jének novekedésével parhuzamosan ceteris paribus egységnél kisebb
mértékben fog novekedni az importjanak nagysaga. Az exportald orszag gazdasagi
mérete jOl jelzi az orszag képességét exportalhatd termékek eldallitasara, igy a GNP
novekedése az exportdld orszag esetében is noveli a kereskedelem nagysagat. A

foldrajzi tavolsag abbdl a nyilvanvald okbdl van hatassal a kereskedelem nagysagara,
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hogy az aruk mozgatasa orszagok kozott koltségekkel jar. Raadasul minél tobbet kell
utaznia egy terméknek, annal tobb koltség mertil fel a szallitassal kapcsolatban, igy a
tavolsag negativ hatassal van az importra.

A Tinbergen (1962) altal felirt gravitacios egyenlet a kovetkezo:

Ty; = aoY " Y2 D7, (2)
ahol Tj; i orszag exportja j orszagba, Y; és Y; i és j orszag GNP-je, Dj; pedig a két orszag
kozotti tavolsag.

Tinbergen (1962) 3 orszag-csoporttal végezte el szamitasait, €s azt talalta, hogy az
orszagok brutté nemzeti terméke nagyjabol aranyosan, mig az orszagok kozotti tdvolsag
inverzen aranyosan hat a kereskedelemre. A fiiggd valtozo és a magyarazd valtozok
kozotti korrelacios egytitthato 0,80-as értéket vett fel, ami a modell j6 magyarazoerejére
utal. Az eredmények alapjan kijelenthetd, hogy a GNP nagysagat is figyelembe véve
nem igaz az az allitds, miszerint az iparosodott orszagok tobbet kereskednek egymassal,
mint a nem iparosodott orszagok. A fejlodd orszdgokra szokas a kereskedelem
aldozataként tekinteni, azonban Tinbergen eredményei alapjan nem talalunk egyértelmii
példat erre a megallapitasra sem. Ezek alapjan Tinbergen (1962) azt a kovetkeztetést
vonta le, hogy a kereskedelempolitikdnak nem sziikséges tlzott hangstlyt adni a
fejlédés szempontjabol.

Tinbergen (1962) ezt kovetden 18 orszagra vonatkozoan tovabbi, a kereskedelem

nagysagara befolyassal 1év6 valtozokkal egészitette ki a fentebbi egyenletét:
a a a a a
Tl-j = a,Y] ! Y] 2 Dij3 Cont%+ FTAC5 FTAB6, (3)

ahol a Cont dummy valtozo, mely 1-et vesz fel, ha a két orszag egymassal szomszédos,
mas esetben pedig 0-at. FTAc és FTAg integracios dummy valtozok, FTAc a Brit
Kozosségekhez tartozd orszagok esetében vesz fel 1 értéket, mig FTAp a Benelux
orszagok esetében, minden mas esetben a valtozok értéke 0.

Az ujabb valtozok modellbe illesztése csupan kis mértékben ndvelte a modell
magyarazoerejét (0,84-re), és habar mindharom 1j valtozo egyiitthatojanak eldjele
pozitiv, koziiliik kettd nem tér el szignifikansan 0-t6l. A Brit Kozdsséghez tartozo

valtoz6 egyiitthatoja pozitiv szignifikans értéket mutatott, tehat statisztikailag
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kimutathatd, hogy a K6z6sség tagjai tobbet kereskednek egymassal, mint a K6zosségen
kiviili orszagokkal.

Ezt kovetden Tinbergen (1962) novelte a vizsgalt orszagok korét, 18 orszagrol 42
orszagra, valamint olyan dummy valtozot tett a modellbe, amely minden preferencialis
kereskedelmi kapcsolatra kiterjedt. A kapott eredmények megerdsitik tanulmanyanak
kozponti eredményét: a kereskedelmi egyezményt jelzd valtozd pozitivan korreldl a két
orszag kozotti kereskedelem nagysagaval, tehat egy egyezmény megkdtése pozitiv
hatassal van az egyezményt koto orszagok bilateralis kereskedelmére.

Aitken (1973) Linnemann (1966) és Tinbergen (1962) modelljét hasznalta fel a
keresztmetszeti vizsgalatdhoz, és arra a kérdésre kereste a valaszt, hogy milyen erék
alakitottak az eurdpai kereskedelmi kapcsolatokat az 1951-67-es idOszakban. A
vizsgalat kdzéppontjdban az Eurdpai Gazdasagi Ko6zosség és az EFTA tagorszagokra
gyakorolt hatasa allt. A minél pontosabb eredmény érdekében Aitken (1973)
megvizsgalta az integraciokat megeloz6 8 évet is, valamint kisérletet tett a
kereskedelemteremtd és kereskedelemtereld hatdsok megragadéasara is. A vizsgalatot a
legkisebb négyzetek modszerével végezte el Linnemann (1966) modelljének alabbi

valtozataval:

logX; =
logby + by log D;; + b, logY; + bslogY; + bylogN; + bslogN; +  (a)

bglog Cont;; + b; 10gFTAL® + bglog FTAF{™ + loge;;,

ahol Xj; i orszag j orszagba iranyul6 exportja, Y; és Y; i és j orszag nominalis GNP-je,
N; és N; a két orszag lakossaga, D;;j a két orszag kereskedelmi kdzpontjanak a tavolsaga,
Cont;j a szomszédossagot kifejez dummy valtozo, FTAEFTAij és FTAEECij pedig az
integracios tagsagot jelz6 dummy valtozok.

Az eredmények alapjan az EGK és az EFTA vizsgalata soran is megfigyelheto,
hogy az integracios hatas inszignifikans és/vagy negativ volt a csatlakozast megel6z6
években, majd a csatlakozast kovetd évben az integracidhoz tartozdé dummy értéke
pozitivva valt, 2 évvel késobb pedig szignifikans pozitiv értékeket vett fel. Az
integracié joléti hatasait vizsgalva Aitken (1973) az elmélettel konzisztens

eredményeket talalt: a kereskedelemteremtd hatas joval erésebb volt az EGK esetén,
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mint az EFTA tagorszagaiban, mikdzben a két integracido koézott kimutathato volt a
kereskedelemtereld hatas. A vizsgalatot tovabb folytatva arra a kérdésre is kereste a
valaszt, hogy ezek az eredmények megalljak-e a helyliket abban az esetben, ha az
orszagokat egyesével vizsgaljuk. Az eredmények megerdsitették, hogy mind az EGK,
mind pedig az EFTA kereskedelemteremtd hatassal volt a tagorszagokra, mikdzben
kereskedelemtereld hatas jelent meg az adott integracion kiviil rekedt orszagokkal
szemben (kivétel ez alol az EFTA esetében Franciaorszag és Olaszorszag), mikdzben az
EGK kereskedelemteremtd ¢és kereskedelemtereld hatasa jelentésen nagyobb volt, mint

az EFTA esetében.

5.2. Az elméleti alapok megjelenése

Anderson (1979) mar a hetvenes évek végén kijelentette, hogy a gravitacios modell az
elmult 25 év legsikeresebb empirikus modellje. Habar ekkor a modell még nem
rendelkezett megfeleld elméleti alapokkal, mégis jo illeszkedést mutatott termékek és
tényezok hatarokon atnyuld mozgasanak vizsgalatakor. Tanulmanyaban a gravitacios

egyenlet az alabbi altalanos formaban jelenik meg:

Xijie = %y YiﬁijykNiEkNjEkDi“jk Uijic ©)

ahol Xjjx k joszag vagy tényezd i orszagbol vagy régiobol j orszagba vagy régidba
torténd aramlasa dollarban kifejezve, Y; és Y; i és j orszag vagy régié jovedelme, N; és
N; i és j orszag vagy régio lakossaga, Dj; i és j orszag vagy régio kozotti tavolsag, Uik
pedig lognormalis eloszlasu hibatag, melynek varhato értéke 0.

Ebben az idében a leggyakrabban hasznalt modszertani megkdzelités a
keresztmetszeti vizsgalat volt. A becslések altaldban 1-t61 nem szignifikansan
kiilonboz6, viszont 0-t0l szignifikansan eltéré jovedelemrugalmassdgot mutattak,
mikozben a 0-t6l szignifikansan eltérd koefficiens a lakossag esetében -0,4-es értéket
vett fel.

A tanulmany célja a gravitaciés modell elméleti alapjainak megadéasa volt.
Anderson (1979) az elméleti alapok lefektetéséhez a kiadasi rendszerek tulajdonsagaibol

indult ki, azonos, homotetikus preferenciakat feltételezve a régiok kozott. Ilyen
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feltételek mellett a gravitacios modellre tekinthetiink gy, mint egy kiadas oldali
korlatra, amely altal a tradable javakra koltott nemzeti kiadas (vagyis a nyitottsag)
aranya — mely stabil és meg nem hatarozott — a jovedelem ¢és a lakossag fliggvénye;
mikozben pedig a tradable javakra koltott kiadds aranya — melyet a preferencidk
hataroznak meg — a szallitasi koltségek fiiggvénye.

A gravitacios modell legegyszeriibb formaja a Cobb-Douglas kiadasi rendszer
atrendezésébol szarmaztathato. Tegyiik fel, hogy minden orszag teljes szakosodast hajt
végre, tehat minden orszag egyetlen egy terméket gyart és igy egyetlen egy termékkel
kereskedik. Feltételezziik tovabba, hogy nem léteznek szallitasi koltségek illetve
vamok. Mivel minden orszdg esetére azonos Cobb-Douglas preferencidkat
feltételeziink, igy az egyes orszagok jovedelmiik azonos aranyat koltik a javakra.

Mindebbdl a kovetkezo fiiggvényt irhatjuk fel:

Xij=bY, (6)

ahol X;; i joszag fogyasztasa j orszagban, Y; j orszag jovedelme, b; pedig 7 orszag sajat
termékeére koltott jovedelem aranya. Mivel a jovedelemnek meg kell egyeznie az 6sszes

kiadassal, igy a kovetkezo egyenletet kapjuk:

Yi=b(X;Y;). (7)

Ha az utobbi (7) egyenletet atrendezziik bj-re €s behelyettesitiink az azt
megel6zd egyenletbe (6), akkor végezetiil a gravitacios modell legegyszeriibb formajat

kapjuk:

Bergstrand (1985) tanulmanyaban a gravitacios modell elméleti alapjainak tovabbi
meghatarozasan dolgozott, mivel bar a nyolcvanas évek kdzepére egyre tobb tanulmany
foglalkozott a kiilkereskedelem graviticios modelljével, a modell elméleti alapjai
tovabbra sem voltak szilardan lefektetve. Az alapegyenlet, amelybdl kiindult, a

kovetkezo:
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PX;; = Bo (Y)Pr (Y))P2 (Di)Fs (AP uyj, (9)

ahol PXj; az i orszagbol j orszagba érkezd kereskedelem értékét fejezi ki, Y és Y;i és
orszag nominalis GDP-je, Dj; pedig i és j orszag gazdasagi kdzéppontjanak a tdvolsaga.
Aj; képvisel barmely olyan egyéb tényezot, amely segiti vagy korlatozza az i és j kozotti
kereskedelmet, uj; pedig lognormalis eloszlast hibatag, melynek varhato értéke 0. 15
OECD orszag adatait vizsgalva Bergstrand (1985) megfigyelte, hogy az egyiitthatok
nagysaga ¢és szignifikancidja stabilitdst mutat az évek soran, mikdzben az egyiitthatok
eléjele a vart hatast mutatja. Az alapvaltozokon tal szignifikans €s pozitiv hatast
mutatott a szomszédossag, valamint az Eurdpai Gazdasagi Kozdsségben és az EFTA-
ban valo tagsag is, az R-négyzet pedig 0,80 kortili értékeket vett fel. Habar a modell
statisztikai magyarazoereje jelentds, Bergstrand (1985) szerint elOrejelzésre valod
hasznalatanak mégis korlatai vannak, hiszen nem rendelkezik erds elméleti alapokkal.

Bergstrand (1985) a gravitacios modell elméleti alapjait a vilagkereskedelem
azon altalanos egyensulyi modellb6l vezeti le, melyben N orszagot feltételeziink,
mindegyikben egyetlen termelési tényezd létezik, valamint haszon- és
profitmaximalizald tigynokviselkedés jellemzd. Azonban ahhoz, hogy ebbdl az
egyenletb6l a gravitaciés modellhez jussunk, sziikséges az exportald és importald
orszagok jovedelmének hozzaadasa.

Az éltalanos egyenstlyi modellben j orszag fogyasztéi CES (constant-elasticity-
of-substitution) hasznossagi fliggvénnyel szembesiilnek: konstans rugalmassagi a
helyettesités a hazai és az importalt termékek kozotti (1), valamint az egyes importalt
termékek kozotti valasztas (o;) esetén is. Amennyiben 1 és 6 egyenld, j orszag kiadasait

az alabbi egyenlet irja le:
Y, = Yh—1 Pej Xij j=1,.., N, (10)

ahol
_ PijTkjCkj

Poj =G (11)
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A (11)-es egyenletben Py; k terméknek & valutaban kifejezett ara a j-edik piacon, Ty j k
termékére kivetett vamtarifaja plusz 1 (Tj; = 1), Cyj k termékének j-hez torténd szallitasa
soran felmeriild koltség (C;; = 1), Eyj pedig j valutdjanak értéke k valutajaban kifejezve
(Eji=1).

A CES hasznossagi fliggvény maximalizalasaval, figyelembe véve a fenti
koltségvetési korlatot, megkapjuk a bilateralis aggregalt import keresleti fliggvényt
valamint a hazai termékek keresletére vonatkozo egyenletet. A kinalati oldalon 7 orszag

vallalatai maximalizaljak az alabbi profitfiiggvényt:
Hl = Z1]¥=1Plk Xlk - M/I.Rl ’ ]: ]l"'l M (12)

R; jeldli az i orszagban 1 év alatt elérhetd, nemzetkozileg nem mozgathatd egyetlen
er6forrast, melynek felhasznalasaval szamos terméket allitanak elé; W; pedig R; i
valutdban kifejezett értéke. Minden egyes orszdgban R er6forrds allokacigja a CET
(constant-elasticity-of-transformation) alapjan torténik: konstans rugalmassagu az
atalakitas a hazai és kiilfoldi piacokra vald termelés (n);), valamint a kiilonb6z6
exportpiacokra vald termelés esetén (y;) is. Ha behelyettesitjiik a CET termelési
fliggvényt a fentebbi profitmaximalizaloé fliggvénybe (12), akkor megkapjuk a
bilateralis aggregalt exportkinalati egyenletet, valamint a hazai kindlati fiiggvényt,
tovabba, ha egymassal egyenldvé tessziik a keresleti és kinalati oldalt, akkor megkapjuk
a vilagkereskedelem altalanos egyenstlyi modelljét, amelynek egyszerlsitett
form4jaban a kereskedelem R;, Tj és Cj; fiiggvénye lenne. Azonban ez a modell nem
tartalmazna két fontos exogén valtozot, az exportdr és az importdr jovedelmét, és igy a
kapott egyensulyi modellre nem tekinthetiink gravitacidos modellként. Annak érdekében,
hogy az altalanos egyensulyi modellbdl levezethessiik a gravitacios modellt, néhany
feltételezéssel kell élniink.

Az elso feltétel alapjan a modellben szerepld orszagok kis, nyitott gazdasagként
tekintendok, amely alapjan a kiilfoldi arszint, a kiilfoldi kamatrata és a kiilfoldi
jovedelem exogén tényezonek tekinthetd. Ezek alapjan 4 endogén valtozd marad a
modellben: Xj;, XijD, Xijs és Pj. A masodik feltétel alapjan az orszagok kozotti
hasznossagi ¢€s termelési fliggvények azonosak. Ez a feltétel igen gyakori a
kereskedelmi elemzések soran, alkalmazza a Heckscher-Ohlin-Samuelson agazatok

kozotti kereskedelmi modellje és példaul Dixit és Norman agazaton beliili kereskedelmi
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modellje is. A két feltétel alkalmazasaval jutunk az altalanos gravitacios egyenlethez
(general gravity equation), amely viszont nem egy egyszerd, nemzetkozi vizsgalatok

soran konnyen kezelhetd gravitacios egyenlet:

PXL] — Yi(a_l)/(y+a) Yj(y‘l'l)/(y"' o) Ci;o'(y+1)/(y+ o)
—o(y+1)/(y+0) po(y+1)/(y+ o)
X Tl. i El. i
1 —(o-D)(y—-m/A+y)(y+o)
x (Zh”

NG+ 1) (o-w/(1- o) ¥+ o)
x (XPg7)

Lo\ A+ /A+Y) | gy @D/ )
X [(ZPik ! + By n]

% [(Z 131}]'_ o')(l_ w/(1-o0) n P-l-_

#]— y+1D/(v+o0)
jJ

(13)

Tovabbi 4 feltétel megadasara van sziikség ahhoz, hogy egy olyan gravitacios
egyenletet kapjunk, melyben nem szerepelnek artényezok. Az Ujabb feltételek a
kovetkezok: 1) a termékek tokéletes helyettesithetdsége nemzetkdzileg a termelésben és
a fogyasztasban egyarant; 2) tokéletes aru arbitrazs; 3) zérus vamtarifak, illetve 4) zérus
szallitasi koltségek. Ezen feltételek modellbe illesztésével kapjuk az alabbi, immar

gravitacios egyenletet:

Px; = (1/2) vy (14)

Meg kell azonban jegyezni, hogy az utols6é 4 feltételezés igencsak szigoru,
tekintve, hogy szamos empirikus bizonyiték van arra vonatkozoan, hogy nem tokéletes
az aru arbitrazs, mikozben eltérések mutatkoznak az egyes orszagok arszintjei kozott
még vamok és szallitasi koltségek hianyaban is, ezen kereskedelmi korlatok megléte
pedig tovabb bonyolitja a dolgokat.

Habar a fentebbi altalanos gravitaciés egyenlet (13) igen Osszetett, mégsem
lehetetlen a gyakorlatban ezzel a modellel szamolni. Az egyenletben felirt vamtarifa

valtoz6 olyan dummy valtozoval kozelithetd, amely jelzi a preferencialis kereskedelmi
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egyezmény meglétét. A szallitasi koltségeket i €s j orszag gazdasagi centrumai kozotti
tavolsag valamint egy szomszédossagért felelés dummy kozelitheti. A komplex
artényezoket aggregalt arindexekkel lehet kozeliteni: amennyiben az exportarindexeket
azonos modon szamoljuk szamos orszagra vonatkozoan, azonos bazisperiodust
hasznalva, akkor az ezekben az indexekben jelentkezd orszagok kozotti eltérés jol
kozeliti az export arszintek orszagok kozotti eltérését, tehat az aladbbi tényezot:

1/(1+
(Z Piiﬂ/ /e minden i orszagra. Ugyanilyen modon kozeliti j orszdgok import

arindexe a kovetkezot: (I 15,3}-‘”)1/(1_ ? A GDP deflitort is felhasznalhatjuk

. . , . 1+m)/(1+y)
proxyként, i orszag esetén: [(Z P;:V ( Pi?"

(027 R |

], j orszag esetén pedig:

Bergstrand (1985) 4 adott évre vonatkozoan végezte el szamitasait az altalanos
gravitaciés egyenletet felhasznalva €s a kapott eredményeket Osszehasonlitotta a
tanulmanya els6 felében felvazolt, szamos kutat6 altal hasznalt alap gravitacios egyenlet
eredményével. A kapott eredményeket Gsszehasonlitva azonban nem fedezhetiink fel
jelentés kiilonbséget sem a koefficiensek nagysagat, sem szignifikancigjat tekintve,
raadasul a modell magyarazoereje is hasonlo értéket mutat mindkét esetben.

Bergstrand (1989) késobbi, 1989-es tanulmanyaban megjegyzi, hogy az elméleti
alapokkal foglalkoz6é tanulményok az exportald és importald orszdgok jovedelmét
kapcsoltak a kereskedelemhez, az egy fore esd jovedelem (és a népesség) hatdsat
viszont nem vették figyelembe, és nem kisérelték meg a gravitaciés modell integralasat
a tényezlO-aranyos kereskedelmi elméletek kozé. A gravitacios modell elméleti
alapjainak  bovitése érdekében  Bergstrand (1989) kiblvitette a  modellt
tényezoellatottsagi ¢és izlésbeli tényezdkkel a Heckscher-Ohlin és a Linder-modell
szellemében.

A gravitaciés modell levezetéséhez ezuttal a fogyasztoi oldalon egy Cobb-
Douglas—CES—Stone-Geary hasznossagi fiiggvény a kiindulopont, amelybdl egy
jovedelmi korlat segitségével kapjuk a bilateralis importkeresleti fliggvényt. A masik
oldalon 2 ipardg van, a vallalatok profitmaximalizalok és 2 termelési tényezdvel,
munkaval (L) és tékével (K) rendelkeznek. Feltételezziik, hogy minden orszagban és
vallalatnal azonos a technologia, valamint, hogy fix a munkaer6 és toke kinalata.
Minden vallalat kinalata a CET fiiggvény alapjan oszlik meg a hazai és a kiilfoldi

piacok kozott. Minden egyes vallalat elsd 1épésként egy egyedi terméket allit eld
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névekvoé hozadékok mellett, majd masodik 1épésként elosztja a termékét N piac kozott
csokkend hozadékokkal szembesiilve. A profitfiiggvény maximalizalasaval kapjuk az
egyenletet, amely a marginalis koltséget mutatja barmely j piacra vald exportalas soran.
Ahogy Bergstrand (1985) korabbi tanulmanyaban, ugy itt is éInlink kell néhany
feltételezéssel. Feltételezziik, hogy igaz a monopolista versenyz6i feltétel, miszerint a
vallalatok a jovedelem marginalis hasznat fixnek tekintik; az artényezdket pedig
tovabbra is exogénnek tekintjilk. A megfeleld behelyettesitésekkel jutunk el az

altalanositott gravitacios egyenlethez (generalized gravity equation):

(c4-1)/(y2+ o)
PXy; = sA+1)/ A+ o) (Y5)

X [Bug — Big(K; /L)1 -0/ o™
A A A
YA+1)/(vA+ o4) ) yA+1)/ 4+ o)
x (1) (1-v71)

(A A A A

X CAig_ff D+ v/ + o)

—a(yA+1)/(vA+ o)
X Ty

cA(rA+1)/(vA+ o4)
X Eij

_VArsA_ A A
X {[Zn(PAin/CAin)1+V]1/(1+)/A)} y (@ =1/ + %)

—(A+1)/(+ o)

X {[Zn(PAanAnj)/Enj]l_a } ' (15)

A fenti egyenletben PX,; az i-bdl j-be iranyulo kereskedelem A iparagban, Y& a
nemzeti kibocsatas tékegységben mérve'”, p pedig a konstans input kovetelmény, mely
egységnyi output eldallitasahoz sziikséges. A modellbe explicit modon keriil az exportoér
(1) orszag nemzeti kibocsatasa és toke-munkaerd aranya, valamint az importOr orszag (j)
jovedelme és egy fore esO jovedelme. Az exportér nemzeti kibocsatasat GDP-vel, téke-
munkaerd aranyat pedig egy fore es6 GDP-vel kozelithetjik. Bergstrand (1989) szerint

altalanossagban a GDP-hez és az egy fore es6 GDP-hez tartozo koefficiensek eldjele is

vYE = K = Xh BxaXani + X BxsXani-
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pozitiv, amikor aggregalt szinten vizsgaljuk a kereskedelmet. Termékcsoportonként
vizsgalva a kereskedelmet azonban negativ értéket is kaphatunk az egy fére esé GDP
esetében. Ha az exportér orszag egy fore esé jovedelme negativ, akkor az arra utal,
hogy az adott termékcsoportban a termékek eldallitdsa munkaerdigényes (pl. az SITC 1
¢és SITC 8), ellenkezd esetben a termékek eldallitdsa tOkeigényesnek bizonyul. Ha az
importdr orszag egy fore esd jovedelme negativ egy adott termékcsoportra vonatkozoan,
akkor az adott termékek sziikséges terméknek tinnek (pl. SITC 3), pozitiv eldjel

esetében pedig luxustermékekrol beszélhetiink.

5.3. A kilencvenes évek

A kilencvenes évek elsé felében jelent meg McCallum (1995) tanulmanya,
amely Kanada és az Egyesiilt Allamok kereskedelmi mintait vizsgalta. McCallum
tanulmanya alapvetéen empirikus, mégis ki kell térni rd a gravitaciés modell elméleti
hatterének taglalasa koézben, mivel jelentds hatassal volt a késdbbiekben a modell
specifikalasara, kiilonos tekintettel a multilateral resistance kifejezés megsziiletésére.

McCallum (1995) tanulmanya arra a kérdésre keresi a valaszt, hogy a nemzeti
hatarok a regionalis integracios blokkok sziiletésével veszitettek-e a jelentdségiikbol. A
McCallum (1995) altal vizsgalt két orszag, Kanada és az Egyesiilt Allamok, nagyon
hasonlé a kultura, nyelv ¢s intézmények szempontjabol, igy kiilonosen érdekes
megvizsgalni, hogy mekkora hatdsa van a nemzeti hatarnak a két orszag
kereskedelmére. A vizsgalat kdzponti teriilete a kanadai tartomanyok egymas kozotti
kereskedelmének Osszevetése az USA egyes allamaival folytatott kereskedelemmel. A

McCallum (1995) altal hasznalt gravitacios egyenlet a kovetkezo:

xij = a + byl + Cy] + ddiStij + eDUMMYU + ul-j, (16)

ahol x;; az i régiobol j régioba iranyulo termékek logaritmusa, y; és y;j i és j régio GDP-
je, dist;; a két régio kozotti tavolsag, DUMMYj; egy olyan dummy valtozd, mely 1-et
vesz fel a tartomanyok kozotti kereskedelem esetén, 0-t pedig a tartomanyok és az

allamok ko6zotti kereskedelem esetén, u;j pedig egy hibatag.
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A vizsgalt év 1988 volt és 683 nem zérus megfigyelést™ tartalmazott. A
vizsgalatot McCallum (1995) az alapegyenlet szamos modositasaval, a legkisebb
négyzetek modszerével (OLS) végezte el. Szamitasai soran figyelembe vette azt az
alapvetd Okonometriai problémat, hogy a modellben a fiiggd valtozd (export)
Osszetevoje az egyik magyarazd valtozonak (GDP), ami igy nemkivanatos
korrelaciohoz vezet a hibataggal. Ennek elkeriilése érdekében az egyes régiok GDP-jét a
lakossaggal illetve a lakossag logaritmusaval is helyettesitette, azonban ezek a
modositasok nem valtoztattak sem az egyiitthatok nagysagan, sem pedig a modell
magyarazoerején. A jovedelemhez tartozo egyiitthatok eldjele és nagysagrendje hasonlo
mas vizsgalatok eredményéhez, a tavolsaghoz tartozd egyiitthatd nagysagrendje
azonban jelentdsebb hatast mutat. A tanulmany kozponti kérdésére vonatkozo
eredmények viszont igen meglepdek: két kanadai tartoméany kozotti kereskedelem tobb
mint 20-szor akkora [exp(3.09) = 22], mint egy kanadai tartomany és egy amerikai
allam kozott; a standard hibakkal korrigalt becslési tartomany 17 és 29 kozotti értékeket
ad. Ez az eredmény késObb szamos gravitacids tanulmany kézéppontjaban allt, ugyanis
a modell tovabbi specifikalasaval a magas érték mogott megbuvo torzitasokat probaltak
kisztirni. Végiil Andersonnak (2001) sikeriilt megoldania a problémat, melyet az 5.4.
alfejezetben ismertetek bévebben.

Ahogy azt a fentiekben lathattuk, az 1990-es évek végére szamos kozgazdasz
dolgozott a gravitdciés modell elméleti alapjainak lefektetésén, azonban a levezetés
soran egyikiik sem épitett kozvetleniil a Heckscher-Ohlin modellre, amibdl sokan arra
kovetkeztettek, hogy a H-O modell nem konzisztens a gravitacios modellel. Deardorff
(1998) tanulmanya volt az elsd, mely a gravitacios modellt a Heckscher-Ohlin
modellbdl vezette le, a H-O modell két egyenstlyi allapotabol indult ki: az egyik
mindenféle kereskedelmi koltségtél mentes (frictionless trade), a masik egyensulyi
allapotban viszont 1éteznek kereskedelmi koltségek.

Abban az esetben, amikor nem léteznek kereskedelmi akadalyok, beleértve a

vamokat €s szallitasi koltségeket is, a kiilkereskedelem épp olyan olcséd és ennél fogva

2 Az USA oldalarél 30 allam adatai keriiltek a vizsgalatba, a 20 legnagyobb lakossagu allam illetve
minden hatar menti allam. Ez a 30 allam lefedte az USA és Kanada kozotti kereskedelem tobb mint 90
szazalékat az 1988-as évre. Alapvetden ezek az adatok 690 megfigyelést adnak: 10 X 9 = 90 megfigyelés
a kanadai tartomanyok ko6zotti kereskedelemre, 10 X 30 X 2 = 600 megfigyelés a tartomanyok és
allamok kozotti kereskedelemre. Hét esetben nem volt elérhetd adat, igy lett végiil 683 a megfigyelések

szama.
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épp olyan valdszinli, mint barmely hazai tranzakci6. Alapvetéen gy gondolunk az
orszagok kereskedelmére, hogy miutan kielégitették a hazai kinalatbol a hazai
keresletet, akkor a megmaradt kereslethez importalni fogjak a javakat. Azonban egy
olyan vilagban, melyben nincsenek kereskedelmi akadalyok, nincs kiilonbség akdzott,
hogy a fogyaszt6i igényeket belfoldrél vagy kiilfoldrdl elégitik ki, hiszen minden
kinalati forras azonos aron érhetd el. Hasonloképp a kinalati oldalon sincs kiilonbség
akozott, hogy kinek adjak el a termékeket. Egy kereskedelmi koltségekt6l mentes
vilagban a bruttd6 kereskedelem jelentdsen nagyobb lehet a nettdé kereskedelemnél,
hiszen kozémbds a termeldk és a fogyasztok szamara is, hogy az adott termék belf6ldon
vagy kiilf6ldon cserél-e gazdat. Ebben az esetben a kereskedelmi aramlés a gravitacios
egyenletnek megfelelden viselkedik — kereskedelmi koltségektdl mentes formaban — a
tavolsag szerepe nélkiil.

A masodik esetben az orszagok kereskedelmi koltségekkel szembesiilnek
tranzakcioik soran. Barmilyen kicsi is legyen ez a kereskedelmi koltség, akadalyt gordit
a H-O modellben ismert, orszagok kozotti tényezodar-kiegyenlitddés (factor prize
equalization, FPE) elé. Abban az esetben, ha az orszagok kozott teljesiilne a tényezdar-
kiegyenlitédés, minden termék esetében azonosak lennének az arak, és ebbdl adodoan
egyik orszag se tudna legy6zni az exportjat sijté pozitiv kereskedelmi akadalyt, tehat az
orszagok nem kereskednének. Azonban, mivel a valdsidgban jelentds kereskedelmet
latunk szinte minden orszag kozott, igy arra kovetkeztethetlink, hogy a vilagban
kialakult egyensuly olyan, melyben nem mukodik a tényezbdar-kiegyenlitodés. Ha
tovabba feltételezziik, hogy a vilagon a termékek szama jelentdsen nagyobb a termelési
tényezok szamanal, akkor kijelenthetjiik, hogy majdnem minden termék esetében lesz
egy olyan orszag, mely a legkisebb koltséggel allitja eld az adott terméket. Ez azonban
kereskedelmi koltségek mellett nem vezet teljes specializacidhoz az orszdgok kozott.

Tegyiik fel, hogy a kereskedelmi koltségektdl mentes vilagban a fogyasztok
izlése a vilagon mindenhol azonos és homotetikus, tehat minden orszag azonos, Py
aranyban kolt majd egy k termék megvasarlasara. Ebben az esetben j orszag fogyasztasa
Cik = PrY;j/pk, ahol Y; jeloli j orszag fogyasztasat, px pedig k termek ara, mely a
szallitasi koltségek hianyaban minden orszagban azonos. Tegyiik fel, hogy az egyes
orszagok véletlenszeriien valasztanak termékeket, hiszen k6zombds szdmukra, hogy az
adott termék mely orszagbdl szarmazik. Ekkor j orszag i orszagbol a kovetkezd

egyenletnek megfelelden vasarol k termeéket: c;jx = VikfrYj/pk, ahol vy = X/
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Yn Xnk- Jelolje tovabba x, " k termék vilagkibocsatasat. Mindezek utan felirhatjuk j

orszag i orszagbol szarmazé importjat:

Tij = XkPrCijk = Xk VikBrY;

yw (17)

A fenti egyenlettel (17) megmutattuk, hogyan vezethetd le a gravitacios egyenlet
legegyszeriibb formaja azonos, homotetikus preferenciakat és szallitasi akadalyoktol
mentes kereskedelmet feltételezve. Ebben az egyenletben a tavolsagnak természetesen
azért nincs szerepe, mivel a fentebb leirt vilag szallitdsi akadalyoktél mentes, a
tavolsagot tiikkrozo valtozo késdbb egésziti ki a gravitaciés modellt.

Abban az esetben, ha a fogyasztdi preferencidk nem azonosak illetve
homotetikusak, egyensulyi allapotban minden egyes orszdg jovedelmének eltérd
hanyadat koltheti az egyes termékekre. Jelolje Bix i orszag jovedelmének azon hanyadat,
melyet £ termékre kolt, valamint ajx i orszadg jovedelmének azon hanyadat, mely &
termek eldallitasabol szarmazik. Ebben az esetben k termék vilagkibocsatasat az alabbi
egyenlet fejezi ki: ppxy = X; @i Y;. Legyen tovabba A, = pgx) /Y™ a vilag k termék
eléallitasabol szarmazo jovedelme. Ekkor az i és j orszag kozotti kereskedelem a

kovetkezOképp irhato fel:

YiY;

dik
Tij = Xk 1/1

Bjk
yw ’

k (18)

A fenti esetben (18) egyértelmiien latszik, hogy ha a termeldk jovedelmének
azonos hanyada szarmazna k termék eldallitasabol, mint a vilag esetében (o, = A),
illetve, ha a fogyasztok jovedelmiiknek ugyanakkora hanyadat koltenék a & termékre,
mint a vilag (B, = Ay), akkor megkapnank a korabbi egyszerii graviticios egyenletet
(17). Amennyiben a vilagpiacon eltérd a termékek aranya, felirhatjuk 7 orszag termelési

aranyanak és j orszag fogyasztasi aranyanak az eltérését a vilagatlagtol:
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~ _ air—Ak & _ ﬁjk_/lk
G = = Bjx = —5— (19)

Ekkor ujrairhatjuk a fentebbi (18) gravitacios egyenletet:

YiY; - =
T;; = Y_W](l + Yr @i Bjx) - (20)

A fenti egyenlet nem azért fontos, mert egy ujabb feltétel felhasznalasaval
jutottunk ehhez az esethez. Ez az egyenlet mutatja meg, hogy hogyan fordulhat el6 az,
ha két orszag tobbet vagy épp kevesebbet kereskedik egymadssal, mint azt az
alapegyenlet alapjan varnank. Ebbdl az egyenletbdl kdvetkezik, hogy amennyiben egy
exportor atlag feletti mennyiséget termel egy olyan termékbdl, melyet az importor atlag
felett fogyaszt, akkor a kereskedelem kozottiik nagyobb lesz, mint amit pusztan a
jovedelmiik magyardazna. Masrészrol, ha az exportor atlag felett termel egy terméket,
melyet az importOr atlag alatt fogyaszt, akkor a kereskedelem kozottiik szokatlanul
alacsony lesz.

Most térjiink at arra az esetre, amikor feloldjuk a szallitasi akadalyokt6l mentes
kereskedelem feltételét. Tegytik fel tehat, hogy minden termék szembesiil valamilyen
kereskedelmi akadallyal, azonban nem sziikségszerti, hogy ezek az akadalyok nagyok
legyenek. Tovabba feltételezziik, hogy az orszagok specializalédnak, azaz minden
orszag eltérd termékeket allit eld és exportal. Ebben az esetben el6fordulhat, hogy egyes
termékekkel nem fognak kereskedni az orszagok, és az is, hogy verseny alakul ki,
amennyiben a szallitasi koltségek kozotti kiillonbség pontosan egyenld a termelési
koltségek kiillonbségével. Azonban, ha a szallitasi koltségek konstansnak tekinthet6k
egy adott termék esetében barmely orszag par kozott, akkor csak nagyon kicsi az esély
arra, hogy egy adott piacon két orszag terméke is megjelenjen. Ebbdl kovetkezik tehat,
hogy egy adott orszag fogyasztdéi minden egyes terméket egyetlen orszag termel6itdl
fogjak megvasarolni: vagy a sajat hazai iparuk termelditol, vagy pedig egyetlen kiilfoldi
exportortol. Feltételezziik tovabba, hogy ebben a vilagban nem csupan az igaz, hogy
egy terméket csak egy orszag exportal, hanem az is, hogy az adott terméket csak az
exportor orszag allitja eld; a fogyasztok tehat meg tudjak kilonboztetni az egyes
orszagok termékeit. Deardorff (1998) a levezetéséhez Samuelson iceberg koltségét

hasznalta, mely alapjan az i orszagbdl j orszagba torténd szallitds soran az adott termék
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(tj — 1) hanyada nem érkezik meg. Tokéletes versenyt feltételeziink, az eladok p; arat
kapnak termékiikért minden piacon, mikdzben a fogyasztoknak meg kell fizetniiik a
szallitasi koltséget is, igy j piacon tjp; arat fizetnek a termékért. Ebbdl kiindulva és

Cobb-Douglas preferenciakat feltételezve kapjuk az alabbi 0sszefiiggéseket:

Tc.i.f _ Y;Y;
ij yw '’
Tf.o.b Yy
Y tij Y™ (21)

Cobb-Douglas preferenciak helyett CES preferenciakat feltételezve az alabbi egyenletet
kapjuk:

.0.b __ ijPi
L =g b (_z_ ) :
ij Pj (22)
ahol o barmely orszag par terméke kozotti helyettesitési rugalmassag. Az egyenlet

tovabbi atalakitasaval jutunk a tanulmany Iényeges eredményéhez:

1_
pfob _ Yini[ pij ° ]
Y YV tij | XnOnpin ° (23)

A fenti egyenletbdl (23) kiolvashatd, hogy abban az esetben, ha az importalo j
orszag relativ tdvolsaga az exportald i orszagtol azonos minden i orszagbol importald
orszag atlagaval, akkor az i-bdl j-be irdnyuld export megegyezik a Cobb-Douglas
esettel. Amennyiben j relativ tavolsaga i-t0l nagyobb az atlagnal, a c.i.f kereskedelem
kisebb lesz, mint a kereskedelmi akadalyoktol mentes esetben, mikdzben, ha j relativ
tavolsaga i-t0l kisebb az atlagnal, akkor tobbet fognak kereskedni, mint amit az
alapegyenlet mutatna. Amennyiben példaul a szallitdsi technoldgia fejlédésének
kovetkeztében csokkennek a szallitasi koltségek, ndvekedni fog a kereskedelem a
tavolabbi orszagok kozott a kozelebbi — sokszor szomszédos — orszagok rovasara,
hiszen ekkor a kozelebb fekvd orszagok veszitenek az elényiikb6l a tavolabbi

orszagokkal szemben. Tekintve, hogy egy adott orszdg legkdzelebbi szomszédja
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Oonmaga, a kereskedelem a szallitasi koltségek csokkenésével dnmagaval is csokkenni
fog, igy végezetiil névekedni fog a teljes nemzetk6zi kereskedelem.

Evenett és Keller (1998) szintén a gravitacios egyenlet mogott megbijo
elméletet probaltak megragadni, vizsgalatuk kozéppontjaban a Heckscher-Ohlin modell
mellett a novekvd hozadékok elmélete is allt. Az elemzésiik kiindulépontja az a
megallapitas volt, miszerint a kordbbi elméleti gravitacids tanulmanyok kivétel nélkiil
tokéletes specializaciot feltételeztek, mely soran minden egyes terméket egy orszag
allitott eld. Tekintve, hogy a valosag jelentdsen eltér a korabban vazolt feltételektol,
tovabba, hogy a gravitdcios modell igen sikeresen magyardzza a nemzetkdzi
kereskedelmet, a szerzOparos a siker mogotti elméleti hattér megtalalasara tett kisérletet.
A vizsgalt két elméleti modell a kereskedelem két eltérd tipusara ad magyarazatot: a
Heckscher-Ohlin modellben kereskedelem csak olyan termékek kozott megy végbe,
melyeket eltérd tényezdintenzitassal gyartottak, tehat a H-O modell az agazatok kozotti
kereskedelmet jelzi jol elore. Ezzel szemben a ndvekvd hozadékok elméletében
potencidlisan a teljes kereskedelem 4gazaton keresztiil torténik, €s ehhez nincs sziikség
eltérd tényezodellatottsagra. Mindezek alapjan a szerzéparos a vizsgalat soran olyan
mintakat vett figyelembe, melyekben egyrészt alacsony, illetve melyekben magas az
agazaton belilli kereskedelem aranya a teljes kereskedelemhez viszonyitva, hogy
megvalaszolhassak, melyik modell all a gravitacidos egyenlet hatterében. Empirikus
eredményeik alapjan elvetik a tokéletes specializacid feltételét, mivel arra a
kovetkeztetésre jutottak, hogy a bilateralis kereskedelem jelentds részét az eltérd
tényezoaranyok magyarazzak. Tokéletlen specializacio esetében egy olyan modell, mely
egyesiti a ndvekvd hozadékok és az eltérd tényezdaranyok magyarazderejét nem képes
teljes mértékben magyarazni a kereskedelem alakulasat: jol jelzi elére a differencialt
termékek termelését magas agazaton beliili kereskedelem esetében, azonban a
tényezdaranyok szerepe a kereskedelemben ebben a modellben nem egyértelmii.
Mindekozben az eltérd tényezoellatottsagon és tokéletlen specializacion alapuld modell
jol illeszkedett az empirikus adatokra, igy mindezek alapjan Evenett és Keller (1998)
arra a megallapitasra jutott, hogy a tényezOellatottsag és a ndvekvd hozadékok a

termelési és kereskedelmi mintak kiilonb6zo elemeit magyarazzak.
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5.4. Az ezredfordulotdl napjainkig

Anderson és Van Wincoop (2001) tanulmanyaban hangsulyos elem, hogy az empirikus
gravitacios egyenletek — habar ezt sokan hangoztatjak — egy fontos tényez6 kihagyasa
miatt nem rendelkeznek kellé elméleti alappal. Az elmélet — melyet Anderson (1979)
fejlesztett ki eldszor — ugyanis azt mondja, hogy a gazdasagi méret megragadasa utan
két régio kozotti kereskedelem csokken, ha a bilaterdlis kereskedelmi akadalyok
novekednek a két régiod dsszes partnerével folytatott atlagos kereskedelmi akadalyokhoz
képest. Ezt az 4tlagos kereskedelmi akadalyt hivja a szakirodalom multilateral
resistance-nek. Tehat a kereskedelmi akadalyok esetében nem csupan az abszolut,
hanem a relativ érték is szamit; egy térség minél tobb kereskedelmi akadallyal
szembesiil mas térségekkel folytatott kereskedelme soran, annal tobbet fog kereskedni
egy adott orszaggal, mely kevesebb kereskedelmi akadalyt allitott fel vele szemben. Ezt
a multilateral resistance tényez6t azonban nehéz megragadni, nélkiile viszont
torzitashoz vezetnek az empirikus vizsgdlatok. Szdmos tanulmany probalta relativ
tavolsaggal (remoteness) helyettesiteni ezt a valtozot®!, azonban ez nem ragad meg
szamos kereskedelmi akadalyt, igy az eredmények tovabbra is torzitast mutatnak.

A tanulmany vizsgalatanak kiindulopontja a mar korabban részletesen
ismertetett McCallum 1995-6s tanulmanyanak eredményei. McCallum (1995) empirikus
gravitacios vizsgalatot folytatott a Kanada és az Egyesiilt Allamok kozotti orszaghatér
kereskedelemre gyakorolt hatisanak megragadasara, és azt talalta, hogy a kanadai
tartomanyok 20-22-szer tobbet kereskednek egymassal, mint egy amerikai allammal. Ez
a jelenség border puzzle néven keriilt be a kdzgazdasagi irodalomba. Anderson és
Wincoop (2001) szerint 2 tényezd vezetett McCallum (1995) meglepd eredményére.
Elséként McCallum (1995) szamitasait torzitotta egy fontos valtozo, a multilateral
resistance kihagydsa. A masik fontos ok pedig, hogy a vizsgalatot Kanada
szemsz0Ogébol végezte, mikozben Kanada gazdasagi értelemben kis orszag az Egyesiilt
Allamokhoz képest, a multilateral resistance-nek igy nagyobb ra a hatisa, a
tartomanyokat pedig az egymas kozotti kereskedelem felé tereli. Ezzel szemben az
Egyesiilt Allamok nagy orszag, a multilateral resistance-nek kisebb a hatasa, a hatar

megléte miatt pedig csak kis mértékben n6 az allamok kozotti kereskedelem.

2l peldaul: Wei (1996), Helliwell (1997), Guilhot (2010), Sandberg és Seale (2012).
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Anderson és Wincoop (2001) tanulmanyukban a border puzzle jelenség
megoldasara torekedtek. Elsé lépésként kiegészitettek McCallum (1995) modelljét a
multilateral resistance tényezovel, majd pedig elméletileg megalapozott megkozelitést
hasznalva vizsgaltdk a hatarok orszagon beliili és orszagok kozotti hatasat. Ezen
valtoztatasokkal jelentdsen kisebb hatdrhatést talaltak: az érték mindossze 44 szazalék
az Egyesiilt Allamok és Kanada kozott, mikozben 29 szazalék més iparosodott orszagok
esetén.

A tanulmany f6 célja azonban nem csupan McCallum (1995) eredményeinek
magyarazata illetve helyesbitése volt, hanem a gravitacios modell moédszertani
fejlesztése is, melyhez a kiindulopontot Anderson (1979) tanulmanya szolgaltatta. A
gravitaciés modell els¢ fontos alapkove: a javakat megkiilonboztetjiik szarmazasi
orszag alapjan, mikozben feltételezziik, hogy minden régiod csak 1 termék termelésére
szakosodik, és az egyes javak kinalata rogzitett. A masik fontos tényezd az azonos,
homotetikus preferenciak feltételezése, melyet CES hasznossagi fiiggvénnyel
kozelitiink. Feltételezziik, hogy az arak az egyes régiok kozott eltéréek a kereskedelmi
koltségek™ miatt, melyeket kozvetleniil nem tudunk megragadni, és ezeket a

koltségeket az exportdr viseli és terheli az importérre. A fogyasztok az alabbi
koltségvetési korlattal szembesiilnek }; p; j Cij = Yj, mikozben maximalizaljak

fogyasztasukat:

(Zi ﬁi(l—a)/a ng_l)/a

¢ )0/(0—1) '

(24)

Ci j régio i régiobol szarmazoé javaknak a fogyasztidsa, ¢ a termékek kozotti
helyettesitési rugalmassag, B; egy pozitiv elosztasi paraméter, y; j régid lakossaganak
nominalis jovedelme, p; pedig az i régiobol szarmazd termék ara j régié fogyasztoi
szamara. Ha p; jelzi az exportdr kinalati arat és t;; a kereskedelmi koltség i és j kozott,
akkor: p;j = p;t;j . Formalisan feltételezziik, hogy az exportdr t;; — 1 koltséget
szamit fel i orszag termékeinek szallitasa soran, amit az importér fizet majd meg. Az

exportald orszag termelesének érteke p;C;;, mikdzben az importalonak felszamitott

2 Kereskedelmi koltségnek tekinthetjiik az alabbiakat: informaciés koltségek, tervezési koltségek, jogi és

szabalyozasi koltségek, illetve szallitasi koltségek.
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kereskedelmi koltség (ti i~ 1 )pici j- Ezek 0sszegébdl adodik, hogy az i orszagbol j
orszagba iranyulé export nominalis értéke (amit j fizet i-nek) X;; = p;;Ci; . Ez
alapjan pedig felirhatjuk i régio teljes jovedelmét: y; = ), jXij - A koltsegvetési

korlat és a fogyasztds maximalizalasanak figyelembevételével j régio fogyasztdinak

kereslete 7 régio termékei irant az alabbiak szerint alakul:

_ (Bipitij (1-0)
Xij = \7p Yj o

J (25)

ahol P; j orszag fogyasztasi érindexét (CPI) jeloli®. Az altalanos egyensulyi

megkdzelités megkdveteli a piactisztitast, igy tehat:

(1-0)
ﬁtp
Vi = 2jXij =< lPU, L) )
J

- )7
yi = Bip) DY (P—]) yj - o)

Ebbdl a piactisztito feltételbdl a keresleti egyenlet segitségével hatarozhaté meg a

szamunkra érdekes artényezd, a [;p; . Legyen a vildg nominalis jovedelme y", ekkor

Yi

ywo o= jYj » ¢s jelolje 6; a jovedelmek aranyat, tehat 9]- = — . A kereslet az

alabbiak szerint alakul:

1—
_Yivj [ tij (1~9)
xij = — ,

yW \I;iP;j (27)

_g11/(1-0)
% Ahol P = [2i(Bi pi tij)* ™| 7.
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(1-0)
t..
ahol [II; = [2 j (i) 9j Szimmetrikus kereskedelmi koltségeket

1/(1-0)
9]
feltételezve valamint behelyettesitéseket elvégezve kapjuk az alabbi egyenldséget:
II; = P;, ebbdl pedig felirhatjuk, hogy az arindexek — melyek a multilateral resistance-t

hivatottak kifejezni — a kereskedelmi akadalyok és jovedelmi aranyok fiiggvénye, tehat

megkapjuk a tanulmany f6 eredményét, a gravitacids egyenlet végso formajat:

_ Y ( tij >(1_0)

xl.. =
Ty \Pip; (28)

Anderson (2010) tanulmanyaban oOsszefoglalja az utobbi évtizedek elméleti
elérehaladasat a gravitaciés modellel kapcsolatban, és felhivja az olvas6 figyelmét arra
a tényre, hogy mikdzben a kiilkereskedelem gravitacids elmélete megalapozott elméleti
hattérrel rendelkezik, addig mas tényezdaramlasokkal kapcsolatban — nevezetesen a
migracio, a kiilfoldi tokebefektetések ¢s portfolio-beruhdzdsok — a modell elméleti
megalapozottsaga igencsak hidnyos. Anderson (2010) tanulmanyaban a kereskedelem
gravitacios modelljéhez hasonld levezetéssel jut a migracié gravitacios modelljéhez,
azonban az FDI-jal és portfolio-beruhazasokkal kapcsolatos elméleti alapok letételére
mar nem tesz kisérletet.

A migraci6 a munkas szempontjabol hasonloképp irhatoé le a koltségeket és
hasznokat tekintve, mint a kiilkereskedelem esetén. Jeldlje @' a bért minden i orszagban.
A j orszagbol i orszagba vandorld 4 munkas olyan koltségekkel szembesiil, melyet
iceberg koltségtényezovel irhatunk fel: &' > 1, mikozben a kapott nettd bére: (o' /8",
valamint ezen /4 munkas hasznossaga ™ A munkis a migracid mellett dont,
amennyiben (o' / 8") & > @' teljesiil legalabb egy i orszag esetében. Legyen Nj j orszag

lakossaga, ekkor a j orszagbol i orszagba torténd migracid az alabbiak szerint irhato fel:

MY = G(wWH)N/, (29)
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i exp(w?) oy - o -
ahol G(uf ) = ———= . A bérek és munkakinalat meghatarozasaval az alabbi
Yk exp(uk)

egyenletet kapjuk, melyet a migracio gravitacios egyenletének tekintiink:

LINJ 17671

MIt = =
N QwJ (30)

A fenti egyenletben az elsé tag a migracios mintat mutatja akadalyoktol
(migracids koltségekt6l) mentes vilagban, ami alapjan tehat migracios koltségek
hianyaban a j orszag lakosai a vilag lakossagdhoz mért ardny szerint talalhatéak meg a
migracios célorszagokban. Az egyenlet masodik tagja mutatja a migracios koltségek
jelenlétének hatasat, ahol W* = ¥, w*/87% ¢s O = Y %NF]

A gravitacios modell sokdig szolgalt magyardzattal a kozvetlen kiilfoldi
tokebefektetések (FDI) elemzése soran elméleti megalapozottsag nélkiil is, melynek
hatterében a termelési helyszin megvalasztasa mogott meghtizodo tényezok kérdése allt.
Anderson (2010) szerint az FDI gravitacios modelljének levezetése soran is jol lehet
hasznositani a korabban felvazolt migracios dontési modellt, mivel nagy a hasonlosag
egy gyar helyével kapcsolatos és egy dolgozd migracios dontése kozott. A nagy
kiilonbség a két tényez6 kozott, hogy a migransok, szemben a vallalatokkal, nem tudjak

diverzifikdlni a kockéazatukat. Azonban az FDI-jal kapcsolatos gravitacios modell

elméleti megalapozasa még a jovo zenéje.
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6. Gravitacios empirikus tanulmanyok eredményei

A gravitaciés modellel kapcsolatos empirikus vizsgalatok eredményeinek bemutatasa
elott célszeri kitérni az alapmodell és a bdvitett modell valtozoinak alapvetd
tulajdonsagaira. A tipikus gravitacios (alap)modell fiiggd valtozoja a bilateralis
kereskedelem logaritmusa, magyarazé valtozoi pedig a GDP, a népesség ¢és a
kereskedelmi koltségek logaritmusa. Tovabbi valtozok hozzaadasa is sziikséges az
elemzés céljatol fliggden, azonban magyarazd erejiikkel ellentétben ezen valtozok
modellbe illesztése kevés elméleti megalapozottsaggal rendelkezik (Anderson 2010).

A fiiggd valtozo tehat a kereskedelem. Azonban az empirikus tanulmanyok
megoszlanak aszerint, hogy a teljes kereskedelmet, vagy pedig csak az exportot vagy
csak az importot alkalmazzak fiiggd valtozoként. Példaul regionalis egyezmények
kereskedelemre gyakorolt hatasanak vizsgalatakor tandcsos az exportot vagy az
importot hasznalni fiiggd valtozonak, mivel a teljes kereskedelem elfedheti az integracio
hatasara kialakult kereskedelemteremtd és kereskedelemtereld hatasokat.

Jovedelem. A jovedelem nagysidga mind az export, mind pedig az import esetében
pozitivan korrelal a kereskedelem nagysagaval. Az exportald orszag magas jovedelme a
termelés magas szintjét jelzi elore, amely ndveli az exportalhat6 javak mennyiségét, igy
a koefficiens vart eldjele pozitiv. Az importald orszag magas jovedelme magasabb
importot jelez eldre, hiszen a magasabb jovedelem magasabb keresletet idéz eld, igy az
importald orszag jovedelméhez tartozé koefficiens is pozitiv eldjelt (Martinez-Zarzoso
2003). A koefficiens értéke altalaban 1-hez kozeli, azonban nem szokatlan 0,7 és 1,1
kozé eso értékeket kapni (Head 2003).

Népesség. Az exportald orszag népességének koefficiense pozitiv és negativ is
lehet attol fliggden, hogy az alabbiak kozil mely hatds érvényesiil: a nagy orszag
kevesebbet fog exportalni, amennyiben az orszag esetében az abszorpcios hatas
dominal; vagy a nagy orszag tobbet fog exportalni a kis orszagnal méretgazdasdgossagi
elényok kovetkeztében. Hasonloképp alakul az importald orszag népességének
koefficiense is (Martinez-Zarzoso 2003). A jovedelem és népesség hanyadosaként
képzett egy fore esé jovedelmet is szokds valtozoként haszndlni, mely valtozo jol

kozeliti az adott orszag fejlettségi szintjét.
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Tavolsag. A kereskedelmi akadalyok kozelitésére szolgaldo egyik valtozo.
Empirikus vizsgalatok szerint, ha a tavolsag kétszeresére nd, akkor a kereskedelem
megfelezddik. A tavolsag viszonylag jol kozeliti a kereskedelmi koltségeket, a rakodas
kozben eltelt id6t, valamint a tranzakcios ¢s kommunikacids koltségeket (Head 2003).
Habar a fizikai tdvolsdg haszndlata jelentds torzulasokhoz vezethet, mégis altalanosan

elfogadott, mivel nagyon nehéz kozvetleniil mérni a kereskedelmi akadalyokat.

A bévitett modell valtoz6i™*:

Teriilet. Ez is az exportald és importald orszag nagysagat kifejez6 valtozo, azonban
hasznalata ritka. Altalaban minél nagyobb egy orszag teriilete, annl tbbet importal
illetve exportal, komparativ elény szempontjabdl is fontos lehet a teriilet, a GDP-hez
hasonldéan ennek a valtozonak a koefficiense is lehet pozitiv illetve negativ eldjeli
(Jugurnath et al 2007).

Kulturalis affinitas. Egyre tobb tanulmany szerint a bilateralis kereskedelem
meghatarozé tényezdje a kulturdlis proximitds, melyet olyan mutatokkal kozelitenek,
mint példaul a nyelvi proximitas, gyarmati kapcsolatok, vallasi, etnikai és biologiai
hasonlosagok. Alapvetden két csatornan keresztiil van a kulturalis proximitas hatassal a
bilateralis kereskedelemre. El6szor is a kulturalis hasonlésag csokkenti a kdzvetlen és
kozvetett kereskedelmi koltségeket, példaul a kozds nyelv kozvetleniil csokkenti a
tranzakcios koltségeket, mivel nem sziikséges tolmacs alkalmazasa. Hasonloképp
csokkenti a szerzodéskotés koltségét, amikor a vevd és az eladd hasonld jogi és
intézményi kornyezetb6l szarmazik. A masodik csatorna pedig a fogyasztok
preferenciaival kapcsolatos: a kulturalis proximitas tiikrozodhet a fogyasztok hasonlo
preferencidiban is, igy kozvetleniil novelheti a bilateralis kereskedelem volumenét
(Felbermayr-Toubal 2006). Példaul Martinez-Zarzoso (2003) vizsgalata alapjan két
k6zos nyelvet beszEld orszag 1999-ben 242 szazalékkal tobbet kereskedett egymassal,
mint mas nyelveket besz¢éld orszagokkal. A kulturalis valtozoékat dummy valtozoval
fejezik ki, példaul nyelv esetén, ha a két orszagnak van k6zos hivatalos nyelve, akkor a
valtozo 1-et vesz fel, ha pedig nincs, akkor 0-at.

Szomszédossag. Szintén dummy valtozo, mely 1 értéket veszi fel, ha két orszagnak

van koz06s hatara. A koefficiens altalaban pozitiv értéket vesz fel, kozos hatar megléte

# Ezek kozil nem szokds mindet, csupan néhanyat beletenni az alapmodellbe a kutatisi kérdés

fiiggvényében.
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esetén a két orszag kozotti kereskedelem atlagosan 65 szazalékkal magasabb (Head
2003).

Regionalis kereskedelmi egyezmény. A modellben a kereskedelmi egyezmény is
dummy valtozoként jelenik meg, alapvetden 1 értéket veszi fel, ha mindkét orszag
részese az adott egyezménynek, 0-at pedig, ha nem. Altaliban pozitiv egyiitthatot
varunk, hiszen a kereskedelmi egyezmények kereskedelmet konnyitd tényezok, ezaltal
pedig novelik az adott orszagok kiilkereskedelmét. Szamos kiilonbséget figyelhetlink
meg az empirikus tanulmanyokban mind a hasznalt valtozok tekintetében, mind pedig
az empirikus eredményeket nézve.

Arfolyamrata. Az arfolyamrata modellbe helyezése széles korben elterjedt,
kiilondsen olyan panel vizsgalatok esetében, melyek hosszabb iddperiodust dlelnek fel.
Az arfolyamrata hasznalatanak célja a megfigyelt idoszak alatti versenyképesség
valtozasanak megragadasa. A bilateralis real arfolyamrataban bekdvetkez6 ndvekedés i
orszag valutdjanak j orszaggal szembeni leértékelodését tikrozi, igy a valtozod

koefficiensének vart eldjele negativ (Carrere, 2006).

6.1. Jovedelem és egy fore eso jovedelem

Ahogy azt mar az elméleti fejezetben is lathattuk, az importald orszag gazdasagi
nagysaga egyrészt jelzi az orszag keresletének nagysagat, masrészt pedig az eldallitott
termékeinek diverzitasat. Ezen kett0s hatas miatt egységnél kisebb hatasat varunk a
gazdasagi méret esetében, ugyanis minél inkabb diverzifikalt egy adott orszagban az
eléallitott termékek kore, anndl kevésbé lesz sziiksége importra, tehat az importald
orszag GNP-jének novekedésével parhuzamosan ceteris paribus egységnél kisebb
mértékben fog ndvekedni az importjanak nagysaga (Tinbergen 1962).

A GDP az export és import fliggvénye, igy tehat jogosan meriil fel a kérdés a
jovedelmi valtozoé endogeneitasara vonatkozoan. Azonban, ahogy Baier és Bergstrand
(2007) ramutat, a GDP nem a bruttd export, hanem a nettdo export fliggvénye, ami
viszont altaldban egy orszdg GDP-jének kevesebb, mint 5 szézalékat adja. Frankel
(1997) instrumentalis valtozokat hasznalt a nemzeti jovedelem potencialis
endogeneitasanak vizsgalatahoz, és arra az eredményre jutott, hogy a jovedelem

endogeneitasanak hatasa inszignifikans.
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Az egy fore esO jovedelem tiikkrozi egy adott orszag fejlettségi szintjét és jol
kozeliti az orszag tényezOellatottsagat is. Reimer és Hertel (2010) vizsgalata alapjan
amennyiben az egy fore esé GDP 1 szazalékkal nd, akkor a téke-munkaerd arany
atlagosan 0,9 szazalékkal novekszik, tehat igen jol korrelal a két valtozo. Az egy fore
esO jovedelem modellbe helyezésével kimutathatd, hogy amennyiben novekszik az
adott orszag fejlettségi szintje, ennek milyen iranya és mértékil hatasa lesz a bilateralis
kiilkereskedelmére. Sziikséges tovabba megjegyezni, hogy amennyiben az empirikus
vizsgalat soran hasznalt gravitaciés modell mar tartalmazza a jovedelmi valtozok
mellett a népességi valtozokat is, az egy fore esd népesség — mely valtozo a jovedelem
¢és a népesség hanyadosa — modellbe helyezése autokorrelacio jelenlétében problémassa
valhat. Mindezek hatasara az egy fére jovedelem a graviticios empirikus vizsgalatok
soran legfoképp a tényezdellatottsag megragadasa illetdleg a kereskedelemelméleti

modellek kapcsan keriil a modellbe, errél bévebben az 6.3. alfejezetben lesz sz0.

6.2. Tavolsag, hatarok és infrastruktira

Head (2003) 4 magyarazatot kinal arra vonatkozoan, hogy miért olyan Iényeges tényezd
a tavolsag a kereskedelmi vizsgalatok soran:

1) A két orszag kozotti tavolsag jol kozeliti a szallitas soran felmertiil6 koltségeket.

2) A tavolsag jol mutatja a szallitds soran eltelt id6t is. Ez egy igen lényeges
tényez0 a romlandd termékek szamara, viszont Head (2003) a ,romland6”
kifejezést tobb értelemben is hasznalja:

a. Az aru sériilése vagy elvesztése példaul idojarasi tényezok kovetkezében.

b. Szerves anyagok szallitasa soran jelentkezhet az aru bomlédsa vagy
megromlasa.

c. Szamitani lehet a piac elvesztésére is.

3) Abban az esetben, ha a termelési folyamat soran tobbféle inputra van sziikség, €s
ezen inputok kozil akar egy is késve érkezik, a szallitas kapcsan szinkronizacios
koltségek is felmeriilnek. Ezt habar raktdrozéssal ki lehetne védeni, mégis az
szamos hatrannyal jarna, igy a legjobb megoldas az, ha az inputokat minél
kozelebbrdl szerzik be.

4) A tavolsag noveli a kommunikacios koltségeket is.
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5) Tranzakciés koltségek is megjelennek a foldrajzi tavolsaggal parhuzamosan
abban az esetben, ha kereskedelmi lehetéségeket kell keresni vagy bizalmat kell
kialakitani a potencialis kereskedelmi partnerek kozott.

6) Raéadasul a nagyobb fo6ldrajzi tavolsag nagyobb kulturalis tavolsaghoz is
vezethet, amely Ujabb koltségeket okozhat. Ilyen koltségek lehetnek példaul a
tolmacs alkalmazasa, szerz6dés nyelvezetébol eredd félreértések koltségei vagy
akar egy kommunikacios problémak miatt meghitisulo tizlet koltsége.

Szamos tanulmanyban olvashatunk arr6l, hogy a globalizacio els6 hullamahoz
hasonléan a jelenlegi hullam is a tdvolsag haldldhoz vezet, azonban az empirikus
eredmények alapjan nem erre a kovetkeztetésre juthatunk. A gravitdciés modellel
végzett vizsgalatok sordn a kutatok az évek elteltével egyre novekvd koefficiensekkel
talalkoztak a tavolsag kereskedelem nagysagara gyakorolt hatdsara vonatkozodan,
mikdzben a globalizacidoval kapcsolatos altalanos felfogas szerint a tavolsagnak egyre
kisebb szereppel kellene rendelkeznie a nemzetkdzi kereskedelemben, és igy egyre
csokkend koefficienseket kellene kapni a tavolsdg hatasanak becslésekor. Brun és
szerzotarsai (2005) vizsgaltak meg ezt a kérdéskort, és arra az eredményre jutottak,
hogy becslési torzulasok és kihagyott valtozok okozzak a kapott eredményeket. A
remoteness valtozo6 modellbe illesztésével a tavolsag kereskedelemre gyakorolt névekvé
hatasa eltlinik, mikozben egy szallitasi koltségfiiggvény bevezetésével a tavolsaggal
kapcsolatos elaszticitas abszolut értéke idovel jelentdsen csdkken.

McCallum (1995) vizsgélatat kovetden szamos tanulmany sziiletett a hatarok
kereskedelemre gyakorolt hatasanak megragadasa érdekében. Példaul Wei (1996) az
OECD orszagok kozotti kereskedelmet vizsgalta a hatarhatas szerepének megértése
céljabol. Eredményei alapjan egy atlagos OECD orszag két és félszer tobbet kereskedik
sajat magaval, mint egy vele teljesen azonos kiilfoldi orszadggal. A hatar megléte tehat
jelentdsen csokkenti a bilateralis exportot, azonban hatdsa idovel csokkend, 1982 ¢€s
1994 kozott példaul egy tipikus EK orszag esetében kozel 50 szazalékkal csokkent az
orszaghatarok importcsokkentd hatasa. Raadasul kimutathato, hogy az egyes regionalis
blokkokon beliil a hatarhatas eleve alacsonyabb, mint a blokkokon kiviili orszagok
esetében, az Eurdpai Koz0sség esetében az orszaghatarok hatdsdra az egyes orszagok
mar csupan 1,7-szer kereskednek tobbet 6nmagukkal, mint mas, hasonl6 orszagokkal.

Az elmult évtizedekben a kereskedelmi valtozasok legfébb mozgatorugdja a
kereskedelmi akadalyok csokkenése volt, megfigyelhetd, hogy a kereskedelmi

akadalyok lebontasa gyorsabban kdvetkezik be az egyes regionalis integraciokon beliili
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orszagok kozott, mint az integraciok kozott (Castanias-Yelamanchi 2011). Gordillo és
szerzotarsai (2010) tanulmanyukban ramutattak arra a jelenségre, miszerint a vamok és
mas formalis kereskedelmi akadalyok csokkenésével napjainkra a kozlekedési és
logisztikai koltségek valtak a legmeghatarozobb tényezové a szallitott termékek végsd
arat tekintve. Ekozben a hatékony és koltséghatékony kozlekedési infrastruktiura és
logisztikai szolgaltatasok, valamint az intermodalis és hatarokon atnyulé kapcsolodasok
azok a tényez6k, melyek a regionalis fejlédés és integracido egyre fontosabb
katalizatoraiva valtak. Az Eurdpai Unio példajabol is arra lehet kovetkeztetni, hogy a
piaci integracid és a regionalis infrastrukturalis halozatok kialakitdsa gazdasagi
novekedéshez vezet, példaul a technoldgia-transzfer felgyorsitasaval vagy a hatdrokon
atnytld befektetések és innovacid Osztonzésével. Gordillo és szerzdtarsai (2010) a
kozép-amerikai régio kereskedelmét vizsgalta. A gravitacios vizsgalat egyik legfobb
eredménye, hogy a kozép-amerikai térségben a tavolsaghoz tartozo koefficiens
magasabb értékeket vesz fel, mint mas térségek esetében, tehat a tavolsag okozta
negativ hatas erésebb ebben a régioban. A kozép-amerikai orszagok piacai kozotti
gazdasagi tavolsagot szamos tényezd noveli, ilyen példaul az utak rossz mindsége, a
hataratkel6kon és a nagyvarosokban kialakult kozlekedési dugok vagy a teherszallitasi
szolgaltatasok szlikos kindlata.

Felipe és Kumar (2010) a kereskedelemkonnyités (trade facilitation) témaban
vizsgaltak a kereskedelmet segitd €s hatraltatd tényezdket. Legfobb megallapitasuk,
hogy az exportér oldalon az infrastruktiranak van a legjelent6sebb hatasa a
kereskedelem nagysagara, mig az importdr oldalon a vamok hatékonysaga a
legfontosabb kereskedelem nagysagat befolyasolo tényezd. Fugazza (2004) eredményei
is megerdsitik az infrastruktira kiemelt szerepét az exportalé orszagban. Empirikus
eredményei szerint fOleg abban az esetben érdemes egy exportald orszagnak
infrastruktiraba fektetnie az exportjanak novelése érdekében, amikor az orszag
kiilkereskedelmi teljesitménye még alacsonynak mondhat6 (low-performer).

Empirikus eredmények bizonyitjak, hogy a fejlédé orszagok exportorei
jelentésebb akadalyokkal szembesiilnek a fejlett gazdasagok piacaihoz vald hozzaférés
soran, mint a fejlett orszagok exportdrei. De Sousa és szerzotarsai (2012) alapjan az
észak és dél kozotti kereskedelem kozel 50 szazalékkal nehezebb, mint két fejlett orszag
kozotti kereskedelem, raadasul a legkevésbé fejlett orszagok (LDCs) még nagyobb
akadalyokkal szembesiilnek. Azonban latvanyos csokkenés ment végbe az utdbbi 30

évben ezen kereskedelmi akadéalyok tekintetében minden iparagban, észak és dél
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orszagaiban egyarant. Szamszertsitve, 2006-ban egy fejlédo orszag exportdre szamara
23-szor konnyebb volt hozzaférni egy fejlett orszag piacahoz, mint 1980-ban. Mikozben
a vamoknak napjainkban is van hatdsa a kereskedelmi forgalomra, mara mar nem
képezik a kereskedelmi akadalyok legjelentésebb részét, nagyobb a szerepe az
infrastruktiranak ¢és a szabalyozasi valamint dokumentacids eldirasoknak. Hasonld
eredményre jutott Mayer és Zignago (2005) is, gravitacios modell segitségével
vizsgaltak meg, hogy a nemzeti hatarok milyen szerepet jatszanak észak és dél kozotti
kereskedelemben, pontosabban, hogy egy ¢északi orszdghoz képest nehezebb-e egy
fejlodd orszag termeldjének hozzaférni egy fejlett orszag piacdhoz. Az eredmények
alapjan kijelenthetd, hogy a fejlodd orszdgok exportdrei szignifikdnsan magasabb
akadalyokkal szembesiilnek, amikor egy fejlett orszdggal kereskednek. Habar ez az
értek az ¢évek soran jelentds csokkenést mutatott, Mayer és Zignago (2005) 45
szazalékpontnyi kiilonbséget mutatott ki a fejlodo és fejlett orszagok piachoz vald
hozzaférésében. Mindekdzben az empirikus eredményeik arra is ravilagitottak, hogy
habar a vamoknak tovabbra is van hatasuk a kereskedelemre, a piacokhoz valod

hozzaférés soran nem képezik jelentés részét a hatarhatasnak.

6.3. Tényezdellatottsag

Szamos empirikus tanulméany (példaul Rahman (2003), Schumacher (2003), Sohn
(2005), FEicher et al. (2012), Shirotori et al. (2010)) célja volt azon kérdés
megvalaszolasa, hogy mely kereskedelemelméleti modell felel meg az adott orszag
illetve orszagcsoport kiilkereskedelmének. Mindezen vizsgalati kor kiindulopontja az
Otvenes években hiressé valt Leontief paradoxon volt. Leontief (1953) amerikai
kereskedelmi adatokat vizsgalt és azt talalta, hogy az amerikai import tékeintenzivebb
volt az amerikai exportnal, holott az Egyesiilt Allamok a vilag t6kével a relative
legjobban ellatott orszaga, igy a talalt eredmények alapjan az orszag kiilkereskedelme
nem felel meg a Heckscher-Ohlin modellben leirtaknak. Szamos késobbi vizsgalat
iranyult a fentebbi paradoxon feloldasara, mikdzben a globalis tesztelés is megerdsitette
a korabbi eredményeket, és igy arra a kovetkeztetésre juthatunk, hogy a H-O modell
nem alkalmas az orszagok kiilkereskedelmi szerkezetének elorejelzésére, addig az észak

¢és dél orszagok kozott végzett vizsgalat eredményei épp a H-O modellt tamasztjak ala.
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Mindezen eredmények illetéleg az agazaton beliili kereskedelem szerepének
novekedése kovetkeztében Uj kereskedelemelméletek sziilettek. Linder (1961) a
fogyasztoi preferenciak vizsgalata soran arra a kovetkeztetésre jutott, hogy — szemben a
Heckscher-Ohlin  modell feltételezésével — a hasonld fogyasztoi preferencidkkal
rendelkez0 orszagok tobbet kereskednek egymassal.

A kereskedelemelméleti modellek empirikus vizsgalata soran a fentebb emlitett
két £6 iranyzat, a Heckscher-Ohlin és a Linder-modell, keriilt a tesztelés kdzéppontjaba.
Tekintve, hogy a tényezdellatottsagot nehéz kozvetleniill szamszerisiteni, a
vizsgalatokhoz tényezdellatottsagot tiikkr6zo illetve kozelitd valtozokkal egészitették ki a
gravitaciés modellt. Ugyanis Onmagaban az egy fore esé jovedelem modellbe
helyezésével még nem kapjuk meg a valaszt arra a kérdésre, hogy az adott orszag vagy
orszagcsoport kiilkereskedelme a H-O vagy a Linder-féle modellnek felel meg. Szamos
kozgazdasz alkalmazta a két orszag kozotti egy fore esé jovedelem kiilonbségét, mely
jol tikrozi az adott orszagok jovedelmi hasonlosagat, ezaltal pedig ezen orszagok
tényezdellatottsagbeli hasonlosagat is. Antonucci és Manzocchi (2006) valamint Yip
(2012) ezt a valtozot relativ tényezoellatottsagnak hivta. Tekintve, hogy az empirikus
vizsgalat soran nem az egy fore esé jovedelmek kiilonbségének iranyara, hanem a
nagysagara vagyunk kivancsiak, igy FEicher és szerzotarsai (2012) az alabbi modon

hataroztak meg abszolut értelemben véve a relativ tényezdellatottsagot:

AbsRelendow;;; = |ln GDPpcap;; — In GDPpcapjt|. 31

Amennyiben a valtozo gravitacios modellbe helyezését kovetden a koefficiens pozitiv
el¢jelet vesz fel — azaz minél nagyobb a kiilonbség a két orszag egy fore esd jovedelmét
tekintve, annal tobbet kereskednek egymassal — akkor az eredmények a Hecksher-Ohlin
modellt tamasztjak ald. Azonban, ha az abszolut relativ tényezdellatottsagi valtozo
egylitthatéja negativ eldjelii — vagyis minél nagyobb a két orszag kozotti
tényezoellatottsagbeli kiillonbség, annal kevesebbet kereskednek, vagy masik oldalrol
kozelitve, minél hasonlobb a két orszag tényezdellatottsaga, annal tobbet kereskednek —
akkor a kapott eredmények alapjan a Linder-féle modell igazolja a vizsgalt orszagok
kiilkereskedelmét.

Szamos egyéb valtozoval is kozelithetjlik egy orszag tényezoellatottsagat. Eicher

és szerzotarsai (2012) az abszolut relativ tényezdellatottsdg mellett még két
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tényezoellatottsagot kozelité valtozot helyeztek a modellbe. Az egyik valtozot a
népsuriiségbdl, a masikat pedig iskolazottsagot megragadd mutatébol képezték. A
népsiriség nem feltétleniil utal egy adott orszag fejlettségi szintjére, hanem kozvetleniil
az orszag tényezobellatottsagara mutat rd, hiszen az orszdg népessége ¢s teriilete
hanyadosaként szamolhatjuk ki. Ezzel szemben az oktatas és iskolazottsag jol tiikrozi
egy orszag fejlettségi szintjét, rdadasul emberi téke indexet kifejezd adatokhoz a Penn
World Table-bdl is hozzajuthatunk. Ficher és szerzétdrsai (2012) vizsgalatuk soran az
utobbi két mutatobdl is abszolut értelemben vett valtozot készitettek. Shirotori és
szerzotarsai (2010) az UNCTAD adatbazisat hasznalva alkottdk meg az alabbi 3
valtozét a tényezdellatottsag megragadasara: egy fore esd fizikai toke, emberi toke
illetve foldtertilet.

Erdey és Postényi (2016) tanulmanyukban Magyarorszag kiilkereskedelmét
vizsgalva arra a kérdésre keresték a valaszt, hogy egy ilyen kis, nyitott orszag esetében
vajon melyik kereskedelemelméleti modell felel meg az orszag kiilkereskedelmi
szerkezetének. Empirikus vizsgalatukban 79 orszag szerepelt 1993 és 2011 kozotti
adatokkal ¢és kiilonféle, a fentebb emlitett valtozokkal kozelitették az orszagok
tényezoellatottsagat. Eredményeik alapjan egyértelmiien kijelenthetd, hogy — barmely
valtoz6 modellbe helyezésével — Magyarorszag kiilkereskedelme a Linder-féle

modellnek felel meg, mely eredményt az érzékenységvizsgalatok is megerdsitettek.

6.4. Kultara és intézmények

A bilateralis kereskedelmet jelentés mértékben befolydsolhatjak a kozos vagy éppen
eltérd kulturalis illetve intézményi jellemzok. Ilyen fontos tényezdk lehetnek példaul a
kozos nyelv, vallds, gyarmati kotelékek, jogrendszer illetve a demokratikus
berendezkedés is.

A nemzetko6zi kereskedelem soran komoly, nem vam jellegli akadalyt képez a
kommunikaci6 nehézsége: tekintve, hogy a kiilonb6z6 orszagokban kiilonféle
nyelveken beszélnek, maga a kereskedelem olyan koltségekkel jarhat, ami a nyelvi
akadalyok legydzése soran meriil fel.

Hutchinson (2002) azt vizsgalta, hogy mekkora szerepe van az angol nyelven

besz¢lok szamanak abban, hogy az adott orszag mennyit kereskedik az Egyesiilt
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Allamokkal. Vizsgalatdban a nyelvi kiilonbségek megragadasahoz olyan dummy
valtozokkal egészitette ki az alap gravitacios modellt, melyek 1 értéket vettek fel abban
az esetben, ha az adott orszag elsé illetve masodik beszElt nyelve az angol volt, minden
mas esetben a valtozo értéke 0 volt. Hutchinson (2002) eredményei alapjan a kozos
nyelvnek szignifikdnsan pozitiv hatdsa van a kereskedelemre: ha egy orszagban 10
szazalékkal nd az angol nyelvet elsd nyelvként besz¢éldk aranya, akkor 1,3 szazalékkal
nd az Egyesiilt Allamokkal folytatott export illetve import nagysaga is. Amennyiben
egy orszagban 10 szazalékkal n6 az angol nyelvet masodik nyelvként beszélok aranya,
akkor az USA-bdl érkezO kereskedelem 1,7 szazalékkal nO, mikdzben az adott
orszagbol USA-ba iranyuld export 2,3 szazalékkal boviil. A szerzé szerint erre a
jelenségre lehetséges magyarazatként szolgéal, hogy azok, akik maéasodik nyelvként
beszélik az angolt, 0k er6forrasokat fektettek a nyelvtanuldsba, ezaltal pedig a
befektetésiik pozitiv megtériilésére szamitanak, példaul egy angol nyelvet beszéld
orszaggal folytatott kereskedelmi kapcsolat soran.

Oh és szerzotarsai (2011) az angol, francia, spanyol és arab nyelvek nemzetkozi
kereskedelemre és FDI-ra gyakorolt hatdsait vizsgaltak. Tekintve, hogy az orszagok
kozotti interakcid soran a kommunikacié kozos nyelvet igényel, illetve, hogy egy nyelv
elsajatitasa vagy tolmacs alkalmazasa koltségekkel jar, a nemzetkozi kereskedelem és
FDI soran jelent0s tranzakcios koltségek keletkezhetnek pusztan a nyelvi
kiilonbségekbdl. Oh és szerzétarsai (2011) empirikus vizsgalatai alapjan a kozos nyelv
hatasa sokkal erdteljesebb a kozvetlen kiilfoldi tokebefektetések esetében, mint a
nemzetkozi kereskedelem soran. A szerzOk magyarazata erre a jelenségre az, hogy
hosszu tavon az FDI gyakoribb és szofisztikaltabb tranzakcids kapcsolatokat igényel,
mint a szerzdédésen alapuld kereskedelem. Tovabba megfigyelheté az FDI és a
kereskedelem esetében is egyfajta nyelvi hierarchia a tranzakcios koltségek
tekintetében: a vizsgalt nyelvek koziil az angol nyelv tranzakcios koltsége a
legalacsonyabb, melyet sorban a francia, spanyol és arab nyelv kovet.

Head és szerzétarsai (2010) a masodik vilaghaborut kovetd idészakban
vizsgaltak a gyarmati kotelék illetve a fiiggetlenedés szerepét a bilateralis
kereskedelemben. Empirikus eredményeik alapjan a fiiggetlenedést megel6z6
idészakban a gyarmat és gyarmattartd orszag kozott 7,4-szer magasabb volt a bilateralis
kereskedelem, mint olyan orszagok kozott, melyek sosem alltak gyarmati kapcsolatban.
Azok az orszagok, melyek napjainkban is gyarmati kapcsolatban allnak, haromszor

annyit kereskednek egymassal, mint azok, amelyek sosem alltak ilyen kapcsolatban. A
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fliggetlenedést kovetden évrdl évre csokken a korabbi gyarmati kotelék pozitiv hatasa a
bilateralis kereskedelemre, 40 év alatt atlagosan 65 szazalékkal, a hossza tava hatas
azonban nem egyértelmli, Head és szerzotarsai (2010) a valasztott statisztikai
modszertél fliggéen 60 évvel a fliggetlenedés utan 31 szazalékos pozitiv és 34
szazalékos negativ egyiitthatokat is kaptak a kordbbi gyarmat és gyarmattartd kozotti
kereskedelem vizsgdlatakor. Tovabbi érdekes eredmény, hogy nem csupdn az
anyaorszaggal csokken a fiiggetlenedést kovetden a bilateralis kereskedelem szintje,
hanem az egyes gyarmati orszagok kozott is, melyek korabban gazdasagi kozdsséget
alkottak. A korabbi gyarmati orszagokkal a kereskedelem 40 évvel a fiiggetlenedés utan
hasonlé mértékben esett, mint a kordbbi gyarmattartd orszaggal, rdadasul nagyjabol 20
szazalékos visszaesés kovetkezett be a vilag tobbi orszagaval torténd kereskedelemben
is. Megfigyelheté ugyanis, hogy a fliggetlenedett orszagok rendszerint
importhelyettesitd iparositasba kezdtek, igy nem meglepd az az eredmény, hogy a
fliggetlenedést kovetden ezen orszagok kereskedelme minden orszaggal csokkent, és ez
a hatas évtizedekkel késobb is kimutathato.

Empirikus  vizsgalatok bizonyitjak, hogy a bizonytalan kereskedelmi
tranzakcioval jard tranzakcios koltségek szignifikansan csokkentik a nemzetkodzi
kereskedelmet. A csempészek vagy a korrupt hivatalnokok miatt a nemzetkdzi
kereskedelmet olyan mértékii koltségek terhelhetik, melyek egyenlék lehetnek egy
bujtatott adoval vagy vdmmal. Ezek a koltségek jelentdsen korlatozzak a kereskedelmet
azokban az orszagokban, ahol a jogrendszerek nehézkesen biztositjak a kereskedelmi
szerzddések kikényszerithetoségét és ahol a gazdasagpolitika nem atlathato és partatlan.
Anderson és Marcouiller (2002) egy ilyen vilagot vizsgalt gravitaciés modellel a World
Economic Forum adatait felhasznalva. Empirikus vizsgalataik alapjan amennyiben egy
orszag atlathatésagi ¢€s partatlansagi indexe 10 szazalékkal nd, ceteris paribus 5
szazalékos novekedéshez vezet az importvolumenében. Tovabba, ha a 7 legnagyobb
latin-amerikai orszag (Argentina, Brazilia, Chile, Kolumbia, Mexikd, Peru ¢és
Venezuela) hasonlo szintet élvezne az atlathatosag és a kikényszerithet6ség terén, mint
az Eurdpai Unié orszagainak atlaga, akkor a latin-amerikai import volumene 30
szazalékkal novekedne. Ahhoz, hogy hasonld mértékli import volumenndvekedést
tapasztaljon a vizsgalt 7 orszag, 51 szazal¢kos atlagos GDP-novekedésre lenne sziikség.
Mindezek alapjan megallapithatd, hogy a fejlédd orszagok jelentds hatékonysag-
novekedést tudnanak elérni, amennyiben sikeriilne megfelelé reformokkal javitani az

intézményeik gyengeségén.
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Hasonloképp de Groot és szerzotarsai (2004) is arra a megallapitasra jutottak,
hogy az intézmények ¢s a kormanyzat min6ségének statisztikailag szignifikans, pozitiv
¢és jelentOs hatasa van a bilateralis kereskedelmi aramlasokra. Ebbdl kiindulva az egyes
orszagok kozotti intézményi kiilonbségek jelentds informalis akadalyokat allitanak a
kereskedelem utjaba. Tovabba az egy fore esd jovedelem €s az intézményi mindség
kozotti pozitiv korrelacid jo magyarazattal szolgal arra a jelenségre, hogy miért
kereskednek a magas jovedelmi orszagok aranytalanul tobbet egymassal, azonban az
alacsony jovedelmi orszagoknal ezt nem lehet megfigyelni. Ugyanis a jo kormanyzas
csokkenti a kereskedelemmel kapcsolatos tranzakcios koltségeket a magas jovedelmi
orszagok kozott, mikozben az alacsony jovedelmil orszagok a gyenge intézmények, a
kiszdmithatatlan kormanyzés és a bizonytalansdg miatt magas tranzakcids koltségeket
kénytelenek elviselni. De Groot és szerzétarsai (2004) empirikus gravitacios
vizsgalatanak legfobb eredménye, hogy az egyes orszagok kozotti intézményi
kiilonbségek tigy csokkentik a bilateralis kereskedelmet, hogy olyan orszag felé terelik a
kereskedelmet, melyek kozelebb allnak az intézményi hatékonysag tekintetében, ezek
alapjan pedig az intézményi kiilonbségek okozta kereskedelemterelés az alacsony
biztonsaggal és kormanyzati hatékonysaggal rendelkez6 orszagokat fogja a legjobban
sujtani. A gyenge intézményi kornyezettel rendelkezd orszagok tehat kevésbé fogjak
¢lvezni a legfejlettebb orszagokkal torténd kereskedelmet, pedig ezek a piacok jelentds
méretgazdasagossagi elonyokhoz juttathatndk az orszagot, a spillover hatasokrol nem is
beszélve. Mindenezek alapjan pedig ezek a gyenge intézményekkel rendelkez6
orszagok a korlatozott kereskedelmi lehetdségek okan is konzervalhatjak a gyenge
gazdasagi teljesitményt.

1960 ¢és 2000 kozott a globalis import kdzel 900 szazalékkal ndtt, mikozben
ugyanebben az iddszakban jelentdsen megnétt a liberalis politikai berendezkedést
valaszté orszagok szdma. Empirikus vizsgalatok bizonyitjak, hogy 0Osszefiiggés
fedezheto fel a két jelenség kozott, példaul Yu (2007) a gravitaciés modell segitségével
vizsgalta egy orszag demokratikus berendezkedése és kiilkereskedelmének nagysaga
kozotti 0sszefliggést. Tanulmanyaban 134 orszagot vizsgalt az 1962-1998-as id6szakra,
a demokracia endogeneitdsanak kezelésére pedig a csecsemoOhalanddsagi ratat hasznalta
instrumentalis  valtozoként. Empirikus eredményei megerdsitették a  korabbi
tanulmanyok eredményét: egy orszag demokratikus berendezkedése szignifikansan
noveli  kiilkereskedelmének nagysagat. Szamszer(sitve, az importald orszag

demokratikus berendezkedése 4-5 szazalékkal, az exportalo orszagé 3 szdzalékkal jarul
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hozza a kiilkereskedelemhez, Osszesen tehat a demokracia 7-8 szazalékkal noveli a
bilateralis kereskedelmet.

Greene (2013) Az Egyesiilt Allamok és India kozotti kereskedelmet vizsgélta
gravitaciés modellel ¢€s szignifikansan pozitiv kapcsolatot taldlt a kereskedelem
nagysaga ¢s a Heritage Foundation Intézet gazdasagi szabadsagot kifejezd indexe
kozott. Mindezek alapjan elmondhatd, hogy a gazdasagi szabadsdg magas foka

hozzajarul a kiilkereskedelem novekedéséhez.

6.5. Kereskedelmi egyezmények

A masodik vilaghaborut kdvetden egyre szembetlinGbbé valt a regionalizmus elterjedése
a vilagban, ezaltal pedig az elmult 50 évben egyre nagyobb hangsulyt kapott a
kozgazdasagi irodalomban a regionalis kereskedelmi blokkok formalddasa. Ezek a
kereskedelmi blokkok Eurdpaban, Amerikdban és Azsidban koncentrdlodnak, azonban
sokszor nem egyértelmli a hatasuk a tagorszagokra illetve a vildg tobbi orszagara.
Példaul Mexiké az észak-amerikai blokk szomszédsagaban illetve az eurdpai blokk
keleti perifériajan fekvo orszagok részesiiltek a kereskedelem gazdasagi novekedést
segitd hatasabol, azonban szamos orszag reked kiviil a 3 régid pozitiv hatdsaibodl, ezaltal
6k ,kimaradnak a jatékbol”. A regionalizmus esetében azon orszagok nyernek a
legtobbet, melyek a regiondlis blokkok kdzelében helyezkednek el, tehat a blokkoktol
vett tavolsagnak mar 6nmagaban is jelentds hatasa van a kereskedelem és a jovedelem
novekedésére, mikdzben az integracios tagsaggal jard hasznok nem oszlanak meg
egyenletesen még az egyes tagorszagok kozott sem (Castanias-Yelamanchi 2011).

Miel6tt  ratérnénk a  szabadkereskedelmi egyezményekkel kapcsolatos
gravitacidos empirikus vizsgalatok eredményeire, érdemes ramutatni a regionalizmus
eléretorésére illetve a mogotte meghuzodo okokra.

A szabadkereskedelmi megallapodasok létrejottének elsé hullama az 1950-es és
1960-as évekre datalhato. Az ekkor 1étrejott FTA-kban az a kozos jellemzd, hogy vagy
csak fejlett vagy csak fejlodé orszagok alkottdk. Az észak-észak kozotti
szabadkereskedelmi egyezményre jo példa az 1957-ben a Romai Egyezmény alairasaval
alakult Europai Ko6zosség illetve az 1960-ban létrehozott Eurdopai Szabadkereskedelmi

Ovezet (EFTA). A dél-dél kozotti kereskedelmi megallapodasra példa az 1958-ban
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alapitott Karibi Kozosség (CARICOM)® és az 1960-ban létrejott Kozép-Amerikai
K6z6s Piac (CACM)™.

Az 1980-as és 1990-es években a regionalizmus 0j hullama volt érzékelheto:
1étrejott szamos olyan kereskedelmi megallapodas, melynek tagjai kozott fejlett és
fejlodé orszagok is voltak. Erre az iddszakra jo példa a NAFTA, mely az Egyesiilt
Allamok, Kanada és Mexiké kozott jott létre 1994-ben. Az Eurdpai Unid is kotott
kereskedelmi megallapodasokat a kozép- és kelet-eurdpai valamint a mediterran térség
orszagaival, példaul 1996-ban jott létre szabadkereskedelmi megallapodas az EU és
Torokorszag kozott. Figyelemreméltd példa még az észak-dél orszagok kozotti
kereskedelmi megallapodasra az 1999-ben aldirt EU és Mexiko kozotti FTA (Martinez-
Zarzoso 2003).

Abugattas (2004) szerint a hatvanas és hetvenes évek regionalizmusara
tekinthetlink gy, mint a nemzeti fejlesztési politikdk eszkdzére, mivel a célja az
importhelyettesitd iparositds altal Iétrejott piaci korlatok lebontasa volt. Ebben az
iddszakban a kereskedelmi megallapodasok a hasonlo fejlettségi szinttel rendelkezd és
foldrajzilag kozel fekvo orszagok kozott jott létre, és ezen egyezmények leginkabb az
arukereskedelem liberalizalasat céloztak. Napjainkban a fejlédé orszagok kozott
kialakuld regionalizmus mar nem tiinik a nemzeti fejlesztési politika elsodleges
eszkozének, inkabb csak egy fejlesztési lehetdségnek, mely altal novelhetd az orszag
versenyképessége €s eldsegithetd a vilagkereskedelemben vald hatékony beilleszkedése,
aminek révén jelentds joléti elonyok sziilethetnek az RTA minden tagja szamara.

A kilencvenes évek elejére egyre égetobbé valt azon kérdés megvalaszolasa,
hogy egyes orszagok miért kotnek inkabb regionalis kereskedelmi egyezményeket,
mintsem hogy a multilateralis kereskedelmi rendszeren beliil csokkentsék az altalanos
vamszintjiilket. Az Uruguay-fordulé tobb mint fél évtizedes targyalassorozatanak
ellenére jelentds problémak tornyosultak a mezdgazdasagi tarifak csokkentésérdl szolo
megegyezes elott. Ezzel szemben tobb orszag is jelezte az Eurdpai K6zosség felé, hogy
hajland6ak lennének csatlakozni és nem csupan a mezdgazdasag, hanem atfogo, a javak
és szolgaltatdsok terén is jelentOs liberalizalast inditani. Sokan a regionalizmus

eléretdrésében az Uruguay-fordulod és ezzel egyben a multilateralis rendszer bukasat

3 A CARICOM alapito tagjai: Antigua és Barbuda, a Bahamak, Barbados, Belize, Dominika, Granada,
Guyana, Haiti, Jamaica, St. Kitts and Nevis, St. Lucia, St. Vincent, Suriname, Trinidad és Tobago.
% A CACM alapité orszagai: Costa Rica, Guatemala, Nicaragua, El Salvador és Honduras. Panama

megfigyeld orszag.
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lattak, azonban kordbban is elmondhatd volt a GATT forduldirdl, hogy komplexek,
hossztiak és nehézkes a megallapodas. Baldwin (1993) ezzel szemben az 0j és a régi
vilagbol induld6 domino-hatassal magyarazza a regionalizmus térnyerését a
multilateralizmussal szemben.

A dominé-hatds egyik kivaltd eseménye az 1990-ben bejelentett
szabadkereskedelmi megallapodds az Egyesiilt Allamok és Mexiké kozott. A
megallapodas egyrészt azért jott létre, mert mindkét orszag kormanyzata a
szabadkereskedelmet — partolta, masrészt viszont az Egyesiilt Allamok a
szabadkereskedelmi megallapodassal kivanta megerdsiteni a politikai és gazdasagi
stabilitast Mexikoban, ugyanis az egyezménytdl a gazdasag novekedését és a piacbarat
reformintézkedések megszilardulasat vartdk. Kétségtelen, hogy mindkét fél szamos
elonyt latott az FTA megsziiletésében, érdemes azonban azt is megvizsgalni, hogy maga
az egyezmény létrejotte milyen hatassal volt a térség tobbi orszagara. Az amerikai
kontinens orszagai nagymértékben fiiggnek az Egyesiilt Allamok piacatél. Ezek az
orszagok a Mexiko-USA FTA megsziiletésével veszélyeztetve lattak a sajat gazdasagi
lehetdségeiket, ugyanis veliikk szemben a mexikoi exportalok jobb helyzetbe keriiltek az
amerikai piacon, potencialisan nagyobb profitot és piaci részesedést szerezhettek
harmadik orszagban alapitott céggel szemben. Raadasul az FTA 1étrejotte nem csupan a
kereskedelmet, hanem a befektetéseket is érintette, ugyanis létrejottével az Egyesiilt
Allamok a kiilfoldi befektetései egy részét a mexikoi piacra iranyitotta mas, harmadik
orszagok karara. Az Egyesiilt Allamok, Mexiko és Kanada kozott kottetett NAFTA
Kanada ezen potencialis veszélyekre adott valaszaként jott 1étre. Ezzel parhuzamosan
szamos latin-amerikai orszag jelezte az Egyesiilt Allamok felé szabadkereskedelmi
megallapodasokra vonatkoz6 targyalasi szandékat.

Az eurdpai kontinensen hasonlé domind-hatds indult el a kilencvenes évek
legelején, ugyanis az Eurdpai Kozosség 12 tagja elhatdrozta, hogy kézos piacot hoz
létre, mellyel veszélyeztette az EK-hoz nem tartozoé orszagok exportdreinek kilatasait az
EK piacan. A kozos piac a tagorszagokon beliil konnyebb ¢€s olcsobb kereskedelmet tett
lehetéveé, ami igy csokkentette az egyezménybdl kimaradd orszagok cégeinek relativ
versenyképességét. Ahogy Ausztria és Svédorszag jelezte csatlakozasi szandékat az
Europai Kozosséghez, mas orszagok is kilatasba helyezték az egyezmény alairasat,
ugyanis azzal szembesiiltek, hogy egy egyre boviilé piaccal szemben keriilhetnek

rovidesen versenyhatranyba.
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Ezek alapjan megallapithatjuk, hogy mindkét térségben a kereskedelempolitikai
status quo helyzet megbillenése okozta az FTA-val rendelkezd orszagok szamanak
gyors novekedését a kilencvenes évek elején (Baldwin 1993). Baldwin és Jaimovich
(2012) finomitotta a kilencvenes években publikalt domind-hatds modelljét, ¢és
mérészamot  alkottak az FTA-k ,fertdzési” hatasanak (contagion effect)
szamszerisitéséhez. Maga a fert6zési hatas a kereskedelmi egyezmények altal generalt
kereskedelmi valtozasok okozta veszélybdl ered. Ez alapjan egy adott orszag
kereskedelmi megallapodasokhoz vald hozzaallasat két f6 tényezo hatdrozza meg: a
kereskedelmi partnerei altal alairt kereskedelmi egyezmények szama, illetve az, hogy az
adott orszag szamara ezek a piacok mennyire fontosak az exportja szempontjabol.

Mindezek alapjan az alabbi egyenlet irhato fel a fert6zési hatasra vonatkozoan:

Fertbzési index;, =

bilateralis exportlj) bilateralis exporty;
total export;

Beny )Py

Az egyenletbdl kiolvashatd, hogy [/ orszag j orszagtél mekkora mértékii fertézési

total import;

hatasban részesiilhet, amennyiben a hatdst minden ; partnerorszdg kereskedelmi
megallapodasan 0Osszegezzikk. Az egyenletben Q;; jeloli azokat az orszagokat,
melyekkel j orszag a t-edik évig kereskedelmi egyezményt kotott, és ez sulyozva van /
orszag ] orszagbeli exportrészesedésével illetve & orszag j  orszagbeli
importrészesedésével. A mutatot szamos 6konometriai megkozelitéssel tesztelték és az
empirikus eredmények alapjan a modell helytallonak bizonyult.

Az elmult két évtizedben jelentésen megnovekedett a kereskedelmi
egyezmények szama, napjainkban csupan nagyon kevés orszag mondhatja el magarol,
hogy nem tartozik egyetlen megallapodashoz sem. A WTO adatai szerint a mai napig
hatalyban 1év0 regionalis kereskedelmi megallapodasok koziil 1990-ig 22 Iépett életbe,
mig 2000 szeptemberében 63, 2016 marciusaban pedig mar 284 hatalyban 1évo
kereskedelmi megéllapodas volt és tovabbi 39 egyezmény allt targyalas alatt. Az elmult
évtizedekben megsokszorozodo kereskedelmi megallapodasok szama azt sugallja, hogy
ezek az egyezmények pozitiv hatdssal vannak az alairé tagok szamara, azonban szamos
tanulmany és Okonometriai vizsgalat mutat vegyes eredményeket. Példaul Baier és
Bergstrand (2007) eredményei alapjan az RTA-k hatasara a bilateralis kereskedelem
kozel 50 szazalékkal novekszik, mely érték 10 év utan 100 szazalékra nd. Martinez-
Zarzoso (2003) eredményei alapjan az EU és NAFTA szignifikans és pozitiv hatéssal
van a tagorszagok kereskedelmére, a CARICOM és CACM a nyolcvanas évek végéig
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szignifikansan pozitiv, majd inszignifikans értékeket vett fel, mig a MAGREB ¢&s
MASHREK szignifikans és inszignifikans negativ értékeket mutat, jelezve ezzel az
utobbi két regionalis integracio sikertelenségét. Carrere (2006) 7 RTA hatasat vizsgalta,
és ugy talalta, hogy 0Osszességében az RTA-k szignifikansan novelték a tagorszagok
kozotti kereskedelmet, azonban altalaban mas kereskedelmi partnerek karara. Soloaga
és Winters (2001) eredményei alapjan megallapithatd, hogy nem minden integracionak
azonos a tagorszagok kereskedelmére gyakorolt hatasa. A Mercosur, CACM, LAIA és
Andok csoport esetében is szignifikans €s pozitiv értékeket vett fel a blokkon beliili
kereskedelemhez tartoz6 koefficiens, tehat a latin-amerikai térség orszagai aranytalanul
tobbet kereskednek egymassal, mint a vilag tobbi részével. A NAFTA esetében szintén
pozitiv, azonban inszignifikans értékeket kaptak, mikdzben az EU, EFTA és ASEAN
esetében az integracion beliili kereskedelmi hatas negativ volt, bar csupan az EU
esetében szignifikdns. Osszességében a szerzéparos nem talalt bizonyitékot arra, hogy a
regionalizmus 1j hullama szignifikdnsan novelte volna a kereskedelmi blokkokon beliili
kereskedelmet, mikdzben az EU és EFTA esetében a kapott eredmények
kereskedelemterelésre utaltak. Shujiro és Misa (2007) 63 orszag kereskedelmét
vizsgalta az 1990 és 2005 kozotti idoszakra, és azt talaltdk, hogy aggregalt szinten a
szabadkereskedelmi megallapodasok kereskedelemteremté hatasokkal jarnak, a
kereskedelemtereld hatas termékek szintjén mutatkozik csak meg az EU, NAFTA és
Mercosur esetében. Jugurnath és szerzétdarsai (2007) regionalis integraciok hatasait
vizsgalta az 1980 és 2000 kozotti idészakra. Megallapitottak, hogy az egyes regionalis
integraciok kereskedelemre gyakorolt hatasa jelentsen eltér: az ASEAN és a CER
pozitiv joléti hatasokat okozott, mikdzben az APEC, a Mercosur és a NAFTA mas
orszagok karara novelte az integracion beliili kereskedelmét, igy negativ joléti hatasokat
mutatott. Sandberg és Seale (2012) a vilag nyugati féltekéjének kereskedelmét vizsgalta
gravitaciés modell segitségével, és arra az eredményre jutottak, hogy a regionalis
kereskedelmi egyezmények szignifikdnsak befolyasoljak a tagorszagok kereskedelmét.
Raadasul a kisebb méretli orszagok esetében magasabb szintli kereskedelmi
egylittmiikodés figyelhetd meg, mint a nagyobb, Onellatobb orszagok esetében. A
CARICOM ¢és CACM  szignifikdnsan pozitiv hatdssal van a tagorszagaik
kereskedelmére, mikdzben ez a hatas jelentésen kisebb a NAFTA és Mercosur esetében.

Mindezek alapjan megfigyelhetd egy inverz kapcsolat az orszdgok gazdasagi mérete és
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regionalis fliggése kozott, mely hatdssal van a kereskedelmi integracids dontéseikre is.?’

Coulibaly (2009) 7 egyezmény kereskedelemre gyakorolt hatasat vizsgalta, és arra az
eredményre jutott, hogy a vizsgalt egyezmények koziil egyediil az AFTA esetében nem
mutathatd ki kereskedelemtereld hatas, a tobbi egyezmény habar lehet, hogy
Osszességében pozitiv nettd hatast gyakorolt a kereskedelemre, mégis az export vagy
import tekintetében harmadik orszagokkal szemben negativ hatdssal jart. Barbalet és
szerzotarsai (2015) 27 bilateralis és regionalis egyezmény hatasat vizsgaltak kozel 140
orszag kiilkereskedelmére. Eredményeik alapjan 22 kereskedelmi megallapodas
esetében volt kimutathatdé egyértelmli novekedés a szerzodést alaird orszagok kozott,
mig 5 bilaterdlis egyezmény®™ alairdsat kovetéen alacsonyabb lett a bilateralis
kereskedelem szintje, mint ahogy azt vamdnk. Az egyezmények globalis
kereskedelemre vald hatdsanak vizsgalata is hasonld eredményeket hozott: jelentOs
pozitiv hatasa volt példaul az EGK-nak, az APEC-nek ¢s az ASEAN-nak, mikdzben a
NAFTA esetében a pozitiv hatasokat negativ hatasok ellenstilyozzak, az ANZCERTA
esetében pedig a nettd kereskedelmi hatas negativ. MacPhee és Sattayanuwat (2014) a
fejlodé orszagok kozott kotott regionalis integraciok kereskedelmi hatasat vizsgaltak
gravitacidés modellel. Az altaluk vizsgalt 12 regionalis egyezmény hatasa igen eltérd: a
SAPTA, GCC, PAFTA, és WAEMU egyezmények integracion beliili kereskedelemre
gyakorolt hatasa negativ, mely nagyrészt annak koszonhetd, hogy az integraciok
orszagai kozott nem sikeriilt leépiteni a vamokat és a nem vamjellegli akadalyokat.
Tovabbi 7 egyezmény esetében mutathato ki jelentds kereskedelemterelés a harmadik
orszagokbol szarmazd import vonatkozasaban, igy mindezek alapjan a szerzéparos arra
a kovetkeztetésre jutott, hogy a regiondlis egyezmények nem helyettesitik jol a
multilateralis kereskedelmi liberalizéaciot.

Az RTA-k kereskedelemteremtd hatasa tehat egyezményenként valtozo, igy a
kiilonféle kereskedelmi megallapodasoknak kiilonféle hatdsuk van. Raadéasul az qj
kereskedelemelmélet szerint a kereskedelmi nyitas egy nagyobb és az egy fore esé
GDP-t tekintve hasonld orszag felé nagyobb kereskedelmi aramlashoz vezet. Anderson
és Yotov (2011) tanulmanyukban arra a kérdésre keresték a valaszt, hogy a

szabadkereskedelmi megallapodasoknak milyen hatdsa van az egyes orszagok

7 Megfigyelhetd, hogy egy kisebb orszag kisebb termeldi bazissal rendelkezik €s ezért jobban fligg a
kiilkereskedelmétdl, igy erételjesebben kereskedhet egy RTA keretein beliil.

2 Az alabbi egyezmények esetében: EGK-Svéjc, EGK-Egyiptom, EFTA-Lengyelorszdg, EFTA-Izrael,
MERCOSUR-Bolivia.
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cserearanyaira illetve globalis szinten a kereskedelem hatékonysagara. Eredményeik
alapjan arra a kovetkeztetésre jutottak, hogy a regionalizmus pozitiv hatasokkal jar,
mivel altala egyes orszagok 10 széazalék feletti cserearanyjavulast értek el, mikdzben
kevés orszag mondhaté vesztesnek és az 6 — kereskedelemterelés altali —
cserearanyromlésuk is 0,2 szazalék alatti, 6sszességében pedig a globalis hatékonysag
0,62 szazalékos javulast mutat.

A legtobb tanulmany az FTA-tagsagot exogén dummy valtozoval fejezik ki a
gravitacios egyenletben a tagsag hatasanak vizsgalatdhoz. Azonban egy FTA megléte
vagy hidnya nem exogén tényezd, ¢és igy a kordbbi keresztmetszeti illetve panel
vizsgalatok eredményei Baier és Bergstrand (2007) szerint torzitottak, vizsgalataik
alapjan koradbban legaldbb 75-85 szazalékkal alulbecsiilték a kereskedelmi
egyezmények kereskedelemre gyakorolt hatasat. Az FTA-tagsag tehat endogén
tényezonek tekinthetd, ugyanis a tagallamok k6zds gazdasagi és politikai jellemzokkel
rendelkeznek. Példaul két orszag nagyobb valdszinliséggel kot szabadkereskedelmi
megallapodast, minél nagyobb ¢és hasonlobb a GDP-jiik, minél kozelebb vannak
egymashoz és minél tavolabb vannak a vilag tobbi részEét6l, valamint minél nagyobb a
kiilonbség a relativ tényezoellatottsagukban, de minél kisebb a vilag tobbi részéhez
képest. Ezek a tényezék mar onmagukban is nagyobb kereskedelmi aramlashoz
vezetnek. Nagyobb a valdszinlisége szabadkereskedelmi megallapodas 1étrejottének két
olyan orszag kozott, melyek demokracidk, mivel az FTA létrehozéasa és a nemzetkdzi
egylittmiikodés pozitiv informaciot kozvetit a szavazok felé a vezetdik feldl, amely
megndvelheti az Gjravalasztasi esélyeiket. Raadasul az FTA alapitasahoz targyalasok
sziikségesek az adott orszagok kozott. Egy FTA 1étrehozasa anndl valdsziniibb, minél
kisebb koltségekkel jarnak ezek a bilateralis kereskedelempolitikai targyalasok. Ezek a
koltségek altalaban akkor alacsonyabbak, ha kevesebb a korményzati szabalyozoi
beavatkozés illetve, ha hiteles a kormanyzat elkdtelezOdése a szakpolitikak iranyaban.
Az egyes orszagok biztonsagi megfontolasokbol is alkothatnak FTA-t, ugyanis az FTA-
k biztonsagi externaliakat hoznak létre, melyeket az adott orszagok FTA létrehozasaval
tudnak internalizalni. Tehat minél alacsonyabb a bilateralis kereskedelempolitikai
targyaldsok koltségei, anndl valoszinlibb egy nemzetkozi kereskedelmi megallapodas
alairasa (Baier-Bergstrand 2007). Anderson és van Wincoop (2001) megmutatta, hogy a
kis orszagoknak sokkal nagyobb hasznuk szdrmazik az integraciokbol, mint a nagy
orszagoknak, de még az olyan nagy orszagok is, mint az USA, lényeges hasznokra

tesznek szert a mély integraciokbol. Vicard (2012) szerint a biztonsagi tényezd az,
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amely nagymértékben befolyasolja, hogy orszagok bizonyos csoportja milyen
kereskedelmi integraciot hoz létre. Empirikus eredményei alapjan megallapithatd, hogy
azok az orszagok, melyek jobban ki vannak téve nemzetkozi vitdknak €s nyitottabbak a
kiilkereskedelmiiket tekintve, nagyobb valdszintiséggel kotnek politikailag integralt
regionalis egyezményt, mint példaul kozos piacot vagy vamunidt. Tovabba, a
nemzetkodzi biztonsag hianya csokkenti a kevésbé integralt, gyengébb intézményekkel
rendelkezd egyezmények, mint a preferencialis vagy szabadkereskedelmi egyezmények
kotésének valoszinliségét. Vicard (2009) empirikus eredményei alapjan megallapitotta,
hogy a kereskedelmi egyezmények minden formaja szignifikdnsan ndveli a tagorszagok
kozotti kereskedelmet, azonban ez a kereskedelemteremtd hatas nem fiigg a regionalis
integracid6 mélységétdl: szabadkereskedelmi egyezmény, vamunidé és kozos piac
létrehozasa esetén is hasonld kereskedelmi hatasokat élvezhetnek az integracio
tagorszagai. Ezen eredmény pedig tjfent azt hangsilyozza, hogy a mélyebb gazdasagi
integracid melletti elkdtelez0dés nem kereskedelmi, hanem politikai és intézményi
okokra vezethetd vissza.

A regionalis egyezmények hatasainak vizsgalatakor az elemzés kdzpontjaban a
kereskedelemteremtd ¢és kereskedelemtereld hatdsok allnak. A kereskedelemteremtd
hatas azt jelenti, hogy az FTA megszinteti a tagallamok kozotti kereskedelmi
akadalyokat, igy kereskedelmet general kozottiik. A kereskedelemterelés soran az FTA
hatasara az import a haté¢kony harmadik (nem tag-) orszdgok helyett a kevésbé hatékony
tagorszagokbol fog szarmazni. A kereskedelemteremtés javitja az er6forrasallokaciot és
a jolétet, mig a kereskedelemterelésnek ellentétes a hatasa. Emellett a
kereskedelemteremtés negativan hat a megallapodason kiviili orszdgokra, mivel
csOkkenti az exportjukat. Kereskedelemteremtés esetén né a blokkon beliili
kereskedelem, azonban nem valtozik a blokkon kiviilr6l érkezdé import. A
kereskedelemterelés noveli a blokkon beliili importot, mikézben hasonld mértékben
csokkenti a blokkon kiviilr6l szarmaz6 importot (Soloaga-Winters 2001).

Habar nincs hiivelykujj-szabaly egy adott regionalis kereskedelmi egyezmény
hatasainak eldrejelzésére, a kereskedelemelmélet alapjan a fejlodo és fejlodd orszagok
kozotti megallapodasok nagy valdszinliséggel jarnak kereskedelemtereld hatasokkal,
azonban Cernat (2001) vizsgalata soran azt talalta, hogy a dél-dél orszagokbodl allo
egyezmények kevésbé kereskedelemtereld hatasuak, mint ahogy azt az elmélet josolja.
Vicard (2011) gy talalta, hogy az észak-észak, dél-dél, észak-dél kozotti RTA-k

hasonlo kereskedelmi hatdsokkal jarnak, tehat nem igaz az a megallapitas, miszerint a
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fejlett orszagok kozotti RTA-k jelentdsebb kereskedelemteremtd hatassal, a dél-dél
kozotti RTA-k pedig jelentésebb kereskedelemtereld hatassal jarnak. Eredményei
szerint a nagy, hasonlo és foldrajzilag kozel 1évo orszagok nagyobb eldnydkre tesznek
szert regiondlis egyezmény kotésével a kereskedelemteremté hatdsok révén.
Szignifikdnsan pozitiv hatassal bir még a kozdés nyelv megléte is az RTA
tagorszdgaiban, a kozos gyarmati mult hatdsa kevésbé jelentds. Utdobbi magyarazata
lehet, hogy a kozds gyarmati multtal rendelkezd orszagok kozotti RTA-t nem
kereskedelmi indokok miatt is létrehozhattak. Az RTA tagorszagainak szdma nincs
szignifikans hatassal az RTA joléti hatasaira, azonban a méretbeli eloszlasanak™ (size
distribution) jelentds hatdsa van. Ceteris paribus, az aszimmetrikus orszdgok kozott
létrejové RTA nagyobb mértékben noveli a tagorszagok kozotti bilateralis
kereskedelmet, ugyanis az aszimmetrikus orszagok kevesebbet kereskednek egymassal,
ezaltal csokkentik a potencialis versenyt egy harmadik féllel szemben. Mindezekbdl
kovetkezik tehat, hogy a bilateralis kereskedelemteremtd hatas barmely két orszag
kozott nagyobb lesz abban az esetben, ha a potencialis kereskedelemteremtd hatas mas
partnerek kozott alacsonyabb.

Vicard (2011) eredményei alapjan a szomszédos orszagok altal alapitott RTA-k
még nagyobb mértékben novelik az intraregionalis kereskedelmet, mint a nem
szomszédos orszagok kozott 1étrejott egyezmény esetén. Ezt azzal magyarazhatjuk,
hogy a szomszédos orszagok kozotti RTA kezelni tudja azokat a transznacionalis
infrastrukturalis problémakat, melyeket nehéz lenne megoldani nemzetkdzi
egyiittmiikodés hianyaban. Erdemes még megemliteni, hogy Vicard (2011) eredményei
alapjan a  GATT/WTO-tagok kozotti  kereskedelmi  egyezmények  kisebb
kereskedelemteremtd hatast mutatnak, mint a tagsdggal nem rendelkez6 RTA-k
esetében, melynek az az oka, hogy a GATT/WTO-tagsdggal nem rendelkezd
orszagoknak magasabb a kezdeti vamszintje.

Az integracios vizsgalatok soran a kereskedelemteremtéshez pozitiv joléti hatasokat
tulajdonitunk, ezzel szemben a kereskedelemterelés teljes joléti hatasa nem ilyen
egyértelmii. Kereskedelemterelés akkor jelentkezik, ha egy kereskedelmi egyezmény
tagja egy tagsaggal nem rendelkezd, alacsony koltséggel termeld C orszag helyett egy
magasabb koltséggel termeld B tagorszagbol importal az egyezmény életbelépésével.

Viner definicidja alapjan ez joléti csokkenéshez vezet. Wonnacott (1996) azonban

¥ A méretbeli eloszlas az Gsszes tagorszag GDP-jének standard eloszlasa.
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amellett érvel, hogy egy kereskedelemtereld FTA is ndvelheti az adott orszag és a vilag
jolétét. Azzal kezdi ezen érvelését, hogy a szabadkereskedelmi egyezmények altal
méretgazdasagossagot érhetnek el a tagorszagok, ami alacsonyabb koltségekhez
vezethet. Amikor A tagorszag importjat az FTA megalakulasa utdn mar B tagorszagbol
szerzi be, akkor a megndvekedett termelés B orszagban csokkentheti a termelési
koltségeket, és igy az a helyzet is eldallhat, hogy ezaltal B orszag lesz a legalacsonyabb
termelési koltségekkel rendelkezd orszag a vilagban. Hasonl6 hatassal Iehet a termelési
koltségekre az a tény is, hogy a nagyobb piacméret csdkkentheti a tagorszagok kozotti
technikai elégtelenségeket €s nyomast gyakorolhat a profit marginokra. Tovabbi
koltségesokkentést eredményezhet mar az a tény is, hogy az FTA létrejottével
megsziinnek a vamok a tagorszagok kozott, és igy B orszag alacsonyabb aron juthat a
termeléséhez sziikséges inputokhoz. Nem szabad lebecsiilni az FTA megalakulasaval
parhuzamosan megndvekedett FDI hatasat sem, ami jelentds koltségesokkenést
eredményezhet, fOként, ha magas szinvonalu technologia megjelenésével is jar.
Réadasul minden kereskedelemtereld orszadg egyuttal maga is szembesiil més orszag
kereskedelemterelésével mas termékek tekintetében, ezaltal export elényokre tesz szert,
amikor egy masik orszag kereskedelemterelést kovetéen téle fog importalni. Mar
Krugman (1991) is érvelt amellett, hogy a kereskedelemtereld integracioknak is szamos
pozitiv elénye lehet. Ilyen eldény példaul a megndvekedett piacméret miatti
hatékonysag- és versenyképesség-ndvekedés. Példaként hozza fel az EGK esetét, mivel
kezdetben lényeges kereskedelemterelés volt varhaté az integraciotdl, azonban az
egyezmény mégis nagyon sikeres lett a hatalmas iparagon beliili kereskedelmének és a
termelés hatékonysaganak novekedésének koszonhetden. Tovabbi érv lehet az
integraciok mellett, hogy a regionalis egyezmény létrejotte javitja a régid cserearanyat a
vilag tobbi részének karara. A témaban Frankel és Wei (1998) is folytatott vizsgalatot,
és arra a megallapitasra jutottak, hogy amennyiben az integracid tagorszagainak
kereskedelmi volumene harmadik orszagokkal nem esik 14-15 szazalék ala, a
kereskedelmi blokk nagy valdsziniiséggel jolétndveld hatast lesz.

Mindezek alapjan tehat megallapithatd, hogy mikdzben egy erdsen
kereskedelemteremté FTA-r6l egyértelmtien kijelenthetd, hogy novelni fogja a
tagorszagok es a vilag jolétét, az erdsen kereskedelemtereld FTA-val szemben nem
tamaszkodhatunk az el6zetes elvarasainkra, ugyanis okozhat negativ, és ahogy az elébb
lattuk, pozitiv joléti hatasokat is. Azonban mindez nem jelenti azt, hogy az egyes

orszagok szadmara akar kozombos is lehetne, hogy mely orszagokkal kotnek
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kereskedelmi egyezményt, ugyanis habar a kereskedelemterelés is jarhat pozitiv joléti
hatasokkal, a kereskedelemteremtd hatasok jelentdésebbek. Ezek alapjan tehat tovabbra
is tanacsos az egyes orszagoknak olyan orszagokkal kotni FTA-t, melyekkel nem
csupan jelentds nagysagl kereskedelmet folytatnak, hanem a legalacsonyabb termelési
koltséggel termelnek és ez alapjan az FTA ¢letbelépésével is veliik fognak kereskedni
(Wonnacott 1996).

Osszességében tehat elmondhatd, hogy egy regionélis kereskedelmi egyezmény
nagy valo6sziniiséggel 1idéz elé6 mind kereskedelemtereld, mind pedig
kereskedelemteremtd hatasokat, igy egy adott egyezmény hatdsanak értékelésekor a
nettd hatast érdemes figyelembe venni. A tovabbi alfejezetekben kontinensenként
nyujtok rovid osszefoglalast kereskedelmi egyezmények joléti hatasairol az empirikus

gravitacios irodalom alapjan.

6.5.1. Europa

Az Europai Unidval kapcsolatban a kilencvenes évek végétdl egyre tobb tanulmany
foglalkozott az eurd bevezetésének hatasaival az eur6zoman beliili és azon kiviili
orszagokra. Kozismert tény, hogy a nemzeti valutdk megléte mar onmagukban is
kereskedelmet akadalyozo6 tényezok. A kozos valuta bevezetése pozitiv joléti hatassal
jar, hiszen kevesebb erdforrast veszitiink kereskedelmi koltségként, azonban a vamunid
tagjai kozotti kereskedelem novekedése egyiitt jarhat a mas orszagokkal folytatott
kereskedelem szintjének csokkenésével.

Rose és van Wincoop (2001) a valutauniok nemzetkdzi kereskedelemre kifejtett
hatasat vizsgaltdk keresztmetszetben, és azt talaltdk, hogy az unids tagsdg pozitiv
(300%) és szignifikans hatdssal van a kereskedelemre. Azonban a keresztmetszeti
vizsgalat nem veszi figyelembe az idétényezot, csak arra a kérdésre adja meg a valaszt,
hogy vajon a valutaunié tagjai tobbet kereskednek-e egymassal, mint a tobbi orszaggal.
Glick és Rose (2002) tanulmanyukban szintén a valutaunié hatasait vizsgalta, azonban
immar panel segitségével, igy mar meg tudtdk valaszolni azt a kérdést, hogy milyen
kereskedelmi hatasa van annak, ha egy orszag csatlakozik egy valutaunidhoz vagy épp
kivalik beldle. Eredményeik alapjan a valutaunioknak statisztikailag szignifikans és
pozitiv hatasuk van, a koOzos valuta hasznalata ceteris paribus megduplazza a

tagorszagok kozotti kereskedelem nagysagat.
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Rose és van Wincoop (2001) szerint a valutauniot megel6zo kereskedelmi szint
két okbol kifolyolag lehet magas az orszagok kozott: amennyiben relative alacsonyak a
valutaunio eldtti bilateralis kereskedelmi akadalyok®, vagy ha az uni6 mérete nagy.
Ezek alapjan kisebb kereskedelmi hatast varhatunk az eurd bevezetésétol, mint barmely
mas valutauni6 esetében. Azonban az is megallapithatd, hogy minél tobbet kereskednek
az egyes orszagok egymassal az unidhoz vald csatlakozéast megel6zden, annal nagyobb
joléti elonyokre tehetnek szert a kozds valuta bevezetésével, viszont annal kisebb
szazalékos ndvekedést mutat majd a kereskedelem a tagorszagok kozott. Ezek alapjan
tehat megallapithatd, hogy azokban az orszdgokban ndvekszik a leginkabb a jolét a
kozos valuta bevezetésével, melyekben a kereskedelem a legkisebb mértékben nott.

Korabbi empirikus tanulmanyok szerint a kozos valuta bevezetésével az EMU
régi tagorszagai kozott atlagosan 10-15 szazalékkal novekedett a kereskedelem,
mikdzben novekedés volt kimutathaté a nem tagorszagokkal is. Mindebbdl kiindulva
szamos tanulmany hasonld kereskedelmi boviilést jelzett elére az eurdzona 1j
tagallamai szamara. Cieslik és szerzotarsai (2012) a kozép-eurdpai térség orszagainak
eurodvezeti csatlakozasat vizsgalta, és arra a megallapitasra jutottak, hogy esetlikben az
EMU-hoz valo csatlakozas nem eredményez ndvekedést a bilateralis export
tekintetében.

Geldi (2012) empirikus vizsgalatai alapjan az Eur6pai Unio jelentds hatassal van
tagorszagainak kereskedelmére, az unios tagsag 125,6 szazalékkal noveli az integracion
beliili export nagysagat. Az integracion kiviili orszagokkal torténd kereskedelem is
kereskedelemteremtést mutat az EU esetében, azonban ez a pozitiv hatas relative

alacsony az EU-n beliili értékhez képest.

6.5.2. Eszak-Amerika

Krueger (1999) szerint barmilyen vizsgalati modszert is valasszunk, a NAFTA
hatasanak vizsgalatakor szamos nehézség meriil fel. Az els6, hogy mar évekkel az
egyezmény hatalyba Iépése eldtt torténtek lépések a tagallamok kereskedelmének
liberalizalasara. Kanada és az USA viszonylatdban 1965-ben alairt Auto Pact, Mexiko
¢és az USA viszonylataban pedig a szintén ebben az évben kialakult maquiladora ipar

okoz problémat az adatok vizsgélatakor, ugyanis ezek mar mind elére jelezték

30 példaul foldrajzi kozelség vagy regionalis kereskedelmi egyezmény kovetkeztében.
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(anticipation effect) egy szabadkereskedelmi megallapodas I1étrejottét. Tovabbi
problémat jelent, hogy ugyan az egyezmény 1994-ben hatalyba Iépett, mégis szamos
termék esetén nem sziintek meg automatikusan a vamterhek, hanem akar 10-15 éves
haladékot kaptak. Igy tehat az adatok elemzésénél nem csupan az 1994-et megel6zd
kereskedelmi korlatok csokkenését, hanem azt kovetden a korlatok fokozatos leépitését
is figyelembe kell venni. A mexikoi adatok elemzésénél tovabbi fontos tényezd az
1980-as évektdl megindult unilateralis kereskedelmi liberalizacio és az 1987-ben
megvaltozott arfolyampolitika is. A kereskedelmi liberalizacié kovetkeztében mar joval
a szabadkereskedelmi egyezmény alairasa el6tt jelentésen csokkentek a kereskedelmi
korlatok, amelynek figyelembe vétele nélkiil torzitast adnak az adatok a NAFTA
hatasanak vizsgalatakor. Az 0j arfolyampolitika a pesot az USA és Mexiko kozotti
inflacios kiilonbséggel engedte leértékelddni, aminek kovetkeztében az 1987-et kdvetd
idészakban a peso realfelértékel6désen ment at, amit a GDP-aranyos export esése €s
import novekedése kovetett. 1994-ben a tequila-valsag soran a peso kozel 50
szazalékkal értekelodott le, igy ebben az évben a leértékelddésnek nagyobb hatasa volt
Mexiko kereskedelmére, mint a NAFTA-csatlakozasnak. Az ezt kovetden kivetett
importvam minden NAFTA-n kiviilrél jové termékre diszkriminativ volt és
kereskedelemtereld hatassal birt. Mindezen események tekintetében nehéz a NAFTA
kereskedelemre gyakorolt hatasanak kisziirése.

Montenegro és Soloaga (2006) a NAFTA egyezmény aldirdsanak hatasait
vizsgalta, eredményeik alapjan megallapithatd, hogy aggregalt szinten nem okozott
kereskedelemterelést az egyezmény aldirasa, azaz az USA nem részesitette elonyben
kereskedelmet tekintve Mexikot és Kanadat a kozép- és dél-amerikai orszagok
kereskedelmének karara. Mindekdzben a NAFTA életbelépését kdvetéen a Mexikd és
Kanada kozotti kereskedelem, valamint az USA-bol Mexikoba iranyuld import
szignifikansan novekedett.

Gould (1998) eredményei alapjan a NAFTA szignifikans pozitiv hatast okozott a
Mexiko és USA kozotti kereskedelemre, mikdzben inszignifikans hatas mutathat6 ki az
USA ¢és Kanada valamint a Kanada és Mexiko kozotti kereskedelem vizsgalata soran. A
joléti hatasok vizsgalata sordn megallapitotta, hogy habar nem lehet kizarni a
kereskedelemterelés lehetoségét a NAFTA esetében, ez a negativ hatds nagy
valosziniiséggel igen kicsi. Raadasul mivel a NAFTA egyezmény sziiletésével olyan

orszagok kozott indult meg a kereskedelmi liberalizacio, melyek igen eltéré komparativ
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elényokkel rendelkeznek, nagyon kicsi az esély arra, hogy a NAFTA elmozdulast
okozott volna az optimalis kereskedelmi mintaktol.

Coulibaly (2009) regionalis egyezmények hatdsait vizsgalta a tagorszagok és
harmadik orszagok kereskedelmére ¢€s azt talalta, hogy mikozben a NAFTA a
tagorszdgokra kereskedelemteremtd hatdssal jart, addig a tagorszagok és harmadik
orszagok kozotti kereskedelemre gyakorolt hatdsa méar nem ilyen egyértelmii: habar a
harmadik orszagokbol érkezé import novekedett az egyezmény alairasat kovetden, a
NAFTA-orszagok exportja harmadik orszagok felé csokkenést mutat.

Geldi (2012) szerint a NAFTA esetében az egyezmény tagorszagokra gyakorolt
hatdsa pozitiv, viszont statisztikailag inszignifikdns, mikdzben az integracion kiviili
orszagokba iranyulo export 38,8 szazalékkal alacsonyabb, mint amekkora az integracio

hianyaban lenne, igy Osszességében a NAFTA kereskedelmi hatdsa negativ.

6.5.3. Latin-Amerika

Eurdpaval és Eszak-Amerikaval szemben a latin-amerikai térségben szamos eltérd
meélységli regionalis egyezmény jott 1étre az elmult évtizedekben. Ezek koziil a
legjelentésebbek: LAFTA ¢és LAIA, MERCOSUR, Andok Csoport, CACM ¢és
CARICOM.

Coulibaly (2009) vizsgéalata soran a CACM hatasa a tagorszagok kozotti
exportra az egyezmény alairasat koveto els6 években negativ volt, amit az El Salvador
¢és Honduras kozotti fesziiltségek magyarazhatnak, késébb azonban ez a hatas pozitivva
valt és az évek sordn er0sddést is mutatott. Ezzel szemben a harmadik orszagokkal
folytatott kereskedelemre negativ €s iddben csokkend hatassal volt az egyezmény, igy a
teljes nettd hatas nem egyértelmii a CACM esetében. Az Andok Kozdsség esetében a
tagorszagok kozotti export mar az egyezmény hatalyba 1épését megelézo években is
novekedni kezdett, és ez a pozitiv hatas az évek soran tovabb nétt. Azonban az
integracid harmadik orszdgokra neutralis és negativ hatasokkal jart, igy ez esetben is
kérdéses, hogy az RTA teljes nettd hatasa pozitiv vagy negativ. A MERCOSUR
esetében kimutathatd az egyezmény aldirasaval kapcsolatos varakozasok pozitiv hatésa:
mar 5 évvel a megallapodas hatalyba [épését megel6zoen ndvekedett a majdani

tagorszagok kozotti kereskedelem. Az integracié hatasa a tagorszagok kozott pozitiv és
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idében novekvo, harmadik orszagok felé iranyuld export esetében neutralis, a harmadik
orszagokbol szarmazo import esetében azonban negativ.

MacPhee ¢és Sattayanuwat (2014) is szamos latin-amerikai regionalis
egyezményt vett bele empirikus vizsgalatukba. Eredményeik alapjan az Andok
Ko6z0sség esetében mikdzben negativ hatds mutathatd ki a harmadik orszagokbol
szarmazo import esetében, statisztikailag nem mutathatd ki szignifikdns valtozas az
integracion beliili orszagok kozotti kereskedelemre vonatkozolag, igy a teljes nettd
hatas negativ. A MERCOSUR esetében 68 szazalékos kereskedelembdviilés mutathatod
ki a tagorszdgok kozotti kereskedelemre vonatkozdan, azonban az integracion kiviili
orszagokkal hasonld nagysagi kereskedelemterelés kovetkezett be, igy a két hatas
nagyjabol kioltja egymast.

Geldi (2012) a MERCOSUR esetében az integracion beliili és a harmadik
orszagokkal folytatott exportot megragad6é valtozok esetében is inszignifikans
eredményeket kapott, igy megallapithatd, hogy az egyezmény a tagorszagok és a vilag
tobbi orszaganak bilateralis exportjara se volt jelentds hatassal. A harmadik orszagokbol
szarmaz0 import esetében azonban szignifikans €s pozitiv értéket vesz fel az egylitthato,

az integracion kiviili orszagokkal 134,8 szazalékkal novekedett az import értéke.

6.5.4. Azsia

Szamos vizsgdlat alapjan az ASEAN-orszagok altal kotott AFTA kereskedelemre
gyakorolt hatasa a legkedvezobb a fejlodo orszagok tekintetében. Coulibaly (2009) arra
az eredményre jutott, hogy az ASEAN-tagorszagok kozott mar 5 évvel a csatlakozast
megel6zden novekedni kezdett a kereskedelem, mikdzben az egyezmény nem csupan a
tagorszagok esetében jart pozitiv kereskedelmi hatasokkal, az AFTA a harmadik
orszagokkal folytatott kereskedelemre is pozitiv és idében ndvekvd hatassal jart.
Hasonléan pozitiv eredményeket talalt az AFTA esetében MacPhee és Sattayanuwat
(2014) is, a szerzdparos eredményei alapjan az integracion beliili kereskedelem az
egyezmény  hatdsara 69 szdzalékkal  novekedett. Raadasul  jelent6s
kereskedelemteremtés mutathatd ki nem csak az integracion beliili, hanem a harmadik
orszagokkal folytatott kereskedelem esetében is.

Az azsiai SAPTA esetében a tagorszdgok kozotti kereskedelemre illetve a

harmadik orszagokbol érkezd importra negativ hatassal van az egyezmény, mikdzben a
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harmadik orszagokba iranyuld exportra a kereskedelmi hatas neutralis. A tagorszagokon
beliili negativ kereskedelmi hatast magyarazhatja az India és Pakisztan kozotti
visszatéro fesziiltségek megléte Coulibaly (2009).

Guilhot  (2010) vizsgéalatinak  kozéppontjaban a  kelet-dzsiai  régiod
szabadkereskedelmi egyezményeinek kereskedelmi hatasa allt. Empirikus vizsgalatai
alapjan az AFTA egyezmény tagjai 300 szazalékkal tobbet kereskednek egymaéssal,
mint két olyan orszdg, mely nem tagja az egyezménynek, mikozben a harmadik
orszagok felé iranyuld export is szignifikans novekedést mutat az egyezmény életbe
lépése oOta. Ezzel szemben az egyezményen Kkiviili orszagokbdl érkezd import
kereskedelemterelés jeleit mutatja, bar a hatdsa mindossze 15 szazalék, igy
Osszességében az AFTA a tagorszagokra és a vilag tobbi részére is nettd pozitiv hatassal
jar. Mindekézben az ASEAN orszagok Kindval illetve Dél-Koreaval kotott
kereskedelmi egyezménye szignifikans negativ értéket eredményezett az integracion
beliili kereskedelemre vonatkozoan, mely jelenségre magyarazatként szolgalhat a tény,
hogy a Dél-Koreaval kotott egyezmény még nagyon friss volt a vizsgélat idejében,
mikdzben Kina szerepe a térségben egyre jelentdsebbé valik, ami hatdssal van a

kereskedelmének iranyara is.

6.5.5. Afrika

Az afrikai kereskedelmi egyezmények sikerességével szamos probléma van. A politikai
¢és etnikai ellentétek mellett jelentdsen visszaveti a regionalis integraciok hatékonysagat
az a tény is, hogy Afrikdban a nem olajipari export nagyon kevés termékre
koncentralodik, melyek koziil egyik sem fontos importtermék a térségben.
Kereskedelmi adatok bizonyitjak, hogy a szub-szaharai térség orszadgai nagyon kevés
olyan termékkel rendelkeznek, melyekkel kereskedni tudnanak egymassal, mikdzben
szinte semmilyen kereskedelem sincs Kelet- és Nyugat-Afrika kozott. Raadasul a
megnyilvanuld komparativ elény (revealed comparative advantage, RCA) index
ramutat, hogy a térség gazdasagai nagyon kevés termék tekintetében tudnak komparativ
elényt felmutatni. Ezek alapjan pedig a kontinens erdsen fiigg a nem afrikai orszdgok
exportjatol, és igy gazdasagi és technologiai fejlodés hianyaban kevés szerepet
kaphatnak a regionalis kereskedelmi egyezmények. Mindezek alapjan Yeats (1998) arra
a kovetkeztetésre jutott, hogy a legnagyobb kedvezmény elve (MFN) nagyobb
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lehetéségeket rejt a térség orszagai szamara a gazdasagi fejlédésre, mint amit egy
regionalis szabadkereskedelmi egyezmény biztosithatna.

Coulibaly (2009) szerint az ECOWAS esetében kimutathaté a tagorszagok
kozotti kereskedelem enyhe novekedése az egyezmény aldirasat megel6z6 idészakban,
amit pozitiv és idében novekvd kereskedelmi hatds kovetett a tagorszagok kozotti
kereskedelemre vonatkozoan, mikézben a harmadik orszagokbdl érkezd import az els6
10 évben pozitiv hatast mutatott, azonban ez a hatas negativva valt, igy 0sszességében
nem egyértelmli az integracid kereskedelemre gyakorolt hatasa. Az afrikai SADC
esetében enyhe negativ kereskedelmi hatds mutathatdé ki a harmadik orszagokkal
szemben, azonban a tagorszdgok kozott az egyezmény hatdsa pozitiv és id6ben
novekvo.

MacPhee és Sattayanuwat (2014) vizsgalatai alapjan az EAC esetében az
egyezmény 226 szazalékkal novelte a tagorszagok kozotti kereskedelmet, azonban a
harmadik orszagokkal folytatott export és import alakulasa is kereskedelemterelésre
utal. Osszességében azonban még igy is pozitiv nettd hatast mutatott ki a szerzéparos.
Az ECOWAS esetében is kimutathaté kereskedelemterelés az integracion kiviili
orszagokkal folytatott kereskedelem esetében, azonban az integracion beliili
kereskedelmet 128 szazalékkal novelte az egyezmény alairdsa. Az SADC egyezmény
azonban igen kedvezOen hatott tagorszagaira és a globalis kereskedelemre egyarant,
mivel minden vizsgalt kereskedelmi dramlés sordn statisztikailag szignifikdns és pozitiv
hatas mutathat6é ki. Az egyezmény tagorszagai kozott az integracié 208 szazalékkal

novelte a kereskedelmet.

6.5.6. Arab-térség

Az arab orszagok a masodik vilaghaborut kovetden tobb alkalommal tettek kisérletet
regionalis gazdasagi egyiittmiikddés kialakitasara, azonban ezek az egyezmények’' a
magas kereskedelmi akadalyok és instabil politikai kdrnyezet hatdsara nem valtak

sikeressé. 1997-ben irtak ald a GAFTA-t (Greater Arab Free Trade Agreement), amely a

1 1950: The Treaty for Joint Defense and Economic Cooperation (TJDEC), 1953: Convention for
Facilitating and Regulating Transit Trade (CFRTT), 1957: Arab Economic Unit Agreement (AEUA),
1964: Arab Common Market, 1981: Gulf Cooperation Council (ACC), 1989: Arab Cooperation Council
(ACC), 1989: Arab Maghreb Union (AMU)
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nyugat-azsiai és észak-afrikai térségben a legdsszetettebb kereskedelmi megallapodassa
valt. A 14 alair6 orsza’tg3 2 mellé 2005-ben csatlakozott Palesztina, Jordania és Jemen,
2009-ben Algéria tagsagaval 18 tagiva boviilt az egyezmény. A GAFTA volt az els6
olyan egyezmény a térségben, mely a célkitiizésével Osszhangban ténylegesen
lebontotta a tagok kozotti kereskedelmi akadalyokat 2005 januérjaig®. Az egyezmény
tagorszdgai jelentOs kiilonbséget mutatnak a természeti erdforrasok, gazdasagi és
foldrajzi méret, a lakossag nagysaga és az é€letszinvonal tekintetében is. Yigezu és
szerzotarsai (2013) vizsgalatuk soran arra az eredményre jutottak, hogy a 2007-es évig
statisztikailag nem igazolhato a GAFTA-tagsag pozitiv kereskedelmi hatdsa a
tagallamok kozotti kereskedelem nagysagara. Azonban ez az eredmény nem jelenti azt,
hogy nem novekedett a regiondlis kereskedelem ezen orszagok kozott, csupan arra utal,
hogy nem minden orszag részesedett az egyezmény eldnyeibdl illetve nem minden
tagorszag tudta novelni kiilkereskedelmét a tobbi tagorszaggal szemben. Utobbira
magyarazattal szolgalhat az a tény, hogy historikusan magas az intraregionalis
kereskedelem a térségben, igy maga az egyezmény Iétrejotte csekély mértékben

valtoztatott az évtizedeken at fennalld kereskedelmi mintakon.

32 Bahrain, Egyiptom, Irak, Kuvait, Libanon, Libia, Marokko, Oman, Katar, Szatd-Arabia, Szudan,
Sziria, Tunézia, Egyesiilt Arab Emiratusok.

3 Ez alol kivételt képez fejlettségi szintje miatt Szudan és Jemen, mely orszagok 2010-ig kaptak
haladékot a hatarok lebontasara. Palesztina a politikai konfliktusok miatt teljes mentességet élvez a

kereskedelmi akadalyok lebontésa terén.
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7. A LAC-6 orszagok kiilkereskedelmének vizsgalata

gravitacios modellel

A LAC-6 orszagok kiilkereskedelmének vizsgalatat a korabban részletesen bemutatott
gravitaciés modellel folytatom. A vizsgélat célja, hogy kideriiljon, mely tényezdk
befolyasoljak a térség illetve az egyes vizsgalt orszagok kiilkereskedelmét. A
vizsgalddas soran felmeriil az a kérdés is, hogy mennyire lehet homogénnek tekinteni a
latin-amerikai térséget kereskedelmi illetve kereskedelempolitikai szempontbol.

A modellek specifikacioja eldtt érdemes egyszerti korrelacioval megvizsgalni a
gravitaciés modell alapvaltozéinak kapcsolatat a kereskedelemmel. A korrelacios
vizsgalat soran mind a 18 év adata felkeriilt a 29-31. dbrdkra annak érdekében, hogy
egylittes hatds legyen kimutathato, az évenkénti vizsgalat soran szamottevo kiilonbség
illetéleg tendencidzus valtozas nem volt megfigyelheto (az abrak az F2 — Fiiggelékben
talalhatok).

A 29. dbra mutatja a kapcsolatot a LAC-6 orszagok exportja és a kereskedelmi
partner GDP-je kozott. Az abra alapjan jol latszik, hogy néhany kisebb kereskedelmi
partner kivételével egyértelmlien pozitiv kapcsolat mutathaté ki az exportpartner
gazdasagi mérete €s az export nagysaga kozott. Mindezek alapjan tehat minél nagyobb a
LAC-6 orszagok kereskedelmi partnerének a GDP-je, annal tobbet fog ezekbe az
orszagokba exportalni, vagy a masik oldalrol nézve, annal tobbet fognak ezek az
orszagok a LAC-6 orszagoktol importalni.

Hasonldan pozitiv kapcsolat mutathaté ki az export és az exportpartner
lakossaga kozott is (30. dbra), habar a korrelacios egyenes meredeksége kisebb, mint a
GDP esetében. Az exportpartner lakossaganak nagysaga tehat minél nagyobb, annal
tobbet importalnak ezek az orszagok a latin-amerikai orszagokbol. A lakossag €és export
nagysaga kapcsolatot vizsgalva azonban nagyobb szoérds mutatkozik az adatokban,
példaul Ukrajna, Makad és Csehorszag igencsak tavol helyezkednek el a linedris

trendvonaltol.
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29. abra: A LAC-6 orszagok exportja és a kereskedelmi partner GDP-je kozotti

kapcsolat
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Forras: Sajat kalkulacio az UN Comtrade és Vilagbank adatai alapjan.

30. abra: A LAC-6 orszagok exportja és a kereskedelmi partner lakossdga kozotti
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Forras: Sajat kalkulacio az UN Comtrade és Vilagbank adatai alapjan.
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A tavolsag esetében, ahogy azt varhattuk, egyértelmiien negativ a kapcsolat a
kereskedelmi partner és a LAC-6 orszagok kozotti tavolsag és a bilateralis export értéke
kozott (31. dbra), azonban érdekes megfigyelni, hogy a legmesszebb fekvd orszagok
esetében igencsak szélessé valik a vizsgalt orszagok elhelyezkedése az 4bran, tehat a
tavolsagon kiviil més tényezOknek is jelentds a szerepe abban, hogy hogyan alakul az

export nagysaga.

31. abra: A LAC-6 orszagok exportja és a kereskedelmi partner tavolsaga kozotti

kapcsolat
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Forras: Sajat kalkulacio az UN Comtrade és Vilagbank adatai alapjan.

Meg kell azonban itt jegyezni, hogy komolyabb kovetkeztetéseket egyszert korrelacio
alapjan nem szabad levonni, ugyanis ezek a eredmények szdmos mas tényezd
figyelembe vétele nélkiil sziilettek és ahogy azt a tovabbiakban latni fogjuk, ezek az

eredmények jelentds valtozdsokon mehetnek at a magyarazovaltozok bovitése soran.

142



7.1. Adatok

Az export adatok a Comtrade adatbazisabol (SITC Rev. 3) szarmaznak, a vizsgalat
soran a teljes aruexportot vettem figyelembe. Szamos empirikus gravitacios
vizsgalathoz hasonloan azért az export adatok keriiltek a vizsgalodas kdzéppontjaba,
mert az export a vizsgalt orszagok mindegyike szamara jelentds tényez6 a GDP-
novekedés szempontjabol. Néhany gravitacios empirikus tanulmany szektorialis
adatokkal szamol, azonban az elmélet nem mondja ki, hogy a gravitacios modell
elérejelzéseinek szektorok szintjén is érvényesiilnitik kellene, igy én aggregalt adatokat
helyeztem a modellbe.

A vizsgalat sordn az i orszag a LAC-6 orszagok egyike, a j orszag pedig ezen i
orszagok kereskedelmi partnere. Annak érdekében, hogy a lehetd legkevesebb torzitas
legyen a modellben, csak olyan orszagparok maradtak az adattablaban, melyek esetében
hianytalanul minden évre volt elérhetd adat. Ezaltal a modell a tartos kereskedelmi
kapcsolatok fobb tényez6it magyardzza, és igy az ad hoc jellegli kereskedelmi
kapcsolatok nincsenek ra torzitd hatassal. A LAC-6 orszagok vizsgalatdban hasznalt
kereskedelmi partnerek listaja az F3 — Fiiggelékben, a bovitett modell orszagai az F4 —
Fiiggelékben talalhatok.

A GDP és a népességi adatok a Vilagbank World Development Indicators
(World Bank WDI) adatbazisabol szarmaznak. A GDP vasarloeréparitason mért és
foly6aras dollarban szamolt, a lakossag foben megadott. A kdzos hatar, kozos nyelv,
gyarmat ¢és tavolsag valtozok a CEPII gravitacios adattablajabol (www.cepii.fr)
szarmaznak. A k6zos nyelv esetén a kozos hivatalos nyelvet vettem figyelembe, ugyanis
a hivatali ligyintézés soran elhanyagolhat6 a szerepe annak, ha egy adott orszagban egy
nagyobb kisebbség beszEli egy masik orszag nyelvét. A gyarmati valtozd esetében a
korabbi gyarmattartd és gyarmat kozotti kapcsolat keriilt a modellbe, mivel ez nem
tartalmazza az egyazon gyarmattartd gyarmatai kozotti kapcsolatot, ugyanis a latin-
amerikai orszagok esetében ez jelentOsen egybeesik a hivatalos nyelvvel. A tavolsag
esetében a fovarosok kozotti tdvolsagot alkalmaztam, tekintve, hogy az egyes tavolsagot
mérd valtozok kozotti korrelacid 99 szazalék feletti, igy a valasztas a legelterjedtebben
hasznalt valtozora esett. A kereskedelmi egyezmények esetében a WTO adatbazisat

hasznaltam, a vizsgalatba bekeriilt minden olyan szabadkereskedelmi megallapodas
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illetve annal mélyebb szintii integracios szerzddés, mely bilateralis vagy plurilateralis
alapon kotodott a vizsgalt idoszak alatt és a javak szabadabb aramlasat tiizi ki célul.

Az empirikus vizsgalat soran az 1995 ¢és 2012 kozotti idoszak adatait
hasznaltam. 1995 volt az els6 olyan év, amikor mind a LAC-6 orszadgok, mind pedig a
kereskedelmi partnerek tekintetében a legtobb orszégra vonatkozdan volt elérhet adat
(gondoljunk csak a volt szocialista orszdgok kereskedelmi és gazdasagi statisztikdira a
rendszervaltast kovetd els6 években). 2012 pedig azért lett a vizsgalati iddintervallum
fels6 hatara, mivel erre az évre vonatkozdan volt a vizsgalt orszagok mindegyikére
elérhetd gazdasagi és kereskedelmi adat a vizsgalat elvégzésének idején. A LAC-6
orszagok kiilkereskedelmét vizsgald minta 407 orszadgpar adatait tartalmazza, igy a
megfigyelések szdma 7326, a bdvitett mintdban 4999 orszagpar szerepel és a

megfigyelések szama 89982.

7.2. Modellspecifikaciok

Szamos modell segitségével vizsgaltam a mintamat annak érdekében, hogy minél
pontosabb kovetkeztetéseket lehessen levonni az orszagok kiilkereskedelmét tekintve. A
vizsgalat soran a kiindulési alap a gravitacios alapmodell természetes alapu logaritmusa

volt:

InExport;jy = ag+ a; InGDP; + a; In GDP;y + a3 In DIST;; + e (1)

ahol Export;; i €s j orszag kozotti exportot fejezi ki ¢ évben, GDP;j; és GDP;q i és j orszag
gazdasagi mérete ¢ évben, DIST;j i és j orszag kozotti foldrajzi tavolsag, ei; pedig
lognormalis eloszlasu hibatag zérus varhato értékkel. Az alapmodell arra a kérdésre ad
valaszt, hogy a vizsgalt minta esetében a kereskedelem mekkora részét lehet magyarazni
a gazdasagi mérettel és az orszagok kozotti tavolsagokkal, illetve, hogy ezen tényezdk
milyen iranyu és mekkora hatassal vannak a vizsgalt orszagok kereskedelmére.

Masodik lépésként az alapmodellt népességi valtozokkal egészitettem ki, hogy
ezaltal megragadjam az exportdr és importér orszagok lakossaganak kereskedelemre

gyakorolt hatasat:
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InExport;jy = ay+ a1 InGDPy; + a; In GDPj; + a3 In DIST;; + a4 In POP;; +
as In POP]t + el-jt 5 (2)

ahol POP;; és POP;; i és j orszag lakossagat fejezi ki ¢ évben.
Ezt kovetéen a modellt az empirikus irodalomban leggyakrabban hasznalatos

binaris (dummy) valtozokkal egészitettem ki:

InExport;j: = ay+ a;InGDPy; + a; In GDPj; + a3 In DIST;; + a, In POP;; +
asIn POP; + By CONT;j + B, COMLANG;; + B3 COLONY;; + B4 FTA;j: + €i5: ()

ahol CONT;; a két orszag kozotti kozos hatdar, COMLANG;; pedig a két orszag kozotti
kozos nyelv meglétét megragado6 binaris valtozo. COLONY; a korabbi gyarmattart6 €s
gyarmat kapcsolatat fejezi ki, 1 értéket vesz fel, ha j orszag i orszag gyarmattartdja volt,
egyéb esetben 0 az értéke. FTA;;; a kozos szabadkereskedelmi megallapodast ragadja
meg ¢ évre vonatkozoan.

Orszagspecifikus, iddspecifikus valamint orszagpar-specifikus dummy véltozok
is bekertiltek a késObbiekben a modellbe, mely modellbdvitések célja nem csupan az,
hogy megragadjunk minden olyan kereskedelmet befolyasold tényezdt, melyet nem
fednek le a fenti egyenlet valtozoi, hanem a szakirodalombdl jol ismert multilateral
resistance kiszlirése is annak érdekében, hogy minél kevésbé torzitott eredményeket

kapjunk.

7.3. A LAC-6 orszagok kiilkereskedelmének vizsgalata orszagonként

Amennyiben a LAC-6 orszagokat egyesével vizsgaljuk meg, az i orszag minden esetben
egyetlen orszag lesz, j pedig az adott orszag kereskedelmi partnereit jeldli.
Természetesen a j orszagok listdja nem egyezik meg minden i orszagra, mivel az egyes
orszagok eltéré orszagokkal kereskednek és a vizsgalat célja nem az, hogy a kodzos
kereskedelmi partnerek alapjan mutasson ra az egyes orszagok eltérd kereskedelmének
okaira, hanem, hogy az egyes orszagok tartdos kereskedelmi kapcsolatait vizsgalva
vonhassunk le kovetkeztetéseket a kiilkereskedelmet befolyasoldo tényezdkre

vonatkozdan.
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Tekintve, hogy ebben a vizsgalatban az i orszdg mindig egyetlen orszag, illetve,
hogy az adott orszag GDP-jének alakulasa magas korrelaciot mutat a lakossaganak
valtozasaval, igy ebben a vizsgalatban a kollinearitas torzitd hatasanak kiszlirése
érdekében az i orszaghoz tartozé lakossagot kivettem a modellbol.

Az alapmodell eredményeit a /3. tablazat tartalmazza. Az eredmények alapjan
szamottevd heterogenitds fedezhetd fel a LAC-6 orszagok kozott a modell
magyarazoereje, a valtozok koefficienseinek nagysaga illetve szignifikancidja

tekintetében is.

13. tablazat: Az alapmodell eredményei LAC-6 orszdgokat kiilon vizsgdalva

ARG BRA CHL COL MEX PER
InGDPi 0,15 0,35%*% | (0,33%** | (,44%** | (,62%** | (0,30%**

(1,62) (5,32) (3,90) (4,96) (5,34) (3,02)
InGDPj 0,927%*% | [, 10%** | ],19%¥% | ] 12%** | ] [4%F* | ] DTHk*

(51,24) (49.91) (56,66) (52,24) (52,53) (53,31)
InDISTij S1,37FFE | L] TORER | _] TIEREE | D Q6FFE | 2 40%F*F | -] T4HHk*

(-29,50) | (-32,67) | (-23,87) | (-45,59) | (-45,01) | (-27,27)
Konstans 3,58 2,21 S5,37F% | -4.85%F | -6,43%F | -7 41%**

(1,47) (-1,19) (-2,43) (-2,14) (-2,03) (-2,96)
R-négyzet 0,6380 0,7850 0,7176 0,7142 0,7276 0,6800
Megfigyelések | 1296 1314 1170 1152 1206 1188
szama

Megj.: zarojelben t-statisztikak, szignifikancia: *** 1 szazalékos, ** 5 szazalékos, * 10
szdzalékos szinten.

Az alapmodell eredményei alapjan a gazdasagi méret és a bilaterdlis tavolsag a
bilateralis export 64-79 szazalékat magyarazza, a legalacsonyabb érték Argentina, a
legmagasabb Brazilia esetében lathatd. Az exportald latin-amerikai orszag GDP-jéhez
tartozo egylitthatd Argentina kivételével minden orszag esetében szignifikans €s pozitiv
érteket vett fel, a koefficiensek nagysagat tekintve Mexiké magasabb értéke 1og ki a
sorbol, azonban minden orszagot tekintve megallapithatd, hogy a GDP 1 szazalékos
novekedése esetében az export egységnél joval kisebb mértékben nd. A kereskedelmi
partner gazdasagi mérete minden orszag esetében szignifikdnsan pozitiv eredményt
adott, a partnerorszag GDP-jének 1 szazalékos ndvekedése esetén Peru kivételével kissé
egység feletti novekedés kovetkezik be az export nagysagat tekintve. A tavolsag
esetében az exportald orszag koefficiensénél tapasztaltnal jelentOsebb kiilonbségeket
fedezhetiink fel a LAC-6 orszadgok kozott. A tavolsaghoz tartozo egylitthatdé minden
vizsgalt orszagot tekintve szignifikans és negativ értéket vesz fel, azonban mikdzben
értéke Argentina esetében -1,37, addig Mexiko esetében mar -2,40. Mindezek alapjan
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ceteris paribus eltérd a tavolsag kereskedelemre gyakorolt hatdsa a LAC-6 orszagokra:
a legkisebb negativ hatast Argentina tapasztalja, mig a vizsgalt orszagok koziil Mexikd
exportja a legérzékenyebb a bilateralis tavolsagra. Utobbi eredmény nem meglepd,
hiszen mar a 4.2. alfejezetben is lathattuk, hogy az USA mennyire dominans
kereskedelmi partnere Mexikonak, és igy a két orszag kt')zelsége34 magyarazza, hogy a
tavolsag novekedésével miért csokken nagyobb mértékben a mexikdi export értéke,
mint a vizsgalt masik 5 orszag esetében.

A kovetkez6 1épésben a partnerorszag lakossagaval egésziilt ki az alapmodell
(14. tabldzat). Frdekes megfigyelni, hogy a modell magyarazoereje eltéré mértékben
novekedett a kereskedelmi partner lakossaganak modellbehelyezésével: amig az R-
négyzet Brazilia, Mexikdé és Peru esetében alig novekedett, addig Chilénél és

Kolumbianal kis mértékii, Argentina esetében pedig jelentds javulast lathatunk.

14. tablazat: A boévitett alapmodell eredményei LAC-6 orszdagokat kiilon vizsgdlva

ARG BRA CHL COL MEX PER
InGDPi 0,25%%% | 0,37*%* | 0,44%** | 0,35%** | (,68%** | (,35%%*

(2,99) (5,52) (5,08) (3,93) (5,75) (3,70)
InGDPj 0,65%%* | [,07%%% | ,03%** | [ 27%%% | ] Q7*** | ] ]8%**

(23,09) (34,38) (27,91) (40,61) (37,19) (31,83)
InDISTij S1,33%EF | L] 7RFEkE | ] 64%FF | D O7FKF | D FRHKF | ] TIHEHE

(-33,09) | (-33,29) | (-23,36) | (-46,72) | (-45,19) | (-27,43)
InPOPj 0,39*** | 0,06* 0,20%** | -0,21%%* | 0,09%** | (,]13%**

(13,82) (1,87) (5,31) (-5.78) (2,72) (3,02)
Konstans 0,79 -2,81 Z7,98%** | D 5Q%kEk | T JQRE | R QRFH*

(0,35) (-1,53) (-3,58) (-1,14) (-2,44) (-3,65)
R-négyzet 0,6839 0,7858 0,7247 0,7241 0,7293 0,6832
Megfigyelések | 1296 1314 1170 1152 1206 1188
szama

Megj.: zarojelben t-statisztikak, szignifikancia: *** 1 szdzalékos, ** 5 szazalékos, * 10
szazalékos szinten.

A lakossag modellbe helyezésével szignifikdnssd valt az argentin GDP-hez
tartozo koefficiens, nagysaga, eldjele és szignifikancidja pedig hasonld a tobbi orszag
értékéhez. A kereskedelmi partner lakossaganak szignifikans pozitiv hatdsa van
Argentina, Brazilia, Chile, Mexiko és Peru esetében is, azonban Kolumbia kereskedelmi
partnereinél az egyiitthatd szignifikans negativ értéket vett fel. Mindezek alapjan illetve

Martinez-Zarzoso (2003) nyoman ceteris paribus kijelenthetjiilk, hogy Kolumbia

** Ahogy a bévitett modell eredményei alapjan latni fogjuk, a szomszédossagot megragadd dummy

valtozé modellbe helyezésével a tavolsag exportot csokkentd hatasa jelentésen csokken.
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kereskedelmi partnerei esetében az abszorpcids hatds érvényesiil, és igy a lakossag
novekedésével parhuzamosan egyre kevesebbet importalnak ezek az orszagok
Kolumbiabol, mindekdzben a masik 5 vizsgalt orszag esetében pedig a partnerorszag
lakossaganak novekedése az latin-amerikai orszagokbol szarmazo import nagysaganak
novekedését vonja maga utan.

A dummy valtozok modellbe helyezésével (15. tabldzat) minden orszag
esetében javult a modell magyarazoereje, a legnagyobb mértékii javulast Chile, Mexikd

¢és Argentina esetében tapasztalhatjuk.

15. tablazat: A bovitett modell eredményei a LAC-6 orszdgokat kiilon vizsgalva

ARG BRA CHL COL MEX PER
InGDPi 0,24%%* | (0,39%** | (,36%*** 0,30%** | 0,64%** 0,26%**
(2,93) (6,15) (3,78) (3,33) (5,67) (2,74)
InGDPj 0,68%** | ],04%** | ] 22%%%* 1,32%%% | ],30%** 1,22%%%
(23,29) (34,07) (30,22) (38,77) (33,67) (32,71)
InDISTij -0,33%%* | 1, 13%%* | 0 47*F* | -1,66%** | -1,61%*¥* | -0,60%**
(-5,14) (-12,05) | (-5,14) (-24,46) | (-18,02) (-5,80)
InPOP;j 0,31*** | -0,01 0,02 -0,28*** | -0,10%** | 0,02
(10,57) (-0,23) (0,40) (-7,31) (-2,68) (0,38)
Contigij 1,66%*% | 0,59%** | (),64%%* 0,23* 0,34%* 0,86%**
(8,81) (5,58) (2,86) (1.88) (1,78) 4,57)
Comlangij 1,06%** | 3 17%%* | 2 40%** 0,86%** | 1,91%** 1,61%**
(11,34) (-10,29) | (17,30) (6,71) (15,04) (10,33)
Colonyij 0,27%* 3,90%** | -1,77**%* | -0,16 -0,45%*%* | -0,36**
(2,47) (12,41) (-11,91) (-0,93) (-3,08) (-2,00)
FTAjj 0,49%** | 0,80*** | -0,10 0,37** -0,32%** | (,92%**
(3,14) (6,50) (-0,93) (2,43) (-3,52) (4,62)
Konstans S7,86%F* | 7 S53%Fk* | _19,05%** | 5 14%* | _16,7TF*F* | -16,18***
(-3,58) (-4,00) (-8,06) (-2,26) (-5,31) (-6,56)
R-négyzet 0,7103 0,8085 0,7684 0,7358 0,7716 0,7091
Megfigyelések | 1296 1314 1170 1152 1206 1188
szama

Megj.: zarojelben t-statisztikak, szignifikancia: *** 1 szdazalékos, ** 5 szazalékos, * 10
szazalékos szinten.

A dummy valtozok hatasara nem tortént 1ényeges valtozas a gazdasagi mérethez
tartozo koefficiensek nagysagat és szignifikanciajat tekintve, mely a multikollinearitas
alacsony szintjére utal a GDP és a dummy valtozok kozott. Ezzel szemben a tavolsagi
valtozo egylitthatdja jelentésen valtozott, mivel a modellbe helyezett binaris valtozok a
kereskedelmet segito illetve akadalyozo egyéb tényezoket ragadjak meg, ezaltal szamos
orszag esetében csokkentve a foldrajzi tavolsag exportra gyakorolt negativ hatasat. Az

egylitthato értékét tekintve jelentds csokkenést kovetden a tavolsag 1 szazalékkal
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torténd novelése esetén Argentina, Chile és Peru esetében egységnél joval kisebb
mértékben csokken a binaris export. Ezzel szemben a Brazilidhoz, Kolumbidahoz és
Mexikohoz tartozo tavolsagi koefficiensek erételjesebb negativitast mutatnak: ezen
orszagok bilateralis exportja érzékenyebb a fOldrajzi tavolsag alakulasara. A
partnerorszag lakossagat tekintve ebben a modellspecifikacioban szignifikans pozitiv,
inszignifikans és szignifikansan negativ eredményeket is kaptunk. Brazilia, Chile és
Peru esetében inszignifikans a kereskedelmi partner lakossaganak hatasa a bilateralis
exportra, ezzel szemben Argentina szignifikans pozitiv, Kolumbia és Mexiké pedig
szignifikansan negativ értékeket ért el, habar ezen egyiitthatok nagysaga alacsonynak
mondhato.

A bindris valtozok eredményeire attérve a kozos hatarhoz tartozo koefficiens
minden vizsgalt orszag esetében szignifikans pozitiv értéket vett fel, habar az egyiitthato
nagysaga igen jelent6s szorddast mutat a LAC-6 orszagok kozott: a legjelentdsebb
hatast Argentina mutatja — feltehetdleg Brazilia szomszédsaga miatt —, mikozben
alacsonyabb az egyiitthat értéke Kolumbia és Mexiko esetében. A kozds nyelv és
kozos gyarmat esetében is jelentds eltérések mutatkoznak a LAC-6 orszadgok kozott.
Mikozben a kozos nyelv szignifikdnsan pozitiv hatdssal van Argentina, Chile,
Kolumbia, Mexiko €s Peru bilateralis exportjara, addig ez a hatés szignifikdnsan negativ
Brazilia esetében, a kozos gyarmat pedig pozitiv hatast mutat Argentinara és Braziliara,
viszont a koefficiens szignifikansan negativ Chilére, Mexikdra €és Perura nézve. Ezen
valtozok hatasanak értelmezésekor figyelembe kell venniink, hogy az egyes valtozok
mogott milyen tényezok allnak. Brazilia esetében a kozds nyelv valtozo negativ eldjelet
vesz fel, ami alapjan tévesen arra a kovetkeztetésre juthatnank, hogy a szakirodalommal
ellentétben a kdzos nyelv gatolja a bilateralis kereskedelmet. Azonban ebben az esetben
figyelembe kell venni, hogy Brazilia szamos olyan orszaggal folytat jelentds
kereskedelmet, mely orszdgokban nem hivatalos nyelv a portugil, mikézben a
mintakban két portugdl nyelven beszEélé orszaggal, Makaoval és Portugaliaval
szamottevoen kevesebbet kereskedik. A kozos gyarmathoz tartozo egyiitthato tobb mint
ellenstlyozza a kozos nyelv egyiitthatdjanak értékét, igy dsszességében Portugaliaval
tobbet kereskedik Brazilia, azonban a Makaoval folytatott bilateralis kereskedelem
ennél Iényegesen kevesebb, és igy a kapott érték negativ. Ugyanigy, a kozos nyelv
szignifikans pozitiv egyiitthatot kapott Chile, Mexikdé és Peru esetében, mely
orszagoknal a gyarmati kotelék negativ hatdsa ezt a pozitiv értéket nem tudja

ellenstlyozni, azaz: ezen harom orszag esetében a hivatalos spanyol nyelv pozitiv

149



hatassal van a bilaterdlis exportra, azonban ez a hatas jelentdsen alacsonyabb
Spanyolorszag esetében. Az eldzdekhez hasonloan a kozos kereskedelmi megallapodas
kereskedelemre gyakorolt hatasa sem egyértelmli a LAC-6 orszagokat vizsgalva,
ugyanis amig Argentina, Brazilia, Kolumbia és Peru esetében az egyezmény ndvelni
tudta az export nagysagat, addig Chile esetében inszignifikans negativ, Mexikonal pedig
szignifikans negativ értéket kaptunk. Utobbi értéket nem szabad gy értelmezni, hogy
Mexiko esetében egy kereskedelmi egyezmény megkotése ceteris paribus csokkenti az
export nagysagat: a negativitas egyrészt utalhat a mexikoi kereskedelmi egyezmények
sokszintiségére ¢és sikerességiik eltéré fokara, valamint mas, kihagyott valtozok
torzitasara is.

Osszességében elmondhatd, hogy nem csupan a kereskedelmi adatok egyszeri
elemzése soran szembetiind a LAC-6 orszagok kiilkereskedelmében megjelend
heterogenitas, hanem mélyebb statisztikai elemzés soran is jelentds kiilonbségeket
fedezhetiink fel az orszagok kozott. A bdvitett modell eredményei alapjan Argentina
bilateralis exportja nd, amennyiben ndvekszik Argentina vagy egy partnerorszaga
gazdasagi mérete illetve, ha n6 a kereskedelmi partner lakossaga, valamint szignifikans
pozitiv hatassal van az exportra a kdzos hatar, k6zos nyelv, kozos gyarmat és kdzos
szabadkereskedelmi megallapodas megléte is, mikézben a tavolsag 1 szazalékos
novekedésével az argentin bilateralis export értéke 0,33 szazalékkal csokken. A brazil
exportot szintén noveli a GDP novekedése, valamint a kozos hatar, kozds gyarmat és
kozos FTA megléte, azonban nem szignifikans a partnerorszag lakossaganak a hatasa,
mikdzben negativ hatassal van a bilateralis exportra a tavolsag ndvekedése illetve a
kozos nyelv megléte. Chile esetében a kdzos gyarmat és a tavolsag hatasa negativ a
bilateralis exportra, noveli azonban a chilei exportot a GDP ndvekedése, a kozos hatar
¢s a kozos nyelv megléte, mikdzben az FTA és a partnerorszag lakossaga inszignifikans
hatassal bir. Kolumbia esetében kereskedelmet ndveld tényezd a gazdasagi novekedés
mellett a k6z0s hatar, k6zos nyelv és FTA megléte, a kozos gyarmati koteléknek nem
szignifikans a hatasa, mikdzben csokken a kolumbiai bilateralis export nagysaga a
partnerorszag lakossaganak illetve a bilateralis tavolsag novekedésével. A mexikoi
bilateralis export novekszik a kozds nyelv és kozos hatar megléte esetén, illetve a
mexikoi és partnerorszaganak gazdasagi novekedésével parhuzamosan, azonban
szignifikans negativ hatdsa van a tavolsag mellett az FTA-nak, a k6z0s gyarmati
koteléknek illetve a partnerorszag népességnovekedésének is. Végezetiil Peru esetében

a gyarmati kotelek és a tavolsdg mutat csupan negativ hatdst a bilateralis exportra,
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mikdzben a partnerorszag lakossaganak novekedése nem szignifikans, a gazdasagi
novekedés, kozos hatar, kozos nyelv illetve FTA megléte viszont szignifikans pozitiv
hatassal bir.

A megfigyelések alacsony szama miatt a LAC-6 orszagok egyenkénti vizsgalata
soran a modellspecifikdci6 nem keriilt bdvitésre orszag- és iddspecifikus dummy
véaltozokkal, a kovetkezd fejezetekben azonban a mintanagysdg novelésével
parhuzamosan ezek a valtozok is bekeriilnek a modellbe, mely altal a kordbban mar
ismertetett multilateral resistence is kisziirhetd a vizsgalat soran, ezaltal pedig sokkal

pontosabb, torzitastol mentes eredményeket kaphatunk.

7.4. A LAC-6 orszagok egyiittes kiilkereskedelmének vizsgalata

Az orszagonkénti vizsgalatot kovetden mind a 6 vizsgalt orszag bekerilt a
modellbe, igy a vizsgalat immar a LAC-6 orszagok egyiittes exportjara vonatkozik. Az
empirikus eredményeket a LAC-6 orszagok kiilkereskedelmére vonatkozdan a 76.
tablazat foglalja 6ssze.

Az alap gravitacios modell eredményeit tekintve a LAC-6 orszagok exportjanak
kétharmadat lehet magyarazni a gravitacidos alapvaltozokkal. Mindharom valtozo 1
szazalékos szinten szignifikans értéket vesz fel, a GDP koefficiensei pozitiv, a
bilateralis tavolsagé pedig negativ eléjelti értéket mutat, tehat a gazdasagi méret
novekedésével parhuzamosan novekszik a bilateralis kereskedelem értéke, mikozben a
tavolsag novekedésével csokken. A konkrét értékeket tekintve, a LAC-6 orszagok GDP-
jének 1 szazalékos novekedésével exportjuk atlagosan 0,76 szazalékkal novekszik. A
kereskedelmi partner GDP-jének 1 szdzalékos novekedése esetén a LAC-6 orszagokbol
szarmazo importjuk 1,06 szazalékkal nd. Mindekdzben a bilaterdlis tavolsag 1

szazalékos novelésével a bilateralis kereskedelem értéke 1,68 szazalékkal csokken.
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16. tablazat: A LAC-6 orszagok egyiittes kiilkereskedelmének gravitdacios vizsgdlata

Alapmodell | Bévitett alapmodell | Bévitett modell | Bévitett modell II. | Bovitett modell III. | B&vitett modell IV.
InGDP1i 0,76%** 1,04%%* 1,03%%* 1,21%%* 1,4%%** -0,01
(46,40) (31,55) (29,85) (35,39) (35,42) (-0,19)
InGDPj 1,06%*** 0,95%** 0,98%** 0,62%%* 0,88%** 0,85%**
(111,38) (65,00) (63,32) (11,78) (11,41) (16,34)
InDISTjj -1,68%** -1,67%** -1, 14%%* -0,91%** -0,97%** -4,39%**
(-71,08) (-70,68) (-26,94) (-21,86) (-23,51) (-5,44)
InPOPi -0,39%%** -0,31%** -0,52%** -0,73%** 3,71%%*
(-9,42) (-6,98) (-12,59) (-16,11) (3,65)
InPOP;j 0,15%** 0,10%** -0,72%* -0,68** -0,52%*
(9,30) (5,51) (-2,36) (-1,98) (-1,90)
Contigij 1,04%** 0,84*** 0,82%%** -5,52%*%*
(13,80) (12,69) (12,82) (-2,68)
Comlangij 0,89%** -0,24%*%* -0,27%** -10,31%**
(13,53) (-3,55) (-4,19) (-6,22)
Colonyij 0,18** 1,09%** 1,12%** 3,34%**
(2,32) (9,04) (10,07) (3,03)
FTAIjj -0, 14%*%* -0,08%* -0,14%** 0,08*
(-2,82) (-1,73) (-3,19) (1,76)
Konstans -14,20%** -14,43%%* -20,25%%* 0,74 -7,22 -17,02
(-29,02) (-30,06) (-32,79) 0,16) (-1,22) (-1,54)
R-négyzet 0,6662 0,6739 0,6860 0,7968 0,8011 0,9258
Magyarazdvaltozok szama 3 5 9 88 105 428
Megfigyelések szama 7326 7326 7326 7326 7326 7326

Megj.: zardjelben t-statisztikak, szignifikancia: *** 1 szdzalékos, ** 5 szdzalékos, * 10 szdzalékos szinten. Bévitett modell I1.: orszagspecifikus dummy

valtozok; bovitett modell I11.: orszag- és iddspecifikus dummy valtozok,; bovitett modell 1V.: orszagpar- és idéspecifikus dummy valtozok.
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Amennyiben népességi valtozokat helyeziink a modellbe, kis mértékben valtozik
az i és j orszag GDP-jének koefficiense, mikdzben a tavolsag egyiitthatoja alig modosul.
A Dbovitett alapmodell alapjan ceteris paribus a LAC-6 orszagok népességének
novekedése negativ hatassal van az export nagysagara, azaz a LAC-6 orszagok esetében
az abszorpcios hatéas érvényesiil, vagyis a lakossag novekedésével parhuzamosan inkabb
n6 a belsd kereslet a sajat termékek irant, és ezaltal kevesebb terméket fognak ezen
orszagok az exportpiacokra szanni. Ezzel szemben a kereskedelmi partnerek
lakossaganak novekedése hatasara ndvekszik a LAC-6 orszagokbol szarmazo termékek
importja, habar ez a hatds feleakkora, mint az exportér orszdgok esetében. Mindezen
hatasok 1 szézalékos szinten szignifikansak.

A harmadik modellspecifikcié tartalmazza mar a bdvitett modell dummy
valtozoit is. Habar a bovitett modell magyarazoereje nem sokkal nagyobb az alapmodell
értékénél, minden valtozonk szignifikans értéket mutat 5 szazalékos szinten. Az Uj
valtozok modellbe keriilésével a GDP-hez tartozo koefficiensek értéke alig valtozott,
tovabbra is pozitiv és egység kozeli értékeket vesznek fel. A dummy valtozok hatasara
jelentésen csokkent azonban a tavolsaghoz tartozo koefficiens nagysaga, ami viszont
nem meglepd, hiszen ezen binaris valtozok a bilateralis kereskedelmet segitd és
akadalyozo egyéb tényezoket hivatottak megragadni. A lakossaghoz tartozo egyiitthatok
eléjele és szignifikancidja nem valtozott a modell bovitésével, a koefficiensek nagysaga
azonban némileg csokkent. A bodvitett modell eredményei alapjan a LAC-6 orszagok
exportjara 1 szazalékos szinten szignifikans pozitiv hatassal van a kozos hatar és a
ko6zos nyelv megléte, a kdz0s gyarmat szintén pozitiv értéket vesz fel és 5 szazalékos
szinten szignifikans. A koefficiensek nagysaga alapjan ceteris paribus a kdzos hatar

1% noveli

megléte 183, a kozos nyelvé 144, a kdzos gyarmati multé pedig 20 szézalékka
a LAC-6 orszagok bilateralis exportjat.

A ko0z0s kereskedelmi megallapodéashoz tartozo koefficiens 1 szazalékos szinten
szignifikans értéket mutat, azonban ennek eldjele negativ. Téves lenne azonban ez
alapjan azt a kovetkeztetést levonni, miszerint a LAC-6 orszagok esetében a
kereskedelmi megallapodasok aldirasa szignifikansan csokkentené a bilateralis

kereskedelmet. Tekintve, hogy egyetlen valtozéval ragadjuk meg az 9sszes megkdtott

kereskedelmi egyezmény hatasat, igy a végeredmény kdnnyen torzitott lehet.

Dummy valtozo esetén a koefficiens hatasanak értelmezéséhez az alabbi 0sszefiiggést szokas hasznalni:

100*[exp(X)-1]=Y %.
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Annak érdekében, hogy az egyes orszagokhoz kotddo fix hatasokat is
kisziirhessiik ¢és ezaltal kevésbé torzitott eredményeket kapjunk, orszagspecifikus

dummy valtozokkal*®

egésziilt ki a modell. Orszagspecifikus dummy valtozok modellbe
helyezésével jelentdsen megnd a modell magyarazoereje, ugyanis ezek a bindris
valtozok hivatottak minden, a tobbi valtozo altal le nem fedett tényezd hatasat
megragadni, melyek az egyes kereskedelmi partnerek alapjan specifikusak. A
modelliink magyarazoéereje immar kozeliti a 80 szazalékos értéket, mikozben 10
szazalékos szintet tekintve minden fobb valtozonk statisztikailag szignifikdns
egyiitthatoval rendelkezik. Az orszagspecifikus valtozok modellbe helyezésével
csokkent a partnerorszag GDP-jéhez tartozd egyiitthatd nagysaga, illetve érdekes
megfigyelni, hogy a bilateralis tdvolsag hatdsa is kevésbé jelentdssé valt. Mikozben
novekedett a LAC-6 orszagok lakossagdnak negativ hatdsa az export nagysagara, addig
a partnerorszagok lakossaganak hatasa enyhe pozitiv értékrél hatarozottan negativ
értékre valtott, bar utobbi statisztikailag csupan 5 szézalékos szinten szignifikans. Ezek
szerint minden, a valtozoink altal meg nem ragadott orszagspecifikus hatds kisziirése
utan negativ a kapcsolat mind a vizsgalt 6 orszag, mind a kereskedelmi partnerei esetén
a lakossag novekedése és a LAC-6-bol exportalt termékek értéke kozott, ceteris
paribus. Az eredeti dummy valtozdink koziil jelentds valtozast mutat a kdzos nyelvhez
tartozo koefficiens, mely szintén eldjelet valtott. Ezek alapjan habar kimutathato a
spanyol illetve portugal nyelvii orszagokkal folytatott nagyobb volumenti kereskedelem,
mindez nem a ko6zds nyelv meglétének koszonhetd, mikozben a LAC-6 orszagok
szamos olyan orszaggal folytatnak jelentds mértéki kereskedelmet, melyekkel nem
rendelkezik kozos hivatalos nyelvvel, gondoljunk csak az Egyesiilt Allamokra, Kinara
vagy Németorszagra. Orszagspecifikus dummy valtozokkal jelentdsebb  és
statisztikailag is szignifikansabb a kdzos gyarmat hatdsa az exportra, ezzel szemben a
kozos szabadkereskedelmi megallapodashoz tartozd koefficiens nagysdga ¢&s
szignifikanciaja is romlott, azonban tovabbra is enyhe negativ hatast mutat a valtozo,
mely 10 szazalékos szinten statisztikailag szignifikans.

A kovetkez6 lépésben iddspecifikus dummy valtozokkal®’ egészitettem ki a
modellt annak érdekében, hogy kisziirjem azokat a hatasokat, melyek 1-1 évre
vonatkoznak. Az igy kiegésziilt modell magyarazéereje kissé novekedett, az R-négyzet

immar 0,8011, mikdzben a valtozoink tovabbra is szignifikansak maradtak 5 szazalékos

3679 dummy valtozo keriilt a modellbe, melyek a 79 importSr orszag fix hatasat hivatottak megragadni.

3717 dummy valtozo keriilt a modellbe, melyek a 18-1 év fix hatésait sziirik ki.
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szinten. Az idéspecifikus tényezOk modellbe helyezésével 1ényegi valtozasok nem
torténtek a koefficiensek nagysagat és szignifikanciajat tekintve, azonban ezen dummy
valtozok is hozzajarulnak ahhoz, hogy a lehetd legkevesebb torzitast tartalmazza a
modelliink.

Az orszagokhoz kotddo fix hatasokat tekintve felmeriil még az a kérdés, hogy
ezek a hatdsok vajon orszagparonként valtoznak-e, és ha igen, akkor ez a hatas
szignifikans-e. Ehhez a vizsgalathoz az orszagspecifikus dummy valtozokat orszagpar-
specifikus dummy valtozokra cseréltem. Orszagpar-specifikus dummy valtozokkal a
modell magyarazoereje 0,9258-ra nétt, tehat a modellben 1évé magyarazdvaltozok
immar a fliggd valtozo variancidjanak kozel 93 szazalékat magyarazzak.

Az 1) dummy valtozok hatdséara elvesztette szignifikancidjat az exportalo orszag
GDP-je, illet6leg csupan 10 szazalékos szinten szignifikans az FTA illetve az importald
orszag lakossaga. Az 1 szazalékon szignifikans valtozok koefficiense jelentésen
megn6tt, minden egyéb hatas kisziirésével a tavolsag 1 szazalékos novekedésével 4,39
szazalékkal csokken az export nagysaga. Meglepd lehet, hogy a kdzos nyelv mellett a
kozos hatar koefficiense is negativ eldjelet vett fel, azonban ezen jelenség mogott a fébb
exportpiacok foldrajzi megoszlasa valamint az intraregionalis kereskedelem alacsony
szintje all. Tekintve, hogy a kozds gyarmat koefficiense pozitiv eldjeli, mikdzben a
kozos nyelvé negativ, igy Spanyolorszag esetében a nettd hatds tovabbra is negativ,
viszont kevésbé, mint példaul a tobbi latin-amerikai orszag esetében. Az FTA esetében
a korabbi negativ koefficienst az a tény magyarazhatja, hogy az egyes LAC-6 orszagok
eltérd orszagokkal kotottek szabadkereskedelmi megallapodas, és a valtozd hatasanak
megragadasakor az orszagspecifikus tényezok megragadasaval nem sikeriilt olyan
tényezOk hatdsat kiszlirni, melyek negativ hatast gyakoroltak a szabadkereskedelmi
egyezménnyel rendelkezd orszadgparok kereskedelmére, azonban melyeket sikeriilt
orszagpar-specifikus dummy valtozék modellbe helyezésével kiszlirni. Az FTA ebben a
modellben 10 szazalékos szinten szignifikdns és pozitiv hatast mutat, szamszertiisitve a
LAC-6 orszagok esetében a kozos kereskedelmi megallapodas atlagosan 8 szazalékkal
noveli az export nagysagat. Ez a szam tovabbra is jelentdsen elmarad az elvart hatastol,
igy a késobbiekben nagyobb hangsulyt kap a vizsgalatok sordn az FTA-k hatdsanak
pontosabb megragadasa.

Osszességében megallapithato, hogy a fix hatasokat kisziird bdvitett modell
eredményeit tekintve a kozos hatar szignifikdnsan pozitiv hatassal van a LAC-6

orszagok bilateralis exportjara, amennyiben nem sziirjiikk ki az orszagpar-specifikus fix
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hatasokat®®, azonban a kozos nyelv megléte mar nem jar hasonldan egyértelmii pozitiv
hatasokkal. Habar vitathatatlan, hogy a k6zds nyelv megléte két orszag kdzott csokkenti
a tranzakcios koltségeket, azonban mindez nem elegendé ahhoz, hogy a LAC-6
orszagok esetében Onmagaban hozzajaruljon a bilaterdlis export novekedéséhez.
Mindezt magyarazhatja a latin-amerikai orszadgok kiilkereskedelmében a fejlett orszagok
dominanciaja, mely orszagokban nem a spanyol vagy portugal a besz¢élt nyelv és igy az
exportra pozitiv hatassal van példaul az angol vagy a kinai nyelv megléte a
kereskedelmi partner esetében, mely viszont igy magaval vonja a kozds nyelv
negativitdsat. A kozos gyarmati kotelék még a gyarmati rendszer felszdmolasat kovetd
tobb mint egy évszazaddal késobb is statisztikailag pozitiv hatdssal van a bilateralis
exportra mindegyik modellspecifikacié eredménye alapjan, Spanyolorszag és Portugalia
esetében a gyarmati kotelék pozitiv hatasa rdadasul ellensulyozni is tudja a k6zos nyelv
egylitthatéjanak negativitasat az utolsé modellspecifikacio kivételével. Mikdzben a
koz0os hatar, nyelv és gyarmati kotelék megléte alapvetden adottsag egy orszag szamara,
a negyedik dummy magyarazovaltozonk, a kozos szabadkereskedelmi megallapodas
mar az orszag kereskedelempolitikajanak az eredménye, és igy kiilon figyelmet érdemel
ezen valtozé hatasanak értelmezése. Ahogy azt fentebb lathattuk, az utolsd
modellspecifikacié kivételével szignifikansan negativ értéket vett fel az FTA valtozo a
LAC-6 orszagok egyiittes exportjat vizsgalva, mikozben a kereskedelmi
megallapodasok szdmanak rohamos ndvekedésével parhuzamosan alapvetden pozitiv
hatast varnank. Ennél a pontnal meg kell jegyezni, hogy nem szabad az eredményt ugy
értelmezni, hogy amennyiben a LAC-6 orszagok szabadkereskedelmi megallapodast
kotnek egy kereskedelmi partneriikkel, ugy csokkenni fog a bilateralis kereskedelmiik.
A negativitadst magyarazhatja, hogy a térség orszagai szamos orszaggal és integracioval
kotottek kiilonbozé mélységl kereskedelmi megallapodast, melyek sikere igen eltéro,
igy pedig a kereskedelmi egyezmények hatdsdnak megragadésa egyetlen valtozoval
nem ad pontos eredményt. Mindazonaltal megjegyezhetjiik, hogy a LAC-6 orszagok
altal alairt kereskedelmi megallapodasok a modell eredményei alapjan nem feltétleniil

érik el céljukat az export boviilése tekintetében.

¥ Az orszagpar-specifikus fix hatisok modellbe helyezésével az 1-1 orszagparra vonatkozo, idében nem
valtozo hatasokat sziirtem ki, igy eldjelet abban az esetben valt egy koefficiens a fix hatasok kiszlirésével,
amennyiben jelentdés 1-1 orszagpar hatdsa az adott valtozora (lasd példaul: Cheng-Wall 2005), pl.

Argentina és Brazilia, illetve Mexiko és az USA szomszédossaga esetén.
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7.5. Erzékenységvizsgalat OECD és nem OECD orszagokkal

Felmeriil a kérdés, hogy a kapott eredmények milyen mértékben érzékenyek a
mintanagysagra illetve a minta osszetételének valtozasara. A kérdés megvalaszolasahoz
a korabbi mintat két részre bontottam az alapjan, hogy a kereskedelmi partner
rendelkezik-e OECD-tagsaggal vagy sem. A kapott eredményeket a /7. tablazat
tartalmazza.

Az érzékenységvizsgalat eredményei alapjan az elsé szembetiind kiilonbség az
OECD ¢és nem OECD orszagok kozott az R-négyzetben jelenik meg: az OECD
orszagok esetében a valtozok minden modellspecifikacid esetében nagyobb ardnyban
magyaraztak a fliggd valtozo értékét, mint a nem OECD orszagoknal. Ez az eredmény
nem meglepd tekintve, hogy az OECD orszagok esetében kisebb az adatokban rejlé
variancia, ezek az orszagok jobban hasonlitanak egymasra, mint amit a fejlodo és a
kozepesen fejlett orszagok esetében tapasztalunk.

Az alapmodell esetében nem tapasztalhatunk jelentds kiilonbséget az OECD és a
nem OECD orszagokba ¢érkez0 exportot befolyasold tényezOk koefficiensei
tekintetében, az R-négyzetet tekintve viszont, amig az OECD orszagok esetében az
alapmodell valtozoi az export tobb mint 70 szazalékat tudtak magyardzni, addig ez az
érték a nem OECD orszagok esetében alig mulja felill a 63 szazalékot. A bdvitett
modell esetében az R-négyzetek kozotti kiilonbség megmaradt, azonban mar jelentds
eltérések mutatkoznak a magyarazdvaltozok egyiitthatoi kozott is. Amig az OECD
orszagok esetében az importald orszag GDP-jének jelentGsebb szerepe van a
kereskedelem értékének alakuladsaban, mint az exportald orszag szamadatanak, addig ez
épp forditott a nem OECD orszagok esetében, bar utdbbinadl a két valtozo kozotti

kiilonbség elég csekély.
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17. tabldazat: Erzékenységvizsgdlat a LAC-6 orszdgok kiilkereskedelmének gravitdcios vizsgdlatihoz

OECD (1) | Nem OECD (1) | OECD (2) | Nem OECD (2) | OECD (3) | Nem OECD (3) | OECD (4) | Nem OECD (4)
InGDPi 0,64%** 0,85%** 0,77*** 1,09%** 1,05%** 1,59%** 0,11%* -0,12%
(29,66) (35,85) (15,12) (21,93) (18,98) (28,01) (1,69) (-1,85)
InGDP;j 1,22%%* 1,09%** 1,20%** 1,01%** 0,61%** 1,02%** 0,60%** 0,98***
(75,78) (67,35) (28,97) (33,33) (4,44) (10,14) (6,05) (14,61)
InDISTij -1,45%%* -1,63%** -0,70%** -1, 11 0,13 -1,08%*** -4,56%* -18,69%***
(-20,64) (-59,82) (-6,64) (-20,79) (1,22) (-23,29) (-2,10) (-5,26)
InPOPi -0,11* -0,27%** -0,37%%* -0,83 %% -0,26 7,80%**
(-1,86) (-4,23) (-5,83) (-12,91) (-0,20) (4,99)
InPOP;j 0,01 0,01 -0,72 -0,86%** -0,66 -0,82%*
(0,29) (0,45) (-1,01) (-1,98) (-1,19) (-2,28)
Contigij 1,82%** 0,85%** 1,96%** 0,54%** -1,69 -13,18%**
(12,32) (9,41) (14,21) (7,70) (-0,78) (-3,96)
Comlangij 1, 15%** 0,80%** -0,55%** -0,20%** -3, 18%** -22,62%*%*
(8,17) (10,24) (-4,82) (-2,41) (-2,64) (-5,11)
Colonyij 0,00 1,40%** 3,66%%*
(0,01) 9,11) (2,87)
FTAjj -0,07 0,14* -0,15%** 0,26%%* 0,12%* 0,09
(-1,02) (1,91) (-2,70) (3,85) (2,34) (1,07)
Konstans -17,30%** -17,20%** =25, 27H** -21,95%** -8,08 -9,86 57,45% 48,76
(-17,28) (-25,00) (-19,71) (-25,29) (-0,71) (-1,26) (1,88) (0,88)
R-négyzet 0,7061 0,6338 0,7235 0,6491 0,8337 0,7695 0,9331 0,9165
Magyarazovaltozok szama 3 3 9 8 59 70 212 237
Megfigyelések szama 3438 3888 3438 3888 3438 3888 3438 3888

Megj.: zardjelben t-statisztikak, szignifikancia: *** 1 szdzalékos, ** 5 szdzalékos, * 10 szdzalékos szinten. (1): alapmodell, (2): bévitett modell, (3):

bévitett modell orszag- és iddspecifikus dummy valtozokkal, (4): bovitett modell orszagpar-specifikus dummy valtozokkal.
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Szamottevé kiilonbség mutatkozik a foldrajzi tavolsag tekintetében is:
amennyiben a LAC-6 orszagok OECD orszagba exportalnak, a tavolsag exportot
csokkentd hatasa jelentdsen kisebb, mint abban az esetben, ha a célorszag nem OECD
orszag. A lakossag kereskedelemre gyakorolt hatdsa inszignifikins az importalo
orszagok esetében, mig az exportaldo orszagoknal negativ, viszont a koefficiens
nagysaga kicsi. A binaris (dummy) valtozok esetében ujabb jelentOs killonbségeket
vehetiink észre a két vizsgalt orszagcsoport kozott. Amennyiben egy LAC-6 orszag
OECD orszaggal szomszédos, ez a kozos hatar erdteljesebben noveli az exportjanak
értékét, mint a nem OECD orszagok esetében. Ebben jelentds szerepe van Mexikoé és az
USA szomszédossaganak, mikozben a Peru és Chile k6zos hataranak hatasa a valtozora
feltehetdleg joval kisebb. A kozos nyelv valtozo szintén az OECD orszagok esetében
vesz fel nagyobb értéket, mikozben a kozds gyarmat valtozd inszignifikdns az OECD
orszagok esetében és kiesik a modellb6l a masik csoportot vizsgalva, tekintve, hogy
Spanyolorszag és Portugalia OECD orszag. Erdekes megfigyelni, hogy amig a kozos
szabadkereskedelmi megallapodas egyiitthatoja inszignifikans és negativ az OECD
orszagok esetében, addig a nem OECD orszagok esetében 10 szdzalékos szinten
szignifikans és pozitiv.

Amennyiben a modellt orszagpar-specifikus és idéspecifikus dummy
valtozokkal bovitjiik, a modell magyarazoereje immar mindkét vizsgalt orszagcsoport
esetében 90 szazalék folé emelkedik. Ebben a modellspecifikdcidban a LAC-6 orszagok
GDP-jének 1 szazalékos novekedése esetén ceteris paribus 11 szazalékkal né az OECD
orszagokba érkez6 export, mikdzben 12 szazalékkal csdkken a nem OECD orszagokba
¢rkezd. Ez alapjan a latin-amerikai orszagok gazdasagi novekedésével parhuzamosan a
fejlettebb illetve gazdasagi fejlettséget tekintve egy szinten 1évé orszdgokkal (OECD)
fognak tobbet kereskedni, mikdzben kevesebbet exportdlnak azokba az orszagokba,
melyek veliik egy fejlettségi szinten vagy az alatt (nem OECD) vannak. Ezzel szemben
az importald orszag GDP-jének novekedése mindkét vizsgalt orszagcsoport esetében
szignifikansan pozitiv hatassal van az export nagysagara. A tavolsag esetében igen
jelent6s kiilonbséget figyelhetiink meg: amig orszagpar-specifikus illetve idéspecifikus
fix hatdsokat kisziirve a tavolsag 1 szazalékos novekedésével a LAC-6 orszagokbol
szarmazo6 import 4,56 szazalékkal csokken az OECD orszagok esetében, addig ez a
negativ hatds ennek a négyszerese nem OECD orszagok esetében. Ezek alapjan
tovabbra is megallja a helyét az a kovetkeztetés, melyet mar az alapmodell eredményei

alapjan tehettiink, miszerint a nem OECD orszagok esetében a tavolsagnak jelentésebb
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a szerepe a LAC-6 orszagokbol szarmazd export esetében, vagy a masik oldalrél nézve,
az OECD orszagokba iranyuld LAC-6 export kevésbé érzékeny a foldrajzi tavolsag
negativ hatdsara. A lakossaghoz tartozo egyiitthatok az OECD orszagok esetében nem
szignifikansak, mig a nem OECD partnerek esetén a LAC-6 orszagok lakossaganak
novekedése jelentés mértékben noveli a nem OECD-orszagokba iranyuld export
nagysagat minden mas tényezdt allandonak tekintve, mikdzben gyengébb, de negativ
hatasa van a nem OECD orszagok lakossaganak novekedésének. A kozos hatar illetve
kozos nyelv valtozok a vart értékkel szemben negativ el6jelet vesznek fel mindkét
orszagcsoport esetében, mikozben a valtozok hatasa sokkal jelent6sebbnek mutatkozik a
nem OECD orszagok esetében. A negativ eldjelre magyarazatul szolgalhat, hogy a
LAC-6 orszagok elsdsorban nem a szomszédos orszagaikkal kereskednek a legtobbet,
ez alol persze kivétel Mexiko, mikozben ugyanigy az intraregionalis kereskedelem
alacsony szintje és az angol, német és kinai nyelvii orszagokkal folytatott jelentOs
kereskedelem okozhatja a negativ értéket a kozos nyelv esetében. Az OECD
orszagoknal a kozos gyarmathoz tartozo koefficiens szignifikans pozitiv értéket vesz fel
¢és a kozos nyelv egyiitthatdjanak negativ értékét tobb mint ellenstlyozza, a netto hatas
tehat pozitiv Spanyolorszag ¢és Portugalia esetében. A  szabadkereskedelmi
egyezményhez tartozd egyiitthatd ujfent érdekes eredményt mutat: korabbi
modellspecifikaciok esetében a nem OECD orszagok esetére kaptunk szignifikans
pozitiv értéket, mig az OECD orszagokndl a valtozo negativ értékeket vett fel.
Orszagpar-specifikus és iddspecifikus dummy valtozokat alkalmazva viszont a nem
OECD orszagokban valik inszignifikanssa a valtozo, mikdézben OECD orszagok
esetében 5 szazalékon szignifikdns pozitiv értéket kapunk. Azonban itt meg kell
jegyezni, hogy mind a szignifikdns, mind pedig a nem szignifikdns pozitiv és negativ
értekek esetében a valtozd hatdsa igen kicsi, az utols6 modellspecifikacié alapjan
amennyiben a LAC-6 orszagok kozos FTA-val rendelkeznek egy OECD orszaggal,
akkor az exportalt termékek értéke ceteris paribus 12,7 szazalékkal lesz magasabb, mint
abban az esetben, ha nem rendelkeznek k6zos kereskedelmi egyezménnyel.

Mindezek alapjan megallapithatd, hogy jelentds kiilonbségek mutatkoznak a
LAC-6 orszagok exportjat befolyasolod tényezOk esetén aszerint, hogy az importalo
orszagok OECD-tag avagy sem. Mindezen eredmények alapjan arra a kovetkeztetésre
juthatunk, hogy — az orszagpar-specifikus hatasoktol eltekintve illetve a gazdasagi méret
hatasat kisziirve — két egyforma tavolsagra helyezkedd orszag koziil ceteris paribus az

OECD orszagba fognak a LAC-6 orszagok tobbet exportalni, mikézben a kdzos nyelv
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¢s kozos hatar megléte esetében is az OECD orszagokba érkezne tobb export. Ezzel
szemben a nem OECD orszagok elényt élvezhetnek amennyiben a LAC-6 orszagokkal

ko6zos szabadkereskedelmi megallapodassal rendelkeznek.

7.6. Erzékenységvizsgalat bvitett mintaval

Annak érdekében, hogy Osszehasonlithassuk a LAC-6 orszagok esetében kapott
eredményeket mas orszagok — megkdozelitdleg a vilagatlag — eredményeivel, a vizsgalt
minta bdvitésre keriilt. Az 0j vizsgalat minden olyan orszagpar adatait tartalmazza,
melyek az 1995 ¢s 2012 kozotti idészakban minden évben rendelkeztek kereskedelmi
adattal (export és import adatokat kiilon tekintve). Mindezek alapjan 80 exportér és 82
importdér orszag keriilt a modellbe, 0sszesen igy a megfigyelések szama 89982 lett.
Tekintve, hogy az exportér és importdr orszagok nem egyeznek meg, igy kiillonbségek
fedezhetdek fel az exportdr és importdr orszag GDP-je és lakossaga esetén is a kapott
tanulmany ebben az esetben a GDP-k és lakossagi adatok szorzatat helyezi a modellbe,
tekintve, hogy az egyiittes hatason van a hangsuly, nem pedig azon, hogy az egyik
oldalon tobbségben 1évo orszagok esetében hogy valtozik a valtozd koefficiense.
Azonban annak érdekében, hogy az eredmények a lehetd legnagyobb mértékben
legyenek Osszevethetoek a korabbi vizsgalatok eredményeivel, igy ezt az atalakitast
nem végeztem el.

A 18. tablazat tartalmazza a bovitett minta eredményeit a korabban ismertetett
modellspecifikaciok esetében. Az alap graviticiés modellben 4 szazalékponttal
magasabb R-négyzetet kaptam a bdvitett mintadval, mint a LAC-6 orszagok esetében, a
GDP ¢és a tavolsag a vizsgalt minta bilateralis kereskedelmének tobb mint 70 szazalékat
magyarazza mar dnmagaban is. A nagyobb magyarazderd a bovitett minta eredményei
esetében nem meglepd, mivel a mintanagysag novekedésével csokken az adatokban
1év6 heterogenitas, és igy a jobb oldali valtozok a fliggd valtozo variancidjanak nagyobb

hanyadat tudjak magyarazni.
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18. tablazat: Erzékenységvizsgdlat a bévitett minta segitségével
Alapmodell | Bévitett alapmodell | Bévitett modell | Bovitett modell II. | Bovitett modell II1.
InGDP1i 1,08%%* 1,07%%* 1,07%%* 0,48%** 0,56%*%*
(341,89) (237,79) (231,87) (22,86) (20,78)
InGDPj 0,85%%* 0,88*** 0,87%%* 0,80%** 0,88%**
(306,29) (213,54) (204,03) (41,04) (35,03)
InDISTij -0,88%** -0,87%** -0,71%** -0,75%** -0,75%**
(-104,11) (-99,35) (-72,75) (-61,19) (-61,05)
InPOPi 0,00 -0,00 -0,38%** -0,34%**
(0,17) (-0,90) (-3,32) (-2,72)
InPOP;j -0,05%** -0,05%** -0,19%* -0,14
(-10,39) (-9,84) (-2,01) (-1,31)
Contigij 1,22%% 1,02%% 1,027
(40,49) (31,36) (31,34)
Comlangij 0,71%%* 0,86%** 0,86%**
(38,41) (44,67) (44,67)
Colonyij 0,46%** 0,57*** 0,57**%*
(16,27) (20,80) (20,83)
FTAIj 0,42°%%* 0,65%** 0,65%**
(24,56) (38,24) (38,08)
Konstans -24,08%*** -24,07%** -25,22%%* 0,12 -5,56*
(-183,14) (-181,16) (-194,60) (0,06) (-1,86)
R-négyzet 0,7034 0,7038 0,7204 0,8080 0,8083
Magyarazdvaltozok szdma 3 5 9 171 188
Megfigyelések szama 89982 89982 89982 89982 89982

Megj.: zardjelben t-statisztikak, szignifikancia: *** 1 szdzalékos, ** 5 szdzalékos, * 10 szdzalékos szinten. Bévitett modell I1.:

orszagspecifikus dummy valtozok, bévitett modell I11.: orszag- és iddspecifikus dummy valtozok.
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A GDP-hez tartoz6 egyiitthatok esetében nem lathatunk Iényeges eltérést a két
minta kozott, a tdvolsag esetében viszont a koefficiens nagysaga kozel megfelezodott a
minta bovitésének hatasara, igy az alapmodell eredményei alapjan megallapithato, hogy
a LAC-6 orszagok kiilkereskedelme sokkal érzékenyebb az orszagok kozotti bilateralis
tavolsag alakuldsara, mint a vilag orszagainak atlaga. A bdvitett alapmodellben a
lakossag modellbe helyezése ezattal sem valtoztatott jelentds mértékben az
eredményeken, ¢és ahogy mar fentebb kifejtettem, a lakossag és a gazdasagi méret
esetében az Uj vizsgalat soran az i ¢és j orszagok kozotti kiilonbség a minta
aszimmetridjabol fakad, és igy az egyiittes hatast érdemes figyelembe venni.

A bovitett modellben a gazdasadgi méret a LAC-6 orszagok eredményeihez
hasonloéan egység koriili koefficienseket eredményezett, mikozben a tavolsag tovabbra
is tobb mint 40 szazalékkal kisebb hatast mutat, mint a kordbbi vizsgalatok soran. A
lakossaghoz tartozo valtozok koziil csupan az egyik egyiitthatoja szignifikans, negativ
hatasa viszont nem jelentds. A kozos hatar, k6zos nyelv és kozos gyarmat dummy
valtozok mind szignifikansan pozitiv eldjelet kaptak, a koefficiensek nagysaga nem tér
el jelentésen a LAC-6 orszagok esetéhez képest. A szabadkereskedelmi egyezmény
hatasa azonban mind nagysagban, mind pedig eldjelet tekintve jelentdsen eltér a korabbi
eredményekt6l: amig a LAC-6 orszdgok esetében a koefficiens értéke a bdvitett
modellben -0,14 volt, addig a bdvitett minta esetében ez az érték 0,42 lett. Mindezek
alapjan Ujabb jelentds kiilonbséget fedezhetiink fel a két minta kozott: amig a vilag
legfobb kereskedelmi kapcsolatait tekintve a szabadkereskedelmi egyezmények hatasa
szignifikansan pozitiv illetdleg ez a hatas jelentdés mértéki, addig a LAC-6 orszagok
esetében szignifikans negativ és kisebb jelentdségii a bévitett modell alapjan (valamint
késobbi modellspecifikaciok esetében inszignifikans €és szignifikdnsan pozitiv értékeket
is felvesz, de a koefficiens nagysaga nem valtozik).

Amennyiben a modellt orszagspecifikus (exportér- és importorspecifikus)
dummy valtozokkal egészitjiik ki, a modell magyarazoereje kicsit meghaladja a 80
szazalékot, ami hasonlo értéket mutatott a LAC-6 orszagok esetében is. A gazdasagi
mérethez tartozd koefficiensek atlagat tekintve immar joval az egységnyi érték alatti
szamokat vesznek fel és igy mar eltérnek a LAC-6 orszadgok esetében tapasztaltaktol,
mikdzben a tavolsag egyiitthatéja tovabbra is 16 szazalékponttal alacsonyabb hatast
mutat, mint a latin-amerikai vizsgalat soran. A lakossaghoz tartozo koefficiensek eldjele
¢és szignifikanciagja megegyezik a korabbi vizsgalat eredményeivel, az egyiitthatok

nagysaga viszont elmarad a latin-amerikai értékektdl. A kozos hatar esetében nagyobb
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pozitiv eldjelli egylitthatot, a k6zds gyarmat esetében pedig kisebbet lathatunk, mint a
LAC-6 orszagok esetében. Erdekes megfigyelni, hogy amig a kozos nyelv esetén a
latin-amerikai orszagoknal azt tapasztaltuk, hogy az orszagspecifikus hatasokat kisziirve
negativ a hatasa a kozds nyelv meglétének, addig a bovitett mintdban ez a hatas
szignifikansan pozitiv, az azonos nyelvet beszéld orszagok ceteris paribus 76,8
szazalékkal kereskednek tobbet egymassal. Hasonldan ellentétes hatas all tovabbra is
fent a szabadkereskedelmi egyezmények tekintetében is: a vilagkereskedelmet vizsgalva
szignifikansan pozitiv a hatdsa a kereskedelmi megallapodasoknak.

Id6specifikus dummy valtozokkal egészitve ki az el6z6 modellspecifikaciot
csupan minimalisan valtoznak a korabbi értékek. Tekintve, hogy ilyen nagy elemszam
esetében az orszagpar-specifikus dummy valtozokkal 9000 f6l¢é menne a
magyarazovaltozok szama, mely meghaladja a STATA IC szamitasi képességeit, igy ez
a modellspecifikacio tartalmazza a végso eredményeket.

Osszességében a bdvitett modell eredményei alapjan a vilagkereskedelem
kevésbé érzékeny a gazdasagi méret, a lakossag illetve a tavolsag alakulasara, mint a
latin-amerikai orszagok esetében. Mindharom valtozé esetében igaz, hogy 1 szazalékos
valtozas esetében ceteris paribus kisebb, mint 1 szazalékos illetéleg a LAC-6
orszagoknal tapasztalt értéknél kisebb valtozas all be a bilaterdlis kereskedelemben,
mikozben a hatas eldjele azonos a latin-amerikai orszagoknal tapasztaltakkal. Attérve a
dummy valtozok hatdsara, mig a LAC-6 orszdgoknal a kozos hatar 127 széazalékkal
novelte a kereskedelmet, addig ez a hatas vilagviszonylatban 50 szazalékponttal
magasabb, 177 szazalékos. Ezzel szemben a k6zos gyarmat hatasa joval er6sebb a latin-
amerikai orszagokndl, mint a bdvitett mintaban: eldbbinél a hatas 206 szazalékos,
utobbinal csupan 77 szazalékos. Ezek alapjan a latin-amerikai orszagok szorosabb
kereskedelmi kotelékkel rendelkeznek a volt gyarmattartd orszdgaikkal, mint a
vilagatlag. Erdekes megfigyelni a jelentds kiilonbséget a kozos nyelv tekintetében: amig
vilagviszonylatban pozitiv a hatasa a kozos hivatalos nyelvnek, addig a latin-amerikai
orszagok esetében orszagspecifikus tényezoket kisziirve a spanyol illetve portugal
nyelvet beszeélo orszagokkal az egylitthatd értéke negativ. Szadmszeriisitve a hatast, a
bdvitett minta orszagait tekintve a kozos nyelv 136 szézalékkal noveli a bilateralis
kereskedelmet, mikdzben a LAC-6 orszagok esetében ez a hatas -23,7 szazalékos volt.
Hasonloan szamottevo a kiilonbség az FTA tekintetében is: a latin-amerikai orszagoknal
latott -13 szazalékos hatassal szemben vilagviszonylatban 92 szazalékos novekedést

tapasztalhatunk a kozos kereskedelmi megéllapodéas megléte soran.
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A korabbi modellek eredményeinek ismertetése soran mar emlitésre kerilt, hogy
a LAC-6 orszagok esetében mely okokra vezethetd vissza a kozos nyelvhez tartozo
egyiitthatd negativitasa, azonban mindezidaig nem esett arrol szo, hogy a latin-amerikai
orszagok exportjara miért lehet jelentdsebb hatassal a tavolsag alakulasa, mint a globalis
atlagot tekintve. Ahogy az mar a gravitacios modell elméletébdl is kideriilt, a bilateralis
tavolsag valtozo tulajdonképpen az orszdgok kozotti kereskedelem sordn felmeriild
szallitasi koltségeket ragadja meg, tehat amennyiben a latin-amerikai térség szamara a
tavolsag hatasa jelentdsebb a vilagatlagnal, akkor ezek alapjan a LAC-régio jelentdsebb
szallitasi koltségekkel szembesiil, mint a vilag tobbi orszaganak atlaga. Jol ismert tény,
hogy a latin-amerikai térség versenyképességét évtizedek ota korlatozza az
infrastruktira gyengesége, mely nem csupan az elektromos- vagy vizhalozatra utal,
hanem az utak, autopalyak, vasutak és kikotdk szdmara illetve mindségére is (lasd
példaul: Gonzalez et al 2007). Mindezek alapjan pedig arra kdvetkeztethetiink, hogy
amennyiben sikeriil a LAC-6 orszagokban jelentOsen javitani az infrastruktira
allapotan, akkor nem csupan a versenyképesség novekedésén keresztiil érhetne el a
térség jelentésebb gazdasagi novekedést, hanem a bilateralis export novekedésének
kdszonhetden is.

A fenti kiilonbségeket illetve a szakirodalom empirikus vizsgalatait tekintve
egyetlen valtozo esetében érdemes még a pontos hatds megragadasa érdekében javitani
a modellspecifikaciot: az FTA esetében. Amennyiben a valtozot egyezményekre
bontjuk, s6t az egyezmények hatasainak megragadasdhoz tobb dummy valtozot is

képziink, megragadhatjuk az egyes integraciok joléti hatasait is.

7.7. RTA-k hatasanak vizsgalata

Az ujabb modellspecifikacioban a bovitett mintat hasznalva az FTA valtozot cseréltem
le 21 integracios valtozora, melyek 7 regionalis integracio joléti hatasait hivatottak
megragadni. A vizsgalt integraciok az alabbiak: Andok Ko6zdsség, ASEAN, CACM,
EFTA, EU, Mercosur és NAFTA. A vizsgalatnak nem csak az a célja, hogy az FTA
valtozé felbontasaval pontosabb eredményeket kapjak a kereskedelmi egyezmény
hatasara vonatkozoan, hanem az is, hogy konkrétan meg lehessen hatarozni a fobb latin-

amerikai integraciok joléti hatasait. Mas térségek integracios valtozoja azért keriilt a
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modellbe, mert egyrészt ezaltal a modellspecifikacioban ki lehet szlirni mas
egyezmények hatasat, és igy joval pontosabbak lesznek a latin-amerikai integracios
eredmények, masrészt pedig Osszehasonlitdsi alapot biztosit az eurdpai és azsiai
integracids eredmények ismertetése.

kovettem, igy integracionként 3 dummy valtozo keriilt a modellbe. A joléti hatasok
vizsgalatahoz elkiilonitésre keriilt az integracion beliili kereskedelem vizsgalata
(integracio_intra), az integracion kiviili orszagokba torténd export (integracid export)
illetve a harmadik orszagokbol torténd import (integracid import). A harom hatés
egyiittesen hatarozza meg, hogy egy adott integracio joléti szempontbol pozitiv vagy
negativ hatast mutat a vizsgalt idészakra vonatkozdan.

Az els6 modellspecifikacid, a bovitett modell eredményei a 79. tdblazatban
talalhatok.

A korabbi bovitett minta eredményeihez képest a magyarazd valtozok
egylitthatoi nem mutatnak szamottevd valtozast az FTA valtozo integracios valtozokkal
torténd lecserélését kdvetden, mikdzben a modell magyarazoereje némiképp nott. Fix
hatasok kiszilirése nélkiil az Andok Ko6zosség és EFTA esetében kis mértékii pozitiv, az
ASEAN, CACM és Mercosur esetében erdteljesen pozitiv, az EU esetében 1ényegében

inszignifikans, a NAFTA-nal pedig negativ az integracio netto joléti hatasa.
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19. tablazat: A fobb RTA-k hatdisdanak vizsgdlata gravitacios modellel 1.

Bdévitett modell Bévitett modell Bdovitett modell
InGDPi 1, 15%%%* Asean_intra 2,54%%% Eu_import -0,12%**
(185,77) (48,30) (-6,26)
InGDPj 0,91%** Asean_export 1,05%** Mercosur_intra 1,06%**
(171,86) (45,91) (11,75)
InDISTij -0,74%%* Asean_import 0,53%*%* Mercosur_export 0,02
(-70,58) (20,63) (0,93)
InPOPi -0,07%*%* Cacm_intra 2,48%** Mercosur_import -0,55%**
(-15,57) (41,74) (-20,13)
InPOPj -0,09%** Cacm_export -0,53%** Nafta_intra -0,22%%*
(-15,57) (-14,09) (-2,32)
Contigij 1,04%%%* Cacm_import -0,27%** Nafta_export -1,00%**
(32,04) (-9,65) (-41,45)
Comlangij 0,82%*x* Efta_intra 0,55%** Nafta_import -0,15%**
(43,77) (4,39) (-5,78)
Colonyij 0,46%** Efta_export -0,15%** Konstans -26,23%**
(16,71) (-4,85) (-183,75)
Andean_intra 0,96%** Efta_import -0,31%** R-négyzet 0,7424
(13,78) (-9,24)
Andean_export -0,41%%* Eu_intra 0,23%** Magyarazovaltozok szama 29
(-13,22) (8,78)
Andean_import -0,48%** Eu_export -0,12%** Megfigyelések szama 89982
(-19,94) (-6,67)

Megj.: zardjelben t-statisztikak, szignifikancia: *** 1 szdzalékos, ** 5 szdzalékos, * 10 szdzalékos szinten.
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Exportor-, importor- és idéspecifikus dummy valtozok modellbe helyezésével
(20. tablazat), ezen fix hatasok kisziirésével az integracios valtozok egylitthatoi jelentds
mértékben valtoznak, ezaltal sok esetben a korabbi modellspecifikacidhoz képest
ellentétes kovetkeztetésekre juthatunk. Az Andok Ko6zdsség esetében az egyezmény
hatasara szignifikdnsan nétt a tagorszagok kozotti kereskedelem, az 1995 és 2012
kozotti iddszakot vizsgdlva ez a hatds 410 szazalékos. Ezzel szemben a harmadik
orszagokkal folytatott kereskedelemre az egyezmény hatasa nem pozitiv: az export
esetében az egylitthatd negativ értéket vesz fel, a hatds viszont statisztikailag nem
szignifikans, az import esetében viszont szignifikdnsan negativ az eredmény, az
integracidé joléti hatasa harmadik orszagokbol szarmaz6 importra -25 szazalékos.
Osszességében nézve az Andok Kozdsség nettd joléti hatdsa pozitiv.

Az ASEAN esetében mas empirikus vizsgalatok eredményeihez hasonloan
erdteljesen szignifikans pozitiv hatast kaptam mindharom integracios valtozo esetében.
Mindezek alapjan az ASEAN novelte a tagorszagok kozotti kereskedelmet a masodik
legnagyobb mértékben a vizsgalt integraciok koziil az 1995 és 2012 kodzotti idészakban,
mikdzben a harmadik orszagokkal folytatott kereskedelem is tobbszordsére nott a
vizsgalt idészak alatt, igy az egyezmény joléti hatasa egyértelmiien pozitiv mind a
tagorszagokra nézve, mind a vilag tobbi orszaganak szempontjabol.

A CACM esetében a kozosségen beliili orszagok kereskedelme nem novekedett
szignifikansan, ezzel szemben a harmadik orszagokkal folytatott kereskedelem mind az
export, mint az import tekintetében csokkent, rendre 91 és 64 szazalékkal, igy az
integracid joléti hatasa negativ.

Az EFTA szignifikdns pozitiv hatassal volt a tagorszagok kozotti
kereskedelemre (547 széazalék) illetve a harmadik orszagok fel¢ iranyul6 exportra (189
szazalék), mikdzben a nem tagorszagokbdl szarmazo import egylitthatoja negativ, de
nem szignifikans értéket vesz fel. Osszességében az EFTA pozitiv joléti hatdsokkal jar

az integracion beliili és kiviili orszagokra nézve egyarant.
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20. tablazat: A fobb RTA-k hatasdanak vizsgdlata graviticios modellel 1.

Bdévitett modell 11. Bdévitett modell 11. Bdovitett modell I1.
InGDPi 0,55%%* Asean_intra 4,772 %% Eu_import -0,07%*
(19,03) (25,64) (-2,32)
InGDPj 0,89%** Asean_export 2,52% % Mercosur_intra -0,39
(34,42) (16,74) (-0,87)
InDISTij -0,77%** Asean_import 1,26%** Mercosur_export -1,09%**
(-61,42) (12,74) (-3,24)
InPOPi -0,35%* Cacm_intra 0,07 Mercosur_import -1,00%*%*
(-2,54) (0,19) (-3,82
InPOP;j -0,42%** Cacm_export -2,37%** Nafta_intra 5,18%**
(-3,81) (-8,34) 11,62
Contigij 0,88*** Cacm_import -1,01%** Nafta export 2,99%%*
(26,56) (-4,64) (9,02)
Comlangij 0,85%** Efta_intra 1,87%** Nafta_import 1,25%%%
(44,11) (5,42) (4,74)
Colonyij 0,58%** Efta_export 1,06%** Konstans -0,17
(21,21) (4,24) (-0,05)
Andean_intra 1,63%*** Efta_import -0,19 R-négyzet 0,8092
(10,63) (-1,01)
Andean_export -0,03 Eu_intra 0,47%*% Magyarazovaltozok szama 196
(-0,26) (10,91)
Andean_import -0,29%** Eu_export 0,15%%* Megfigyelések szama 89982
(-4,72) (4,65)

Megj.: zardjelben t-statisztikak, szignifikancia: *** 1 szdzalékos, ** 5 szdazalékos, * 10 szdzalékos szinten. Bovitett modell 11.:

exportor- és importor-specifikus, valamint iddspecifikus dummy valtozokkal.
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Az EU esetében az integracion beiili kereskedelem szignifikdns pozitiv értéket
(60 szazalék) mutat, ez a hatas viszont alacsonyabbnak mutatkozik, mint az EFTA
esetében. A harmadik orszagokba iranyuld export is pozitiv iranyba (16 szazalék) nott
az integracio hatasara, viszont az import esetében ez a hatds szignifikdnsan negativ,
habar a nagysadga nem szamottevl. A teljes hatast tekintve az Europai Unid pozitiv
hatassal van mind a tagorszagok, mind pedig a harmadik orszagok kereskedelmére.

A Mercosur esetében nem mutathatd ki statisztikailag szignifikans hatas az
integracion beliili kereskedelemre vonatkozdan, mikdzben az egyiitthatd negativ értéket
vesz fel. Ez a negativitas statisztikailag szignifikanssd valik viszont az integracion
kiviili orszagokkal folytatott export és import esetében (-66 és -63 szazalék), igy a
Mercosur joléti hatdsa a tagorszagokra nézve inszignifikdns, mikozben a vilag tobbi
orszaga szamdara negativ, igy tehat az integracid nettd joléti hatdsa egyértelmiien
negativ.

A NAFTA esetében az orszag- és iddspecifikus fix hatasok kisziirésével az
integracids valtozok eldjele megvaltozott, a végsé modellspecifikicié eredményeit
tekintve mind a tagorszagok kozotti, mind pedig a harmadik orszagokkal folytatott
kereskedelem pozitiv irdnyba valtozott az egyezmény hatasara. A vizsgalt orszagok
koziil 1995 és 2012 kozott a NAFTA tudta a legnagyobb mértékben novelni a
tagorszagai kozotti kereskedelmet, mikdzben a harmadik orszagokba iranyuld exportja
is a legnagyobb mértékben, kdzel huszszorosara novekedett, és az integracion kiviili
orszagbol szarmazo import is pozitiv iranyba valtozott.

Mindezek alapjan elmondhatd, hogy a latin-amerikai orszagokat tartalmazo
integraciok koziil egyediil a NAFTA esetében mutathatd ki a vildg minden orszaga
szamara pozitiv joléti hatas, az Andok KozOsség csupan a tagorszagok kozotti
kereskedelemre gyakorolt pozitiv hatast, mikdzben a Mercosur és CACM esetében az
integracion beliili hatas elhanyagolhato, viszont erdteljes negativ hatas mutatkozik a
harmadik orszagokkal folytatott kereskedelem soran. Az empirikus gravitacios
eredmények alapjan wjragondolni sziikséges a latin-amerikai regionalis integraciok
mukodését, ugyanis a kapott eredmények alapjan nem egyértelmii az egyezmények
pozitiv joléti hatdsa. Szorosabb gazdasagi €s politikai egylittmiikddéssel, hatékonyabb
intézményekkel jelent6sebb joléti elonydkre tehetnének szert ezek az orszagok, példaul
az integracion beliili k6zOs agrarpolitikaval méretgazdasagossagi elonyoket lehetne
kiaknazni, k6zo0s transznacionalis infrastrukturalis beruhazasokkal pedig jelentGsen

csOkkenhetne az integracios orszagok kozotti szallitasi koltség. Szorosabb gazdasagi és
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politikai egylittmtikddés terén szamos sikeres integracié — mint példaul az Eurépai Unid
¢s az ASEAN — példajat kovethetné a térség, mely altal nem csupan kozvetlen joléti
elényokre tehetnének szert a latin-amerikai orszagok, hanem jelentds mértékben

novekedhetne a térség globalis sulya is.

7.8. A LAC-6 orszagok kereskedelmi potencialja

A regresszids vizsgalatok soran kapott eredményeket gyakran szokas Osszevetni a
tényleges kereskedelmi adatokkal, és az igy kapott eredményekbdl kovetkeztetéseket
lehet levonni az adott orszagpar kereskedelmi potencialja tekintetében™. Amennyiben
egy orszag esetében a modell altal elore jelzett érték magasabb, mint a valds
kereskedelmi adat, akkor ezt az értéket szokas kereskedelmi potencialnak nevezni.

A vizsgalathoz a LAC-6 orszagok orszagonkénti eredményeit illetve a bovitett
modell eredményei koziil a harmadik modellspecifikacio eredményeit hasznaltam fel,
ugyanis a bovitett modellek koziil ez a modellspecifikacid egyrészt tartalmazza a vilag
legfobb orszagaira vetitett hatasokat, masrészt pedig ebben a specifikacioban az FTA
valtozo figyelembe veszi az Osszes jelentds kereskedelmi megallapodast, szemben a
késobbi modellekkel. A kereskedelmi potencidlok szamitasakor egyrészt a vizsgalt 18
¢v eredményeinek atlagat, masrészrél pedig a valsag oOta eltelt évek atlagat vettem
figyelembe, ezaltal pedig kovetkeztetéseket lehet levonni az elmult kozel két évtized
kereskedelmi potencialjara és annak valtozasaira vonatkozdan is a valsagot kovetd
iddszakban.

A kereskedelmi potencialok szamitasdhoz tehat a korabban kapott eredményeket
illetve a tényleges adatokat helyeztem a modellbe és az igy kapott kereskedelmi adatot
hasonlitottam dssze a tényleges kereskedelemmel. Tekintve, hogy a végso eredményben
jelentés szerepe van a Kkonstans tagnak, igy azokat az orszagokat tlintettem fel a
tablazatokban, melyekkel legalabb 5 szazalékos a kereskedelmi potencial®. A
modellspecifikacioé alapjan szamolt és a tényleges kereskedelmi adatok hanyadosa dont6

részt 1-hez kozeli értéket vesz fel, mely a modelliink jo illeszkedését mutatja, 20

% Lasd példaul Egger (2002), Bussiére-Schnatz (2009), Edmonds et al. (2008), Montenegro-Soto (1996),
Sohn (2005), Ciuriak-Kinjo (2006) tanulmanyait.

0 Tehat a modell altal elére jelzett és a valés kereskedelmi érték hanyadosa meghaladja az 1,05-6t.
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szazaléknal nagyobb mértékben a rata csak néhany orszag esetében tér el ettdl. Erdemes
még megjegyezni, hogy kis orszagok esetében jelentdsebb eltérés lehet a modell altal

elére jelzett értékektdl, ugyanis kisebb sullyal szerepelnek a modell végsé

koefficienseinek szamolasakor.

21. tablazat: A LAC-6 orszagok kereskedelmi potencidlja az orszagonkénti

eredmények alapjan I.

Argentina Brazilia Chile
1995-2012 2010-2012 1995-2012 | 2010-2012 1995-2012 2010-2012
atlaga atlaga atlaga atlaga atlaga atlaga
Szlovakia Szlovakia Burundi Burundi Magyarorszag | Romania
Ausztria Luxemburg Niger Niger Tunézia Marokko
Csehorszag Ausztria Uganda Uganda Ukrajna Tunézia
Magyarorszag | Magyarorszag | Zambia Szlovékia Szlovénia Horvatorszag
Luxemburg Madagaszkar | Izland Zambia Luxemburg Szlovénia
Ukrajna Pakisztan Szlovakia | Uj-Zéland Horvatorszag | Magyarorszag
Svédorszag El Salvador Ausztria Gorogorszadg | Ausztria Argentina
Madagaszkar | Norvégia Uj-Zéland | Ausztralia Romania Luxemburg
Horvatorszag | Szlovénia Ausztria Argentina Egyiptom
Nicaragua Svédorszag Lengyelorszag | Mexiko Mexiko
Norvégia Marokké Norvégia
Lengyelorszag | Mauritius
Egyiptom Ausztria
Ciprus Oroszorszag
Oroszorszag

Megj.: az orszagok a kereskedelmi potencidlok alapjan csokkend sorrendben szerepelnek, a

kiemelés a latin-amerikai orszagokat jelzi.

A 21-22. tablazatok tartalmazzak a LAC-6 orszagok kereskedelmi potencidljat az
orszagonkénti eredmények alapjan, szembetiind, hogy a LAC-6 orszagoknak szamos
exportpartneriikkel all fenn 5 szdzalék feletti kereskedelmi potencidl, mikozben az
egyes orszagok kozott jelentds eltéréseket lehet megfigyelni mind a kereskedelmi
potenciallal rendelkezé orszagok szama, mind pedig ezen orszagok fo6ldrajzi
elhelyezkedése kozott. Amig a 18 év atlagat tekintve példaul Argentina esetében az 5

legnagyobb kereskedelmi potencidllal rendelkezé orszag mind tagja az Eurdpai

Unidnak, addig Brazilia esetében Izland kivételével afrikai orszagokat talalhatunk a lista
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¢lén. A latin-amerikai orszagok koziil legtobbszor Argentina és Mexiko szerepel a
kereskedelmi potencialok listajan, ezekkel az orszagokkal szemben Chile, Kolumbia és

Peru tudja névelni az exportjat.

22. tablazat: A LAC-6 orszdgok kereskedelmi potencidlja az orszagonkénti

eredmények alapjan I1.

Kolumbia Mexiko Peru

1995-2012 2010-2012 1995-2012 2010-2012 1995-2012 2010-2012
atlaga atlaga atlaga atlaga atlaga atlaga
Ausztria Ausztria Horvatorszag | Izland Luxemburg Luxemburg
Magyarorszag | Magyarorszag | Izland Makad Ukrajna Horvétorszag
Izland Szlovakia Makaod Horvatorszag | Csehorszag Magyarorszag
Szlovékia Csehorszag Ukrajna Norvégia Ausztria Ausztria
Pakisztan Izland Norvégia Ausztria Tunézia Pakisztan
Egyiptom Ciprus Oroszorszag Oroszorszag | Magyarorszag Ciprus
Csehorszag Litvania Romania Svédorszag Horvatorszag Tunézia
Mexiko Esztorszag Lengyelorszag | Guatemala Paraguay Csehorszag
Ciprus Norvégia Szlovénia Marokko Pakisztan Ukrajna
Ausztralia Ausztralia Litvania Argentina Romania
Argentina Nicaragua Torokorszag Mexiko Szingapur
Gordgorszag | Egyiptom Oman [rorszag Mexiko
Litvania Mexiko Ausztria Kolumbia Oroszorszag

Pakisztan Gorogorszag Oroszorszag Lengyelorszag

Kanada Svédorszag Lengyelorszdg | Irorszag

Uruguay Elefantcsontpart | Kolumbia

Argentina

Megj.: az orszagok a kereskedelmi potencidalok alapjan csokkend sorrendben szerepelnek, a kiemelés a

latin-amerikai orszagokat jelzi.

A bovitett minta eredményei alapjan szamitott kereskedelmi potencialok a globalis
atlaghoz mért eltéréseket mutatjak a modell alapjan eldre jelzett eredmények és a valds
adatok kozott (23-24. tabldzatok). Az els6 szembetiing kiilonbség a LAC-6 orszagok
orszagonkénti eredményei és a bdvitett minta kereskedelmi potencialja kozott a listan
szerepld orszdgok szamanak valtozasa: jelentds csokkenést tapasztalhatunk az
exportpotenciallal rendelkezd orszagok szamat tekintve Argentina, Brazilia és Chile

esetében. A kereskedelmi potenciallal rendelkezé orszagok kore egy LAC-6 orszag
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esetében sem valtozott jelentésen, mikozben szembetling, hogy kevesebb latin-amerikai

orszag szerepel a listakon.

23. tablazat: A LAC-6 orszdgok kereskedelmi potencidalja a bovitett minta eredményei

alapjan I.
Argentina Brazilia Chile

1995-2012 | 2010-2012 | 1995-2012 | 2010-2012 | 1995-2012 2010-2012

atlaga atlaga atlaga atlaga atlaga atlaga

Szlovakia Luxemburg | Makad Makao Magyarorszag | Romania

Ausztria Szlovédkia | Burundi Burundi Luxemburg Szlovénia

Luxemburg | Ausztria Niger Szlovénia Marokko
Tunézia Luxemburg
Ciprus Tunézia
Horvétorszag | Magyarorszag
Ukrajna Horvatorszag
Ausztria Mauritius
Romania Ciprus
Malta Malta

Argentina
Megj.: az orszagok a kereskedelmi potencidalok alapjan csékkend sorrendben

szerepelnek, a kiemelés a latin-amerikai orszagokat jelzi.

24. tablazat: A LAC-6 orszagok kereskedelmi potencidlja a bovitett modell eredményei

alapjan I1.

Kolumbia Mexiko Peru
1995-2012 2010-2012 1995-2012 2010-2012 1995-2012 2010-2012
atlaga atlaga atlaga atlaga atlaga atlaga
Pakisztan Ausztria Izland Izland Luxemburg Luxemburg
Izland Izland Horvatorszag | Makad Tunézia Horvatorszag
Magyarorszag | Ciprus Makao Malta Csehorszag Ciprus
Szlovakia Szlovékia Litvania Horvatorszag | Ukrajna Magyarorszag
Ausztria Magyarorszag | Szlovénia Luxemburg Ausztria Tunézia
Egyiptom Esztorszag Ukrajna Norvégia Horvétorszag Ausztria
Ciprus Litvania Oman Szlovénia Magyarorszag Csehorszag
Litvania Csehorszag Romania Ausztria Paraguay Madagaszkar
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Csehorszag Pakisztan Norvégia Elefantcsontpart | Pakisztan
Esztorszag Egyiptom Malta Barbados Ukrajna
Malajzia Norvégia Gorogorszag Ciprus Romania
Uj-Zéland Ausztralia Mauritius Mauritius
Indonézia Nicaragua frorszag Szingapur
Pakisztan Irorszag
Litvania Elefantcsontpart
Esztorszag Paraguay

Megj.: az orszagok a kereskedelmi potencialok alapjan csokkend sorrendben szerepelnek, a kiemelés a

latin-amerikai orszagokat jelzi.

Mindezek alapjan elmondhato, hogy habar a latin-amerikai térségben az intraregionalis
kereskedelem szintje igencsak elmarad mas régiok értékétdl és ez pedig jelentds
kereskedelmi potencialt sugall, az empirikus gravitacios vizsgalatok foként eurdpai
exportpartnerekkel jeleznek 5 szazalékos érték feletti kereskedelmi potencialt.
Mindezek alapjan habar fontos az intraregionalis kereskedelmi kapcsolatok erdsitése is,
a LAC-6 orszagok jelent6s exportnovekedésre szamithatnak az eurdpai kereskedelmi

kapcsolataik elmélyitésével.
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8. A doktori kutatas tézisei

Latin-Amerika gazdasagfejlédését alapvetden befolyasolta a gyarmatositis soran
kialakult intézményrendszer, mely az ipari forradalom megindulasaval jelentOs
leszakadashoz vezetett a vilag vezetd gazdasagaihoz képest. A fiiggetlenedést kovetden
a modernizéaci6é a leggyorsabb ilitemben a mérsékelt éghajlati orszagokban zajlott le,
mint példaul Argentinaban, Chilében és Uruguayban, mikdzben a gyarmati viszonyokat
visszaallitani igyekvd uralkodo elitnek koszonhetden a leglassabb reformintézkedések
Braziliaban, Peruban és Mexikoban torténtek. A kialakul6 politikai stabilitas és az ipari
forradalomnak koszonheté kedvezo kiilsé gazdasagi kornyezet hatasara végiil erdteljes
gazdasagi novekedést értek el a latin-amerikai orszagok, mely sokaig el tudta fedni az
egyes orszagok intézményi gyengeségeit.

A masodik vilaghaborut kovetéen bevezetett importhelyettesitd iparositas
ellenére a latin-amerikai térség 1945 és 1981 kozott kivételesen magas, atlagosan 5,2
szazalékos gazdasagi novekedést tudott felmutatni, mikdzben az adossagallomany, az
inflacio és a korrupcid novekedése, azaz egyes politikai és gazdasigi intézmények
hianya illetve nem megfelelé miikddése kdvetkeztében erdteljes sebezhetség alakult ki
a régioban a kiilsé gazdasagi sokkokra. Ezt a sebezhetdséget jol példazza az 1980-ban
Mexikobol kiinduld, majd az egész térséget egy évtizedre stagnalasba taszitdo valsag,
mely a fliggetlenedéshez hasonl6 jelent6ségli intézményi valtozasokat okozott. A valsag
kirobbanasat kovetden tobb mint egy évtizednyi reformintézkedések nyomén a térség
sebezhet6sége latszolag javult, azonban az 1994-es mexikoi, 1998-as brazil és 2001-es
argentin valsagok ramutattak az egyes orszagok gyenge pontjaira. Sziikséges azonban
megjegyezni, hogy a nyolcvanas évek valsagaval ellentétben a kilencvenes évektdl az
egyes kormanyok nem gazdasagi elzarkozéassal és erdteljesebb gazdasagi kontrollal
reagaltak, hanem piaci reformokat hoztak, erdsitették a bankrendszert és felgyorsitottak
a privatizaciot. A 2000-es évek elejétol a reformintézkedések ujabb hullama nyoman
fiskalis politikai szabalyok és kontraciklikus fiskalis politika terjedt el a kontinensen,
melyek révén jelent0s gazdasagi stabilitds és erdteljes gazdasagi ndvekedés mellett
ellenallobba valtak a térség orszagai a kiilsé gazdasagi sokkokkal szemben.

Osszességében tehat elmondhatd, hogy a latin-amerikai térség gyenge

intézmények és instabil politikai vezetés nyoman igencsak sériilékeny régionak
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szamitott a kiils6 gazdasagi sokkokat tekintve, egy-egy bank- illetve valutavalsag nem
ritkan a térség orszagainak jelentds részére is atterjedt és akar évekig éreztette a hatasat.
A nyolcvanas évek valsaga utan meghozott reformok még nem bizonyultak
elégségesnek a gazdasagi stabilitas kialakitdsahoz, melyre jo példaul szolgalt az 1994-es

tequila-valsag, illetve az ezredfordul6 brazil és argentin valsaga.

1. tézis: A 2000-es évek soran felgyorsult reformintézkedéseknek kdszonhetden,
a korabbi valsagokbdl tanulva, olyan intézményi kornyezet jott 1étre a latin-
amerikai térség orszagaiban, mely elég ellenallova tette a régid orszagait
ahhoz, hogy a 2007-2009-es valsag hatasara ne alakuljon ki a szokasos bank-

vagy valutavalsag, rdadasul a térség orszagai joval a fejlett orszagok elott alltak

ujra novekedési palyara.

Azonban meg kell jegyezni, hogy a valsagot koveto évek gazdasagi adatai — példaul a
brazil és a venezuelai gazdasdgi visszaesés révén — ramutattak arra, hogy a latin-
amerikai térség tovabbra is érzékenynek mutatkozik a tartosan gyenge vildggazdasagi

teljesitmény hatasaira.

Latin-Amerika kereskedelempolitikaja igen nagy utat tett meg az elmult néhany
évtizedben: az importhelyettesité iparositast fokozatosan valtotta fel az exportorientalt
politika, majd pedig egyre nagyobb hangsulyt kapott a vertikdlis termelési
értéklancokba valo bekapcsolodas. Az importhelyettesitd iparositas iddszakat kovetden
a latin-amerikai térség jelent0s kereskedelmi nyitast hajtott végre, a liberalizacio
egyrészt a GATT/WTO intézményrendszeren keresztiil multilateralis alapon, masrészt
bilateralis és plurilateralis egyezmények megkotésével, harmadrészt pedig unilateralis
kereskedelmi nyitassal valosult meg, utobbira jo példa Chile és Mexikd esete. A
kereskedelmi liberalizacioval parhuzamosan nem csupan a kiilkereskedelmi forgalomba
keriild termékek szama és értéke novekedett, hanem figyelemre méltd valtozasok
torténtek az export- és importtermékek kore és a partnerorszagok sulya tekintetében is,
raadasul ezekre a folyamatokra jelentOs hatassal volt mas térségek, mint példaul a kelet-

azsiai régio kereskedelmi nyitésa is.
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2. tézis: A latin-amerikai orszagok exportcikkeinek Osszetétele jelent6sen
megvaltozott az elmult par évtizedben a vilagkereskedelembe valo erételjesebb
bekapcsolodas révén: mikdzben a tradiciondlisan nyersanyagexportOr
kontinens orszagai az ezredfordulora atlagosan 40 szazalékra tudtdk ndvelni a
feldolgozdipari termékek exporthanyadat, addig a kétezres évek végére a latin-
amerikai nyersanyagexport Ujra az utoljara a nyolcvanas évek végén tapasztalt
60 szazalékos (a LAC-6 orszagok esetében 70 szazalékos) értéket érte el.
Mindezen valtozdsok mogott a Kindval egyre jelentdésebben elmélyiild
kereskedelmi kapcsolatok illetve a kétezres évek folyaman novekvo

nyersanyagarak allnak.

Alapvetden kedvezo egy fejlodo térség szamara, ha exportjat egy olyan orszag felé tudja
iranyitani, mely igen erdteljes gazdasagi novekedést és novekvd kereskedelmet tud
felmutatni, ahogy azt Kina is tette a 2010-es évek elejéig. Azonban napjainkban ez a
szoros kereskedelmi kapcsolat is okdul szolgdl a latin-amerikai térség romld
kereskedelmi adatainak, hiszen a kinai gazdasagi névekedés és ezaltal az importkereslet
lassulasa negativ hatdssal van a LAC térség exportjara. Habar mind a kinai
importkereslet zuhanasa, mind pedig a romld latin-amerikai exportadatok &atmeneti
jelenségnek is bizonyulhatnak, mégis tartosan negativ hatasok kivédése illetve
kiegyensulyozottabb kiilkereskedelem elérése céljabol sziikséges a térség szamdara az
lebecsiilni a regionalis exportpiacok jelentoségét.

A latin-amerikai térséget sokszor szokas homogén egységként kezelni a kdzos
nyelvi, térténelmi és intézményi gydkerek kapcsan, az egységes régio megvaldsuldsara
szamos regionalis gazdasagi megallapodas sziletett, melyek a szorosabb
kereskedelmi/gazdasagi egyiittmitkddést tiizték ki célul. Mindezek ellenére a région
beliili gazdasagi kapcsolatok egyik mutatdja, az intraregiondlis kereskedelem szintje
jelentdsen elmarad mas régiokétol, mint példaul az Eurdpai Unid vagy a kelet-azsiai
térség szintjétdl (Curran-Zignago 2013; Aminian et al. 2009). Habar az exportalt
termékek szamat tekintve a latin-amerikai térség a legfontosabb kereskedelmi partner a
régid orszagai szamara, a kereskedelem volumenét tekintve az intraregionalis piacok
igen alacsony, atlagosan 18-20 szazalékos szintet érnek el a teljes kereskedelemben. A
kozép-amerikai térség ez alol kivételt képez, ezen orszagok esetében a latin-amerikai

atlag intraregionalis kereskedelmének kétszeresét mérhetjiik, mikdzben a LAC-6
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orszagok koziil Argentina, illetve az utdbbi évtizedet tekintve Peru és Kolumbia is a

latin-amerikai atlagnal jéval magasabb aranyt kereskedelmet folytat a région beliil.

3. tézis: Tekintve, hogy mas, dinamikusan fejlodo illetve fejlett térségek esetében
az intraregionalis kereskedelem a latin-amerikai értékeknél joval nagyobb
hanyadot képvisel a teljes kereskedelemben, valamint, hogy a magas
technoldgia-tartalma termékek leginkabb a région beliili piacokon cserélnek
gazdat, jelentés a kereskedelmi potencial a térség orszagai szamara az

egymassal valo kereskedelem novelésére.

A  masodik vilaghdborut kovetd gazdasdgi fellendiilés idOszaka jelentds
kereskedelempolitikai valtozasokat inditott el vilagszerte: a nemzetkozi kereskedelem
liberalizacioja eldszor a GATT/WTO rendszer kozremtikodésével multilateralis alapon
kezdodott, majd az 1980-as évektdl egyre inkabb elterjedtek a kiilonféle preferencialis
¢és szabadkereskedelmi megallapodasok. A kereskedelmi megéllapodasok szdmanak
novekedésével parhuzamosan jelentdsen megnétt a kereskedelem vizsgalataval
kapcsolatos elméleti, majd ezt kovetden az empirikus modellek szdma is. Az egyik
legjelentdsebb €s empirikusan legsikeresebb modell a kiilkereskedelem gravitacios
elmélete. A kereskedelmi gravitacios modell dsszekapcsolja a bilateralis kereskedelmet
a GDP-vel és a tavolsaggal, valamint szamos olyan tényezdvel, melyek hatnak egy adott
orszag kereskedelmének nagysdgara, mint amilyen példaul a kereskedelmi korlat, a
ko6zos nyelv, kdzos hatar, kozos gyarmati gyokerek €s a kereskedelmi megallapodas. A
modell népszeriiségét ndveli magyarazo erejének nagysaga, mivel a legtobb esetben az
R-négyzet 60-80 szazalé¢k kozott mozog.

A kiilkereskedelem gravitacios modellje a fizikabol mar jol ismert egyenletbdl
indul ki, melyet Isaac Newton 1687-ben fogalmazott meg az altalanos tdmegvonzas
torvényeként. Az egyenlet alapjan a gravitaciés kolcsonhatas nagysaga aranyos a
kolcsonhatasban 1évo két test tomegének szorzataval ¢és forditottan aranyos az
objektumok tavolsaganak négyzetével (Head 2003). A gravitacios modellt a
tarsadalomtudomanyok teriiletén eldszor a 19. szdzad végén alkalmaztak, habar ekkor a
modell még nem volt formalizalt. Ravenstein (1889) tanulmanyaban a 19. szazadban

kirajzolodd migracios mintakat vizsgalta, és megfigyelte, hogy az emberek orszagok
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kozotti mozgasa hasonlatos a fizikabol akkor mar jol ismert gravitacios modell altal leirt
torvényszeriiségekhez.

A gravitacidos modellt kereskedelmi empirikus vizsgalathoz el6szor Tinbergen
(1962) hasznalta, és megallapitotta, hogy a kereskedelem optimalis szintjét leginkabb
meghataroz6 tényezé a két orszdg nagysaga (GNP) valamint a kozottik fennalld
tavolsag. Az importald orszag gazdasagi nagysaga egyrészt jelzi az orszag keresletének
nagysagat, masrészt pedig az eldallitott termékeinek diverzitasat. Ezen kettds hatas
miatt egységnél kisebb hatasat varunk a gazdasagi méret esetében, ugyanis minél
inkabb diverzifikalt egy adott orszagban az eldallitott termékek kore, annal kevésbé lesz
sziiksége importra, tehat az importald orszag GNP-jének novekedésével parhuzamosan
ceteris paribus egységnél kisebb mértékben fog novekedni az importjanak nagysaga. Az
exportalo orszag gazdasagi mérete jol jelzi az orszag képességét exportalhatd termékek
eldallitasara, igy a GNP novekedése az exportalo orszag esetében is noveli a
kereskedelem nagysagat. A foldrajzi tavolsadg abbol a nyilvanvald okbol van hatassal a
kereskedelem nagysagara, hogy az aruk mozgatasa orszagok kozott koltségekkel jar.
Raadasul minél tobbet kell utaznia egy terméknek, annal tobb koltség meriil fel a
szallitassal kapcsolatban, igy a tdvolsag negativ hatassal van az importra. Ezt kdvetéen
szamos tovabbi empirikus tanulmany — mint példaul Linnemann (1966) és Aitken (1973)
— sziiletett a kereskedelem gravitacios modelljét alkalmazva, azonban ezek a modellek
még nem rendelkeztek szilard elméleti alapokkal.

A gravitaciés modell elméleti alapjai Tinbergen (1962) vizsgalddasat kdvetden
b6 masfél évtizeddel késobb jelentek meg Anderson (1979) nyoman. Tanulmanyaban a

gravitacios egyenlet az alabbi altalanos formaban jelenik meg:
_ Biy Yk nrEk pj €K Bk
Mijje = o Y7V ENON 5 Uy (1)

ahol My k joszag vagy tényezd i orszagbol vagy régiobol j orszagba vagy
régioba torténd aramlasa dollarban kifejezve, Y; és Y i és j orszag vagy régi6 jovedelme,
N; és N; i és j orszag vagy régio lakossaga, dj; i és j orszag vagy régio kozotti tavolsag,
Ujir pedig lognormalis eloszlast hibatag, melynek varhato értéke 0. A gravitaciods
egyenlet szerint a bilateralis kereskedelem a méreten kiviil az i és j orszag vagy régio
kozotti bilaterdlis kereskedelmi akadalyoktol fiigg. Adott bilateralis kereskedelmi

korlatok megléte esetén minél magasabbak a korlatok j és mas kereskedelmi partnerei
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kozott, annal jobban csokken az i-bdl szarmazo termékek relativ ara és igy né az i-bol
érkez6 import. A gravitacios egyenlet alapjan tehat a két orszag kozotti kereskedelmet a
relativ kereskedelmi akadalyok hatarozzak meg. Két orszag kereskedelme az egymas
kozotti bilateralis akadalyok és a mas kereskedelmi partnerekkel kapcsolatos atlagos
kereskedelmi akadalyok viszonyatol fiigg. Az atlagos kereskedelmi akadalyt
multilateral resistance-nek nevezziik. Kisebb orszdgok szamara a kereskedelem
fontosabb, ezért a kereskedelmi akadalyoknak nagyobb a hatdsuk a multilateral
resistance-re (Anderson-van Wincoop 2001).

Az elméleti alapok megjelenését kovetéen a gravitaciés vizsgalat a
kiilkereskedelmi vizsgalatok legsikeresebb empirikus modszerévé valt. Az empirikus
vizsgalatok olyan tényezok kereskedelemre gyakorolt hatasat vizsgaltak, mint példaul a
hatarok (McCallum (1995); Wei (1996); Anderson-van Wincoop (2001); Mayer-
Zignago (2005)), a tényezoOellatottsag (Rahman (2003); Schumacher (2003); Sohn
(2005); Eicher et al. (2012); Shirotori et al. (2010)), a kdzds nyelv és gyarmati
kotelekek (Hutschinson (2002); Head et al. (2010); Oh et al. (2011); Felbermayr-
Toubal (2006); Martinez-Zarzoso (2003)); az intézmények és korrupciéd (Anderson-
Marcouiller (2002); de Groot et al. (2004)); a szabadkereskedelmi egyezmények és
regionalis integraciok ((Martinez-Zarzoso (2003); Baier-Bergstrand (2007); Carrere
(2006); Soloaga- Winters (2001); Jugurnath et al. (2007),; Coulibaly (2009); Anderson-
Yotov (2011); Rose-van Wincoop (2001), Vicard (2009),; Frankel-Wei (1998)).

Annak érdekében, hogy tovabbi konkluzidkat vonhassunk le a latin-amerikai
orszagok kiilkereskedelmét illetéen, valamint, hogy megallapithassuk a LAC-6
orszagok exportjanak f0 befolyasold tényezdit, atfogdébb jellegli, Okonometriai
vizsgalatra volt sziikség. Az empirikus vizsgélatot az alabbi gravitacios egyenlet alapjan

végeztem:

InExport;jy = ag + a; InGDPy + a, InGDP;y + a3 In DIST;; + a, In POP;; +
asIn POP;; + By CONT;j + B, COMLANG;j + B3 COLONY;; + B4 FTA;j + €
)

ahol Export;; i orszag j orszagba iranyulo exportjat fejezi ki # évben, GDP;; és GDPj; i és

J orszag gazdasagi mérete ¢ évben, POP;; és POP;; i és j orszag lakossaga ¢ évben, DIST;;

pedig a bilateralis tavolsag. A dummy valtozok soraban CONTj; a két orszag kozotti
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k6z6s hatar, COMLANG;; pedig a két orszag kozotti k6zos nyelv meglétét megragado
binaris valtoz6. COLONYj; a korabbi gyarmattartd és gyarmat kapcsolatat fejezi ki, 1
értéket vesz fel, ha j orszag i orszag gyarmattartdja volt, egyéb esetben 0 az értéke.
FTAj; a kozos szabadkereskedelmi megallapodast ragadja meg ¢ évre vonatkozdan.
Orszagspecifikus, iddspecifikus valamint orszagpar-specifikus dummy valtozok is
bekertiltek a késObbiekben a modellbe, mely modellbdvitések célja nem csupan az,
hogy megragadjunk minden olyan kereskedelmet befolyasold tényezdt, melyet nem
fednek le a fenti egyenlet valtozoi, hanem a szakirodalombol jol ismert multilateral
resistance kisziirése is annak érdekében, hogy minél kevésbé torzitott eredményeket
kapjunk.

A vizsgalat soran a LAC-6 orszagok orszagonkénti adataibol indultam ki, majd a
megfigyelések szdmanak ndvelése illetve bindris valtozok modellbe helyezése
érdekében a 6 orszag exportjat kdzosen is vizsgaltam, érzékenységvizsgalatot végeztem
a minta OECD ¢és nem OECD-orszagokra vald bontasaval, valamint a minta globalis
adatsorral valo kibdvitésével. Ezen modellek eredményei hozzajarulnak ahhoz, hogy
minél pontosabb kovetkeztetéseket lehessen levonni a 6 vizsgalt orszag valamint a latin-
amerikai térség kiilkereskedelmére vonatkozodan.

A LAC-6 orszagokat kiilon vizsgalva igen figyelemre mélto kiilonbségeket
fedezhetiink fel mind a modell magyarazdvaltozoihoz tartozé egyiitthatok nagysagat,
mind pedig eldjelét illetve szignifikanciajat tekintve. Mikozben példaul a partnerorszag
GDP-jének 1 szazalékos novekedésével Argentina bilateralis exportja ceteris paribus 1
szazaléknal joval kisebb mértékben novekszik, a masik vizsgalt 5 orszag esetében ez a
novekmény egység feletti értéket vesz fel. A bilateralis tavolsag hatasa szintén
megosztja az orszadgokat: Argentina, Chile ¢és Peru esetében egységnél kisebb
csokkenést okoz a bilaterdlis tavolsag 1 szazalékos novekedése, mig Brazilidban
egységnyi értéket meghaladd, Kolumbiaban és Mexikoban pedig mar ennél joval
nagyobb, 1,6 szazalékos visszaesést okoz a bilateralis exportban. A modellbe helyezett
dummy valtozok hasonldan eltéré eredményeket hoztak az egyes orszagok tekintetében,
azonban ezen valtozok egyiitthatojanak nagysaga alapjan kihagyott valtozok torzitasa

kovetkeztében nem szabad messzemend kovetkeztetéseket levonni.
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4. tézis: Megallapithato, hogy a kiilkereskedelem egyszerti statisztikai
modszerekkel torténd elemzése és a LAC-6 orszagokat orszagonként vizsgald
Okonometriai elemzés alapjan is igencsak heterogénnek tekinthetd a latin-
amerikai térség, a gravitacios empirikus vizsgalat alapjan jelentds kiilonbségek

mutatkoznak a LAC-6 orszagok exportjat befolyasold tényezokben.

A LAC-6 orszagok kiilkereskedelmének egyiittes vizsgalata a modellspecifikacio
tovabbi blvitésére adott lehetdséget, igy mar sikeriilt kiszlirni az idd-, orszag- és
orszagpar-specifikus valtozok hatasat, valamint a mintanagysag arra is lehetdséget
adott, hogy a mintat OECD és nem OECD orszagokra bontva érzé¢kenységvizsgalatot
végezzek. Orszag- és idOspecifikus fix hatasok kiszlirésével a kapott eredmények
alapjan arra a kovetkeztetésre juthatunk, hogy — a gazdasagi méret hatasat kiszlirve —
két egyforma tavolsagra helyezkedd orszag koziil a LAC-6 orszagok ceteris paribus az
OECD orszagba fognak tobbet exportalni, mikdzben a kozos nyelv és kozos hatar
megléte esetében is az OECD orszagokba érkezne tobb export. Ezzel szemben a nem
OECD orszagok eldnyt ¢lvezhetnek amennyiben a LAC-6 orszagokkal k6zés FTA-val
rendelkeznek, vagy a kereskedelem masik iranyabdl tekintve, a nem OECD orszagok
akkor részesitik elényben a LAC-6 orszagok exportjat, amennyiben kozos
szabadkereskedelmi megallapodassal rendelkeznek.

Az empirikus vizsgalatok eredményeinek Osszehasonlitasa soran az egyik
legszembetlinébb eltérés a kozos nyelvi valtozd hatdsaban mutatkozott. Mikozben a
bovitett minta illetve az empirikus gravitacios tanulmanyok legtobbje is pozitiv
kapcsolatot talalt a k6zos nyelv megléte illetve a bilateralis kereskedelem szintje kozott,
addig a LAC-6 orszagok esetében a kozos nyelvhez tartozd koefficiens az
orszagspecifikus hatasokat kisziirve negativ értéket vesz fel, ami szintén az

intraregionalis kereskedelem alacsony szintjére utal.

5. tézis: A LAC-6 orszagok esetében a kozds nyelv megléte nem befolyasolja
pozitiv irdnyban a bilaterdlis exportot, mikozben ezek az orszagok ceteris

paribus szignifikdnsan tobbet kereskednek azokkal az importér orszagokkal,

melyekben nem a spanyol illetve portugal a hivatalos nyelv.
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A 20. szazad soran a technologiai fejlédésnek koszonhetdéen a foldrajzi tavolsagok
megtétele fokozatosan egyszeriibbé, gyorsabba €s nem utolsé sorban olcsobba is valt, és
ezen folyamatok a 21. szazadban a fejlettebb szallitasi és kommunikacios eszkozok
nyoman tovabb folytatédtak. Empirikus vizsgalatok bizonyitjak, hogy napjainkra a
tavolsag kereskedelmet csokkentd szerepe erdteljesen visszaesett a fenti folyamatoknak
koszonhetéen (Brun et al 2012), azonban ez a csokkenés, ahogy a tavolsag abszolut
értelemben vett, kereskedelemre gyakorolt hatasa is, orszagonként és térségenként
valtozd, melyet a kutatds empirikus eredményeiben rejlé kiilonbségek s

alatamasztanak.

6. tézis: A LAC-6 orszagok kiilkereskedelmének gravitacios vizsgalata illetve az
érzékenységvizsgalatok eredményei alapjan megallapithatd, hogy a LAC-6
orszagok kiilkereskedelme sokkal érzékenyebb az orszagok kozotti bilateralis

tavolsag alakulasara, mint a globalis atlag.

A bilateralis tdvolsadg az orszagok kozotti kereskedelem soran felmeriild szallitasi
koltségeket ragadja meg, igy az empirikus eredmények alapjan a LAC-régio jelentésebb
szallitasi koltségekkel szembesiil, mint a vilag tobbi orszaganak atlaga. Jol ismert tény,
hogy a latin-amerikai térség versenyképességét évtizedek oOta korlatozza az
infrastruktira gyengesége, mely nem csupan az elektromos- vagy vizhalozatra utal,
hanem az utak, autopalyak, vasutak és kikotdk szdmara illetve mindségére is (lasd
példaul: Gonzalez et al 2007). Mindezek alapjan pedig arra kovetkeztethetiink, hogy
amennyiben sikeril a LAC-6 orszagokban jelentOsen javitani az infrastruktira
allapotan, akkor nem csupan a versenyképesség novekedésén keresztiil érhetne el a
térség jelentdsebb gazdasagi novekedést, hanem a bilaterdlis export ndvekedésének

koszonhetben is.

A bovitett minta a globalis adatsor kovetkeztében arra is lehetdséget nyujtott, hogy
mélyebben is megvizsgalhassam a napjainkra kereskedelempolitikai szempontbol egyre
nagyobb jelentdséglivé valo tényezo, a szabadkereskedelmi megallapodas hatasait. A
korabbi modellspecifikaciokban hasznalt bindris valtozot integracionkénti valtozoval
cseréltem le, mikozben Carrere (2006) nyoman integracionként dummy véltozdkat
képeztem a tagorszagon belilli és harmadik orszagokkal folytatott kereskedelem

alakulasanak megfigyelésére. Az eredmények alapjan a harom, latin-amerikai orszagot
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nem tartalmazé integracio, az EU, EFTA és ASEAN nett6 joléti hatdsa pozitivnak
bizonyult, mely eredmény megegyezik mas empirikus vizsgalatok eredményeivel
(Martinez-Zarzoso (2003); Jugurnath et al (2007); Barbalet et al (2015); Rose-van
Wincoop (2001); Geldi (2012); Coulibaly (2009); MacPhee-Sattayanuwat (2014);
Guilhot (2010)), ami a modellspecifikacio helyességét igazolja.

7. tézis: A latin-amerikai orszagokat tartalmazo integraciok kozil egyediil a
NAFTA esetében mutathato ki a vildg minden orszdga szamara pozitiv joléti
hatds, az Andok KozoOsség csupan a tagorszagok kozotti kereskedelemre
gyakorolt pozitiv hatast, mikézben a Mercosur ¢s CACM esetében az
integracion beliili hatas elhanyagolhatd, viszont erdteljes negativ hatas

mutatkozik a harmadik orszagokkal folytatott kereskedelem soran.

Az empirikus gravitacios eredmények alapjan Ujragondolni sziikséges a latin-amerikai
regionalis integraciok miikodését, ugyanis a kapott eredmények alapjan nem egyértelmii
az egyezmények pozitiv joléti hatasa. Szorosabb gazdasagi ¢és  politikai
egylittmiikodéssel, hatékonyabb intézményekkel jelentdsebb joléti elénydkre tehetnének
szert ezek az orszagok, példaul az integracion beliilli kozos agrarpolitikaval
méretgazdasagossagi  elonyoket lehetne  kiakndzni, kozO0s  transznacionalis
infrastrukturalis beruhazasokkal pedig jelentdsen csokkenhetne az integracios orszagok
kozotti szallitasi koltség. Szorosabb gazdasagi és politikai egylittmiikddés terén szamos
sikeres integracio — mint példaul az Eurdpai Unid és az ASEAN — példajat kovethetné a
térség, mely altal nem csupan koézvetlen joléti eldonyokre tehetnének szert a latin-

amerikai orszagok, hanem jelent6s mértékben novekedhetne a térség globalis sulya is.
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9. Tovabbi kutatasi iranyok

9.1. Latin-Amerika és a szolgaltatasok kereskedelmének vizsgalata

A doktori kutatdsom Latin-Amerika arukereskedelmére fokuszalt, mikdzben napjainkra
a szolgaltatdsok kereskedelme is egyre nagyobb méreteket 6lt, igy a jovoben érdemes
lesz megvizsgélni, hogy vajon mennyiben tér el a latin-amerikai térség
szolgaltatasexportja a vilag mas régioitdl, illetve, hogy milyen kiilonbségek rejlenck az
arukereskedelmet és a szolgaltataskereskedelmet befolyasolo tényezok mogott.

A szolgaltatasok kereskedelme az elmult 20 évben igen jelentés méreteket 6ltott.
Mikozben a 2007-2009-es vilaggazdasagi valsagot kovetd idoszakban a nemzetkdzi
arukereskedelem a korabbi idészakokhoz képest elég alacsony szintet ért el, a globalis
kereskedelem szintje toretleniil tudott novekedni. A WTO (2015) adatai alapjan 2013-
ban a szolgaltatasok exportja 5,5 szazalékkal novekedett, és elérte a 4,7 billid dollarnyi
szintet, ami a teljes globalis export 20 szdzaléka. Az elmult évtizedben a szolgaltatas-
exportban megjelend erdteljes novekedés a fejlodo 4azsiai és latin-amerikai
gazdasagoknak volt kdszonhetd, 2000 és 2013 kozott a fejlodd orszagok részesedése a
globalis szolgaltatas-exportban 23 szazalékrol 30 szazalékra novekedett. Mindezek
alapjan a latin-amerikai térség szamara a szolgaltatas-exportban igen jelentds potencial
rejlik.

Francois és szerzétarsai (2007) tanulményukban rdmutatnak, hogy azért
sziiletett kevés empirikus vizsgalat a szolgaltatdsok kereskedelmét illetéen, mivel a
kereskedelmi aramlas illetve a kereskedelempolitika tekintetében is kevés adat
hozzaférheté a témaban. Tekintve, hogy a szolgaltatds egy megfoghatatlan kategoria, a
kereskedelmi akadalyok nem importvam formdjat oltik, a nem vam jellegli akadalyok
sokszinliségének koszonhetden azonban nagyon nehéz szamszerlsiteni ezeket az
akadalyokat.

Kimura és Lee (2006) 10 OECD-orszag aru- és szolgaltataskereskedelmét
vizsgaltak gravitaciés modellel és arra az eredményre jutottak, hogy a gravitacios
modell jobban megallja a helyét — nagyobb R-négyzettel rendelkezik — a szolgaltatasok
esetében, mint az aruk kereskedelme soran. Erdekes kiilonbség az aruk és szolgaltatasok
kereskedelmében, hogy a szolgaltatasok sokkal érzékenyebbnek bizonyultak a foldrajzi

tavolsagra, mint amit az aruk esetében tapasztalhatunk. Tovabba, mikozben a regionalis
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kereskedelmi megallapodasok nagy része az arukereskedelmet célozza, mégis
hasonloan jelentds hatassal bir a szolgaltatasok bilateralis kereskedelmére is.

Walsh (2008) random hatas helyett Hausman-Taylor modszert hasznalt és a
szolgaltatasok kereskedelmét 4 csoportra (kormanyzat, utazas, szallitas és egyéb
kereskedelmi szolgaltatds) bontva vizsgalta. Eredményei alapjan a szolgaltatasok
kereskedelmét leginkabb az exportalo és importald orszagok gazdasagi nagysaga illetve
a kozos nyelv megléte befolyasolja. Ezzel szemben azt az eredményt talalta, hogy a
bilateralis tavolsag hatdsa a szolgaltatasok kiilkereskedelmére inszignifikans, ahogy a
kozos hatar megléte és az Eurdpai Unios tagsag sem bizonyult jelentds tényezonek.

Miroudot és szerzotarsai (2013) az arukereskedelemnél sokkal jelentdsebb
kereskedelmi koltségeket talaltak a szolaltatdsok kereskedelme esetében, akar két-
haromszor is tobb koltség terhelheti a szolgaltatasok kereskedelmét, mint amit az aruk
esetében tapasztalhatunk, raadasul ez a koltség az aruk kereskedelmével ellentétben
nem mutat csokkend tendenciat. Tovabba, habar a regionalis integraciokon belill a
bilateralis szolgaltatas-kereskedelem kevesebb akadallyal szembesiil, ez a hatas elég
kicsi és idovel csokkend tendenciat mutat.

Az adatok nehéz hozzaférhetésége miatt a Vilagbank, az ENSZ és szamos mas
nemzetkozi szervezet is sajat adatbazist hozott 1étre a szolgaltatasok kereskedelmére
vonatkozoan, az orszagok és évek szamanak novekedésével, valamint a pontosabb és
szerteagazobb adatok megjelenésével az aruk kereskedelméhez hasonldan atfogo

kutatasokat lehet majd végezni.

9.2. Latin-Amerika és az FDI vizsgalata

Az elmult 3 évtizedben a multinaciondlis vallalatok elterjedésével parhuzamosan a
globalis FDI igen erés ndvekedést produkalt, az értéke 1982 és 2010 kozott kozel
megharmincszorozddott (UNCTAD 2010), a 2007-2009-es valsdg hatdsara 2009-ben
jelentésen visszaesett ez a magas novekedési iitem, 2011-re azonban visszatért a
valsagot megel6zd szintre. Tovabbi jelentds valtozds az FDI tekintetében, hogy a
befogadd orszagok sordban a fejlodo orszagok sulya dinamikus novekedésbe kezdett a
kilencvenes évek ota. Példaul a Latin-Amerikaba érkezo FDI a globalis FDI 4
szazalékat tette ki 1990-ben, ez az érték 2011-re 10 szazalékra ndvekedett. Napjainkban

187



a legtobb kiilfoldi tokebefektetés a térségben sorrendben Braziliaba, Chilébe, Mexikoba,
Kolumbidba és Peruba érkezik, a legtobb kifektetés pedig Chilébdl, Mexikdbdl,
Kolumbiaboél, Argentinabol és Venezuelabodl szarmazik (UNCTAD 2015).

Forte és Santos (2015) klaszteranalizissel vizsgalta a latin-amerikai orszagokat a
kiilfoldi tokebefektetések szempontjabol. Az elemzés eredményei alapjan a latin-
amerikai térség 3 jol elkiilonithetd klaszterre oszthato fel FDI-t vonzo tényezdk alapjan,
a legjobban teljesitd csoportba — a gazdasagi méret hatasat kisztirve — Chile, Paraguay,
Uruguay ¢s Costa Rica tartozik. Williamson (2015) panelvizsgalat segitségével
vizsgalta, hogy mennyiben térnek el az FDI-t vonzé tényezdk a latin-amerikai régioban
a vilag tobbi részétdl. Tanulmanyadban arra az eredményre jutott, hogy az
infrastruktiranak jelentdsebb szerepe van a latin-amerikai orszagok esetében, mint a
vilag tobbi orszagaban, mikdzben a magas addssagallomany negativabb hatassal van a
nem latin-amerikai orszagok tékevonzo képességére.

Szamos tanulmany megerdsiti a tényt, hogy a kiilkereskedelmi vizsgalatok soran
elterjedt gravitacios modell megallja a helyét az FDI vizsgdlata soran is (lasd példaul
Egger- Pfaffermayr (2004),; Bergstrand-Egger (2007); Bevan-Estrin (2004), Ledyaeva-
Linden (2006); Kleinert-Toubal (2010); Paniagua et al (2015)). A latin-amerikai
térséggel kapcsolatban példaul Subasat és Bellos (2015) folytatott gravitacios
vizsgalatot, melynek célja a kormanyzati mindség ¢és az FDI-vonzd képesség
kapcsolatinak meghatarozasa volt. A szerzOparos arra a meglepd eredményre jutott,
hogy a gyenge kormanyzati intézmény és a korrupcio pozitiv kapcsolatban all az adott
orszagba érkezo kiilfoldi tokebefektetések értékével, habar ez a pozitiv hatas igen kicsi,
mégis ezek alapjan arra kovetkeztethetiink, hogy a jo kormanyzati gyakorlat szerepe
nem jelentds tényezd a tdkevonzas sordn. A pozitiv kapcsolatot magyardzhatja a tény,
hogy a kiilfoldi tokebefektetések jelentds részéért gazdag orszagok feleldsek, akik
szegényebb, természetes erdforrasokban bovelkedd orszagokba fektetnek be, melyek
rendszerint gyengébb kormanyzattal rendelkeznek.

A szolgaltatasok kiilkereskedelmével szemben a kiilfoldi tokebefektetésekkel
kapcsolatos adatok elérhetdsége sokkal jobb, a Vilagbank, az ENSZ, az OECD ¢és a
CEPAL is rendelkezik sajat adatbazissal illetve tesz kozzé rendszeresen megjelend
elemzéseket és statisztikai kiadvanyokat, melyek nagymértékben megkonnyitik a

kutatdéi munkat.
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Forras: CEPALSTAT adatbazisa.
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F2 — Fiiggelék

A LAC-6 orszagok exportja ¢és a kereskedelmi partner GDP-je kozotti kapcsolat 5

évenkénti felosztasban
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A LAC-6 orszagok exportja és a kereskedelmi partner lakossaga kozotti kapcsolat 5

évenkénti felosztasban
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A LAC-6 orszagok exportja ¢és a kereskedelmi partner tavolsaga kozotti kapcsolat 5
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F3 — Fiiggelék

A LAC-6 orszagok kereskedelmi partnerei a gravitacios vizsgalatban

Algéria Egyiptom Lettorszag Fiilop-szigetek
Argentina El Salvador Litvénia Lengyelorszag
Ausztralia Esztorszag Luxemburg | Portugalia
Ausztria Finnorszag Makao Romania
Barbados Franciaorszag | Madagaszkar | Oroszorszag
Belgium Gambia Malajzia Szingapur
Bolivia Németorszag | Malta Szlovékia
Brazilia Gordgorszag | Mauritius Szlovénia
Burundi Guatemala Mexiko Spanyolorszag
Kanada Hong Kong Marokko Svédorszag
Chile Magyarorszag | Hollandia Svéjc

Kina Izland Uj-Zéland Thaifold
Kolumbia India Nicaragua Tunézia
Costa Rica Indonézia Niger Torokorszag
Elefantcsontpart | Irorszag Norvégia Uganda
Horvatorszag Izrael Oman Ukrajna
Ciprus Olaszorszag | Pakisztan UK
Csehorszag Jamaika Panama USA

Déania Japan Paraguay Uruguay
Ecuador Dél-Korea Peru Zambia
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F4 — Fiiggelék

A bovitett minta orszagai a gravitacios vizsgalatban

Az exportald orszagok

Algéria Ciprus India Malta Lengyelorszag
Argentina Csehorszag Indonézia Mauritius Portugalia
Ausztralia Dania frorszag Mexiko Romania

Ausztria Ecuador Izrael Moldova Szingapur
Barbados Egyiptom Olaszorszag Marokko Szlovékia
Belgium El Salvador Jamaika Hollandia Szlovénia

Bolivia Esztorszag Japan Uj-Zéland Spanyolorszag

Brazilia Finnorszag Kazahsztan Nicaragua Svédorszag

Burundi Franciaorszag Dél-Korea Niger Svéjc

Kanada Gambia Lettorszag Norvégia Thaifold

Chile Németorszag Litvéania Oman Tunézia

Kina Gorogorszag Luxemburg Pakisztan Torokorszag

Kolumbia Guatemala Makao Panama Uganda
Costa Rica Hong Kong Madagaszkar Paraguay UK
Elefantcsontpart | Magyarorszag Malajzia Peru USA

Horvatorszag Izland Maldiv-szigetek | Fiilop-szigetek Uruguay

Zambia
Importalé orszagok

Algéria Csehorszag Irorszag Moldova Szingapur
Argentina Dénia Izrael Marokko Szlovékia
Ausztrélia Ecuador Olaszorszag Hollandia Szlovénia

Ausztria Egyiptom Jamaika Uj-Zéland Spanyolorszag

Barbados El Salvador Japan Nicaragua Svédorszag
Belgium Esztorszag Kazahsztan Niger Svajc

Bolivia Finnorszag Dél-Korea Norvégia Thaifold

Brazilia Franciaorszag Lettorszag Oman Tunézia

Burundi Gambia Litvania Pakisztan Torokorszag
Kanada Németorszag Luxemburg Panama Uganda
Chile Gorogorszag Makad Paraguay Ukrajna
Kina Guatemala Madagaszkar Peru UK
Kolumbia Hong Kong Malajzia Fiilop-szigetek USA
Costa Rica Magyarorszag | Maldiv-szigetek | Lengyelorszag Uruguay
Elefantcsontpart Izland Malta Portugalia
Horvatorszag India Mauritius Romania
Ciprus Indonézia Mexiko Oroszorszag

206




(] DEBRECENI EGYETEM [I "Ry
D EGYETEMI ES NEMZETI KONYVTAR DD

Nyilvantartasi szam:  DEENK/312/2016.PL
Térgy: PhD Publikéciés Lista

Jelolt: Postényi Andrea
Neptun kéd: PYQZHV

Doktori Iskola: Kézgazdaségtudomanyi Doktori Iskola
MTMT azonosito: 10036714

A PhD értekezés alapjaul szolgalo kozlemények

Folydiratcikkek, tanulmanyok (5)

1. Postényi, A.. A LAC-6 orszégok exportjanak vizsgélata gravitacios modellel.
Statisztikai Szemle. [Kozlésre elfogadva], 2017. ISSN: 0039-0690

2. Erdey, L., Péstényi, A.: Determinants of Exports of Hungary: Trade Theory and the Gravity Model
Acta Oeconomica. [Kozlésre elfogadva], 2017. ISSN: 0001-6373
3. Postényi, A.: Role of Institutions in the Economic Development of Latin America

In: Institutions, globalizations and trade. Ed.: Erdey LészI6, Kapas Judit, Debreceni Egyetem
Kozgazdaséag- és Gazdasagtudomanyi Kar, Debrecen, 50-68, 2014. (Competitio konyvek,
ISSN 1785-5950 ; 14.), ISBN: 978-963-473-725-4

4. Postényi, A.: Fiskélis politika vizsgélata a PaCifiCa orszégaiban.
Competitio. 11 (2), 83-97, 2012. ISSN: 1588-9645.

5. Postényi, A.: Chile és a vilaggazdasagi valsag.
Competitio. 10 (1), 32-146, 2011. ISSN: 1588-9645.

Cim: 4032 Debrecen, Egyetem tér 1. # Postacim: 4010 Debrecen, Pf. 39. & Tel.: (52) 410-443
E-mail: publikaciok(@lib.unideb.hu # Honlap: www.lib.unideb.hu




(”’5’” DEBRECENI EGYETEM [I f |
D EGYETEMI ES NEMZETI KONYVTAR DD

i

/

Tovabbi kozlemények

Konferenciakdzlemények (1)

6. Erdey, L., Postényi, A . Determinants of Foreign Trade of Hungary: Trade Theory and the Gravity
Model

In: SSEM EuroConference 2014 the international conference on emerging markets business,
economics and finance : 6-8 July 2014, Budapest ... : detailed program and book of
abstracts. Ed.: Gabor Béta, Mihély Ormos, BUTE Dep. of Finance, Budapest, 32-66, 2014.
ISBN: 978-963-313-114-5

A DEENK a Jelolt altal az iDEa Tudéstérbe feltoltott adatok bibliografiai és tudomanymetriai
ellentrzesét a tudomanyos adatbazisok és a Journal Citation Reports Impact Factor lista alapjan
elvégezte.

Debrecen, 2016.11.25.

Cim: 4032 Debrecen, Egyetem tér 1. # Postacim: 4010 Debrecen, Pf. 39. & Tel.: (52) 410-443
E-mail: publikaciok(@lib.unideb.hu # Honlap: www.lib.unideb.hu




